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Туроператоры переходят на нелегальное положение

Александр Цыганков/Infox.ru. Туроператоры пытаются забрать деньги у страховых компаний. Они не готовы увеличивать страховое покрытие и намерены либо уйти в тень, либо переквалифицироваться в турагенты. С рынка уйдут около 30% компаний.

Туроператоры уходят с рынка из-за закона о финансовых гарантиях. Процесс начался в регионах. Участники рынка из Калининградской области рассказали Infox.ru, что два региональных туроператора уже отозвали из страховых компаний заявки на увеличение финансового обеспечения. Светлана Пивнева, директор турфирмы «Экзотика», рассказала Infox.ru, что пошла на это, «потому что денег проплачивать дальнейшие фингарантии нет».

Тамара Торопова, глава Калининградской ассоциации туроператоров, пояснила Infox.ru, что фирмы, которые отзывают свои страховые средства, продолжают работу нелегально или становятся агентами. По ее оценкам, с номером в реестре расстанется около 50% калининградских туроператоров. Они будут пытаться вернуть свои деньги у страховых компаний.

Новый размер финансового обеспечения был внесен поправками к закону «О туристкой деятельности» в июле 2009 года. До 9 сентября все туроператоры выездного туризма должны перезаключить договора со страховыми компаниями на увеличенные суммы.

По словам Елены Скуратовой, управляющего директора комплексного страхования в туризме группы «Ренессанс страхование», для отзыва своих средств туроператору достаточно выписки из реестра туроператоров, которая подтверждает, что компания исключена из него в связи с тем, что не осуществляет операторскую деятельность. «Раз компания больше не является туроператором и обстоятельства страхового случая исключены, возврат средств будет осуществлен пропорционально оставшемуся времени действия договора», -- добавляет она.

Возврат денег -- это проблема, опровергают туроператоры. «В страховых компаниях сидят роскошные юридические отделы, с которыми сражаться бесполезно и которые знают все», -- считает Ирина Соболева из компании «Альтес тур». Гендиректор юридического агентства «Персона Грата» Георгий Мохов замечает, что возврат средств зависит от того, насколько лояльно страховая компания относится к «такого рода ситуациям». «Закон устанавливает правило, согласно которому расторгнуть договор страхования гражданской ответственности туроператора невозможно», -- рассказывает он. При наличии доброй воли компания может по нерасторгнутому договору отдать часть страховой премии в связи с прекращением страхового риска. В противном случае договор будет продолжать действовать, а экс-туроператору будет предложено обратиться в суд. По словам Георгия Мохова, каждый второй клиент его компании приходит с вопросом «как вернуть деньги», так как не собирается увеличивать сумму финансового обеспечения и продлять договор. Назвать конкретных участников рынка он отказался, оценив долю тех, кто намерен просить у страховщиков свои деньги, в 30% от всего рынка.

Сложившаяся ситуация отражает юридическую коллизию. Договоры по страхованию некоторых операторов, переквалифицировавшихся в агенты, будут продолжать действовать и обеспечивать страховые риски на сумму в 10 млн рублей, но турфирма в реестре числиться не будет.

У тех, кто намерен продолжать свою деятельность легально, тоже есть проблемы. По словам Тамары Тороповой, у туроператоров нет документов на проведение доплаты по финансовому обеспечению.

Медицина задумалась о саморегулировании

ИА "Альянс Медиа". Медицина имеет своим предметом прямое воздействие на здоровье человека. Преуспевающая экономика и либеральная политика невозможны в государстве с больными гражданами. Врачебные ошибки, недочеты в сфере здравоохранения, влияние человеческого фактора – сегодня это «головная боль» не только пациентов - потребителей медицинского сервиса, но и врачей – производителей данных услуг. Похоже, что и российские медики решили сделать свою работу более качественной и надежной.

1 сентября в Комитете по собственности Госдумы Федерального Собрания РФ под председательством Виктора Плескачевского прошло совещание. Рабочая группа, которая состояла из представителей российского здравоохранения - первых лиц частных медицинских и косметологических центров и клиник, некоммерческих объединений и ассоциаций врачей частной практики, а также практикующих врачей и сотрудников научных медицинских организаций и институтов, собралась для обсуждения возможностей использования закона №315-ФЗ «О саморегулируемых организациях» в сфере здравоохранения.

Автор законопроекта №315-ФЗ, председатель Комитета по собственности Госдумы ФС РФ Виктор Плескачевский отметил, что саморегулирование является дополнением к государственному регулированию социальной жизни общества. Суть его в том, что государство через механизм правового, прежде всего законодательного, обеспечения передает часть своих полномочий общественным саморегулируемым (некоммерческим) организациям.

СРО – это объединение представителей одной деятельности, которые вместо государства устанавливают правила этой деятельности и надзирают за ними. При этом они материально ответственны за нарушение этих правил членами своего объединения.

СРО – это объединение производителей товаров и услуг для выработки единой позиции, единых стандартов, это форма представительства и защиты интересов. СРО – это инструмент согласования. Внутреннего – между собой, и внешнего – с потребителями.

Стандарты СРО – мерило ответственности каждого члена саморегулируемой организации.

На Западе, как правило, у саморегулируемых организаций была ответственность – репутационная, еще там работает и механизм страхования результатов деятельности. Однако уже и в странах с развитой экономикой в некоторых отраслях вводится механизм гарантирования исполнения обязательств – материальная ответственность членов саморегулируемой организации, рассказал В.Плескачевский.

«В нашей модели наличие компенсационного фонда – главное условие для создания СРО. Благодаря компенсационному фонду потребитель будет застрахован от некачественных работ, сервиса и услуг», - сказал он.

Обычное лицензирование безответственно. Чиновник не несет ответственность за то, в какой фирме, какому врачу он выдал лицензию. Чиновник, когда устанавливает требования, сознательно расширяет их, делая максимально неопределенными.

В СРО же работает принцип «локтевой ответственности» - каждый член отвечает за себя и за всех остальных, причем материально. Более того, СРО – это естественный фильтр вхождения игроков на рынок. Таким образом, люди случайные сами откажутся брать на себя ответственность – они не будут становиться членами саморегулируемых организаций. И тут уже решать потребителю: рисковать – приобретать услуги с негарантированным качеством и незастрахованной ответственностью, или же идти по более надежному пути – платить тем компаниям, которые являются членами СРО.

«Врачи – это те же архитекторы: проект составляет несколько человек, а подпись ставит только один. И врач, ставящий свою подпись под диагнозом, обязан нести ответственность за принятое решение.

Не надо рассчитывать на то, что саморегулируемые организации в сфере здравоохранения появятся «в понедельник». Я думаю, что как минимум на становление саморегулирования в сфере здравоохранения в нашей стране уйдет 4-5 лет, а может быть и все 10. Пока к саморегулированию ближе всего частная медицина. Но и государственное здравоохранение не останется в стороне – я имею в виду систему допуска в профессию через профессиональное членство в СРО», - заключил глава Комитета по собственности ГД.

ООО «Дженерали ППФ Cтрахование жизни», входящее в Generali Group , входит в число лидеров рынка по страхованию жизни: объем подписанных премий в данном сегменте вырос на 45 % в первом полугодии 2009 г. по сравнению с тем же периодом 2008 г.

Яромир Когоут, председатель Совета директоров ООО «Дженерали ППФ Страхование жизни», отметил: «Мы стали третьей компанией на конкурентном рынке индивидуального страхования жизни в России. Это является для нас превосходным результатом и доказательством роста доверия наших клиентов и деловых партнеров».

В течение I полугодия 2009 г. ООО «Дженерали ППФ Страхование жизни» всецело сконцентрировалось на стратегической задаче диверсификации портфеля в пользу долгосрочного страхования жизни и показало рост бизнеса в этом сегменте на 45% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. Общий объем подписанных премий по страхованию жизни составил 369 млн рублей (256 млн руб. в I полугодии 2008 г.).

В целом, ООО «Дженерали ППФ Страхование жизни» и далее укрепляет свои позиции на ключевом для себя сегменте страхового рынка (страхование жизни и здоровья), демонстрируя значительный рост на фоне общего падения рынка в этом сегменте (– 19 % по данным ФССН РФ).

Размер премий в сегменте страхования от несчастных случаев и болезней продолжает оставаться высоким, и по состоянию на конец первого полугодия составляет 2 051 млн рублей (2 466 млн рублей в 2008 г.). Незначительное сокращение объемов подписанных премий связано с общим трендом падения рынка страхования заемщиков кредитов.

Таким образом, ООО «Дженерали ППФ Страхование жизни» сохраняет стабильное рыночное и финансовое положение в первом полугодии 2009 г., подписав 2 420 млн рублей страховой премии (2 722 млн в аналогичном периоде 2008 г.) при существенном росте в сегменте страхования жизни и незначительном падении в сегменте банковского страхования.

Комментируя достигнутые в первом полугодии финансовые результаты, генеральный директор Дмитрий Малых подчеркнул: «Наша компания продолжает показывать стабильность финансовых показателей в первом полугодии 2009 года, что можно оценивать как фактор безусловной надежности и большого потенциала нашего бизнеса. Компании удалось нарастить объем операций по страхованию жизни, а также нарастить прибыльность бизнеса в целом – именно такие задачи перед нами ставились акционерами.»

ООО «Дженерали ППФ Страхование жизни» также показала устойчивый рост других основных финансовых показателей.

Чистая прибыль достигла 1 177 млн рублей, что на 116% больше, чем в прошлом отчетном периоде, когда объем чистой прибыли был на уровне в 544 млн рублей.

Сумма активов по состоянию на 30 июня 2009 г. составила 4 647 млн рублей по сравнению с 3 204 млн рублей на 30 июня 2008 г.

Резервы по страхованию жизни по состоянию на 30 июня 2009 г. составили 585 млн рублей (275 млн рублей на 30 июня 2008 г.).

Акционерный капитал увеличился на 69%, составив 2 745 млн рублей по сравнению с показателем за аналогичный отчетный период 2008 г. 1 463 млн рублей.

«ИННОГАРАНТ» в Уфе начинает сотрудничество с компанией GCONTROL в сфере спутниковых охранных систем

Уфимский филиал страховой компании «Инногарант» и ООО «ДЖИКОНТРОЛ» – крупнейший оператор услуг спутникового мониторинга и охраны в Республике Башкортостан – заключили соглашение о сотрудничестве.

Партнерство предусматривает взаимное информирование клиентов об услугах компаний, проведение совместных рекламных акций, обмен информацией и координацию действий в случае угона застрахованного автомобиля, оборудованного спутниковой системой GCONTROL. Для клиентов Уфимского филиала СК «Инногарант», установивших спутниковую охранно-поисковую систему GCONTROL, также действует 50% скидка по риску «Угон» при страховании автомобиля по КАСКО.

ООО «ДЖИКОНТРОЛ» – первый и единственный оператор услуг мониторинга систем безопасности в Республике Башкортостан. Компания работает как с частными лицами, так и с организациями, предоставляя спутниковую охрану автотранспортных средств 24 часа в сутки. Основными направлениями деятельности компании «ДЖИКОНТРОЛ» являются обеспечение безопасности личного и коммерческого автотранспорта, а также предоставление услуг в сфере логистики. Контроль осуществляется на территории России и Европы с помощью спутниковых систем ГЛОНАСС и GPS.

КИТ Финанс Страхование расширяет число банков-партнеров

КИТ Финанс Страхование (ОАО) расширяет число банков-партнеров по страхованию предметов залога корпоративных заемщиков, в том числе в сегменте малого и среднего бизнеса, а также по страхованию автокредитов, включая директ-страхование, и ипотеки.

Компанией получена аккредитация в Промсвязьбанке, ЮНИАСТРУМ Банке, Мой Банк, Национальном торговом банке, Первом республиканском банке, банке Home Credit. Таким образом, количество банков-партнеров КИТ Финанс Страхование на сегодняшний день превышает 40. Развитие банковского страхования является одним из приоритетных направлений компании. Его продвижение базируется на разработке инновационных продуктов и внедрении новых проектов, адаптированных к высокотехнологичным продажам на площадках финансовых институтов.

Наталья Чебанова, Директор Департамента по банковскому страхованию и партнерским продажам КИТ Финанс Страхование: «Качественные андеррайтинговые решения, сервисное сопровождение и опытный и квалифицированный персонал позволяют нам вести переговоры по организации партнерского сотрудничества более чем с 50 банками, которые сегодня нацелены на активную работу в сегменте розничного и корпоративного банковского кредитования».

Ренессанс страхование расширяет возможности программ каско «Формула движения»

В сентябре Группа Ренессанс страхование начинает продажи полисов каско, предусматривающих две новые уникальные для рынка опции.

По словам вице-президента Группы Ренессанс страхование Пола Бакстера, Компания постоянно работает над совершенствованием своих продуктов, ценообразованием и увеличением возможностей полиса. «Поскольку в результате кризиса возрос спрос на бюджетосберегающие опции, мы расширили возможности применения франшиз, в частности добавив «персональную» франшизу на водителя, - говорит он.

Персональная франшиза – идеальное решение для тех, кто хочет вписать в полис неопытного водителя, не сильно переплачивая при этом. Например, полис каско для 33-х летнего мужчины с 7 годами стажа для Ford Focus 2009 года (600 тыс руб.) обойдется 47 тысяч рублей, добавление же в полис 22-х летнего водителя с одним годом стажа увеличит его стоимость на 20 тысяч рублей. В результате же включения персональной франшизы в размере 10 тысяч рублей, которая будет распространяться только на ДТП с участием второго (молодого) водителя, цена полиса сократиться до 58 тысяч рублей.

Кроме того существенно сэкономить на каско позволяет новое предложение Группы Ренессанс страхование – защита только от угона и полной гибели машины. Это позволит сэкономить 70% от стоимости полиса по риску ущерб. Кроме того, по словам Пола Бакстера, этот продукт может заинтересовать опытных водителей, опасающихся только крупных потерь. Тому же водителю Ford Focus такой полис обойдется всего в 15 тысяч рублей.

«Мы стремимся, чтобы наши продукты были гибкими и позволяли выбирать только самые необходимые риски и опции», - говорит Пол Бакстер. Клиент по желанию может включить в полис возможность выплаты без предоставления справок, услуги аварийного комиссара, оплату такси и аренду другой машины на время ремонта, или получить скидку, отказавшись от тех или иных сервисных опций.

Хотели обмануть РЕСО-Гарантия? - На нары!
Управление безопасности РЕСО-Гарантия выявило преступную группу, которая незаконно получала возмещения в разных страховых компаниях.

Сегодня во многих филиалах ОСАО «РЕСО-Гарантия» начальниками отделений безопасности работают бывшие сотрудники правоохранительных органов, обладающие большим опытом раскрытия самых сложных преступлений. С их помощью разоблачен уже не один преступный умысел страхователей-мошенников.

Нашим «детективам» удалось не только защитить интересы добросовестных страхователей, сохранив или вернув в компанию их деньги, но и наказать злоумышленников по всей строгости закона.

Так, начальником отделения безопасности филиала РЕСО-Гарантия в Краснодаре Расулом Адуковым выявлена преступная группа, которая на протяжении долгого времени незаконно получала возмещения в разных страховых компаниях и распоряжалась деньгами в личных целях. Погорели мошенники тогда, когда решили осуществить свой умысел, обратившись также и в ОСАО «РЕСО-Гарантия».

Гражданин Бадалов, являясь потерпевшим в ДТП, совершенном по вине нашего страхователя по ОСАГО, обратился в РЕСО-Гарантия за выплатой страхового возмещения. В подтверждение ДТП он предоставил в компанию документы из органов ГИБДД, подтверждающие факт происшествия. Как и полагается, автомобиль был осмотрен, проведена оценка повреждений. Ущерб составил около 95 тыс. рублей.

Не нарушая правил страхования, РЕСО-Гарантия выплатила потерпевшему страховое возмещение. Но Расул Алиевич продолжил работать по материалу, изучая документы и проверяя факты. В результате он выявил странную закономерность: наш клиент Бурлацкий и потерпевший Бадалов ранее неоднократно становились участниками ДТП, меняясь в них ролями: когда один был потерпевшим, второй всегда выступал в качестве виновника. При этом оформлял аварии, а впоследствии выдавал справки один и тот же сотрудник ГИБДД Мурадьян, а оценку ущерба проводила эксперт-оценщик Умановская. Вскоре нашлись свидетели, подтвердившие, что заявленного в нашу компанию ДТП не было, повреждения автомобилей получены при других обстоятельствах, стоимость ремонта завышена.

В итоге все виновные лица были привлечены к уголовной ответственности за мошенничество по ст. 159 ч. 4 УК РФ. Недавно Армавирским городским судом на длительные сроки заключения были осуждены все махинаторы. При этом сотрудник ГИБДД и лже-участники аварии приговорены каждый к семи, а эксперт – к восьми годам лишения свободы. Ущерб пока не возмещен, но, полагаем, что вскоре это произойдет. А другим желающим поживиться незаконным способом эта история может послужить надлежащим уроком.

ОСАО «Россия» запустило новую программу автострахования «Внедорожник»

ОСАО «Россия» ввело в действие новую программу по страхованию средств автотранспорта и сопутствующих рисков «Внедорожник».

Программа «Внедорожник» предназначена для владельцев автомобилей повышенной проходимости – внедорожников, кроссоверов и паркетников – со сроком эксплуатации не более трех лет.

Программа действует в рамках страхового продукта «Индивидуальный», позволяющего сформировать индивидуальные условия страховой защиты автомобиля по программе КАСКО. При этом программа «Внедорожник» предоставляет возможность приобретения уникальной опции «4х4».

Опция «4х4» устанавливает выплату страхового возмещения без справок из ГИБДД по одному из четырех элементов на выбор: одна деталь кузова либо бампер, одно стекло, один прибор освещения или одно внешнее зеркало – четыре раза в течение срока действия договора страхования

Вне зависимости от стоимости автомобиля страхователям также будет предоставлена программа сопровождения «Статус», по которой они смогут без взимания дополнительной платы воспользоваться, в том числе, такими услугами, как оперативный выезд эксперта на место события, помощь в оформлении ДТП и организация доставки направления на ремонт по месту проведения восстановительного ремонта автомобиля.

Спутниковая сигналка в подарок

Самое страшное для владельца автомобиля – угон!!!. Жалко себя, жалко денег!!! Профессиональные угонщики знают места штатных установок сигнализаций, и запросто «уводят» машину из самых людных мест. И даже, если машина «заголосит», кто из прохожих будет заниматься чужой машиной?

«Мы приготовили суперподарок для наших клиентов, - говорит Александр Меренков, генеральный директор СК «Северная Казна».- С 12 сентября 2009 года при покупке страховых полисов «XXL- Каско для серьезных мужчин», «Автоклубничка», «Автопрестиж» и «АвтоОберег» мы дарим клиентам комплект спутниковой охранной сигнализации. Ведь «спутник» - это реальный выход, так как она устанавливается скрытно, автоматически посылает сигнал в круглосуточный диспетчерский центр и блокирует движение автомобиля. Диспетчер может вызвать ГАИ, Скорую помощь. Сигналка спасет от угона, а от ДТП защитит страховка.

Подробности акции по телефону 2-178-128, 8-800-100-10-88

Страховая группа «УРАЛСИБ» расширяет географию действия программы «КАСКО Smart»

Теперь приобрести полис добровольного автострахования «КАСКО Smart» можно во всех регионах присутствия Страховой группы «УРАЛСИБ». По условиям программы страховая защита распространяется на два страховых случая, произошедших в течение года, применяются тарифы на 15 – 30 % ниже базовых.

Программа «КАСКО Smart» предлагается владельцам отечественных автомобилей и иномарок, как опытным, так и начинающим водителям. На страхование принимаются новые и подержанные автомобили, стоимостью не менее 6 000 долларов, которые не являются залогом по кредитам и не относятся к категории наиболее угоняемых. При этом в Санкт-Петербурге, области и в Московском регионе на страхование принимаются автомобили не старше 2006 года выпуска, в других регионах – не старше 2004 года выпуска.

По желанию клиент дополнительно может включить в договор большее количество вероятных страховых событий, а также застраховать здоровье от несчастного случая, гражданскую ответственность и дополнительное оборудование. При незначительных внешних повреждениях кузовных или стеклянных элементов выплата страхового возмещения производится без предоставления справок из органов ГИБДД.

С марта 2009 года программа «КАСКО Smart» действует в Москве, Санкт-Петербурге, Московской и Ленинградской областях. «Мы убеждены, что программа окажется востребованной и в других регионах. «КАСКО Smart» – уникальная программа, опытные водители уже оценили ее преимущества. Такая мера позволяет и молодым внимательным водителям существенно сэкономить и обеспечить спокойствие», – говорит продакт-менеджер по автострахованию Страховой группы «УРАЛСИБ» Егор Лысой.

Приобрести новый полис «КАСКО Smart» клиенты могут в офисах продаж, в интернет – магазине Страховой группы «УРАЛСИБ», у агентов и в автосалонах – партнерах страховщика.

ООО «Центр страховой информации»
129301, Москва, ул. Касаткина, дом 11

тел./факс (495)748-47-09
Все новости за 02 сентября

Оглавление новостного приложения к «Обзору страхового рынка» 
«Страхование для всех»
Туроператоры переходят на нелегальное положение

Медицина задумалась о саморегулировании

ФАС уличила 4 стивидорные компании Петербурга в выборе страховщиков без конкурса

В рамках реализации реформы ЖКХ Сосновоборский филиал страховой компании «АВЕСТА» обеспечил защитой объекты жилищного фонда г. Сосновый Бор

Сотрудники ОАО «Магнитогорский металлургический комбинат» всегда и везде под защитой ОАО «АльфаСтрахование»

Страховой Дом ВСК выплатил почти 8 млн руб. по факту повреждения упаковочного оборудования в результате пожара сразу у нескольких страхователей

«ГУТА-Страхование» застраховало автопарк Сорочинского хлебокомбината на 16 млн. рублей

ООО «Дженерали ППФ Cтрахование жизни», входящее в Generali Group , входит в число лидеров рынка по страхованию жизни: объем подписанных премий в данном сегменте вырос на 45 % в первом полугодии 2009 г. по сравнению с тем же периодом 2008 г.

«ИМПЕРИЯ страхования» проводит «Дни знаний»!

"Ингосстрах" в Санкт-Петербурге застраховал сотрудников ООО "АВАНТА Петербург" по ДМС

«ИННОГАРАНТ» в Уфе начинает сотрудничество с компанией GCONTROL в сфере спутниковых охранных систем

КИТ Финанс Страхование расширяет число банков-партнеров

«МАКС» выплатил более 720 тыс. руб. по договору комплексного ипотечного страхования

«МАКС» застраховал противоаварийные работы на Краснопресненском путепроводе более чем на 320 млн. рублей

ОАО «Межотраслевой страховой центр» получил аккредитацию при Посольстве Швейцарии

«Национальная страховая группа» сообщает о начале акции для студентов и школьников «Учебный год — без хлопот!»

Ренессанс страхование расширяет возможности программ каско «Формула движения»

Полис РЕСО приносит удачу спортсменам

Хотели обмануть РЕСО-Гарантия? - На нары!

РОСГОССТРАХ выплатил страховое возмещение владельцам одного из магазинов в подмосковном Домодедово

РОСГОССТРАХ застраховал новую школу в селе Беляевка

РОСГОССТРАХ в Санкт-Петербурге застраховал «Bentley» на 4,3 млн рублей

РОСНО в Санкт-Петербурге застраховало банкоматы НОМОС-БАНКа на сумму более 406 млн рублей

СК РОСНО пригласила экспертов Allianz в рабочую группу компании по Саяно-Шушенской ГЭС

РОСНО застраховало 4 квартиры на сумму 6,5 млн. долларов

Вышел очередной номер вестника ОСЖ «Россия» «Жизнь в «России»

ОСАО «Россия» определило «Лидера информационной активности» за август 2009 года

ОСАО «Россия» запустило новую программу автострахования «Внедорожник»

ОСАО «Россия» обеспечит ОСАГО транспортных средств Управления ЗАГС Краснодарского края

Страховая компания "Русские страховые традиции" будет сотрудничать с компанией "Солид-Лизинг"

Спутниковая сигналка в подарок

СОГАЗ в Санкт-Петербурге обеспечит ДМС сотрудников проектного института

СОГАЗ-МЕД застрахует сотрудников Пенсионного фонда в Ростовской области

Страховая группа «УРАЛСИБ» расширяет географию действия программы «КАСКО Smart»

1 сентября в САО «Экспресс Гарант» началась акция «Осенний звонок»

Застрахован официальный дилер Chrysler, Jeep, Dodge в Самарской области

Защищено имущество Угличской топливной компании

В Иркутске застрахована крупная строительная компания

Из жизни

Являясь участником дорожного движения в России, часто чувствуешь, что в конструкции твоего автомобиля явно не хватает гашетки и крупнокалиберного пулемета.

***

А если перемешать варенье с железными опилками, то мух потом можно будет ловить магнитом!

***

Это так прекрасно, если женщина любит изысканное сухое вино, но может выпить водки.

***
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Бизнес пищевых ингредиентов

Журнал для тех, кто применяет, продает и производит пищевые ингредиенты

Издание предназначено:

- РУКОВОДИТЕЛЯМ и технологам пищевых производственных предприятий, применяющих ингредиенты; 

- РУКОВОДИТЕЛЯМ и технологам компаний, производящих и поставляющих пищевые ингредиенты;

- консультантам, маркетологам и научным работникам. 


В журнале отражены все аспекты бизнеса, связанного с производством, дистрибуцией и применением ингредиентов для различных отраслей пищевой промышленности. 

Читайте в следующих номерах в рубриках журнала:

Быть в курсе:

Новости  рынка пищевых ингредиентов, новости компаний.

Интервью с лидерами бизнеса

Экспертная оценка пищевого рынка 
Тренд:

Тенденции развития сегментов рынка пищевых ингредиентов и пищевого производства.

Влияние кризиса на пищевое производство
Мировой опыт:

Новый научные разработки и исследования в зарубежных компаниях

Тенденции развития западного рынка пищевых ингредиентов

Развитие сегмента функциональных ингредиентов 
Инновации:

Новые инновационные разработки в области ингредиентов

Применение ингредиентов в технологическом процессе
Правила игры:

Новые регламенты и нововведения в законодательстве, влияющие на деятельность поставщиков и производителей ингредиентов
Организация бизнеса:

Строительство завода пищевых ингредиентов в России: практический опыт компаний

Особенности сотрудничества с западным партнером

Критерии выбора поставщика ингредиентов

Поставщик – производитель: опыт сотрудничества и подводные камни

Реорганизация в сжатые сроки 
Маркетинг и продажи:

Привлечение и  удержание клиента

Формирование  мнения потребителя о продукции Вашего предприятия

Организация продаж: своими силами, силами оптовых компаний или дилеров.

Успешная  конкуренция в теории и практике. 

Стратегия выхода на новый рынок и оценка степени конкуренции.
Управление персоналом:

Задачи поиска и удержания профессиональных кадров.

Мотивация технологического персонала

Кому доверить управление компанией 
Производство и логистика:

Оптимизация производственного процесса

Автоматизация предприятия с меньшими потерями 

Организация логистики

Особенности хранения и транспортировки пищевой продукции 

Обзоры конференций и важнейших деловых мероприятий отрасли

В каждом номере специальное приложение по отдельной отрасли пищевой промышленности.

Стоимость годовой подписки (6 номеров) 2100 рублей

Подписку можно оформить:

по телефону (факсу): +7(495) 702-96-14, доб. 442, Татьяна Солтанович

на сайте www.bfi-online.ru

на почте, подписной индекс 41555 в объединенном каталоге «Пресса России»

БОНУС для подписчика:

Скидка 10% при подписке на три экземпляра журнала 

СПЕЦИАЛЬНОЕ предложение

годовая подписка на журнал + справочник «Весь российский рынок пищевых ингредиентов – 2010»

за 3600 рублей 

(скидка на каталог – 21%)

� Примечание: Тексты новостей в полном объёме доступны только читателям «Обзора страхового рынка». Пресс-релизы страховых компаний – постоянных подписчиков на «Обзор страхового рынка» всегда печатаются в полном объёме и всегда доступны для всей многочисленной аудитории читателей рассылки «Страхование для всех».
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