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Законотворчество, страховой надзор

Приказ ФССН от 11.08.2006 г., № 790 «Об отзыве лицензии на осуществление страховой деятельности, выданной страховой организации»

Финансовая газета. 2006 г., № 33, 17 августа
В соответствии со статьей 2 Федерального закона от 10 декабря 2003 г. № 172-ФЗ «О внесении изменений и дополнений в Закон Российской Федерации «Об организации страхового дела в Российской Федерации» и признании утратившими силу некоторых законодательных актов Российской Федерации» приказываю:

1. Отозвать лицензию у страховой организации согласно приложению № 1.

Руководитель Федеральной службы страхового надзора И.Ломакин-Румянцев

Приложение № 1.
Перечень страховой организации, у которой отозвана лицензия на осуществление страховой деятельности

	№ п/п
	Наименование страховой организации
	Местонахождение
	№ лицензии
	Регистр. номер

	1
	Закрытое акционерное общество «Страховая компания «Синто» XE "Синто" 
	ул. Молокова, д. 5 «Б», г. Красноярск, 660077
	С 2439 24
	2439


Руководитель Федеральной службы страхового надзора И.Ломакин-Румянцев

Приказ ФССН от 11.08.2006 г., № 791 «О внесении изменений в приказ Федеральной службы страхового надзора от 01 июля 2006 года № 724 «Об отзыве лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям»

Финансовая газета. 2006 г., № 33, 17 августа
Внести в приказ от 01 июля 2006 г. № 721 «Об отзыве лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям» (далее - приказ) изменения:

Отменить действие приказа в отношении страховой организации согласно приложению № 1.

Руководитель Федеральной службы страхового надзора И. Ломакин-Румянцев

Приложение № 1.
Перечень страховой организации, в отношении которой отменено действие приказа от 01.07.2006 № 721

	№ п/п
	Наименование страховой организации
	Местонахождение
	№ лицензии
	Регистр. номер

	1
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховая компания «Град-Резерв» XE "Град-Резерв" 
	ул. Некрасова, д. 5, г. Хабаровск, 680063 (представлены документы об изменении местонахождения: ул. Шеронова, д. 56А, 903, г. Хабаровск, Хабаровский край)
	2846Д
	3110


Руководитель Федеральной службы страхового надзора И. Ломакин-Румянцев

Приказ ФССН от 11.08.2006 г., № 792 «О приостановлении действия лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям»
Финансовая газета. 2006 г., № 33, 17 августа
В соответствии со статьями 30, 32.6 Закона Российской Федерации от 27 ноября 1992 г. № 4015-1 «Об организации страхового дела в Российской Федерации» приказываю:

1. За невыполнение предписаний приостановить до устранения выявленных нарушений действие лицензий страховых организаций согласно приложению № 1.

Руководитель Федеральной службы страхового надзора И.Ломакин-Румянцев

Приложение № 1.
Перечень страховых организаций, у которых приостановлено действие лицензий 
на осуществление страховой деятельности

	№ п/п
	Наименование страховых организаций
	Местонахождение
	№ лицензии
	Регистр. номер

	1
	Общество с ограниченной ответственностью «Независимый финансово-страховой альянс» XE "Независимый фин-страх альянс" 
	Благовещенский пер., д. 10, г. Москва, 123001 (представлены документы об изменении местонахождения: ул.Тверская, д. 20/1, стр. 1, г. Москва, 125009)
	4771Д
	3852

	2
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховая компания «ПС-Гарантия» XE "ПС-Гарантия" 
	Малый Татарский пер., д. 5, стр. 1, г. Москва, 115184
	4677Д
	3786


Руководитель Федеральной службы страхового надзора И. Ломакин-Румянцев

Депутаты передумали вводить санкции для страховщиков
Известия. 2006 г., 17 августа
Авторы внесенных в Госдуму поправок к Кодексу об административных правонарушениях решили отказаться от введения санкций для страховщиков ОСАГО, однако по-прежнему предлагают ужесточить наказания для автовладельцев, сообщает Агентство страховых новостей. Это следует из новой редакции законопроекта, подготовленной тремя депутатами и поступившей в Госдуму несколько дней назад. Депутаты Александр Москалец, Владимир Плигин и Александр Харитонов убрали из новой версии поправок положения, согласно которым за нарушение правил ОСАГО должностных лиц страховых организаций предлагалось штрафовать на 4-5 тысяч рублей, а юрлиц – на 40 – 50 тысяч рублей. Основаниями для штрафов должны были стать неправомерный отказ в выплате по ОСАГО, уклонение от выплаты, занижение ее размера, несоблюдение установленного срока выплат, «а равно иное нарушение» правил ОСАГО в страховых организациях. Назначение штрафных санкций предполагалось поручить ФССН.

Предприниматели - направо, финансы – налево
Финанс. 2006 г., № 29, 31 июля – 6 августа
Росстрахнадзор потребовал от страховщиков разделять правила страхования финансовых и предпринимательских рисков. Участники ринка полагают, что требование надзора направлено на пресечение схем в финансовом страховании. «Разделение правил может усложнить жизнь «схемщикам», но вряд ли позволит полностью исключить их существование», - полагает заместитель гендиректора «Энергогаранта XE "Энергогарант" » Сергей Шорохов. Заместитель гендиректора «АльфаСтрахования XE "Альфа-Страхование" » Ирина Алпатова в свою очередь отмечает, что некоторые страховщики сознательно «мешают» правила, чтобы получить лицензию на работу с финрисками и избежать дополнительных проверок. По ее словам, первопричина кроется в неясностях законодательства. «Если ввести четкое определение финансового страхования, то вопрос с классификацией правил сразу же упростится и деятельность страховщиков станет более прозрачной», - отмечает Ирина Алпатова.

Страхнадзор рассчитал надежность страховщиков
Коммерсант. 2006 г., 3 августа

Т. Гришина
Как заявил вчера глава Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Илья Ломакин-Румянцев, только 2% страховщиков, по итогам обработки службой данных бухотчетности за 2005 год, не имеют настораживающих показателей с точки зрения финансовой устойчивости. Участники рынка в ответ на сенсационное заявление регулятора лишь разводят руками. Устойчивостью страховые компании жертвуют из-за низкой рентабельности своего бизнеса.

Вчера ФССН представляла страховые итоги первого полугодия 2006 (см. таблицу). Однако главная новость для рынка появилась из размышлений главы ФССН над итогами 2005 года. В настоящий момент служба получила бухгалтерские балансы страховщиков за 2006 год и занимается их анализом. «Мы обобщили данные бухотчетности за 2005 год по 889 компаниям, – заявил вчера Илья Ломакин-Румянцев, – и пришли к выводу, что 98% компаний имеют настораживающие показатели по финансовой устойчивости, а 57% уже находятся на особом контроле».

В качестве «настораживающих показателей» ФССН использует показатели, которые демонстрируют, насколько страховщику хватает его активов на покрытие обязательств. Одним из них является маржа платежеспособности, которая делится на фактическую и нормативную. Первое – это сумма уставного, добавочного, резервного капитала и нераспределенной прибыли за минусом нематериальных активов и непокрытых убытков и прочих обязательств. Второе – норматив, установленный для каждого вида страхования приказом Минфина. В целом фактическая маржа платежеспособности должна превышать нормативную у страховщика на 30% для его устойчивости.

По данным ФССН, превышение показателя фактической маржи над нормативной менее чем на 30% наблюдается у 22% (196 компаний). Кроме того, отрицательный показатель маржи (когда страховщик не только не показывает требуемого превышения, но и уходит в минус по этим показателям) демонстрируют 3%, отрицательный финансовый результат – 20%, более 90% активов в долговых бумагах держат 7% страховщиков, инвестдоход ниже 3% у 58%, доля денежных средств более чем в 100 раз превышает резерв заявленных убытков у 20% компаний. Последнее настораживает ФССН по той причине, что страховщики на момент сдачи отчетности проводят сделки репо, меняя свои неликвидные бумаги на деньги, а после сдачи отчетности обратно выкупают свои бумаги.

В целом же, по данным ФССН, 98% страховщиков (871 компания) имеют хотя бы один из настораживающих показателей. Резюмируя анализ ФССН, Илья Ломакин-Румянцев заявил, что для существования здорового рынка должны быть выполнены три ключевые задачи: уход схем, установление надежности страховщиков и создание грамотного страхового законодательства. С чисткой рынка от схем ФССН в большой мере справилась, а вышеприведенным анализом служба показывает, что она приступила к решению второй задачи.

Заявление регулятора обескуражило страховщиков. «Главный смысл всех этих экстремальных показателей сводится к тому, что у компаний мало „живых" денег, – говорит глава „Стандарт Резерв XE "Стандарт-Резерв" а" Виктор Юн. – Для акционеров страховщиков страховой бизнес – малорентабельное занятие по сравнению с нефтью или торговлей, поэтому в капиталах компаний много неликвидных бумаг и проч. И на дату сдачи отчетности приходится пользоваться инструментом репо».

Кроме того, по словам замглавы «Энергогаранта XE "Энергогарант" » по экономике и финансам Сергея Васильева, «с точки зрения отрицательных финансовых результатов отчетность страховщиков могло портить ОСАГО». Дело в том, что компании в период становления «автогражданки» не укладывались в заложенные правительством 23% от тарифной ставки по ОСАГО, отведенные на расходы по ведению дел. «При формировании резервов выравнивания убытков не учитывалось, что часть экономии нетто-ставки, за счет которой и формировался этот резерв, использовалась на расходы по ведению дел, – говорит он, – поэтому возникала ситуация, когда под одни и те же доходы дважды начислялись расходы».

Компании пытаются найти положительные моменты в аналитике регулятора. «Это первый шаг к оздоровлению рынка», – надеется глава НСГ XE "Национальная Страховая Группа"  Юрий Решетняк. «Это хорошо, что надзор взялся за контроль маржи платежеспособности, – говорит глава„АльфаСтрахования XE "Альфа-Страхование" " Владимир Скворцов, – Страховщики все же должны быть надежны».

20 крупнейших страховщиков по сборам в первом полугодии 2006 г.

	Место
	Наименование
	Город
	Взносы, всего (млн. руб.)
	Доля страхования жизни(%)
	Доля других видов добровольного страхования(%)
	Доля обязательного страхования(%)
	Доля ОСАГО в общих сборах (%)
	Место по объему выплат
	Выплаты, всего (млн. руб.)

	1
	«Ингосстрах» XE "Ингосстрах" 
	Москва
	14347
	0
	88,3
	11,7
	11,7
	4
	5848

	2
	МАКС- XE "МАКС" М XE "МАКС-М" 
	Москва
	12663
	0
	0,1
	99,9
	0,0
	1
	11793

	3
	СОГАЗ XE "Согаз" 
	Москва
	11837
	0
	97,9
	2,0
	2,0
	8
	3842

	4
	«РЕСО-Гарантия» XE "Ресо-Гарантия" 
	Москва
	11551
	0,6
	76,7
	22,7
	22,7
	5
	4603

	5
	РОСНО XE "РОСНО" 
	Москва
	9921
	0.1
	87.1
	12,7
	12,7
	11
	2866

	6
	РОСНО- XE "РОСНО" МС XE "РОСНО-МС" 
	Москва
	8868
	0
	0.2
	99,8
	0,0
	2
	8828

	7
	Военно-страховая компания XE "ВСК" 
	Москва
	7036
	0.7
	51,2
	48,1
	13,0
	13
	2315

	8
	«Газпроммедстрах» XE "Газпроммедстрах" 
	Москва
	6763
	0
	0
	100,0
	0
	3
	6430

	9
	«КапиталЪ Страхование»
	Когалым
	5337
	1,4
	97,7
	0.9
	0,9
	10
	3028

	10
	ЖАСО XE "ЖАСО" 
	Москва
	5307
	1,0
	93,9
	5,1
	2,9
	16
	1895

	11
	«Калиталъ медицинское страхование»
	Когалым
	5058
	0
	0,1
	99,9
	0
	6
	4591

	12
	«Согласие» XE "Согласие" 
	Москва
	4952
	0
	90.3
	9,7
	9,7
	21
	1382

	13
	«Солидарность для жизни» XE "Солидарность для жизни" 
	Москва
	4574
	0
	1,1
	98.9
	0
	7
	4577

	14
	«АльфаСтрахование» XE "Альфа-Страхование" 
	Москва
	4137
	0
	87,7
	12,3
	12,3
	26
	1299

	15
	«Росгосстрах- XE "Росгосстрах" Столица»*
	Люберцы
	4046
	0,1
	69,7
	30,1
	30,1
	19
	1523

	16
	МАКС XE "МАКС" 
	Москва
	3815
	0,1
	83,0
	16,8
	16,0
	30
	1146

	17
	«Уралсиб» XE "Уралсиб" 
	Москва
	3273
	1,4
	83,4
	15.2
	14,9
	24
	1338

	18
	«Росгосстрах- XE "Росгосстрах" Поволжье» *
	Нижний Новгород
	3125
	2,5
	52,9
	44,6
	44,4
	28
	1292

	19
	НАСТА XE "Наста" 
	Москва
	2989
	0
	74,2
	25,8
	25,8
	31
	1117

	20
	Национальная страховая группа XE "Национальная Страховая Группа" 
	Долгопрудный
	2875
	2,1
	91,0
	6.9
	6,9
	88
	366


Источник: ФССН.

* Совокупные сборы системы «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » (14 компаний) составляют 22,6 млрд. руб., из них на «жизнь» приходится 1,9%, на другие добровольные виды – 45,3%.

Прогноз страхнадзора
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Марина Кадыкова

На рынке может остаться два десятка страховых компаний

Вчера Федеральная служба страхового надзора огласила итоги деятельности российских страховщиков за первое полугодие 2006 года. А ее руководитель Илья Ломакин-Румянцев предсказал отечественным страховщикам тяжелое будущее.

Больше всего надзирателей за страховым рынком смущает практика управления активами страховых компаний. По собственному признанию главы Росстрахнадзора, "определенные вопросы" у него вызывает уровень инвестиционной доходности при управлении активами у половины страховых компаний.

Эти вопросы у страхнадзора появились через полгода после того, как были приняты новые, существенно более жесткие правила размещения страховых резервов. И сегодня Илья Ломакин-Румянцев уверен в правоте ведомства. А новая инструкция повысила уровень ликвидности активов страховщиков на 37 %. Надзор пытается пресечь практику страховых компаний размещать свои резервы в низколиквидных и малодоходных активах.

"За формулировкой "низколиквидные и малодоходные активы" обычно скрываются векселя, с помощью которых ряд игроков раздувает резервы и собственный капитал. Один из наиболее простых способов отследить подобные схемы - не анализируя бухгалтерскую и финансовую отчетность подозрительной компании - проверить среднюю доходность на активы фирмы", - поясняет генеральный директор группы "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " Владимир Скворцов.

Страховщики объясняют стремление некоторых коллег размещать свои активы в малодоходных инструментах желанием создать видимость того, что они обладают достаточной финансовой устойчивостью. "Их собственные средства были оплачены не "живыми" деньгами, а иными инструментами - то есть в структуре их активов были "дутые" векселя и обязательства, а также иные малоликвидные инструменты. И сейчас у таких страховщиков появилась серьезная проблема - как привести в соответствие с новыми требованиями размеры своих активов" , - утверждает финансовый директор страховой компании "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " Андрей Фомин. "Разумеется, экстремально низкая доходность инвестиций (ниже инфляции) может вызывать подозрения" , - согласен заместитель генерального директора страховой компании "Россия" Игорь Фатьянов.

По сути, вчерашние заявления страховых надзирателей - это продолжение их политики в вопросе очистки страхового рынка от псевдостраховщиков. А правила размещения страховых резервов, уже вступившие в силу, являются еще одним шагом к заветной цели.

Приводя данные анализа контроля за страховыми организациями по показателям финансовой устойчивости за 2005 год, Ломакин-Румянцев заявил, что около 57 % российских страховщиков имеют проблемы с финансовой устойчивостью и только примерно 2 % страховых компаний (20 страховщиков) не вызывают у Росстрахнадзора вопросов с точки зрения анализа их платежеспособности и финансовой устойчивости. Однако, похоже, столь небольшая цифра в 2 % нисколько не пугает регулятор. "Я считаю, что 20 российских компаний, которые не вызывают вопросов у Росстрах XE "Росстрах" надзора, - это достаточно большая группа" , - сказал Илья Ломакин-Румянцев. Иначе говоря, не стоит исключать, что в недалеком будущем на отечественном страховом рынке останется всего лишь несколько десятков страховых компаний.

Как пояснил глава страхнадзора, в группу из 57 % страховщиков включены компании, демонстрирующие слишком высокий уровень убыточности по страховым операциям (более 100 %), или компании, нарушающие нормативы, связанные с маржой платежеспособности. Так, фактическая маржа платежеспособности страховщика должна быть на 30 % выше нормативной, и сегодня этот показатель нарушается у 22 % страховщиков, или 196 компаний.

Но Росстрахнадзор эти цифры не слишком смущают. Здесь, похоже, определились с общим количеством компаний, которое может вынести российский страховой рынок.

***

СПРАВКА ГАЗЕТЫ

Согласно данным Росстрахнадзора, российские страховщики в первом полугодии 2006 года собрали 293, 8 млрд. рублей премии, что на 11, 6 % больше аналогичного периода прошлого года. Объем выплат за отчетный период также увеличился на 4, 4 % и составил 111, 6 млрд. рублей. По добровольным видам страхования компании собрали 172, 2 млрд. рублей (98, 5 % к аналогичному периоду 2005 года) и выплатили 53, 1 млрд. рублей (70, 1 %). В том числе по страхованию жизни 8, 9 млрд. рублей (26, 7 %) и 6 млрд. рублей (15 %) соответственно. Сборы по личному страхованию за этот период составили 49, 6 млрд. рублей, что на 20, 8 % больше аналогичного прошлогоднего показателя, а выплаты по данному виду страхования - 18, 7 млрд. рублей (рост на 8, 9 %).

Премия по страхованию ответственности выросла на 14, 9 %, до 10, 1 млрд. рублей, а выплаты увеличились на 15, 4 %, до 0, 7 млрд. рублей. Обязательные виды страхования принесли российским компаниям за полгода 121, 6 млрд. рублей премии, что превышает уровень января-июня прошлого года на 37, 4 %. Выплаты равнялись 99, 4 млрд. рублей, что на 41, 4 % больше аналогичного показателя прошлого года. В том числе по ОСАГО сборы достигли 29, 4 млрд. рублей (на 17, 4 % больше), выплаты - 15, 1 млрд. рублей (на 19, 1 % больше). По обязательному медицинскому страхованию премия в первом полугодии 2006 года составила 87, 2 млрд.рублей (увеличение на 48 %), а выплаты - 82, 4 млрд. рублей (рост на 48, 5 %).

Шаткое положение 

Ведомости (Москва), 03 августа 2006 г., №142, С.Б6

Анна Бараулин

Росстрахнадзор недоволен показателями страховщиков

Росстрахнадзор готов поручиться за надежность всего лишь 2 % страховщиков. К остальным у него есть вопросы, причем каждую пятую компанию чиновники подозревают в неплатежеспособности. Для многих компаний требования регулятора непосильны, хотя попадающая к нему отчетность не всегда позволяет судить об истинном положении дел, предупреждают эксперты.

Вчера Росстрахнадзор обнародовал картину финансовой устойчивости страховщиков по итогам 2005 г. До сих пор подобных публикаций он не делал. Проанализировав данные отчетности по российским стандартам 889 компаний, чиновники пришли к выводу, что более половины имеют проблемы с платежеспособностью и финансовой устойчивостью, а практически каждая пятая компания убыточна. У 22 % страховых компаний недостаточно ликвидных активов. 58 % страховщиков получают слишком низкий доход от инвестирования (ниже 3 %), а у 20 % - слишком много денежных средств на счетах, в то время как они должны быть вложены в доходные инструменты. "Хотя бы один настораживающий показатель есть у 98 % компаний" , - резюмировал глава Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Илья Ломакин-Румянцев.

Выходит, что идеально работают только 18 компаний. Замгендиректора "РЕСО Гарантии" Игорь Иванов уверен, что все эти страховщики - лидеры рынка. "Я не вижу у крупных игроков особых проблем, - подтверждает аналитик Deutsche UFG Илан Рубин. - Скорее всего, страхнадзор настораживает деятельность мелких региональных компаний". Ко многим у Росстрахнадзора могут быть претензии, согласен акционер новосибирского "Росстраха" Александр Матросов. "Изначально не было четкой системы финансового контроля за соблюдением требований Минфина, - объясняет Матросов. - И потому на рынке действует немало внешне благополучных страховщиков с дутыми показателями".

"Мы находимся в постоянном контакте с надзором и все вопросы решаем в рабочем режиме, к нам претензий нет" , - успокаивает гендиректор "Альфастрахования" Владимир Скворцов. "У нас доходность инвестиций за 2005 г. превысила 16 %, и думаю, что нужно повысить минимальный показатель с 3 % до по крайней мере 7 % - ведь это минимальная доходность, которую страховщики могут получить, просто размещая страховые резервы в облигации федерального займа или корпоративные облигации самых надежных эмитентов" , - говорит финансовый директор "Межрегионгаранта" Андрей Фомин. По словам гендиректора страховой компании "Русский мир XE "Русский мир" " Павла Зубрилина, об устойчивости его компании говорят выплаты по страховым случаям. "Скорее всего, у большинства страховщиков настораживающие показатели вызваны техническими проблемами. Системными проблемами финансовой устойчивости страдают компании, которые увлекались схемами", - считает Иванов.

Но и к крупным компаниям у ФССН могут быть вопросы. "Капитал не всегда успевает за ростом премий. Мы приняли решение об увеличении капитала еще в прошлом году а этой весной должны были получить оплату допэмиссии, однако она отложена из-за переговоров о продаже контрольного пакета", - говорит гендиректор "Стандарт-Резерва XE "Стандарт-Резерв" " Виктор Юн. "Мы не попадаем в 2 % потому, что 60 000 полисов нашей компании было утрачено", - сетует гендиректор Межрегионального страхового соглашения (МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" ) Семен Акерман. "Почти у всех крупных компаний с платежеспособностью все нормально, но у некоторых слишком много денег на счетах, - отмечает аналитик "Интерфакс-ЦЭА' Анжела Долгополова. - Напрямую это на финансовую устойчивость не влияет, но нарушает требования Минфина".

Некоторые участники рынка призывают не торопиться с выводами.Тоn-менеджер крупной компании считает, что в нормативных документах есть некоторые параметры расчета неплатежеспособности, которые неадекватны современным требованиям. "Например, по автострахованию компании должны, согласно нормативу, работать с маржой 20 %. Но сейчас рынок высококонкурентный, страховщикам сложно удерживать такую маржу. При этом есть закон об ОСАГО, в котором написана прямо противоположная норма - прибыль страховщиков не должна превышать 5 %" , -говорит он. А по мнению Акермана, многие региональные страховщики хранят активы в деньгах "не потому, что халтурят" , а потому, что еще не научились их инвестировать". "Это не делает их неустойчивыми, в регионах есть как минимум 40 финансово-устойчивых компаний. Из показателей, на которые ориентируется ФССН, вряд ли можно делать однозначные выводы. Тем более что служба не наблюдает за деятельностью компаний в режиме реального времени" , - считает он. Но прогресс есть: ранее чиновники делали выводы на основе анализа отчетности двухгодичной давности, отмечает Долгополова.

Тем не менее она считает, что вступившие в силу с июля этого года новые требования к размещению страховых резервов и вводимые через год требования к размеру собственных средств вынудят половину страховых компаний покинуть рынок. По ее мнению, все это будут небольшие региональные компании. Этим требованиям не соответствует ни одна региональная страховая компания - им могут удовлетворять лишь крупные страховщики с западными акционерами, полагает Матросов. Но "Росстрах XE "Росстрах" " достигнет необходимых показателей к июлю 2007 г. , уверяет он. (В подготовке материала принимали участие Гюзель Губейдуллина, Анна Ахмедова, Елена Богданова, Ольга Морозова. )

***

ИТОГИ ПОЛУГОДИЯ

По итогам первого полугодия страховщики собрали 294 млрд. руб.а выплатили 14б млрд. руб. За II квартал "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " вернул себе 1-е место по премиям (14, 8 млрд. руб. ), обогнав "Согаз XE "Согаз" " (11, 8 млрд. руб. ). По добровольным видам страхования компаниями было собрано 172 млрд. руб. (-1, 5 % к аналогичному периоду 2005 г. ), а выплатили они 53, 1 млрд. руб. (-21 %). По обязательным видам страхования российские компании собрали 122 млрд. руб. (+37 %), а выплатили 99 млрд. руб. (+41 %). Страхование жизни принесло компаниям в четыре раза меньше средств, чем за тот же период прошлого года - всего 8, 9 млрд. руб.

Росстрахнадзор перестарался
Российская газета. 2006 г., № 166, 1 августа
Олег Гладунов

Лицензии 63 страховщиков пришлось восстановить

Вчера ФССН вернула лицензии 7 страховщикам, у которых они были отозваны за невыполнение требований по уставному капиталу.

Напомним, что 1 июля был подписан приказ об отзыве лицензий у 133 компаний. Однако глава Росстрахнадзора Илья Ломакин-Румянцев пояснил, что компаниям, которые выполнят все требования службы, лицензии будут сразу же возвращены. Так, сначала получили обратно свои лицензии 5 страховщиков, занимающихся ОСАГО, а в течение месяца из «черного списка» была вычеркнута еще 51 компания. Таким образом, на сегодняшний день Росстрахнадзору пришлось вернуть лицензии уже 63 страховщикам. Но не стоит забывать, что «список 133», по словам главы Росстрахнадзора, все еще «остается открытым».

Среди страховщиков, доказавших свою кредитоспособность, одна компания, занимавшаяся медицинским страхованием граждан, две московских компании, остальные – мелкие региональные страховщики.

Не выдержали проверку рублем

Российская газета (Москва), 2006 г., № 168, 3 августа, с.4

Олег Гладунов

Только 20 страховых компаний признаны надежными

Сейчас 57 процентов российских страховщиков имеют проблемы с финансовой устойчивостью, и только около 2 процентов страховых компаний не вызывают вопросов у Федеральной службы страхового надзора.

Об этом вчера сообщил руководитель Росстрахнадзора Илья Ломакин-Румянцев.

По данным Росстрахнадзора, 98 процентов страховых компаний

"вызывают вопросы в связи с хотя бы одним настораживающим показателем". Правда, в их число не входят компании, специализирующиеся на обязательном медицинском страховании. И только 20 страховщиков Росстрахнадзор характеризует как "абсолютно надежные". "Считаю, что 20 компаний, которые не вызывают вопросов у Росстрахнадзора, - это достаточно большая группа", - заявил Ломакин-Румянцев.

В число российских страховщиков, имеющих настораживающие показатели, входят компании, допускающие незначительное отклонение маржи платежеспособности, отрицательный финансовый результат и низкий уровень инвестдохода. Или высокую долю денежных средств на счетах к моменту предоставления отчетности, что свидетельствует о махинациях с привлечением страховщиками "коротких" кредитов для приведения в соответствие с требованиями надзора своих показателей.

Впрочем, еще не вступивший в силу, но уже опубликованный приказ Минфина о структуре резервов, по оценке Ломакина-Румянцева, улучшил качества активов страховщиков на 37 процентов. А в группу из 57 процентов "особо ненадежных" страховщиков Росстрахнадзором включены компании, демонстрирующие слишком высокий уровень убыточности по страховым операциям или нарушающие нормативы запаса платежеспособности, пояснил глава Росстрахнадзора. Фактическая маржа платежеспособности страховщика должна быть на 30 процентов выше нормативной. Этот показатель нарушается у 196 страховых компаний, и они неизбежно получат предписание Росстрахнадзора.

Срок для исполнения предписания компаниям отводится до следующей отчетной даты. И если страховщик не в состоянии уложиться в него, он представляет в план оздоровления компании, а Росстрахнадзор отслеживает его исполнение.

Федеральная служба страхнадзора борется за чистоту рядов среди страховщиков
Экономика и жизнь. 2006 г., № 32, август
Ольга Малёва
В скором времени страховой рынок России станет надежным. «Схемные страховщики» уже ликвидированы, и Федеральная служба страхнадзора (ФССН) дала отмашку на борьбу за финансовую устойчивость «выживших». И ничего, что на сегодняшний день не вызывают нареканий лишь 20 из 889 отечественных компаний. По мнению госрегулятора, это не так уж и плохо...

Об этом ответственно заявил глава ФССН Илья Ломакин-Румянцев.

Его ведомство обнародовало данные анализа бухотчетности российских страховщиков за 2005 год. Особой радости результаты проверки не вызывают. Скорее даже наоборот: 98% компаний имеют «хотя бы один настораживающий финансовый показатель», а более половины — основания для пристального внимания страхнадзора. Названия оставшихся 2% «благонадежных» организаций госрегулятор не распространяет. Но в принципе догадаться несложно.

ФССН проводила оценку по нескольким показателям: маржа платежеспособности, инвестиционные доходы, размещение резервов, управление активами и их ликвидность, уровень убыточности и др. Выяснилось, что у 871 компании хотя бы один из них «настораживает», а более 500 страховщиков дают основания «внимательно изучить их деятельность». В частности, у многих из них (как у мелких, так и у крупных) маржа платежеспособности составляет менее 30%, а у 26 компаний этот показатель и вовсе отрицательный.

По заявлению главы страхнадзора, все нарушители получат предписания и будут обязаны в ближайшее время предоставить планы своего финансового оздоровления. В 182 компаниях финансовый результат за 2005 год . вообще оказался отрицательным. Убыточность выше 100% показали 66 страховщиков (7%) в личном страховании; 40 (5%) — в страховании имущества; 22 (3%) — в страховании ответственности. Многие игроки объясняют этот факт увеличением страховых резервов с вытекающим отсюда сокращением прибыли и увеличившимися выплатами.

Кроме того, у 67 компаний (7%) более 90% активов было сформировано долговыми ценными бумагами, то есть векселями, представленными организациями физлицами. А 518 компаний (58%) в прошлом году имели инвестиционный доход ниже 3%.

На отчетную дату проверки денежные средства на счетах 180 организаций (20%) более чем в 100 раз превышали резерв заявленных убытков. Вот как прокомментировал этот факт И. Ломакин-Румянцев: «Компании проводят к дате отчетности сделки РЕПО с тем, чтобы хоть как-то исправить свой баланс».

Федеральная служба страхнадзора не оставила без внимания и резервы страховщиков. Из проведенной проверки выяснилось, что многие участники рынка часто размещают их в низкодоходные инструменты организаций-компаньонов. У 67 компаний на векселя и облигации приходится 90% активов. По мнению госрегулятора, именно такие операции часто используются в схемах.

Одним словом, ФССН всерьез взялась за рынок страхования. Первый шаг — принятие Приказа от 08.08.2005 №100н «Об утверждении Правил размещения страховщиками средств страховых резервов» — оправдал себя. По словам главы ФССН, к концу прошлого года ликвидность активов страховщиков повысилась на 37% по сравнению с 2004 годом.

Положительная динамика сохранилась и в первом полугодии 2006 года. Согласно данным Росстрахнадзора, в этот период российские страховщики собрали 293,8 млрд. руб. премии, что на 11,6% больше, чем за аналогичный период прошлого года. Объем выплат за отчетный период также увеличился на 4,4% и составил 111,6 млрд. руб.

По добровольным видам страхования компании собрали 172,2 млрд. руб. (98,5% к аналогичному' периоду 2005 года) и выплатили 53,1 млрд. руб. (70,1%). В том числе по страхованию жизни — 8,9 млрд. руб. (26,7%) и 6 млрд. руб. (15%) соответственно.

Сборы по личному страхованию составили 49,6 млрд. руб., что на 20,8% больше аналогичного прошлогоднего показателя, а выплаты по данному виду страхования — 18,7 млрд. руб. (рост на 8,9%). Премия по страхованию ответственности выросла на 14,9%, до 10,1 млрд. руб., а выплаты увеличились на 15,4% до 0,7 млрд. руб.

"Обязательные виды страхования принесли компаниям 121,6 млрд. руб. премии, что превышает уровень января — июня 2005 года на 37,4%. Выплаты равнялись 99,4 млрд. руб., что на 41,4% больше, чем в прошлом году. Сборы по ОСАГО достигли 29,4 млрд. руб. (на 17,4% больше), выплаты — 15,1 млрд. руб. (на 19,1%). По обязательному медицинскому страхованию премия в I полугодии 2006 года составила 87,2 млрд. руб. (увеличение на 48%), а выплаты — 82,4 млрд. руб. (рост на 48,5%).

Выходит, что даже при столь вопиющих нарушениях отечественный рынок страхования прожил-таки 2005 год и продолжает развиваться в 2006-м (пусть и не в полном составе). Думается, что неспроста глава ФССН не огорчился тому факту, что без нареканий существует сегодня лишь 20 российских компаний. Не является ли самоцелью надзора сокращение количества страховщиков именно до такой степени?

Особенно это настораживает в преддверии вступления России в ВТО (ведь страховые акулы Запада и так уже потирают руки в предвкушении дележки лакомого кусочка). Здесь напрашиваются два вывода: либо мы просто расчищаем им территорию и грустно отходим в сторону, либо оставляем на рынке самых «сильных и смелых», готовых, так сказать, к труду и обороне.

20 крупнейших страховщиков по сборам в I полугодии 2006 года

	Место
	Наименование
	Город
	Взносы, всего (млн. руб.)
	Доля страхования жизни (%)
	Доля других видов добровольного страхования (%)
	Доля обязательного страхования (%)
	Доля ОСАГО в общих сборах (%)
	Место по объему выплат
	Выплаты, всего млн. руб.

	1
	Ингосстрах XE "Ингосстрах" 
	Москва
	14 847
	0
	88,3
	11,7
	11,7
	4
	5848

	2
	МАКС-М XE "МАКС-М" 
	Москва
	12663
	0
	0,1
	99,9
	0,0
	1
	11793

	3
	СОГАЗ XE "Согаз" 
	Москва
	11837
	0
	97,9
	2,0
	2,0
	8
	3842

	4
	Ресо-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" 
	Москва
	11651
	0,6
	76,7
	22,7
	22,7
	5
	4603

	5
	РОСНО XE "РОСНО" 
	Москва
	9921
	0,1
	87,1
	12,7
	12,7
	11
	2866

	6
	РОСНО-МС XE "РОСНО-МС" 
	Москва
	8868
	0
	02
	99,8
	0,0
	2
	8828

	7
	Военно-страховая компания XE "ВСК" 
	Москва
	7036
	0,7
	51,2
	48,1
	13,0
	13
	2315

	8
	Газпроммедстрах XE "Газпроммедстрах" 
	Москва
	6763
	0
	0
	100,0
	0
	3
	6430

	9
	Капиталъ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" 
	Когалым
	5337
	1,4
	97,7
	0,9
	0,9
	10
	3028

	10
	ЖАСО XE "ЖАСО" 
	Москва
	5307
	1,0
	93,9
	5,1
	2,9
	16
	1895

	11
	Капиталь медицинское страхование XE "КапиталЪ медицинская страховая компания" 
	Когалым
	5058
	0
	0,1
	99,9
	0
	6
	4591

	12
	Согласие XE "Согласие" 
	Москва
	4352
	0
	90,3
	9,7
	9,7
	21
	1382

	13
	Солидарность для жизни XE "Солидарность для жизни" 
	Москва
	4574
	0
	1,1
	98,9
	0
	7
	4577

	14
	АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" 
	Москва
	4137
	0
	87,7
	12,3
	12,3
	25
	1299

	15
	Росгосстрах- XE "Росгосстрах" Столица*
	Люберцы
	4046
	0,1
	69,7
	30,1
	30,1
	19
	1523

	16
	МАКС XE "МАКС" 
	Москва
	3815
	0,1
	83,0
	16,8
	16,0
	30
	1146

	17
	Уралсиб XE "Уралсиб" 
	Москва
	3273
	1,4
	83,4
	15,2
	14,9
	24
	1338

	18
	Росгосстрах- XE "Росгосстрах" Поволжье*
	Нижний Новгород
	3125
	2,5
	52,9
	44,6
	44,4
	28
	1292

	19
	НАСТА XE "Наста" 
	Москва
	2989
	0
	74,2
	25,8
	25,8
	31
	1117

	20
	Национальная страховая группа XE "Национальная Страховая Группа" 
	Долгопрудный
	2875
	2,1
	9t,0
	6,9
	6,9
	88
	366

	* Совокупные сборы системы «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » (14 компаний) составляют 22,6 млрд. руб., из них на «жизнь» приходится 1,9%, на другие добровольные виды - 45,3%, на ОСАГО - 37,2%.

ИСТОЧНИК: ФССН


Страховые премии (взносы) и страховые выплаты (кроме обязательного медицинского страхования) 
по федеральным округам, I квартал 2006 года

	Федеральные округа
	Страховые премии (взносы), млрд. руб.
	В % к общей сумме
	Страховые выплаты, млрд. руб.
	В % к общей сумме

	Центральный
	65,9
	58,0
	15,0
	48,7

	Северо-Западный
	10,5
	9,2
	3,6
	11,7

	Южный
	5,2
	4,6
	1,7
	5,5

	Приволжский
	13,0
	11,4
	4,1
	13,3

	Уральский
	9,5
	8,4
	2,8
	9,1

	Сибирский
	7,3
	6,4
	2,9
	9,4

	Дальневосточный
	2,3
	2,0
	0,7
	2,3

	За пределами РФ
	0,02
	0,02
	0
	0

	Итого
	113,7
	100,0
	30,8
	100,0


Приказ ФССН от 04.08.2006 г., № 775 «О приостановлении действия лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям»

Финансовая газета. 2006 г., № 32, 10 августа
В соответствии со статьями 30, 32.6 Закона Российской Федерации от 27 ноября 1992 г. № 4015-1 «Об организации страхового дела в Российской Федерации» приказываю:

1. За невыполнение предписаний приостановить до устранения выявленных нарушений действие лицензий страховых организаций согласно приложению № 1.

Руководитель Федеральной службы страхового надзора И. Ломакин-Румянцев

Приложение № 1.
Перечень

страховых организаций, у которых приостановлено действие лицензий 
на осуществление страховой деятельности

	№ п/п
	Наименование страховых организаций
	Местонахождение
	№ лицензии
	Регистр. номер

	1
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховая компания «Гарантийное обязательство» XE "Гарантийное обязательство" 
	ул. Матросская Тишина, д. 23, стр. 1, оф. 21, г. Москва, 107076
	С 3912 77
	3912

	2
	Закрытое акционерное общество «Страховое общество «Прогресс» XE "Прогресс" 
	ул. Селезневская, д. 40, стр. 3, г. Москва, 127473
	4551Д
	2473

	3
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховая компания «Сити Гарант» XE "Сити-гарант" 
	ул. Иркутская, д. 11/17, корпус 4, г. Москва, 107497
	4246Д
	3477

	4
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховое общество «Абсолют» XE "Абсолют" 
	ул. Матросская Тишина, д. 23, стр. 1, оф. 21, г. Москва, 107076
	4806Д
	3883


Заместитель руководителя Федеральной службы страхового надзора Г. Ершова

Приказ ФССН от 04.08.2006 г., № 776 «Об отзыве лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям»
Финансовая газета. 2006 г., № 32, 10 августа
В соответствии со статьями 30, 32.8 Закона Российской Федерации от 27 ноября 1992 г. № 4015-1 «Об организации страхового дела в Российской Федерации» приказываю:

1. В связи с неустранением в установленный срок нарушений страхового законодательства, явившихся основанием для приостановления действия лицензий, отозвать лицензии у страховых организаций согласно приложению № 1.

Руководитель Федеральной службы страхового надзора И.Ломакин-Румянцев

Приложение № 1.
Перечень

страховых организаций, у которых отозваны лицензии на осуществление страховой деятельности

	№ п/п
	Наименование страховых организаций
	Местонахождение
	№ лицензии
	Регистр.

	1
	Общество с ограниченной ответственностью «Интер Рус-Страхование» XE "Интер Рус-Страхование" 
	ул. Никулинская, д. 23, к. 1, г. Москва, 119602
	4868Д
	3945

	2
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховая компания «Итера-Полис» XE "Итера-полис" 
	Акуловское ш., д. 52, г. Пушкино, Московская область, 141200
	3834Д
	22

	3
	Общество с ограниченной ответственностью «Межрегиональное страховое общество «Максимум» XE "Максимум" 
	ул. Павловская, д. 27/29, стр. 5, г. Москва, 115093
	3717Д
	3189

	4
	Закрытое акционерное общество «Первая международная промышленная страховая компания» XE "Первая международная промышленная страховая компания" 
	ул. Средняя Переяславская, д. 27, стр.1, г. Москва, 129110 (адрес местонахождения, указанный в Уставе: ул. Комсомольская, д. 31, г. Красногорск, Московская область, 143400)
	3471Д
	3508


Заместитель руководителя Федеральной службы страхового надзора Г. Ершова

Приказ ФССН от 04.08.2006 г., № 777 «О внесении изменений в приказ Федеральной службы страхового надзора от 01 июля 2006 года № 721 «Об отзыве лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям»
Финансовая газета. 2006 г., № 32, 10 августа
Внести в приказ от 01 июля 2006 года № 721 «Об отзыве лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям» (далее - приказ) изменения:

Отменить действие приказа в отношении страховых организаций согласно приложению № 1.

Руководитель Федеральной службы страхового надзора И. Ломакин-Румянцев

Приложение № 1.
Перечень

страховых организаций, в отношении которых отменено действие приказа от 01.07.2006 №721

	№ п/п
	Наименование страховых организация
	Местонахождение
	№ лицензии
	Регистр номера

	1
	Закрытое акционерное общество «Страховая компания «Пасифик Оушн» XE "Пасифик Оушн" 
	ул. Портовая, д. 64, Морской вокзал, оф. 25, 31, г. Находка, Приморский край, 692900
	3292Д
	2787

	2
	Общество с ограниченной ответственностью «Страховое общество «СОВЕТ» XE "СОВЕТ" 
	ул. Козленская, д. 63, г. Вологда, 160011
	2553Д
	2316


Заместитель руководителя Федеральной службы страхового надзора Г. Ершова

Нищих - на карандаш
Финанс. 2006 г., № 30, 7 – 13 августа
Росстрахнадзор насторожили финансовые показатели страховщиков. Проанализировав бухгалтерскую отчетность компаний за прошлый год, ведомство обнаружило, что у пятой части операторов рынка соотношение фактической и нормативной маржи платежеспособности ниже требуемых законодательством 30%. Росстрахнадзор обратил также внимание на высокую убыточность и низкую ликвидность активов. У отдельных компаний активы сформированы долговыми ценными бумагами - векселями физических и юридических лиц. Очевидно, удручающее положение «подопечных» спровоцирует очередную «чистку» рынка со стороны Росстрахнадзора. По словам главы службы Ильи Ломакина-Румянцева, 57% компаний с низкими финансовыми показателями будут взяты под «особый контроль».

Участники рынка видят в этих действиях продолжение кампании по консолидации рынка и борьбе со схемами. По выражению заместителя гендиректора Московской страховой компании Александра Федонкина, речь идет о тех, кто «не находится на передовых рубежах бизнеса». С его точки зрения, в основном это компании, которые имеют несбалансированный страховой портфель с преобладанием малорентабельных видов (прежде всего автомобильных), или которые не занимаются реальным страхованием, а живут на комиссию от схем. По словам заместителя гендиректора компании «Согласие XE "Согласие" » Владимира Новикова, обнародованные надзором результаты отражают действительное соотношение «схемного» и «классического» страхования на российском рынке. «В «черном списке», по всей видимости, окажутся те, кто в любом случае покинет рынок в следующем году, когда пройдет очередной этап ужесточения требований к структуре собственных средств и размерам уставного капитала. В итоге останутся первая сотня операторов и скорее всего еще 200-250 компаний "второго эшелона"», - прогнозирует Владимир Новиков. «В целом состояние активов у большинства российских страховщиков оставляет желать лучшего. Такое положение дел явилось следствием оплаты уставных капиталов с использованием низколиквидных инструментов», - отмечает в свою очередь финансовый директор «Капиталь Страхования» Владимир Соловьев.

Страховщиков будут банкротить?
Российская бизнес-газета. 2006 г., 8 августа
Юлия Проскурякова

Минэкономразвития разрабатывает законопроект о банкротстве финансовых организаций

На сегодняшний день система страхования в Российской Федерации, по мнению экспертов Минэкономразвития, переживает переломный момент в своей истории — переход от первоначального становления страховой системы рыночного типа к ее устойчивому развитию.

Такие условия порождают ряд проблем, возникающих на пути развития высокоорганизованного рынка страхования. В частности, считают в министерстве, настала пора совершенствовать законодательство о банкротстве страховых организаций. На повестке дня стоят два вопроса: предупреждение банкротства страховых организаций и особенности проведения процедур банкротства страховых организаций. Учитывая системный и сложный характер представленных вопросов, в настоящее время прорабатываются возможные варианты решений, пояснили нам в министерстве, и до конца года в правительство будет внесен соответствующий законопроект.

По первому вопросу — предупреждение банкротства — в качестве комплекса мер эксперты Минэкономразвития предлагают рассматривать совокупность действий контрольно-надзорных органов, направленных на внешнее администрирование страховой организации и приостановление соответствующей лицензии. Сигналом к таким действиям контрольного органа, считают в министерстве, могут служить как сведения, которые представляются руководителем страховой организации (обязанность представлять такие сведения в определенные сжатые сроки должна быть закреплена в проекте), так и результаты плановых или внеплановых проверок. Кроме того, поскольку все большее значение в рыночных отношениях современного типа приобретают общественные институты саморегулирования, необходимо предусмотреть возможность инициирования соответствующими саморегулируемыми организациями страховщиков, либо проведения внеплановой проверки контрольным органом, либо непосредственно внешнего администрирования страховщика, который, по сведениям этой саморегулируемой организации, обладает признаками неплатежеспособности. Возможно, также нужно увеличить значение участия саморегулируемых организаций в качестве посредника, а, возможно, и инициатора передачи страхового портфеля от неплатежеспособного страховщика другому. При этом эксперты считают, что для целей оперативного реагирования на ухудшающееся финансовое положение страховщиков саморегулируемым организациям необходимо самим совершенствовать свои внутренние правила и налаживать систему мониторинга платежеспособности своих членов.

Сохранность имущественного комплекса страховой организации в случае возникновения признаков банкротства может быть обеспечена, в том числе, путем пресечения права страховой организации увеличивать объем своих обязательств. Для этих целей эксперты Минэкономразвития предлагают использовать механизм приостановления лицензии, а также одновременного предписания к устранению признаков банкротства. Одним из вариантов обеспечения сохранности имущества страховой организации может быть внешнее администрирование до введения процедур банкротства. Модели внешнего администрирования могут быть различны, и их выбор будет сделан, если концептуально внешнее администрирование как способ предупреждения банкротства будет поддержан.

Одной из актуальных проблем в сфере регулирования страховой деятельности в целом являются вопросы передачи страхового портфеля. На сегодняшний день законодательство не имеет четко прописанной процедуры передачи страхового портфеля. Проблемы передачи страхового портфеля усложняются в случае, если один из участников такой процедуры имеет признаки банкротства. Поэтому, внося изменения, по мнению экспертов министерства, необходимо исходить из того, что передача страхового портфеля является практически единственным эффективным способом защиты прав клиентов страховых организаций. Поэтому процедуре передачи страхового портфеля при совершенствовании законодательства следует уделить особенное внимание и более четко регламентировать как процедурные, так и остальные вопросы. Варианты опять же многочисленны: от свободных рыночных способов продажи бизнеса до принудительной передачи страхового портфеля при посредничестве органов контроля или саморегулируемых организаций. Причем эксперты отмечают, что необходимо учесть особенности страховых организаций и в целях соблюдения принципов справедливости разделить резервы, предназначенные для обеспечения требований страхователей (застрахованных лиц и выгодоприобретателей), по добровольным и обязательным видам страхования.

Что же касается второго вопроса — особенности банкротства страховых организаций, эксперты считают, что общие признаки банкротства, которые установлены в законе о банкротстве, не совсем корреспондируются со специфическими чертами страховых организаций. Дело все в том, что при подготовке закона о банкротстве законодатель исходил из негативной практики упрощенной процедуры возбуждения дела о банкротстве, содержащейся в законе о банкротстве 1998 года, когда банкротство в руках недобросовестных конкурентов служило инструментом создания препятствий в деятельности организаций, осуществлявших аналогичные виды деятельности. Для исключения возможности подобного негативного использования института банкротства законодатель установил так называемый «исполнительный» метод возбуждения дела о банкротстве, который подразумевает предварительное судебное решение по сумме долга, которая, по мнению заявителя, служит основанием для возбуждения дела о банкротстве. «Исполнительный» метод действительно позволил практически полностью исключить негативное использование механизмов конкурсного производства в недобросовестных целях, отмечают в министерстве, однако такой метод обуславливает длительность процедуры возбуждения дела о банкротстве, что не отвечает интересам клиентов страховых организаций. При этом аналитики Минэкономразвития считают, что упрощение взыскания на имущество страховой организации не является целью совершенствования законодательства в данной сфере, но упрощение процедуры подачи заявления будет составлять систему раннего оповещения о неплатежеспособности страховой организации, что в конечном счете позволит максимально сжать сроки реагирования на возникновение таких ситуаций. Более того, упрощение заявительного порядка будет стимулировать и дисциплину страховщиков.

В рамках вопроса о создании системы раннего оповещения о неплатежеспособности страховой организации предлагается пересмотреть классический круг субъектов подачи заявления о признании должника банкротом, определенный общими положениями закона о банкротстве. К примеру, одним из вариантов, считают разработчики, может быть включение в круг субъектов саморегулируемых организаций (в частности, по обязательным видам страхования). Однако этот вопрос еще требует более детальной проработки и дополнительных обоснований. В то же время вопрос о расширении круга участников дела о банкротстве страховой организации имеет однозначное решение, саморегулируемые организации как минимум должны стать обязательными участниками процесса по делу о банкротстве.

В связи с возможной детализацией использования механизма передачи страхового портфеля возникает ряд вопросов относительно имущества, которое подлежит сохранению в конкурсной массе должника, и имущества, подлежащего передаче другой страховой организации. Кроме того, экспертов Минэкономразвития беспокоит, что нынешняя редакция закона о банкротстве

позволяет продолжать страховой организации свою деятельность даже после возбуждения дела о банкротстве и введения той или иной процедуры банкротства. Решение этой проблемы они видят во введении механизма внешнего администрирования.

Помимо озвученных проблем есть еще ряд вопросов, которые требуют пересмотра. Работа в этом направление уже ведется. Более того, в министерстве отмечают, что указанные поправки должны рассматриваться как одна из составляющих комплексного совершенствования законодательства в сфере страхования.

Страхование и перестрахование

Чтобы страховщики платили всегда
Аргументы и факты. 2006 г., № 32, 9-15 августа

О. Орлова
Вы застраховали свой автомобиль по программе КАСКО (угон+ущерб), но всё равно побаиваетесь попадать в аварии? И правильно. Что делать, если что-то случилось?

В случае ДТП

1. Позвонить в диспетчерскую службу своей страховой компании.

2. С помощью диспетчера или самостоятельно вызвать на место происшествия сотрудников ГИБДД.

3. Не убирать автомобиль с места ДТП, как бы ни было много машин вокруг, не двигать и не брать предметы, имеющие отношение к происшествию, до прибытия инспектора ГИБДД. Зафиксируйте положение транспортных средств на месте аварии в присутствии свидетелей и запишите их фамилии, адреса и телефоны. Убрать автомобиль с места ДТП можно только после документального оформления факта протокола сотрудниками ГИБДД.

4. Проследить за тем, чтобы на месте ДТП сотрудниками ГИБДД в вашем присутствии были оформлены все документы. Делайте свои замечания, указывайте на важные, с вашей точки зрения, обстоятельства и требуйте их занесения в документы. Все графы в последних должны быть заполнены.

5. Получить от представителей ГИБДД копию протокола об административном правонарушении и справку об участии в ДТП, в которой должны быть указаны повреждения машины.

6. В течение срока, указанного в вашем договоре страхования (3-10 дней), прошедшего с момента наступления ДТП, заявить о нанесённом вашему автомобилю ущербе в страховую компанию.

7. Кроме письменного заявления необходимо предоставить оригинал полиса, свидетельство о регистрации транспортного средства, все доверенности на право управления и/или распоряжения автомобилем и путевой лист, водительское удостоверение того, кто управлял автомобилем в момент аварии.

8. Представить повреждённый автомобиль для осмотра в отделение вашей страховой компании.

9. Для оформления страхового случая по автострахованию необходимо обратиться в центр выплат вашей страховой компании, где вам выпишут направление в СТОА (ремонт) или оформят денежную выплату.

В случае действий злоумышленников

Происшествие должно быть зарегистрировано в местном отделении ОВД. Получите справку с указанием похищенных или повреждённых частей и деталей автомобиля, виновных лиц, если они установлены, копию постановления о возбуждении (или отказе - со ссылкой на статью УК РФ) уголовного дела по этому факту.

В случае стихийных явлений природы

В этом случае, в том числе падения на ваш автомобиль снега и льда, факт происшествия должен быть зарегистрирован в местном отделении милиции.

В случае возгорания

Происшествие должно быть зарегистрировано в органах государственной противопожарной службы. Необходимо получить справку из управления пожарной охраны.

В случае угона

1. Позвонить в круглосуточную диспетчерскую службу вашей страховой компании.

2. С помощью диспетчера или самостоятельно сообщите об угоне в отделение милиции по телефону 02. После этого надо сделать письменное заявление об угоне в органы внутренних дел.

3. В течение 24 часов заявить о страховом случае в вашу компанию (письменное заявление, телеграмма, факс - уточните у диспетчера).

4. В течение трёх рабочих дней предоставить в страховую компанию письменное заявление с подробным изложением всех известных вам обстоятельств угона. А также оригинал полиса, паспорт и свидетельство о регистрации транспортного средства, все доверенности на право управления и/или распоряжения автомобилем и путевой лист, полный комплект заводских ключей от замков автомобиля, полные комплекты пультов управления, брелков, карточек - активных и пассивных активаторов всех электронных и электронно-механических противоугонных систем, всех ключей от механических противоугонных устройств, которыми оснащён автомобиль, справку из территориального подразделения ОВД с указанием даты и времени вашего обращения по поводу хищения автомобиля, постановление о возбуждении уголовного дела по факту хищения автомобиля (заверенную копию) или справку с указанием номера уголовного дела, даты возбуждения и статьи УК РФ.

Другие случаи

- Во всех иных случаях повреждения автомобиля заявите о происшествии в органы ГИБДД. Остальные действия будут такими же, как и при ДТП. Оригиналы документов, выданных ГИБДД после регистрации происшествия, передайте в вашу страховую компанию.

Традиционные страховые услуги

Страхование имущества

Под двойной защитой

Известия (Москва), 2006 г., № 139, 3 августа, с.14

Денис Брызгалов

Все больше автовладельцев покупают полис КАСКО, защищая свой автомобиль, но не задумываясь о жизни и здоровье людей, находящихся в нем. Вместе с тем страховая защита водителя и пассажиров уже действует в рамках ОСАГО, но ее можно существенно увеличить за счет страхования от несчастного случая.

В 2005 г. взносы по автострахованию увеличились почти на 60 %, составив 1, 9 млрд. долларов, что значительно превосходит темпы роста по другим видам страхования. Но не все знают, что к стандартному полису КАСКО страховщики предлагают два важных дополнения: добровольное страхование ответственности автовладельца и страхование от несчастного случая водителя и пассажиров.

Хотя за 2005 г. в России количество ДТП возросло на 7, 1 %, страхование от несчастного случая не получило широкого распространения. По данным ВЦИОМ, только 5, 5 % страхователей КАСКО имеют страховое покрытие от несчастного случая, а их число оценивается в 250 - 300 тыс. человек. В то же время среди юридических лиц, купивших полис страхования автопарков, доля расширения по несчастному случаю может достигать 30 %.

Автовладелец, решивший воспользоваться дополнением по риску "несчастный случай" к полису КАСКО, может выбрать два варианта страхования: по системе мест в салоне автомобиля и по паушальной системе. При заключении договора страхования по системе мест в салоне автовладелец выбирает "застрахованные" места и страховую сумму по ним. Но и тут существуют устойчивые комбинации: только место водителя, только переднее пассажирское место, только место водителя и переднее пассажирское место, все посадочные места. По паушальной системе застрахованными являются водитель и все пассажиры, но лимит возмещения определяется отдельно и зависит от страховой компании. Так, в страховой группе "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " максимальное возмещение составляет 40 % от страховой суммы, если в результате страхового случая пострадал один человек, 3 5 % - если пострадало два человека, 30 % - если пострадало три человека, в равных долях - если пострадало четверо и более застрахованных лиц.

Трудно сказать, какая из систем более выгодная. С одной стороны, паушальная система менее трудоемкая, так как не нужно думать, на каком месте сидеть пассажиру, но ее стоимость более высокая. С другой - существует статистика ГАИ, свидетельствующая, что водители составляют около 27 % всех пострадавших в ДТП, пассажиры - 31 %, из них половина находилась на переднем сиденье. Получается, что в наибольшей степени от несчастного случая нужно страховать людей на двух передних креслах. С детьми-пассажирами история особая и зависит от правил конкретного страховщика. Часто страховщики ограничивают максимальный лимит выплат, который для паушальной системы составляет 100 тыс. долларов, для системы по количеству посадочных мест - 20 - 50 тыс. долларов на одно место.

Тариф по страхованию от несчастного случая лежит в пределах . 0, 3 - 0, 7 % и зависит от компании и системы страхования. Практически у всех страховщиков тариф не зависит от уровня безопасности автомобиля, поэтому результаты разного рода крэш-тестов финансового влияния на российских страховщиков не имеют.

Но встречаются компании, где тариф напрямую зависит от стажа водителя и класса автомобиля. Так, в МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение"  к водителям, имеющим большой стаж вождения, применяется понижающий коэффициент. Кроме того, меньший тариф используется и для машин более высокого класса с дополнительными системами пассивной безопасности (демпфируемые зоны, большое количество подушек безопасности и т. д. ).

Размер выплаты при страховании от несчастного случая зависит от тяжести нанесенного здоровью вреда. При летальном исходе или инвалидности 1 -и группы производится выплата в размере 100 %, 2-й группы - 75 %, 3-й группы - 50 % от страховой суммы. В случае наступления временной утраты трудоспособности, как правило, страховщики выплачивают возмещение в размере 0, 25 % в день начиная с 15-го дня, но не более 10 % от страховой суммы.

Возмещение вреда, причиненного жизни и здоровью, осуществляется и в рамках ОСАГО. Возмещению подлежат утраченный потерпевшим заработок (доход), расходы на лечение, приобретение лекарств, протезирование, посторонний уход и т. д. Максимальная выплата по жизни и здоровью в системе ОСАГО составляет 240 тыс. рублей, но не более 160 тыс. рублей на одного пострадавшего, что не так много, учитывая, что в странах Евросоюза лимиты по жизни и здоровью либо отсутствуют, либо составляют значительные суммы. Если виновник ДТП не застрахован, скрылся с места ДТП или у страховщика виновника отозвана лицензия, возмещение вреда, причиненного жизни и здоровью пострадавших, осуществляет Российский союз автостраховщиков.

В то же время выплаты "по железу" превысили выплаты по жизни и здоровью в 200 раз. Непопулярность выплат по ОСАГО за вред, причиненный жизни и здоровью, во многом связана с незнанием неавтомобилистов о такой услуге и необходимостью сначала использовать источники по линии обязательного медицинского и социального страхования. Но зарубежный опыт показывает, что по мере становления системы ОСАГО компенсации по жизни и здоровью будут увеличиваться и превысят выплаты "по железу". Вот тогда участники дорожного движения будут находиться под двойной защитой.

Мой полис - моя крепость

Коммерсантъ-Деньги (Москва), 2006 г., № 32, 14 августа, с.32-33

К сожалению, иногда с соседями не везет - то потоп, то пожар. От таких неприятностей, безусловно, может помочь страховка. Вот только правильно понять, что вы на самом деле застраховали, как бы странно это ни звучало, на практике удается далеко не всем. В тонкостях страхования квартир разбиралась корреспондент "Денег" Елена Ковалева.

В нашей стране, по оценкам страховщиков, добровольно застраховано не более 1, 5-2% квартир. Между тем это не только один из старейших, но и один из наиболее полезных видов страхования. Правда, для того чтобы осознать это, большинству граждан надо пережить потоп или пожар. Именно поэтому такой страховкой чаще пользуются те, кто уже пережил ЧП в своей квартире или наблюдал его у знакомых. Но куда разумнее подготовиться к таким неприятностям заранее.

При этом надо учитывать, что в квартирном страховании существует множество тонкостей, которые лучше изучить до заключения договора, иначе однажды может выясниться, что вы только казались себе предусмотрительными. Так, на первый взгляд посчастливилось москвичам, которые могут воспользоваться городской программой льготного добровольного страхования квартир. Однако размер выплат, предусмотренных этой страховкой, явно недостаточен для покрытия всех убытков.

Конструктивный достаток

С квартирой может произойти масса неприятностей, и под большинство из них можно подобрать страховой полис. Другое дело, что вероятности разных ЧП очень различаются, и далеко не всегда имеет смысл на них закладываться. Так, в результате пожара или взрыва газа можно вовсе лишиться квартиры. Чтобы защитить себя от таких потерь, можно застраховать несущие конструкции квартиры (стены, потолки и перекрытия). Некоторые компании включают в этот полис и инженерные коммуникации. Такая страховка защитит ваш карман от рисков, связанных с пожаром, заливом, противоправными действиями третьих лиц (например, умышленный поджог), стихийными бедствиями и взаимодействием с движущимися объектами (например, падение на дом самолета).

Однако, например, последние два риска в нашей стране встречаются крайне редко: в общем объеме выплат их доля, как правило, не превышает 2-3%. Так что в принципе от них можно и отказаться. Впрочем, это не будет выглядеть такой уж хорошей идеей, если обратить внимание на то, что стоимость этих рисков по сравнению с пожаром и заливом минимальна - считанные проценты от общего тарифа.

Стоимость этой страховки рассчитывается исходя из рыночной стоимости квартиры. В среднем она обойдется вам в 0, 2-0, 3% страховой суммы. На стоимость влияет и состояние дома. Важно также, оборудован ли он пожарной сигнализацией и не находится ли в непосредственной близости от пожаро- и взрывоопасных объектов. Например, в компании "Согласие XE "Согласие" " тариф на страховку конструкций и инженерных коммуникаций квартиры без деревянных перекрытий в доме со сроком эксплуатации до 20 лет составит 0, 14% от страховой суммы. А тариф по такой же страховке, но для квартиры с деревянными перекрытиями в доме со сроком эксплуатации свыше 20 лет рядом с АЗС уже 0, 32%. Интересна такая страховка прежде всего тем, кто берет в банках ипотечный кредит, так как его сумма, как правило, равна стоимости стен. Кроме того, о такой страховке стоит задуматься и тем, кто живет в домах с деревянными перекрытиями или газом. А вот владельцу квартиры в новом монолитном доме такой полис вряд ли нужен, поскольку пожар в одной квартире вряд ли приведет к тому, что дом пойдет под снос. Ему лучше позаботиться о сохранности своего ремонта, но для этого нужен уже другой полис.

Водные виды риска

По статистике страховщиков, порядка 80% страховых случаев приходится на заливы и около 10% - на пожары. Именно от них защищает страховка внутренней отделки квартиры. Ее стоимость рассчитывается исходя из стоимости ремонта и площади квартиры. Большинство страховщиков разделяют ремонт на три вида: типовой - стоимость работ и материалов на 1 кв. м порядка $200-400, улучшенный - $400-700 и люкс - от $800. Кроме того, на стоимость полиса влияют те же факторы, что и на страхование конструктивных элементов: первый или последний этаж, наличие в квартире сауны или газовой колонки, является ли квартира новостройкой и др.

Так, при страховании художественного паркета в квартире на первом этаже в доме со сроком эксплуатации 20-25 лет могут быть предложены фактически запретительные тарифы - от 5%, в то время как обычный тариф составляет 0, 3-0, 5%. "Раз-два в год в таких домах случается засор канализации, и весь первый этаж с художественным паркетом может оказаться залитым", - говорит замдиректора дирекции имущественного страхования компании МАКС XE "МАКС"  Александр Агапов. Страховая сумма устанавливается по соглашению сторон, но она не должна превышать стоимость отделки. Если отделка новая, то страховщик может заключить договор на основании суммы затрат на отделку. Идеальный случай, если страхователь способен подтвердить документально стоимость материалов и работ. Если отделка произведена давно, то страховщик рассчитает ее стоимость на основании рыночных цен с учетом износа. Можно сделать и независимую экспертизу (для дорогих квартир многие страховщики проводят ее за свой счет). При этом важно внимательно отнестись копией отделки: чем полнее она будет, тем меньше проблем у вас возникнет при страховом случае. Одной из самых распространенных причин отказа в выплате является отсутствие нужного предмета в списке застрахованных. "Клиенту надо внимательно следить за тем, чтобы в правилах страхования, которые выдаются вместе со страховым полисом, были отражены наиболее дорогие и нестандартные элементы отделки и оборудования", - советует начальник отдела андеррайтинга по страхованию физлиц компании НАСТА XE "Наста"  Евгения Мягченкова. Особое внимание надо уделить тому, какое имущество страховщик относит к отделке и входят ли туда сантехника, кондиционеры и иное подобное имущество. При составлении описания отделки стоит указать также стоимость окон, дверей и встроен ной техники. Если их не включают в отделку, то при страховом случае клиент не получит за них возмещения. "Точное понимание содержания услуги, покупаемой у страховщика, обезопасит клиента от многих неприятных сюрпризов", - отмечает Евгения Мягченкова.

Школа имущества

Многие компании предлагают еще и страхование имущества в квартире. Страхуется имущество от тех же рисков, что и отделка, за 0, 3-0, 9% страховой суммы. Застраховать таким образом нельзя лишь наличные деньги, ценные бумаги, а также рукописи, чертежи, фотографии, носители информации, книги, оружие, боеприпасы, животных и растения. Не страхуется также некоторая техника, например старые телевизоры.

Однако если вы решите застраховать имущество, к обеспечению сохранности которого предъявляются повышенные требования (например, уникальные дорогостоящие предметы искусства), то придется раскошелиться. Стоимость такой страховки может достигать 4-5%. Для страхования ювелирных изделий или, например, произведений искусства потребуется заключение специализированной экспертизы об оценке стоимости. Кроме того, при страховании дорогих предметов могут потребоваться кассовые чеки или иные документы, подтверждающие их стоимость. При страховании движимого имущества применяются те же повышающие и понижающие коэффициенты, что и при страховании квартиры. Главное требование страховщиков: чтобы принимаемое на страхование домашнее имущество находилось в пределах территории страхования - квартиры. Ваш комод на лестничной площадке под эту страховку уже не попадает.

Соседский союз

Можно застраховать не только себя от соседей, но и соседей от себя. Речь идет о страхован и и гражданской ответственности. Здесь важно правильно оценить свои возможности в причинении вреда соседям. "Нужно помнить, что в результате, например, залива может пострадать не одна квартира, а несколько, и лимита ответственности должно хватить на удовлетворение всех исковых заявлений", - напоминает заместитель гендиректора компании "Ренессанс Страхование XE "Ренессанс Страхование" " Наталия Карпова. Страховщики всегда готовы рассказывать множество историй о том, как их клиенты умудрялись затопить не только себя, но и шесть этажей под собой. Тем не менее, как показывает практика, люди редко страхуют свою ответственность на сумму выше $100 тыс. Средняя сумма обычно составляет $20-30 тыс. И по мнению директора департамента комплексного страхования компании "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " Виталия Княгиничева, если вы живете в муниципальном доме, то вам будет достаточно лимита $15-25 тыс. "А в современных домах-новостройках, особенно если вы живете на высоких этажах, лучше выбирать лимит побольше", - советует он. Полис в среднем стоит около 1% страховой суммы.

Полис обычно покрывает ответственность за причинение вреда имуществу третьих лиц. Однако за дополнительную плату в него можно включить и риск причинения вреда жизни и здоровью третьих лиц. Повышающие коэффициенты применяются при сдаче квартиры в аренду, а также при ремонтных работах в квартире. К увеличению стоимости может привести и наличие объектов повышенной опасности, например больших аквариумов, полов с водяным подогревом и др. Очень важно знать, когда возникает ответственность страховщика. Так, часто страховщики страхуют от залива только из-за аварии инженерных систем. И если вы забыли закрыть кран с водой, то с соседями придется расплачиваться из своего кармана. Кроме того, как отмечает директор департамента имущественного страхования РОСНО XE "РОСНО"  в Московском регионе Артем Искра, в разных компаниях по-разному трактуются даже такие риски, как пожар. В одних страховым случаем признается повреждение имущества только в результате возникновения открытого огня, а в других еще и в результате высокой температуры или задымления. Лучше также заранее уточнить, что является основанием для выплаты страхового возмещения - только судебное решение или, например, соглашение между страхователем и потерпевшим.

Деньги на полис

В общем, при решении застраховать квартиру главное - четко определить, за что именно стоит платить. И сделать это лучше до общения со страховым агентом, поскольку после встречи с ним захочется застраховать абсолютно все. Стоит выяснить, какие скидки предусмотрены за приобретение сразу нескольких полисов у одного страховщика, нередко это 10-15%. Надо узнать, какую скидку вам предоставит страховщик следующий раз, если в течение года не будет страховых возмещений.

По мнению руководителя управления имущественного страхования группы "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " Ирины Карнаевой, если ущерб незначителен, страхователю стоит решить, что выгоднее - получить скидку на следующий год 10% со страховой премии или же страховое возмещение без скидки. Своего рода развитием этой идеи является приобретение франшизы. Это та часть убытков, которую страхователь обязуется возместить сам, без обращения в страховую компанию.

Франшиза бывает условной и безусловной. При безусловной страховщик всегда возмещает ущерб за вычетом франшизы. При установлении условной франшизы страховщик освобождается от ответственности за возмещение ущерба, если его размер не превышает размера франшизы, и полностью возмещает ущерб, если его размер превышает эту сумму. Так, в компании МАКС XE "МАКС"  безусловная франшиза 5% дает экономию примерно 12%. В "Ренессанс Страховании" безусловная франшиза $100 позволяет сэкономить порядка 20% страховой премии.

***

По статистике страховщиков, порядка 80% страховых случаев приходится на заливы и около 10% - на пожары, именно от них защищает страховка внутренней отделки квартиры

Москвичи достанут из широких штанин паспорта на собственную недвижимость

Московский комсомолец (Москва), 2006 г., № 169, 1 августа  с.5

Елена Егорова

У всех поголовно москвичей в скором времени должно быть не один, не два (включая заграничный), а минимум три паспорта. К осени 2006 года МосгорБТИ грозится разработать методику паспортизации квартир в старом жилом фонде. И тогда эксперимент, начатый столичными властями еще в 2001 году, обещает принять массовый характер. Уже сейчас техпаспорт необходим, чтобы оформить перепланировку жилища. В ближайшем будущем он может потребоваться при осуществлении сделок купли-продажи, страховании жилья и его ремонте.

Чиновники уверяют, что паспорт на квартиру необходим в первую очередь самим жильцам. Во-первых, содержащаяся в нем техническая информация дает понять, какой недвижимостью они на самом деле владеют. А во-вторых, подскажет, как лучше эксплуатировать жилье во избежание бытовых проблем и конфликтов с организациями, обслуживающими дом. В Законе "О защите прав потребителей" сказано, что инструкцию по эксплуатации должен иметь даже утюг - вполне естественно, если такие же требования будут предъявляться к такому дорогому товару, как квартира, считают в горадминистрации.

Из паспорта, например, можно узнать расположение электропроводки внутри стен, а также параметры теплоносителей, систем вентиляции, связи и другие полезные сведения, незаменимые при капитальном ремонте. Кстати, там же будут прописаны рекомендуемые сроки капремонта и замены основного оборудования. С другой стороны, технический документ может пригодиться при продаже жилья. Поскольку в нем указаны технические характеристики не только квартиры, но и дома, в котором она расположена, собственники смогут быстрее определиться с ценой, а покупатели не почувствовать себя лохами. У недобросовестных риэлторов будет гораздо меньше возможностей выдать деревянные перекрытия за железобетонные. Кроме того, согласно ЖК, техпаспорт необходим при подаче заявления на переустройство или перепланировку квартиры. И хотя пока многие конторы обещают обойтись поэтажным планом и экспликацией помещении, полученных в БТИ, чиновники обещают положить конец этой самодеятельности.

Эксперимент по паспортизации жилья начался в Москве в 2001 году, и за это время документами были обеспечены всего 54 тыс. квартир в 295 домах. В 2004 году власти обязали застройщиков выдавать паспорта всем покупателям и нанимателям жилья в новостройках, однако многие проигнорировали это требование. Как рассказали "МК" в крупной строительной компании, во избежание конфликтов с чиновниками документы установленного образца выдаются в основном тем, кто получает квартиры по городским жилищным программам. Покупатели жилья паспортами не обеспечиваются, поскольку ничего о них не знают. "За все время по просьбе клиентов мы за их счет оформили только 10 таких паспортов", - откровенничает собеседник газеты. На самом деле за оформление должны платить сами застройщики, тем более что расходы невелики - 30 - 50 руб. за 1 кв. м. Внешне технический паспорт - это брошюра формата А5 в глянцевой обложке с изображением герба Москвы. Внутреннее содержание варьируется в зависимости от степени готовности жилища. Если квартира сдается в свободной планировке, то в паспорт будет вложен только ее план, включая лестнично-лифтовой узел. В остальных случаях к плану прилагается таблица с характеристиками основных конструктивных элементов (окон, дверей, перегородок и т.д.) и степени отделки помещений. В паспорте также имеется справочный раздел, в котором перечислены права и обязанности владельцев жилья, ДЕЗов и других управляющих и эксплуатирующих организаций, а также указаны телефоны органов исполнительной власти и аварийных служб.

До сегодняшнего дня камнем преткновения на пути массовой паспортизации жилья остается отсутствие методик, позволяющих грамотно описать квартиры старого фонда. Ну действительно, как узнать схему расположения электропроводки, если дом строился в 1930-х годах и документация на него утеряна? Не лазером же все стены просвечивать! Однако МосгорБТИ обещает решить эту задачку и к осени разработать быстрый и эффективный способ оценки характеристик существующего жилья. И хотя для жителей старого фонда паспортизация по-прежнему останется делом добровольным, отцы города надеются, что москвичи по достоинству оценят ее преимущества.
Страхование квартиры - рецепт вашего спокойствия

Комсомольская правда (Пермь), 2006 г., № 117, 11 августа 

НАШЕ САМОЕ ДОРОГОЕ ИМУЩЕСТВО

Сегодня для большинства из нас квартира или дом - самое ценное имущество. Зачастую на жилье люди копят деньги годами, отказывая себе во многом. Поэтому о том, чтобы тратить деньги еще и на страхование, мы и слышать не хотим. В то же время приходилось ли вам задумываться над тем, что все, чем вы владеете, может быть потеряно в один момент? Если вы уезжаете в отпуск, то мысли о ворах наверняка не дают вам покоя. А если произойдет замыкание электропроводки, лопнет труба отопления в вашей квартире или у соседей? Металлическая дверь, охранная сигнализация, конечно, помогают, но далеко не во всех ситуациях. Тем более что пострадать может не только ваша, но и соседние квартиры. А если в этом окажется ваша вина? Расплачиваться придется вам. Только вдумайтесь, в какую копеечку это выльется, если соседи незадолго до этого сделали у себя евроремонт! Полис страхования если и не убережет вас от этих неприятностей, то поможет уменьшить финансовые потери.

РОСГОССТРАХ XE "Росгосстрах"  ЗАЩИЩАЕТ ЖИЛЬЕ ПО-НОВОМУ

Росгосстрах XE "Росгосстрах"  - лидер страхования имущества физических лиц - предлагает новую современную программу комплексного страхования квартиры - РОСГОССТРАХ КВАРТИРА. В нее входит несколько страховых продуктов, которые позволяют выбрать оптимальный вариант страхования в соответствии с финансовыми возможностями и потребностями клиента. Например, КВАРТИРА "КЛАССИКА" - универсальный продукт для квартир средней ценовой категории. Продукт КВАРТИРА "ПРЕСТИЖ" специально создан для страхования дорогих квартир, так называемого элитного жилья.

Подумали и о занятых людях, которым проблематично выделить время для того, чтобы страховой агент пришел и провел осмотр. К тому же, согласитесь, не каждый готов впустить в квартиру постороннего, пусть даже это представитель страховой компании. Для таких клиентов разработан продукт КВАРТИРА "ЭКСПРЕСС", не требующий осмотра и даже составления письменного заявления. Упрощенная система заключения .договора позволяет быстро и по разумной цене застраховать самые нужные объекты как в отдельности, так и в комплексе.

ВЫБИРАЕМ РИСКИ

Заключая договор страхования, вы можете предусмотрительно выбрать полный пакет рисков, который включает несчастные случаи (пожар, взрыв, аварии, затопления, наезд транспортных средств, падение деревьев, летательных аппаратов и др.), стихийные бедствия (буря, ураган, землетрясение, наводнение, паводок, просадка грунта, удар молнии и др.), преступления против собственности (кража, грабеж, разбой, умышленное уничтожение третьими лицами).

Если вы не видите необходимости в защите от всех вышеназванных неприятностей, вы можете выбрать какой-то один риск, однако помните о принципе "оптом дешевле", действующем при покупке как обычных продуктов, так и страховых.

НЕ ГОНИТЕСЬ ЗА ДЕШЕВИЗНОЙ

Если вы думаете, что страховой полис - это предмет роскоши для богатых, то глубоко ошибаетесь. В среднем стоимость страхования жилья составляет примерно 1 проц. от стоимости того, что вы страхуете. При этом действуют понижающие и повышающие коэффициенты. Но если уж вы решились застраховать квартиру или дом, не экономьте на взносах. Исходите из реальной цены вашего жилья. Ведь тех денег, которые вы получите при наступлении страхового случая, должно хватить на то, чтобы вернуть ему первоначальный вид. Жилище - это наш кров, приют, на его безопасности нельзя, непростительно экономить!

МИР ТЕБЕ, СОСЕД МОЙ!

Ну и напоследок позвольте вам дать небольшой совет. Для полного спокойствия и очистки совести застрахуйте свою ответственность перед соседями. Вдруг нечаянно устроите им небольшой потоп или чего похуже?

Наверняка вам хоть раз в жизни приходилось выяснять отношения из-за испорченного ремонта. А это, согласитесь, потеря времени, денег и, главное, - нервов. Имея полис Росгосстраха XE "Росгосстрах" , достаточно просто пригласить представителя ЖКО, который зафиксирует событие, а затем позвонить в компанию и рассказать о происшествии. Все остальное за вас сделает Росгосстрах.

Получить подробную информацию можно на сайте компании www.rgs.ru или позвонив в Контакт-центр по телефону (342) 246-28-62.

Ипотечное кредитование на современном этапе

Банковское дело (Москва), 2006 г., № 8, 16 августа,с.46-51

А.Г. Саркисянц, кандидат экономических наук, банк "ГЛОБЭКС"

Объем ипотечного кредитования в России за 2005 г. вырос втрое: с 17, 7 до 52, 8 млрд. руб., однако дефицит жилья по-прежнему огромен. В улучшении жилищных условий нуждаются около 75% российских граждан, в то время как объемы строительства нового жилья покрывают потребности лишь 1, 5% населения страны.

В макроэкономическом масштабе ипотеку почти не видно. По данным Банка России, объем выданных ипотечных кредитов к ВВП увеличился за год с 0, 1 до 0, 24% (0, 58% - объем кредитов на получение жилья к ВВП). В ряде же развитых европейских стран эти объемы достигают 90% к ВВП (в ЕС в целом - 45% в 2005 г.), в США-100%.

Ипотека реализуется медленно и неравномерно в основном из-за неравномерного распределения банковских ресурсов по стране. В большинстве регионов России на три-четыре ведущие кредитные организации приходится более 70% рынка, а на каждого жителя - не более 100 руб. ипотечных денег. В то же время каждый житель Москвы условно имеет свыше 1, 5 тыс. руб., выданных московскими банками в виде ипотечных кредитов.

Нехватка долгосрочных ресурсов

Нехватка доступных ресурсов - одна из болезненных проблем российской банковской системы в целом и ипотечной в частности. Обеспечивать ипотечные кредиты за счет вкладов очень опасно из-за разрыва в сроках (срок ипотечного кредита - 10-20 лет, а вклада - не больше года). Для рефинансирования ипотечных кредитов необходим рынок ипотечных ценных бумаг, иначе ипотека не получит масштабного развития.

Новые высокие требования к уровню достаточности собственного капитала являются серьезным стимулом для развития в России секьюритизации, которая обеспечит списание активов с баланса и их одновременное превращение в высоколиквидные ценные бумаги. Закрытые ПИФы (недвижимости и ипотечные) уже работают как инструменты секъюритизации банковских кредитов. Предоставленное им право финансировать подготовительный этап строительства - самое главное изменение в положении закрытых ПИФов на рынке недвижимости. Основная суть их деятельности - покупка закладных у банков по ипотечным кредитам. Сейчас закрытые ПИФы - единственный инструмент секьюритизации ипотеки.

В настоящее время одни банки относятся к ипотеке как к комиссионному бизнесу, то есть выдают кредит и в максимально короткий срок продают другому институту. Деятельность других, которые рассматривают ипотеку со стратегической точки зрения, нацелена на выдачу кредитов, покупку портфелей и накопления на балансе. В перспективе по мере снижения ставок ценность такого портфеля будет расти, особенно с появлением возможностей для рефинансирования.

Некоторые банки стали предлагать собственные схемы рефинансирования: заемщик, оформивший ипотеку несколько лет назад, может получить новый ипотечный кредит под более низкие проценты в другом банке, погасить прежнюю задолженность и наложить обременение на квартиру в пользу нового кредитора. Например, с мая 2006 г. программу рефинансирования ипотечных кредитов запустил Международный Московский Банк. По ее условиям минимальная процентная ставка находится на уровне 9, 9% (в долларах) и 14% (в рублях), а максимальный срок кредитования составляет 20 лет. Размер кредита может быть не более 80% от оценочной стоимости квартиры. Минимальная сумма кредита - 10 тыс. долл. (250 тыс. руб.), а максимальная - 500 тыс. долл. (12 500 тыс. руб.). Комиссия за организацию кредита составляет 2% от его суммы, причем новая ставка начинает действовать не после полного переоформления залога, а уже с момента подписания договора. Программа такого рефинансирования позволяет завершить погашение ипотечного кредита, полученного ранее в другом банке, по гораздо более высокой процентной ставке(1). Еще один плюс -клиенты могут включить в сумму кредита не только средства, необходимые для погашения остатка существующего кредита, но и средства на ремонт и благоустройство квартиры.

Следует отметить, что в некоторых странах (США, Великобритания, Швейцария и Германия) уже давно существуют механизмы рефинансирования, позволяющие заемщику увеличивать свою кредитную линию по мере увеличения стоимости его жилья и таким образом использовать полученные средства для приобретения "сопутствующих товаров", например электробытовых приборов, автомобиля и т.п.

Несмотря на сильную социальную составляющую ипотеки, все больше кредитов предоставляется на приобретение индивидуальных жилых домов, земли, а также даются нецелевые кредиты под залог недвижимости. В ближайшей перспективе наиболее интересным представляется кредитование на этапе строительства жилья. Для подобного рода кредитов основной риск для банка и заемщика - возможная незавершенность строительства, в остальном же подобные кредиты намного надежнее классического кредитования на покупку вторичного жилья, поскольку обеспечением является залог прав требования и в случае неплатежей отсутствует дилемма выселения или принятия убытков. Менее рискованно расширять линейку, кредитуя покупку земли и коттеджей. Конечно, и здесь появляется ряд специфических вопросов по поводу категорий и целевого назначения земель, особенно учитывая принцип приоритета охраны земель над использованием ее в виде недвижимого имущества.

Сейчас ни один банк не решается значительно отклониться от общепринятых стандартов кредитования именно из-за риска неудачного рефинансирования. Так или иначе, в настоящий момент оценка хороших или рисковых кредитов и заемщиков происходит по наитию, поскольку российская ипотека только появляется.

Цена ипотеки

В течение 2005 г. стабильный рост цен на жилье наблюдался во всех сегментах жилищного рынка, составив в среднем 20 - 25%. Причем стоимость жилья эконом-класса росла стремительнее, чем элитного жилья. Рост цен на жилье в России обгоняет европейские тенденции. Вложения в жилье стали гораздо более прибыльным инструментом, чем депозиты. Скорее всего, эта тенденция сохранится, что, несомненно, будет способствовать возрастанию потребительского спроса и выходу на ипотечный рынок новых кредитных продуктов на приобретение жилья с различными ценовыми и неценовыми параметрами.

Основным критерием выбора ипотечного банка сегодня являются процентные ставки. В среднем по России ставки по ипотечным кредитам остаются высокими и колеблются от 12 до 15% годовых в рублях (10-11% в валюте), но, по прогнозам, к 2007 г. должны снизиться до 11%, а к 2010 г. - до 7-8%.

Снижение рублевой процентной ставки у Агентства ипотечного жилищного кредитования (АИЖК) привело к снижению ставок и по банковским кредитам. Однако экономически не просчитанное снижение процентных ставок ниже уровня инфляции может привести не только к дополнительной эскалации роста цен на недвижимость, но и к неудачам при размещении ипотечных ценных бумаг на открытом рынке. Брать за ориентир действия АИЖК не стоит: их процентная ставка - это скорее политическая воля, нежели рыночное явление. Если инфляция будет составлять 10 - 12%, то кредит под 7% сам по себе абсурден. Теоретически выход из ситуации есть - средства Стабфонда или пенсионных фондов.

В последнее время ставки по ипотечным кредитам снижаются довольно стремительно - на 2 - 2, 5% в год. В то же время в обозримом будущем ожидать значительного понижения процентных ставок по этим кредитам не стоит: западные длинные деньги для самих банков дорожают, снижения инфляции в самой стране не предвидится, а собственные запасы, позволяющие снижать проценты по ипотечным кредитам, банки уже исчерпали.

Снижение процентной ставки для клиентов без снижения ставок, под которые банки привлекают кредиты на Западе, приводит к уменьшению маржи. Банк в российских условиях не может работать с маржей ниже 1, 5-3%. Следовательно, надеяться, что процентные ставки по ипотечным кредитам упадут, не приходится: демпинг экономически не обоснован и может негативно сказаться на самом рынке ипотечного кредитования вплоть до того, что часть игроков будет вынуждена либо вернуться к рыночным ставкам, либо уйти с рынка.

Для полной ясности картины нужно исходить из ставки, номинированной в валюте. На западных рынках процентная ставка рассчитывается следующим образом: ставка рефинансирования ФРС (4, 75) или LIBOR плюс процент, связанный со страновым риском (для России это 1, 5-2%). Если растет LIBOR, растет и ставка. Кроме того, существуют различия в кредитовании конкретных игроков: если это кредит Внешторгбанка, то у него один кредитный рейтинг, страновой или даже ниже. Если это мелкий региональный банк - к ставке добавятся еще 1-1, 5%. А ожидать падения долларовых процентных ставок не стоит: пока ставки рефинансирования на Западе только растут. Если ситуация не изменится, то вряд ли можно будет ожидать изменения ставки по долларовым ипотечным продуктам в ближайшее время.

В промышленно развитых странах процентная ставка значительно ниже: в США она составляет 5 - 6% годовых, в Испании - 3-4% годовых, одна из самых низких ставок в ЕС. Однако при этом инфляция в той же Испании составляет 1, 5-2% в год. Соответственно, если придерживаться этой пропорции, ставки по ипотеке в России должны составлять порядка 20-24% в рублях при уровне инфляции 10-12%.

Ипотечные кредиты выдаются под залог приобретаемого жилья. Банк, заинтересованный в сохранности предмета ипотеки, требует от заемщика, чтобы предмет ипотеки был застрахован в пользу банка от рисков уничтожения или потери титула собственника. Данное страхование является для банка дополнительным обеспечением возврата кредита. В случае уничтожения предмета ипотеки или потери заемщиком титула собственника банк получает страховое возмещение и закрывает кредит.

Система страхования сегодня базируется на услугах, предоставляемых универсальными страховыми компаниями. Согласно закону о страховой деятельности, с 2007 г. произойдет четкое разделение компаний на те, которые занимаются страхованием жизни, и всеми прочими. Компании, имеющие лицензию на страхование жизни, будут иметь исключительное право на страхование жизни и имущества.

На российском рынке объем страхования крайне мал. Совокупные сборы по классическому страхованию жизни составляют примерно 2-3 млрд. руб., т.е. этим видом страхования охвачен очень узкий слой населения. В развитых же странах полис страхования жизни потому и используется в схеме ипотечного кредитования, что он есть практически у каждого работающего и получающего доход человека.

Ипотечное страхование в нашей стране системно не регулируется. На рынке нет единых стандартов - ни по формам страхового покрытия, ни по выбору системы взаимоотношений между страховщиками и банками. Есть стандарт АИЖК, по которому проводится примерно 20% сделок, остальные - в соответствии со свободным выбором банков.

Ряд банков заинтересованы в оптимизации своих операций, они формируют достаточно высокие требования к своим контрагентам, в том числе и к страховым компаниям. Банку при этом важно, что интересы его клиентов защищены страховым полисом, а его риски надежно застрахованы. Такие банки, как правило, ориентированы не на получение комиссии от страховой компании, а на гарантии качественных страховых технологий и низкие тарифы.

Другая позиция в отношениях со страховыми компаниями характерна, в частности, для некоторых региональных банков, занимающих на местном рынке позицию, близкую к монопольной. Они, как правило, сами не имеют значительного объема операций ипотечного кредитования, но стремятся максимизировать свой доход от этих операций. Эти банки дают кредиты по ставке более высокой, чем у конкурентов, берут деньги за обслуживание ссудного счета и взимают комиссию со страховых компаний, причем в ряде случаев выходящую за пределы разумного.

В целом страховщики и банкиры пока недостаточно хорошо понимают друг друга. Очень многие банки считают, что страхование ипотечных кредитов -второстепенная услуга, навязанная им законодателем. Между тем во всем мире это нормальная практика, потому что страховщики в схеме ипотечного кредитования покупают у банков значительную часть их рисков. Сами банки принимают на себя только риски по дефолту заемщика.

Опыт других стран

В странах Запада еще жива память о крахе рынка недвижимости конца 80-х - начала 90-х гг. XX века, которому предшествовал период интенсивной спекуляции земельными участками, жильем и т.д., что усилило кризисные явления в финансовой и экономической системах этих стран. Японские банки, активно участвовавшие в спекуляциях на рынке недвижимости, до сих пор не оправились от последствий поразившего их кризиса. О возможности нового кризиса свидетельствуют такие факты, как быстрый рост цен на рынке жилья и дефицит последнего, особенно в столицах (табл. 1). В Ирландии за последние пять лет жилье подорожало на 150%. В Лондоне граждане приобретают собственное жилье в долг не раньше, чем им исполнится 30 лет; по некоторым оценкам, 15% английских семей за неимением лучшего живут в гостиницах типа "ночлег и завтрак" (bed & breakfast). Испанские домохозяйства тратят на оплату займов, полученных для приобретения жилья, до 50% своей заработной платы.

Повышение цен на жилье в европейских странах (за исключением Германии) вызывает беспокойство не только в финансовых кругах этих стран, но и у экспертов МВФ и Европейского центрального банка (ЕЦБ). Быстрый рост цен в условиях низких процентных ставок, способствующих увеличению объема ссуд на приобретение жилья, напоминает наихудший сценарий развития рынка недвижимости. Рынок жилья - его приобретения и аренды - занимает важное место в экономике стран ЕС. В настоящее время доля вложений в приобретение и аренду жилья составляет в среднем по ЕС 5% (табл. 2). Жилье составляет 50% стоимости имущества европейских домашних хозяйств, образуя самую большую статью их состояния. Рост цен на жилье создает иллюзию роста этого богатства. Приобретение жилья само по себе - мощный фактор увеличения объема потребления, поскольку, как правило, сопровождается обновлением его оборудования, мебели и т.д. Снижение или просто стагнация цен на жилье немедленно остановит этот механизм и приведет к падению объема потребления.

Внезапное и резкое изменение конъюнктуры на рынке жилья создаст реальную угрозу для банковского сектора стран ЕС. Приобретение жилья в собственность финансируется в основном за счет банковских кредитов и займов, а ухудшение ситуации в экономике и связанный с этим рост безработицы не позволят многим заемщикам рассчитаться по своим обязательствам в намеченные сроки. Повышение процентных ставок, которые сегодня находятся на исторически наиболее низком уровне, в первую очередь затронет интересы заемщиков, получающих кредиты по переменным ставкам.

В США на рынке жилья достигнуты рекордные показатели: численность сделок по продаже жилья достигла 7 млн долл., средняя стоимость вторичного жилья -160, 5 тыс. долл. (140 тыс. евро). Активность на рынке жилья объясняется доступностью ипотечных кредитов в условиях низких процентных ставок, увеличением спроса на жилье в связи с происходящими демографическими изменениями (в том числе доли лиц старше 40 лет, которые чаще всего становятся собственниками жилья) и ростом численности иммигрантов. Сегодня в США собственниками жилья являются 68% домохозяйств. При этом жилье составляет в среднем 35% стоимости имущества домохозяйств.

Сделки на рынке недвижимости позволили в определенной мере компенсировать потери, связанные с падением биржевых индексов. Увеличение объема американского рынка недвижимости на 10% позволяет компенсировать потери от снижения курса акций на 20%.

В отличие от большинства европейцев американцы имеют реальную культуру долга, что позволяет им получать долгосрочные займы (на 30 лет), причем это поощряется с помощью налоговых льгот. Налогоплательщик имеет возможность вычесть из своих налогооблагаемых доходов проценты по займам (до 1 млн долл.), используемым на финансирование приобретения одной или двух квартир. Сумма ипотечных кредитов составляет 6 трлн долл., или 60% ВВП США. Для американских домохозяйств такая огромная задолженность - важный фактор уязвимости: 70% кредитов предоставлено по переменным ставкам, так что при изменении уровней процентных ставок или безработицы многие домохозяйства будут испытывать серьезные трудности. В 2000-2005 гг. доля непогашенных ипотечных кредитов увеличилась с 7 до 9%, а число "продаж с молотка" возросло в 3 раза.

Рост ипотечного кредитования создает риск не только для заемщиков, но и для банков и других учреждений-кредиторов. В США на долю двух крупных частных агентств, Fannie Мае и Freddie Mac, приходится 42% ипотечных кредитов. Эти агентства заимствуют средства на рынке облигаций под гарантии федерального правительства и казначейства и используют их для предоставления ипотечных кредитов физическим лицам, приобретения ипотечных обязательств других учреждений и предоставления гарантий под такие обязательства. Главный источник прибыли данных агентств - разница между доходом на эмитируемые ими облигации и процентными доходами от предоставляемых ипотечных кредитов. Снижение цен на жилье может подорвать их рентабельность и усилить финансовую уязвимость, что вызывает беспокойство у монетарных органов США. Не случайно в феврале 2003 г. Fannie Мае ужесточило условия кредитования, потребовав от заемщиков больших гарантий.

Интересно, что в Европе в основном принята одноуровневая система ипотечного кредитования. В США эволюция ипотеки привела к формированию двухуровневой системы, где кредитор и эмитент ипотечных ценных бумаг разделены. В первую очередь это обусловлено соображением поддержания ликвидности универсальных коммерческих банков, участвующих в долгосрочном ипотечном кредитовании. В странах Восточной Европы США напрямую или через Всемирный банк потратили десятки миллионов долларов в рамках программ помощи по созданию систем ипотечного кредитования и финансирования по американскому образцу. Но в итоге эти страны приняли законы, основанные на европейском континентальном праве как более соответствующем историческим традициям и экономическим реалиям этих стран.

В последнее десятилетие участились случаи нечестной и обманной практики кредитования под недвижимость. Причем причина неэтичной и грабительской практики в ипотечном кредитовании - это не нарушение правовых норм при составлении контракта, а вполне законное его содержание, не отвечающее интересам заемщика и крайне ему невыгодное. Так, заемщика часто привлекали схемой погашения долга, предусматривающей сравнительно небольшие фиксированные платежи в первые годы, которые к концу периода погашения кредита увеличивались до огромных сумм. Такая схема погашения рассчитана в основном на молодого заемщика, финансовое положение которого в долгосрочном периоде может улучшиться. Однако она не под силу живущим на фиксированные доходы.

Как показали исследования, ненадлежащее использование обеспечения кредитов, накладываясь на сложность схемы такого кредитования, иногда затягивало заемщиков в долговую трясину и подрывало их финансовое положение. Заемщики, не знакомые с особенностями кредитных сделок и условий кредитного договора, уязвимы и легко могут оказаться в ловушке нечестных кредиторов. Это применимо и к России.

Прогноз и необходимые меры

Развитие событий может происходить по двум сценариям. Первый предполагает, что рост цен на жилье продолжится, поскольку спрос остается высоким. Но поскольку Москва свой план по ипотеке уже перевыполнила, ипотечные кредиты в состоянии брать все меньше людей, банки будут перенастраивать свою стратегию на регионы. Второй подразумевает остановку рынка и выход на него инвестиционных квартир, приобретаемых не для жилья, а как средство вложения сбережений.

В отношениях со строительными компаниями банки все больше перестраховываются, стараются максимально закрыть как свои риски, так и риски своих клиентов, выставляя застройщикам повышенные требования. Некоторые банки прорабатывают вопрос о возможности участия в капитале строительных организаций либо создания собственных девелоперских агентств. В этом случае деятельность застройщиков будет контролироваться банком, и риски всех участников ипотечного кредитования значительно снизятся.

Важным условием снижения рисков в банковском секторе является развитие рынка деривативов. В ипотеке наиболее существенным помимо кредитного риска оказывается процентный риск. В то же время процентные деривативы до сих пор не получили распространения в России, и в условиях регулярного невыполнения плана по инфляции банки остаются без каких-либо достоверных ориентиров. Решение проблемы снижения рисков для инвесторов в ипотечном кредитовании позволит повысить надежность ипотечных ценных бумаг, а следовательно, привлечь дополнительные ресурсы с финансового рынка и частично удешевить заимствования.

Полноценное развитие ипотеки невозможно без становления рынка ипотечных ценных бумаг. Нужны долгосрочные финансовые ресурсы институциональных инвесторов. Рынок находится в ожидании первых банковских ипотечных облигаций. Из всего колоссального набора финансовых инструментов сейчас используются только серия траншей рублевых облигаций АИЖК и несколько выпусков облигаций строительных компаний. Ждут своей очереди ипотечные облигации (корпоративные долговые обязательства, обеспеченные имуществом эмитента) и облигации, обеспеченные закладными под жилье. Однако ипотечные сертификаты участия (аналоги американских SPV) появятся, видимо, нескоро. Еще более отдален приход опытных иностранных ипотечных агентов, которые смогут не только эффективно выкупать закладные, но и выгодно размещать их на международном финансовом рынке. Для этого кредитные портфели российских банков пока еще невелики.

В целях рефинансирования банки будут все больше взаимодействовать с управляющими компаниями, в целях создания закрытых ипотечных паевых инвестиционных фондов - сотрудничать с иностранными инвесторами - обладателями сравнительно дешевых ресурсов.

Проявившаяся в конце 2005 г. тенденция демпинга процентных ставок в погоне за заемщиками идет на убыль. Инвесторы, желающие приобрести ипотечные ценные бумаги либо паи, вряд ли одобрят снижение процентной ставки, поскольку это означает закономерное снижение дивидендов, получаемых от паев либо ценных бумаг.

Процентные ставки будут снижаться только при условии значительного снижения уровня инфляции: в этом случае в ближайшие 2 - 3 года можно ожидать снижения процентных ставок по ипотечным кредитам до 8% в рублях. Тогда продолжится и градирование процентной ставки в зависимости от размера первоначального взноса и срока кредитования. Минимальмая величина первоначального взноса при классической ипотеке вряд ли будет ниже 5% от стоимости приобретаемого жилья. При ломбардной ипотеке (когда в залог принимается также жилье, находящееся в собственности заемщика) кредитование уже сейчас составляет 100%. Для заемщиков данные тенденции, безусловно, положительные. Появляется больший выбор ипотечных продуктов ~ можно найти оптимальный подбор параметров.

Обязательное рейтингование поможет добиться обеспечения высокого качества выпускаемых ипотечных ценных бумаг и, соответственно, понижения ставок привлекаемых ресурсов. Однако нужно освободить эмитентов ипотечных ценных бумаг от излишне детализированного регулирования в законодательных и нормативных актах в отношении размера первоначального взноса. Это позволит кредитным организациям сделать ипотеку более доступной, привлечь к ней граждан, которые не имеют сбережений, достаточных для покрытия 30% от стоимости приобретаемого жилья.

Можно говорить о том, что мощным импульсом для рывка в области ипотечного кредитования послужил пакет законов о формировании рынка доступного жилья. С вступлением в действие новых жилищных законов рискованность ипотечных операций снизилась. Однако ряд законопроектов остался на бумаге, в частности, введение счетов эскроу, или обеспечительных счетов (проект закона "О кредитных историях"). В настоящее время владелец счета имеет неограниченные права по распоряжению средствами, которые находятся на нем и поступили от обслуживания ипотечных кредитов. Система ипотечного кредитования устроена таким образом, что АИЖК открывает в коммерческих банках в регионах счета, на которые должны поступать деньги от заемщиков, а организация -владелец счета фактически в любой момент может закрыть его либо направить средства на иные цели. Требуется серьезная нормативная работа, чтобы обеспечить сохранность таких средств.

Мировой опыт свидетельствует: любая технология инвестирования в жилищную сферу предполагает поддержку государства. Основной формой государственной поддержки ипотечных кредиторов являются государственные гарантии, обеспечивающие дополнительное покрытие эмитируемых ценных бумаг. Не менее важной формой государственной поддержки является и страхование кредитных рисков. В США для этого создана Федеральная жилищная администрация (FHA), занятая в основном созданием системы взаимного страхования ипотечных кредитов, разработкой и совершенствованием стандартов ипотечного жилищного кредитования. Из 850 тыс. ипотечных кредитов, которые в среднем FHA страхует каждый год, 550 тыс. идут на покупку жилья теми людьми, которые, по оценкам экспертов, не смогли бы получить кредит без такой страховки.

Еще одна форма государственной поддержки - адресная финансовая помощь гражданам при приобретении жилья. В ряде стран социальным категориям заемщиков государство субсидирует процентные ставки по ипотечным кредитам, а также предусматриваются налоговые льготы в случае приобретения ими жилья. Как правило, такие субсидии определяются целевыми государственными и муниципальными программами для различных категорий заемщиков.

Необходим новый механизм государственной поддержки развития ипотечного кредитования, в том числе через особый режим налогообложения банковских доходов, получаемых от жилищного кредитования, через совершенствование требований по обязательным нормативам и резервированию. Размер суммы кредитов, включаемых в портфель однородных ссуд, должен быть увеличен. Следует также отменить для ипотечных кредитов требование об увеличении размера резерва при рефинансировании кредита (выдача нового кредита на погашение старого).

Имеет смысл использовать средства государственного пенсионного фонда, доходность которых за 2005 г. была всего 2% в рублях. Это длинные деньги, которыми воспользуются только через 20 - 30 лет. Необходимо разрешить инвестировать деньги государственного пенсионного фонда в выкуп не только инвестиционных и пакетных ценных бумаг, но и в другие виды ценных бумаг.

Необходимо увеличить срок государственных гарантий по кредитам, предоставляемым на обеспечение земельных участков коммунальной инфраструктурой под строительство жилья, с трех до пяти лет. Требуется постоянно увеличивать уставный капитал АИЖК и его региональных операторов, а также объемы предоставляемых государственных гарантий по обязательствам АИЖК и гарантий властей субъектов Федерации по обязательствам региональных операторов.

Целесообразно также предоставить налоговые вычеты по налогу на добавленную стоимость обособленно по операциям с имуществом закрытого паевого инвестиционного фонда. Закрытые паевые инвестиционные фонды должны стать институциональным инвестором, существенно расширяющим количество субъектов предпринимательской деятельности. Необходимо решить вопрос унификации документов и стандартизации процедур выдачи и рефинансирования ипотечных кредитов на всей территории России и для всех участников ипотечного рынка, возможно, с постепенным переходом к национальным стандартам.

Несмотря на значительный интерес, проявляемый всеми слоями общества к ипотечному рынку и рынку жилья, среднестатистический потребитель по-прежнему знает об ипотеке очень мало. Доступная полноценная информация, широко освещаемая в средствах массовой информации, отсутствует. А ведь высокий статус национального проекта просто обязан быть подкреплен регулярной информационной работой с использованием всех каналов.

Именно с помощью ипотечного кредитования в США была преодолена Великая депрессия, в Германии и Японии - послевоенный кризис, а в странах Восточной Европы - последствия переходного периода.

***

(1)Например, при рефинансировании остатка кредита в размере 60 тыс. долл. и разнице в ставке на 1% экономия клиента за 10 лет на выплате процентов по кредиту составит порядка 4 тыс. долл. Нетрудно посчитать, сколько смогут сэкономить заемщики, взявшие кредит в 2002 - 2003 гг., когда среднерыночные ставки по ипотеке были выше сегодняшних на 4 - 6%.

Личное страхование

Финансовый зонтик

Меридиан Курган-Шадринск (Курган), 2006 г., № 33, 16 августа 

На вопросы читателей газеты "Меридиан" о страховании детей от несчастных случаев отвечает директор управления "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " по Курганской области Наталья Сакулина.

- С кем заключается договор страхования?

- Страхователем может быть любой взрослый дееспособный гражданин - родители, бабушки и дедушки, родственники или хорошие знакомые семьи.

А выгодоприобретателем, т.е. получателем страховой суммы в случае наступления страхового случая является один из родителей или опекун по закону. В случае смерти ребенка выгодоприобретателем является наследник по закону.

Если классный руководитель застраховал учеников от несчастных случаев на срок поездки во время каникул, то в случае травмы деньги от страховой компании получит не учитель, а наследники.

- С какого возраста дети могут быть застрахованы?

- Ребенка можно застраховать от года и старше.

- От чего можно застраховать ребенка? Оговариваются ли в договоре отдельные несчастные случаи или существует единый стандартный набор рисков?

- Полный пакет рисков от несчастных случаев предусматривает травмы, переломы, ожоги, растяжения, сотрясения и все, что считается травмой. Кроме того, острые отравления ( в том числе химическими и токсическими веществами), укусы змей, инфекционный энцефалит, приобретенный в случае укуса клеща. По желанию клиента в договор можно включить страхование от опасных инфекционных заболеваний, таких как гепатит А и В, СПИД и другие.

- Какой вид страховки выбрать?

- Я всегда говорю родителям: "Выбирайте те риски, которых вы больше всего опасаетесь!"

- На какую сумму стоит страховать ребенка?

- Практика показывает, что самые распространенные травмы - переломы, сильные ушибы, растяжения. Выплаты по таким случаям составляют от 2 до 12 % от страховой суммы. Если вы застраховали ребенка на 30 тысяч, то 10% от данной суммы составит 3 тысячи рублей, таких денег для лечения неосложненного перелома вполне достаточно. Нижней границы платежа не существует, и 10 рублей примут за оформление страховки, но тогда и страховая сумма, и выплаты по ней в случае травмы будут небольшими.

Платеж можно заплатить единовременно либо частями. Для родственников ребенка иногда бывает удобно всем по отдельности оформить полисы: например, дедушки и бабушки оформляют несколько страховок по

50 руб. каждая, а при наступлении страхового случая выплаты суммируются.

- Может ли сумма быть увеличена в течение срока договора?

- Да, для этого необходимо оформить отдельный договор, по которому вам сделают расчет платежа.

- Существует ли программа накопительного страхования и что она из себя представляет?

- Безусловно. Каждого родителя волнует будущее своих детей. Как обеспечить финансовое благополучие при вступлении во взрослую жизнь? Наша компания предлагает несколько накопительных программ, одна из них - "Образование+". Данная программа позволит обеспечить накопление денежных средств:

- к моменту поступления ребенка в школу;

- к поступлению ребенка в вуз или иное учебное заведение.

На сегодняшний день при поступлении в курганские вузы родителям необходимо заплатить вступительный взнос (за вторую специальность), который в среднем составляет 15 тыс. руб. Страховка позволит вам заблаговременно позаботиться об этом.

Если ваш ребенок пошел в первый класс, то вы можете застраховать его на период обучения

(10 лет), например, на 20 тыс.руб.В этом случае вы ежемесячно будете отчислять из семейного бюджета 170 руб., и по истечению срока страхования вы получите необходимую сумму.

Сумма запланированных накоплений будет выплачена даже в случае смерти застрахованного по истечению срока страхования.

- Если несчастный случай произошел, как быстро компания выплатит деньги?

- Сразу после окончания лечения, при предоставлении справки от лечащего врача. Если случай простой и не влечет за собой тяжких последствий для здоровья, то деньги можно получить за 1-2 дня. Если травма сложная, страховая компания может направить пострадавшего на медицинскую комиссию с целью определения возможных последствий травмы. Иногда уже после окончания лечения может потребоваться протезирование, пластическая или косметическая операция, в этом случае страховая компания обязана произвести дальнейшие выплаты в пределах страховой суммы, даже если действие договора к этому времени закончилось.

Есть случаи, когда выплаты начинаются сразу после предоставления справки от врача - например, в случае укуса энцефалитным клещом. В этом случае интенсивное лечение требуется начинать немедленно.

- Можно ли родителю застраховать свою жизнь в пользу ребенка на определенный период времени?

- Да, конечно. Я и сама так поступила, оформив в пользу 14-летнего сына полис в нашей компании.

- В чем преимущества страхования именно в вашей компании?

- Наша компания имеет многолетний опыт работы на рынке страхования, филиалы "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " расположены в каждом районном центре, от Калининграда до Камчатки. Кроме того, можно просто вызвать страхового агента к себе на дом.

Если вы являетесь клиентом нашей компании и страховой случай произошел с вами на отдыхе (например, в Сочи), то вы можете получить выплаты по месту пребывания - в сочинском отделении "Росгосстраха XE "Росгосстрах" ", а курганский филиал позднее возместит расходы своим коллегам.

- Почему стоит застраховать своего ребенка?

- Неприятности всегда случаются неожиданно, а любая травма сопряжена с финансовыми расходами. На данный момент у семьи может не оказаться необходимой суммы. Скорее всего, в травмпункте маме сразу выдадут список того, что необходимо купить, - от шприца и анальгетика до рентгеновской пленки и бинтов.

Я хочу подчеркнуть, что страховка не спасение от несчастного случая, но может облегчить финансовое бремя на случай непредвиденных обстоятельств. Это один из видов защиты. Если в течение периода страхования не произошло наступление страхового случая - слава Богу, ваши взносы уйдут на оказание помощи другому ребенку, попавшему в беду.

В общем, страхование очень напоминает зонт: он не может отменить дождь, но защитит нас от влаги.

Страхование транспортных средств

ОСАГО может подешеветь
Российская газета. 2006 г., 11 августа
Олег Гладунов

Но страховщики — против

Предложение Федеральной антимонопольной службы (ФАС) отменить фиксированные тарифы полисов ОСАГО, что позволит снизить цены примерно на 20 процентов, вызвало неоднозначную реакцию в рядах страховщиков. Многие из них сочли его преждевременным. По крайней мере — в ближайшие 5—8 лет.

Напомним, что глава ФАС Игорь Артемьев, как вчера сообщала «РГ», предложил ввести новую систему уже с 2007 года. По его словам, необходимо установить нижний предел базовой ставки и прописать, что 80 процентов от нее должно обеспечивать текущие выплаты и формирование резервов, а остальное — «нагрузка» страховщика, которую он может сокращать по своему усмотрению. Таким образом, в случае принятия предложений ФАС страховщики, действительно, получат возможность удешевить полис на 20 процентов без риска быть наказанными антимонопольной службой.

Надо сказать, что в некоторых европейских странах стоимость автогражданки страховщики определяют сами. Российские же страховые компании, жестко ограниченные «законной» ставкой, вынуждены придумывать разные способы завлечь клиентов. Им приходится делать скидки и давать подарки, за которые они потом получают предписания от Росстрахнадзора и ФАС. Можно вспомнить, что совсем недавно ряд страховщиков были «оштрафованы» за продажу полисов ниже определенной стоимости и вынуждены перечислить часть вырученных денег в бюджет. Причем, по информации надзорных органов, страховщики «скидывали» клиентам от 10 до 20 процентов стоимости полиса.

Игорь Овчинников, заместитель начальника аналитического отдела Федеральной службы страхового надзора:

— Отменять фиксированные ставки тарифов по ОСАГО пока преждевременно. И в первую очередь потому, что на российском рынке автострахования сегодня работает огромное количество компаний, которого нет нигде в мире. Практика показывает, что многие из них пришли лишь для того, чтобы заработать денег и тихо уйти.

Либерализация тарифов приведет к недобросовестной конкуренции и тотальным отзывам лицензий неплатежеспособных страховщиков, что ударит бумерангом по Российскому союзу страховщиков (РСА), которому придется платить компенсации гражданам. А так как резервный фонд для выплат у РСА не резиновый, он будет вынужден повышать взносы страховщиков, что обязательно отразится на тарифах для граждан. И в итоге такая мера приведет не к снижению, а к удорожанию ставки страхования, что, естественно, вызовет массовое недовольство населения.

На мой взгляд, сейчас нам надо подумать о переходе на систему европейского протокола, чтобы повысить привлекательность автострахования для самих компаний.
160 000 руб. - каждому

Ведомости (Москва), 14 августа 2006 г., №149, с.Б3

Алексей Рожков Ведомости

Предлагается повысить лимит выплат пострадавшим в ДТП

Любой участник ДТП, который не был его виновником и получил какие-либо травмы, сможет претендовать на выплату до 160 000 руб.

Такие изменения в закон об ОСАГО подготовил Минфин, который считает неправильным делить лимит в 240 000 руб. на всех пострадавших.

Максимальная страховая выплата по обязательной автогражданке сегодня может составить 400 000 руб. Эта сумма делится на две части: выплаты из общего лимита 240 000 руб. полагаются всем получившим травмы в ДТП людям, остальные 160 000 руб. страховщик платит за повреждения и ремонт автомобиля.

По данным Российского союза автостраховщиков (РСА), из 26,4 млрд. руб., выплаченных членами союза по страховым случаям в 2005 г., на возмещения по жизни и здоровью пришлось всего лишь около 2% от этой суммы. А в большинстве стран, где действует автогражданка, до 30% всех страховых возмещений приходится на выплаты по жизни и здоровью, рассказывает руководитель Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Илья Ломакин-Румянцев. Для России, на дорогах которой ежегодно гибнет более 30 000 участников ДТП и более 200 000 человек получают разные травмы, нынешняя конструкция выплат совершенно неприемлема, категоричен он.

Серьезная авария зачастую не обходится без жертв или тяжелых травм нескольких человек, напоминает директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин. И ограничивать выплаты пострадавшим в такой аварии общей суммой 240 000 руб. "неправильно и несправедливо", уверен чиновник. Именно поэтому, по его словам, в числе подготовленных правительством изменений в закон об ОСАГО (см. врез) оказалось предложение снять ограничения по сумме возмещения вреда жизни и здоровью нескольким потерпевшим. "Сумма выплаты составит до 160 000 руб. на каждого пострадавшего вне зависимости от их числа, - рассказал Саватюгин "Ведомостям". - Минфин изучил статистику выплат, и, по нашему мнению, это новшество не должно ударить по карману страховых компаний". Правительственные предложения по автогражданке поступят в Думу к ее осенней сессии, уточняет Саватюгин.

Увеличение лимита на одного пострадавшего вполне соответствует социальной направленности закона об ОСАГО, размышляет замуправляющего по организации продаж "Энергогаранта XE "Энергогарант" " Владимир Новоселов. К тому же, напоминает он, обратиться за возмещением вреда жизни и здоровью можно в любое время после ДТП, в отличие от ущерба по "железу", где срок обращения ограничен.

Страховщики не ждут резкого роста выплат по жизни и здоровью в связи с повышением лимита на одного пострадавшего, говорит Новоселов. "Вряд ли мы станем платить больше, поскольку и сейчас редкий страховой случай "выбивает" весь лимит этой части возмещения", - признается гендиректор Национальной страховой группы Евгений Павленко. С ним солидарен гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин: "Из-за увеличения лимита люди, скорее всего, не станут чаще обращаться к страховщикам, у большинства которых доля выплат по жизни и здоровью сейчас равна 1-3%".

Но все-таки пострадавших, пришедших в страховую компанию за выплатой по жизни и здоровью, будет больше, чем сейчас, спорит с коллегами замгендиректора Страхового дома ВСК XE "ВСК"  Евгений Уфимцев. Ведь совершенствования механизма ОСАГО как раз направлены на то, чтобы клиенты использовали автогражданку эффективнее, подчеркивает страховщик. А президент страховой группы "РЕСО" Сергей Саркисов надеется, что правительство через полтора-два года разрешит негосударственное регулирование тарифов на ОСАГО. Ради этого компании готовы идти на временные потери - если объем возмещений по жизни и здоровью действительно вырастет, отмечает Саркисов. Впрочем, отпустить тарифы можно будет не в ближайшем будущем - только после детального изучения статистики и отработки нового механизма выплат на практике, парирует Саватюгин.

***

Модернизация ОСАГО

Как рассказал директор департамента финансовой политики Минфина Алексей Саватюгин, кроме изменений лимита выплат правительство предлагает ввести упрощенную процедуру получения страхового возмещения в сумме менее 25 000 руб. - когда потерпевший обращается за ним к своему страховщику, а не в компанию виновника, как сейчас. Также предлагается сократить минимальный срок страхования до трех месяцев для физлиц и до полугода - для юрлиц. Кроме этого, предполагается ввести дополнительные компенсации инвалидам при ОСАГО в размере 50% от суммы страховой премии, а также расширить список инвалидов, имеющих на это право. Все эти новшества должны утвердить Госдума, Совет Федерации и президент.

Green card для российской «автогражданки»
Финанс. 2006 г., № 30, 7- 13 августа
Ольга Кобак 

Стандарты. Когда с российским полисом автогражданской ответственности можно будет разъезжать по Европе? Сразу, как только Россия войдет в систему «Зеленая карта». Когда Россия войдет в систему «Зеленая карта»? Не раньше 1 января 2008 года.

Для того чтобы присоединиться к «Зеленой карте» - международной системе взаимного признания полисов страхования автогражданской ответственности - российскому страховому сообществу необходимо к ближайшему заседанию Генеральной ассамблеи «Зеленой карты» (весна 2007 года) выполнить ряд условий, прежде всего финансового свойства. Во-первых, сформировать гарантийный фонд, открыв депозит в одном из европейских банков. Исходя из численности российского автопарка, его размер составит около 11 млн. евро. По словам заместителя гендиректора «Ресо-гарантии» Григория Антонова, отечественные страховщики пытались оспорить эту сумму, апеллируя к тому, что из 34 млн. автомобилей, принадлежащих россиянам, за границу выезжает не более четверти: по сути, международный полис актуален только для Центрального и пограничных регионов. Однако Европейское бюро отказалось идти на уступки, дескать, независимо от географической специфики условия вступления для всех новых членов должны быть едиными.

Кроме того, свою деятельность в рамках «Зеленой карты» Россия должна обеспечить перестраховочной защитой. По словам главы российского бюро «Зеленой карты» Павла Зубрилина, жестких рейтинговых ограничений для перестраховщиков не предусмотрено, однако бюро ориентируется на крупнейшие мировые компании. «В ближайшее время мы планируем провести тендер среди брокеров, которые будут размещать риски. Речь идет об участии в нем первой десятки международных операторов», - рассказывает Павел Зубрилин. По его словам, чтобы получить пропуск в «Зеленую карту», необходимо определить весь круг партнеров по обеспечению финансовых гарантий к концу текущего года: «Это не значит, что мы должны предъявить заключенный контракт. Но нам нужно продемонстрировать возможности по перестраховочной защите и назвать банк, где будет размещен депозит».

Выполнение этих условий потребует изменений в законодательстве и прежде всего в валютном. Кроме того, в случае положительного решения Генеральной ассамблеи «Зеленой карты» необходимо постановление правительства о присоединении России к этой системе и формировании уполномоченного национального бюро. «Сегодня не ясно, будет это отдельное юридическое лицо или эти функции возьмет на себя Российский союз автостраховщиков», - поясняет Павел Зубрилин.

Цена вопроса

В европейских условиях страховщик, занимающийся «автогражданкой», принимает на себя колоссальные по российским меркам обязательства. Страховые суммы в ряде стран, например в Швеции, измеряются десятками миллионов евро. В некоторых государствах, в частности во Франции, Бельгии и Финляндии, лимиты ответственности по «жизни и здоровью» и вовсе отсутствуют. Иными словами убыток по одному ДТП может достигать невиданных для России размеров. «Отечественные страховщики привыкли работать в условиях лимитов, не превышающих 400 тыс. рублей. И те обязательства, которые предстоит принять на себя, пугают их», - признает Григорий Антонов. Для российского страхового рынка, весь объем которого сравним с финансовыми ресурсами одной крупной западной компании, ОСАГО

«по-европейски» кажется куском, который он не в состоянии проглотить. При этом «автогражданка» во всем мире остается малорентабельным видом бизнеса. «Убыточность в 80-90% по данному виду страхования в мировой практике считается нормальной. Это не тот бизнес, на котором делается прибыль», - отмечает Григорий Антонов. В России, по данным РСА, убыточность ОСАГО в прошлом году составила 64% (а в отдельных регионах перевалила за 100%). Остается надеяться на перестраховочную защиту. Но если учесть жесткую позицию Европейского бюро по финансовой надежности, становится очевидным, что риски российской «Зеленой карты» будут размещаться в западных компаниях, а значит, львиная доля премии будет утекать за рубеж.

Скорее всего «Зеленая карта» станет достаточно дорогим полисом. «Есть простой принцип: чем шире покрытие, тем дороже страхование. Я не думаю, что это будут бюджетные полисы, рассчитанные на то, чтобы каждый российский пенсионер смог выехать на своей машине за рубеж», - отмечает Григорий Антонов. К тому же в большей степени этот вид страхования ориентирован не на физических, а на юридических лиц: в «Зеленой карте» больше нуждаются автоперевозчики, для которых такой полис - один из документов, необходимых для пересечения границы. В свою очередь Павел Зубрилин полагает, что российская «Зеленая карта» будет не намного дороже европейской. Впрочем, пока сложно делать сколько-нибудь точные прогнозы по тарифам.

«Сегодня ведутся актуарные расчеты, но мы еще не представляем себе структуру тарифной ставки. По логике вещей ОСАГО и «Зеленая карта» должны быть сходны по покрытию и тарифам, но на данном этапе развития рынка нам сложно применять в российской практике европейские страховые стандарты. На первое время эти системы разведут, и тарифы будут разниться - видимо, «Зеленая карта» окажется несколько дороже ОСАГО», - отмечает заместитель руководителя управления автострахования компании «Альфа-страхование XE "Альфа-Страхование" » Денис Макаров.

Тем временем российские специалисты прекрасно понимают: любые актуарные расчеты, основанные на теоретических выкладках и не подкрепленные реальной статистикой, априори будут иметь высокую погрешность. Ставки же в игре под названием «Зеленая карта», принимая во внимание размеры страховых сумм в Европе, очень высоки, даже небольшая ошибка в расчетах может привести к банкротству крупнейших участников рынка. Российские страховщики, впрочем, не склонны драматизировать ситуацию. По словам Григория Антонова, страны с меньшими емкостями финансового рынка (Украина, Литва) смогли интегрироваться в эту систему, а значит, Россия тоже должна справиться с этой задачей.

Бюрократическая чаща

Но тема при-соединения России к «Зеленой карте» не исчерпывается одной лишь финансовой проблематикой, серьезным препятствием на пути в Европу может стать отечественная система урегулирования убытков по ОСАГО, разительно отличающаяся от западной. В большинстве государств - участников «Зеленой карты» полицейский протокол хоть и играет существенную роль, все же носит рекомендательный характер. Вопрос о виновности своих клиентов и ее степени решают материально заинтересованные лица - страховые компании. При этом разделение ответственности возможно в различных пропорциях в зависимости от обстоятельств происшествия, которые изложили страхователи в так называемом европейском протоколе. В России же справки из Госавтоинспекции остаются чуть ли не главными документами, на основании которых принимается решение о выплате. «Но они не дают возможности понять, что же случилось на самом деле. Инспекторы просто выносят некий вердикт «виновен», «невиновен» или «виновность определить невозможно»», - отмечает Григорий Антонов.

Западные страховщики едва ли согласятся урегулировать убытки по действующей в России схеме. Да и разбираться в бюрократических дебрях иностранцам, мягко говоря, не с руки. Недавние инициативы Минфина направлены на то, чтобы привести отечественную «автогражданскую» модель в соответствие с европейскими стандартами. Чиновники уже разработали поправки в законодательство, которые предусматривают переход к прямому и упрощенному урегулированию мелких убытков (без посредничества ГАИ) с 1 июля 2007 года. Однако страховщики полагают, что реформировать систему ОСАГО в столь сжатые сроки вряд ли возможно. Для этого необходимо как минимум унифицировать стандарты расчета ущерба и разработать порядок удовлетворения встречных требований. «Самая большая проблема - это возможность различной оценки одного и того же ущерба, ведь найти компромисс в этом вопросе очень сложно. Без государственного регулирования запуск такого эксперимента, как прямое урегулирование мелких убытков, представляется затруднительным. Убыточность может вырасти стремительно и стать неконтролируемой», - отмечает директор департамента страхования автотранспорта «Росно XE "РОСНО" » в Московском регионе Сергей Абалакин.

Кроме того, страховщики опасаются роста страхового мошенничества: «Переход на систему оформления страхового случая без участия сотрудников ДПС вызовет всплеск страхового мошенничества, борьба с которым невозможна без оперативного информационного обмена между ГИБДД и страховщиками», - комментирует член правления страховой группы «Капиталъ» Дмитрий Боткин. По словам первого заместителя гендиректора «Росгосстраха XE "Росгосстрах" » Дмитрия Маркарова, в европейской практике действительно есть много полезного, нацеленного на защиту автовладельцев, но российский рынок к введению прямого урегулирования пока не готов.

Несмотря на все проблемы, которые могут возникнуть при вступлении России в «Зеленую карту», страховщики готовы рискнуть. Какова их цель? Как отмечает Денис Макаров, участие в «Зеленой карте» не сулит баснословных премий и позволительно только крупным игрокам, которые в силу своего статуса обязаны предоставлять клиентам максимальный спектр услуг. «Для мелкого страховщика серьезные затраты, которые чисто математически сегодня не будут иметь финансовой отдачи, невозможны», - предупреждает он.

Нельзя недооценивать и политический фактор. По словам одного из опрошенных «Ф.» страховщиков, вопрос вступления в «Зеленую карту» в значительной степени проблема национального престижа, при этом экономическая целесообразность шага и его последствия отходят на второй план.

Наконец, кроме политики, есть еще и здоровое честолюбие отечественного страхового бизнеса. Для российских компаний первой десятки Европа всегда оставалась лакомым куском, дотянуться до которого было не по силам. Теперь они рассчитывают, что полис «Зеленой карты» поможет сделать их узнаваемыми на Западе, позволит раскрутить собственные брэнды. «Речь идет о совсем ином статусе на международном рынке. Выход под своим фирменным знаком, расширение международных связей, распространение информации о себе - это солидно», - поясняет плюсы участия в «Зеленой карте» Григорий Антонов.

Последние в Европе

«Зеленая карта» как система международных договоров о признании полиса автогражданской ответственности сложилась в начале 50-х годов в Европе и сегодня действует в 44 странах мира. Среди них 40 европейских, 2 ближневосточных (Израиль и Иран) и 2 североафриканских (Марокко и Тунис) государства. Членами «Зеленой карты» являются 6 стран бывшего Советского Союза: Белоруссия, Латвия, Литва, Молдова, Украина и Эстония. Таким образом, Россия остается одной из последних европейских стран, не присоединившихся к этой системе. Для того чтобы легально перемещаться по странам «Зеленый карты» на собственном автомобиле, россияне вынуждены покупать соответствующий полису западных компаний. Приобрести международную «автогражданку» можно в офисах некоторых российских страховщиков и туроператоров. Срок действия договора, как правило, варьируется от двух недель до года. Стоимость полиса составляет 30-80 евро в месяц. Урегулирование убытков по «Зеленой карте» происходит при участии национального бюро той страны, в которой произошел страховой случай, в соответствии с местным законодательством. Тем временем иностранцы, путешествующие на своих машинах по России, обязаны приобретать транзитный полис российского ОСАГО.

Ограничения по ОСАГО будут сняты

Газета (Москва), 11 августа 2006 г., № 142, с.15

Иван Лавренов

Правительство готовит изменения в закон об обязательном страховании автогражданской ответственности (ОСАГО). Они предполагают снятие ограничения на сумму возмещения вреда жизни и здоровью нескольким потерпевшим. "Предполагается, что вне зависимости от числа пострадавших сумма возмещения ущерба составит до 160 тыс. рублей на каждого пострадавшего", - заявил источник в правительстве агентству "Интерфакс-АФИ". Сейчас максимальная сумма выплат при возмещении вреда жизни и здоровью на всех потерпевших ограничена 240 тыс. рублей. Она распределяется страховщиком на нескольких участников. Кроме того, проект изменений предполагает предоставление права потерпевшему для упрощения получения денег обращаться непосредственно к своей страховой компании, которая в дальнейшем должна будет урегулировать вопросы возмещения с компанией, в которой застрахован виновник ДТП. Это правило будет распространяться лишь при урегулировании мелких аварий с ущербом на сумму до 25 тыс. рублей. Таким образом правительство намерено оградить новую практику от мошенничества. Также предполагается возможность оформления мелких аварий без составления протокола сотрудниками автоинспекции.

Проект документа предусматривает и ограниченный срок использования транспортных средств, когда договор страхования ОСАГО заключается на три и более месяцев для физических лиц и на 6 и более месяцев - для юридических. Помимо этого предполагается ввести дополнительные компенсации инвалидам при ОСАГО в размере 50% от суммы страховой премии, а также расширить список инвалидов, имеющих на это право.

Автогражданка подорожала
Ведомости. 2006 г., 18 августа
Алексей Рожков, Гюзель Губейдуллина

Рост мощности двигателей и тарифа для юрлиц увеличил среднюю цену полиса на 150 руб.

Российский союз автостраховщиков (РСА) подвел итоги полугодия на рынке обязательной автогражданки. Бессменные лидеры - группа "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " и "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " - потеряли почти по 2% своей доли на рынке. Ее отвоевали те, кто предложил лучший сервис или более высокую комиссию агентам. А полис ОСАГО за год подорожал в среднем на 150 руб. из-за повышения тарифов для юрлиц и роста числа мощных машин.

В январе - июне 2006 г. страховые компании, по данным РСА, продали 14,8 млн. полисов ОСАГО - на 1 млн. больше, чем годом ранее. Растет парк автомобилей - увеличивается и число проданных страховок, объясняет председатель общественной организации автомобилистов "Свобода выбора" Вячеслав Лысаков. В 2005 г. в России стало на 5% больше автомобилей.

Операторы ОСАГО получили в первом полугодии 29,7 млрд. руб. премии, выплатив 12,4 млрд. руб. Но лидеры этого рынка - группа компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " и "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " - немного сдали свои позиции. Их доли в общем объеме собранных премий сократились почти на 2%, но они по-прежнему возглавляют список: у "Росгосстраха" -28,4% рынка, у "РЕСО" - 8,9% (см. таблицу). "Росгосстрах" пересматривает свой портфель, исключая из него высокоубыточные автомобили, объясняет первый заместитель гендиректора компании Дмитрий Марка-ров. Он также сетует на "агрессивную ценовую конкуренцию и переманивание агентов неадекватной рынку высокой комиссией". Впрочем, и сам "Росгосстрах" предлагал покупателям полисов ОСАГО подарки стоимостью около 1000 руб. - до тех пор, пока ФАС не предписала ему прекратить это. О демпинге и завышенных комиссионных говорит заместитель гендиректора "РЕСО-Гарантии" Игорь Иванов. По его словам, это особенно заметно в Москве, где "безответственных страховщиков очень много". Сборы у "РЕСО" сильно упали как раз в столице, говорит Иванов, не называя цифр. Он надеется, что компания вернет свою долю к концу года, на пике продаж ОСАГО.

Лидеры рынка ОСАГО в 1 полугодии 2006 г.
	Место в 1 п/г 2006 г.
	Место в 2005 г.
	Компания
	Страховые премии, млн. руб.
	Доля рынка в 1 п/г 2006 г., %
	Изм. к. 1 п/г 2005 г., %
	Страховые выплаты, млн. руб.
	Уровень выплат, %

	1
	1
	Группа Росгосстрах XE "Росгосстрах" 
	8419,4
	28,4
	-1,6
	4 329,2
	51,4

	2
	2
	РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" 
	2 652,7
	8,9
	-1,8
	1311,2
	49,4

	3
	3
	Ингосстрах XE "Ингосстрах" 
	1737
	5,9
	0,5
	875,4
	50,4

	4
	7
	РОСНО XE "РОСНО" 
	1285
	4,3
	1,5
	384,5
	29,9

	5
	6
	Страховой дом ВСК XE "ВСК" 
	918
	3,1
	0,2
	339,5
	37

	6
	4
	Спасские ворота XE "Спасские ворота" 
	904,2
	3
	-0,5
	463,3
	51,2

	7
	14
	Наста XE "Наста" 
	764,3
	2,6
	0,8
	333,1
	43,6

	8
	8
	МАКС XE "МАКС" 
	609,3
	2,1
	-0,2
	330,8
	54,3

	9
	13
	Альфастрахование XE "Альфа-Страхование" 
	579,6
	2
	0,2
	222,3
	38,4

	10
	10
	Русский мир XE "Русский мир" 
	576,6
	1,9
	0
	318,9
	55,3

	11
	9
	Стандарт-Резерв XE "Стандарт-Резерв" 
	558,8
	1,9
	-0,2
	352,1
	63

	12
	5
	СКПО- XE "СКПО" Уралсиб XE "Уралсиб" 
	537,2
	1,8
	-1,3
	459,8
	85,6

	13
	12
	Уралсиб XE "Уралсиб" 
	496,1
	1J
	-0,1
	281,6
	56,8

	14
	15
	Согласие XE "Согласие" 
	479,8
	1,6
	-0,1
	312,8
	65,2

	15
	11
	МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" 
	408,7
	1,4
	-0,5
	231
	56,5

	16
	16
	Генеральная страховая компания XE "ГСК" 

 XE "Генеральная страховая компания" 
	378,1
	1,3
	0,2
	178,5
	47,2

	17
	20
	Россия
	323,3
	',1
	0,2
	131,9
	40,8

	18
	-
	Генеральный страховой альянс XE "Генеральный страховой альянс" 
	315,1
	1,1
	-
	53,2
	16,9

	19
	18
	Югория XE "Югория" 
	297,8
	1
	0,1
	191,1
	64,2

	20
	19
	Мегарусс- XE "Мегарусс" Д XE "Мегарусс-Д" 
	282,6
	1
	0,1
	109
	38,6

	ИТОГО
	22523,9
	75,9
	2,4
	11209,2
	49,8


Сократили сборы и компании группы "Уралсиб XE "Уралсиб" " - на 215 млн. руб. на двоих "Уралсиб" и "СКПО XE "СКПО" -Уралсиб". Гендиректор группы Наталья Шапрова рассказала "Ведомостям", что ОСАГО не является для "Уралсиба" приоритетным видом страхования" и компания реструктурирует свой портфель в сторону увеличения доли имущественных видов страхования.

Зато "Росно XE "РОСНО" ", которая всегда осторожничала с автогражданкой, теперь, наоборот, наращивает свою долю на рынке. За год она выросла в полтора раза - с 2,8% до 4,3% (4-е место), а премии - на 580 млн. руб. Директор по маркетингу "Росно" Михаил Сафран говорит, что доля компании начала расти в декабре прошлого года, когда она провела рекламную кампанию, в том числе на телевидении, а лицом компании выступил популярный актер Гоша Куценко. Впрочем, компания по-прежнему осторожно ведет себя на рынке ОСАГО, уверяет Сафран.

В полтора раза (с 1,8% до 2,6%) увеличила долю и "Наста XE "Наста" ". Эта компания сделала ставку на автогражданку - ОСАГО, по словам исполнительного вице-президента компании Сергея Ефремова, приносит ей 30% премий. Ефремов объясняет это расширением филиальной агентской сети, "главной продающей мощности ОСАГО". Упрочили позиции "Альфастрахование XE "Альфа-Страхование" " и Страховой дом ВСК XE "ВСК" . Гендиректор "Альфы" Владимир Скворцов объясняет успех развитием дистрибуции и расширением присутствия в регионах

Примечательно, что за год средняя стоимость полиса выросла до 2006 руб. с 1858 руб. в январе -июне 2005 г. Разницу в 150 руб. опрошенные "Ведомостями" страховщики объясняют в первую очередь увеличением с этого года тарифа для юридических лиц (это около 15% автопарка) в полтора раза. Главный эксперт "Интерфакс-ЦЭА" Анжела Долгополова называет еще одну причину: россияне покупают больше мощных иномарок, а к автомобилям мощностью более 70 л. с. применяются повышающие коэффициенты.

Страхование дополнительного оборудования

Известия. 2006 г., 17 августа
Денис Брызгалов

Любой автовладелец знает, что при покупке автомобиля его ожидают дополнительные расходы, связанные с установкой противоугонной системы, музыкального оборудования; не говоря уже о парктрониках», литых дисках и других элементах, относящихся к области тюнинга и позволяющих придать автомобилю индивидуальность. Размер этой «надбавки» к стоимости автомобиля бывает не менее 10 – 15%, но иногда может достигать и более значительных сумм.

Но часто автовладельцы не задумываются о том, что милые сердцу «навороты» остаются без необходимой защиты, даже если приобретен полис автострахования КАСКО. Дело в том, что стандартный полис КАСКО обеспечивает страховой защитой лишь оборудование, входящее в заводскую комплектацию транспортного средства, а все установленное после подпадает под определение «дополнительное оборудование» и должно страховаться отдельно.

Как правило, страховщики страхуют дополнительное оборудование только в рамках договора автострахования, о чем в полисе КАСКО должна быть сделана соответствующая запись с указанием отдельно страховой суммы по каждому застрахованному предмету.

Конкретный перечень дополнительного оборудования, которое можно застраховать, зависит от страховой компании. Например, ОАО «КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" » принимает на страхование автомагнитолы и акустические системы, видеомагнитофоны, телевизоры, проигрыватели лазерных дисков, усилители, CD-чейнджеры, ксеноновые фары, электронные противоугонные системы, легкосплавные колесные диски, защитные дуги, фаркопы, холодильные установки, Mul-t-lock и Hood-lock.

В некоторых компаниях решение о страховании дополнительного оборудования принимается индивидуально. В компании САК «Энергогарант XE "Энергогарант" » вспомнили случай страхования самодельного оборудования – компрессора для двигателя ВАЗ. «Страхователь предоставил документы – патент на изобретение, чертеж и разрешение на использование, а страховая сумма определялась по стоимости материалов, то есть буквально «на вес», – рассказал заместитель управляющего директора по продажам САК «Энергогарант» Владимир Новоселов.

Условия страхования дополнительного оборудования оговариваются в правилах страхования транспортных средств (КАСКО) и по многим параметрам соответствуют страхованию автомобиля. Например, страховая компания «Ингосстрах XE "Ингосстрах" » возместит ущерб, связанный с хищением, повреждением или уничтожением дополнительного оборудования в результате ДТП, опрокидывания, пожара, необычных для данной местности стихийных явлений природы, падения или попадания инородных предметов, удара предметов, которые вылетели из-под колес других автомобилей, противоправных действий третьих лиц.

Страхование дополнительного оборудования производится либо при наличии квитанций, чеков, подтверждающих стоимость оборудования, либо по оценке стоимости экспертами страховой компании. Наиболее часто практикуется полное страхование дополнительного оборудования, то есть на его рыночную стоимость. Если в договоре страхования суммы по риску «дополнительное оборудование» ниже действительной стоимости, то размер страхового возмещения определяется пропорционально отношению страховой суммы к действительной стоимости.

Существует несколько подходов к определению тарифов по страхованию дополнительного оборудования. «Обычно процентная ставка по тарифу на дополнительное оборудование равна тарифу по страхованию машины по КАСКО: если за автомобиль 10%, то и за дополнительное оборудование тоже 10%», – говорит начальник отдела авто-страхования СГ «Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" » Алексей Мишин, добавляя, что сетка тарифов в целом по рынку не очень жесткая.

С ним согласен и Владимир Новоселов из компании САК «Энергогарант XE "Энергогарант" », который полагает, что в большей степени совпадение тарифов по страхованию дополнительного оборудования с тарифами по КАСКО характерно для салонов по программам залогового страхования при покупке машины в кредит. «В целом тариф на страхование дополнительного оборудования не зависит от марки и модели автомобиля, стажа и возраста водителя и определяется видом оборудования, так как наружный «обвес», аудио- или видеоаппаратура, элементы глубокого тюнинга имеют разный риск повреждения или уничтожения», – поясняет он.

А вот заместитель начальника отдела автострахования ОАО «КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" » Виктор Свиридов приводит фиксированные тарифы на различные виды дополнительного оборудования. «Тарифы на дополнительное оборудование не зависят от тарифа КАСКО и находятся в пределах от 10 до 15% его стоимости», – поясняет он.

Процедура получения выплат при наступлении страхового случая совпадает с общими условиями выплат по КАСКО – тот же перечень документов, срок их подачи и рассмотрения. Нужно учитывать, что при начислении суммы выплат страховая компания будет учитывать износ по «общеавтомобильным» меркам: первый год – 20%, второй год – 15%, третий и последующие годы – 12%. Исключение составляет аудио- и видеоаппаратура, у которой норма амортизации 20% в год от страховой суммы.

В целом страховщики прогнозируют рост спроса на страхование дополнительного оборудования. «Вероятность попадания в ДТП у автомобилей без дополнительного оборудования или с ним одинакова, а не застраховав его, не получишь возмещения», – говорит Виктор Свиридов. «Все чаще встречаются автомобили, в которых устанавливается эксклюзивное музыкальное оборудование, и эта тема весьма актуальна», – подводит итог Алексей Мишин.

Так что дополнительное оборудование, украшающее ваш автомобиль и доставляющее вам удовольствие, требует специального страхования.

Резерв карман не тянет
Ведомости. 2006 г., 17 августа
Василий Кудинов, Гюзель Губейдуллина, Алексей Рожков

Страховщики ОСАГО накопили 60 млрд. руб.

За три года существования страхования автогражданки страховщикам удалось обзавестись финансовой подушкой в 61 млрд. руб. Это разница между собранной страховщиками суммой платежей по ОСАГО и выплатами по ущербу. Правительство раздумывает, не увеличить ли за счет этих денег выплаты пострадавшим в ДТП.

Вместе с итогами полугодия на рынке обязательного страхования автогражданской ответственности вчера Российский союз автостраховщиков (РСА) представил оценку сборов и выплат страховщиков за все три года действия закона об ОСАГО.

"Многие компании занялись автогражданкой, чтобы увеличить страховые сборы, абсолютно не просчитав убыточность и расходы на ведение дел. Третий год действия закона стал для таких страховщиков отрезвляющим. Мы считаем, что 2006 год будет кризисным для ОСАГО, когда убыточность этого вида перевалит за 100%. Рынок покинет примерно 100 компаний", - предрекал несколько месяцев назад президент "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Александр Григорьев.

С июля 2003 г. страховщики ОСАГО собрали 158,4 млрд. руб., 31,7 млрд. из них (или 20%), как и предусмотрено законом, ушло на административные расходы и еще 4,8 млрд. руб. аккумулировано в специальном фонде РСА (туда отчисляется по 3% от сборов) для выплаты за обанкротившихся страховщиков или пострадавшим в ДТП от незастрахованных или неустановленных водителей. Таким образом, на выплаты застрахованным осталось 122 млрд. руб., но реально понадобилось только 60,6 млрд. руб. Оставшиеся 61,2 млрд. руб. страховые компании вынуждены были отправить в резервы: под еще не наступившие страховые случаи по действующим договорам (26,3 млрд. руб.), под наступившие, но еще не заявленные (5,5 млрд. руб.) и заявленные, но еще не урегулированные случаи (5 млрд. руб.). А также в специальный стабилизационный резерв (24,6 млрд. руб.).

Сами страховщики считают такой высокий уровень резервирования средств оправданным. То, что в резервах осталось почти столько же, сколько было выплачено, - хорошо, это свидетельствует об устойчивости системы ОСАГО, считает гендиректор "Альфастрахования" Владимир Скворцов. Но не стоит говорить о высоких доходах страховщиков - ведь по закону им достается не более 5% собранной премии, причем только в том случае, если эти средства остались после всех произведенных выплат и расходов на ведение дел, отмечает один из сотрудников РСА. А все "невостребованные" средства направляются в стабилизационный резерв, чтобы прибегнуть к нему в случае убытков. В РСА не стали уточнять, как в последнее время менялась величина этого резерва.

Между тем эти средства могут приносить страховым компаниям дополнительный доход от инвестирования резервов, напоминает главный эксперт "Интерфакс-ЦЭА" Анжела Долгополова. Даже размещение в инструменты приносит порядка 7% годовых, т. е. нынешние резервы (при условии, что они не сократятся) за следующий год могут "заработать" страховщикам более 4 млрд. руб.

Правда, сами страховщики дружно предсказывают опережающий рост выплат в ближайшие годы, для которого и понадобятся эти резервы. Удельный вес выплат с каждым годом увеличивается, говорит вице-президент "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Илья Соломатин, и, судя по западной практике, к пятому году действия ОСАГО выплаты практически уравниваются со страховыми премиями. Рентабельность ОСАГО падает, вторит ему замгендиректора "РЕСО-Гарантии XE "Ресо-Гарантия" " Игорь Иванов: у "РЕСО" сборы снизились на 100 млн. руб., а выплаты остались на том же уровне. Накопленные резервы нельзя считать избыточными, убежден гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин: страховщики ожидают активизации выплат по жизни и здоровью, которые могут опустошить их накопления. Однако Долгополова напоминает, что о грядущем росте выплат по этой причине страховщики говорят давно, но он все никак не происходит: в целом по стране уровень выплат в первом полугодии составил 48,9% против 48,3% годом ранее. Если страховой рынок не покажет существенного роста этих выплат, появится хороший повод для снижения тарифов, предупреждает Долгополова.

Заседание правительства по поводу ОСАГО и возможной корректировки тарифов назначено на осень, напоминает Соломатин. Но он надеется, что чиновники согласятся повысить тариф, поскольку Минфин выступает за увеличение лимита по страхованию жизни и здоровья.

Минфин действительно раздумывает над увеличением выплат пострадавшим, подтвердил "Ведомостям" Алексей Саватюгин, директор департамента финансовой политики этого ведомства. Но министерство склоняется к тому, что на повышение этих выплат надо направить именно скопившиеся у страховщиков резервы. По его словам, вопрос о том, как поступить с этой финансовой подушкой, будет обсуждаться на заседании правительства в октябре.

Под двойной защитой
Известия. 2006 г., № 139, 3 августа
Денис Брызгалов

Все больше автовладельцев покупают полис КАСКО, защищая свой автомобиль, но не задумываясь о жизни и здоровье людей, находящихся в нем. Вместе с тем страховая защита водителя и пассажиров уже действует в рамках ОСАГО, но ее можно существенно увеличить за счет страхования от несчастного случая.

В 2005 г. взносы по автострахованию увеличились почти на 60%, составив 1,9 млрд. долларов, что значительно превосходит темпы роста по другим видам страхования. Но не все знают, что к стандартном}' полису КАСКО страховщики предлагают два важных дополнения: добровольное страхование ответственности автовладельца и страхование от несчастного случая водителя и пассажиров.

Хотя за 2005 г. в России количество ДТП возросло на 7,1%, страхование от несчастного случая не получило широкого распространения. По данным ВЦИОМ, только 5,5% страхователей КАСКО имеют страховое покрытие от несчастного случая, а их число оценивается в 250 – 300 тыс. человек. В то же время среди юридических лиц, купивших полис страхования автопарков, доля расширения по несчастному случаю может достигать 50%. темы по количеству посадочных мест 20 – 50 тыс. долларов на одно место.

Тариф по страхованию от несчастного случая лежит в пределах 0,3 – 0,7% и зависит от компании и системы страхования. Практически у всех страховщиков тариф не зависит от уровня безопасности автомобиля, поэтому результаты разного рода крэш-тестов финансового влияния на российских страховщиков не имеют.

Но встречаются компании, где тариф напрямую зависит от стажа водителя и класса автомобиля. Так, в МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение"  к водителям, имеющим большой стаж вождения, применяется понижающий коэффициент. Кроме того, меньший тариф используется и для машин более высокого класса с дополнительными системами пассивной безопасности (демпфируемые зоны, большое количество подушек безопасности и т.д.).

Размер выплаты при страховании от несчастного случая зависит от тяжести нанесенного здоровью вреда. При заключении договора страхования по системе мест в салоне автовладелец выбирает «застрахованные» места и страховую сумму по ним. Но и тут существуют устойчивые комбинации: только место водителя, только переднее пассажирское место, только место водителя и переднее пассажирское место, все посадочные места. По паушальной системе застрахованными являются водитель и все пассажиры, но лимит возмещения определяется отдельно и зависит от страховой компании. Так, в страховой группе «АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" » максимальное возмещение составляет 40% от страховой суммы, если в результате страхового случая пострадал один человек, 35% – если пострадало два человека, 30% – если пострадало три человека, в равных долях – если пострадало четверо и более застрахованных лиц.

Трудно сказан», какая из систем более выгодная. С одной стороны, паушальная система менее трудоемкая, так как не нужно думать, на каком месте сидеть пассажиру, но ее стоимость более высокая. С другой – существует статистика ГАИ, свидетельствующая, что водители составляют около 27% всех пострадав] них в ДТП, пассажиры – 31%, из них половина находилась на переднем сиденье. Получается, что в наибольшей степени от несчастного случая нужно страховать людей на двух передних креслах. С детьми-пассажирами история особая и зависит от правил конкретного страховщика. 
В случае наступления временной утраты трудоспособности, как правило, страховщики выплачивают возмещение в размере 0,25% в день начиная с 15-го дня, но не более 10% от страховой суммы.

Возмещение вреда, причиненного жизни и здоровью, осуществляется и в рамках ОСАГО. Возмещению подлежат утраченный потерпевшим заработок (доход), расходы на лечение, приобретение лекарств, протезирование, посторонний уход и т.д. Максимальная выплата по жизни и здоровью в системе ОСАГО составляет 240 тыс. рублей, но не более 160 тыс. рублей на одного пострадавшего, что не так много, учитывая, что в странах Евросоюза лимиты по жизни и здоровью либо отсутствуют, либо составляют значительные суммы. Если виновник ДТП не застрахован, скрылся с места ДТП или у страховщика виновника отозвана лицензия, возмещение вреда, причиненного жизни и здоровью пострадавших, осуществляет Российский союз автостраховщиков.

В то же время выплаты «по железу» превысили выплаты по жизни и здоро вью в 200 раз. Непопулярность выплат по ОСАГО за вред, причиненный жизни и здоровью, во многом связана с незнанием неавтомобилистов о такой услуге и необходимостью сначала использовать источники по линии обязательного медицинского и социального страхования. Но зарубежный опыт показывает, что по мере становления системы ОСАГО компенсации по жизни и здоровью будут увеличиваться и превысят выплаты «по железу». Вот тогда участники дорожного движения будут находиться под двойной защитой.

ОСАГО: кому это выгодно?

Гатчинская правда (Гатчина), 2006 г., № 85, 29 июля, с.2

Вопрос о рентабельности ОСАГО до сих пор остается для простых граждан туманным. С одной стороны, ОСАГО называют бизнесом, что подразумевает полноценную чистую прибыль, позволяющую страховщикам зарабатывать на хлеб с маслом. С другой стороны, на всех углах нам пытаются доказать, что ОСАГО - бизнес убыточный, и занимаются им страховые компании лишь для того, чтобы привлечь клиентов для других видов страхования. Но, как выясняется, условно убыточным этот бизнес получается из-за "устрожения Федерального законодательства по оказанию услуг по ОСАГО". Зачем, спрашивается, Федеральное законодательство так устрожает эти условия? Очевидно, для того, чтобы граждане были максимально защищены от финансовых катаклизмов в виде невыплат страховых компенсаций, и, в конечном итоге, чтобы повысилось качество жизни людей в нашем демократическом государстве.

"Автогражданка" - обязательное условие движения по российским дорогам, что само по себе уже не совсем демократично. Кроме того, когда дело доходит до получения компенсаций, автомобилисты страдают: "выбить" свои деньги из страховых компаний не так-то просто. При этом виновник аварии чувствует себя вполне вольготно, а пострадавший вынужден обивать пороги, тратить время и нервы, чтобы получить компенсацию.

Но и страховым компаниям тоже, как будто, не сладко. Страховщик обязан в течение 1 5 рабочих дней - с момента подачи пакета документов - организовать экспертизу, а затем в течение 5 дней произвести выплату (в Европе разрешены сроки порядка полутора-двух месяцев). Опять же нервотрепка, претензии и недовольство граждан, и, как принято считать, убыточность бизнеса. А что, собственно, скрывается за этой формулировкой?

Руководствуясь бухгалтерским понятием баланса, убыточность бизнеса означает, что в результате всех проведенных мероприятий страховые компании остаются "в минусе" по услуге ОСАГО. Однако это не совсем так. Лишь в некоторых европейских странах страховые компании сознательно идут на "минус", снижая тарифные ставки, чтобы привлечь привередливых клиентов. У нас же крупные компании, которым банкротство, в принципе, не грозит, явно в плюсе. Термин "убыточность" здесь означает конкретную вещь: это те деньги, которые (помимо текущих затрат на зарплату сотрудникам, коммунальные услуги, связь, транспорт, полиграфию, рекламу и прочее), не попадают в карман страховщика.

Поясним на цифрах. За пройденный период 2005 года российские страховые компании собрали страховых премий на общую сумму 38, 7 млрд. рублей. Страховые выплаты составили 1 9 млрд. рублей - это 49 % от "выручки". Остается 51 %. Еще 5% дохода страховщики, по определению являющиеся членами профессионального объединения, обязаны вносить в фонды гарантии (их два), формируемые в Российском Союзе Автостраховщиков (РСА), которые Союз использует уже для осуществления страховых выплат в случаях банкротства страховщика или отзыва лицензии, скрытия виновника аварии с места ДТП, отсутствия у виновника страхового полиса. Остается 46 %. Далее, согласно пункту 2 статьи 22 Федерального закона "Об обязательном страховании гражданской ответственности владельцев транспортных средств", не более 5% от дохода страховщики имеют право положить себе в карман. Остается 41 %. Текущие расходы на зарплату агентов, оплату коммунальных и иных услуг составляют порядка 20-23% (по информации РСА). Остается 18%, что составляет приблизительно 6, 96 млрд. рублей. Именно эти деньги уходят на формирование некого страхового резерва. Дословно эта строка закона (ст. 22, п. 2) звучит так: "В случае, если при применении обязательного страхования разница между доходами и расходами страховщика за год превышает 5 процентов от указанных доходов, сумма превышения направляется страховщиком на формирование страхового резерва для компенсации расходов на осуществление страховых выплат в последующие годы". То есть, надо понимать, на случай банкротства или близкого к тому состояния. Эта сумма, как нетрудно догадаться, оседает в сейфе. И предполагается, что деньги эти должны лежать там мертвым грузом в ожидании своего часа.

За 10 месяцев 2005 года было заключено порядка 21 млн. договоров. Средняя страховая премия по информации РСА составляет 1858 рублей. Если взять 6, 96 млрд. рублей, которые отчисляются на формирование каких-то резервных фондов (помимо фондов РСА), и разделить на 21 млн. договоров, получится 331, 4 рубля, на которые страховая премия в любом случае могла бы быть меньше. Это к вопросу о клиент-ориентированном подходе в бизнесе, о демократии, о социальных программах по улучшению качества жизни и так далее.

Короче, чем страховать грядущие катаклизмы за счет граждан, вполне можно было бы действительно использовать эти деньги на формирование нормальной системы ОСАГО и привлечение клиентов, что цивилизованные (и, по всей видимости, сытые) европейские страховщики и делают, подчас в ущерб себе.

А знаете ли вы... ...что каждая страховая компания для получения лицензии на право предоставлять услуги по ОСАГО должна быть членом соответствующего профессионального объединения. В нашей стране такой организацией стал Российский Союз Автостраховщиков. РСА вправе исключать из своих рядов недобросовестных страховщиков, и подобные прецеденты уже были. При этом Союз обязан выплачивать компенсации по тем договорам, которые "отчисленные" компании успели заключить и которые продолжают действовать на момент исключения.

...что, попав в затруднительное положение, связанное с ОСАГО (отсутствие страхового полиса, виновник аварии скрылся, и т.д.), водитель может позвонить в приемную РСА по телефону +7 (495) 771-6944 (или в любую страховую компанию, являющуюся членом РСА), и получить подробную консультацию и, по возможности, профессиональную помощь.

...что многие проблемы, связанные с банкротством страховых компаний, вытекают из некорректного формирования региональных коэффициентов. К примеру, в некоторых северных регионах-ресурсодобытчиках, где автолюбители могут себе позволить ездить на дорогих авто и где они вынуждены ездить на внедорожниках, тарифные ставки неоправданно малы, в то время как размеры страховых выплат при авариях дорогостоящих внедорожников несоразмерно велики. А поскольку стоимость ремонта и запчастей в отдаленных регионах высока, это приводит к банкротству компаний.

...что, если у виновника ДТП фальшивый страховой полис, то ответственности за соучастие в мошенничестве он может избежать только в случае неосведомленности о фальшивости оного. В худшем случае виновника привлекут к административной ответственности и заставят лично покрыть страховую выплату. Но если он сам стал жертвой обмана (нужны доказательства), то платить будет РСА. Примером обмана может быть продажа подделки страховой компанией, которая потеряла лицензию, но держит у себя пустые бланки полисов.

Детский возраст ОСАГО

Тихоокеанская звезда (Хабаровск), 2006 г., № 140, 29 июля 

Галина Степанова, заместитель директора Хабаровского филиала компании Росгосстрах XE "Росгосстрах" 
1 июля 2006 года закону об обязательном страховании автогражданской ответственности (ОСАГО) исполнилось всего три года. Но за это время изменилось многое, не только на страховом рынке, но и в сознании людей...

Наша страна пришла к введению ОСАГО с невысоким уровнем развития страхового рынка, практическим отсутствием страховой культуры у населения, неразвитой страховой инфраструктурой.

На этом фоне было сделано фактически невозможное: еще никогда ни в одной стране мира не удавалось за столь короткий срок создать эффективно работающий рынок такого большого объема. Полисы ОСАГО приобрели свыше 90 процентов автовладельцев.

Введение закона стало своеобразным импульсом для развития рынка страховых услуг как в России в целом, так и в Хабаровском крае. У нас его объем вырос почти вдвое - с 1, 3 млрд. рублей в конце 2003 года до 2, 2 млрд. рублей на конец 2005 года.

На начальном этапе действия закона создавались страховые компании, работающие только по ОСАГО.

На рынок пускали всех с целью добиться свободной конкуренции. Но не все сумели справиться с повышающимся из года в год уровнем убыточности.

Ведь теоретически обязательное страхование автогражданской ответственности становится для страховщиков убыточным, если уровень выплат превышает 77 процентов от сборов. А выплаты по "автогражданке" растут, и причин к их сокращению нет. И инфляцию у нас в стране никто не отменял, а это значит, что стоимость запчастей и ремонта, из которых складывается размер выплаты, будет расти. Кроме того, увеличивается количество убытков, которые предъявляются к оплате страховым компаниям.

Статистика подтверждает эти расчеты.В первом квартале 2006 года убыточность по обязательной "автогражданке" свыше 77 процентов была зафиксирована в восьми субъектах РФ, в том числе и в Хабаровском крае (78, 8 процента).

Нашему региону присуща своя специфика: основу автопарка составляют подержанные японские иномарки, автосервис не сравним с западными регионами России, да и дороги оставляют желать лучшего. Как результат - высокая аварийность на дорогах. Только в Хабаровском филиале Росгосстраха XE "Росгосстрах"  объем выплат по "автогражданке" за последние два года вырос с 24 млн. до 102, 6 млн. рублей. Компании, не сумевшие справиться с возросшим уровнем убыточности, покидают рынок или по собственной инициативе, либо делают это по решению ФАС. В целом можно сказать, что крупнейшие российские страховщики, прежде всего те, кто имеет федеральную сеть и отлаженную систему урегулирования убытков, продемонстрировали, что они являются основой инфраструктуры рынка. Это характерно и для Хабаровского края.

Зарубежный опыт показывает, что рынок "автогражданки" в конечном счете всегда становится высококонцентрированным. Так, в странах Восточной Европы на долю 4-5 компаний-лидеров обычно приходится 80-90 процентов всех поступлений. В России 90 процентов рынка пока контролируют 50 страховщиков. Но ситуация меняется.

С введением ОСАГО практически совпало принятие серьезных поправок к страховому законодательству: ужесточились требования к нормативам по размеру уставного капитала, вступают в силу новые правила размещения резервов. Через полгода вступит в силу приказ об изменениях перечня активов, принимаемых в покрытие собственных средств. Не исключено, что их выполнение будет стимулировать процессы слияния и поглощения, что, несомненно, отразится и на структуре рынка "автогражданки".

Нельзя отрицать, что закон помог существенно повысить уровень страховой культуры общества. Люди научились воспринимать страхование как цивилизованный инструмент разрешения конфликтов на дороге и урегулирования ущерба после ДТП. В определенной мере закон действительно стал локомотивом рынка, поскольку благодаря ему создана необходимая инфраструктура - продающая и регулирующая сеть, что дает возможность для внедрения любых страховых продуктов. Кроме того, за эти три года созданы тысячи новых рабочих мест во всех регионах страны, воспитаны профессиональные страховые кадры.

Что касается Росгосстраха XE "Росгосстрах" , то в компании планомерно ведется подготовка специалистов разного уровня. Наряду со школой страхового агента, дистанционным обучением действует программа обучения менеджеров среднего звена - Бизнес-школа РГС (в июне этого года выездная сессия впервые была проведена в Хабаровске). А корпоративный университет, единственный подобный учебный проект у страховщиков в России, решает задачу формирования кадрового резерва компании.

Страховщики считают, что именно три года действия закона являются тем минимальным сроком, по истечении которого можно иметь реальную статистику. Наверняка будут внесены изменения в закон. В рамках Российского союза автостраховщиков (РСА) уже создана рабочая группа для реализации так называемого европейского протокола, смысл которого заключается в обращении пострадавшего в ДТП за страховой выплатой в свою компанию, а не компанию виновника ДТП. Для введения прямого урегулирования убытков необходимо решение проблемных вопросов. Это, в частности, и изменения законодательства, не только страхового, но и налогового, а также разработка регламентов, необходимых для введения процедуры прямого урегулирования.

Автолюбители в Москве платят за каско меньше

Московский комсомолец (Москва), 2006 г., № 171, 3 августа, с.5

Михаил Верный

В столице уже больше года работает специальная программа прямого страхования

В 1985 году на мировом рынке страховых услуг произошла революция: в Великобритании была создана одна из первых в мире компаний прямого страхования. Суть новой модели страховых услуг заключалась в том, что между страховщиком и клиентом теперь не стоял агент. Одно лишь это обстоятельство сразу позволило новичку рынка обойти акул страхового бизнеса и выйти в лидеры по числу заключаемых контрактов. Дело в том, что в "агентской" страховой компании комиссионные выплаты страховым агентам и посредникам составляют до 30% от размера собираемых страховых премий. Поэтому компания прямого страхования, свободная от обязательств перед агентами, смогла предложить клиентам гораздо более выгодные условия. Английским автолюбителям нововведение пришлось по нраву. В итоге сейчас в Великобритании около 50% рынка автострахования приходится на компании прямого страхования. И не только в Великобритании. Революционная схема с успехом работает практически во всех развитых странах. В июне прошлого года и в России стало возможным застраховать транспортное средство по новой схеме.

С 1 июня 2005 года в Москве началась продажа полисов прямого страхования автомобилей от угона и ущерба - КАСКО. Новое направление бизнеса стала развивать в столице компания "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" ". Эта компания известна на рынке страхования с 1993 года. До недавнего времени она носила название "Аура XE "Аура" " и специализировалась исключительно на имущественных видах: страхование имущества, гражданская ответственность, автострахование. В мае 2005 года новыми акционерами компании было принято решение о замене прежнего названия на "Прямое Страхование", как более полно отражающее характер задач и специфику деятельности.

Владельцы транспортных средств сразу обратили внимание на удивительную выгоду предложения компании: при прямых продажах полис КАСКО оказывался дешевле в среднем на 30% - 60% от среднерыночных цен на подобную услугу в Москве. Что это? Рекламный ход?

- Нет, это не рекламный ход. Мы заявляем для наших клиентов лишь то, что реально предлагаем. В этом и заключается новизна и преимущество новой технологии: в снижении затрат самой страховой компании, в снижении рисков, а за счет этого - и в удешевлении стоимости услуг, т.е. автострахования, - рассказывает генеральный директор СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " Сергей Маршев. - При использовании принципа прямого страхования основные продажи производятся через корпоративный Интернет-сайт и по телефонам контакт-центра компании. Это экономит не только деньги клиентов, которые не оплачивают услуги посредников, но и их время. И еще одна отличительная особенность: мы принимаем на страхование только опытных, взрослых водителей. Известно, что 80% всех выплат приходится именно на аварии молодых водителей. Это значит, что наши страхователи не оплачивают убытки молодых и неопытных. Вот все это и позволяет нам предлагать столичным автолюбителям столь конкурентоспособные цены на такой недешевый вид страхования, как полное КАСКО.

Убедиться в том, что предложенная схема действительно позволит автолюбителю существенно сэкономить при страховании его автомобиля от угона и ущерба, нетрудно. На официальном сайте компании "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " есть удобный калькулятор, учитывающий ваш водительский стаж, ваш возраст, марку автомобиля и год его выпуска, наличие противоугонной системы и т.д. Если вы и ваш автомобиль соответствуете всем критериям - добро пожаловать в мир прямого страхования! Да, эта страховка не для всех. Но зато она более справедлива и обеспечивает не только своевременные выплаты по ущербам, но и бесплатную эвакуацию автомобиля, правовую поддержку, бесплатную независимую экспертизу по определению ущерба, выезд эксперта на место аварии при крупных ДТП.

Дополнительную информацию об услугах СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " можно получить на сайте www.dirins.ru или по тел.: (495) 580-48-88.

Лицензия ФССН 4458 Д

Медицинское страхование

Системе ОМС не хватает С

Экономика и время (Санкт-Петербург), 2006 г., № 28, 31 июля, с.8,9

Алексей Крылов

Дожив до своего 15-летия, система обязательного медицинского страхования (ОМС) вроде бы доказала право на существование. Теперь, по мнению страховщиков, в эту систему необходимо добавить реальные страховые механизмы

В страховых компаниях осознают необходимость реформирования ОМС. Об этом шла речь на заседании "круглого стола" "Актуальные вопросы развития системы ОМС", приуроченного к ее 15-летию.

Дают - бери

"За страховыми компаниями в ОМС закреплены три основные функции, - сообщил заместитель генерального директора СМК "Русский Мир XE "Русский мир" " Евгений Ривин. - Во-первых, это сбор финансовых средств с последующей оплатой услуг медучреждений, во-вторых, контроль качества оказания медицинских услуг и, в-третьих, защита прав застрахованных". 

Одной из основных задач в деле защиты этих прав на данный момент является "отстаивание интересов застрахованных при навязывании им платных медицинских услуг". 

Исполнительный директор СМК "РЕСО-Мед XE "РЕСО-Мед" " Федор Михайлов обнаружил интересный парадокс в работе системы ОМС: "Если в 1997 году можно было говорить о мизерном финансировании здравоохранения, которое составляло тогда 65-70 млн. руб. в месяц, то в 2006 году этот показатель уже составляет почти 800 млн. руб. Но при этом 12-кратном росте медики продолжают вымогать деньги".

Ф. Михайлов сделал вывод: видимо, за несколько лет недофинансирования системы у ее участников сформировалась устойчивая готовность: у одних - платить, а у других - брать. Живучесть этого стереотипа г-н Михайлов объяснил недостаточным знанием пациентами своих прав и неготовностью их отстаивать. 

Где платят за количество, там и приписки

За 2005 год в 13 страховых компаний Петербурга, специализирующихся на ОМС, было направлено более 29 млн. счетов от поликлиник и стационарных лечебных учреждений. Такой вал счетов просто невозможно проконтролировать. Потому еще одним нарушением, совершаемым медиками, являются приписки. Пациент от них впрямую не страдает, но зато может быть нанесен ущерб бюджету страховых компаний. 

Каждый страховщик - участник системы ОМС может привести множество примеров. Так, по данным Ф. Михайлова, в 2005 году в Петербурге страховщики оплатили 1163 счета за лечение... холеры (впрочем, страховщики допускают, что здесь могла быть обычная ошибка оператора: ведь в стандартной форме отчета все болезни обозначают специальными цифровыми кодами, и ошибка в написании одного знака может полностью изменить код заболевания). 

Компания "РЕСО-Мед XE "РЕСО-Мед" " за 2005 год получила такие счета: 17 человек посещали лечебные учреждения более 100 раз в году, 534 человека - 50-94 раза; 22,5 тыс. человек - 10-40 раз (при этом средний показатель, по которому рассчитывается объем финансирования ОМС, составляет 7,5-8 посещений в год на человека). Один гражданин, согласно медицинским счетам, посетил поликлинику 181 раз за год; зафиксировано и 29 случаев, когда были выписаны счета на лечение давно умерших петербуржцев.

Долю приписок в общей сумме счетов присутствовавшие на "круглом столе" страховщики оценили не менее чем в 10-20%.

Также нередки случаи, когда по территориальной системе ОМС (а это внебюджетный фонд) поликлиники требуют оплатить услуги, которые должны финансироваться из бюджета. В 2005 году, например, петербургскими страховщиками было оплачено 640 счетов за лечение туберкулеза, 31 тыс. счетов - за оказание психиатрической помощи, 48,6 тыс. - за лечение заболеваний, передающихся половым путем, и 2,8 млн. - за диспансерный осмотр. Это те случаи, которые не подлежали оплате в системе ОМС, но страховщики по недосмотру пропустили эти счета. 

Пассивная оборона

"Согласно правилам работы в системе ОМС мы должны проверять до 5% счетов больниц и до 1,5% счетов поликлиник, - сказал Е. Ривин. - Мы же проверяем гораздо больше - 30% и 5% соответственно". 

Труд проверяющих страховщики оплачивают из своего фиксированного вознаграждения, которое в Петербурге является одним из самых низких в стране - менее 2% от суммы средств, поступающих в компанию. 

Тем не менее, кроме проверки счетов, страховщики осуществляют еще 2 вида контроля - медико-экономическую экспертизу (выборочное изучение историй болезни) и экспертизу качества медицинской помощи. Чаще всего последняя проводится по жалобе больного, и если для удовлетворения его требований потребуется рассмотреть жалобу в суде, то по закону страховщик обязан оказать клиенту и судебную поддержку. 

Интересные цифры привел руководитель экспертной службы СМК "АСК XE "АСК" -Мед" Юрий Ярошевский: за 2005 год в эту компанию поступило 1023 жалобы, из них 40 - на качество лечения; за 5 месяцев 2006 года поступило уже 964 жалобы (38 - на качество). Почти треть жалоб связана с дополнительным взиманием денег у пациентов. 

По словам г-на Ярошевского, за 2005 год компания помогла вернуть гражданам 94 тыс. руб. незаконных поборов за медицинские услуги, за 5 месяцев 2006 года - уже 46 тыс. руб. 

Как укрепить систему ОМС

"Система сдельной оплаты, зависящая от количества визитов к врачу, неизбежно влечет за собой и назначение дополнительных визитов, и приписки. Нельзя платить за процесс лечения - нужно платить только за его результат. Если мы сможем правильно сформулировать, какой результат мы хотим получить, мы будем экономически стимулировать медиков к осуществлению того, что нужно городу, а не будем идти у них на поводу, увеличивая число медработников и повышая им зарплаты", - резюмировал Ф. Михайлов.

По мнению Е. Ривина, для того чтобы ликвидировать приписки и поднять качество лечения, в систему ОМС нужно внести ряд изменений. 

Во-первых, нужно поменять систему тарификации. Так, в поликлиниках систему, основанную на оплате каждого посещения, нужно заменить на систему оплаты законченного случая поликлинического обслуживания.

Во-вторых, нужно разработать более детальную программу госгарантий: как считает Е. Ривин, деньги с пациентов берут еще и потому, что она не содержит конкретного перечня случаев, оплачиваемых из системы ОМС. 

Также необходимо составить четкую формулярную роспись лекарственных средств и расходных материалов, оплачиваемых по программе госгарантий: "пока их нет, страховщикам работать крайне сложно". 

Наконец, должна быть введена система медико-экономических стандартов, для того чтобы пациентам было гарантировано необходимое, но не прописывали ненужное. 

Кроме того, страховщики настаивают и на принципиальных изменениях системы ОМС. Так, директор по маркетингу СМК "АСК XE "АСК" -Мед" Татьяна Долинина утверждает: "ОМС должно являться страхованием в подлинном смысле этого понятия. Во всех развитых странах реально существуют страховые принципы в здравоохранении. Страхование основано на принципах статистики и на перераспределении средств, собираемых с каждого. А далее уже здоровый платит за больного. При этом нужно формировать страховые резервы. 

У нас сейчас в ОМС явно недостаточно хорошо работают страховые принципы: ЕСН платят не все, государственного финансирования не всегда хватает, и из-за нехватки средств большинство компаний либо не формирует резервы, либо, если формирует, их может забрать ТФ ОМС для покрытия долгов тех компаний, у которых резервов нет. Это неправильно, и не зря министр М. Зурабов и вице-премьер Д. Медведев обещают вскоре разработать новый закон об ОМС, в котором принципы формирования резервов обязательны. Только такая система может реально работать". 

Многие новшества потребителям не понравятся 

Также страховщики предлагают ввести в работу поликлиник систему частичного фондодержания, которая заставит сотрудников поликлиник экономить. 

В системе частичного фондодержания деньги на прикрепленное население отдают в руки врача общей практики. Этот врач будет рассчитываться с узкими специалистами, которых вынужден будет привлекать для консультации, если сам окажется не в состоянии разобраться с какой-то проблемой (полным фондодержанием подобная система взаиморасчетов была бы в том случае, если бы семейный врач рассчитывался и со стационарами, и, может быть, даже со скорой помощью, но пока речи об этом нет). 

Семейный врач не будет рассчитываться с другими специалистами наличными - на самом деле за него рассчитается страховая компания из специально созданного фонда. Очевидно, что при таком раскладе резко возрастет значимость страховых медицинских компаний. Страховщик должен будет контролировать, кто, куда, кого и зачем направил, или почему не направил. 

Надо полагать, что такое нововведение населением будет воспринято без особого восторга, поскольку потребует болезненной ломки устоявшихся стереотипов с предпочтением стационарной помощи. Но без этого нововведения деньги по-прежнему будут размазывать по стационарам, в которых сложно получить современную качественную помощь. Сейчас систему частичного фондодержания экспериментально внедряют в нескольких регионах России, но Петербург и Ленобласть в их число не входят.

***

Реформа ОМС нужна: к этому мнению приходят и страховщики, и медицинские работники. Правда, есть опасение, как бы в результате очередной реформы не пострадало население.

Иные виды страхования
Риски на ощупь
Финанс. 2006 г., № 31, 14 – 20 августа
Ольга Кобак
Андеррайтинг. Доморощенные механизмы оценки индустриальных рисков далеки от совершенства: страховщики вынуждены работать вслепую, и уровень недострахования порой достигает 50% и более.

Когда речь идет о крупных промышленных рисках, такая достаточно рутинная процедура, как андеррайтинг, превращается в творческий процесс, требующий особого таланта и глубоких познаний. В массовых сегментах все намного проще. Например, если компания решила заняться автокаско, то уже через полгода в распоряжении специалиста оказывается достаточный объем статистики по страховым случаям, которая позволяет более или менее точно рассчитать тарифную ставку для каждого вида объектов, провести селекцию портфеля, отказавшись от наиболее убыточных групп клиентов. Когда же андеррайтерская политика детально проработана, ее можно корректировать в зависимости от ситуации с убыточностью.

Но такой подход неприемлем, когда речь идет, скажем, о нефтеперерабатывающем заводе, космическом спутнике или перевозке секретной военной техники. Статистических данных, необходимых для оценки риска, как правило, не хватает. По выражению заместителя гендиректора «Ингосстраха XE "Ингосстрах" » Николая Галушина, отечественная статистика сводится к формуле «наше предприятие вот уже 50 лет работает, и ничего не горело». Можно, конечно, анализировать данные по аналогичным отраслям в мире, однако они не учитывают российскую специфику. Страховщикам приходится детально изучать каждый объект, оценивая вероятность аварий, сумму возможного убытка, разрабатывать специальные условия договора. При этом андеррайтеры преодолевают уйму препятствий на пути к искомой информации. И не всегда успешно.

Кот в мешке

При страховании крупных промышленных объектов зачастую требуется сюрвейерский отчет. В идеале сюрвей и прочие предварительные мероприятия страхователь организует самостоятельно и за свой счет. В страховую же компанию он приходит с полным набором документов о стоимости объекта и его основных технических характеристиках. Это общепринятая мировая практика, но не российская. По словам главного андеррайтера «Энергогаранта XE "Энергогарант" » Антона Легчилина, многие российские промышленники имеют смутное представление о содержании сюрвейерского отчета, более того их сложно убедить в необходимости осмотра предприятия независимым специалистом. «Даже когда они готовы давать информацию, они не всегда понимают, какого плана сведения нужны страховщику. Например, вам сообщат, что был пожар в цехе, а в качестве восстановительных расходов укажут сумму общего планового ремонта на предприятии, в ходе которого были ликвидированы в том числе и последствия пожара. Но мне-то как андеррайтеру незачем знать, во что клиенту обошелся плановый ремонт. Мне нужен размер ущерба от пожара», - рассуждает Антон Легчилин.

В российских условиях страховщики готовы сами проводить оценку, но только в том случае, если уверены, что им удастся заключить выгодный договор. Такую уверенность придает победа в тендере. Однако, по словам опрошенных «Ф.» андеррайтеров, зачастую до подведения итогов конкурса экспертов просто не пускают на предприятия. Таким образом, между компаниями разыгрывается кот в мешке. От будущего клиента они узнают лишь предварительные страховые суммы и общие требования к покрытию. «Например, в 5 часов вечера нам дают самую общую информацию о риске, а на следующий день в 9 утра уже требуют ответ. И приходится в кратчайшие сроки принимать ответственное решение, даже не имея возможности получить окончательные котировки от перестраховщиков», - рассказывает Антон Легчилин.

Между тем страхователь, экономя на независимом сюрвейере, лишает себя ряда привилегий. Ведь здесь так же, как и везде, действует принцип «кто платит, тот и заказывает музыку». Без ущерба объективности отчет может представлять предприятие в выгодном для него свете, что дает шанс заключить страховой договор на лучших условиях.

Все крупные промышленные риски требуют перестрахования, причем, как правило, в западных компаниях, обладающих достаточными для того емкостями. И тогда отсутствие необходимой информации способно завести в тупик. Если российские перестраховщики еще могут пойти на какие-то уступки, то у иностранных партнеров существуют стандартные процедуры, в обход которых риск они не примут. Нередко они настаивают на проведении сюрвея иностранными специалистами. По словам заместителя гендиректора компании «Ренессанс-страхование XE "Ренессанс Страхование" » Натальи Карповой, средняя стоимость их услуг варьируется в пределах $30 – 70 тыс., у отечественных сюрвейеров запросы намного скромнее - около $10 тыс. «Если мы понимаем, что риск все равно будет перестрахован на Западе, то всячески стараемся объяснить клиенту, что ему не нужны российские оценки. В отчете иностранного сюрвейера будет изложена вся необходимая информация, и риск будет легко разместить. А если вы вдруг вознамеритесь выйти на IPO или каким-нибудь другим образом привлечь инвесторов, то сможете показать им, что у вас риск-менеджмент поставлен на высоком уровне. В конечном итоге все эти расходы окупятся», - отмечает Наталья Карпова. По ее словам, если в роли страхователя выступают компании с иностранным участием и европейским менеджментом, то проблем обычно не возникает. А вот российские бизнесмены не всегда прислушиваются к рекомендациям.

Кот в мешке и в погонах

Когда речь идет о страховании военных объектов, на пути андеррайтера, собирающего информацию о риске, вырастают непреодолимые барьеры. Страховщик порой не знает даже наименований заводского оборудования или перевозимых грузов. Правда, работа с военными котами в мешках, как показывает практика, довольно прибыльна: страховые суммы высоки, а вероятность убытка сравнительно невелика. «У нас есть один клиент, который перевозит военные грузы. Мы никогда не знаем, что конкретно он везет. Грузам присваиваются условные наименования: «объект 1», «объект 2», «объект 3», то есть нам неизвестны даже наименования, не говоря уже о каких-то пусть даже минимальных характеристиках. Здесь все строится исключительно на доверии: это очень известная фирма, вряд ли она будет мошенничать», - рассказали «Ф.» в одной крупной страховой компании.

Оценить, насколько заявленная страховая стоимость соответствует реальной, в таких условиях практически невозможно, и риск недострахования очень высок. Когда с людьми в погонах заключается крупный договор, подразумевающий серьезную перестраховочную защиту, андеррайтинг осложняется до предела: ведь партнеры-иностранцы не склонны к слепому доверию. По словам специалиста одной из российской компании, пожелавшего остаться неназванным, в этом случае нанимается независимый инженер, имеющий соответствующую форму допуска. Он осматривает объект, после чего составляется отчет, где нужно соблюсти принцип «золотой середины»: с одной стороны, максимально адекватно представить риск, а с другой - сохранить в неприкосновенности государственную тайну.

Еще несколько лет назад военные объекты и вовсе не подлежали страхованию, но сегодня объемы размещаемых рисков растут. Более того, значительная часть оборонных заводов относится к категории опасных промышленных объектов (ОПО), и уже в силу этого нуждается в страховании гражданской ответственности. А значит, проблема секретности выходит за рамки взаимоотношений военных и страховщиков. «В ситуации с ОПО речь идет о нанесении вреда третьим лицам, а не о внутренних убытках. Если произойдет страховой случай, военные все равно будут вынуждены рассказать, что произошло и сколько составляет реальная сумма ущерба. Для оценки этого риска не обязательно знать, где какое оборудование размещено и сколько оно стоит, что важно для имущественного андеррайтинга. Хотя всю информацию они все равно не дадут и возможности для недострахования остаются даже по ответственности», - отмечает специалист, пожелавший остаться неназванным.

Кот в мешке и нарукавниках

Впрочем, секретность и низкий уровень риск-менеджмента - это полбеды. В России до сих пор не вошло в общую практику страхование по восстановительной стоимости. «Бывают случаи, когда один цех страхуется по остаточной стоимости, другой - по балансовой, третий - по рыночной, и такая абсурдная для западных партнеров ситуация типична для России», - отмечает Наталья Карпова. При этом бухгалтерская отчетность не всегда адекватно отражает реальную ситуацию на предприятии, и рассчитать потенциальный убыток оказывается делом сложным. По словам члена правления компании «Капиталъ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" » Дмитрия Боткина, балансовая стоимость всегда занижена по сравнению с действительной, но клиент желает сэкономить на страховке. Впрочем, как отмечает Антон Легчилин, подходы меняются и страхование по реальной стоимости практикуется все чаще, тогда как предприятий с двойной бухгалтерией год от года становится все меньше.

Пока убытки в промышленном страховании случаются сравнительно редко, и страховщики позволяют себе принимать риски «вслепую» по заниженным ценам. Однако лет через десять, когда запасы прочности иссякнут, российским андеррайтерам и промышленникам будет над чем задуматься.

Осмотрите и подпишитесь

Задача андеррайтера (от англ. underwrite - подписывать) состоит в том, чтобы, проанализировав всю имеющуюся информацию о риске, решить, принимать объект на страхование или нет, и если да, то на каких условиях. Зачастую выделяют два основных этапа андеррайтинга: квалификация объекта с точки зрения вида страхования и анализ всех возможных опасностей, когда оценивается вероятность убытка и размер потенциального ущерба. По идее, взвешенная андеррайтерская политика позволяет сформировать сбалансированный портфель и минимизировать убытки. Но в условиях низких тарифов и жесткой конкуренции страховщики могут свести этот процесс к формальной процедуре. Масла в огонь подливают сложности с получением исходных данных: отсутствие статистики, закрытость информации, недостаточная квалификация риск-менеджеров на предприятиях. Негативную роль играет и практика ведения двойной бухгалтерии, не позволяющая адекватно оценить потенциальный ущерб по предпринимательским и финансовым рискам.

Андеррайтинг сложных промышленных рисков в большинстве случаев требует сюрвея (от англ. survey - осмотр) - независимой оценки состояния имущества, систем безопасности и управления рисками на предприятии. Сюрвейерский отчет позволяет страховщику получить информацию о потенциально опасных объектах. Сама процедура подразумевает тщательный осмотр независимым специалистом и стоит десятки тысяч долларов. В некоторых случаях, например при страховании залогового имущества, сюрвейерский отчет может заменить банковская оценка.

Страхование строительных рисков - это актуально!
Московские торги (Москва), 2006 г., № 8, 16 августа, с.70
Москва в последнее десятилетие превратилась в гигантскую строительную площадку. В этой связи особое значение приобретают вопросы безопасности строительства и эксплуатации сложных объектов. Наиболее надежной и экономически выгодной защитой от строительных рисков является страхование.

Московская страховая компания XE "МСК"  (МСК) принимает на страхование самые крупные строительные риски, гарантирует надежную страховую защиту и оперативное выполнение обязательств перед своими клиентами. Об этом рассказывает генеральный директор компании Юрий ГОРБАТОВ.

- Юрий Васильевич, ст. 21 Закона "Об участии в долевом строительстве" предусматривает, что информация о проекте строительства должна содержать сведения "о возможных финансовых и прочих рисках при осуществлении проекта строительства и о мерах по добровольному страхованию застройщиком таких рисков". Какие именно риски, по Вашему мнению, подразумевали законодатели?

- Что подразумевали законодатели, уже никто не узнает. Но ситуация в части страхования после вступления в силу этого закона не слишком изменилась. Риски, упомянутые в законе, никак не конкретизированы. При этом не все риски могут быть застрахованы. Например, в ряде случаев от инвесторов в строительство жилья требуют страхования обязательств по инвестиционному контракту, что возможно только в отношении государственных или муниципальных контрактов (Закон от 21 июля 2005 года N 94-ФЗ), и соответствующий страховой продукт МСК XE "МСК"  сейчас востребован у строителей.

- Какие финансовые и прочие риски (кроме строительно-монтажных) могут застраховать застройщики?

- Чаще всего застройщикам предлагаются договоры страхования на случай неисполнения субподрядчиками договорных обязательств. Но на Западе в качестве финансового риска в виде отдельной секции в договор страхования включается риск потери прибыли (ALOP) в результате задержки строительства. Кроме того, в покрытие по полисам строительно-монтажных рисков (CAR/EAR) могут быть включены оговорки по возмещению расходов на срочную доставку материалов и комплектующих (Express Freight), за сверхурочную работу в выходные дни и праздники (Overtime, Night Work, Work on Public Holidays), в связи с приостановкой или прекращением строительства в результате гражданских волнений, действий властей, забастовок (Strike, Riot and Civil Commotion) и т.п.

- Какие программы страхования таких рисков предлагает ваша компания?

- МСК XE "МСК"  предлагает комплексную страховую защиту в отношении всего инвестиционного строительного проекта, включающего риски на стадии тендеров на приобретение участка под строительство, риски проектирования, собственно строительно-монтажные риски (МСК предлагает как европейский вариант страхового покрытия по всем рискам - All Risks, так и страхование по поименованным рискам), включая гражданскую ответственность, после-пусковые гарантийные обязательства, потерю прибыли, несчастные случаи и т.п., - все вплоть до страхования финансовых рисков дольщиков. При этом любая составляющая комплексной программы может быть застрахована отдельно.

- Пользуется ли такое страхование спросом у застройщиков? Если нет, то почему?

- Застройщик при наличии комплексного предложения может получить экономию на тарифах, но иногда считает, что лучше сэкономить собственно на страховании. Однако часто расходы по ущербу, которые могли бы быть компенсированы страховой компанией, приходится компенсировать за счет собственных средств, привлечения дополнительных кредитов и т.п., не говоря о выяснении отношений с акционерами.

- Скажите, пожалуйста, входит ли страхование ответственности проектировщиков в комплексную программу страхования строительно-монтажных рисков?

- Страхование ущерба, причиненного ошибками в проектировании, включается в составе дополнительного риска в договор комплексного страхования строительно-монтажных рисков, но не заменяет страхования ответственности проектировщика, так как, во-первых, причиненный ущерб компенсируется застройщику, а не третьим потерпевшим лицам, а, во-вторых, ошибки в проектировании могут проявиться не только на этапе строительства, но и в процессе эксплуатации объекта.

- Насколько востребовано страхование ответственности проектировщиков? Какие меры, по Вашему мнению, необходимо принять для развития этого вида страхования?

- Сейчас страхование ответственности проектировщиков проводится на добровольной основе и не регламентировано в отношении условий страхования, страховых сумм и т.п. Для того чтобы данный вид страхования перестал быть фиктивным, необходимо введение механизма финансовых гарантий на случай причинения вреда, в том числе и в виде страхования ответственности проектировщиков на суммы не ниже установленных в зависимости от специфики и объемов профессиональной деятельности, в отношении работ по проектированию зданий и сооружений (прежде всего для I и II уровней ответственности).

- Юрий Васильевич, и последний вопрос: при каких условиях эти виды страхования будут развиваться?

- Сейчас страховой рынок очищается: на смену "схемам" приходит реальное страхование. Кроме того, с развитием кредитования населения на приобретение жилья требования к страховой защите инвестиционных строительных проектов существенно повышаются. Поэтому востребованность комплексных страховых решений будет только возрастать.

Тел.: (495) 956-84-84. Факс: (495) 972-05-61
Страхование строительных рисков: все «за»

Саратовская областная газета (Саратов), 2006 г., № 145, 1 августа, с.2

Елена Поздеева

— такое мнение сложилось у вашего корреспондента, присутствовавшего на заседании «круглого стола» «Страхование строительных рисков: путь к безопасности», участники которого — представители страховых компаний, строительных и банковских организаций, областной Думы и министерства строительства и ЖКХ области — делились мнениями о настоящем и будущем страхования в строительном бизнесе.

«Особенно актуальной тема «круглого стола» выглядит в свете реализации национального проекта «Доступное и комфортное жилье», — считает организатор «круглого стола», директор Южно-Волжской дирекции страховой компании РОСНО XE "РОСНО"  Дмитрий Лебедев.

***

Риск — дело благородное, но...

...не в сфере строительства, если вспомнить печально знаменитый «Трансвааль» или недавний вопиющий случай с забиванием свай над Московским метро. В этом лично убедилась пишущая и снимающая журналистская братия, которая в процессе пресстура, предшествовавшего «круглому столу», посетила одну из строек в Энгельсе, дабы убедиться: страховаться от строительных рисков не только можно, но и нужно — в окружении рокочущих экскаваторов и гигантских кранов яркие каски, подаренные журналистам компанией «РОСНО XE "РОСНО" », вовсе не казались забавными сувенирами.

Строительный объект в Энгельсе был выбран неслучайно (впрочем, как и все в «РОСНО XE "РОСНО" ) — строительную организацию «Стройсервис-2» можно считать примером для подражания в отношении страхования строительных рисков: даже журналистам, разгуливавшим «под стрелой» и заглядывавшим в котлованы, «в случае чего» все было бы компенсировано. Однако таких примерных клиентов-застройщиков на сегодняшний день в Саратовской области крайне мало, отмечали на заседании «круглого стола» представители страховых компаний «РОСНО» и «УралСиб XE "Уралсиб" ». «Стройка — зона повышенной опасности, — считает заместитель директора Саратовского филиала страховой компании «УралСиб» Светлана Михайлова. — Строителям всегда есть чем рисковать. Однако только около 10 процентов строителей в Саратове страхуют свои риски. За рубежом же ни один заказчик не допустит до работ строительную компанию, если у нее не застрахована ответственность».

***

«Петух не клюнет» — строитель не застрахуется?

Между тем прецедентов предостаточно. Причем «вредителями» иногда выступают даже силы природы: в историю страхования строительных рисков вошел случай, когда в Санкт-Петербурге ветер «помог» малярам, красившим эстакаду, выкрасить одним цветом дремавшие на автостоянке возле эстакады автомобили. Разумеется, хозяева автомобилей об этой услуге никого не просили, да и в планы самих маляров не входила покраска чужих авто. Если бы не предусмотрительность руководства той строительной организации, застраховавшей свою ответственность перед третьими лицами, строители бы просто разорились на выплатах владельцам перекрашенных авто.

А как вы думаете, во сколько может обойтись строительной организации обыкновенный водопроводный кран? Ни много ни мало — в 215 тысяч рублей, если строительная организация экономит на страховании профессиональной ответственности строителей. Такую сумму в начале апреля выплатил саратовский филиал страховой компании РОСНО XE "РОСНО"  строителям (ООО «Ависта-ЦентрСтрой), имевшим такую страховку. Страховой случай наступил в декабре прошлого года, когда ООО «Ависта-Центр-Строй» проводило ремонтные работы в многоэтажном офисном здании в центре Саратова. В том числе шел монтаж системы отопления. Как выяснилось впоследствии, один из установленных кранов имел заводской дефект, который нельзя было идентифицировать заранее. Дефект привел к внезапному разрыву трубопровода. Основной ущерб пришелся на долю расположенной этажом ниже компьютерной компании.

***

Банки «за»

Обеими руками за развитие страхового рынка в сфере строительства представители инвесторов — банковского сектора. «Наше дело — финансирование строительства, а не проверка застройщика, — считает советник председателя правления Московского Банка Реконструкции и Развития, директор Саратовского филиала банка Михаил Кисель. — На сегодняшний день банки, занимающиеся ипотечным кредитованием, вынуждены взваливать на себя подобную ответственность, что не очень согласуется с их прямыми обязанностями. Идеальный вариант — комплексное страхование от всех видов строительных рисков, чтобы у инвесторов вообще «голова не болела» по этому поводу».

Однако, по мнению представителя министерства строительства и ЖКХ области Ольги Мещеряковой, заставлять строителей страховаться нельзя. «Страхование строительно-монтажных рисков, ответственности перед третьими лицами и прочих строительных рисков не должно быть обязательным. Строители должны прочувствовать свою ответственность перед потребителями и стать сознательными в отношении строительных рисков по собственной воле. Тем более что, как уже было сказано, весь цивилизованный строительный мир давно живет именно так: никто не будет иметь дело со строительной фирмой, не имеющей страхового полиса — ни заказчики, ни инвесторы, ни потребители. Там на русское «авось» не надеются».

***

Мифы и реальность

Чтобы строители и покупатели квартир прониклись идеями страхования, считает зампред облдумы Леонид Писной, необходимы как минимум две вещи: максимально прозрачная схема страховых выплат и снижение страховых взносов. Поскольку бытует мнение, что страховой полис — это весьма обременительно в материальном плане, да и денег «в случае чего» не получишь. «За счет страховки квартира в новостройке дорожает на 7—15 процентов, — привел конкретные цифры председатель Союза строителей Саратовской области Юрий Колчанов. — При стоимости квартиры, например, в полтора миллиона рублей сумма «набегает» приличная». У Дмитрия Лебедева — другие данные: «Страховка такой квартиры в нашей организации ее владельцу обойдется в 2,5 тысячи рублей. Ни о каких семи и тем более пятнадцати процентах на страховку речь не идет».

Что касается прозрачности схемы страховых выплат, здесь есть над чем работать, признают представители страховых компаний. Однако подтверждением того, что «не так страшен черт, как его малюют», можно считать мнение представителя стройиндустрии, участника «круглого стола»: «С компанией РОСНО XE "РОСНО"  мы сотрудничаем второй год, в этом году расширили страховой пакет. Наступление страховых случаев — далеко не редкость в нашей работе. Раньше приходилось покрывать ущерб из собственного кармана, терпеть значительные убытки. После того, как мы приобрели в РОСНО страховой полис, убытков стало намного меньше».

Подводя итоги работы «круглого стола», Дмитрий Лебедев подчеркнул: «Страхование строительных рисков защищает не только строительные компании. Они защищают, в первую очередь, нас — покупателей недвижимости, дольщиков, людей, живущих рядом со строительными компаниями. Между тем сегодня в Саратовской области застраховано строительных рисков на 300 миллионов рублей. Много это или мало? При средней стоимости метра в 15000 рублей получается, что застраховано около 20000 метров. А в прошлом году в области было построено 620000 метров. Получается, что 96,8 процента всех строительных рисков не застраховано!»

Обязательное страхование подбирается к опасным объектам

Экономика и время (Санкт-Петербург), 2006 г., № 28, 31 июля, с.8

Алексей Александров

Проект закона "Об обязательном страховании гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта", рассматриваемый в Госдуме с 2002 года, похоже, близок к принятию. За это время проекту удалось избавиться от многих серьезных недостатков.

Законопроект с 2002 года несколько раз переписывали, и в конце 2005 года он был принят в первом чтении. Но и после этого работа над ним была продолжена. За последние 7 месяцев в нем изменились некоторые важнейшие положения.

Во-первых, суммы, на которые эксплуатанты опасных объектов (ОПО) будут страховать свою ответственность, увеличены. Так, если в ноябре 2005-го наибольший лимит ответственности планировалось установить на уровне 1,7 млрд. руб., то теперь он увеличен до 6,5 млрд. руб. В такую сумму разработчики закона оценили потенциальный вред предприятия, в результате аварии которого могут пострадать свыше 500 человек и будут нарушены условия жизнедеятельности более 1000 человек.

"Увеличение максимального размера страховых выплат при техногенной катастрофе сделает само страхование дороже, но это не вызывает возражений со стороны потенциальных клиентов, - рассказала директор Центра страхования имущества и ответственности СЗД СК "РОСНО XE "РОСНО" " Татьяна Ини. - Они осознают, что возможные убытки от техногенной катастрофы могут быть высоки".

Во-вторых, и это больше всего радует профессионалов, лобби в Госдуме больше не чинит препятствий при выходе на этот рынок не самым крупным страховым компаниям.

Напомним: первоначально предполагалось, что лицензию на право страхования ответственности владельцев ОПО будут выдавать страховщикам, имеющим собственные средства в размере не менее 1 млрд. руб. и опыт осуществления аналогичного вида страхования в добровольной форме не менее двух лет. 

Как рассказал начальник управления страхования ответственности и промышленных рисков "ГСК" Николай Гореин, даже после того, как под воздействием правительства требование об 1 млрд. руб. было отменено, лоббирование интересов крупных компаний в Госдуме и НС СОО не прекратилось. 

Согласно новому варианту проекта для получения лицензии на данный вид обязательного страхования страховщику уже не требуется располагать собственными средствами в 1 млрд. руб. Это значит, что круг участников рынка "опасников" будет довольно широк. 

Не приведет ли сочетание крупных рисков и достаточно простой процедуры выхода на рынок к серии банкротств на нем? Участники рынка надеются, что с "опасниками" подобное не случится. Природа XE "Природа"  страховых случаев в этом виде страхования отлична от тех, что есть в ОСАГО: тут риски не столь часты, хотя и на несколько порядков крупнее. Страховщики все равно будут вынуждены их перестраховывать.

"Вообще, в профессиональных кругах этот вид считается невыплатным", - отметил Н. Гореин.

С ним не согласна директор Центра страхования технических рисков и ответственности СК "Русский Мир XE "Русский мир" " Татьяна Елистратова: выплаты все-таки есть. Например, "Русский Мир" в 2005 году получил по страхованию ОПО 27 млн. руб. и выплатил 3 млн. руб. Неплохой показатель, особенно если знать, что в экономическом обосновании законопроекта выплаты оцениваются в 80% от суммы сборов. 

***

Справка

Предполагается, что владельцам опасных объектов придется платить от 0,1% до 0,23% от страховой суммы в зависимости от типа объекта и возможных последствий аварии. На сегодня нет единой тарифной политики на этом рынке, так как все компании решают вопрос тарифов в каждом конкретном регионе в привязке к ситуации и зачастую прибегают к демпингу. В "Русском Мире" в среднем тариф по I типу опасности составляет 0,8-2%; по II типу опасности - 0,6-1,5%; по III типу опасности - 0,3-1%.

"Полюс" застраховал директоров
Ведомости. 2006 г., 8 августа
Ксения Рыбак

"Полюс Золото" решил застраховать ошибки своих директоров на $20 млн. Решение о страховании ответственности акционерам компании предстоит утвердить 11 сентября.

ОАО "Полюс Золото" - крупнейшая российская золотодобывающая компания. В 2005 г. предприятия компании добыли 33,5 тонн золота. Контрольный пакет акций "Полюс Золота" принадлежит структурам Михаила Прохорова и Владимира Потанина. Акции компании торгуются на российских ММВБ и РТС, ADR компании (в размере 35% от уставного капитала) торгуются на западных биржах.

"Полюс Золото" решил застраховать ответственность своих директоров на $20 млн. при страховой премии, не превышающей %\ млн. Как говорится в материалах компании, такое решение предстоит одобрить акционерам компании на внеочередном собрании 11 сентября. Полис D&O (directors & officers liability insurance) страхует убытки компании от ошибок советов директоров. В ошибках директоров могут обвинить, например, миноритарные акционеры. В случае проигрыша иска потери возместит страховая компании.

Как правило, полис D&O приобретается компаниями, которые собираются или уже стали публичными, говорит руководитель проекта центра страхования ответственности "Росно XE "РОСНО" " Дмитрий Чугунов. По его словам, приобретая такой полис, компании страхуют своих директоров в основном от исков со стороны миноритариев. С ним согласен и начальник отдела страхования финансовых рисков "АИГ страховая и перестраховочная компания XE "АИГ страховая и перестраховочная компания" " Владимир Кремер. Он отмечает, что страхование ответственности директоров - достаточно распространенная практика среди крупных компаний, в основном публичных. Ведь именно у публичных компаний, по его словам, есть больший по сравнению с частными компаниями риск - это миноритарные акционеры, которые могут оспорить решения директоров.

Сейчас максимальный лимит ответственности по договору D&O в России составляет $100 млн., говорят Чугунов и Кремер. Но название этой компании они раскрыть отказались. Известно, что СУЭК застраховала ответственность своих директоров на $ 10 млн., Росбанк - до $15 млн., МТС - $50 млн., "Лукойл XE "Лукойл" " - $30 млн., "Система" - более чем на $60 млн. По словам Кремера из "АИГ страховая и перестраховочная компания XE "АИГ страховая и перестраховочная компания" ", сумма страхования зависит от многих факторов - торгуется ли компания на биржах, насколько велики ее активы и т. д. "Полюс" застраховал свои активы на адекватную сумму. "$20 млн. - это справедливые деньги для компании, ведь "Полюс Золото" пока не провел IPO и его риски в сравнении с другими компаниями, уже проведшими "классическое" IPO, не так велики", - говорит Кремер.

Акционерам "Полюс Золота" также предстоит 11 сентября утвердить вознаграждение независимым членам совета директоров компании. Таковыми сейчас являются Валерий Брайко, Родни Беренс и Патрик Гиллфорд. Совет предлагает платить им по $25 000 в квартал. Им также могут быть компенсированы документально подтвержденные расходы, связанные с исполнением ими функций членов совета директоров, в пределах 2 млн. руб. каждому в год. Остальные шесть человек, в том числе совладелец "Полюса" и "Норильского никеля" Михаил Прохоров, пока никакого вознаграждения не получают, сказал "Ведомостям" один из членов совета. Похожая ситуация была год назад в СУЭК. Тогда компания решила платить своим директорам до $350 000 в год, но при этом вознаграждение не выплачивалось менеджерам компании. В то время в совет входили гендиректор СУЭК Владимир Рашевский и его первый зам Петр Хаспеков. Но затем они вышли из состава совета.

За рубежом

Киевские предприниматели “кинули” страховую компанию на 9,5 миллионов гривен

КИЕВ ПРЕСС ИНФОРМ (Киев), 3 августа 2006 г.

В Киеве возбуждено уголовное дело относительно должностных лиц одного из акционерных обществ и государственного предприятия. Они заключили соглашение страхования урожаев зерновых с отделением Национальной акционерно-страховой компании «Оранта XE "Оранта" », при этом предоставив неправдивую информацию относительно состояния земельных участков и посевов в областях Украины, владельцами которых являются отмеченные предприятия.

В последующем, в страховую компанию преступники предоставили фиктивную информацию об уничтожении посевов зерновых культур в результате стихийного бедствия и заявили возмещение ущерба на сумму 9,5 миллионов гривен, которую было выплачено в полном объеме.

В этом году работники органов внутренних дел разоблачили свыше 140 преступлений, связанных с уборкой урожая и преступлений на рынке зерна. Об этом информирует Департамент связей с общественностью МВД Украины.

Новые страховые услуги, нетрадиционные и примечательные договоры страхования, страховые случаи

Выбрали прямой путь
Финанс. 2006 г., № 30, 7 – 13 августа
ЕБРР объявил о запуске нового страхового проекта в России - совместно с израильской компанией Direct Insurance Financial Investments банк намерен продвигать здесь философию прямого страхования (собственно direct insurance). Суть ее заключается в том, что страховщик, экономя на создании дорогостоящих агентских сетей, реализует свои услуги напрямую: получит запрос от клиента через call-центр и сразу же выписывает полис. Такой подход позволяет заметно удешевить страхование. Как следует из сообщения ЕБРР, участники проекта сосредоточат свои усилия в основном в сфере автострахования, причем как в добровольном его сегменте, так и в ОСАГО. Следовательно, партнерам придется приобретать страховщика в России - «с нуля» в «автогражданку» путь закрыт. Денег-120 млн. евро - должно хватить. Впрочем, значительную часть бюджета, видимо, придется расходовать на маркетинговые изыскания и рекламу. С учетом того, сколько тратят сегодня отечественные операторы на комиссионные агентам, продукт direct insurance по автокаско может оказаться на 15-20% дешевле аналогов, главное - достучаться до страхователя. Однако в продвижении ОСАГО этот канал продаж теряет свои полезные свойста ведь предоставлять скидки не позволяет закон.

Без агентов

Ведомости (Москва), 31 июля 2006 г., №139, с.Б3

Алексей Рожков

ЕБРР и DIFI потратят на автострахование в России $120 млн.

Национальный рынок автострахования созрел для прихода иностранцев. Израильская страховая группа Direct Insurance Financial Investments (DIFI) и Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР) займутся в России прямыми продажами полисов ОСАГО и каско. Стоимость проекта составит $120 млн.

DM создана в 1994 г., специализируется на автостраховании, страховании имущества и жизни. По собственным данным, контролирует 10% рынка автострахования Израиля. DIFI принадлежит контрольный пакет акций компании Direct-IDI Insurance и польская компании Link 4, которая также специализируется на прямом страховании. Акции DM обращаются на фондовой бирже Тель-Авива.

Суть прямого страхования - в продаже полисов без участия агентов, брокеров и каких-либо посредников вообще, объясняет гендиректор компании "Прямое страхование XE "Прямое Страхование" " Сергей Маршев. Страховщик при этом экономит на агентских комиссионных и предлагает клиенту выгодные тарифы. За рубежом, в отличие от России, компании принимают автомобили на страхование без осмотра, но в нашей стране это пока исключено из-за разгула страхового мошенничества, говорит Маршев.

О том, что DIFI присматривается к российскому страховому рынку, руководитель российского представительства компании Томас Лэнгли рассказывал "Ведомостям" год назад. Гендиректор "Альфастрахования" Владимир Скворцов вспоминает, что в прошлом году израильтяне предлагали "Альфе" сотрудничество, но стороны не сумели договориться.

И все же DIFI решилась прийти в Россию - вместе с ЕБРР. Совет директоров банка одобрил покупку российской страховой компании с лицензиями на ОСАГО и добровольное автострахование, переговоры с несколькими участниками рынка уже ведутся, говорится в сообщении ЕБРР. Впрочем, за разрешением на отчуждение акций ЕБРР и DIFI в Федеральную службу страхового надзора пока не обращались, отмечает ее руководитель Илья Ломакин-Румянцев.

Партнеры собираются вложить в совместный страховой бизнес $120 млн, из которых на долю ЕБРР придется $35 млн. Средства будут направлены на приобретение акций и последующее увеличение капитала страховщика, отмечается в пресс-релизе. Выяснить детали нового проекта не удалось - финансовый директор DIFI Игал Мор и Томас Лэнгли отказались от комментариев, сославшись на публичность компании. Не стал говорить о подробностях и пресс-секретарь московского офиса ЕБРР Ричард Уоллис. Президента Национальной страховой группы (НСГ XE "Национальная Страховая Группа" ) Юрия Решетняка цифра $120 млн. не удивляет "Любые серьезные инвестиционные программы являются затратными". Эти средства рассчитаны примерно на 10-летний проект, прикидывает Маршев.

Судя по тому, что в Израиле и Польше DIFI делает ставку на прямое страхование, в России она будет заниматься тем же самым, полагает гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин. В этом случае, продолжает он, серьезные средства придется потратить на рекламу своих услуг и создание инфраструктуры - офисов и телефонных саll-центров, операторы которых будут общаться с клиентами. Для успешного развития прямого автострахования необходимо большое число точек продаж, причем не только в Москве и Петербурге, но и в регионах, считает заместитель управляющего директора по организации продаж "Энергогаранта XE "Энергогарант" " Владимир Новоселов. Клековкин уверяет, что охвата Москвы и Питера будет достаточно.

Перестрахование

Схемы уходят от перестрахования

Бизнес (Москва), 2006 г., №142, 4 августа, с.8

Александр Кадушин

Борьба Росстрахнадзора со схемами в перестраховании дала первые результаты. Во втором квартале сборы перестраховщиков сократились почти на треть и составили 22, 3 млрд. руб. А выплаты по сравнению с аналогичным периодом прошлого года выросли на 68% - до 5, 9 млрд. руб. Чиновники говорят, что рынок становится более цивилизованным, но страховщики отмечают, что доля схем в перестраховании еще существенная.

В начале года Федеральная служба страхового надзора (ФССН) начала борьбу со схемами в перестраховании. Внимание регулятора к этому сегменту привлек крайне низкий коэффициент выплат - около 10%. За этим последовал ряд санкций, в результате которых был отозван и приостановлен десяток лицензий перестраховщиков, в том числе занимавших первые строчки в рэнкинге ("АПК Ре", "Озерская страховая компания XE "Озерская страховая компания" " и "Авиа XE "Авиа"  Ре"). Подводя итоги первого полугодия 2006 года, руководитель ФССН Илья Ломакин-Румянцев отметил некоторое улучшение ситуации в этом сегменте. "Теперь рынок стал осторожнее относиться к этой деятельности", - сказал он.

По данным ФССН, за шесть месяцев 2006 года совокупные сборы страховщиков составили 293, 8 млрд. руб., а по договорам, принятым в перестрахование, - 47, 8 млрд. руб. (22, 3 млрд. руб. во втором квартале). По сравнению с аналогичным показателем прошлого года премии перестраховщиков сократились на 27, 5%. Выплаты же увеличились почти в два раза - во втором квартале они составили 5, 9 млрд. руб. Таким образом, коэффициент выплат достиг 26, 4% (против 9% годом ранее).

По словам заместителя начальника управления учета и экономического анализа ФССН Яны Мирошниченко, если компании продолжат покидать рынок, объем премий будет сокращаться и дальше, "а выплаты будут догонять сборы". Ломакин-Румянцев отметил, что рост коэффициента выплат свидетельствует о том, что перестрахование становится более цивилизованным, а соотношение сборов и выплат - классическим. "Коэффициент выплат в перестраховании должен быть на уровне 40-45%, а если компания участвует в перестраховании полисов по автострахованию - выше 50%", - добавляет руководитель проекта Unity Re Григорий Федельман. Но, по его словам, среднерыночный показатель не означает, что перестраховщики совсем отказались от неклассического бизнеса.

По итогам первого полугодия лидером по сборам среди перестраховщиков стала компания "АПК Ре". Премии этого перестраховщика за шесть месяцев составили 3, 6 млрд. руб., а выплаты - всего лишь 62, 9 млн. руб. Лицензию этой компании надзор отозвал в июне. Руководитель ФССН отмечает, что в десятке лидеров перестраховочного рынка можно равняться лишь на две компании - "Капиталъ перестрахование" и "Ингосстрах XE "Ингосстрах" ". По итогам работы в первом полугодии их сборы составили 3, 5 млрд. руб. и 1, 5 млрд. руб., а выплаты 2, 4 млрд. руб. и 694 млн. руб. соответственно. "Ко всем остальным лидерам пока больше вопросов, чем ответов", - добавил Ломакин-Румянцев.

Участник рынка на условиях анонимности рассказал, что схемные перестраховщики только собирают премии, перестраховывают их несколько раз и обналичивают. "Эта нестраховая операция используется для налоговой оптимизации", - добавил собеседник "Бизнеса". Связаться ни с одним перестраховщиком из топ-10, коэффициент выплат которого не превысил 10%, "Бизнесу" не удалось. Заместитель гендиректора

"Капиталъ перестрахование" Александр Королев говорит, что в прошлом году доля схем в перестраховании составляла около 70%. "В результате санкций ФССН она могла сократиться на 20-30%", - предполагает он. По его словам, более объективные результаты будут в конце года, поскольку во многих компаниях убытки по договорам, заключенным в первом квартале, заявляют в течение следующих трех.

Страховые компании

Лицензии: отзыв, выдача, приостановление, возобновление

"Прогресс XE "Прогресс" " не страхует
Ведомости. 2006 г., 11 августа
Алексей Рожков

Страхнадзор приостановил лицензию участника группы

Федеральная служба страхового надзора (ФССН) запретила компании "Прогресс XE "Прогресс" ", участнику одноименной страховой группы, заключать новые договоры страхования. Регулятор обвиняет компанию в нарушении законодательства, а страховщик недоумевает по поводу такого вердикта.

По четвергам "Финансовая газета", печатный орган Минфина, публикует приказы Росстрахнадзора о приостановлении, отзыве и возобновлении действия лицензий страховых компаний. Решения регулятора вступают в силу с момента их появления в газете. Вчера она сообщила об очередных санкциях регулятора в отношении страховщиков, и в число компаний, лицензию которых Росстрахнадзор приостановил, попало ЗАО "Страховое общество "Прогресс XE "Прогресс" " (СО "Прогресс"), занимающееся страхованием жизни. До устранения нарушений компания по закону не имеет права продавать новые полисы, но может урегулировать отношения с клиентами по заключенным ранее договорам.

В страховую группу "Прогресс XE "Прогресс" " входят компания "Прогресс-Гарант XE "Прогресс-Гарант" " (до сентября 2000 г. "ЮКОС-Гарант XE "ЮКОС-Гарант" ", созданная для обслуживания нефтяной компании ЮКОС), СО "Прогресс" и компания "Прогресс-Мед". Акционеры группы - ее менеджеры, выкупившие бизнесу Group Menatep в 2005 г. В первом полугодии 2006 г. "Прогресс-Гарант" собрал 1,9 млрд. руб. премии (26-е место среди российских страховщиков), выплатил 546,6 млн. руб. (32-е место). Сборы СО "Прогресс" - 5,3 млн. руб., выплаты - 34,8 млн. руб.

Руководитель ФССН Илья Ломакин-Румянцев подтвердил "Ведомостям", что лицензия СО "Прогресс XE "Прогресс" " действительно приостановлена "в связи с нарушениями страхового законодательства". От более подробных комментариев чиновник отказался. Но в компании о санкциях регулятора ничего не знают, уверяет президент группы "Прогресс" Олег Пятаков, узнавший о приказе ФССН от корреспондента "Ведомостей". "Это какая-то ерунда, у нас не было проблем с Росстрахнадзором", - удивляется Пятаков.

Лицензия "Прогресса" формально не могла быть приостановлена из-за несоответствия величины уставного капитала требованиям законодательства. С 1 июля 2006 г. у компаний - страховщиков жизни он должен быть не менее 60 млн. руб., а капитал "Прогресса", по данным государственного реестра субъектов страхового дела, - 65 млн. руб. Компания занимается страхованием жизни и не собирается отказываться от этой деятельности, уверяет Пятаков.

Участники рынка гадают, что могло стать причиной санкций Росстрахнадзора. "Не думаю, что эте как-то связано со страхованием прежнего основного клиента группы - ЮКОСа, ведь эти риски уже в "Прогрессе" не страхуются", - рассуждает гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин. Он отмечает, что компания занимает скромные позиции на рынке, однако ее портфель достаточно привлекателен. А один из страховщиков рассказывает, что "Прогресс XE "Прогресс" " получал предложения о продаже своего портфеля по страхованию жизни. Пятаков говорит, что все ограничилось несколькими телефонными звонками, за которыми конкретных переговоров не последовало. Он также уверяет, что компания намерена и дальше развивать страхование жизни.

"У меня нет никаких версий" - говорит гендиректор "Стандарт-Резерва XE "Стандарт-Резерв" " Виктор Юн о мотивах решения регулятора. Большинство страховщиков, опрошенных "Ведомостями", с ним солидарны.

Слияния, разделения и другие формы реорганизации страховых компаний, открытие филиалов и представительств, эмиссии ценных бумаг, изменения в составах руководства и т.п.

Без агентов
Ведомости. 2006 г., № 139, 31 июля

А. Рожков
ЕБРР и DIFI потратят на автострахование в России $120 млн.
Национальный рынок автострахования созрел для прихода иностранцев. Израильская страховая группа Direct Insurance Financial Investments (DIFI) и Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР) займутся в России прямыми продажами полисов ОСАГО и каско. Стоимость проекта составит $120 млн.
DIFI создана в 1994 г., специализируется на автостраховании, страховании имущества и жизни. По собственным данным, контролирует 10% рынка автострахования Израиля. DIFI принадлежит контрольный пакет акций компании Direct-IDI Insurance и польская компании Link 4», которая также специализируется на прямом страховании. Акции DIF1 обращаются на фондовой бирже Тель-Авива.

Суть прямого страхования - в продаже полисов без участия агентов, брокеров и каких-либо посредников вообще, объясняет гендиректор компании "Прямое страхование XE "Прямое Страхование" " Сергей Маршев. Страховщик при этом экономит на агентских комиссионных и предлагает клиенту выгодные тарифы. За рубежом, в отличие от России, компании принимают автомобили на страхование без осмотра, но в нашей стране это пока исключено из-за разгула страхового мошенничества, говорит Маршев.

О том, что DIFI присматривается к российскому страховому рынку, руководитель российского представительства компании Томас Лэнгли рассказывал "Ведомостям" год назад. Гендиректор "Альфастрахования" Владимир Скворцом вспоминает, что в прошлом году израильятяне предлагали "Альфе" сотрудничество, но стороны не сумели договориться.

И все же DIFI решилась прийти в Россию - вместе с ЕБРР Совет директоров банка одобрил покупку российской страховой компании с лицензиями на ОСАГО и добровольное автострахование, переговоры с несколькими участниками рынка уже ведутся, говорится в сообщении ЕБРР. Впрочем, за разрешением на отчуждение акций ЕБРР и DIFI в Федеральную службу страхового надзора пока не обращались, отмечает ее руководитель Илья Ломакин-Румянцев.

Партнеры собираются вложить в совместный страховой бизнес $120 млн., из которых на долю ЕБРР придется $35 млн. Средства будут направлены на приобретение акций и последующее увеличение капитала страховщика, отмечается в пресс-релизе. Выяснить детали нового проекта не удалось - финансовый директор DIFI Нгал Мор и Томас Лэнгли отказались от комментариев, сославшись на публичность компании. Не стал говорить о подробностях и пресс-секретарь московского офиса ЕБРР Ричард Уоллис. Президента Национальной страховой группы (НСГ XE "Национальная Страховая Группа" ) Юрия Решетняка цифра $120 млн. не удивляет: "Любые серьезные инвестиционные программы являются затратными". Эти средства рассчитаны примерно на 10-летний проект, прикидывает Маршев.

Судя по тому, что в Израиле и Польше DIFI делает ставку на прямое страхование, в России она будет заниматься тем же самым, полагает гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин. В этом случае, продолжает он, серьезные средства придется потратить на рекламу своих услуг и создание инфраструктуры - офисов и телефонных call-центров, операторы которых будут общаться с клиентами. Для успешного развития прямого автострахования необходимо большое число точек продаж, причем не только в Москве и Петербурге, но и в регионах, считает заместитель управляющего директора по организации продаж "Энергогаранта XE "Энергогарант" " Владимир Новоселок Клековкин уверяет, что охвата Москвы и Питера будет достаточно.

Смена хозяев
Финанс. 2006 г., № 29, 31 июля – 6 августа
Банк Москвы ведет переговоры о приобретении контрольного пакета акций страховой компании «Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" » с его нынешним владельцем - консорциумом «TBIH - Русские фонды». Как пояснил «Ф.» гендиректор «Стандарт-резерва» Виктор Юн, банк решил выкупить акции дополнительной эмиссии страховщика, но в таком случае нынешний главный акционер теряет контрольный пакет и это его не устраивает. По словам Виктора Юна, не факт, что именно Банк Москвы станет новым владельцем компании: «Есть и другие предложения, которые сейчас рассматриваются. Сказать что-то определенное скорее всего можно будет через месяц». На рынке тем временем появились предположения, что в случае успеха сделки Банк Москвы консолидирует бизнес «Стандарт-резерва» с бизнесом уже имеющегося у него страховщика - Московской страховой компании (МСК XE "МСК" ). Виктор Юн опровергает подобные суждения: «Я говорил с представителями банка. Они пока не планируют делать одну компанию из двух». «Мне неизвестно о каких-либо планах акционеров по слиянию МСК и "Стандарт-резерва"», - отметил в свою очередь гендиректор МСК Юрий Горбатов. В пресс-службе Банка Москвы отказались от комментариев до официального завершения переговоров.

Страховщики продолжают укрупняться

Экономика и время (Санкт-Петербург), 2006 г., № 28, 31 июля, С.8

Алексей Александров

В состав группы компаний "Русский Мир XE "Русский мир" " вошло петербургское ОАО "Генеральная страховая компания XE "ГСК" 

 XE "Генеральная страховая компания" " (ГСК). 

Генеральный директор ОАО "СК "Русский Мир XE "Русский мир" " Павел Зубрилин возглавил совет директоров ГСК. По его сообщению, в июле 2006 года прежний владелец ГСК, банк "Санкт-Петербург", продал ее Банкирскому дому "Санкт-Петербург", в состав которого входит "Русский Мир". После этого дружественные "Русскому Миру" акционеры приняли решение о слиянии компаний. 

"Русский Мир XE "Русский мир" " ничего не покупал, - подчеркнул П. Зубрилин. - Просто дружественные нам субъекты купили часть акций ГСК, а меня избрали председателем совета директоров". Более того, как можно понять из комментария П. Зубрилина, составы акционеров ГСК и группы компаний "Русский мир" не совпадают. Возможно, это одна из причин того, что ГСК останется самостоятельным юридическим лицом, а ее брэнд будет сохранен. 

Кроме того, по словам П. Зубрилина, нецелесообразно иметь в одном городе филиалы обеих компаний, особенно если объемы продаж там невелики. Сейчас оба страховщика рассматривают вопрос о том, как лучше выстроить единую стратегию развития филиальной сети. Филиалы ГСК расположены в 37 городах, не все они рентабельны. И П. Зубрилин не исключает того, что число филиалов ГСК будет сокращено в 1,5-2 раза.

Также страховые компании договорились о том, что ГСК станет уполномоченной страховой компанией Промышленно-строительного банка (акционер "Русского Мира"), а "Русский Мир XE "Русский мир" " - уполномоченной страховой компанией банка "Санкт-Петербург" (акционер ГСК).

***

Справка

СК "Русский Мир XE "Русский мир" " работает с 1993 года. Входит в состав Банкирского дома "Санкт-Петербург". Страховые сборы компании в 2005 году составили 3,167 млрд. руб. 

"Генеральная страховая компания XE "ГСК" 

 XE "Генеральная страховая компания" " учреждена в 1991 году. Ее основной учредитель до последнего времени - банк "Санкт-Петербург" и близкие к нему структуры, теперь право собственности перешло также к Банкирскому дому. В 2005 году компания собрала 962,8 млн. руб. (3-е место среди петербургских страховщиков после ОАО "СК "Русский Мир XE "Русский мир" " и ЗАО "СО "Прогресс XE "Прогресс"  Нева").

Прямое страхование по-израильски

Бизнес (Москва), 2006 г., № 138, 31 июля, с.7

Александр Кадушин

Израильский страховщик Direct Insurance вместе с Европейским банком реконструкции и развития вложат 120 млн. евро в компанию, которая будет продавать полисы ОСАГО и каско. Такие инвестиции позволят страховщику успешно конкурировать на рынке, полагают эксперты.

О том, что израильская Direct Insurance Financial Investments (DIFI) планирует заняться авто страхованием в России, стало известно в конце прошлого года. Страховщики, знакомые с планами DIFI, оценивали объем инвестиций в этот проект в $10 млн. А на прошлой неделе стало известно, что DIFI планирует потратить на российскую "дочку" как минимум в десять раз больше и для этого привлекает партнера - Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР).

Согласно материалам, размещенным на сайте ЕБРР, DIFI намерена купить российскую компанию с лицензией на ОСАГО, а доля в этой компании будет предложена европейскому банку. ЕБРР намерен потратить на проект около 35 млн. евро (включая расходы на увеличение капитала компании), а общий объем инвестиций в капитал страховщика составит около 120 млн. евро. Пресс-атташе ЕБРР Ричард Уоллес не уточнил, какую долю может получить банк, а представитель DIFI в Москве Томас Лэнгли отказался от комментариев.

На каком из примерно 170 страховщиков, работающих в ОСАГО, остановит свой выбор DIFI - неизвестно. Участники рынка полагают, что для покупки подойдет любая компания. "Для выхода на рынок достаточно купить даже маленького страховщика ОСАГО с лицензией", - говорит гендиректор "Ренессанс страхования" Николай Клековкин. Лучше покупать компанию хотя бы с 1% от сборов по ОСАГО, то есть со сборами не менее 540 млн. руб. по итогам прошлого года, рекомендует гендиректор "Согласия" Игорь Жук.

На сайте ЕБРР говорится, что совместная компания намерена продавать полисы через колл-центры, используя технологии и опыт DIFI, специализирующейся на прямых продажах в страховании (без участия страховых агентов). Гендиректор компании "Прямое страхование XE "Прямое Страхование" ", с прошлого года занимающейся продажей полисов каско в сети интернет и по телефону, Сергей Маршев считает прямые продажи эффективным каналом. "Это позволяет предложить клиентам продукт того же качества, что и у конкурентов, но значительно дешевле", - говорит он. При прямых продажах, говорит

Клековкин, большое значение приобретает брэнд страховщика. "Чтобы привлечь страхователей и убедить их в своей надежности, потребуются огромные расходы на рекламу", - отмечает он.

Однако инвестиции в 120 млн. евро позволят профинансировать все необходимые расходы, уверен Клековкин. С ним согласен гендиректор "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" а" Виктор Юн: "Это очень большие вложения, которые позволят успешно работать на рынке". В то же время он отмечает, что экономия на агентах эффективна только при продаже полисов каско по сниженным тарифам. "В обязательной „автогражданке" тарифы четко регламентированы правительством, а их либерализация произойдет не скоро", - считает страховщик.

***

DIRECT INSURANCE FINANCIAL INVESTMENTS LTD входит в израильскую группу Zur Shamir, которая принадлежит семье Шнайдман. Страховая компания была создана в 1994 Г°ДУ и специализируется на автостраховании, страховании имущества и жизни. По данным сайта страховщика, он контролирует 10% израильского рынка автострахования. Акции DIFI котируются на Тель-Авивской фондовой бирже. По итогам прошлого года компания собрала в классическом страховании $190, 3 млн. премии, ее чистая прибыль составила $2, 7 млн.

Конфликтные ситуации

«Алтайэнерго» обвиняют в лжестраховании
Коммерсант. 2006 г., 17 августа
Т. Гришина

ОАО «Алтайэнерго» в 2002-2005 годах использовала схему страхования имущества с целъю ухода от налогов в партнерстве со страховой компанией «Лидер XE "Лидер" ». Об этом говорится в отчете аудитора Счетной палаты Михаила Бесхмельницына. В страховой компании не согласны с этими выводами. Увлечение «серыми» схемами может обернуться серьезными проблемами как для «Алтайэнерго», так и для входившего в двадцатку крупнейших страховщиков «Лидера».

На сайте Счетной палаты опубликован отчет аудитора Михаила Бесхмельницына, в котором утверждается, что в 2002-2005 годах «Алтайэнерго» страховало имущество в «Лидере XE "Лидер" » с целью ухода от налогов и завышения затратной части тарифа на электроэнергию. Счетная палата выявила несоответствие сумм страхового возмещения и затрат на выполнение работ на объектах электросетевого хозяйства, пострадавшего от землетрясения в 2003 году. Аудитора также насторожили страховые случаи в сетях, которые наступали практически ежедневно на одних и тех же объектах. Кроме того, в 90% случаев страховая выплата была получена по риску «кража имущества». В перечне документов по этим случаям встречаются ссылки на справки РОВД о возбуждении уголовного дела без реквизитов: прокурорская проверка уже показала, что ряд документов о возбуждении дел фальсифицированы.

В РАО «ЕЭС России» „Ъ" заявили, что у них были претензии к менеджменту по ведению их операционной деятельности. «Но согласиться с результатами проверки Счетной палаты мы не готовы, – говорит глава департамента по работе со СМИ РАО Марита Нагога. – Уже подписан акт разногласий между палатой и Алтайэнерго"». По ее словам, «Алтайэнерго» готовит материалы, подтверждающие обоснованность страховых расходов.

Второй участник скандала, компания «Лидер XE "Лидер" », довольно крупный страховщик на рынке (20-е место по сборам за 2005 год: по данным Страхнадзора, 5,7 млрд. руб.). Страховщик до 2001 года принадлежал РОСНО XE "РОСНО" , затем был продан «ЕЭС России», а в 2004 году снова перешел в собственность РОСНО. В 2005 году его приобрела австрийская EURAM Invest Holdings. Гендиректор «Лидера» Николай Волпянский заявил „Ъ", что не согласен с выводами аудитора палаты. «Землетрясение в 2003 году действительно было, мы его не имитировали, - рассказал он. – Кроме того, договоры страхования с „Алтайэнерго" были для нас убыточны, все страховые случаи и выплаты реальны». По его данным, за весь срок страхования имущества «Алтайэнерго» заплатило компании 185,8 млн. руб., а выплачено по страховым случаям 187,5 млн. руб. «Если к нам обратятся, мы дадим все объяснения», – говорит он.

В Федеральной службе страхового надзора (ФССН, известный борец с «серыми» схемами) отчета Счетной палаты не получили, но намерены рассмотреть выводы. «Будем разбираться в этой ситуации», – заявил „Ъ" замглавы ФССН Владимир Ионкин. При подтверждении действий компании «серыми» схемами ее могут ждать серьезнейшие неприятности. Напомним, в феврале к пяти годам лишения свободы был приговорен глава нижегородского страховщика «Наша Надежда XE "Наша Надежда" » – именно за использование «серых» схем.

„Ъ" будет следить за развитием событий.

Сомнительная страховка Лидера XE "Лидер" 
Ведомости. 2006 г., 17 августа
Алексей Рожков

Счетная палата обвинила "Алтайэнерго" в уходе от налогов, а страховую компанию "Лидер XE "Лидер" " - в пособничестве этой финансовой схеме. Энергокомпания и страховщик уверяют, что страховые выплаты производились по реальным рискам. А в Росстрахнадзоре обещают разобраться в ситуации, если компания действительно нарушала страховое законодательство.

Страховая компания "Лидер XE "Лидер" " создана в 1993 г. До 2001 г. она принадлежала компании "Росно XE "РОСНО" ". В 2001 г. РАО ЕЭС выкупило 100% акций "Лидера" за $450 000. До конца 2004 г. "Лидер" оставался кэптивным страховщиком энергохолдинга и перестраховывал значительную часть его рисков в "Росно". Затем "Росно" вновь приобрело "Лидер" - за $3 млн., а в начале 2006 г. продало его австрийскому EURAM Invest Holdings. По данным ФССН, в 2005 г. "Лидер" собрал почти 5,66 млрд. руб. премии, однако его поступления за первое полугодие 2006 г. составили всего 309,1млн. руб.

По итогам проверки деятельности энергокомпаний, находящихся в стадии реформирования, аудитор Счетной палаты Михаил Бесхмельницын выявил множество нарушений. В частности, компания "Алтайэнерго" в 2002-2005 гг. страховала имущество в принадлежавшей РАО ЕЭС компании "Лидер XE "Лидер" " ради ухода от налогов и завышения затратной части тарифа на электроэнергию, пишет в своем отчете Бесхмельницын. По данным аудитора, комиссия "Лидера" за участие в схеме составила 0,3%, или 637 000 руб.

Общая премия "Лидеpa" го страхованию имущества "Алтайэнерго" за три года и девять месяцев составила 185,8 млн. руб., а выплаты - 185,2 млн. руб. Взаиморасчеты производились путем зачета встречных требований между "Алтайэнерго", получавшей возмещение, и "Лидером", получавшим премию, пишет аудитор. Итоговые данные взаиморасчетов позволяют сделать вывод, что данная схема страхования имущества использовалась с целью завышения затратной части тарифа и ухода от налогообложения. При этом Бесхмельницын уверяет, что выплаты "Лидера XE "Лидер" " по ряду страховых случаев были необоснованны. Например, фактические затраты на ликвидацию последствий землетрясения в Кош-Агачском районе Республики Алтай в сентябре - октябре 2003 г. составили 536 900 руб., в то время как возмещение составило почти 9,1 млн. руб., отмечает аудитор.
Гендиректор «Лидера XE "Лидер" » Н. Волпянский с этим категорически не согласен. По его данным, выплаты по землетрясению составили большую часть всех возмещений – более 131 млн. руб. Остальная сумма – более 50 млн. руб. – пришлась на выплаты по кражам проводов, поломкам оборудования, пожарам трансформаторов и прочее.
Бесхмельницын также указывает на факты, когда возмещение выплачивалось по незастрахованным объектам. Или уже после окончания действия договора в январе 2004 г., как это было с суммой в 406 900 руб., выплаченной по четырем случаям, говорится в отчете. Насторожило аудитора и то, что большинство (90%) из 290 выплат с сентября 2002 г. по февраль 2004 г. производилось по риску "кража имущества", а также то, что в ряде филиалов "Алтайэнерго" страховые случаи происходили "почти ежедневно на одних и тех же инвентарных объектах".

"Лидер XE "Лидер" " не мог платить по незастрахованным объектам, а также по случаям, происшедшим после окончания срока страхования, ведь тогда компания не получила бы возмещение от перестраховщиков, возражает Волпянский. А один инвентарный номер зачастую присваивается даже очень крупному объекту, на котором может быть несколько страховых случаев, добавляет он.

Связаться с самим Бесхмельницыным и получить его разъяснения вчера не удалось. А представители "Алтайэнерго" и "Лидера XE "Лидер" ", прочитавшие отчет аудитора, недоумевают. Как рассказала "Ведомостям" пресс-секретарь "Алтайэнерго" Оксана Овчинникова, компания не согласна с отчетом СП по большинству позиций, в том числе в части страхования имущества. "При анализе материалов Счетной палатой были допущены ошибки, повлекшие необоснованные выводы, - продолжает она. - Договор страхования имущества "Алтайэнерго" был заключен в соответствии с действующим законодательством, а получение значительного страхового возмещения обусловлено, прежде всего, землетрясениями". "Алтайэнерго" может подтвердить обоснованность расходов по выплатам, подчеркивает Овчинникова.

"Алтайэнерго" до сих пор должно выплатить "Лидеру" 16 млн. руб. страховой премии, уверяет Волпянский, надеясь взыскать эти деньги с энергокомпании. "Сейчас "Лидер XE "Лидер" " не страхует риски энергокомпании, поскольку изменилась система страхования в РАО ЕЭС - теперь страховщики выбираются через тендеры, которые проводит брокер "Энергозащита XE "Энергозащита" ", - поясняет он. - Кроме того, это невыгодно - наша практика показала, что договоры с "Алтайэнерго" были для нас убыточными".

Отчет о результатах проверки "Алтайэнерго" направлен премьеру Михаилу Фрадкову, в Федеральную налоговую службу, Федеральную службу по тарифам, председателю правления РАО Анатолию Чубайсу, в Госдуму, Совет Федерации и администрацию Алтайского края. Среди адресатов нет Росстрахнадзора - органа. отвечающего за соблюдение участниками рынка страхового законодательства. «Если в ФССН поступят документы из СП, то мы будет разбираться в этой ситуации, - говорит замруководителя Росстрахнадзора В. Ионкин. – Но сейчас мы не можем даже оценить, нарушала ли компания закон».
Звездные войны
Финанс. 2006 г., № 31, 14 – 20 августа
Судебные баталии между «Росгосстрахом XE "Росгосстрах" » и ФГУП «Космическая связь» наконец завершились. 8 августа 9-й Арбитражный апелляционный суд Москвы утвердил мировое соглашение между компаниями. История «космического» противостояния началась в феврале 2004 года с аварии на застрахованном «Росгосстрахом» спутнике «Экспресс XE "Экспресс" -А1Р». Как рассказывали «Ф.» в правовом департаменте «Росгосстраха» еще до заключения мирового соглашения, изначально страхователь заявлял о частичном повреждении аппарата и убытке на сумму около $16 млн. «Однако в ходе последующих переговоров нам было заявлено, что космический аппарат погиб и компания обязана выплатить полную страховую стоимость в размере $48 млн.», - пояснял тогда руководитель правового департамента Станислав Сухорукое. Однако, по его словам, из полетных отчетов и других документов «Космической связи» «явственно следует, что спутник выполняет задачу: его загрузка в течение всего периода действия страхового покрытия составляла более 70%». Мало того, космический аппарат используется для организации федеральной президентской и правительственной связи. «Таким образом, никаких оснований говорить о том, что спутник полностью погиб, и требовать выплаты возмещения в соответствующем объеме у страхователя нет», - подчеркивал Станислав Сухорукое. Он также сетовал на то, что «Космическая связь» остается единственным источником информации о техническом состоянии аппарата и об условиях его коммерческой эксплуатации. В пресс-службе же ФГУП «Космическая связь» «Ф.» заявляли, что в результате аварии качество услуг связи снизилось настолько, что говорить о полноценном «функционировании» спутника нельзя. Это и послужило основанием для требований о возмещении по полной гибели. Разрешить проблему в ходе переговоров сторонам не удалось. Спор переместился в суд. 6 июня Арбитражный суд Москвы постановил, что страховщик обязан выплатить возмещение по полной гибели застрахованного имущества. Такое решение не могло удовлетворить ни «Росгосстрах», ни его партнеров-перестраховщиков (собственное удержание «Росгосстраха» по этому договору составляло около 2%). Компания подала жалобу в апелляционную инстанцию. В минувший вторник «Космической связи» пришлось признать частичную гибель спутника. В соответствии с подписанным мировым соглашением предприятие получит чуть более половины суммы, которую требовало ранее, - около $26 млн. Обе стороны условились не комментировать «мировую».

ФАС застрахует заемщиков от услуг указанных банками страховщиков
Коммерсант. 2006 г., № 138, 29 июля

А. Потапов, А. Коновалов
Как стало известно „Ъ", в ближайшее время Федеральная антимонопольная служба (ФАС) возбудит против ряда московских банков, предлагающих клиентам застраховать риски в определенных компаниях, дела по факту нарушения конкуренции. Такие случаи в ФАС квалифицируют как сговор банков и страховщиков, который ущемляет права как потребителей, так и других участников рынка страхования. Первую проверку в суде инициатива антимонопольных органов уже прошла. Вместе с тем банкиры считают, что выполнение требований ФАС повысит риски кредитования и приведет к повышению ставок.

Как стало известно „Ъ", в настоящее время ФАС проводит проверки московских банков и страховых компаний по фактам их сговора, когда при заключении кредитного договора клиенту навязываются услуги определенных страховщиков. В отношении трех-пяти случаев уже готовится передача дела в суд. «Банки должны вести честную конкурентную борьбу, а не выдумывать различные схемы, которые вводят в заблуждение потребителей и препятствуют работе на этом рынке других страховых компаний», – объяснили „Ъ" в ФАС.

В июне начальник управления контроля и надзора на рынке финансовых услуг ФАС Юлия Бондарева обещала, что случаи, когда банк при кредитовании клиентов ограничивает число страховых компаний или когда банки получают от страховых компаний часть страховой премии, ФАС будет оценивать как антиконкурентные соглашения, по этим случаям будут возбуждаться дела. Если антимонопольный орган докажет свою правоту в суде, банки могут обязать не только допустить на этот рынок всех участников страхового рынка, но и наложить штраф за нарушение конкуренции. «Но для банков ощутимее может оказаться репутационный ущерб», – считают в ФАС.

Первый положительный опыт у антимонопольных органов уже есть. На прошлой неделе арбитражный суд Республики Хакасия признал правоту местного отделения УФАС в его споре с Восточно-Сибирским филиалом Сбербанка. Суд согласился, что банк ограничивал конкуренцию на рынке страховых услуг, так как в черногорском отделении банка при кредитовании физических лиц на сумму свыше $25 тыс. в договор вносился специальный пункт, по которому заемщик был обязан застраховать риски у 17 страховых компаний, выигравших конкурс на право обслуживать сделки Сбербанка. Начальник хакасского УФАСа Эдуард Гофман заявил: «На суде Сбербанк настаивал на том, что такая практика есть на всей территории России, однако мы доказали, что даже в Хакасии не во всех отделениях заключается подобный договор».

Сами банкиры объясняют ограниченное число предлагаемых ими клиентам страховых компаний исключительно экономическими причинами.

«Большинство банков при кредитовании предлагают услуг 10-15 ведущих страховых компаний, поэтому не стоит говорить, что происходит нарушение конкуренции, – считает за предправления «Абсолютбанка» Олег Скворцов. – Допуск всех страховых компаний существенно увеличит риски как потребителя, так и самого банка. Руководители ведущих страховых компаний также уже не раз заявляли, что никакой дискриминации на рынке нет. Не согласны участники рынка и с интерпретацией ФАС случаев, когда банки получают от страховщиков часть страховой премии. «Получение агентского вознаграждения не только общероссийская, но и общемировая практика, особенно распространенная при автокредитовании. По ней работают практически все банки, и это позволяет снизить процент по кредиту, - заявил „Ъ" один из банкиров. Многие участники рынка признались, что несогласие страховой компании выплачивать банку агентское вознаграждение может привести к отказу от работы с ней. Но если банки отказаться от вознаграждения обяжет ФАС, то такое предписание будет исполнено. «Никто не станет спорить с антимонопольным органом. Однако при этом банк будет вынужден поднять ставки по кредитам и в проигрыше окажутся потребители», – пообещали „Ъ" в одном из банков.

"Застраховала" на круглую сумму

Аргументы и Факты в Калининграде (Калининград), 2006 г., № 31, 2 августа, с.13

В суде Багратионовского района рассматривается уголовное дело в отношении Натальи Петровой, которая обвиняется в "присвоении или растрате с использованием своего служебного положения".

КАК установило следствие, Наталья Петрова, работая специалистом закрытого акционерного общества "Международная страховая компания XE "Международная страховая компания"  "Айни XE "Айни" ", в июле 2005 года в городе Багратионовске заключила 58 договоров обязательного страхования гражданской ответственности с владельцами транспортных средств на общую сумму 95 264 рубля. Но вырученные средства Петрова не сдала в кассу страховой компании, а присвоила себе.

Как сообщили в Багратионовском райсуде, рассмотрение дела может, занять много времени, так как в качестве свидетелей необходимо допросить 57 человек.

Космическя выгода
Ведомости. 2006 г., 9 августа
Алексей Рожков

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " собирается уплатить "Космической связи" $1 млн. за спутник

Мировым соглашением завершилась тяжба компании "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " и ФГУП "Космическая связь" но поводу страховки спутника "Экспресс-А4", который испортился на орбите. Страховщик выплатит госпредприятию 700 млн. руб. - почти вдвое меньше, чем "Космическая связь" требовала.

Спор "Космической связи" с "Росгосстрахом XE "Росгосстрах" " длился дна с половиной года. Компания застраховала спутник "Экспресс-А4", запущенный и выведенный на орбиту в 2002 г., на сумму 1,5 млрд. руб. В феврале 2004 г. части двигателя спутника вышли из строя, и ФГУП направил страховщику заявление об убытке, оцепив его в 475 млн. руб. Страховщик убыток не признал, и "Космическая связь" обратилась в суд, по иск подала на гораздо большую сумму - 1,4 млрд. руб. Директор по правовым вопросам "Космической связи" Наталья Николаева пояснила "Ведомостям", что таким образом ФГУП пытался вернуть упущенную выгоду: когда двигатели в феврале 2004 г. сломались, была надежда, что их функции будут восполнены другими двигателями. Но выяснилось, что и они тоже пострадали.

Судебные слушания, и достаточно напряженные - стороны не стеснялись в выражениях, - продолжались несколько недель. А в конце мая суд вынес решение - взыскать с "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " $48,3 млн. в пользу "Космической связи".

Юристы "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " заявили, что будут оспаривать это решение. И вчера Девятый арбитражный апелляционный суд утвердил мировое соглашение, по которому страховщик согласился оплатить частичную гибель спутника на сумму 697,9 млн. руб. "Выплаты производятся в соответствии с согласованным графиком до декабря 2006 г., - говорится в заявлении "Росгосстраха" и ФГУП. - <...> Космический аппарат и все доходы от него, полученные после страхового случая, остаются у ФГУП "Космическая связь" в покрытие убытков в остальной части".

От комментариев в "Росгосстрахе XE "Росгосстрах" " отказались, сославшись на договоренности о неразглашении деталей соглашения. Мировое соглашение было готово еще в начале разбирательства, но его первая версия не устроила страховщика - он должен был заплатить все $48,3 млн., рассказал "Ведомостям" источник, близкий к одной из сторон. Мировая часто становится плодом взаимных уступок, объясняет юрист фирмы "Нерр Штифенхофер Лутц" Артем Васильев.

Соглашение наверняка заключалось с учетом позиций перестраховщиков, которые должны возместить львиную долю убытка, надеется член общественного совета "Росгосстраха XE "Росгосстрах" ", руководитель Федеральной службы страхового надзора Илья Ломакин-Румянцев. Более 90% суммы было перестраховано у ведущих западных перестраховщиков, 8% распределено между крупными российскими компаниями, а собственное удержание "Росгосстраха" составило $1 млн., рассказывал ранее руководитель юридического департамента компании Станислав Сухорукой.

Вице-президент "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " Илья Михайленко уверяет, что выплата $1 млн. серьезно не отразится на финансовой устойчивости и платежеспособности компании. Со страховщиками, которые обеспечили около 80% перестраховочной защиты, "Росгосстрах" уже договорился о выплатах, отметил Михайленко, но не назвал их. Если это действительно так, то для "Росгосстраха", как и для любой крупной компании. $1 млн. не является чем-то особенным, рассуждает гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин.

Лидер западной перестраховочной защиты - французская компания SCOR XE "SCOR" . В ней также участвовали несколько компаний рынка Lloyd XE "Lloyd's" 's, итальянская Generalli, рассказал один из участников перестраховочного пула. Российские перестраховщики - "Афес XE "Афес" ", "Авикос XE "АВИКОС" ", "Росно XE "РОСНО" " и "Ингосстрах XE "Ингосстрах" ", подтвердил "Ведомостям" Михайленко. В SCOR и Generalli вчера вечером не удалось проверить эту информацию. Исполнительный директор "Авикоса" Илья Кабачник рассказал, что "Авикос" и "Афес", входящие в одну группу, действительно перестраховывали этот риск. В этом же признался гендиректор "Росно-Центра" Александр Гульченко, уточнив долю перестраховщика - $250 000. Решение о выплате будет принято после получения документов и консультаций с "Росгосстрахом XE "Росгосстрах" ", говорят Гульченко и Кабачник.

Полис холода

Труд (Нижний Новгород), 11 августа 2006 г., № 146, с.4

Михаил Зайцев

Страхуют новое авто мгновенно, а компенсации не платят месяцами

Сегодня в Замоскворецком районом суде города Москвы начались слушания дела о нарушениях компанией "Макс XE "МАКС" " сроков выплаты автостраховки своему клиенту. Вот уже 8 месяцев попавший в аварию горе-водитель не может добиться компенсации от автостраховщика.

Суть иска, предъявленного страховой компании, выглядит прозаически. Полтора года назад Юрий приобрел новенькую "Ладу-десятку". Прямо в автосалоне у местного представителя одного из столичных банков взял кредит на 3 года, здесь же купил полис у компании "Макс XE "МАКС" ". Проездив на своих "Жигулях" совсем немного, он попал в аварию, сильно разбив новую машину.

По условиям договора, страховая компания "Макс XE "МАКС" " должна была возместить ему после независимой оценки стоимость ремонта машины. Или самостоятельно оплатить восстановление разбитых "Жигулей" в автомастерской. В данном случае, автосалона "Люблино Лада". По закону на любое из этих мероприятий отводится не более 20 дней.

Менеджеры компании "Макс XE "МАКС" " поначалу предпочли второй вариант развития событий. И разбитую "десятку" привезли в специализированный сервис автосалона. Но вот на этом активность страховщиков вдруг и закончилась.

Разбитая машина Юрия ржавеет на стоянке у автосервиса до сих пор. При этом банк, в котором он брал автокредит, каждый месяц исправно высылает очередные платежки, требуя компенсировать кредит за автомобиль, которого у Юрия скоро уже год, как нет. Получается замкнутый круг.

Страховая компания теперь в суде собирается аргументировать свою, казалось бы, странную позицию, тем, что, якобы, не может договориться с автосалоном о стоимости ремонта. Мастера, мол, требуют 200 тысяч рублей, а эксперты-страховщики настаивают, что можно все починить и дешевле. Судьба самого автовладельца в этих дискуссиях оказалась выведена за скобки.

***

СОЦИОЛОГИЧЕСКИЙ ОПРОС

Исследовательский центр ROMIR Monjtoring попытался выяснить степень удовлетворения российских автолюбителей существующей в стране системой автострахования. В итоге получилось, что 67% опрошенных стараются избегать страхования своих автомобилей от ущерба и угона (КАСКО). А вот остальные, скорее, рады, что КАСКО существует, Во всяком случае 52% опрошенных заявили, что услугами в рамках дополнительного автострахования, "скорее удовлетворены". Более подробные результаты этого исследования мы приводим на графике.

***

Комментарий эксперта

Евгений Недзвецкий, президент Общества потребителей автотехники России (ОПАР):

- Юрий обратился за помощью к нашим юристам, и именно специалисты ОПАР будут защищать его интересы в суде. Но, увы, приходится признать, что потенциально самые крупные неприятности от иска для страховой компании - это возмещение морального ущерба Юрию. К сожалению, в России формулировка "моральный ущерб" вызывает раздражение не только у ответчиков, но очень часто даже у судей. Считается, что это "необоснованное обогащение". Мы требуем оценить такой ущерб в суде не менее чем в 200 тысяч рублей компенсации.

Недоказанная вина

Бизнес (Москва), 11 августа 2006 г., № 147, с.6

Александр Кадушин

Скандальное уголовное дело в отношении бывшего владельца страховой компании "Россия" Марата Айнетдинова может быть закрыто. За девять месяцев, отведенных на расследование, следствию так и не удалось собрать достаточно доказательств для передачи дела в суд. Но расследование экономических преступлений может продолжаться несколько лет, отмечают юристы.

В сентябре прошлого года группа менеджеров во главе с бывшим генеральным директором "России" Маратом Айнетдиновым продала принадлежавшие им 98,5% страховщика управляющей компании "Траст-ком", 10 ноября 2005 года по заявлению новых собственников компании против Айнетдинова и двух его партнеров, Иосифа Квачахии и Олега Кузьмина, было возбуждено уголовное дело по факту мошенничества в особо крупном размере (ч. 4 ст. 159 УК РФ). По данным следствия, одним из оснований для начала расследования послужила попытка прежних владельцев "России" после продажи компании продать ее акции второй раз.

Сам Айнетдинов утверждает, что еще до сделки с "Траст-комом" был заключен договор о продаже 91,7% акций страховщика, записанных на ООО "Дин-Геор", другой контролируемой им компании - ООО "Мибаском". Но предприниматель говорит, что эта сделка так и не была реализована. К тому же в июне этого года Арбитражный суд Москвы признал спорный договор недействительным.

По закону на расследование уголовного дела отведено лишь два месяца, соответственно, по делу "России" - до 10 января 2006 года. Но в исключительных обстоятельствах по решению прокурора оно продлевается, с этим делом - уже дважды, последний раз - до вчерашнего дня. Как рассказал "Бизнесу" источник в МВД, знакомый с материалом дела, обвинению до сих пор не удалось собрать достаточно доказательств для передачи дела в суд. Но следствию очевиден состав преступления, поэтому расследование следует продолжить, говорит собеседник "Бизнеса".

Генеральный директор "России" Алексей Разуваев отказался от комментариев, назвав разбирательство "делами акционеров". Комментарии "Трасткома" вчера также получить не удалось. А Айнетдинов уверен, что следствие должно быть прекращено после решения недавнего арбитражного суда: "У следствия нет оснований для его продления". Однако, по словам управляющего партнера юридической фирмы "Вегас-Лекс" Альберта Еганяна, решение арбитражного суда не обязательно означает прекращение уголовного дела. "Это может лишь послужить косвенным аргументом для правоохранительных органов", - уточняет он. Юрист добавляет, что разбирательства по экономическим преступлениям могут длиться и несколько лет и ""пролонгировать их могут неоднократно". "Впрочем, закрыть дело могут в любой момент", - резюмирует Еганян.

Звездные войны

Компания (Москва), 2006 г., № 29, 14 августа, с.16

Президенту ОАО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " Данилу Хачатурову удалось завершить длившуюся около двух лет судебную тяжбу с ФГУП "Космическая связь" о возмещении ущерба за вышедший из строя спутник. Стороны заключили мировое соглашение, "его условия не предусматривают дополнительных комментариев сторон", сообщил руководитель департамента по связям с общественностью "Росгосстраха" Андрей Бирюков. Однако, как стало известно "К°", первоначальная сумма, которую требовал от страховой компании истец, сокращена вдвое - с 1,4 млрд. руб. до 700 млн. руб. Эксперты объясняют это тем, что "полной гибели" спутника не было - он вышел из строя лишь на орбите. Из указанных 700 млн. руб. сам "Росгосстрах" заплатит не более 10% - большая часть суммы была перестрахована у западных страховых компаний. "Рассматривался сложный случай. Обе стороны пошли на компромисс, заключили мировое соглашение - считаю такой исход проблемы положительной тенденцией в области разрешения споров", - говорит руководитель индустриального страхования группы "Альфа-Страхование XE "Альфа-Страхование" " Олег Романов.

Информационные и рекламные материалы страховых компаний

В курсе
 «Малакут» обеспечил страховое возмещение в размере $25 млн. в связи с катастрофой самолета авиакомпании «Армавиа». Самолет упал в ночь на 3 мая при заходе на посадку в сочинский аэропорт. Каско и гражданская ответственность «Армавиа» были застрахованы армянской страховой компанией «Гранд XE "Гранд" » и перестрахованы через «Малакут» совместно с Lloyd XE "Lloyd's" 's United Insurance Brokers на международном рынке.

«Ингосстрах XE "Ингосстрах" » выплатил «Мобиком-Кавказу», дочерней компании «Мегафона», 12,2 млн. рублей страхового возмещения. Неизвестные злоумышленники взорвали несколько базовых станций сотового оператора в Ингушетии. С начала года «Ингосстрах» урегулировал в республике четыре аналогичных убытка. 
Московская страховая компания XE "МСК"  застраховала конкурс профессионального мастерства «Московский мастер», проводящийся столичным правительством, Московской федерацией профсоюзов и Московской конфедерацией промышленников и предпринимателей. Ответственность организаторов застрахована на 100 млн. рублей. 
«Респект-полис» приобрел страхового брокера ICM. К октябрю страховщик планирует объединить его бизнес с бизнесом своего кэптивного перестраховочного брокера «Респект». Объединенная компания будет носить название «Респект-ICM».

«Межрегиональное страховое соглашение XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" » застраховало здания и оргтехнику дагестанского отделения Пенсионного фонда России на сумму свыше 93 млн. рублей.

Страна рисков

Финанс. 2006 г., № 31, 14 – 20 августа
Артем Федоров, редактор отдела инвестиций

$106,2 млрд. на 170 компаний

Deutsche UFG расщедрилась на оптимистические прогнозы. По оценкам аналитиков инвестиционной группы, к 2016 году обьем российского страхового рынка, точнее его non-life сегмента, вырастет до $106,2 млрд., т.е., в 10 раз за десять лет. В основе расчетов - макроэкономические ожидания: ВВП - на уровне $3,971 трлн. (по итогам 2005 года-$764 млрд.), доля «нежизненного»- страхования в нем -2,67% (1,69%). Фантастика? Нет. Просто речь идет о номинальном ВВП, выраженном к тому же в американской валюте. Если же учесть такие факторы, как инфляция и укрепление рубля, все встает на свои места: оптимистично, но соцреалистично. Для пущей ясности: в системе координат Deutsche UFG российский ВВП в номинальном выражении за прошлый год прибавил 29,7%. Вот аналитики и накинули к своему., прежнему прогнозу на 2016 год $56 млрд. страховой премии. Кстати, соотнесение нынешнего и предыдущих прогнозов обнаруживает еще одну интересную деталь рынка будущего - через 10 лет средний отечественный страховщик будет собирать примерно столько же, сколько сегодня лидеры рынка. Ведь, по оценкам аналитика Deutsche UFG Илана Рубина, датированным августом 2005 года, в российском страховании останется примерно 170 компаний.

Страна рисков
Финанс. 2006 г., № 29, 31 июля – 6 августа
Артем Федоров, редактор отдела инвестиций

Российским страховщикам - будущим жертвам ВТО - нашли утешение. Анонимный, но оттого не менее высокопоставленный чиновник Минэкономразвития заявил, дескать, на их филиалы здесь мы можем ответить своими филиалами там. Причем под «там» подразумеваются рынки экономически развитых государств, что, видимо, еще больше должно тешить честолюбие отечественных операторов. Не без энтузиазма о возможности открыть филиал в Лондоне высказался и гендиректор одной небольшой (даже по российским меркам) компании. Трудно относиться к подобным то ли планам, то ли мечтам без иронии. С аналогичным коммерческим успехом можно экспортировать ширпотреб в Китай, сливочное масло в Новую Зеландию или индийский чай в Индию. А если уж так хочется выйти на Запад, так почему бы не ринуться прямо сейчас? Точно так же, как европейские страховщики вправе работать в России через свои дочерние компании, их российские коллеги вольны в создании и приобретении страховых активов в Европе. Однако не слишком спешат на Запад. Заметную роль они играют лишь в Ближнем зарубежье. Вдали от родных пределов работают пока только «Ингосстрах XE "Ингосстрах" » и группа «Ресо», и вклад их в европейское страхование весьма скромен.

В курсе
Финанс. 2006 г., № 29, 31 июля – 6 августа
«Ресо-гарантия XE "Ресо-Гарантия" » застраховала движимое и недвижимое имущество бизнес-центра «Элит-Холдинг» на сумму около 846 млн. рублей по полному пакету рисков. 
«Транссиб Ре XE "Транссиб Ре" » возобновила договор с украинским страховщиком «Кредо-Классик» по перестрахованию имущества оператора сотовой связи «Киевстар». Страховая сумма превышает $934 млн. Премия «Транссиба Ре» составила $3,6 млн. 
«Капиталь Страхование» застраховал ответственность топ-менеджмента «Лукойла» на $30 млн. Страховой защитой покрывается ответственность членов совета директоров, президента компании и членов правления, а также любых лиц, которые занимали в прошлом или займут в будущем эти должности. 
«Ингосстрах XE "Ингосстрах" » подписал меморандум о сотрудничестве с итальянскими компаниями SACE Spa и SACE ВТ, входящими в финансовую группу SACE. Стороны договорились о взаимном разделении торговых и кредитных рисков посредством сострахования и перестрахования. SACE Spa занимается страхованием национального экспорта под гарантию государства. SACE ВТ работает с краткосрочными кредитными рисками как внутри Италии, так и при экспорте. 
«Согласие XE "Согласие" » застраховало калининградский развлекательный комплекс «Олыштин» на сумму свыше 125 млн. рублей. 
Росстрахнадзор возобновил лицензию компании «Госмедстрах XE "Госмедстрах" ». Ранее она была отозвана в связи с несоответствием размера уставного капитала вновь вступившим в силу требованиям закона об организации страхового дела. Однако страховщику удалось доказать достаточность капитала.

Страховое дело

Дайджест-финансы. 2006 г., № 7
Минсельхоз намерен ввести аккредитацию страховщиков для страхования посевов

Москва. Минсельхоз России планирует в 2007 г. реформировать льготную систему страхования посевов в России, введя аккредитацию для нескольких крупных системообразующих страховых компаний, сообщил министр сельского хозяйства РФ Алексей Гордеев на пресс-конференции в Москве.

«Мы планировали в этом году существенно изменить систему, сделать так, чтобы появились крупные специализированные операторы на рынке предоставления услуг по страхованию урожая, прежде всего исходили из того, что поддержка существенно выросла – 3 млрд. руб. (средства бюджета 2006 г. на компенсацию 50% страхового взноса по полису страхования посевов сельхозпроизводителям), что в 10 раз больше, чем 5 лет назад. Но сегодня нам не удалось преодолеть либеральный подход», – сказал он.

А. Гордеев добавил, что из двух вариантов реформирования – создания специализированного госстраховщйка либо введения аккредитации для нескольких крупных компаний – выбор был сделан в пользу второго варианта. «Я считаю, что надо провести конкурс, не создавать специальной государственной компании – выбрать несколько крупных компаний, действующих на этом рынке. Эту работу мы ведем, и я надеюсь, мы ее к следующему году завершим», – сказал министр.

По его словам, также одной из основных задач на будущий год является вопрос расширения перечня сельхозпродукции, подлежащей льготному страхованию, соответственно и расходы государства на эти цели должны вырасти.

«Надо расширить этот перечень в растениеводстве, но надо внедрять эту систему и в садоводстве, и в виноградарстве, очевидно, что нужно с этой поддержкой идти и в область животноводства – события с гриппом птиц такую необходимость подтверждают», – подчеркнул он.

В настоящее время на рынке льготного страхования урожая действуют порядка 60 страховых компаний, многие из которых, по мнению министра, в большей степени заинтересованы в том, «чтобы любой ценой использовать лимиты бюджетных ассигнований», а не обеспечить устойчивость работы агропромышленного комплекса.

Программа реформирования, разработанная Минсельхозом, предусматривает введение аккредитации крупных страховщиков, которые будут выступать агентами государства по данной программе и смогут обеспечить эффективное управление страховыми резервами в сфере льготного страхования посевов.

Создание ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  укрепляет репутационные позиции РОСНО перед выходом на IР0

Москва. Создание страховой компании «ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" » укрепляет репутационные позиции РОСНО перед выходом на IPO. Такое мнение высказал генеральный директор РОСНО Леван Васадзе на пресс-конференции.

Как уточнил гендиректор ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  Артем Калмыков, через Згода совместная компания планирует занять долю в размере 10% в объеме совокупных сборов на российском страховом рынке. При этом, по его словам, к 2007 г. в объеме бизнеса ВТБ-РОСНО примерно 50 % должно приходиться на ритейловый бизнес.

Совместная дочерняя компания ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  создана на основе кэптивной компании Внешторгбанка – «Страховой капитал XE "Страховой капитал" » и наделена уставным капиталом в размере 435,5 млн. руб. ОАО «РОСНО» принадлежит 50,01 %, Внешторгбанку – 49,99% в капитале вновь созданного страховщика.

СК с отозванными лицензиями в связи с невыполнением требования по уставному капиталу занимали 2% рынка

Москва. Страховые компании, у которых отозваны лицензии в связи с невыполнением требования законодательства о минимальном размере уставного капитала, по итогам I кв. 2006 г., занимали 2% страхового рынка, что соответствует 3,6 млрд. руб. премий, сообщил руководитель Федеральной службы страхового надзора (ФССН) РФ Илья Ломакин-Румянцев.

По его словам, «приказом службы лишены лицензий на осуществление страховой деятельности 133 страховые компании, в том числе 5 компаний, занимавшихся обязательным страхованием автогражданской ответственности (ОСАГО), и 35 страховщиков, занимавшихся обязательным медицинским страхованием (ОМС)».

И. Ломакин-Румянцев отметил, что перечень из 133 компаний не является закрытым., он в ближайшее время может быть изменен. В настоящее время под вопросом находится порядка 20 страховых компаний.

Касаясь вопроса о страховщиках, занимавшихся ОСАГО, он отметил, что на долю тех, у кого отозваны лицензии, приходилось 0,2 % страховых сборов, или 128 млн. руб. «Даже если все эти компании не захотят в установленном законом порядке урегулировать отношения со своими клиентами, то ситуация все равно не будет критической, поскольку их доля в собранной премии крайне мала. Но учитывая размер компенсационного фонда Российского союза автостраховщиков, убытки могут быть все-таки значительными», – сказал глава ФССН, добавив при этом, что рассчитывает на цивилизованное урегулирование отношений со страхователями.

На компании с отозванными лицензиями по итогам 1 кв. 2006 г. приходилось по страхованию жизни 2 % от страховых сборов (за 2005 г. – 5 %), по личному страхованию – 1 %, по имущественным видам – 1 %, по ОМС – 7 %.

«Если смотреть по федеральным округам, то после отзыва лицензий в наибольшей степени пострадал Сибирский федеральный округ, где эти компании занимали 7,9 % рынка, на втором месте

 – юг России – 5,6%, Северо-Западный федеральный округ – 3,6 %. В прошлом году в лидерах был Северо-Западный федеральный округ, но в результате масштабной кампании по слияниям-поглощениям тамситуация изменилась в лучшую сторону», – отметил глава Росстрахнадзора.

Он добавил, что в Уральском федеральном округе эти компании занимали 3,5% рынка, в Дальневосточном – 2,3%, в Центральном – 0,9%, в Приволжском – 0,4 %. «Приволжский федеральный округ оказался самым дисциплинированным, где страховщики и их акционеры наиболее ответственно отнеслись к требованиям закона», – отметил он.

Оценивая ситуацию со вторым этапом увеличения уставных капиталов, И. Ломакин-Румянцев сказал: «Казалось бы, 2004 г. (когда произошел первый этап увеличения капиталов) должен был научить руководителей компаний, но этого не произошло, многие компании в самый последний момент увеличивали капитал. Часть компаний, у которых отозвана лицензия, смогут ее вернуть, если предоставят недостающие документы для подтверждения факта увеличения уставного капитала». «Мы с большим удовольствием исключим их из приказа, но в моих глазах свою репутацию эти компании восстановить не смогут. На месте клиентов я бы задумался над тем, стоит ли им доверять свои деньги», – добавил И. Ломакин-Румянцев.

Согласно закону об организации страхового дела в РФ к середине 2007 г. российские страховщики должны провести специализацию бизнеса и отделить операции по страхованию жизни от других видов операций. При этом минимальный размер уставного капитала универсальных страховщиков на эту дату должен составлять не менее 30 млн. руб., страховщиков, специализирующихся на страховании жизни, – 60 млн. руб., компаний, занимающихся перестрахованием, – 120 млн. руб.

До 1 июля 2006 г. размер уставного капитала должен был быть сформирован в размере не менее двух третей установленного минимального размера уставного капитала.

Дума приняла закон, упрощающий выпуск ипотечных бумаг

Москва. Госдума на пленарном заседании приняла в третьем чтении закон, направленный на устранение препятствий для выпуска ипотечных ценных бумаг.

Для расширения возможностей формирования ипотечного покрытия законом предлагается предусмотреть возможность включить в ипотечное покрытие требование о возврате основной суммы долга по кредитным договорам отдельно от требования об уплате процентов по этим договорам.

Положения, предусматривающие страхование недвижимого имущества от риска утраты или повреждения, предлагается уточнить, ограничив размер страховой суммы суммой основного долга по кредитным договорам. Процентные платежи по ипотечному кредиту не будут включаться в страховую сумму.

Кроме того, законом предлагается исключить из закона об ипотечных ценных бумагах положение о страховании заемщиком – физическим лицом жизни и здоровья. Обязанность застраховать жизнь и здоровье повышает расходы на получение ипотечного кредита, что снижает его доступность для граждан.

Законом предполагается установить, что в составе ипотечного покрытия не могут находиться требования, обеспеченные залогом недвижимого имущества, в отношении которого в течение более чем 6 мес отсутствует страхование от риска утраты или повреждения. Эмитенту ипотечных ценных бумаг предоставляется право заменить требование, обеспеченное залогом недвижимого имущества, в отношении которого отсутствует страхование, другим требованием.

Кроме того, уточняются нормы, регламентирующие порядок раскрытия информации об ипотечных ценных бумагах, связанные с правами федерального органа исполнительной власти по рынку ценных бумаг.

"Халява" договором не предусмотрена

Тихоокеанская звезда (Хабаровск), 2006 г., № 142, 2 августа 

Тамара Насветова

В начале 90-х годов прошлого века "Госстрах XE "Госстрах" ", который один давал "стопроцентную гарантию", приказал долго жить, оставив миллионы сограждан с бесполезными бумажками на руках. Но свято место пусто не бывает, и на месте одного государственного монополиста, как грибы после дождя, стали появляться частные страховые компании.

У народа, конечно, веры во все виды страхования с той поры поубавилось. Но в то смутное время все сбережения могли в одночасье превратиться в прах. А жить совсем без гарантий на будущее было рискованно. Между тем, страховщики предлагали все новые и новые, неслыханные доселе виды страхования. Тут тебе и "валютный эквивалент", и обучение детей, и лечение всей семьи у суперспециалистов.

Увы, от многих страховых компаний той поры и воспоминаний не осталось. А страховая компания "Колымская XE "Колымская" " выжила, и, кажется, доверие к ней только растет. Впрочем, начиная с прошлого года, самые первые и самые преданные ее клиенты забеспокоились.

В самом начале своей деятельности компания предложила жителям Хабаровска новый вид страхования - "на случай смерти". Если помните, герой одного фильма назвал свой "бизнес" гробовщика вечным. Пока, мол, будут рождаться люди, он без работы не останется.

Примерно такой же востребованной стала и новая услуга компании. Особенно среди людей пожилых, которых государство в один момент оставило без накоплений. К тому же привлекала в предложении страховщиков "халява" при заключении договора страхования на пятый срок.

На практике это выглядело так: заключая раз в три года договор страхования на случай смерти, человек был уверен: "случись что - поверх земли не оставят". Более того, он мог выбрать себе обивку домовины и размер памятника, и даже количество венков. От заказа зависит сумма страховки.

Оставаясь верными своей страховой компании, при каждом заключении договора на следующую трехлетку страхователь получал снижение в оплате. По окончании четвертого договора, если страхователю удалось выжить в условиях "карточек", "дефолтов" и социальных реформ, можно было рассчитывать на ритуальные почести за счет страховой компании.

Время шло, "Колымская XE "Колымская" " исправно исполняла свои обязанности перед бывшими клиентами. Таких оказалось около 50 тысяч.

И все бы ничего, но пришел год тринадцатый. И полторы тысячи страхователей пожелали заключить договоры страхования в пятый раз, справедливо рассчитывая на обещанные условия - бесплатно. "Агент обещала, что потом... надо будет только отмечаться", - пишут клиентки страховой компании "Колымская XE "Колымская" " Т. Хорошавина и Л. Исакова.

Но на самом деле, как выяснилось, компания предлагает при заключении пятого договора страхования своим верным клиентам все-таки оплатить энную сумму. Ее размер зависит от страховой суммы по договору.

"За что? - вопрошают читатели. - Пусть компания нам ответит". Первая волна недовольств изменением условий страхования появилась еще год назад.

Проще простого спросить с того, кто никуда не исчез и продолжает работать, оказывать услуги на рынке страхования, несмотря на все потрясения в мире бизнеса. И Григорий Лесков, вице-президент компании "Колымская XE "Колымская" ", дал разъяснение нашим читателям, чтобы раз и навсегда снять все вопросы.

Любая страховая компания, и "Колымская XE "Колымская" " не исключение, попадает под действие целого ряда законодательных актов России и находится под неусыпным контролем Федеральной службы страхового надзора. Все тарифы, применяемые компанией, устанавливаются на основании данных о вероятности страхового случая и согласованы с этой службой. На размер тарифа влияет множество факторов - от возраста и пола страхователя до цен, действующих на рынке соответствующих услуг. В данном конкретном случае - на рынке ритуальных услуг.

Понятно, что применение иных тарифов недопустимо. Тем более нулевых ставок. Ведь при таком подходе компания окажется на грани разорения, и тогда все ее 40 тысяч клиентов будут в проигрыше. Конечно, любой из тех, кто не желает страховаться пятый раз, потому что теперь нужно платить, может отказаться. Договор - дело добровольное.

Кстати, о договоре. При заключении еще самых первых договоров страхования нигде нет ни строчки о том, что когда-то страховка станет безвозмездной. Ведь компания заключает договор страхования только на три года. И как будут складываться отношения компании и клиента когда-то в будущем, десять лет спустя, определят следующие соглашения.

Григорий Геннадьевич предлагает мне посчитать вместе с ним. Похороны, даже по самым низким расценкам ритуальных услуг, сегодня обходятся в сумму более 12 тысяч рублей. А через три года стоимость их, безусловно, еще возрастет. Застраховавшись сейчас на три года, мужчина в возрасте 62 лет вносит чуть больше четырех тысяч. Женщина - менее двух (из расчета минимального перечня услуг).

Более того, со своих верных страхователей при заключении договора на пятый срок компания взимает символическую, считай, плату. Эти платежи - тот минимум, который может компенсировать расходы на ведение дела по договору страхования. Сумма от 10 до 18 рублей в расчете на месяц - неужели это такой уж непосильный платеж? Да две поездки на автобусе обходятся дороже!

Обычно плату вносят при заключении договора. Но и здесь компания, учитывая интересы своих клиентов, дает возможность сделать это в рассрочку в течение шести месяцев.

В любом случае, перезаключать договор страхования на пятый срок или нет, решает клиент. А компания "Колымская XE "Колымская" " обеспечивает выполнение взятых на себя обязательств в соответствии с действующим законодательством.

В курсе
Финанс. 2006 г., № 30, 7 – 13 августа
Росстрахнадзор отменил действие своего приказа от 1 июля 2006 года об отзыве лицензий из-за недостаточности уставного капитала в отношении еще семи компаний. В результате поэтапного возвращения лицензий на рынок вернулась почти половина фигурантов «черного списка», состоявшего изначально из 133 страховщиков. 
«Уралсиб XE "Уралсиб" » застраховал выставку Марка Шагала в музее Фридера Бурды в Баден-Бадене на $86 млн. Договор страхования десяти картин заключен с Государственной Третьяковской галереей на срок до 5 ноября 2006 года. 
«Лексгарант XE "Лексгарант" » выплатил перестраховочное возмещение в размере $28 млн. в связи с гибелью самолета авиакомпании «Армянские международные авиалинии». Лайнер А320 получил повреждения во время пожара в аэропорту Брюсселя 4 мая. 
«Москва» застраховала два Boeing 737-500 авиакомпании «Аэрофлот-Дон» на общую сумму $23 млн. Покрытие включает каско воздушных судов, ответственность авиаперевозчика, а также «военные риски». 
«Ингосстрах XE "Ингосстрах" » выплатит $500 тыс. пострадавшим в результате пожара в мытищинском торговом центре XL. Инцидент произошел 25 ноября прошлого года. Огонь повредил имущество владельца XL - компании «Центр-3», а также нанес ущерб более чем 30 арендаторам. 
«Росгосстрах XE "Росгосстрах" » застраховал имущество Сталепромышленной компании на общую сумму 312 млн. рублей. 
«Росно XE "РОСНО" » застраховало торговый центр «Детский мир - Приволжье» в Самаре на сумму свыше 215 млн. рублей.

Общие проблемы страхового рынка

У страха глаза велики
Экономика и жизнь (Москва), 2006 г., № 33, 19 августа, с.5
Кристина Хуцишвили

За 4-5 лет иностранцы вытеснят с рынка средних и мелких российских страховщиков

Еще накануне саммита "Большой восьмерки" министр финансов Алексей Кудрин заявил о том, что в ходе переговоров по вступлению России в ВТО было достигнуто принципиальное соглашение об открытии национального страхового рынка для прямых филиалов иностранных компаний. Таким образом, оправдались худшие опасения отечественных страховщиков.

Осознавая, что вступление России в ВТО приведет к трансформации страхового рынка, видные представители страховых компаний наряду с крупнейшими банкирами, опасавшимися либерализации банковского сектора, направляли во все уровни власти послания с просьбами воспрепятствовать открытию рынков для иностранцев. В итоге то ли аргументы банкиров оказались более вескими, а обращение - проникновенным, то ли банковское лобби вновь доказало свою состоятельность, но для филиалов зарубежных банков такой сектор открыт не будет, чего нельзя сказать о страховом рынке. Последний просто "отдали". Чем это обернется для отечественных компаний, пока можно лишь предполагать. Но большинство прогнозов неутешительны. И даже тот факт, что вступление страны в ВТО пока откладывается, владельцев страховых компаний не успокаивает.

Рынок в фокусе и фокусы рынка

Последние 3-4 года рынок страхования в России динамично развивается, демонстрируя один из самых высоких в мире темпов роста страховых сборов. Даже без ОСАГО, с потенциалом более полутора миллиардов долларов, его объемы росли на уровне 25-30% в год. Для сравнения: в тот же период в странах Восточной Европы рост составил лишь 15-20%, а в США не превышал 5%.

Между тем до достижения "порога насыщения" страховщикам еще далеко, так что ниш для иностранных филиалов более чем достаточно.

Активно идет и процесс консолидации. Совокупный уставный капитал российских страховых компаний за I квартал этого года увеличился более чем на 8%. Столь быстрые темпы указывают на активные действия мелких и средних игроков, старающихся закрепиться на рынке. Эти компании, не обладая значительными финансовыми ресурсами, подпадают под ограничения по УК, становясь перед выбором: консолидация или уход с рынка. Крупные страховые компании поглощают мелкие, а известные московские страховщики укрепляют свои позиции в регионах. Результат: если на 1 января 2005 года в Государственном реестре страховщиков было зарегистрировано около 1300 компаний, через год эта цифра составила уже 1075 - рынок покинули 228 компаний. С открытием рынка этот процесс значительно ускорится.

На сегодняшний день ведущие позиции на рынке распределены между несколькими компаниями: на долю 10% крупнейших приходится более 30% всей совокупности страховых премий. Лидерами являются "Согаз XE "Согаз" " (холдинг "Газпром"), Ингосстрах XE "Ингосстрах" , "Ресо-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ", Росгосстрах XE "Росгосстрах"  и РОСНО XE "РОСНО" . Доля первой четверки с 2002 по 2004 год выросла с 30-35% до 40-45. Число средних и мелких страховщиков исчисляется многими сотнями, но эта цифра условна в силу включения в нее всевозможных "серых" схем и "однодневок".

Иностранный сыр без мышеловки

Интерес иностранных компаний к российскому страховому рынку был и ранее. В частности, в феврале этого года приступило к работе представительство японской компании Aioi Insurance. Также в России действуют еще три японские компании - Mitsui XE "Mitsui Marine"  Sumitomo XE "Sumitorno Marine"  Insurance Company, Tokio Marine and Nichido XE "Nichido"  Fire Insurance Company и Sompo Japan Insurance XE "Sompo Japan Insurance" .

Западные страховщики тоже не остаются в стороне: в прошлом году американский страховой холдинг АСЕ Group, как и британская Aviva XE "Aviva" , учредил в России дочернюю компанию. О желании создать совместный продукт по страхованию жизни заявили австрийская компания Wiener Stadtische и Московская страховая компания XE "МСК" .

В России уже вполне уверенно себя чувствуют дочерние компании "Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" ", "Эрго-Русь", "AIG Россия XE "AIG Россия" " и другие. Между тем статистика указывает на то, что доля зарубежных страховщиков на рынке составляет в совокупности примерно 3-4%, что далеко от 25%-ного ограничения. Иностранцев привлекает потенциал нашего рынка - географический охват, свободные ниши, но правила игры ясны далеко не всем.

Возникает вопрос: какого рода иностранцы хлынут к нам в ближайшие годы? Те, что были заинтересованы, уже создали в России дочерние общества либо "вложились" в страховщиков. Не исключено, что новый рынок заинтересует (во всяком случае на первых порах) компании с сомнительной репутацией. Такой расклад сведет на нет усилия чиновников по борьбе с "серыми" схемами: по оценкам Deutsche UFG, российские страховщики за последние несколько лет значительно сократили долю сомнительных операций. В частности, их доля в собранных премиях снизилась с 30,4% в 2002 году до 17,7 в 2005-м.

Тактика без стратегии и наоборот

Сделаем оптимистичное допущение, что наш рынок привлечет адекватных, "играющих по правилам" страховщиков.

Предположим, что основным направлением их деятельности будет активное освоение рынка, катализатором здесь станет заработанная за рубежом репутация и "знаковое" название. Наряду с этим компании будут скупать акции российских страховщиков. "Дешевые" деньги из-за рубежа вкупе с широкими ресурсными возможностями, репутацией и брендом не оставят мелким и средним компаниям ни единого шанса. С крупными компаниями ситуация иная: страховая культура населения повышается, растет и доверие к отечественным компаниям-лидерам.

Опыт стран Восточной Европы показал, что иностранным филиалам требуется всего 4-5 лет для того, чтобы полностью вытеснить с национального рынка мелких и средних отечественных страховщиков. Наиболее ярко этот процесс проявился в Венгрии и Польше, где рынки полностью видоизменились в течение двух с небольшим лет с момента вступления в ВТО: мелкие компании разорились, не выдержав конкуренции, крупные же были скуплены иностранцами.

А сегодняшняя ситуация на российском рынке во многом напоминает аналогичную в Восточной Европе 3-4 года назад. В те годы и в Польше, и в Венгрии период формирования инфраструктуры рынка завершился, сменившись периодом жесткой конкуренции и борьбы за потребителя. Если предположить, что Россия пойдет по тому же пути, у наших страховщиков осталось совсем немного времени, чтобы доказать свою состоятельность (или наоборот).

Волков бояться - филиалов не открывать

Конкуренция на рынке страхования в любом случае приведет к улучшению качества услуг, а именно этот аспект - основополагающий для потребителей. После того как сферы деятельности будут поделены, ситуация на рынке стабилизируется. Крепкие компании, одержавшие победу в условиях более или менее жесткой конкуренции, будут не только оказывать качественные услуги, но и косвенно способствовать решению задач на макроуровне, в частности в сегменте обязательного медицинского страхования.

Таким образом, будут удовлетворены и интересы государства.

Для крупных российских компаний, инвесторами которых являются и представители зарубежного бизнеса, открытие рынка угрозы не представляет. Наоборот, оно будет служить стимулом для инноваций, улучшения качества обслуживания и новых маркетинговых ходов, что, в свою очередь, укрепит инфраструктуру страхового рынка.Потребителю же выгодно и первое, и второе - он получит широкие возможности выбора и качественно новые услуги.

Что же касается конкретных сегментов страхования, то наиболее вероятным объектом интереса зарубежных страховщиков станет не рынок корпоративного страхования, где иностранный капитал в полной мере представлен уже сейчас, а рынок розничных страховых услуг. Можно также предположить, что в числе приоритетов будут и все виды накопительного страхования: многолетняя практика работы в этих сегментах создала им репутацию и обеспечила доверие клиентов по всему миру. Соответственно российским страховщикам-конкурентам придется побороться за место под солнцем.

Впрочем, нельзя не принимать во внимание и "обходной" путь: Всероссийский союз страховщиков сейчас разрабатывает законопроект, в котором будут определены все аспекты организации деятельности прямых филиалов зарубежных компаний. А это означает, что Россия вполне может пойти по "китайскому пути". Напомним, что эта страна, вступив в ВТО, законодательно установила настолько жесткие требования для иностранцев, что либерализация национального страхового рынка так и осталась формальной.

Вы к нам - мы к вам

И последнее. Представители МЭРТ все чаще подчеркивают, что допуск филиалов иностранных страховщиков не означает "одностороннюю сдачу" страхового рынка: мол, российские компании также смогут последовать примеру зарубежных коллег. Прецеденты уже есть: компания "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " публично заявила о своем намерении открыть филиал по страхованию жизни в Лондоне. Объем первоначальных инвестиций в этот проект оценивается компанией примерно в 10 млн. дол., так что не исключено, что вступление в ВТО определит качественно новый виток развития российского страхового рынка.

Иностранцы получат 90% рынка страхования жизни

Бизнес (Москва), 2006 г., № 140, 2 августа, с.9

Александр Кадушин

"Дочка" одного из крупнейших мировых страховщиков Асе получила лицензию Росстрахнадзора на страхование жизни. Теперь в России представлены три крупнейших мировых страховщика, лидирующих в этом сегменте мирового рынка, - AIG XE "AIG" , Aviva XE "Aviva"  и Асе. Эксперты Deutsche UFG полагают, что российский рынок "жизни" будет поделен иностранными компаниями, которые будут собирать до 90% премий в этом сегменте.

Иностранные страховщики работают на российском рынке страхования жизни более десяти лет. Первой в 1994 году на рынок вышла крупнейшая страховая группа мира AIG XE "AIG" . А в последнее время западные игроки все больше интересуются этим рынком. В марте этого года на рынок вышел крупнейший британский страховщик Aviva XE "Aviva" , этой осенью продавать полисы "жизни" начнет совместная компания, принадлежащая австрийской Wiener Stadtische и Московской страховой компании. А в июле Федеральная служба страхового надзора (ФССН) выдала лицензию компании "Эйс жизнь страхование" - "дочке" бермудской страховой группы Асе Group (также планирует начать работу осенью).

До того как новое руководство ФССН во главе с Ильей Ломакиным-Румянцевым активизировало борьбу с "серым" бизнесом страховщиков, страхование жизни использовалось в основном российскими компаниями для организации налогосберегающих схем для корпоративных клиентов. По словам Ломакина-Румянцева, национальные страховщики и сейчас доминируют в страховании жизни. "Рано судить, изменится ли эта тенденция, ведь рынок „жизни" окончательно сформируется через пять-шесть лет", - сказал он "Бизнесу". Однако другие эксперты уверены, что за несколько лет страхование жизни перейдет под контроль западных групп.

По данным ФССН, сборы всех компаний по страхованию жизни в прошлом году составили 25, 3 млрд. руб. (более $880 млн.). Лидерами стали "Трансгарант XE "Трансгарант" " (доля 19, 5%). Национальная страховая группа XE "Национальная Страховая Группа"  (10, 8%), "РЕСО-гарантия XE "Ресо-Гарантия" " (8, 8%), "Согаз XE "Согаз" -жизнь" (6, 5%) и AIG XE "AIG"  Life (4, 6%). Однако эксперты считают, что без учета схем сборы составили всего $215 млн. По оценкам аналитика Deutsche UFG Илана Рубина, в ближайшие десять лет рынок страхования жизни будет ежегодно прирастать на 30-40%, и к 2016 году его размер превысит $8 млрд. При этом уже через пять лет не менее 90% премий в этом сегменте будут собирать иностранные страховщики. "Их репутация дает больше уверенности в надежности компании", - поясняет Рубин. Первый заместитель гендиректора РОСНО XE "РОСНО"  (474% принадлежит Allianz XE "Allianz" ) Владимир Гурдус говорит, что сейчас при продаже полисов страхования жизни больше работает национальный брэнд РОСНО. "Хотя около 25% клиентов реагируют на наличие немецкого Allianz в капитале страховщика", - отмечает он и надеется, что компания по страхованию жизни, которой владеет РОСНО, останется в лидерах рынка. Гендиректор общества страхования жизни "Россия" Маргарита Хорунжая также не исключает, что на иностранные компании будет приходиться более 50% этого бизнеса, ведь они "располагают огромными средствами, которые вкладывают в развитие". При этом она отмечает, что иностранцы часто "приходят с технологиями", которые неприменимы в России, а российские страховщики "лучше понимают отечественный менталитет и смогут успешно конкурировать за счет этого". Гендиректор российской "дочки" Aviva XE "Aviva"  Андрей Дубинин называет прогнозы Deutsche UFG оптимистичными. Но если иностранцы продолжат активно выходить на рынок, а также завоевывать его через покупку существующих компаний, рынок будет развиваться по такому сценарию, соглашается он. А заместитель гендиректора "РЕСО-гарантии" Игорь Иванов уверен, что рынка хватит всем. "Сейчас у отечественных компаний больше филиалов, агентов, и доверие к ним у населения выше. Если иностранцы начнут превалировать, национальные страховщики могут перевести бизнес в регионы, куда западные компании придут нескоро", - прогнозирует он.

Российский рынок страхования вырастет в 10 раз за 10 лет, прогнозирует Deutsche UFG
Ведомости. 2006 г., 8 августа
Алексей Рожков, Гюзель губейдуллина

Российский страховой Рынок на пороге бума, считают аналитики Deutsche UFG. По их оценке, объем замаскированных под страхование финансовых схем сокращается, а рыночного страхования - растет и через 10 лет достигнет $106 млрд. без учета премий по страхованию жизни. Это признаки взросления рынка, соглашаются страховщики, но прогноз Deutsche UFG считают слишком оптимистичным.

Аналитики Deutsche UFG делят страховые премии на три части: рыночные (собранные на свободном рынке), кэптивные (страхование в рамках одной группы) и схемы (псевдострахование, когда проданные полисы являются частью схемы по оптимизации налогов или выводу капитала). На этот раз ежегодный обзор, подготовленный на основе данных Росстата, Всероссийского союза страховщиков, "Интерфакса", агентства "Эксперт РА" и собственных оценок, получил название "Российское страхование. 2005 г. и далее: всерьез и надолго".

Российский рынок страхования

	
	Объем, $ млрд.
	Доля, %

	
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Премии на свободном рынке 1,1
	1,1
	1,8
	3,4
	5,5
	7,2
	32,6
	36,8
	48,7
	57,4
	62,7

	Кэптивные сборы
	1,3
	1,6
	1,6
	1,7
	2,3
	38,1
	32,8
	23,1
	18,4
	19,6

	Страховые схемы
	1
	1,5
	2
	2,3
	2
	29,3
	30,4
	28,2
	24,2
	17,7

	Источник Deutsche UK


Если верить оценке Deutsche UFG, российские страховщики все меньше занимаются сомнительными операциями. Доля схем в собранных премиях снижается уже третий год: с 30,4% в 2002 г. до 17,7% в 2005 г. (см. таблицу). Руководитель Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Илья Ломакин-Румянцев вчера в беседе с "Ведомостями" оценил "схемную" составляющую отрасли еще меньше - в 12-15%. В прошлом году, по оценке Deutsche UFG, впервые сократился и объем этих операций: на 13%. Это результат последовательной борьбы ФССН с нестраховыми операциями и показатель взросления рынка, уверен гендиректор "Ингосстраха XE "Ингосстрах" * Александр Григорьев. Очищаясь от схем, рынок становится более прозрачным и цивилизованным, радуется гендиректор "Альфастрахования" Владимир Скворцов.

Зато объем "настоящего" страхования быстро растет: объем рыночных премий за прошлый год увеличился на 31 % до $7,2 млрд. ($5,5 млрд. в 2004 г.), а кэптивных - на 35%. Доля этих сборов стабилизировалась на уровне чуть меньше 20% и, по мнению Скворцова, будет постепенно сокращаться: "Пределы роста этого сегмента рынка ограничены".

Но рыночный сегмент рынка будет расти гигантскими темпами - именно он обеспечит более чем 10-кратный рост страхового рынка - с $9,5 млрд. в прошлом году до $106 млрд. в 2016 г. В прошлом году на рыночные операции пришлось 62,5% всех сборов, отмечает один из авторов обзора, аналитик Deutsche UFG Илан Рубин.

Новый прогноз Deutsche UFG почти вдвое выше предыдущего. При сохранении сегодняшних темпов роста цен на нефть и в связи с пересмотром экономистами инвестбанка прогноза российского ВВП - с $1,3 трлн. до $4 трлн. в 2016 г. российские страховщики способны достичь отметки в $100 млрд., надеется Рубин. И тогда доля страхования (без учета "жизни") в ВВП повысится с 1,2% в 2005 г. до 2,7% в 2016 г., "как в некоторых странах Западной Европы сейчас", говорится в обзоре. Сборы по страхованию жизни выросли в 2005 г. на 26%, но объем этого сегмента все еще невелик - $215 млн. На4 2006 г. Рубин прогнозирует $280 млн., а дальше он не заглядывает: "Развитие страхования жизни в России предугадать крайне сложно".

Страховщики поражаются прогнозу Deutsche UFG. Для этого рынок должен вырасти более чем в 10 раз, подсчитал Ломакин-Румянцев. "$10б млрд. - впечатляющая цифра!" - восклицает Скворцов, оговариваясь, что "пока страховой рынок в России растет быстрыми темпами, возможно все". Даже стабильное развитие рынка и ежегодный прирост ВВП на 6-7% разгонит рынок максимум до $80-90 млрд., возражает Григорьев. Гендиректор "Ренессанс Страхования XE "Ренессанс Страхование" " Николай Клековкин называет 30%-ный рост рынка из года в год "слишком оптимистичным прогнозом". "Отрасль не может расти подобными темпами 10 лет подряд, -'рассуждает он. - По нашим прогнозам, ближайшие три-пять лет рынок будет расти со скоростью 25-30%, а потом рост замедлится до ежегодных 15-20%". К тому же объем рынка зависит от способности страховщиков принять на себя крупные риски, оговаривается Ломакин-Румянцев.

Страховщики терпят убытки
Коммерсант. 2006 г., 7 августа
Доля премий по страхованию жизни в общем объеме сборов премий российских страховщиков в первом полугодии 2006 года снизилась в четыре раза по сравнению с показателем января — июня прошлого года. По данным главного эксперта «Интерфакс-ЦЭА» Анжелы Долгополовой, доля сборов по этому виду страхования в первой половине этого года составила 3% против 12,7% за аналогичный период годом ранее. Российские страховщики, согласно предварительной статистике Росстрахнадзора, в январе-июне 2006 года собрали по этому виду страхования 6,7 млрд. руб. премий. Выплаты составили 1,58 млрд. руб. В дюжину лидеров по показателю сборов в области страхования жизни вошли «Капиталъ Страхование XE "КапиталЪ Страхование"  жизни» (Когалым) со сборами почти 2,2 млрд. руб., «Нефтеполис XE "Нефтеполис" » (Москва, 948,7 млн. руб.), «AIG Россия XE "AIG Россия" » (Москва, 906,7 млн. руб.), СК «СОГАЗ XE "Согаз" -жизнь» (Москва, 617,9 млн. руб.), «Социум» (Москва, 602 млн. руб.), «Геополис XE "Геополис" » (Москва, 510 млн. руб.), «Чулпан» (Альметьевск, 362,8 млн. руб.), «Рекон XE "Рекон" » (Москва, 247, 5 млн. руб.), «Дисконт XE "Дисконт" » (Саратов, 186,2 млн. руб.), «Урал-Аил XE "УРАЛ-АИЛ" » (Пермь, 162,1 млн. руб.), «Альянс XE "Альянс" » (Москва, 140,3 млн. руб.), «Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Аккорд» (Уфа, 104,3 млн. руб.).

Еще в 2001 году сектор страхования жизни занимал больше половины рынка, при том, что доля классического страхования жизни занимала в нем не более 0,5-1%. В 2004 году любители схем в страховании начали активно покидать этот сегмент рынка. Одной из причин тому стали требования по возмещению недоплаченных налогов, предъявленные в конце 2003 года и в 2004 году крупным российским предприятиям. Опасаясь проверок, компании начали резко снижать объемы сборов по страхованию жизни. Объем собранных премий в 2004 году сократился на 32 % по сравнению с 2003 годом, а доля страхования жизни в структуре премий снизилась до 21 %. В 2005 году снижение сборов по страхованию жизни составило 75%, а доля этого вида в общей структуре премий — 5%, то есть сократилась до рекордно низкого уровня.

Страхование требует железных нервов

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 11 августа 2006 г., № 146, с.13

Георгий Карчик

Высшее образование не обязательно

СПб. Активное развитие рынка страхования делает привлекательной работу страхового агента.

Несмотря на укоренившееся в обществе негативное отношение к этой специальности, агенты могут неплохо заработать. Агент - это внештатный сотрудник, живущий только на проценты от договора. Обычно он работает на несколько компаний, страховщики этому не всегда рады, но поделать ничего не могут. Конкуренция на рынке приводит к тому, что давление на агента заставит последнего просто перейти в другую компанию. Иногда сами агенты не хотят идти в штат, так как фрилансер может зарабатывать больше, чем сотрудник, оформленный по трудовой книжке.

Более высокая (но не обязательно более денежная) должность - это менеджер по продажам. У него "пристроена" трудовая книжка и есть рабочее место с компьютером. Оплата труда состоит из оклада + процента, с обязательной нормой выработки.

Агенты и менеджеры - это "ноги" компании, поэтому такие специалисты всегда востребованы.

Откуда растут начальники

"Самый нужный специалист - это начальник отдела, выполняющий обязанности андеррайтера (это оценщик рисков), - говорит Денис Кику, заместитель директора по страхованию СПб филиала "СОГАЗ XE "Согаз" ". - Такой специалист должен просчитать рисковую составляющую принесенного ему договора и следить за формированием качественного портфеля в своем подразделении".

Крупным компаниям нужны актуарии, которые рассчитывают сам тариф. Небольшие страховые компании обходятся без таких специалистов - они берут за основу договоры конкурентов и компилируют их для себя.

Начальники отделов часто вырастают из агентов. Условно отделы делятся на три вида: продающие (ОСАГО, каско, ДМС и др.), "отдел выплат" и служба безопасности. Начальник отдела выплат должен обладать железными нервами. Как правило, страховая компания платит меньше, чем хочет клиент, поэтому важна стрессоустойчивость. Служба безопасности состоит в основном из бывших работников милиции или ФСБ и расследует подозрительные страховые случаи. Несколько схожих отделов, например ОСАГО и каско, образуют департамент (обычно в крупных компаниях).

Сменить сферу

Елена Тихомирова, руководитель управления по работе с персоналом страхового общества "Прогресс XE "Прогресс"  Нева" (33568)* (ООО "Группа Ренессанс Страхование XE "Ренессанс Страхование" "), говорит, что самые перспективные профессии - андеррайтер, актуарий, эксперт отдела выплат, руководитель подразделения продаж среднего и высшего звена и менеджеры по страхованию.

Карьеру, по ее мнению, быстрее сделать в подразделении продаж. "Благодаря относительно небольшому времени, необходимому на обучение и приобретение базовых навыков в работе, этот путь открыт для желающих сменить сферу деятельности, - считает Елена Тихомирова. - Для продвижения необходимо накопить опыт в области продаж 2-3 года. Высшее образование на позициях начальника отдела или даже департамента желательно, но не обязательно".

ЗАРПЛАТЫ В СТРАХОВОЙ ОТРАСЛИ В ПЕТЕРБУРГЕ, $

Агент, суперагент $300-2000 и выше

Заместитель начальника отдела $1000

Начальник отдела страхования $1600-2000

Начальник департамента $2900-5500

Актуарии - теоретики, расчеты $1100

Андеррайтер, оценка риска $1200-1800

Начальник службы безопасности/эксперт этого отдела $1800/$900-1300

Начальник отдела выплат/специалисты отдела $1300-2000/$700-1100

Источник: данные компаний

Период полуотдачи

Российская газета (Москва), 2006 г., № 166, 1 августа, с.1, 3

Евгений Арсюхин

Решимся ли мы "отдать" аграриев в обмен на быстрое членство в ВТО?

Счера дискуссия о том, когда Россия станет членом ВТО, вышла на новый виток.

Затеяв ее, идеологи присоединения никак не прокомментировали переговоры о "сдаче" вслед за страховщиками аграриев, да и перед самими страховщиками не извинились.

"Противоречивая информация поступает из Тюмени", - с такой подводкой вчера одна радиостанция передавала репортаж о совещании под руководством главного переговорщика по присоединению к ВТО Максима XE "Максима"  Медведкова. Обычно так говорят, если, не дай Бог, идут бои. А в Тюмени даже антиглобалистов не было. Просто сначала информационные агентства со слов г-на Медведкова передали, что Россия не станет членом ВТО в этом году "и вряд ли станет в следующем".

Потом уже из Москвы директор информационного бюро по присоединению к ВТО Алексей Портанский поспешно заявил, что Россия ориентируется на 2007 год как на дату присоединения, и это - "реальная дата". Затем г-н Медведков поправился и сказал, что журналисты его не так поняли: конечно, возможность присоединиться в 2007-м сохраняется. И, наконец, после всего этого одни агентства убрали "утренние" слова г-на Медведкова со своих лент, как будто их и не было. А другие усомнились, что фразу "вряд ли это случится и в будущем году" можно как-то не так понять - не так уж она и хитра - и пассаж оставили. В общем, суматоха и приятное оживление.

Народная примета: дискуссия о пресловутой дате присоединения всплывает всякий раз тогда, когда процесс заходит в тупик, и нужно что-то говорить, чтобы чего-то неприятного не спросили. А спросить есть что - но не о сроках, потому что с ними все понятно, а о сельском хозяйстве и о противоречиях с США.

Вчера г-н Медведков в Тюмени сказал, что переговоры с США сорвались "вы будете удивлены" - из-за "применения ветеринарных мер, копеечного дела" ценой 10 миллионов долларов в год. США, в "тюменской" версии г-на Медведкова, говорили, что их методы контроля за свининой (и за бациллой трихенелеза) хороши. Россия не поверила и взяла паузу, чтобы выяснить, так это или нет.

К середине октября ветеринары проведут аудит, вынесут вердикт, и "если мы решаем проблему трихенелеза, мы решим и другие проблемы по вступлению России в ВТО. Этот вопрос оказался главным по переговорам с США".

А теперь сопоставим сказанное вчера и произнесенное г-ном же Медведковым в Москве неделю назад. Г-н Медведков заявил, что сохраняются вопросы по поводу объема поддержки АПК. Он сказал, что обсуждаются два варианта: плавное снижение поддержки с 9 миллиардов долларов в год до 7 миллиардов за пять лет, и резкое снижение поддержки до 4 миллиардов.

Здесь необходимо пояснить, что сам факт дискуссии о поддержке АПК накануне G8 официально отрицался. Когда "РГ" со слов источника в Женеве написала, что такие переговоры велись, но России удалось отстоять свои позиции (как видим, лишь на время), автору этих строк позвонил высокопоставленный чиновник минсельхоза, и в очень резких тонах отчитал за "недостоверную информацию". Оказывается, этому чиновнику "на высоком уровне" гарантировали, что таких переговоров не будет. Потому что - как сказал со страниц "РГ" президент Зернового союза Аркадий Злочевский - "снижение поддержки - это потеря перспективы". Аналитики любят смаковать, что реально мы не поддерживаем село на 9 миллиардов в год. Но мы поддерживаем его на 4 миллиарда и нынешними темпами упремся в вэтэошный "потолок" года через три. Или сразу упремся, если возобладает "второй вариант" г-на Медведкова.

Иными словами, в "тюменской" версии саммит политиков ведущих стран мира спасовал перед свининой и "копеечным" вопросом. В "московской" версии получается, что нас вынуждают вести переговоры о том, о чем даже страшно признаться.

Имеют ли сроки какое-то значение в этом разрезе? В общем, уже нет. Что бы там ни говорили про Украину и ее "присоединение, похожее на стриптиз" (не я это придумал), быстрое присоединение - лучше, чем медленное. Еще лучше только медленное и качественное, но, видать, не дано. Уже мало кто сомневается, что Грузия отозвала свою подпись под протоколом, прознав про планы США. Но Молдова потянулась за нею уже не из чистого политиканства, а там и Коста-Рика подошла, недовольная тем, как она договорилась с Россией по торговле сахаром. И если накануне G8 оставалась одна не подписавшая протокол страна, США, теперь их 4, после присоединения к ВТО Украины станет 5 (а Киев явно поспеет в Женеву быстрее Москвы). Сколько еще? Нельзя исключать, что другие государства, подписавшие протоколы достаточно давно и успевшие разочароваться в плодах своего труда, отзовут подписи.

Таким образом, чисто арифметически переговоры с 4 - 5 "несогласными" завершатся не ранее середины или осени 2007 года, но нужно положить еще полгода на формальности. А эти полгода приведут нас в период, как деликатно выразился Герман Греф, "электоральных процессов, причем и в России, и в США". Таким образом, раньше середины 2008 года вряд ли кто в России осмелится вернуться к присоединению к ВТО. Более быстрый вариант возможен, если сдать вслед за безвинно убиенными страховщиками еще и АПК. Но и он мало что даст: потребуются еще как минимум банкиры, а потом мы все равно упремся в "электоральный процесс".

Так что главное, что хотелось бы услышать, это вовсе не сроки. А вот что: "Приносим глубокие соболезнования страховщикам и торжественно клянемся, что больше никого так необдуманно и бесплодно не отдадим на растерзание ВТО". Что-то я ничего подобного не слышу.

Мнения

Александр Миллерман, генеральный директор страховой компании ЗАО "Гефест XE "Гефест" ", кандидат технических наук, академик Российской академии транспорта: нам нужен надежный подрядчик
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Владимир Архипов

- Александр Семенович, менее полугода осталось до отмены лицензирования в строительстве. А что, у страховых компаний, обслуживающих нашу отрасль, институт лицензирования тоже будет отменен?

- Нет, конечно. Никто не собирается отменять лицензирование страховых компаний. Оно только ужесточается.

- Строителям же предоставят в этом смысле полную свободу. И это не может не беспокоить специалистов. С одной стороны, уменьшение контролирующих инстанций воспринимается любым бизнесом как благо. С другой стороны, после отмены лицензирования начнут плодиться неквалифицированные и безответственные подрядные организации, которые такого нам понастроят!

- Проблема понятна. Вообще-то я исповедую такой принцип: нельзя что-либо отменять, не предлагая ничего взамен. Как только закон об отмене лицензирования вступит в силу, вероятность того, что на строительный рынок придут компании неизвестные и ничем себя не проявившие, заметно увеличится. Хотя и нынешнее лицензирование не является серьезным препятствием для недобросовестных предпринимателей. Получить лицензию на строительную деятельность, в общем-то, несложно.

- Намекаете на покупку документа?

- Нет, я намекаю на то, что требования к получателю лицензии не настолько жестки, чтобы их нельзя было соблюсти.

Тем не менее "казацкая вольница" никогда ни к чему хорошему не приводит. А, может быть, даже провоцирует иных предпринимателей заняться не свойственным им видом деятельности.

Но закон принят, и теперь уже надо думать о том, как нам жить после 1 января 2007 года. На мой взгляд, строительный рынок нуждается в системе саморегулирования, в поддержании цивилизованных взаимоотношений. Безусловно, следует составить и регулярно пополнять истории строительных компаний (некий аналог базы кредитных историй заемщиков, инициируемых банками). Любой заказчик может заранее оценить возможности того или иного подрядчика, его профессионализм и обязательность. Тогда уже точно можно гарантировать, что подряд на строительство крупного, технически сложного объекта не достанется фирме-однодневке.

- То есть на каждую фирму завести своеобразный паспорт?

- Можно называть это паспортом. В нем были бы зафиксированы и успехи фирмы, крупные выигранные тендеры, перечислены основные решаемые фирмой задачи. Там же стоит отразить и события, связанные с деятельностью органов технического надзора: получала ли строительная организация предписания и какие именно, часто ли допускала отклонения от проекта, качественно ли выполняла работы, случались ли на объектах аварии и так далее.

- Идея перспективная. Но, допустим, не слишком опытная фирма все же получает подряд и начинает строить объект. Происходит авария. Ладно, если фирма нанесла ущерб только себе. А если пострадают жильцы соседнего дома или случайный прохожий? Может, имеет смысл ввести обязательное страхование гражданской ответственности строителей? Хоть какая замена лицензированию.

- Сразу скажу: страхование не является эквивалентной заменой лицензированию. Оно призвано компенсировать материальные потери. Но, будучи экономическим инструментом, оно стимулирует контроль и самоконтроль строительных организаций. Ведь страховая компания, готовясь заключить договор, руководствуется традиционными критериями. Она оценивает опыт прежней работы подрядчика, безаварийность, квалификацию, исходя из чего может предложить страхователю более выгодные для того тарифы. И можете не сомневаться: такая оценка будет сделана качественно. Страховая компания несет ответственность не на словах. Она отвечает рублем.

- Какой же вам интерес понижать тарифы кому бы то ни было?

- Дело не в нашем интересе. Просто таков общий принцип страхования. Не важно, строишь ты дома или сидишь за баранкой автомобиля, но если твое мастерство позволяет тебе работать безубыточно, то страховая компания снижает тарифы. Риски-то уменьшаются.

- Для этого надо знать клиента.

- Естественно, должна быть информационная база для принятия такого решения. Если же компания только-только создалась, то никакой информации о ней нет, значит, и тарифы для нее будут более высокие.

Страхование также не должно подменять собой работу органов надзора за строительной деятельностью. Но вот данные и сведения, которые они получают в ходе проверок, целесообразно сделать доступными страховым компаниям. Это поможет объективнее оценить добросовестность и профессионализм строительных компаний.

- Почему государственные органы надзора должны делиться информацией с коммерческими структурами, коими являются страховые компании?

- Но это уже происходит при обязательном страховании автогражданской ответственности. И страховщики, и органы ГИБДД обмениваются информацией в интересах обеих сторон.

Мы понимаем, что сведения о строительных организациях, которые аккумулируются в каких-то базах данных, представляют определенную ценность. Но ведь и сами строители заинтересованы в том, чтобы страховой полис обошелся им дешевле. Поэтому они не будут возражать (я говорю о добросовестных организациях), чтобы характеризующие их сведения попали к страховым компаниям. С другой стороны, страховые компании могли бы поучаствовать в создании общей базы данных о строительных организациях. Это только стимулировало бы развитие рынка.

- Вернемся к нашему допущению: подряд получила фирма, не имеющая своей истории. Как будет действовать страховая компания?

- Если заказчик выбрал безвестного подрядчика - это его риски. Страховая же компания несколько раз подумает, прежде чем принять на страхование строительную организацию-однодневку. Если страховой полис не будет выписан, все риски так и останутся на заказчике. Подрядчик в данном случае окажется в более выгодном положении. А вот выиграет ли потребитель - большой вопрос.

Лично мне трудно представить, что появится масса фирм-однодневок, которые вдруг получат подряды на выполнение серьезных госзаказов. Другое дело, что это может ударить по неискушенным потребителям. Скажем, при строительстве коттеджей и частных домов.

- Насколько активно строители прибегают сегодня к страхованию гражданской ответственности?

- Этот вид страхования достаточно востребован. Желание застраховать гражданскую ответственность порой даже выше, нежели желание страховать строительно-монтажные работы. Особенно это заметно при строительстве в стесненных условиях города, где земля нафарширована коммуникациями, которые легко повредить. Подрядчики понимают, что могут нанести реальный ущерб, поэтому предпочитают, чтобы за это расплачивалась страховая компания.

Итак, после отмены лицензирования в строительстве страхование не станет ему эквивалентной заменой, однако сыграет свою положительную роль в налаживании отношений на этом рынке.

- Вы имеете в виду не только страхование гражданской ответственности?

- Думаю, это должен быть комплекс из нескольких видов страхования, который позволит защитить от тех или иных рисков.

- И сделать комплекс обязательным?

- Вот этого нельзя. Имущественное страхование по закону не может быть обязательным. Только гражданскую ответственность можно сделать обязательной, приняв соответствующий закон.

Обычаи делового оборота и наличие полиса страхования строительно-монтажных работ вместе с полисом страхования гражданской ответственности (обязательного или нет) позволят, на мой взгляд, защитить от части рисков, возникающих в связи с отменой лицензирования. Мудрые и дальновидные заказчики это понимают. Они не вправе обязать подрядчика иметь страховой полис. Но учитывать это обстоятельство при выборе подрядчика вполне могут.

- Какие меры еще могли бы ослабить негативные последствия отмены лицензирования в строительстве?

- В принципе поезд-то уже ушел. Меры следовало намечать одновременно с принятием закона. Можно было установить некий переходный период. Можно было инициировать создание саморегулируемых общественных организаций, членство в которых позволило бы строителям обходиться без лицензирования, поскольку своим авторитетом они заслужили это право. Много чего можно было сделать. Но не сделали.

Теперь же остается немногое. Создать общедоступную базу данных о строительных организациях и позаботиться о комплексе страхования для них. И будем ждать 1 января, после которого ситуация в отрасли станет более определенной.

Наша беседа проходит накануне Дня строителя, и я рад представившейся возможности лично поздравить всех тружеников отрасли с наступающим праздником. Мы много и плодотворно сотрудничаем. Надеюсь, что никакие перипетии, никакие законодательные препоны не помешают созидательному труду добросовестных профессионалов. Хочу всем пожелать больших выгодных заказов, безаварийной работы и хорошо отметить этот праздник!

Теоретические вопросы страхования

Страхование склада: дискуссия о прибыли
Учет, налоги, право. № 29, 1 – 7 августа

И. Петухова, эксперт «УНП»
Глава 25 Налогового кодекса предусматривает перечень расходов на обязательное и добровольное страхование (ст. 263 НК РФ). При этом Таможенный кодекс требует, чтобы у владельцев складов временного хранения в обязательном порядке был договор страхования риска своей гражданской ответственности, наступающей вследствие нанесения вреда хранящимся товарам (ст. 109 ТК РФ). Иначе организация не будет включена в Реестр владельцев складов временного хранения и как следствие не сможет заниматься этим видом деятельности. То есть в этом случае страхование риска гражданской ответственности можно рассматривать как обязательный вид страхования. А расходы по таким договорам, как известно, учитываются при расчете налога на прибыль по статье 263 НК РФ.

Должны предупредить, что контролирующие органы имеют противоположную точку зрения. Например, специалисты Минфина России считают, что такие расходы нельзя учитывать для налога на прибыль (письмо Минфина России от 16.06.06 № 03-03-04/1/522). Аргумент - в статье 263 НК РФ перечень видов добровольного страхования закрыт, а обязательное страхование осуществляется согласно Федеральному закону, определяющему порядок данного вида страхования (ст. 935, 936 ГК РФ). Но по страхованию риска гражданской ответственности за возможное причинение вреда товарам, хранящимся на временном таможенном складе, отдельного закона нет. Следовательно, учесть такие расходы компания не вправе.

Но обнадеживает то, что суды не поддерживают позицию чиновников и встают на защиту компаний (например, постановление Федерального арбитражного суда Северо-Западного округа от 16.06.05 № А44-10611/04-С9).
Проблемы в области страхования ответственности регистраторов
Рынок ценных бумаг. 2006 г., № 15
Елена Веневцева, заместитель генерального директора Страхового Дома «ВСК XE "ВСК" », Светлана Сухикина, директор управления андеррайтинга и методологии страхования ответственности Страхового Дома «ВСК"

Сегодня роль профессиональных регистраторов ценных бумаг на российском рынке выходит на передний план. С развитием института собственников, повышением капитализации акционерных обществ, ростом инвестиционной привлекательности компаний возможные ошибки регистратора оказываются далеко не такими безобидными, как это казалось еще несколько лет назад. Растет стоимость активов предприятий, ужесточается борьба за собственность - все эти очевидные тенденции, которые сегодня присутствуют на фондовом рынке, значительно повышают ответственность регистраторов за свою деятельность.

Если в начале 1990-х гг. акционер в ходе приватизации стал владельцем 2—3 акций предприятия номинальной стоимостью 100 руб., то сегодня его актив может оцениваться уже в несколько тысяч долларов. Естественно, что при таких обстоятельствах частные акционеры и юридические лица начинают более строго отслеживать сохранность и правильность учета своей собственности, приводят в порядок свои дела и выясняют, не нарушены ли их имущественные права. Безусловно, возрастает и профессиональная нагрузка на регистраторов.

Еще одним фактором, оказывающим непосредственное влияние на работу регистраторов, является увеличение активности мошенников, выстраивающих все новые и новые схемы незаконного приобретения собственности. К сожалению, регистраторы не всегда ограждены от подобных действий, а соответственно, не защищены и интересы акционеров тех предприятий, чьи реестры ведут регистраторы.

Страхование профессиональной ответственности регистраторов призвано защитить имущественные интересы как самих регистраторов, так и акционеров и эмитентов. Однако законодательство в сфере регулирования фондового рынка, страховой деятельности, деятельности регистраторов в России находится на этапе формирования, поэтому неизбежно возникают спорные вопросы.

В этой статье мы хотели бы поднять, на наш взгляд, два основных вопроса, решение которых необходимо как участникам рынка ценных бумаг, так и страховым компаниям.

Проблема 1. 
Убытки эмитента по договору, заключенному с регистратором, договором страхования ответственности регистратора компенсироваться не могут в силу законодательства 
Как показывает судебная практика, эмитент ценных бумаг может понести убытки в связи с деятельностью регистратора, которому поручено ведение реестра владельцев ценных бумаг. Так, например, если регистратор произвел списание ценных бумаг по поддельным документам, ответственность перед владельцем ценных бумаг за возмещение причиненных ему ошибочными действиями регистратора убытков может быть возложена непосредственно на эмитента, в результате чего эмитент может понести убытки, связанные с удовлетворением претензий (возмещением убытков) владельца ценных бумаг.

Одним из существующих способов защиты интересов третьих лиц в случае применения им вреда или убытков является страхование ответственности регистраторов перед третьими лицами. Очень важно понимать, что законодательство Российской Федерации на сегодняшний день позволяет осуществлять такое страхование только в рамках ст. 931 ГК РФ «Страхование риска ответственности за причинение вреда», т. е. в случае возникновения риска ответственности регистратора за причинение вреда владельцам ценных бумаг, номинальным держателям, залогодержателям и другим лицам.

В последнее время актуален вопрос: может ли эмитент выступать в качестве выгодоприобретателя по такому договору страхования? Для этого необходимо четко понимать, какие риски возникают у эмитента ценных бумаг и покрываются ли они договором страхования. Эмитент поручает регистратору ведение реестра ценных бумаг на основании договора. Таким образом, убытки у эмитента могут возникать в результате нарушения регистратором договора, его отдельных положений. Такого рода убытки эмитента могут покрываться исключительно в случаях, предусмотренных законом (согласно ст. 932 ГК РФ).

В настоящее время действующее законодательство не содержит положений, предусматривающих возможность страхования риска ответственности за нарушение регистратором договора, заключенного с эмитентом. В связи с вышеизложенным договор страхования ответственности регистратора перед третьими лицами не может покрывать риск ответственности за нарушение регистратором договора, заключенного с эмитентом. Несмотря на это, эмитенты в целях дополнительного обеспечения обязательств регистратором по возмещению возможных у него убытков требуют у регистраторов наличие договора страхования ответственности регистратора перед третьими лицами, в котором в качестве выгодоприобретателя будет поименован, в том числе, и эмитент. Однако здесь речь идет непосредственно о страховании риска ответственности за причинение вреда регистратором эмитенту в ходе осуществления деятельности регистратора, возникновение которого маловероятно, поскольку ответственность на регистратора за причинение убытков эмитенту возлагается, как правило, в результате нарушения заключенного с ним договора. Эмитенты ценных бумаг должны понимать это и быть готовыми к тому, что договор страхования содержит исключение из объема обязательств страховщика покрытия рисков эмитента по договору, заключенному между регистраторами и эмитентами. Количество договоров страхования, противоречащих ст. 932 ГК РФ и признанных в судебном порядке недействительными, возрастает. При признании договора страхования недействительным владельцы ценных бумаг остаются без дополнительного обеспечения исполнения обязательств по возмещению возможного вреда. Страховая защита, противоречащая законодательству, не позволит владельцам ценных бумаг быть спокойными за судьбу своей собственности.

Проблема 2.

Цена страхования напрямую зависит от степени страхового риска

Миф о безубыточности страхования ответственности регистраторов изжил себя, поскольку количество удовлетворенных в судебном порядке претензий, предъявленных третьими лицами регистраторам, ежегодно увеличивается. Самым распространенным случаем причинения убытков владельцам ценных бумаг является списание с лицевого счета ценных бумаг по поддельным документам или без установленных законом оснований.

Пример таких страховых выплат встречается в деятельности Страхового Дома «ВСК XE "ВСК" » (ОАО «Военно-страховая компания»), который 8 июня 2006 г. произвел выплату в размере 10 939 913 руб. ОАО «Регистратор Р.О.С.Т.».

Кроме того, количество рисков, покрываемых договором страхования ответственности регистратора, в последнее время существенно возросло. Регистраторы в обязательном порядке хотят обеспечить страховую защиту на случай возникновения у них так называемых «криминальных рисков». Речь идет о возможных случаях причинения вреда в результате умышленных противоправных (мошеннических) действий или бездействия работников регистратора, включая совершение деяний с использованием поддельных документов, несанкционированный доступ к компьютерным сетям страхователя с целью уничтожения, копирования, изменения (искажения) электронных данных. Несомненно, обеспечение страховой защиты таких рисков на сегодняшний день очень актуально.

При этом все перечисленные факторы приводят к существенному увеличению стоимости цены страхования. Страховая компания обязана осуществлять страхование с применением экономически обоснованных страховых тарифов, что позволяет избежать неплатежеспособности. Поэтому регистраторы должны быть готовы к увеличению страховых тарифов на качественную и эффективную страховую защиту такого рода.

Финансовые вопросы страховой деятельности

ЕСН и добровольное медицинское страхование
Бухгалтерский бюллетень. 2006 г., № 8
В Письме Министерства финансов РФ от 16.06.06 г. № 03-05-02-04/82 сообщается, когда страховые взносы, которые организация перечисляет по договорам добровольного медицинского страхования работников, предусматривающим оказание восстановительно-реабилитационной помощи, не облагаются ЕСН.

Подпунктом 7 п. 1 статьи 238 НК РФ предусмотрено, что не подлежат налогообложению единым социальным налогом, в частности, суммы платежей (взносов) налогоплательщика по договорам добровольного личного страхования работников, заключаемым на срок не менее одного года, предусматривающим оплату страховщиками медицинских расходов этих застрахованных лиц.

Статьей 1 Закона Российской Федерации от 28.06.91 г. № 1499-1 "О медицинском страховании граждан в Российской Федерации" предусмотрено, что добровольное медицинское страхование осуществляется на основе программ добровольного медицинского страхования и обеспечивает гражданам получение дополнительных медицинских и иных услуг сверх установленных программами обязательного медицинского страхования.

В соответствии со статьей 4 Закона № 1499-1 медицинское страхование осуществляется в форме договора, заключаемого между субъектами медицинского страхования.

Если оказание восстановительно-реабилитационной помощи соответствует программе добровольного медицинского страхования, то суммы платежей (взносов) налогоплательщика по договору добровольного личного медицинского страхования работников, заключенному на срок не менее одного года и предусматривающему оказание восстановительно-реабилитационной помощи застрахованным лицам при наступлении страхового события, не подлежат налогообложению единым социальным налогом.

Получили страховку и... дважды заплатили НДС
Главбух. 2006 г., № 15
Д.А. Волошин, эксперт журнала «Главбух»

Реализуя крупную партию товаров новому покупателю, фирма может застраховать риск того, что контрагент не погасит свой долг. При наступлении страхового случая деньги в оплату товаров фирма получит от страховой компании. Но вот проблема. Такие поступления статья 162 Налогового кодекса РФ обязывает облагать НДС. Насколько справедливо это требование и можно ли избежать уплаты НДС со страховки?

Суть проблемы

Итак, фирма отгружает товар и, разумеется, начисляет в момент отгрузки НДС с его стоимости. Чтобы исключить денежные потери, продавец страхует риск неисполнения покупателем своих обязательств. Покупатель не платит. Страховая компания компенсирует продавцу его ущерб. И продавец, руководствуясь подпунктом 4 пункта 1 статьи 162 Налогового кодекса РФ, начисляет НДС с полученной страховки. Налог в данном случае рассчитывают по ставке 18%/118% или 10%/110% (п. 4 ст. 164 Налогового кодекса РФ).

Проиллюстрируем эту ситуацию на примере.

Пример.
ООО «Факел» в августе 2006 года реализовало ООО «Восход» партию товара за 590 000 руб. (в том числе НДС - 90 000 руб.). Поскольку прежде ООО «Факел» с ООО «Восход» не сотрудничало, риск неоплаты товара покупателем был застрахован. Страховая выплата составляет 590 000 руб.

По договору поставки ООО «Восход» должно заплатить за товар не позднее 31 августа 2006 года. Покупатель свои обязательства не выполнил, и в сентябре 2006 года ООО «Факел» получило от страховой компании 590 000 руб. С этой суммы бухгалтер начислил НДС - 90 000 руб.

(590 000 руб. х 18% : 118%). Таким образом, общая сумма начисленного налога составила 180 000 руб. (90 000 + 90 000).

Из примера видно, что продавец, реализовав всего одну партию товара, в итоге должен заплатить НДС в двойном размере. Насколько законен такой подход?

Минфин проблемы не видит

Естественно, чиновники никакой проблемы в налогообложении страховой выплаты не усматривают. На их взгляд, продавец платит налог по двум разным сделкам и двойного налогообложения не возникает.

Комментирует Елена Вихляева, главный специалист отдела косвенных налогов департамента налоговой и таможенно-тарифной политики Минфина России:

- Действительно, подпункт 4 пункта 1 статьи 7 62 Налогового кодекса требует от продавца платить НДС со страховых выплат по договорам страхования риска неисполнения обязательств покупателем товаров (работ, услуг), реализация которых признается объектом налогообложения. Таким образом, продавец сначала должен начислить НДС в момент отгрузки товаров, а затем в тот момент, когда страховая компания компенсирует продавцу сумму, не уплаченную покупателем. Двойного налогообложения в данном случае не возникает, поскольку договор купли-продажи и договор страхования - это две разные сделки.

Идем в суд?

Между тем бухгалтеры убеждены, что требование, прописанное в подпункте 4 пункта 1 статьи 162 Налогового кодекса РФ, ведет к двойному налогообложению. А значит, можно добиться отмены этой нормы в Конституционном суде РФ.

Комментирует Елена Жиленко, главный бухгалтер ООО «Космос-Терминал»:

- С / января 2006 года все предприятия перешли на уплату НДС по начислению. Следовательно, при отгрузке товара продавец, обязан начислить и уплатить НДС в бюджет. Кроме того, с сумм полученных страховых выплат по договорам страхования риска неисполнения договорных обязательств продавец также должен уплатить данный налог. На мой взгляд, такая ситуация несправедлива. Устранить несправедливость можно в суде. Правда, в данном случае вопрос может решить только Конституционный суд РФ, если признает норму подпункта 4 пункта 7 статьи 762 Налогового кодекса РФ незаконной, поскольку она приводит к Двойному налогообложению.

Еще один вариант: попытаться избежать двойной уплаты НДС, доказав в суде, что налог, начисленный при отгрузке товара и при получении страховки, – это взаимоисключающие вещи.

Комментирует Ольга Береславская, аттестованный преподаватель Института профессиональных бухгалтеров России (ИПБР), к. э. н.:

- С одной стороны, если предприятие отгрузило товар и при этом застраховало свой договор от риска невыполнения страховых обязательств, то юридически это две разные сделки. С другой стороны - страхуется риск по конкретному договору.

Таким образом, эти две сделки неразрывно связаны. Не будь ее первой части (реализации товара), не появится и вторая (страхование). Тем не менее Налоговый кодекс РФ в такой ситуации обязывает продавца платить НДС дважды. Справедливым это не назовешь. И пока данная «недоработка» не будет устранена законодательно, избежать двойной уплаты НДС можно только обратившись в арбитражный суд. Теоретически судей можно убедить в том, что после получения страховки продавец вправе скорректировать декларацию, в которой отражен НДС, начисленный при реализации. А именно этот налог нужно исключить из общей суммы начислений. Аргумент в пользу такого подхода следующий. В договоре на отгрузку указано, что риск невыполнения покупателем своих обязательств застрахован. Следовательно, договор страхования можно квалифицировать как вспомогательный документ по отношению к основному договору - купли-продажи. Соответственно, реализация товара и получение страховки - это два этапа одной сделки. А НДС по одной сделке дважды уплатить нельзя.

И наконец, еще один вариант. Формулировка подпункта 4 пункта 1 статьи 162 Налогового кодекса РФ при внимательном прочтении звучит довольно двусмысленно. Поэтому фирма может убедить судей в том, что ее случай к требованиям статьи 162 никакого отношения не имеет.

Комментирует Юрий Воробьев, адвокат Baker & McKenzie CIS Ltd:

- На первый взгляд подпункт 4 пункта 1 статьи 162 Налогового кодекса РФ действительно требует от продавца заплатить НДС со страховки, полученной при неисполнении покупателем своих обязательств.

В то же время однозначной данную норму не назовешь. Процитируем: «Налоговая база... увеличивается на суммы полученных страховых выплат по договорам страхования риска неисполнения договорных обязательств контрагентом страхователя-кредитора, если страхуемые договорные обязательства предусматривают поставку страхователем товаров (работ, услуг), реализация которых признается объектом налогообложения в соответствии со статьей 146 настоящего Кодекса».

С одной стороны, данная норма предусматривает выплаты при неисполнении обязательств покупателем, то есть страхуется обязанность оплатить товары (работы, услуги).

С другой стороны, сказано, что страхуемые обязательства должны предусматривать поставку товаров (работ, услуг). Здесь уже говорится не об обязательствах покупателя по оплате, а об обязательствах продавца по поставке. Таким образом, однозначной трактовки у данной нормы нет. А, как известно, все неясности законодательства следует толковать в пользу налогоплательщика. Понятно, что НДС со страховки продавцу платить невыгодно. И теоретически судьи должны с учетом статьи 3 Налогового кодекса РФ освободить его от этой обязанности. Но каков будет фактический результат такого спора, сказать трудно. Ведь в рассматриваемом случае неясность относится не к порядку расчета налоговой базы, а к «второстепенным» условиям.

Внесудебное решение: заменяем страховку уступкой

Некоторые юристы также считают, что при уплате НДС по страховке двойного налогообложения нет. Однако данное требование Налогового кодекса РФ явно невыгодно для фирм. Поэтому лучше изыскать путь, позволяющий не платить НДС по одной реализации дважды. Одна из возможностей - замена договора страхования договором уступки права требования долга.

Комментирует Наталья Фиш, начальник юридического отдела ООО «Аудиторская служба "СТЕК"»:

- Действительно, если продавец начисляет НДС с полученного страхового возмещения, фактически одна и та же сумма дважды становится объектом налогообложения. Первый раз - в момент отгрузки товара, а второй раз -в момент получения страховки. Однако, по моему мнению, нельзя говорить о том, что возникает двойное налогообложение. И вероятность того, что арбитражный суд поддержит налогоплательщика, решившего не начислять НДС по страховой сумме, невысока.

Вместе с тем проблему с НДС можно решить, если вместо договора страхования заключить договор уступки права требования. Поясню. Фактически страховая компания, выплатив продавцу страховку, приобретает право требования долга покупателя. Поэтому экономическая суть этих договоров практически одинакова. А налоговые преимущества уступки очевидны. Ведь начислять НДС с сумм, полученных от нового кредитора, глава 21 Налогового кодекса РФ не требует. Следовательно, если бы поставщик вместо договора страхования заключил договор уступки права требования, второго объекта налогообложения у него не возникло бы. Однако не исключено, что такая замена договоров не устроит страховую компанию.

Выводы

Итак, опрошенные нами специалисты не единодушны в вопросе, ведет ли норма из подпункта 4 пункта 1 статьи 162 Налогового кодекса РФ к двойному налогообложению или нет. Но ясно одно: данное требование кодекса на деле вынуждает фирму дважды платить налог по одной и той же партии реализованного товара. А это несправедливо. Безусловно, наилучший способ устранить эту несправедливость – отменить требование об уплате НДС по страховке на законодательном уровне. Но в ближайших планах чиновников такая отмена не значится.

Поэтому сейчас избежать двойной уплаты налога можно двумя способами.

Первый способ избежать повторной уплаты налога сводится к судебному разбирательству. Можно доказать в арбитражном суде, что договоры купли-продажи и страхования – это составные части одной сделки.

Альтернативный вариант. Приведите в суде такой довод: норма, прописанная в подпункте 4 пункта 1 статьи 162 Налогового кодекса РФ, двусмысленна. Из нее неясно, о страховании какого риска идет речь: что покупатель не оплатит товар или же продавец его не отгрузит. Следовательно, данную норму следует трактовать так, как это выгодно налогоплательщику.

И наконец, чтобы окончательно разрешить проблему, можно попытаться убедить Конституционный суд РФ в том, что требование статьи 162 Налогового кодекса РФ ведет к двойному налогообложению, а следовательно, противоречит Конституции РФ.

Второй способ состоит в том, чтобы заменить страховое возмещение платой по договору об уступке права требования долга. Недостаток этого метода очевиден: страховая компания может не согласиться на такую сделку. Но, возможно, договор уступки удастся заключить с той фирмой, которая будет готова взыскать деньги с должника. И в этом случае страховать риски не придется.

Порядок уплаты страховой премии по договорам страхования
Финансовая газета. 2006 г., № 31, 3 августа
В. Абрамов, к. ю. н., СК «Энергогарант XE "Энергогарант" »
Форма уплаты страховой премии

Особое значение имеет форма уплаты страховой премии, т.е. деньгами или иными имущественными активами. В страховой практике данный вопрос является весьма спорным. Некоторые специалисты полагают, что страховую премию можно оплачивать векселями, обосновывая свою точку зрения тем, что вексель является гражданско-правовым обязательством, на основании которого у векселедержателя возникает исключительно безусловное денежное обязательство, т.е. обязательство по оплате денежных средств, в силу которого векселедатель или акцептант обязан уплатить векселедержателю определенную в векселе денежную сумму.

Приведенная точка зрения имеет некоторое правовое обоснование. Здравый смысл также приводит к выводу, что по векселю можно получить те же самые деньги, что и при оплате страховой премии, но только позже в зависимости от даты платежа по векселю, но не при заключении договора страхования. И поскольку в этом случае произойдет замена чисто денежного обязательства (оплата премии) на .вексельное обязательство, т.е. отложенный платеж, для этих целей вполне допустимо применение таких конструкций, как отступное (ст. 409 ГК РФ) или новация (ст. 414 ГК РФ). Конечно же, изложенные правовые посылы, являются законными аргументами для применения их к гражданско-правовым возмездным обязательствам. Однако с практической точки зрения применение указанных конструкций к страховым обязательствам не приемлемо: по экономическим соображением. Дело в том, что целью страхования является страховая выплата (возмещение) при наступлении оговоренных в договоре страховых случаев. Достигается это только с помощью заранее сформированного страховщиками денежного страхового фонда, за счет которого осуществляются указанные платежи.

Но, учитывая, что обязанность по страховой выплате (возмещению) у страховщика может возникнуть в любое время действия договора страхования, так как данное обстоятельство является вероятностным и случайным, страховщики должны быть заранее подготовлены к исполнению данной обязанности. Такая готовность может быть обусловлена только одним обстоятельством – наличием необходимого денежного фонда для осуществления страховой выплаты по тем рискам, которые имеются в страховом портфеле страховщика, причем в любое время.

Вексельное обязательство не предоставляет страховщику возможности для обеспечения указанной оперативности, так как платеж по векселю можно получить только лишь после наступления цаты платежа, указанной в самом векселе. Именно это обстоятельство является, с одной стороны, основанием для непринятия векселя в качестве платежа страховой премии, а, с другой стороны, [предпосылкой для оплаты страховой премии только денежными средствами. Подтверждением этому является правило, установленное ст. 11 Закона №4015-1, определяющее, что страховая премия уплачивается в валюте Российской Федерации, за исключением случаев, предусмотренных ее валютным законодательством. А законным платежным средством для уплаты денежных обязательств в соответствии со ст. 140 ГК РФ являет-ся рубль, который обязателен к приему по нарицательной стоимости на всей территории Российской Федерации. Соответственно, на наш взгляд, однозначен вывод о том, что в страховых обязательствах страховая премия подлежит уплате только денежными средствами, а не векселями.

Тем не менее в страховой практике, да и не только в практике, но и в доктрине, имеется противоположная точка зрения, сторонники которой указанную регламентацию законодателя трактуют несколько шире, полагая, что страховую премию все же можно «уплачивать» векселями. Это обусловлено общими нормами гражданского законодательства, допускающими замену денежных обязательств путем применения новации, отступного, зачета. Однако в тех случаях, когда законодатель совершенно четко определяет, что расчеты должны осуществляться только в деньгах (к таким случаям относится страховое обязательство), а не векселях, нам представляется, что данная точка зрения не приемлема.

В связи с этим, например, при досрочном расторжении договора страхования жизни, предусматривающего дожитие застрахованного лица до определенного возраста или срока либо наступления иного события, в соответствии с п. 7 ст. 10 Закона № 4015-1 страхователю возвращается сумма в пределах сформированного в установленном порядке страхового резерва на день прекращения договора страхования (выкупная сумма). Страховые резервы в соответствии с правилами формирования страховых резервов по страхованию иному, чем страхование жизни, утвержденными приказом Минфина России от 11.06.02 г. № 51н, в том числе и при создании резервов по страхованию жизни, формируются только в денежной форме. Из этих резервов подлежит возврату страховая премия (выкупная сумма) в случае досрочного расторжения договора страхования.

Учет расходов по уплате страховой премии

Страховая премия играет важную роль при определении финансовых результатов деятельности страховых организаций и страхователей (выгодоприобретателей), в том числе финансовых показателей, учитываемых в целях налогообложения. В НК РФ установлено, что страховая премия относится к расходам, не уменьшающим налоговую базу по налогу на прибыль, за некоторыми исключениями. Согласно ст. 270 НК РФ налоговую базу уменьшают расходы:

в виде взносов на добровольное страхование, кроме взносов, указанных в ст. 255, 263 и 291 НК РФ;

в виде взносов на негосударственное пенсионное обеспечение, кроме взносов, указанных в ст. 255 НК РФ;

расходы в виде взносов по тем видам договоров имущественного страхования, которые не предусмотрены ст. 263 НК РФ.

Что касается договоров добровольного личного страхования и договоров негосударственного пенсионного обеспечения, то согласно п. 16 ст. 255 НК РФ не относятся в состав расходов на оплату труда, уменьшающих налоговую базу, суммы платежей (взносов) работодателей по договорам:

добровольного страхования (договорам негосударственного пенсионного обеспечения), если такие договоры заключаются на срок менее пяти лет и в течение этого срока предусматривают страховые выплаты, в том числе в виде рент и (или) аннуитетов (за исключением страховой выплаты, предусмотренной в случае наступления смерти застрахованного лица), в пользу застрахованного лица;

негосударственного пенсионного обеспечения, предусматривающим выплату пенсий до исчерпания средств на именном счете участника, в течение срока менее пяти лет, а договоры добровольного пенсионного страхования -выплату пенсий не пожизненно;

добровольного личного страхования работников, заключаемым на срок менее одного года, предусматривающим оплату страховщиками медицинских расходов застрахованных работников.

Кроме того, не включается в состав расходов совокупная сумма платежей (взносов) работодателей, выплачиваемая по договорам долгосрочного страхования жизни работников, добровольного пенсионного страхования и (или) негосударственного пенсионного обеспечения работников, которая учитывается в целях налогообложения в части, превышающей 12% суммы расходов на оплату труда. Таким образом, к указанным расходам можно относить только суммы в размере не более 12% суммы расходов на оплату труда.

В случае изменения существенных условий договора и (или) сокращения срока действия договора долгосрочного страхования жизни, договора добровольного пенсионного страхования и (или) договора негосударственного пенсионного обеспечения или их расторжения, которые заключены без указанных исключений, взносы работодателя по таким договорам, ранее включенные в состав расходов, признаются подлежащими налогообложению с момента изменения существенных условий указанных договоров и (или) сокращения сроков действия этих договоров или их расторжения. Данное правило не распространяется на случаи, если досрочное расторжение договора произошло в связи с обстоятельствами непреодолимой силы, т.е. чрезвычайными и непредотвратимыми обстоятельствами.

Взносы по договорам добровольного личного страхования, предусматривающим оплату страховщиками медицинских расходов застрахованных работников, включаются в состав расходов в размере, не превышающем 3% суммы расходов на оплату труда. Взносы по договорам добровольного личного страхования, заключаемым исключительно на случай наступления смерти застрахованного работника или утраты застрахованным работником трудоспособности в связи с исполнением им трудовых обязанностей, включаются в состав расходов в размере, не превышающем 10 тыс. руб. в год на одного застрахованного работника.

Что касается расходов на обязательное и добровольное страхование имущества, не включаемых в налоговую базу, то в соответствии со ст. 263 НК РФ таковыми являются расходы в виде страховых взносов по всем видам обязательного страхования, а также по видам добровольного страхования следующего имущества:

средств транспорта (водного, воздушного, наземного, трубопроводного), в том числе арендованного, расходы на содержание которого включаются в расходы, связанные о производством и реализацией;

грузов;

основных средств производственного назначения (в том числе арендованных), нематериальных активов, объектов незавершенного капитального строительства (в том числе арендованных);

рисков, связанных с выполнением строительно-монтажных работ;

товарно-материальных запасов;

урожая сельскохозяйственных культур и животных;

иного имущества, используемого налогоплательщиком при осуществлении деятельности, направленной на получение дохода;

ответственности за причинение вреда, если такое страхование является условием осуществления налогоплательщиком деятельности в соответствии с международными обязательствами Российской Федерации или общепринятыми международными требованиями.

Кроме того, расходы по обязательным видам страхования (установленные

законодательством Российской Федерации) включаются в состав прочих расходов в пределах страховых тарифов, утвержденных законодательством Российской Федерации и международными конвенциями. Если этим тарифы не утверждены, расходы по обязательному страхованию включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат.

Указанные расходы по добровольным видам страхования включаются в состав прочих расходов в размере фактических затрат.

Негосударственные пенсионные фонды

Актуальные вопросы решения пенсионной проблемы в России
Власть. 2006 г., № 7

А. Новиков
В современных условиях вопросы пенсионного обеспечения приобретают возрастающее общественное значение. Необходимость жизнеобеспечения огромной и всевозрастающей массы пенсионеров превратилась в огромную социальную проблему. В связи с этим методологически важно выделить два самостоятельных, но органически взаимосвязанных направления решения обществом этой проблемы: 1) пенсионное обеспечение как важнейший фактор социальной защиты населения и 2) пенсионная система как выражение экономических отношений по формированию необходимых материальных и денежных ресурсов для жизнеобеспечения пенсионеров.

По своей социальной сущности пенсионные системы повсюду проявляют себя в качестве важнейших факторов социальной защиты населения определенных (старших) возрастных групп, а также групп населения, утративших по тем или иным причинам трудоспособность и другие источники средств существования. В современных условиях значение пенсионного обеспечения неуклонно возрастает прежде всего в силу роста численности той части населения, которая по тем или иным причинам утрачивает трудовые и иные источники средств существования, оказываясь беззащитной перед наступлением неминуемой нищеты, если общество не возьмет на себя бремя организации ее жизнеобеспечения. Общество вынуждено заниматься этой социальной проблемой, убедившись на опыте в недопустимости отпускать ее решение в русло индивидуального произвола.

Социальная ситуация складывается таким образом, что в современном обществе, независимо от специфики социально-экономического строя, начинает действовать принудительно навязываемая социальная необходимость жизнеобеспечения членов общества, утративших свои трудовые индивидуальные источники средств существования. Это жизнеобеспечение организуется обществом в форме пенсионной системы. В связи с этим уместно обратить внимание на статистику пенсионеров, прежде всего на их численность и состав, динамику этой численности, которая дает достаточно полное представление о социальной значимости проблемы жизнеобеспечения пенсионеров (табл. 1).

Таким образом, общее число пенсионеров с 1990 по 2004 год возросло на 5316 тыс. человек (на 14,1%), в том числе пенсионеров по старости – на 12,3%, по инвалидности – на 21,7%* за выслугу лет – в 7 раз (к 2001 г.), социальных – в 4 раза при уменьшении числа пенсионеров по случаю потери кормильца на 1,6%, хотя их численность среди работающих пенсионеров возросла на 21,2%.

Нет сомнения в том, что эти серьезные изменения в численности и структуре пенсионеров свидетельствуют о существенных социальных сдвигах в российском обществе. Четко просматривается опережающий по сравнению с ростом численности пенсионеров по старости рост числа пенсионеров-инвалидов и в особенности высокие темпы роста числа пенсионеров социальных (в 4 раза) и за выслугу лет (в 7 раз). Впечатляет также возрастание за 13 лет общей численности пенсионеров на 14,1% (на 5316 тыс. человек). Это привело к изменению структуры населения страны в целом, а также в отношении числа пенсионеров к численности занятых в народном хозяйстве страны (табл. 2).
Таблица 1.
Численность пенсионеров по видам пенсионного обеспечения (на конец г., тыс. человек)

	
	1990
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001

	Все пенсионеры
	32848
	38184
	38410
	38381
	38411
	38630

	В том числе получающие пенсии:
	
	
	
	
	
	

	по старости
	25659
	28993
	29323
	28932
	28813
	29989

	по инвалидности
	3514
	4813
	4816
	4816
	4822
	4848

	по случаю потери кормильца
	2792
	2532
	2601
	2622
	2116
	2640

	за выслугу лет
	82
	577
	631
	657
	674
	674

	социальные
	410
	1269
	1339
	1354
	1986
	1479

	В том числе численность работающих пенсионеров

	Всего
	6801
	8707
	7165
	7131
	6102
	5762

	В том числе получающие пенсии:
	
	
	
	
	
	

	по старости
	6026
	7470
	5797
	5710
	4613
	4287

	по инвалидности
	747
	741
	742
	770
	783
	817

	по случаю потери кормильца
	-
	41
	69
	67
	43
	-

	за выслугу лет
	28
	418
	493
	520
	530
	527

	социальные
	-
	37
	64
	64
	15
	79


Составлено по Российскому статистическому ежегоднику. 2004. М., 2004, стр. 188

Составлено и рассчитано по «Социальному положению и уровню жизни населения России». М., 2002, стр. 40, 71, 175; Российскому статистическому ежегоднику. 2004. М., 2004, стр. 77, 133, 188.

Численность населения страны с 1990 по 2004 год уменьшилась на 2698 тыс. человек, то есть почти на 2%, а численность занятых в народном хозяйстве сократилась еще больше – на 10694 тыс., то есть более чем на 11,5%, тогда как численность пенсионеров увеличилась на 5316 тыс., то есть на 13,9%. Удельный вес пенсионеров по отношению к населению возрос на 4,4%, а к занятым – на 13,7%. Социальная

значимость пенсионных проблем в эти годы возрастала и обострялась, поскольку при сокращении числа занятых трудом в народном хозяйстве обществу необходимо содержать и жизнеобеспечивать возрастающую численность пенсионеров. Это – проблема для Пенсионного фонда страны, который формируется путем страховых отчислений от трудовых доходов работающего населения.

Таблица 2.
Число пенсионеров в общей численности населения и занятых

	Численность (тыс. человек)
	1990
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2004

	Население (тыс. человек)
	147662,0
	147137,2
	146739,4
	146327,6
	145559,2
	144819,1
	144964,0

	Занятые в экономике (тыс. человек)
	75300
	60021
	58437
	63082
	64465
	64664
	66606

	Пенсионеры (тыс. человек)
	32848
	38184
	38410
	38381
	38411
	38630
	38164

	Доля пенсионеров в общей численности населения (%)
	22,3
	26,0
	26,2
	26,2
	26,4
	26,7
	26,3

	Доля пенсионеров в общей численности занятых (%)
	43,6
	63,6
	65,7
	60,8
	59,6
	59,7
	57,3


Как известно, социальная сущность страховых распределительных пенсионных систем, обеспечивающих социальную защиту населения, заключается в солидарности всех застрахованных трудящихся и всех работодателей, когда пенсии старшего поколения, выходящего по возрасту на пенсию, формируются за счет страховых отчислений младшего поколения. При этом надо иметь в виду, что пенсионеры зарабатывают пенсию собственным трудом и не являются иждивенцами общества, а получают пенсию на основе принципа солидарности поколений. Поэтому при сокращении числа занятых в экономике сумма страховых отчислений в Пенсионный фонд (при неизменности тарифа страховых взносов) уменьшается, распределяясь на возрастающую численность пенсионеров, сокращая размеры индивидуальных пенсий и обостряя проблему жизнеобеспечения пенсионера в пенсионный период. В связи с этим необходимо выполнять следующие условия:

пенсионные взносы должны взиматься в размерах, достаточных для обеспечения достойного уровня жизни в пенсионный период;

уровень пенсии должен находиться в неразрывной связи со страховым стажем и заработком;

средства страхового фонда ни при каких обстоятельствах не могут расходоваться на иные цели, кроме пенсионного обеспечения застрахованных и их семей;

деятельность всех органов, обеспечивающих функционирование систем обязательного пенсионного страхования, должна находиться под контролем со стороны застрахованных и страхователей;

обязанность государства – гарантировать осуществление установленной им системы обязательного пенсионного обеспечения.

Все эти социальные принципы пенсионного обеспечения как факторы социальной защиты населения достаточно обоснованы для нормальной демографической ситуации в стране, когда рост числа пенсионеров является своеобразной функцией роста населения и пропорционального увеличения занятости трудоспособного населения, на стабильной основе поддерживающего жизнеобеспечение растущего числа пенсионеров.

Опережающий рост числа пенсионеров имеет место не только в России, но и в большинстве стран высокого и среднего уровня развития. Для анализа социальных проблем пенсионного обеспечения специалистами введены коэффициенты зависимости и поддержки пенсионного обеспечения от соотношения численности пенсионеров и численности населения трудоспособного возраста. Указанные коэффициенты отражают взаимосвязь социальных, демографических и экономических показателей жизнеобеспечения пенсионеров.

При неизменности страховых тарифов и величины зарплаты размеры денежных пенсий должны быть тем выше, чем большее число трудоспособных приходится на каждого пенсионера.

Работающие пенсионеры пополняют Пенсионный фонд страховыми взносами от своих трудовых доходов. В то же время следует подчеркнуть тот факт, что наличие в России огромного числа работающих пенсионеров (в 2003 г. - это 7068 тыс. человек) свидетельствует о серьезном нарушении одного из основополагающих социальных принципов пенсионного обеспечения, а именно: размеры пенсий должны обеспечивать достойный уровень жизни пенсионера в пенсионный период. Недостаточная пенсия усиливает социальную напряженность в обществе, вынуждая пенсионера появляться на рынке труда в качестве безработного в поисках работы и занимать определенное рабочее место, не пуская более молодых работников.

В таблицах 1, 2 и 3 статистическими средствами показано своеобразие социальной ситуации в период рыночных преобразований в России с 1990 по 2003 год. Эта специфика состоит в том, что в рассматриваемый период численность населения страны в целом сократилась почти на 2%, численность занятых уменьшилась более чем на 11,5%, а общее число пенсионеров возросло на 14,1%. Таким образом, быстрое увеличение числа пенсионеров происходит не при отставании темпов числа населения и роста занятых, а при их значительном абсолютном сокращении. Эта ситуация дает основание для вывода о том, что обострение проблем социальной значимости пенсионного обеспечения происходит и при отставании роста численности населения и занятых от роста численности пенсионеров и еще сильнее, когда их численность движется в противоположном направлении (численность населения и занятых сокращается, а число пенсионеров растет). Об этом свидетельствует расчет (по формулам 1, 2) указанных коэффициентов зависимости и поддержки за 1990-2003 гг. (табл. 3).

Социально-демографический феномен этой уникальной ситуации характеризуется двумя парадоксальными процессами: 1) ростом численности трудоспособного населения при сокращении его общей численности (число трудоспособных возросло на 5,9%, то есть на 5264 тыс. человек при сокращении общей численности населения на 1,8%, то есть на 2698 тыс. человек); 2) большим разрывом между числом трудоспособных и числом занятых: в 1997 г. трудоспособных было больше, чем занятых на 24316 тыс. человек, то есть на 28,8%, а к 2003 г. этот разрыв сократился незначительно и составил 22 600 тыс. человек, то есть 25,7%.

Причины названных парадоксов состоят в следующем. Первый парадокс – сочетание роста числа трудоспособных с сокращением общей численности населения в период с 1990 по 2003 год объясняется тем, что в этот период, начиная с 1992 г., смертность была выше рождаемости и к 2003 г. все возрастала. Если в 1992 г. число умерших на 219 тыс. 797 человек превышало число родившихся, то в 2003 г. эта разница соответственно возросла до 888 тыс. 525 человек, то есть в 2003 г. население в РФ сократилось почти на 1 млн. человек
.
Таблица 3.
Соотношение численности трудоспособных, занятых и пенсионеров в период 1990-2003 гг.

	
	1990
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2003

	Трудоспособные (всего)
	83942
	84337
	84786
	85548
	86332
	87054
	89206

	Занятые (всего)
	75300
	60021
	58437
	63082
	64465
	64664
	66606

	Пенсионеры (всего)
	32848
	38184
	38410
	38381
	38411
	38630
	38164

	Коэффициент зависимости
	39,1
	45,3
	45,3
	44,9
	44,8
	44,4
	42,8

	Коэффициент поддержки
	2,6
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,3
	2,3

	Число занятых на одного пенсионера
	2,30
	1,70
	1,66
	1,67
	1,68
	1,68
	1,75


Составлено и рассчитано по Российскому статистическому ежегоднику-2004, стр. 83; России в цифрах-2004. М., 2004, стр. 69.

Тем не менее численность трудоспособного населения в рассматриваемый период, как было показано в табл. 3, возрастала. Это положительное обстоятельство объясняется демографической волной, идущей со времен Великой Отечественной войны. В трудоспособный возраст вступала молодежь, родившаяся во второй половине 70-х и в первой половине 80-х годов XX в., когда рождаемость населения в СССР превышала смертность в 2 раза
. Так, в 1971-1980 гг. число родившихся на 1000 человек населения составляло в среднем за год 18,1 человека, а смертность соответственно - 9,3 человека; в 1981-1985 гг. эти показатели составляли соответственно 19,2 и 10,4 человека
.

В Российской Федерации население уменьшилось со 148 300 тыс. в 1993 г. до 144 млн. человек в 2002 г., то есть население сократилось на 4300 тыс. человек
, поскольку в эти годы нарастало превышение смертности населения над рождаемостью.

Второй момент – большой разрыв (более 20 млн. человек) между числом трудоспособного населения и числом занятых. Основная причина этого состоит в рыночном реформировании российской советской экономики, породившем высокий уровень безработицы среди трудоспособного населения, падение жизненного уровня населения и как следствие - ухудшение его здоровья, рост числа инвалидов трудоспособного возраста, занятых в домашнем хозяйстве, нарастание криминально-теневой занятости.

Высокий уровень безработицы, теневая занятость и огромная, всевозрастающая численность инвалидов, состоящих на учете в органах социальной защиты населения, увеличивая разрыв между трудоспособными и занятыми, не только существенно снижают общий уровень занятости населения трудом в народном хозяйстве и соответственно размер страховых отчислений, но и вынуждает значительную часть этих отчислений направлять на пособия по безработице и социальную помощь инвалидам. Все это тяжелым бременем ложится и на без того скудные возможности системы пенсионного обеспечения растущей «армии» пенсионеров.

Вместе с тем многомиллионная безработица и огромная масса инвалидов являются основной причиной большого разрыва между числом трудоспособного населения и количеством занятого населения, искажая коэффициент зависимости финансового положения пенсионеров от числа трудоспособного населения и создавая видимость благополучия в этой области. На самом деле более 20 млн. человек, основной частью которых являются безработные, теневики и инвалиды, не только не могут быть полнокровным источником страховых взносов в Пенсионный фонд, но еще являются для него дополнительным бременем, требуя пособий и помощи.

Поэтому более объективную картину социальной защиты российского пенсионера отражает показатель числа занятых на одного пенсионера. В табл. 3 отмечено уменьшение этого показателя занятых на одного пенсионера с 2,3 в 1990 г. до 1,75 занятых - в 2003 г., то есть все меньшее число занятых в народном хозяйстве работают на социальную защиту каждого пенсионера, поскольку численность занятых и пенсионеров изменяется в противоположном направлении.

Социальная напряженность, связанная с низким уровнем пенсионного обеспечения, в какой-то мере ослабляется достаточно большой численностью работающих пенсионеров – более 7 млн. человек (см. табл. 1). Наибольшее число работающих пенсионеров приходится на 1997 г.: когда из 38184 тыс. пенсионеров работали 8707 тыс. (22,8% от их общего числа), в том числе 741 тыс. инвалидов, а также 418 тыс. получающих пенсии за выслугу лет. Есть основания считать, что при нормальном уровне пенсионного обеспечения пенсионеру не было бы нужды продолжать зарабатывать на жизнь. Тем не менее массовое присутствие пенсионеров на рынке труда было своеобразным поводом для некоторых «советников» выступать с предложением законодательно повысить возрастные границы выхода на пенсию российским трудящимся. При этом не учитывался мировой опыт, который свидетельствует о том, что определение пенсионного возраста в различных странах во многом зависит от средней продолжительности жизни (см. табл. 4).

Общая тенденция такова, что чем больше средняя продолжительность жизни, тем выше пенсионный возраст (Япония), и наоборот (Россия). Само по себе предложение повысить пенсионный возраст в России кажется привлекательным, ибо, чем выше пенсионный возраст, тем больше численность трудоспособного населения и число занятых, тем меньше удельный вес пенсионеров. Это означает, что коэффициент зависимости снижается, а коэффициент поддержки повышается, увеличивается число занятых на одного пенсионера и возрастают пенсионные отчисления при неизменных размере среднемесячной заработной платы и страховом тарифе. Пенсионный фонд в этом случае получает возможность увеличивать размеры пенсии, ослабляя социальную напряженность в обществе и разгружая рынок труда от пенсионеров.

При этом нужно учитывать специфику России, а именно тот «неприятный» факт, что средняя продолжительность жизни в России никак не позволяет увеличивать пенсионный возраст. Известно, что «средний» россиянин мужского пола, по данным Госкомстата, живет в среднем 58 лет и умирает, недотянув до пенсионного возраста. И хотя средняя

продолжительность жизни российских женщин выше, то есть 72 года, это никак не решает вопрос в пользу повышения пенсионного возраста и для женщин. Повышение пенсионного возраста не решает также проблему улучшения социальной защиты пенсионеров, а наоборот – в российских условиях рыночного реформирования экономики страны еще больше усугубляет эту проблему. Чтобы убедиться в этом, нужно иметь в виду не только социальную значимость пенсионного вопроса, но прежде всего и главным образом экономические показатели, определяющие размеры пенсионного обеспечения.

Решение пенсионного вопроса лежит не только в социальной плоскости, то есть не только в соотношении социальных параметров с числом пенсионеров, а именно в относительном и абсолютном уменьшении численности пенсионеров за счет искусственного повышения пенсионного возраста. Необходимо учитывать возможность создания таких социальных параметров, при которых возрастание численности пенсионеров и их растущее жизнеобеспечение могут сочетаться с ростом численности насе-. ления, его трудоспособной и работающей части при более рациональном применении целого ряда экономических показателей и использовании финансовых ресурсов страны.

Таблица 4.
Данные о пенсионном возрасте и средней продолжительности жизни в различных странах

	Страна
	Пенсионный возраст (лет)
	Средняя продолжительность жизни (лет)

	
	Мужчины
	Женщины
	

	Великобритания
	62
	60
	77,3

	Россия
	60
	55
	65,9

	США
	65
	62
	76,8

	Франция
	60
	55
	78,2

	Чили
	65
	60
	75,1

	Швеция
	62,5
	60
	78,7

	Япония
	65
	65
	80,0


Источник: «АИФ». 2003, № 15, стр. 26.
Жизнеобеспечение пенсионеров – вопрос экономический и это центральная «болевая точка» пенсионной проблемы. На сегодня перед правительством стоит очень сложная проблема научно обоснованного выбора правильного сочетания централизованно-распределительных и накопительных схем формирования пенсионных средств. Задача осложняется тем, что необходимо творчески использовать опыт построения пенсионной системы в царской и советской России, в то же время, опираясь на определенные традиции и обычаи, учитывать тенденции и реалии современного этапа развития отечественной экономики. Фактически руководству страны необходимо в кратчайшие сроки создать новую, сбалансированную смешанную систему пенсионного обеспечения. Здесь большую роль должно сыграть активное сотрудничество между правительственными структурами, научной общественностью и бизнес-содружеством нашей страны.

Огромное значение имеют размеры страховых взносов от фонда заработной платы, методики начисления пенсий, определяющие разрыв между заработной платой и пенсией. В настоящее время только за счет уменьшения разрыва между пенсией и заработной платой до 60 – 70% среднемесячные значения пенсий могут быть увеличены почти в 2 раза (в 2004 г. среднемесячная заработная плата в России составила 7156 руб., а среднемесячная пенсия 2025 руб.). Необходимо мобилизовать все возможные ресурсы населения страны на увеличение занятости, рождаемости, снижение смертности детского и трудоспособного населения (особенно мужчин трудоспособного возраста) и отказаться от политики замораживания заработной платы, может быть, направить часть доходов от приватизации и природной ренты на государственные дотации для особо нуждающихся пенсионеров.

Представляется не лишним проанализировать позитивный и негативный опыт построения смешанных пенсионных систем зарубежных стран, для того чтобы, во-первых, по возможности использовать все лучшее, что есть в мире, и во-вторых, не повторять чужих ошибок.
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