Дополнение к Публикацииям о страховании





Июль 2006 г.


Дополнение к Публикациям о страховании в июле 2006 года
Содержание
9Законотворчество, страховой надзор


9Страховой рынок лишился 133 имен


9Коммерсантъ (Москва), 04 июля 2006 г., №119, С.15


9Сразу 133 компании лишены права работать на страховом рынке


9Российская газета (Москва), 06 июля 2006 г., №144, С.5


10Отозваны лицензий у 133 компаний. Вторая чистка страховщиков


10Газета (Москва), 06 июля 2006 г., №116, С.14


13ФССН лишила лицензий 2 % страхового рынка


13Коммерсантъ (Москва), 06 июля 2006 г., №121, С.10


14ФССН отменила наказание для страховщиков ОСАГО.


14Коммерсантъ (Москва), 07 июля 2006 г., №122, С.10


14Квота на участие иностранцев в капитале российских страховых компаний может быть отменена или увеличена до 50% - глава Росстрахнадзора.


14РИА "Новости" (Москва), 10 июля 2006 г., №


14Росстрахнадзор устроил "публичную порку"


14Коммерсантъ - Урал (Екатеринбург), 07 июля 2006 г., №122


15Страховщики в страхе


15Российская газета (Москва), 14 июля 2006 г., №152, С.7


16Рынок сдан


16Коммерсантъ (Москва), 14 июля 2006 г., №127, С.1, 2


17Страховщиков сдали


17Газета (Москва), 14 июля 2006 г., №122, С.9, 31


17Страховой рынок против иностранцев


17Россiя (Москва), 13 июля 2006 г., №025, С.7


18Жизнь возможна и без лицензии


18Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 10 июля 2006 г., №122, С.7


18Страхнадзор погорячился


18Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 10 июля 2006 г., №122, С.6,7


19Обязательное страхование промышленности вновь отложено


19Коммерсантъ (Москва), 08 июля 2006 г., №123, С.2


20Прогиб засчитан


20Бизнес (Москва), 14 июля 2006 г., №127, С.1


21Развести полюбовно


21Экономика и жизнь (Москва), 29 июля 2006 г., №030, С.3


21Страхование и перестрахование


21Традиционные страховые услуги


21Страхование жизни


21Копилка для абитуриента


21Хронометр (Вологда), 17 июля 2006 г., №029


22Жить надо с умом и со страховым полисом


22Все ясно (Москва), 01 августа 2006 г., №008, С.11


22А ты застраховал себя от несчастного случая?


22Кузнецкий край (Кемерово), 21 июля 2006 г., №078, С.4


24Веселая вдова


24Меридиан Курган-Шадринск (Курган), 26 июля 2006 г., №030


24Страховка


24Золотое кольцо (Ярославль), 24 июля 2006 г., №128


26Страхование имущества


26Страхование коттеджей


26Недвижимость и цены (Москва), 03 июля 2006 г., №026, С.44-47


28Доступного жилья пока нет


28Недвижимость и цены (Москва), 03 июля 2006 г., №026, С.22-23


29Теперь можно страховать лестничные клетки и лифты


29Деловая Москва (Москва), 03 июля 2006 г., №023, С.5


29Страховка от вреда


29Деловая Москва (Москва), 03 июля 2006 г., №023, С.9


30Не за страх, а за полис


30Московский комсомолец (Москва), 03 июля 2006 г., №144, С.4


33Дом на слом


33Россия (Москва), 06 июля 2006 г., №027, С.6


34Заемщик с титулом


34Деловая столица (Киев), 03 июля 2006 г., №027, С.9


35Как застраховать дачный дои и участок?


35Гатчинская правда (Гатчина), 08 июля 2006 г., №076, С.2


36Самая надежная страховка


36Вечерняя Москва (Москва), 13 июля 2006 г., №123, С.6


37От огня страхует менталитет.


37Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 13 июля 2006 г., №125, С.П10 приложение "ДП" Лето в фокусе


38Дачные риски


38Курьеръ (Псков), 19 июля 2006 г., №029


38Страхование имущества упрощается


38Независимая газета (Москва), 17 июля 2006 г., №145, С.5


39Полис рубль бережет


39Комсомольская правда (Москва), 19 июля 2006 г., №104, С.13


40Стаховака дешевле - уверенность крепче


40Аргументы и факты (Москва), 19 июля 2006 г., №029, С.5 Приложение "Лето"


41Страховка за копейки


41Аргументы и факты (Москва), 19 июля 2006 г., №029, С.18 Приложение "Москва"


41Рост рынка недвижимости на руку страховщикам


41Независимая газета (Москва), 17 июля 2006 г., №145, С.5


42Как с пользой провести время на даче?


42Тверская 13 (Москва), 22 июля 2006 г., №088, С.7


43На свои страх, но без риска можно застраховать квартиру или дачу.


43Санкт-Петербургский курьер (Санкт-Петербург), 27 июля 2006 г., №030, С.12


45Застрахуйте сомика от нападок гномика


45Вечерняя Москва (Москва), 20 июля 2006 г., №128, С.6


45Как "соломки" подстелить?


45Аргументы и Факты (Санкт-Петербург), 26 июля 2006 г., №030, С.4


45Купить или копить?.


45Сургутская трибуна (Сургут), 27 июля 2006 г., №137


47Страхование транспортных средств


47Автогражданка


47Комсомольская правда (Владивосток), 04 июля 2006 г., №114


48Стопроцентная убыточность по ОСАГО настигла кузбасских страховщиков


48Континент Сибирь (Новосибирск), 30 июня 2006 г., №025


50Внедорожники угоняют по заказу "конкретных пацанов"


50Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 05 июля 2006 г., №119, С.П15 приложение "ДП" Полный привод


50Независимые комиссары


50Биржа плюс авто (Нижний Новгород), 29 июня 2006 г., №025


51Экономкласс в автостраховании


51Известия (Москва), 06 июля 2006 г., №119, С.14


53Ваша оценка - двойка!


53Московская правда (Москва), 06 июля 2006 г., №143, С.1-2


55Кредит с подвохом


55Профиль (Москва), 10 июля 2006 г., №026, С.60-62


57"Руль" автогражданки.


57День (Киев), 13 июля 2006 г., №113


58Это каско будет справедливым


58Труд-Дон (Ростов-на-Дону), 13 июля 2006 г., №027, С.20


59Большие деньги за мнимые аварии


59Курьер Карелии (Петрозаводск), 06 июля 2006 г., №103


60Водителям скостили срок.


60Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 13 июля 2006 г., №125, С.6


61ЖАСО. Ваш страховой консультант


61Гудок (Москва), 11 июля 2006 г., №118, С.6


62Время оформлять автокаско


62Московский комсомолец (Москва), 13 июля 2006 г., №153, С.8


62"Автогражданка" приблизилась к водителям


62Коммерсантъ (Киев), 18 июля 2006 г., №121, С.8


63Автокаско с максимальной выгодой


63Московский комсомолец (Москва), 17 июля 2006 г., №156, С.4


64"Автогражданке" - 4-й год


64Экономика и время (Санкт-Петербург), 17 июля 2006 г., №026, С.8


65Криминальный мир зарабатывает на автостраховании...


65Экономика и время (Санкт-Петербург), 17 июля 2006 г., №026, С.9


66"КАСКО должно стать осознанной необходимостью"


66Континент Сибирь (Новосибирск), 21 июля 2006 г., №027


67Как «автогражданка» изменила жизнь автомобилистов


67Комсомольская правда - Волгоград (Волгоград), 21 июля 2006 г., №105, С.18-19


71"Росгосстрах" отправился за дешевыми иномарками


71Бизнес (Москва), 21 июля 2006 г., №132, С.8


72Машину постерегут из… космоса


72Труд-Дон (Ростов-на-Дону), 20 июля 2006 г., №028, С.13


74Кому нужен закон?


74АвтоМир (Москва), 22 июля 2006 г., №030, С.56, 57


74Справедливая цена за автокаско


74Московский комсомолец (Москва), 27 июля 2006 г., №165, С.10


75Экономкласс в автостраховании


75Автопанорама (Москва), 21 июля 2006 г., №007, С.136-137


76Надувной мужчина скрасит одиночество за рулем


76РосБизнесКонсалтинг (Москва), 25 июля 2006 г.


77Полезные советы


77Томь (Кемерово), 26 июля 2006 г., №030


77Страхование туризма


77Как наших туристов обманывают за границей


77Комсомольская правда (Москва), 05 июля 2006 г., №097, С.16-17


80Отдыхать - так с полисом!


80Комсомольская правда (Москва), 04 июля 2006 г., №096, С.17


81Полис для "невыездных"


81Новые известия (Москва), 07 июля 2006 г., №118, С.6


82Застрахованный странник


82Аргументы и факты (Москва), 12 июля 2006 г., №028, С.7 Приложение "Лето"


83Медицинское страхование


83Не за страх, а за деньги


83Экономика и жизнь (Москва), 08 июля 2006 г., №027, С.38


85Полис здоровья


85Аргументы и факты (Москва), 12 июля 2006 г., №028, С.38


86Убыточная стоматология


86Газета (Москва), 11 июля 2006 г., №119, С.13


86Страхование зубной боли


86Газета (Москва), 11 июля 2006 г., №119, С.12-13


88Проблемы развития добровольного медицинского страхования


88Известия (Москва), 19 июля 2006 г., №128, С.1 ПРИЛОЖЕНИЕ СТРАХОВАНИЕ


90Медицинское страхование; вопросы и ответы


90Аргументы и факты (Москва), 19 июля 2006 г., №029, С.5 Приложение "Лето"


91Без страховки никуда


91Молодежь Эстонии (Таллинн), 20 июля 2006 г., №166


91Иные виды страхования


91Промышленное страхование станет обязательным с 2007 года


91Коммерсантъ (Москва), 30 июня 2006 г., №117, С.14


92Страхование строительно-монтажных рисков


92Финансовая газета (Региональный выпуск) (Москва), 29 июня 2006 г., №026, С.4-5


96Страховка для опасных объектов подорожала


96Бизнес (Москва), 30 июня 2006 г., №117, С.4


96Полис безопасности


96Транспорт России (Москва), 26 июня 2006 г., №026, С.5


97Изувечь себя сам


97Ленинская смена (Нижний Новгород), 06 июля 2006 г., №027, С.29


100Об обязательном страховании военнослужащих


100Граница России (Москва), 21 июня 2006 г., №024, С.11


103Страховка «малышам»


103«Бизнес класс» (Пермь),10 Июля 2006 г., №28(93)


107Ураганы дорожают


107Ведомости (Москва), 12 июля 2006 г., №126, С.Б3


108Страховщики идут в село


108Молот (Ростов-на-Дону), 11 июля 2006 г., №095-096, С.5


108От обороны к наступлению


108Российская газета (Москва), 11 июля 2006 г., №148, С.4


110Минсельхоз отберет страховщиков урожая


110Крестьянские ведомости (Москва), 19 июля 2006 г., №028, С.2


110Как снизить риски в строительстве?


110Московская правда (Москва), 25 июля 2006 г., №158, С.11 (3) ПРИЛОЖЕНИЕ МОСКОВСКАЯ ПЕРСПЕКТИВА


112Как вы оцениваете перспективы страхования информационных рисков?


112Газета (Москва), 25 июля 2006 г., №129, С.13


112Страхование финансовых рисков


112Новый КЁНИГСБЕРГ (Калининград), 01 июля 2006 г., №007, С.49


113Театрально-концертная обязаловка


113Бизнес & Балтия (Рига), 25 июля 2006 г., №141


113Риск должен быть оплачен


113Саратовская областная газета (Саратов), 27 июля 2006 г., №142, С.4


115Перестрахование


115Не перестраховался


115Секрет фирмы (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.20-22


117За рубежом


117У страхования глаза велики


117Курьеръ (Псков), 05 июля 2006 г., №027


117Брокеров взяли на страх


117Коммерсантъ (Киев), 05 июля 2006 г., №112, С.7


118Одесса сможет присоединиться к проекту по защите потребителей страховых услуг (Украина)


118Новости России - ИА REGNUM (Москва), 12 июля 2006 г.


119Страховщики ставят рекорд


119Бизнес & Балтия (Рига), 27 июля 2006 г., №143


119Новые страховые услуги, нетрадиционные и примечательные договоры страхования, страховые случаи


119«Военно-страховая компания» планирует внедрить на Вологодчине новые страховые продукты


119Новости Вологодской области (Вологда), 12 июля 2006 г.


119Югория выпускает на рынок новый страховой продукт


119Самотлор-экспресс (Нижневартовск), 24 июля 2006 г.


120Страховые компании


120Лицензии: отзыв, выдача, приостановление, возобновление


120И страх, и риск.


120Российская газета (Москва), 17 июля 2006 г., №153-п, С.5


120Слияния, разделения и другие формы реорганизации страховых компаний, открытие филиалов и представительств, эмиссии ценных бумаг, изменения в составах руководства и т.п.


120ВТБ и "Систему" сблизило страхование.


120Коммерсантъ (Москва), 06 июля 2006 г., №121, С.10


121Страховой подряд


121Газета (Москва), 06 июля 2006 г., №116, С.12


122В погоню за лидерами


122Бизнес (Москва), 06 июля 2006 г., №121, С.7


123Глобальные планы РЕСО


123Бизнес (Москва), 17 июля 2006 г., №128, С.7


123"Ингосстрах" расширяет международное сотрудничество


123Газета (Москва), 25 июля 2006 г., №129, С.15


124"Стандарт-резерв" породнится с МСК


124Бизнес (Москва), 25 июля 2006 г., №134, С.11


124ГСК возвращается в Банкирский дом


124Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 21 июля 2006 г., №131, С.10


125"Русский мир" подстраховался


125Коммерсантъ С-Петербург (Санкт-Петербург), 21 июля 2006 г., №132, С.13


125Страховщики укрупняются


125Ведомости - Санкт-Петербург (Санкт-Петербург), 21 июля 2006 г., №133, С.А6


126Большая покупка


126Финанс. (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.29


126"Ингосстрах" заговорил по-итальянски.


126Российская газета (Москва), 26 июля 2006 г., №161, С.4


127СК "Русский мир" получила аккредитацию АИЖК


127Комсомольская правда в Петербурге (Санкт-Петербург), 25 июля 2006 г., №107, С.15


127"Росгосстрах" будет лечить сам


127Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 25 июля 2006 г., №133, С.10


128"Росгосстрах" присматривается к Казахстану


128Бизнес (Москва), 26 июля 2006 г., №135, С.6


129Взаимодействие между страховщиками, союзы, ассоциации и т.п.


129РСА сам наведет порядок в рекламе


129Бизнес (Москва), 17 июля 2006 г., №128, С.5


129Единый контроль


129Новый КЁНИГСБЕРГ (Калининград), 01 июля 2006 г., №007, С.68, 69


131Взаимодействие страховщиков с государственными, общественными, коммерческими и зарубежными структурами


131"Росгосстрах" пришел в футбол не для того, чтобы страховать от неудач


131Спорт-экспресс (Москва), 13 июля 2006 г., №157, С.2


132Итоги работы страховщиков


132Конфликтные ситуации


132На Амуре пятерых сотрудников ГИБДД обвиняют во взяточничестве


132«Взгляд»,3 июля 2006 г.


133Невероятное. Случаи страхового мошенничества


133«Личные Деньги», 29 июня 2006 г.


134Сколько стоит жизнь?


134Труд (Москва), 12 июля 2006 г., №125, С.1, 2


135Звезда пойдет под суд


135Жизнь (Москва), 21 июля 2006 г., №162, С.4


136Как у нас обманывают страховщиков


136Известия (Москва), 28 июля 2006 г., №135, С.11


136Страховщики пошли в разведку


136Бизнес (Москва), 27 июля 2006 г., №136, С.4


136Полис для Остапа


136Собеседник (Москва), 26 июля 2006 г., №028, С.9


138Как снизить риски в строительстве?


138«Московская перспектива», 25 июля 2006 г., № 28


139"Росгосстрах" вычислил мошенника по КАСКО


139Вечерний Барнаул (Барнаул), 21 июля 2006 г., №105, С.19


139Военно-страховой роман


139Бизнес (Москва), 28 июля 2006 г., №137, С.5


140Информационные и рекламные материалы страховых компаний


140Извещение о проведении открытого конкурса.


140Якутия (Якутск), 29 июня 2006 г., №114


141Судоходные компании застраховали военные риски


141Коммерсантъ - Юг России (Ростов-на-Дону), 30 июня 2006 г., №117, С.12


141На Урале открылось еще одно агентство МСК


141Вечерняя Москва (Москва), 04 июля 2006 г., №116, С.8


142Компания «Медэкспресс» готовит в Коми инвестиционный проект по развитию стационарного лечения.


142Комиинформ (Сыктывкар), 29 июня 2006 г.


142ООО "Росгосстрах-Северо-Запад" в Великом Новгороде застраховал груз на сумму более 31 млн руб.


142ПРАЙМ-ТАСС (Санкт-Петербург), 28 июня 2006 г.


142"НАСТА" привезла новую стратегию


142Экономика и время (Санкт-Петербург), 03 июля 2006 г., №024, С.5


143Открытое страховое акционерное общество "РЕСО-Гарантия"


143Приложение к Вестнику Федеральной службы по финансовым рынкам (Москва), 05 июля 2006 г., №050, С.195,196


145Прямое страхование защищает автомобиль и карман


145Московский комсомолец (Москва), 03 июля 2006 г., №144, С.4


145Меняется круг страховых услуг


145Российская газета (Москва), 30 июня 2006 г., №140, С.4


146Страховой консультант


146Курьеръ (Псков), 05 июля 2006 г., №027


146На стратегическом направлении


146Эксперт (Москва), 03 июля 2006 г., №025, С.105


147Страхование


147Финанс. (Москва), 10 июля 2006 г., №026, С.31


148"Находка Ре" на грани ликвидации


148Бизнес (Москва), 12 июля 2006 г., №125, С.6


148Прийти по-английски


148Бизнес (Москва), 11 июля 2006 г., №124, С.5


149Клиентам Росгосстраха


149Сегодняшняя газета (Красноярск), 13 июля 2006 г., №073


149«Адмирал» взял курс на Волгу


149Коммерсантъ - Юг России (Ростов-на-Дону), 13 июля 2006 г., №126, С.12


150На страх инвесторов


150Независимая газета (Москва), 13 июля 2006 г., №142, С.4


151Страхование В Регионах


151Известия (Москва), 25 июля 2006 г., №132, С.8


151Страна рисков


151Финанс. (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.29


151"Цюрих-Русь" будет предоставлять автовладельцам скидки по страхованию


151Восток-Медиа (Владивосток), 22 июля 2006 г.


152«Росгосстрах»: история компании - это история страны


152Комсомольская правда - Ростов (Ростов-на-Дону), 21 июля 2006 г., №105, С.18


152МСК поддерживает детско-юношеский спорт


152Вечерняя Москва (Москва), 20 июля 2006 г., №128, С.31


153Повышение международных рейтингов "Ингосстраха"


153Газета (Москва), 24 июля 2006 г., №128, С.14


153"Надежная жизнь" дала старт для развития бизнеса ее новых акционеров.


153Коммерсантъ (Киев), 26 июля 2006 г., №127, С.7


154Индивидуальный подход


154Коммерсантъ С-Петербург (Санкт-Петербург), 26 июля 2006 г., №135, С.8


156Будем думать о будущем с Росгосстрахом.


156Саратовская областная газета (Саратов), 27 июля 2006 г., №142, С.3


157"Русский мир" - не продается


157Час Пик (Санкт-Петербург), 26 июля 2006 г., №029, С.7


157Общие проблемы страхового рынка


157Непущенные инвестиции


157Коммерсантъ (Москва), 06 июля 2006 г., №121, С.7


158Страховщики боятся G8


158Коммерсантъ С-Петербург (Санкт-Петербург), 10 июля 2006 г., №123-p, С.12


159Российский факторинг накануне вступления в ВТО


159Банковское обозрение (Москва), 13 июля 2006 г., №007, С.41-43


161Они и так уже здесь


161Новые известия (Москва), 19 июля 2006 г., №125, С.3


162НЕВСКОЕ ВРЕМЯ: Страховщики в страхе


162Балтийское информационное агентство (Санкт-Петербург), 18 июля 2006 г.


164Хотите импортную страховку?


164Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 17 июля 2006 г., №127, С.9


164У страхования глаза велики


164Российская газета - Юг России (Ростов-на-Дону), 18 июля 2006 г., №154, С.18


166Страхи страховщиков


166Эксперт (Москва), 17 июля 2006 г., №027, С.6


166Финансовая защита от хакера


166Газета (Москва), 25 июля 2006 г., №129, С.12-13


168Полрынка за ВТО


168Российская газета (Москва), 25 июля 2006 г., №160, С.5


169Страховщики уверены в себе


169Гудок (Москва), 25 июля 2006 г., №128, С.2


169Страхуют все


169Южный репортер (Ростов-на-Дону), 24 июля 2006 г., №028, С.9


170ВТОржение иностранцев


170BusinessWeek Россия (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.42-45


173Зачем России вступать в ВТО?


173Комсомольская правда (Нижний Новгород), 19 июля 2006 г., №104, С.8


174Управляющие рисками


174Новый КЁНИГСБЕРГ (Калининград), 01 июля 2006 г., №007, С.48, 49, 50


176Что ждет российский рынок финансовых услуг после вступления в ВТО


176Банковское дело (Москва), 27 июля 2006 г., №007, С.64-66


178ВТО развяжет руки "Межрегионгаранту"


178Бизнес (Москва), 27 июля 2006 г., №136, С.6


179Мнения


179О страховании с практической пользой


179Банковское обозрение (Москва), 13 июля 2006 г., №007, С.78-80


180Аналитические статьи


180Теоретические вопросы страхования


180Термины группы "с" инкотермс и их применение в международном торговом обороте


180Право и экономика (Москва), 21 июля 2006 г., №007, С.52-55


183Кому выгодна франшиза


183Волховъ (Великий Новгород), 26 июля 2006 г., №030


184Финансовые вопросы страховой деятельности


184Интеллектуальная собственность организации: бухгалтерский учет и налогообложение


184Финансовая газета (Москва), 13 июля 2006 г., №028, С.7-8


186Негосударственные пенсионные фонды


186От больших денег - к длинным


186Эксперт (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.42-45




СТРАХОВЫЕ, ПЕРЕСТРАХОВОЧНЫЕ И БРОКЕРСКИЕ КОМПАНИИ:


AIG
24, 25, 26, 162, 171, 172, 173

AIG Россия
24, 25, 26

Allianz
122, 162, 173

Aviva
173, 179

Berkshire Hathaway
107

Cigna
98

Lloyd's
183

Marsh Inc
107, 123, 149, 173

Mitsui Marine
173

Munich Re
123

Sumitorno Marine
173

Zurich Financial Services
152

Zurich Insuranse
152, 173

Авеста
50

Авиценна
10

АГРИГА
10

Адмирал
108, 149, 150

Адонис
11

Айболит
11, 13, 14

Аквилон
11

Альма
11, 19

Альфа-Гарантии
11

Альфа-Страхование
17, 52, 76, 88, 108, 129, 167, 172

Альянс
12, 164

Амур
11

АСК
125, 126, 147

АСКО
11, 12, 117

АСК-Петербург
125, 126

Асоль
65

АСТО Гарантия
11

Астра
14

Аура
62, 63

Балтийский берег
19

Балтийское страховое общество
12, 13, 14, 19

Благоденствие
11

Британское СО
76

Бролли
154

ВЕСтА
19

Вест-Акрас
67, 69, 70

Вирмед
11

Вирмед-Резерв
11

Вита
11

ВСК
16, 36, 100, 103, 104, 105, 119, 121, 130, 139, 140, 147, 166, 175

Газгарант
11

Гарант-М
11

Гарант-Энергомед
15

Гармония
11, 19

Генеральная страховая компания
125, 126

Генстрахование
120

Гефест
110, 112, 139

Городская страховая медицинская компания
11, 18, 19

Госмедстрах
11

Госстрах
40, 152

Гранд
11, 145

Гранд-Паритет
11

Гранит
11

ГСК
125, 126

Губерния
11

ГУТА-Страхование
88, 104, 147

Дальрезерв
11

Данко-Мед
11

Дельта
154

Дина
133

Европейско-Сибирская страховая компания
11

Евростар
11

ЖАСО
61, 62, 85

ЖАСО-Мед
11

Здоровье
85

Зенит
26, 72, 73

Ингосстрах
16, 20, 39, 42, 56, 57, 71, 72, 85, 87, 88, 103, 104, 105, 121, 122, 123, 126, 127, 128, 134, 145, 146, 147, 149, 153, 154, 155, 163, 167, 170, 173, 179

Инко
11

Источник
11

Истроссо
11

Камела
12

Капитал-Полис
127

КапиталЪ Страхование
34, 52, 76, 160, 168, 188

Когалымское агентство медицинского страхования
12

Коместра
49

Континенталь
12

Кооперативное страхование
12

Коопсоюз
12

КОРИС ассистанс
154

КОРИС-РУС
154

Корпорация медстрахования
12

Крона
11

Круиз-С
125, 126

Литер-Полис
12

МАКС
12, 36, 39, 42, 85, 105, 130, 150, 172

Максима
15

Медгарант
12, 13, 14

Мединком
14

Медицинская акционерная страховая компания
12

Медполис
12

Медстрах
11

Медэкспресс
125, 126, 127, 142

Межрегиональное Страховое Соглашение
52, 75, 106, 125, 126, 133

Межрегионгарант
17, 52, 76, 86, 87, 173, 178

МЕСКО
36

Метрополис
72, 73

Москва Ре
115, 116, 117, 123

МСК
19, 36, 39, 42, 124, 141, 152, 153

Наста
71, 131, 142, 143

Находка Ре
148

Национальная Страховая Группа
16

Нептун
155

Нефтегаз-Страхование
12

Нефтеполис
67, 70, 146, 151

НСК
154

Областная медицинская страховая компания
12

Оранта
63

Паритет-Про
12

Пересвет
12

Подольск
11

Прогресс
60, 61, 85, 123, 125, 126, 135

Прогресс-Гарант
131

Прогресс-Нева
60, 61, 85, 125, 135

Профсоюзное страховое общество
12

Прямое Страхование
40, 41, 62, 63, 64, 74, 75, 145

Радтехрезерв
12

Ренессанс Страхование
60, 85, 88, 108, 125, 126

РЕСО-Авто
154

Ресо-Гарантия
37, 50, 66, 85, 103, 105, 116, 122, 123, 127, 129, 143, 144, 153, 154, 158, 164, 172

РЕСО-Мед
154

Родина
12

Росгосстрах
22, 29, 33, 35, 36, 39, 40, 42, 52, 59, 64, 65, 67, 68, 71, 72, 73, 76, 81, 85, 103, 104, 105, 106, 121, 122, 123, 125, 127, 128, 129, 131, 132, 139, 140, 142, 149, 152, 156, 157, 163, 164, 169, 171

РОСНО
36, 42, 43, 56, 71, 85, 87, 120, 121, 122, 123, 125, 126, 127, 128, 142, 147, 150, 160, 164, 173

Россия
148

Русский мир
18, 60, 65, 66, 124, 125, 126, 127, 128, 131, 146, 157, 158, 163

Русский страховой альянс
12

Русский страховой центр
108, 109, 110

Русь
37, 52, 124, 127, 152, 173

Саламандра
146

Северный страховой альянс
12

Северо-западная промышленная страховая компания
151

СЗСК
151

Сибирская страховая компания
11

Сибирский Спас
12

Сибирь
66

СК Капитал-Гарант
12

Скандинавия
127, 154

Скиф
131

СКПО
59, 140

Согаз
50, 70, 85, 122, 131, 146, 147

Согласие
80, 105, 178

Содействие
12

Союзник
12

Спасские ворота
36, 66

Стандарт-Резерв
17, 88, 112, 123, 124, 136

Страховая Группа
146

Страховая компания Президент
12

Страховой капитал
120, 121, 122

Тирус-Медсервис
14

Транснадежность
13

Транснефть
153

Транспортно-промышленное страховое общество
13, 14, 68, 69

Тэксиб
13

Урал-рецепт
13, 15

Уралсиб
36, 85, 103, 105, 140

Фарт
13

Цюрих-Русь
151, 152, 166

Чешская страховая компания
173

Экспресс
13, 39, 40, 52

Экспресс-Гарант
13, 14, 147

Эмэск
13

Энергогарант
12, 17, 52, 76, 86, 88, 167

Энергомедсервис
13

Эра-Мед
13

Югория
66, 119, 120

Южный Урал
14

Ямалмедстрах
13



Законотворчество, страховой надзор

Страховой рынок лишился 133 имен

Коммерсантъ (Москва), 04 июля 2006 г., №119, С.15

Татьяна Гришина

ФССН совершила очередной массовый отзыв лицензий

Как стало известно "Ъ" , глава Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Илья Ломакин-Румянцев подписал приказ об отзыве лицензий сразу у 133 страховых компаний. Каждая восьмая страховая компания РФ не успела к 1 июля увеличить уставный капитал до требуемого ФССН. Чтобы избежать дальнейших массовых отзывов лицензий, глава ФССН предлагает ввести налоговые льготы для структур, инвестирующих собственные средства в капитал страховщиков, - впрочем, против таких предложений традиционно выступает Минфин.

Как заявил вчера "Ъ" глава ФССН Илья Ломакин-Румянцев, 1 июля он подписал приказ об отзыве лицензий у 133 страховых компаний. Именно к этой дате, согласно закону "Об организации страхового дела в РФ" , компании должны были увеличить капиталы до следующих размеров: для компаний, занимающихся страхованием жизни, - 40 млн руб. , иными видами страхования - 20 млн руб. , перестрахованием - 80 млн руб.

По словам главы службы, "у части компаний из 133 еще есть возможность успеть объяснить нам, что наши суждения неверны и капитал увеличен в срок". У ФССН, по его словам, возникают вопросы даже к тем компаниям, у которых капитал соответствует норме, но его происхождение для чиновников непонятно. "В список с отозванными лицензиями попал один страховщик, которому не доставало всего 600 тыс. руб. до требуемого лимита, а два его учредителя внесли в его капитал более 20 млн руб. - рассказал господин Ломакин-Румянцев, - но при этом мы видим, что балансы учредителей не позволяют перечислить эту сумму за счет собственных средств".

Назвать всех фигурантов "списка 133" ФССН намерена в середине недели. Тем не менее нынешние потери рынка (133 страховщика из 1061) оказались меньшими, чем во время первого этапа увеличения страховых капиталов в 2004 году. Тогда страхнадзор отозвал лицензии 254 компаний из 1416 существовавших. "Страховой бизнес не отличается высокой эффективностью, как нефтяной, торговый, - говорит руководитель ФССН. - Внешних источников для повышения капитализации немного, внутренних тоже нет". По его словам, логично при наличии ускоренной капитализации предоставлять налоговое стимулирование тем, кто инвестирует в страховую отрасль. "Например, часть налога на прибыль уменьшалась бы в зависимости от средств, направленных в капитал страховщика" , - предлагает Илья Ломакин-Румянцев.

Отметим, что аналогичные предложения Ассоциации российских банков, по словам ее руководителя Гарегина Тосуняна, но в отношении ускоренной капитализации банков настойчиво отвергаются Минфином. Вряд ли предложения ФССН будут восприняты там с большей симпатией.

Сразу 133 компании лишены права работать на страховом рынке

Российская газета (Москва), 06 июля 2006 г., №144, С.5

Олег Гладунов

БЕСПРЕЦЕДЕНТНОЕ РЕШЕНИЕ ПРИНЯЛА ВЧЕРА ФЕДЕРАЛЬНАЯ СЛУЖБА СТРАХОВОГО НАДЗОРА. СРАЗУ 133 КОМПАНИИ СЕГОДНЯ ЛИШАТСЯ ЛИЦЕНЗИЙ ИЗ-ЗА ТОГО, ЧТО НЕ УВЕЛИЧИЛИ К I ИЮЛЯ СВОЙ УСТАВНОЙ КАПИТАЛ ДО ТРЕБУЕМОГО ЗАКОНОМ РАЗМЕРА.

В "список 133" попали в основном мелкие региональные компании, но есть и заметные: "АСТО Гарантия" и "Балтийский берег".

В целом речь идет о двух процентах страхового рынка, что соответствует 3, 6 миллиарда рублей страховых премий, сообщил руководитель ФССН Илья Ломакин-Румянцев. В числе "штрафников" 5 компаний по ОСАГО и 35-занимавшихся обязательным медицинским страхованием. Перечень из 133 компаний не является закрытым и может быть пополнен - сейчас "под колпаком" находятся еще 20.

На долю "штрафников" , занимавшихся ОСАГО, приходилось 0, 2 процента страховых сборов, или 128 миллионов рублей. "Даже если все эти компании не захотят в установленном законом порядке урегулировать отношения со своими клиентами, то ситуация все равно не будет критической, поскольку их доля в собранной премии крайне мала. Но, учитывая размер компенсационного фонда Российского союза автостраховщиков (РСА), убытки могут быть все же значительными" , - заявил глава ФССН, добавив, что "рассчитывает на цивилизованное урегулирование отношений со страхователями".

От "прополки" Росстрахнадзора больше всего пострадал Сибирский федеральный округ, где эти компании занимали 7, 9 процента рынка, на втором месте - юг России - 5, 6 процента, далее идет Северо-Западный федеральный округ - 3, 6 процента. Меньше всего недобросовестных страховщиков оказалось в Приволжском федеральном округе - 0, 4 процента.

Впрочем, по словам главы ФССН, компании, у которых отозвана лицензия, имеют шанс ее вернуть, если предоставят недостающие документы для подтверждения факта увеличения уставного капитала. "Мы исключим их из приказа, но в моих глазах свою репутацию эти компании восстановить не смогут. И на месте клиентов я бы задумался, стоит ли им доверять деньги" , -добавил Ломакин-Румянцев.

Многие страховщики, впрочем, заранее довели свой капитал до размера, который по закону требуется лишь с 1 июля 2007 года. Напомним, что согласно закону к середине 2007 года российские страховщики должны провести специализацию бизнеса и отделить операции по страхованию жизни от других операций. При этом минимальный размер уставного капитала страховщиков, занимающихся несколькими видами страхования, должен составлять не менее 30 миллионов рублей.

Отозваны лицензий у 133 компаний. Вторая чистка страховщиков
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Марина Кадыкова

Страховой рынок накрыла волна массового отзыва лицензий. Это очередная волна из трех предусмотренных законом "О страховом деле" , который требует от страховщиков поэтапного увеличения своего уставного капитала до фиксированных отметок. Для компаний, занимающихся личным страхованием и страхованием имущества (кроме жизни), минимум составляет 30 млн. рублей, страхованием жизни - 60 млн. рублей, а для перестраховщиков - уже 120 млн. рублей.

Первый этап повышения капитала завершился два года назад. 1 июля 2004 года компании должны были довести размеры уставного капитала до трети от требуемой суммы. Тогда лицензий лишилось 240 страховых компаний. На этот раз размеры капитала нужно было довести до двух третей от установленного законом минимума.

На 1 июля требованиям закона не соответствовали 133 страховщика, поэтому приказом Федеральной службы страхового надзора (Росстрахнадзор) N 721 от 1 июля 2006 года они были лишены лицензий. По словам главы надзора Ильи Ломакина-Румянцева, лишены лицензий на осуществление страховой деятельности 133 компании, в том числе пять компаний, занимавшихся обязательным страхованием автогражданской ответственности, и 35 страховщиков, занимавшихся обязательным медицинским страхованием. Несмотря на внушительное число компаний, у которых были отозваны лицензии, по итогам первого квартала 2006 года они занимали всего 2 % страхового рынка.

В число страховщиков, у которых лицензии отозваны в связи с невыполнением требования законодательства о минимальном размере уставного капитала, вошли такие страховые компании, как "АСТО-Гарантия" и "Балтийский берег". Компанию "АСТО-Гарантия" не спасло даже то, что она является единственным в РФ страховщиком, имеющим сертификат соответствия международному стандарту качества ISO 9001: 2000. "Балтийский берег" по итогам 2005 года входил в десятку лидеров по сбору премий по страхованию жизни.

Вместе с тем, по словам заместителя руководителя Росстрахнадзора Галины Ершовой, для некоторых компаний отзыв лицензий может оказаться условным, если они представят недостающие документы, подтверждающие факт увеличения уставного капитала.

Так, уже во вторник после подписания приказа об отзыве лицензий четыре компании сумели убедить страховых надзирателей в том, что капитал был увеличен. Они были исключены из списка.

Представленный список "лишенцев" не окончательный. В ближайшее время его могут пополнить еще два десятка страховых компаний - Росстрахнадзор рассматривает вопрос об отзыве у них лицензий.

Третий, заключительный этап повышения капитала завершится в июле 2007 года.

Перечень страховых организаций, у которых отозваны лицензии на осуществление страховой деятельности.

1. ЗАО "Страховая медицинская компания "АВАЧА-МЕД" (Петропавловск-Камчатский, лицензия №А386041, регистрационный №1695 в Госреестре страховщиков; компания представила документы о преобразовании в ООО);

2. ООО "Страховая компания "Авис +"" (Красногорск, Московская область, №4013Д, рег. №3336);

3. ООО "Страховая медицинская компания "Авиценна XE "Авиценна" "" (Лесной, Свердловская обл., С №2133 66, рег. №2133; компания представила документы об изменении местонахождения: Екатеринбург, Свердловская обл.);

4. ООО "Аграрное страховое предприятие" (г. Михайловск, Шпаковский район, Ставропольский край, №2429Д, рег. №2718);

5. ОАО "Страховое акционерное общество "Агрига XE "АГРИГА" "" (Москва, №4261Д, рег. №3721);

6. ООО "Страховая компания "Агрос"" (с. Кисловка, Томский район, Томская обл. №4643Д, рег. №3775);

7. ООО "Калмыцкая агропромышленная страховая компания "Агрострах"" (г. Элиста, Республика Калмыкия, №1345Д, рег. №3251);

8. ООО "Страховая фирма "Адонис XE "Адонис" "" (Пермь, №2893Д, рег. №585);

9. ООО "Страховая компания "Айболит XE "Айболит" "" (Ростов-на-Дону, №№ 4414Д, 4590Д, рег. №1344);

10. ЗАО "Аквилон XE "Аквилон" " (Кемерово, №2138Д, рег. №2538);

11. ООО "Страховая компания "Актис"" (Москва, №4275Д, рег. №2167);

12. ОАО "Страховая компания "Алмаз-Полис"" (Якутск, Республика Саха (Якутия), №2307Д, рег. №1767);

13. ЗАО "Страховая компания "Альма XE "Альма" "" (Санкт-Петербург, №2679 Д, рег. №509);

14. ООО "Страховая компания "Альфа-Гарантия XE "Альфа-Гарантии" "" (Москва, №2190Д, рег. №2972);

15. ОАО "Дальневосточная акционерная страховая компания "Амур XE "Амур" "" (Благовещенск, Амурская область, №2806Д, рег. №1026);

16. ООО "Страховая компания "АС-Медстрах XE "Медстрах" "" (Москва, №4284Д, рег. №3125);

17. ООО "Страховая компания "АСКО XE "АСКО" -ПРОФ"" (Прокопьевск, Кемеровская обл., №1782Д, рег. №1255);

18. ООО "Страховая компания "АСКО XE "АСКО"  СКЭЛ ПЛЮС"" (Новосибирск, №3100 Д, рег. №3400);

19. ООО "Страховая медицинская компания "АСКО XE "АСКО" -СТРОЙМЕД"" (Оренбург, С №1340 56, рег.№1340);

20. ООО "Страховая компания "Аско XE "АСКО" -Тюмень"" (Тюмень, №3802Д, рег. №1116);

21. ЗАО "АСКО XE "АСКО" -Хибины" (Кировск, Мурманская обл., №3408Д, рег. №1575);

22. ЗАО "Восточно-Сибирская страховая компания XE "Сибирская страховая компания"  "Астровас"" (Иркутск, №3218Д, рег. №3143);

23. ЗАО "Акционерное страховое общество" (ЗАО "АСТО Гарантия XE "АСТО Гарантия" ") (Москва, №4276Д, рег. №3215);

24. ООО "Страховая компания "Балтийский берег"" (Санкт-Петербург, №4559Д, рег. №2633; компания представила документы о преобразовании в ЗАО);

25. ЗАО "Страховая медицинская организация "Больничная касса Сибпром"" (Новокузнецк, Кемеровская обл., С №0318 42, рег. №318);

26. ООО "Страховая компания "Большая медведица"" (Щелково-3, Московская обл., №3407Д, рег. №3269);

27. ООО "Брянское кооперативное страхование" (Брянск, №2318Д, рег. №1217);

28. ООО "Страховая компания "Вега"" (Подольск XE "Подольск" , Московская обл., №4273 Д, рег. №3724);

29. ООО "Медицинская страховая компания "ВЕСТА"" (Санкт-Петербург, С №2941 78, рег. №2941);

30. ООО "Страховая компания "Вирмед XE "Вирмед" -Резерв XE "Вирмед-Резерв" "" №4713 Д, рег. №3262);

31. ООО "Страховая компания "Вита XE "Вита" "" (Мосальск, Калужская обл., №411Д, рег. №2675; компания представила документы об изменении наименования на ООО "Страховая компания "Благоденствие XE "Благоденствие" "");

32. ОАО "Страховая медицинская компания "Вита XE "Вита" "" (Чита, С №1404 75, рег. №1404);

33. ООО "Медицинская страховая компания "Воронеж-Здоровье"" (Воронеж, С №1970 36, рег. №1970);

34. ЗАО "Страховая компания "Газгарант XE "Газгарант" "" (Владимир, №2981Д, рег. №2947);

35. ЗАО "Медицинская страховая компания "Гарант-М XE "Гарант-М" ед"" (Тула, С №2024 71, рег. №2024);

36. ЗАО "Страховая медицинская компания "Гарант-Энергомед"" (Екатеринбург, С №2753 66, рег. №2753);

37. ООО "Страховая компания "Гарантия и защита"" (Владивосток, №3628Д, рег. №3545);

38. ОАО "Страховая компания "Гармония XE "Гармония" "" (Санкт-Петербург, №4236Д, рег. №3585; компания представила документы о преобразовании в ООО);

39. ООО "Страховая компания "ГЛОССО"" (Москва, №3878Д, рег. №3617);

40. ОАО "Городская страховая медицинская компания XE "Городская страховая медицинская компания" " (Санкт-Петербург, С №2071 78, рег. №2071);

41. ООО "Страховая медицинская организация "Госмедстрах XE "Госмедстрах" "" (Владивосток, №3224Д, рег. №2837);

42. ООО "Страховая компания "Град-Резерв"" (Хабаровск, №2846Д, рег. №3110);

43. ОАО "Инвестиционно-страховой центр "Гранд XE "Гранд" -Паритет XE "Гранд-Паритет" "" (Москва, №4204Д, рег. №3702);

44. ООО "Нижегородская страховая фирма "Гранит XE "Гранит" "" (Нижний Новгород, №2732Д, рег. №2504);

45. ООО "Медицинская страховая компания "Губерния XE "Губерния" "" (Киров, С №3873 43, рег. №3873);

46. ООО "Губернское страховое общество" (Ставрополь, №3840Д, рег. №3446);

47. ООО "Дальневосточное общество медицинского страхования" (Комсомольск-на-Амуре, Хабаровский край, С №3854 27, рег. №3854);

48. СООО "Дальрезерв XE "Дальрезерв" " (Хабаровск, С №2620 27, рег. №2620);

49. ООО "Медицинская страховая компания "Данко-Мед XE "Данко-Мед" "" (Челябинск, №А386400, рег. №1957);

50. ЗАО "Европейско-Сибирская страховая компания XE "Европейско-Сибирская страховая компания" " (Москва, №1911Д, рег. №2765);

51. ООО "Страховая компания "Евростар XE "Евростар" " (Москва, №4141Д, рег. №3684);

52. ООО "Единая национальная страховая компания – ЕНСК" (Москва, №3475Д, рег. №2714);

53. ООО "Страховая медицинская компания "Жасо XE "ЖАСО-Мед" -Мед"" (Воронеж, С №2112 36, рег. №2112);

54. ЗАО "Красноярская страховая акционерная компания "Зеленая Крона XE "Крона" "" (Красноярск, С №3341 24, рег. №3341);

55. ОАО - Ростовская городская страховая медицинская компания "Здоровье" (Ростов-на-Дону, №А387016, рег. №2220; компания представила документы об изменении наименования на ОАО "Ростгормедстрах");

56. ЗАО "Международная акционерная страховая компания "ИНКО XE "Инко" "" (Москва, №3482 Д, рег. №2312);

57. ООО "Медицинская страховая компания "Источник XE "Источник" "" (Кострома, С №2491 44, рег. №2491);

58. ООО "Страховая компания "Истроссо XE "Истроссо" "" (Хабаровск, №3348Д, рег. №1151);

59. ООО "Страховая компания "Камела XE "Камела" "" (Жуковский, Московская обл., №3020Д, рег. №2800);

60. ООО "Когалымское агентство медицинского страхования XE "Когалымское агентство медицинского страхования" " (Когалым, Тюменская обл., №3730Д, рег. №634);

61. ЗАО "Фирма "Коммунсервис-1, ЛТД"" (Москва, №3711Д, рег. №608);

62. ЗАО "Компания медико-социального страхования "Энергогарант XE "Энергогарант" "" (Москва, С №3521 77, рег. №3521);

63. СЗАО "Континенталь XE "Континенталь" " (Москва, №3650Д, рег. №2526);

64. ООО "Кооперативное страхование XE "Кооперативное страхование" " (Новосибирск, №2704Д, рег. №1069);

65. ООО "Страховая фирма "КООПСОЮЗ XE "Коопсоюз" " (Йошкар-Ола, №2721Д, рег. №2205);

66. ЗАО "Страховая организация "Корпорация медицинского страхования XE "Корпорация медстрахования" "" (Красноярск, С №0356 24, рег. №356);

67. ОАО "Костромская медицинская страховая фирма "Костромамедстрах"" (Кострома, С №2016 44, рег. №2016);

68. ООО "Страховая компания "Ли Вест Гарант"" (Новосибирск, №4329Д, рег. №3732);

69. ОАО "Северо-Кавказское ж/д открытое акционерное страховое общество "Литер-Полис XE "Литер-Полис"" 

 XE "Литер-Полис" "" (Ростов-на-Дону, №4109Д, рег. №31);

70. ЗАО "МАКС XE "МАКС" " (Архангельск, №№ 3502Д, А390991, рег. №656);

71. ОАО "Медицинская акционерная страховая компания XE "Медицинская акционерная страховая компания"  Иркутской области" (Иркутск, С №0195 38, рег. №195);

72. ООО "Страховая фирма "Мед-Полис XE "Медполис" "" (Курган, №А390198, рег. №1819);

73. Муниципальное предприятие г. Красноярска "Страховая медицинская организация "Медгарант XE "Медгарант" "" (Красноярск, С №1373 24, рег. №1373);

74. ЗАО "Страховая компания "Мед-Гарант XE "Медгарант" "" (Балашиха, Московская обл., №3024Д, рег. №797);

75. ООО "Страховая компания "Медик-Мед"" (Москва, №2435Д, рег. №2823);

76. ОАО "Страховая компания "МЕДИЦИНА"" (Ижевск, С №2821 18, рег. №2821);

77. ООО "Межотраслевой страховой дом" (Москва, С №3941 77, П №3941 77, рег. №3941);

78. ООО "Страховая компания "МЧСК"" (Ярославль, №4766Д, рег. №3848);

79. ООО "Страховая компания "Невский Альянс XE "Альянс" "" (Санкт-Петербург, №3007Д, рег. №3012);

80. ЗАО "Страхования компания "Нефтегаз-Страхование XE "Нефтегаз-Страхование" "" (Тюмень, №2962Д, рег. №3346);

81. ООО "Страховая компания "Независимость"" (Москва, №4171Д, рег. №3693);

82. ООО "Страховая компания "Нова-Консалт"" (Москва, №4491Д, рег. №3746);

83. ЗАО "Областная медицинская страховая компания XE "Областная медицинская страховая компания" " (Калининград, С №3010 39, рег. №3010);

84. ЗАО "Акционерная страховая компания "Омск-Аско XE "АСКО" "" (Омск, №1617Д, рег. №920);

85. ООО "Страховая компания "Паритет XE "Паритет-Про" -Про"" (Москва, №3612Д, рег. №3541);

86. ЗАО "Страховая компания "Пасифик Оушн"" (Находка, Приморский край, №3292Д, рег. №2787);

87. ООО "Страховое общество "Пересвет XE "Пересвет" "" (Москва, №696Д, рег. №2212);

88. ООО "Страховая компания "Приморье"" (Владивосток, №4799Д, рег. №3876);

89. ООО "Страховая компания "Промсо"" (Москва, №3301Д, рег. №3456);

90. ООО "Страховая компания "Профсоюзное страховое общество XE "Профсоюзное страховое общество" "" (Москва, №3876Д, рег. №3615);

91. ЗАО "Страховая компания "Радтехрезерв XE "Радтехрезерв" "" (Москва, №621Д, рег. №2114);

92. ЗАО "Страховая компания "Рау-Гарант"" (Архангельск, №3935Д, рег. №1491);

93. ООО "Региональная инвестиционная страховая компания" (Уфа, №2015Д, рег. №2867);

94. ЗАО "Страховая компания "Регион-Поддержка"" (Саратов, №4243Д, рег. №3718);

95. ООО "Страховая компания "Родина XE "Родина" "" (Москва, №727Д, рег. №815);

96. ООО "Страховая компания "Русский страховой альянс XE "Русский страховой альянс" "" (Москва, С №3343 77, рег. №3343);

97. ООО "Русско-Балтийское страховое общество XE "Балтийское страховое общество" " (Санкт-Петербург, С №2717 78, рег. №2717);

98. ЗАО "Страховая компания "Сакс-Мед"" (Новоуральск, Свердловская обл., С №2281 66, рег. №2281);

99. ООО "Самарская медицинская страховая компания "Самакс"" (Самара, С №0641 63, 641);

100. ООО "Страховая компания "Святогор"" (Щелково-3, Московская обл., №3302Д, рег. №3322);

101. ООО "Северный страховой альянс XE "Северный страховой альянс" " (Москва, №4378Д, рег. №3734);

102. ЗАО "Страховая компания "Сибирский спас"" (Новосибирск, №4145Д, рег. №1428; компания представила документы об изменении наименования на ЗАО "Сибирский Спас XE "Сибирский Спас" -Жизнь" и об изменении местонахождения на Новокузнецк, Кемеровская область);

103. ЗАО "Страховая медицинская компания "Сибирский Спас XE "Сибирский Спас" -Мед"" (Новокузнецк, Кемеровская обл., С №3270 42, рег. №3270);

104. ООО "СК Капитал-Гарант XE "СК Капитал-Гарант" " (Москва, №3015Д, рег. №3374);

105. ООО "Страховое общество "СОВЕТ"" (Вологда, №2553Д, рег. №2316);

106. ООО "Страховая компания "Содействие XE "Содействие" "" (Новокуйбышевск, Самарская обл., №4257Д, рег. №3551);

107. СЗАО "Союзник XE "Союзник" " (Москва, №3349Д, рег. №1580);

108. ЗАО "Страховая компания "Сплав-Мис"" (Екатеринбург, С №2104 66, рег. №2104);

109. ООО "Страховая компания Амбассадор" (Москва, №4841Д, рег. №3917);

110. ООО "Страховая компания Президент XE "Страховая компания Президент" " (Москва, №4672Д, рег. №3783);

111. ЗАО "Страховая компания-Транзит" (Красноярск, С №2630 24, рег. №2630);

112. ООО "Страховая медицинская организация ученых" (ООО "СМОУ"; Москва, С №3001 77, рег. №3001);

113. СЗАО "Страховые услуги" ("СТРАУС"; Москва, №3824Д, рег. №1037);

114. ЗАО "Страховая компания "Тенал"" (Тольятти, Самарская обл., №3286Д, рег. №598; компания представила документы об изменении наименования на ООО "Страховая компания "ВолгаЭнергоФинанс"");

115. ЗАО "Медицинская страховая компания "Тирус-Медсервис"" (Верхняя Салда, Свердловская обл., С №0788 66, рег. №788);

116. ООО "Страховая транспортная компания "Транско"" (Екатеринбург, №1011Д, рег. №245);

117. ООО "Инвестиционное страховое общество "Транснадежность XE "Транснадежность" "" (Москва, №3461Д, рег. №3500);

118. ЗАО "Транспортно-промышленное страховое общество XE "Транспортно-промышленное страховое общество" " (Москва, №№ 791Д, 4691Д, рег. №3202);

119. ООО "Страховая компания "Тулпар"" (Казань, №3924Д, рег. №3638);

120. ЗАО "Страховая компания "Тэксиб XE "Тэксиб" "" (Тюмень, №3164Д, рег. №2430);

121. ООО "Страховая медицинская компания "Урал-Рецепт XE "Урал-рецепт"  М"" (Екатеринбург, С №1457 66, рег. №1457);

122. ЗАО "Страховая компания "Фарт XE "Фарт" "" (Новосибирск, С №1256 54, рег. №1256);

123. ОАО "Страховая компания "Финрос"" (Тула, С №0079 71, рег. №79);

124. ООО "Хабаровская краевая страховая компания" (Хабаровск, №2092Д, рег. №2003);

125. ООО "Страховая медицинская компания "Экомед"" (Иркутск, №437М, рег. №2482; компания представила документы об изменении местонахождения на п. Белореченский, Усольский р-н, Иркутская обл.);

126. ОАО "Страховое акционерное общество "Экспресс-Гарант XE "Экспресс-Гарант" " (ОАО)" (Екатеринбург, С №2512 66, рег. №2512);

127. ОАО "Медицинская страховая компания "ЭМЭСК XE "Эмэск" "" (Ставрополь, С №0741 26, рег. №741);

128. ООО "Страховая медицинская компания "Энергомедсервис XE "Энергомедсервис" "" (Москва, №1807Д, рег. №651);

129. ЗАО "Эра-Мед XE "Эра-Мед" " (Казань, №А386292, рег. №3711);

130. ЗАО "Медицинская страховая компания "Южный Урал"" (Челябинск, №А286250, рег. №1768);

131. ООО "Страховая компания "Юмитекс"" (Москва, №1461Д, рег. №2198);

132. ООО "Страховая компания "Ямал-Гарант"" (Ноябрьск, Тюменская обл., №3986Д, рег. №3506);

133. ООО "Медицинская страховая компания "Ямалмедстрах XE "Ямалмедстрах" "" (Ноябрьск, Тюменская обл., С №3505 89, 3505).

ФССН лишила лицензий 2 % страхового рынка

Коммерсантъ (Москва), 06 июля 2006 г., №121, С.10

Татьяна Гришина

Вчера страховой регулятор ФССН обнародовал список 133 страховых компаний, лицензии которых отозваны с 1 июля из-за неспособности увеличить капитал до требуемого ФССН уровня. Массовый отзыв лицензий на ситуации на рынке не отразится, но от очередной "чистки" пострадает Российский союз автостраховщиков (РСА). В списке шесть страховщиков ОСАГО, и по их долгам придется платить самому союзу, для которого отзыв лицензий стал крупнейшей потерей в 2006 году.

Федеральная служба страхового надзора (ФССН) опубликовала список 133 страховых компаний, лицензии которых были отозваны 1 июля - с даты очередного этапа ускоренной капитализации страховщиков. В самом списке крупных страховщиков нет. Как заявил глава ФССН Илья Ломакин-Румянцев, "в число 133 в основном попали компании, которые понимали, что уходят с рынка, и постепенно снижали сбор премий". На долю компаний из списка по итогам 2005 года пришлось 3 % (15, 2 млрд руб. ) от совокупной страховой премии, в первом квартале 2006 года - 2 % (3, 6 млрд руб. ).

Теперь по закону "Об организации страхового дела" эти компании обязаны урегулировать все отношения со своими клиентами и сдать "пустые" балансы в ФССН, в противном случае надзор подаст в суд иски об их ликвидации. Единственный сегмент рынка, где уход с рынка компаний будет заметен, это "автогражданка": в списке фигурируют шесть страховщиков ОСАГО. Это страховые компании "Айболит XE "Айболит" " , "АСТО-Гарантия" , Транспортно-промышленное страховое общество XE "Транспортно-промышленное страховое общество" , "Экспресс XE "Экспресс" -Гарант XE "Экспресс-Гарант" " , Русско-Балтийское страховое общество XE "Балтийское страховое общество"  и "Мед-Гарант XE "Медгарант" ".

По долгам этих страховщиков по закону об ОСАГО должен платить РСА. "Мы надеемся, что компании сами рассчитаются с клиентами, - заявил "Ъ" заместитель главы РСА Андрей Батуркин. - Жалобы на эти шесть компаний от клиентов к нам поступали, но их количество было некритичным". Несмотря на то что еще до 1 июля в РСА было 23 кандидата на отзыв лицензии, лишение лицензии шести из них стало для союза неожиданностью. "Мы пока не будем их исключать из союза, - говорит Андрей Батуркин. - Они должны выполнить обязательства перед союзом и клиентами". По данным ФССН, на долю этих шести компаний приходится всего 128 млн руб премии по ОСАГО (0, 2 % рынка) по итогам прошлого года. По данным РСА, за ними числится 766 неурегулированных страховых случаев. Вместе с тем компании должны сдать в РСА 97, 4 тыс. бланков полисов ОСАГО.

Некоторые компании, впрочем, рассчитывают на возврат лицензий. Как заявила "Ъ" глава дирекции обслуживания клиентов "АСТО-Гарантии" Ольга Андропова, "мы в срок увеличили капитал до необходимого размера, у нас есть все документы об этом". По ее словам, представите ли компании уже записались на прием в ФССН сегодня с тем, чтобы вернуть себе лицензию. "Нам уже сказали в службе, что возможна техническая ошибка" , - говорит Ольга Андропова.

ФССН отменила наказание для страховщиков ОСАГО.

Коммерсантъ (Москва), 07 июля 2006 г., №122, С.10

Татьяна Гришина

Как заявил "Ъ" замглавы Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Владимир Ионкин, вчера служба приняла решение об отмене отзыва лицензий 12 страховщиков из числа 133 компаний, потерявших 1 июля лицензии из-за недостатка капитала. Соответствующий приказ вчера подписал глава ФССН Илья Ломакин-Румянцев. В числе 12 реабилитированных страховщиков б - компании, занимающиеся ОСАГО: "Айболит XE "Айболит" ", "АСТО-Гарантия", Транспортно-промышленное страховое общество XE "Транспортно-промышленное страховое общество" , "Экспресс-Гарант XE "Экспресс-Гарант" ", Русско-Балтийское страховое общество XE "Балтийское страховое общество" , "Мед-Гарант XE "Медгарант" ". Как заявила "Ъ" глава дирекции обслуживания клиентов "АСТО-Гарантии" Ольга Андропова, "нам разрешили продолжать страховую деятельность в полном объеме. Глава ФССН выразил надежду, что партнеры и клиенты компании с пониманием отнесутся к ситуации". "ФССН прислала официальное письмо с извинениями, - заявили "Ъ" в Русско-Балтийском страховом обществе, - компания попала в приказ по ошибке". В самой же ФССН "Ъ" заявили, что вчера компании довезли в службу документы, которые сняли все вопросы к ним по поводу недостатка капитала.

Квота на участие иностранцев в капитале российских страховых компаний может быть отменена или увеличена до 50% - глава Росстрахнадзора.

РИА "Новости" (Москва), 10 июля 2006 г., №

ЖЕНЕВА, 10 июл - РИА Новости, Екатерина Андрианова. Квота на участие иностранцев в уставном капитале российских страховых компаний может быть отменена или увеличена до 50%, считает руководитель Федеральной службы страхового надзора (Росстрахнадзор) Илья Ломакин-Румянцев. 

"Я думаю, что она будет отменена, увеличена или заменена чем-то, например более разумными механизмами по ограничению присутствия не только в виде доли по уставному капиталу, но и по физическому присутствию", - сказал журналистам Ломакин-Румянцев, принимающий участие в российско-швейцарском Форуме регионального сотрудничества в Женеве. 

Квота ограничивает участие иностранцев в капитале российских страховых компаний 25%, однако в настоящее время реальная доля нерезидентов составляет меньше 4,5%. 

"Этот инструмент ограничения прихода на российский рынок иностранных инвесторов оказывается не очень эффективным. Он был введен в 1999 году, но с тех пор ни разу доля иностранцев не приблизилась даже к половине от этой квоты", - отметил Ломакин-Румянцев. 

Кроме того, эту квоту чрезвычайно легко "обойти", добавил он. 

"В чем смысл нормы, которая так легко обходится? Она должна быть либо изменена, либо убрана", - подчеркнул глава Росстрахнадзора. 

Для этого необходимо вносить изменения в федеральный закон об организации страхового дела, однако конкретных предложений пока нет, добавил он.

Росстрахнадзор устроил "публичную порку"

Коммерсантъ - Урал (Екатеринбург), 07 июля 2006 г., №122

Татьяна Шушакова, Татьяна Берсенева

17 уральских страховщиков лишились лицензии за несоответствие размеров уставных капиталов новым требованиям закона "О страховом деле". Это решение Федеральной службы страхового надзора (Росстрахнадзор) вызвало болезненную реакцию участников местного рынка. Ряд уральских страховщиков, попавших под санкции, назвали решение надзорного органа необоснованным и готовятся доказать это в судебном порядке.

По закону о страховом деле, с 1 июля 2006 года капитал компаний, занимающихся имущественным и личным страхованием, кроме страхования жизни, не может быть меньше 20 млн. рублей, страховщиков жизни - меньше 40 млн. рублей, перестраховщиков и компаний, совмещающих страхование с перестрахованием - меньше 80 млн. рублей. Эти требования не исполнили 133 компании, в том числе 17 организаций, зарегистрированных в Уральском федеральном округе.

Вчера Федеральная служба страхового надзора (ФССН) опубликовала их список. Некоторые из этих страховых организаций умышленно не увеличивали уставной капитал в связи с реорганизацией путем присоединения к другим страховым компаниям (СК). Среди них: СК "Южный Урал XE "Южный Урал" " (Челябинск), которая присоединилась к СК "Астра XE "Астра" -Металл" (Магнитогорск, Челябинская область); СК "Сакс-мед" (Новоуральск, Свердловская область) стала филиалом СК "Мединком XE "Мединком" " (Екатеринбург).

Но для некоторых уральских страховщиков решение ФССН оказалось неожиданным. Так, Лидия Феоктистова, директор медицинской страховой компании "Тирус-Медсервис XE "Тирус-Медсервис" " (Верхняя Салда, Свердловская область) сообщила "Ъ": "Мы удивлены попаданием нашей компании в этот список, так как уставной капитал мы увеличили, все необходимые документы предоставили в Росстрахнадзор вовремя и в полном объеме. Звоним в ФССН, чтобы разобраться в проблеме, но пока безуспешно". С аналогичными трудностями столкнулись и руководители таких крупных екатеринбургских компаний, как "Гарант-Энергомед XE "Гарант-Энергомед" " и "Урал-Рецепт XE "Урал-рецепт"  М". Они отмечают, что решение Федеральной службы страхового надзора уже негативно отразилось на их деятельности. "Медицинские учреждения, с которыми мы сотрудничали, хотят расторгнуть договоры с нашей компанией. А это, в свою очередь, грозит нам финансовыми трудностями", - сообщила исполнительный директор "Гарант-Энергомеда" Галина Коновалова.

В инспекции страхового надзора по Уральскому федеральному округу опасения страховщиков считают оправданными. Заместитель руководителя надзорного ведомства Вячеслав Тарасов рассказал "Ъ", "ФССН может в ближайшее время пересмотреть свое решение и вернуть лицензии страховщикам, у которых они были отозваны по техническим причинам, например, из-за неправильного оформления документов. Вместе с тем, период отзыва лицензии грозит страховщикам, попавшим в список, банкротством, так как они не могут заключать новые договора, но обязаны делать выплаты по старым договорам".

Отдельные участники уральского страхового рынка сочли действия Росстрахнадзора неправомерными. По мнению главы уральской ассоциации региональных медицинских страховщиков "Территория" Максима XE "Максима"  Стародубцева, требования ФССН к увеличению уставного капитала - это инструмент давления на региональных страховщиков, так как Росстрахнадзор ведет планомерную политику сокращения малых компаний. "Использовать нерыночные способы для передела страхового рынка неверно", - считает Максим Стародубцев. Директор СК "Урал-Рецепт XE "Урал-рецепт"  М" Игорь Щербаков считает, что своими действиями ФССН устраивает "публичную порку", чтобы показать свою активную работу. Опрошенные корреспондентом "Ъ" уральские страховщики указывают, что если им не удастся разрешить с ФССН проблему с необоснованным, по их мнению, отзывом лицензий, они готовы отстаивать свои права в суде.

Страховщики в страхе

Российская газета (Москва), 14 июля 2006 г., №152, С.7 

Евгений Арсюхин

Россия сделала самую крупную уступку ВТО

МИНИСТР ФИНАНСОВ АЛЕКСЕЙ КУДРИН ВЫРАЗИЛ НАДЕЖДУ, ЧТО РОССИЯ И США ПОДПИШУТ ПРОТОКОЛ О ПРИСОЕДИНЕНИИ К ВТО НЕ СЕГОДНЯ ЗАВТРА.

Тем временем переговоры министра экономразвития Германа Грефа и торгпреда США Сюзан Шваб в самом разгаре, 20 американских сенаторов потребовали от своего президента Россию в ВТО не брать, а наш бизнес возмущен уступками, которые мы делаем Соединенным Штатам.

Подписание протокола с США - это уже членство в ВТО, после останутся формальности. Поэтому торг идет по крупному. Главная уступка России - согласие на организацию прямых филиалов иностранных страховых компаний. Об этом наконец-то официально объявил вчера г-н Кудрин, заверив: "сдав" страхование, мы спасли банки.

Именно банки были "неприкосновенной коровой" переговорной позиции: еще осенью прошлого года президент РФ гарантировал, что прямых иностранных банковских филиалов не будет. Видимо, поэтому банкиры достаточно вяло взаимодействовали с Минэкономразвития, зато страховщики завели с ведомством Германа Грефа настоящую дружбу и теперь чувствуют себя обманутыми. Руководитель одной из крупнейших страховых компаний дал вчера крайне резкий комментарий: по его словам, от "сдачи" рынка "не выиграют ни государство, ни граждане", из 600 компаний останется 5 - 6, а владельцам "Жигулей" придется отстаивать свои интересы по автострахованию в международном суде.

Но рано расслабились и банкиры. Источники, близкие к переговорам, уверяют: "вопросы доступа на рынок финансовых услуг" дискутируются вовсю. И на самом деле Россия уже сделала уступку, которую вчера впопыхах по достоинству не оценили. Она сохранила право ограничивать участие иностранного капитала в банках 50 процентами от рынка, но тут же пообещала "этим правом не пользоваться". Это значит: хоть и не через прямые филиалы, так через "дочки" западные банки смогут неограниченно занимать наш рынок. И, повторим, переговоры еще не закончены.

Судя по всему, американцы окончательно решили отступиться от нашего АПК, но при этом они ненавязчиво выделили тему фитосанитарного и ветеринарного контроля и требуют уступок. Если добьются, Россия не сможет "обнаруживать" жучков в иностранных растениях, и яды в чужеродных винах без доказательной экспертизы.

Зато хоть третий вопрос - защита интеллектуальной собственности - таков, что, пойдя на уступки, Россия ничего не потеряет, кроме пиратских дисков. И экспертам непонятно: почему упорствует Россия?

Тем временем переговоры г-на Грефа и г-жи Шваб начнутся сегодня с утра, и на них, как сообщил пресс-секретарь американского торгпреда, "остается ряд важных вопросов", без решения которых не будет и договоренности. Первый раунд закончился в четверг в 2 часа ночи, второй, вчерашний раунд на момент подписания номера еще не завершен и продолжается уже 20 часов. Наверняка г-жа Шваб знает, что 20 сенаторов демократов призвали своего президента не торопиться: слишком многое не решено, говорят они. Если Джордж Буш даже и поторопится, это ему мало что даст: подписанная в России бумага все равно должна быть ратифицирована в американском парламенте.

Рынок сдан

Коммерсантъ (Москва), 14 июля 2006 г., №127, С.1, 2

Татьяна Гришина, Дмитрий Бутрин

На переговорах с США по ВТО Россия пожертвовала страховщиками

Вчера министр финансов Алексей Кудрин объявил о том, что РФ на вчерашних переговорах с США по вступлению во Всемирную торговую ассоциацию согласилась открыть рынок страхования для филиалов иностранных компаний. В свою очередь, США отказались от требования доступа филиалов иностранных банков в РФ. Уже сегодня может быть решен последний вопрос переговоров - предельный размер агросубсидий РФ, и дорога в ВТО для России будет открыта. Страховщикам компромисс принесет быстрое снижение стоимости их компаний - она напрямую зависит от степени закрытости страхового рынка.

Торговый представитель США Сьюзен Шваб и глава Минэкономразвития Герман Греф начали финальную часть переговоров по вступлению РФ в ВТО поздно вечером во вторник. Вчера же его коллега российский министр финансов Алексей Кудрин сообщил об их первом крупном результате: Россия дала согласие на допуск филиалов иностранных страховых компаний на национальный рынок и добилась отказа США от аналогичного требования по банковским филиалам. По словам главы Минфина, переговорщикам осталось "несколько вопросов" в области защиты интеллектуальной собственности и предельных размеров субсидирования сельского хозяйства (по данным „Ъ", именно этот вопрос вчера обсуждали Герман Греф и Сьюзен Шваб и продолжат обсуждать сегодня утром). Алексей Кудрин выразил надежду, что согласие США на вступление РФ в ВТО будет получено 14-15 июля - до саммита G8.

Итак, страховой рынок Россией сдан. Несмотря на то что именно о такой конструкции компромисса в правительственных кругах неофициально говорили еще два месяца назад, заявление министра финансов прозвучало для страховых компаний как гром среди ясного неба. "Все очень отвратительно, - признался вчера глава „Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Александр Григорьев. - Все зависит от того, на каких условиях будет подписано соглашение".

По данным „Ъ", стороны пока согласовали принцип открытия рынков, но не технические подробности - по словам представителей Минфина, их предполагается зафиксировать уже после саммита G8 в Санкт-Петербурге. Так, пока не утвержден срок переходного периода, в течение которого допуск филиалов иностранных страховщиков в Россию останется ограниченным. РФ, по данным „Ъ", настаивает на семи-восьми годах "отсрочки", США - на пяти годах. Именно на таких условиях согласилась открыть на переговорах относительно ВТО свой страховой и банковский рынок Украина.

Пока не определен и будущий статус иностранных филиалов страховых компаний в России. "Если разрешить работу иностранных филиалов страховщиков, исходя из нынешних принципов законодательства, последствия будут плачевны, - уверяет президент НСГ XE "Национальная Страховая Группа"  Юрий Решетняк. - Филиал не является юридическим лицом, платит налоги по месту регистрации материнской компании, да и клиенту решать споры придется за рубежом".

Но каким бы ни был статус страховых филиалов, российские страховые компании, если по завершении "переходного периода" российские сверхжесткие правила страхового надзора не будут скорректированы, окажутся в менее выгодных условиях, чем иностранцы. Минфин формировал принципы надзора за страховым рынком в последние годы почти исключительно в фискальных целях, борясь с "серыми" схемами на рынке страхования, и в этих целях притормаживал развитие настоящего страхования, под которым маскируются "лжестраховщики". И даже в условиях жесткого надзора классическое страхование из-за отсутствия развитой страховой культуры в России оценивается в 25-35% рынка. Заниматься им менее выгодно, чем "серыми" схемами, рентабельность которых выше в целом низкоприбыльного классического страхования.

Филиалы же будут подчиняться менее жестким правилам надзора других стран. В переходный период Минфину и Федеральной службе страхового надзора (ФССН) придется или быстро либерализовать страховой рынок (что вызовет всплеск "серых" схем), или отказаться от развития национального сектора рынка вообще. Результат выбора предсказуем. В Венгрии, в конце 90-х открывшей рынок странам ВТО, сейчас практически нет национальных страховщиков. Германии, желавшей сохранить страховой капитал, пришлось пойти на либерализацию рынка и временный расцвет "серых" схем в 90-х.

Потери российские страховщики начнут нести сразу после подписания договора с США по ВТО. "Большинство компаний предполагают продать бизнес иностранцам, - заявил "Ъ" один из страховщиков на условиях анонимности. - Выгодно же продать себя можно лишь в условиях закрытого рынка". Если же принципы национального надзора в России не изменятся, для ряда российских компаний будет выгодно выводить бизнес за пределы РФ и работать по "филиальной" схеме из-за рубежа: в США такие ситуации в 90-х после открытия рынка были обычны. А стоимость российских компаний будет падать с ростом открытости рынка.

Часть страховщиков винит в "сдаче рынка" профильную ассоциацию - Всероссийский союз страховщиков (ВСС). "Банковское лобби, Ассоциация банков России, в отличие от ВСС отстояло свой рынок", - сокрушается глава Страхового дома ВСК XE "ВСК"  Сергей

Цикалюк. По словам президента ВСС Александра Коваля, веры обещаниям правительства "не сдавать рынок" у союза не было, поэтому еще с начала 2006 года он начал подготовку к изменению законодательства - с тем, чтобы филиалы работали на тех же условиях, что и российские компании. "Я не верю, что от прихода иностранцев выиграет клиент, - заявил он "Ъ". - У нас уже работают западные "дочки", и я что-то не видел очередей из страхователей к ним". Впрочем, представитель Минфина вчера сообщил "Ъ", что министерство и ФССН "не намерены торопиться" с либерализацией рынка, действуя "по обстоятельствам".

И все же, несмотря на то что пока крупные западные страховщики только "прицениваются" к закрытому российскому рынку, спрос на страховые услуги западных филиалов ожидается весьма высоким - это показали примеры с рынками Восточной Европы, где вытеснение национальных страховщиков филиалами заняло четыре-пять лет. Скорее всего, российским страховщикам придется после "переходного периода" зарабатывать в основном на обязательных видах страхования: ОСАГО, промстрахование, ипотечное страхование, а также в "кэптивном" секторе - внутри промышленно-финансовых холдингов. В свободном же секторе рынка им придется конкурировать с фирмами, история и капиталы которых ковались на Западе десятилетиями.

Страховщиков сдали

Газета (Москва), 14 июля 2006 г., №122, С.9, 31

Марина Кадыкова

Филиалам иностранных страховых компаний открыли дорогу в Россию

Период величайшего напряжения российских страховщиков окончен. Сбылись их худшие ожидания. Российские власти признали, что в процессе вступления во Всемирную торговую организацию (ВТО) они "продали" страховщиков. В обмен на согласие США подписать двусторонний договор с Россией иностранным страховым компаниям было предоставлено право на открытие прямых филиалов иностранных страховщиков. Для российских компаний приход западных страховщиков означает повышение конкуренции, снижение инвестиционной привлекательности страхового бизнеса, а также повышение риска потери наиболее ценных клиентов. Нельзя сказать, чтобы это событие шокировало отечественный рынок. Страховщики в общении с "Газетой" демонстрировали самообладание.

"Информация о том, что российский страховой рынок будет со временем открыт для присутствия прямых филиалов западных страховщиков, циркулировала по рынку уже давно, и, полагаю, ни для кого это не явилось неожиданностью", - рассказывает заместитель генерального директора по корпоративной политике страховой компании "Энергогарант XE "Энергогарант" " Сергей Шорохов.

Тем не менее подобная политика государства не может не отразиться на деятельности российских страховщиков. "Для крупных компаний это означает, что конкуренция ужесточится, а для мелких - полную бесперспективность существования в их нынешнем виде. Я думаю, что максимум через 5 лет рынок будет на 70 - 80% занят иностранцами - их "дочками" и филиалами", - предполагает генеральный директор страховой компании "Стандарт-Резерв XE "Стандарт-Резерв" " Виктор Юн.

А по мнению заместителя генерального директора страховой компании "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " Александра Варенцова, иностранные страховщики будут активно заниматься страхованием жизни, т.е. тем, в чем они особенно сильны. Это неудивительно, так как в долгосрочных программах страхования жизни важно доверие к страховщикам, которого пока у российского страхователя к отечественным страховщикам нет. "Но в целом страхование юридических институтов страны останется за отечественными страховыми компаниями", - уверен Варенцов. Тем не менее страховщики готовятся противостоять нашествию и заставить-таки иностранцев регистрировать дочерние компании.

"Крупный иностранный страховщик, собравшийся всерьез работать на нашем рынке, откроет дочернюю компанию, а не филиал. Серьезный бизнес - это в первую очередь самостоятельное юрлицо, офис в России, налаженное взаимодействие с контролирующими органами", - считает генеральный директор группы "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " Владимир Скворцов.

"Мы изначально не доверяли правительству в его обещаниях не допустить филиалы иностранных страховщиков в Россию и начали подготовку поправок в законодательство РФ, что даст возможность сделать филиалы иностранных страховых компаний подконтрольными российскому Росстрахнадзору и заставит их платить налоги на территории нашей страны" - так определил стратегию противодействия глава Всероссийского союза страховщиков Александр Коваль. Спокойствие соблюдает заместитель генерального директора страховой компании "Россия" Вячеслав Шилин.

"Западные компании, безусловно, имеют ряд преимуществ перед российскими страховщиками, но это не настолько чревато, как многим кажется", - уверен он.

Страховой рынок против иностранцев

Россiя (Москва), 13 июля 2006 г., №025, С.7

Дмитрий Ребров

Правительство РФ при вступлении во Всемирную торговую организацию (ВТО) не должно допускать на национальный рынок филиалы иностранных страховых компаний. К такому мнению пришли участники круглого стола, который состоялся в петербургском пресс-центре ИА "Росбалт" в преддверии июльской встречи членов G8.

По словам заместителя генерального директора СК "Русский мир XE "Русский мир" " Евгения Гуревича, открытия национального рынка от России добиваются США. По его мнению, это неприемлемо, так как филиалы иностранных компаний работают по законам другой страны, - той в которой они зарегистрированы. Следовательно, они не платят налогов на территории

России. И самое главное, по мнению Гуревича, филиалы иностранных компаний - прекрасный канал для вывоза денег из страны.

Он отметил, что все иностранные компании, которые хотели работать в России, уже пришли сюда. Их, правда, немного. В десятку крупнейших СК страны входит только одна компания с иностранным капиталом. Согласно российскому законодательству, доля иностранного капитала в совокупном капитале российских страховых компаний не должна превышать 25 %.

Исполняющий обязанности руководителя инспекции страхового надзора по Северо-Западному федеральному округу Кирилл Михалевский считает, что доступ филиалов иностранных компаний на рынок можно ограничить не запретами, а рыночными механизмами. Например, заставить иностранцев при создании филиала открывать депозит в российском банке на крупную сумму, как это делается в некоторых европейских странах. Его мысль подтвердил Евгений Гуревич: "Затраты на открытие филиала в странах ЕС сопоставимы с затратами на создание новой крупной страховой компании".

По мнению профессора Санкт-Петербургского государственного университета экономики и финансов Светланы Яновой, филиалы иностранных СК представляют серьезную угрозу отечественным страховщикам только в секторе страхования физических лиц. Российские компании, как правило, учреждены одним или несколькими юридическими лицами и прежде всего обслуживают их интересы.

Иная ситуация на рынке физлиц. По словам профессора, у иностранных компаний выше капитализация, чем у российских, то есть иностранные фирмы более надежны. Более того, у западных СК текущая убыточность выше, чем у российских, а это означает, что иностранные компании больше и чаще платят страхователям.

Жизнь возможна и без лицензии

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 10 июля 2006 г., №122, С.7

Георгий Карчик

СПб. Лишившееся лицензии ОАО "Городская страховая медицинская компания XE "Городская страховая медицинская компания" " (ГСМК) является одним из лидеров рынка обязательного медицинского страхования.

Однако эксперты считают, что проблем у застрахованных в этой компании при обращении за медицинскими услугами возникнуть не должно.

Сейчас ГСМК (31500)* по числу застрахованных по ОМС занимает 2-е место и обслуживает около 19% петербуржцев - жителей Адмиралтейского, Кировского и Приморского районов. Игорь Арефин, генеральный директор ГСМК, отмечает, что уставный капитал компании был увеличен в середине июня с 10 до 30 млн рублей.

"Информация об увеличении уставного капитала ГСМК до требуемого размера была предоставлена в Территориальный фонд ОМС (ТФ ОМС) в июне. В любом случае гарантом оплаты медицинской помощи, оказанной гражданам в Петербурге, является ТФ ОМС, в том числе и застрахованным компанией ГСМК. Им медицинская помощь будет предоставляться в лечебных учреждениях системы ОМС как обычно", - уверены в пресс-службе ТФ ОМС. Опрошенные "ДП" страховщики думают, что проблем у ГСМК быть не должно, тем более что глава ТФ ОМС Валерий Калабутин еще в начале этого года занимал пост генерального директора ГСМК.

"Никаких бумаг о прекращении работы компании не поступало ни от Страхнадзора, ни от фонда ОМС, но даже если и поступят, мы не сможем отказать пациентам в помощи", - говорит главный врач Санкт-Петербургской Мариинской больницы Олег Емельянов.

Уже на подписи

Компаниям, у которых отобрали лицензию по ошибке, нельзя заключать новые договоры до момента вступления в силу приказа о возврате лицензии. В письме ФССН в компанию "РуссоБалт" (75752)*, которое есть в распоряжении редакции, чиновники извиняются перед страховщиком и пишут, что "приказ о восстановлении действия лицензии... находится на подписи".

***

133 страховые компании остались без лицензии с 1 июля.

Страхнадзор погорячился

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 10 июля 2006 г., №122, С.6,7

Георгий Карчик

Компании лишились лицензии по ошибке

СПб. Федеральная служба страхового надзора (ФССН) отозвала лицензии у семи петербургских компаний из-за несоответствия уставного капитала требуемому размеру.

Согласно закону об организации страхового дела страховые компании к 1 июля должны увеличить свои уставные капиталы до 20 млн рублей для страхования имущества или ОМС.

Если страховщик имел лицензию по страхованию жизни, то сумма увеличивалась до 40 млн рублей, и минимум до 80 млн рублей, если организация намерена заниматься перестрахованием. (см. "ДП" 43/06, www.dpgazeta.ru).

По данным Агентства страховых новостей, которое ссылается на приказ ФССН 721 от 1 июля 2006 г., уставный капитал до требуемых показателей недостает у 133 компаний. В их число вошли семь петербургских страховщиков: ЗАО "СК "Альма XE "Альма" ", ООО "Русско-Балтийское Страховое Общество", ОАО "Городская страховая медицинская компания XE "Городская страховая медицинская компания" ", ООО "МСК XE "МСК"  "Веста XE "ВЕСтА" ", ОАО "СК "Гармония XE "Гармония"  Плюс", ООО "СК "Невский альянс" и ООО "СК "Балтийский берег XE "Балтийский берег" ". Реально работают на этом рынке первые три упомянутые компании, их руководители считают, что действия страхнадзора ошибочны.

Страховщики негодуют

Генеральный директор ООО "Русско-Балтийское страховое общество XE "Балтийское страховое общество"  ("РуссоБалт") (75752)* Светлана Зайцева сказала корреспонденту "ДП", что у нее уже есть письмо, в котором надзор официально извиняется за помещение компании в этот список. "Думаю, произошла техническая ошибка, - говорит Светлана Зайцева. - Уставный капитал компании соответствует требованиям закона".

"РуссоБалт" (бывший "Золотой век") - сравнительно небольшая компания. В Петербурге в рейтинге по сборам за 2005 г. она находится на 67-м месте, собрала в прошлом году чуть больше 30 млн рублей, а по страхованию имущества - 28,2 млн.

Готовы судиться

Генеральный директор ЗАО "Страховая компания "Альма XE "Альма" " Вадим Янов более резок в своих оценках. "В течение трех последних лет наш уставный капитал составляет 42 млн рублей, - рассказывает он. - В мае мы отказались от перестраховочной деятельности, а в июне получили подтверждение от ФССН о принятии отказа. Мы послали в страхнадзор досудебную претензию и будем подавать иск в суд о защите репутации".

"Альма XE "Альма" " 13 лет работает на рынке Петербурга. В число акционеров компании входит ООО "КИНЭКС-Холдинг"; по мнению экспертов, основные сборы компании приносят акционеры. Об этом говорит и небольшой объем собранной премии - 3,7 млн рублей за 2005 г., и 108-е место в рейтинге петербургских страховщиков.

Медицинские учреждения пока не заметили того, что часть компаний, занимающихся обязательным медицинским страхованием, остались без лицензий. Сами страховщики считают произошедшее технической ошибкой и надеются на то, что в ближайшее время все недоразумения будут устранены.

***

На заметку

Лицензия отозвана и у ООО "СК "Балтийский берег XE "Балтийский берег" ". Эта организация занимает 1-е место по сборам в накопительном страховании жизни - более 1 млрд рублей за прошлый год, или 60,6% от рынка Петербурга. "Балтийский берег" не замечен на рынке страхования жизни.

***

Документ

Уважаемая Светлана Анатольевна, Федеральная служба страхового надзора приносит свои извинения в связи с ошибочным включением страховой организации ООО "Русско-Балтийское страховое общество XE "Балтийское страховое общество" " в Приказ от 01.07.2006г. 721 "Об отзыве лицензий на осуществление страховой деятельности, выданных страховым организациям". В настоящее время приказ о восстановлении действия лицензии страховой организации ООО "Русско-Балтийское страховое общество" находится на подписи.

Обязательное страхование промышленности вновь отложено

Коммерсантъ (Москва), 08 июля 2006 г., №123, С.2

Татьяна Гришина

В пятницу неожиданно сорвалось второе чтение в Госдуме законопроекта об обязательном страховании ответственности владельцев опасных объектов. Страховщики рассчитывали с 1 января 2007 года, с вступлением закона в силу, получить новый рынок с объемом страховой премии $1 млрд в год. Но, по данным "Ъ", прохождение проекта затормозили администрация президента и правительство, которое своими поправками перенесло срок введения закона. В результате "промышленное страхование" будет введено не ранее 1 июля 2007 года.

В предпоследний день весенней сессии Госдумы в повестке пленарного заседания значилось чтение самого ожидаемого страховщиками законопроекта - "Об обязательном страховании гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта". Проект уже был поддержан банковским комитетом Госдумы (см. "Ъ" от 30 июня), и страховое сообщество ожидало, что основное, второе чтение законопроекта состоится до ухода депутатов на каникулы. Третье чтение было запланировано на осень, и уже с 1 января 2007 года частных владельцев опасных объектов предполагалось обязать покупать страховые полисы с ответственностью по ним на сумму от 14,8 млн руб. до 6,5 млрд руб. Государственные владельцы таких объектов были бы, согласно первоначальной версии законопроекта, обременены лишь с 1 января 2008 года. Однако в пятницу проект неожиданно был снят с повестки заседания Госдумы. По информации "Ъ", проект не прошел согласование в Главном правовом управлении администрации президента - суть претензий неизвестна, но поправки в законопроект было вносить уже решительно некогда.

Ъ В РФ в настоящее время насчитывается более 300 тыс. объектов, отнесенных к опасным и являющихся, согласно проекту закона, объектами обязательного страхования. Как следует из информационных материалов к законопроекту, в "зонах непосредственной угрозы жизни и здоровью людей в случае возникновения техногенных аварий и катастроф проживает около 100 млн человек, то есть 70% населения страны". По предварительным оценкам, защита от техногенных рисков в обязательном порядке принесет страховщикам сбор премий как минимум на сумму $1 млрд в год.

По словам одного из авторов проекта - Александра Коваля, "никакой интриги в переносе второго чтения на осень нет, повестка и так была перегружена, а учитывая сложность закона, прения по нему затянулись бы". Неизвестно, следует ли считать отсутствием интриги то обстоятельство, что срок действия "ОСАГО для промышленности" в результате снова переносится - в лучшем случае до 1 июля 2007 года. По данным "Ъ", на этом сроке также настаивало правительство.

Правительство не успевало обеспечить "ОСАГО для промышленности" к 1 января. По данным "Ъ", реализация этого вида обязательного страхования, как выяснилось, потребует разработки нескольких постановлений кабинета министров. В частности, правительство должно постановлением утвердить страховые тарифы, методики для определения максимального количества потерпевших в результате техногенных аварий и т. д. В правительстве опасались не успеть с разработкой этих документов - теперь же на их разработку есть почти год.

В правительственных ведомствах настаивают на том, что перенос сроков "промстрахования" не связан с концептуальными спорами по поводу его необходимости, а лишь с техническими проблемами. Как заявил "Ъ" заместитель главы МЧС Руслан Цаликов, "этот закон необходим, поскольку техногенные риски высоки, а государство не может только силой своих институтов I обеспечить безопасность граждан - нужен механизм защиты, в котором бы участвовали и общественность, и бизнес".

Теперь такой механизм будет обсуждаться в Госдуме во втором чтении осенью 2006 года. "Ъ" продолжает следить за развитием событий.

Прогиб засчитан

Бизнес (Москва), 14 июля 2006 г., №127, С.1

Ольга Кувшинова, Александр Кадушин, Оксана Кобзева

Россия отдала страховой рынок иностранцам

В ближайшие два дня Россия завершит переговоры о присоединении к ВТО. Вчера с США, последней страной, стоявшей на пути, были согласованы условия присоединения в части финансовых услуг. Стороны нашли компромисс: США отказались от своих требований по допуску на российский рынок филиалов иностранных банков, а Россия согласилась открыть внутренний рынок для иностранных страховых компаний. Банкиры остались довольны, чего нельзя сказать о страховщиках. Протокол о завершении двусторонних переговоров по ВТО будет подписан президентами России и США в Санкт-Петербурге в ближайшие два дня, накануне саммита "большой восьмерки". Переговоры проходят практически в круглосуточном режиме: встреча, начавшаяся в среду, завершилась только к двум часам ночи четверга, а утром стороны встретились снова. Итогом стала уступка американцам по допуску на рынок филиалов иностранных страховых компаний. Россия сохранила право на установление квот (до 50%) на участие в капитале иностранных страховых и банковских организаций, однако, как заявил глава Минфина Алексей Кудрин, пользоваться этим правом не намерена.

Участники российского страхового рынка восприняли новость крайне негативно. "У страховщиков остается вопрос к правительству: это просчет или расчет? " - цитирует "Интерфакс" главу Всероссийского союза страховщиков (ВСС) Александра Коваля. "Настолько прогнуться, настолько поддаться", - возмущается глава ВСС.

Для российских страховых компаний вводятся защитные меры на пять лет, успокаивает вице-президент РСПП Игорь Юргенс. Впрочем, развитие событий, по мнению генерального директора "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Александра Григорьева, будет зависеть от правил регулирования деятельности филиалов иностранных страховых компаний. "Без регулирования на рынке останется не более десятка крупнейших отечественных страховщиков", - говорит он.Также Григорьев не исключает масштабного вывода капитала, поскольку ряд страховщиков предпочтут перерегистрироваться в офшорах. Генеральный директор "Альфа Страхования" Владимир Скворцов добавляет, что если контроль над филиалами будет недостаточным, этим могут воспользоваться недобросовестные участники рынка второго эшелона. "Серьезный бизнес - это в первую очередь самостоятельное юрлицо и налаженное взаимодействие с контролирующими органами. Поэтому крупный иностранный страховщик, собравшийся всерьез работать на нашем рынке, скорее откроет „дочку", а не филиал", - убежден он.

Иностранные "дочки" на финансовом рынке работают в равных условиях с российскими компаниями. Именно поэтому российские банки не боятся соперничества с западными. "Запрет на открытие филиалов иностранных банков - хорошая новость", - радуется первый заместитель председателя правления Оргрэсбанка Игорь Буланцев. А заместитель председателя правления Инвестсбербанка Евгений Егоров, напротив, считает, что конкуренция со стороны западных банков рынку не помешала бы: ее отсутствие позволяет существовать слабым игрокам, что негативно влияет на надежность банковской системы.

Вероятную "сдачу" страховщиков в отрасли не исключали и раньше. И словам главы ВСС, "мы изначально не доверяли правительству в его обещаниях не допустить филиалы иностранных страховщиков в Россию", поэтому ВСС уже разрабатывает законодательство, по которому филиалы иностранных страховых компаний, как и "дочки", будут подконтрольны Росстрахнадзору. И уверениям близких к переговорам источников, основания для такого недоверия были. "Такая развязка была известна еще три месяца назад", - говорит сопредседатель Совета по национальной стратегии Иосиф Дискин. И его словам, глубинные интересы США были связаны не с финансовым, а с нефтегазовым сектором. Понимая это, Россия пыталась увязать присоединение к ВТО с допуском американских компаний к разработке Штокмановского газо-конденсатного месторождения (напомним, что с апреля "Газпром" затягивает решение о выборе партнеров, среди которых фигурируют американские ConocoPhillips и Chevron). "Америка все время взвешивала свои риски, выбирая между экономикой и политикой. Экономика победила", - говорит Дискин. И "Газпром", и российские власти опровергали прямую связь между выбором партнеров по освоению Штокмана и присоединением к ВТО.

Развести полюбовно

Экономика и жизнь (Москва), 29 июля 2006 г., №030, С.3

Федеральная служба страхового надзора (ФССН) намерена разделить страхование финансовых и предпринимательских рисков. Об этом было объявлено на совещании, посвященном вопросам лицензирования.

Страховщикам предложили определиться с подходами к классификации страхования финансовых и предпринимательских рисков и полностью их развести. Компаниям, получающим лицензии нового образца, предстоит отказаться от объединения в одни рамки правил страхования предпринимательских и финансовых рисков. Они могут либо отказаться от страхования финансовых рисков, либо разработать для каждого вида отдельные правила.

Поводом к принятию решения стал анализ оборотов страховых компаний и их деятельности по применению различных финансовых схем в страховании имущества, ответственности и в перестраховании. Так, заместитель руководителя ФССН Галина Ершова заявила, что подобные исследования проводились в области страхования финансовых рисков при заключении договоров, связанных со строительством жилья. В результате во многих СК были обнаружены нарушения, и компании получили предписания ФССН.

Скорее всего к сфере страхования финансовых рисков после разделения отойдут риски физических лиц (например, связанные с использованием пластиковых карт). К предпринимательским рискам будут отнесены соответствующие риски юридических лиц.

Уже в ближайшее время страховщики должны сами предложить надзору решения задачи в рамках законодательно определенных 23 основных видов страхования.

Страхование и перестрахование

Традиционные страховые услуги

Страхование жизни
Копилка для абитуриента

Хронометр (Вологда), 17 июля 2006 г., №029

Дать ребенку хорошее образование - мечта всех родителей, ведь сегодня карьера, заработок и общественное положение напрямую зависят от этого. Обучение в престижных вузах стоит дорого. Где же взять средства?

То, что большая часть денег берется из родительского кармана, - это понятно. Но как сделать так, чтобы в нужное время карман этот действительно оказался полным? Помимо известных способов (что-то продать, где-то занять, залезть в "бабушкин чулок") появились и новые - очень рациональные способы накопления, например, страхование. Накопить безболезненно для бюджета семьи солидную сумму поможет накопительное страхование жизни детей к совершеннолетию. Если начать накопительный процесс, когда ребенок будет в начальной школе (вообще это можно сделать уже с трех лет), то считайте, что высшее образование, даже в престижном вузе, вы оплатили. Кроме того, важным преимуществом страхового полиса перед иными видами накоплений является то, что он обеспечит страховую защиту на случай заболеваний, травм и их последствий. Минимальный срок действия таких договоров - три года, накопления производятся в валютном эквиваленте. Выплаты по полису производятся сразу по окончании договора страхования или при страховом случае в течение пяти дней. По другой программе могут застраховаться родители в пользу ребенка: страхование жизни с фиксированной датой выплаты накопленной суммы способствует формированию капитала к определенному сроку в будущем вне зависимости от непредвиденных обстоятельств - смерти или установления инвалидности лица, осуществляющего накопление (одного из родителей). В назначенный день (к совершеннолетию или свадьбе) ребенок получит страховую сумму в полном объеме.

Страховые взносы по таким договорам уплачиваются в рассрочку, а заявленный процент накопления фиксируется и не может быть произвольно уменьшен страховой компанией. В любом случае - это тот стартовый капитал, который так нужен детям при вступлении в самостоятельную взрослую жизнь.

Жить надо с умом и со страховым полисом

Все ясно (Москва), 01 августа 2006 г., №008, С.11

Жизнь на самом деле маленькая и хрупкая. Если бы мы могли прожить ее заново, то наверняка захотели бы избежать роковых ошибок. Но если от горя и разочарований не застрахуешься, то вот застраховать свою жизнь можно. При этом не надо быть обладателем больших капиталов.

Говорят, что если хочешь стать очень богатым, то сначала нужно быть просто богатым. К страхованию жизни это не относится. Старейшая страховая компания России "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " уверена, что финансово защитить свой уровень жизни может каждый. В особенности это необходимо тому, кто не имеет огромных капиталов или перспективных вложений - недвижимости, драгоценностей, предметов искусства, ценных бумаг. Если с вами что-то случится (попали в аварию, сердечный приступ, тяжело заболели, получили инвалидность), кто оплатит ваше лечение? А главное, кто будет содержать семью? Ведь потеря привычного уровня жизни - это всегда жестокое испытание. С полисом накопительного страхования жизни, если не беда, то финансовые проблемы точно обойдут вас стороной.

В страховой договор обычно включается риски травмы не только от несчастного случая, но и риск смерти по любой причине (например, от болезни). Делая постоянные вложения, клиент формирует резерв, из которого в случае потери кормильца или его нетрудоспособности семье будут выплачиваться средства. Такое страхование жизни называется смешанным (риск + накопление).

***

А ты застраховал себя от несчастного случая?

Кузнецкий край (Кемерово), 21 июля 2006 г., №078, С.4

На что стоит обращать внимание, заключая договор со страховой компанией, если вы собираетесь отправиться в зарубежное турне или путешествие по России?

Страхование непредвиденных медицинских расходов для выезжающих за пределы России хоть и является формально добровольным, но сегодня стало практически обязательным. Во-первых, в ряд государств (к примеру, страны Шенгенского соглашения, США, Канаду) без медицинской страховки въезд закрыт - посольства просто не выдают визы лицам, не имеющим страхового полиса. Во-вторых, туристические агентства, отправляющие россиян в страны, не ограничивающие въезд на свою территорию незастрахованных туристов (Турция, Кипр, Египет и пр.), сегодня автоматом включают полис одной из страховых компаний в турпакет вместе с авиабилетом. При этом стоимость тура возрастает всего на 1-4%.

В принципе, от страховки можно отказаться, но нужно ли рисковать сотнями или даже тысячами долларов, которые придется выложить в заграничной клинике в случае травмы или болезни! Возможно, что в предложенной туристической фирмой страховке путешественника не устроит набор услуг или объем ответственности (то есть сумма, в пределах которой будут оплачиваться непредвиденные медицинские расходы). Тогда от нее можно отказаться и самостоятельно подобрать себе полис в одной из известных страховых компаний.

Вообще записанная в полисе страховая сумма, в пределах которой компания возмещает затраты на экстренное лечение за рубежом и транспортировку, может быть любой - как пожелает путешественник. Но она не должна быть менее $15 тысяч, иначе средств на лечение даже в странах с недорогой медициной (Китай, Турция, Таиланд, ОАЭ, Египет) может просто не хватить. Самое дорогое страховое покрытие - при въезде в страны Шенгенского соглашения, а также США, Японию, Австралию, Канаду.

Сумма страховки должна быть не менее $50 тысяч. Этих денег обычно достаточно и на первую медицинскую помощь при заболевании или несчастном случае, и на операцию, и на транспортировку. Как правило, в стандартный страховой полис входят: доставка до госпиталя, любое амбулаторное лечение, лечение острой зубной боли, операционное вмешательство при внезапном расстройстве здоровья.

В большинстве случаев страхование здоровья для туристов, к счастью, пустая формальность. Однако случается, что во время отдыха или командировки к услугам врачей прибегать все-таки приходится. Что в таком случае делать?

Телефонный номер диспетчерской сервисной службы указан в каждом полисе. Диспетчер сообщит, в какое лечебное заведение или к какому доктору нужно отправиться за помощью, или вызовет "скорую помощь". Если вы по собственной инициативе станете искать врача, его услуги, скорее всего, придется оплатить из собственного кармана. Сервисная служба может рекомендовать обратиться к врачу в отеле - тогда расплачиваться с доктором наличными не придется. Финансовые расчеты проведет сервисный центр за счет страховщика.

В действительности некоторые полисы допускают оплату медицинских услуг непосредственно застрахованными с последующей компенсацией расходов в России. Но только при наличии правильно оформленных счетов за лечение и лекарства.

В последнее время все чаще люди обращаются за страховкой не только для поездок за рубеж, но и отправляясь путешествовать по территории России. Стоимость страхования медицинских расходов при поездках по нашей стране заметно ниже, чем в случае загранпоездки.

Кроме медицинского страхования и страхования от несчастного случая, страховые компании предлагают еще один востребованный сегодня вид страхования - от невыезда. Как тщательно ни готовься к поездке, как ни старайся предусмотреть все неожиданности, все равно иногда приходится откладывать или вовсе отменять отъезд. Накануне поездки поднялась температура у ребенка, прорвало трубу в квартире, вызвали в суд. Хуже всего в этой ситуации приходится тем, кто отправляется за рубеж. По договорам с туристическими фирмами отказ от поездки за две недели означает потерю половины отданных за турпутевку денег. Если же вы меняете решение менее чем за 5 дней, деньги пропадут практически полностью. В результате на сегодняшний день примерно каждый двадцатый житель России, отъезжающий за рубеж, страхуется на случай невыезда. И это, несмотря на относительную дороговизну такого страхования. Цена "невыездного" полиса составляет 4-8% стоимости тура.

Полис на случай невозможности совершить поездку оформляется не менее чем за 15 - 20 дней до выезда. Если вояж сорвется по уважительной, с точки зрения страховщиков, причине, несостоявшемуся путешественнику компенсируют стоимость тура, авиа- или железнодорожных билетов и даже консульский сбор за визу. Уважительными причинами у страховых компаний считаются смерть или госпитализация застрахованного или его близких родственников (к ним относятся дети, родители, супруг или супруга), участие в судебном разбирательстве во время поездки, повестка в военкомат, пожар в доме, а также отказ в выдаче въездной визы.

Полис на случай невозможности совершить поездку - не единственный продукт, которым страховые компании советуют дополнять медицинскую страховку. Помимо болезней, человека, отправляющегося за рубеж, могут поджидать и другие неприятности, способные изрядно испортить настроение на весь отпуск. К примеру, пропажа багажа по пути к месту отдыха или личных вещей в стране пребывания. Авиакомпании-перевозчики лишь частично компенсируют утрату багажа. Считается, что сданные в багажное отделение самолета вещи застрахованы. Если они пропадут или погибнут, авиакомпания выплатит пассажиру компенсацию из расчета $20 за килограмм веса багажа (такова общая практика авиаперевозчиков), что иногда значительно меньше стоимости вещей, которые летят с вами к месту отдыха. А вещи, украденные в отеле, скорее всего, не оплатит никто.

Поэтому страховые компании предлагают путешествующим по России и миру страхование багажа и личных вещей на фиксированную сумму ($1000, $2000 или $5000) от кражи, пропажи, повреждения - на весь срок поездки или только на время перелетов и переездов. В список застрахованных вещей можно включить одежду, обувь, меха и даже драгоценности, а вот деньги, документы, рукописи - нет. Правда, такая страховка не выплачивается, если вещи пострадали или пропали по халатности застрахованного - к примеру, когда сумка или сотовый телефон были брошены на пляже без присмотра.

Если же вещи были украдены из автомобиля или запертого гостиничного номера, нужно сообщить об этом в полицию или администрацию отеля. Пострадавшему должны выдать полицейский протокол либо справку из гостиницы. Они послужат документальным подтверждением пропажи и основанием для выплаты страхового возмещения. Если вещи исчезли во время переезда, страховка будет выплачена после предъявления клиентом справки из службы розыска багажа аэропорта.

За полис страхования багажа и личных вещей приходится платить из расчета $0,4 - 2 в день в зависимости от страховой суммы.

Сегодня на Западе уже активно страхуются даже от плохой погоды на курорте во время отдыха. По словам опрошенных руководителей кузбасских турфирм, наши туристы далеко не всегда и с большим трудом соглашаются на дополнительные виды страхования. Причина банальна: придется еще прилично потратиться, поэтому ограничиваются только основными видами - медицинским страхованием и от несчастного случая.

(Подготовлено по информации страховых компаний и туристических фирм.)

Веселая вдова

Меридиан Курган-Шадринск (Курган), 26 июля 2006 г., №030

Алина Алимова

Житель Выселок застраховал жизнь на полтора миллиона рублей и умер - временно

24-летний Дмитрий, посовещавшись с женой Татьяной и ее братом Владимиром, решил застраховать свою жизнь на случай смерти.

Обратился сразу в две компании: одна в случае его смерти обязалась выплатить супруге миллион рублей, другая - 500 тысяч рублей. И через недельку исчез. Жена заявила в милицию: мол, муж без вести пропал. Оперативники начали поиски... Через какое-то время в лесу обнаружили труп неизвестного мужчины. Татьяна его опознала: да, это ее Дима... Похоронив супруга с почестями и собрав нужные документы, молодая вдова вместе с братом отправились за страховкой. Однако страховщики заподозрили неладное, провели собственное расследование и нашли живехонького Дмитрия, который скрывался у друзей.

- Троицу обвинили в покушении на мошенничество, - рассказала старший прокурор надзорного отдела прокуратуры Краснодарского края Татьяна Иваницкая. - Они во всем признались. Учитывая, что молодые люди на скамье подсудимых оказались впервые и раскаялись, Октябрьский районный суд г. Краснодара назначил всем условное наказание: Дмитрию - 4 года лишения свободы условно, Владимиру - три с половиной года условно, Татьяне - три года.

Страховка

Золотое кольцо (Ярославль), 24 июля 2006 г., №128

ВМЕСТЕ НА ВСЮ ЖИЗНЬ

Болезни, несчастные случаи могут привести к временной или постоянной потере трудоспособности, а значит, способности зарабатывать деньги для себя и своей семьи. Преждевременный уход из жизни в работоспособном возрасте человека, который является кормильцем и основным источником дохода в семье, помимо моральных страданий всегда связан с серьезными материальными потерями.

Уже на протяжении нескольких веков человечество использует инструмент защиты от тяжелых последствий непредвиденных событий - страхование жизни. Рисковое страхование жизни является одним из самых востребованных и популярных видов страхования.

Кроме непредвиденных событий в нашей жизни есть и такие, о наступлении которых мы знаем наверняка. Это необходимость иметь доход в пенсионном возрасте, обеспечить образование детям и "стартовый капитал" при вступлении во взрослую жизнь. Подобные события сопряжены с гарантированными затратами.

Страхование жизни является именно той частью индустрии финансовых услуг, которая может помочь каждому человеку самому решить для себя эти задачи. Неудивительно, что в нашей стране, где еще совсем недавно мало кто задумывался о возможностях страхования жизни, именно этот сегмент рынка страхования активно развивается и стремительно растет. По оценкам экспертов, в 2005 году объем рынка реального страхования жизни в России составил около 150 - 200 миллионов долларов и, по консервативным прогнозам, в 2011-м может достигнуть 1 миллиарда, по более смелым оценкам - до 38 миллиардов к 2016 году.

Сегодня в России уже есть страховая компания, которая может стать компетентным партнером на всю жизнь для каждого российского гражданина. Это ЗАО "Страховая компания AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" ", входящая в состав American International Group, Inc. (AIG) - крупнейшей в мире финансово-страховой корпорации. В 2004 году компания отметила десятую годовщину работы на российском рынке.

В 1997 году ЗАО "Страховая компания AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " начала операции по страхованию жизни под брэндом AIG Life.

Компания предоставляет широкий спектр услуг в области страхования жизни и здоровья, пенсионного страхования как для индивидуальных, так и для корпоративных клиентов. На сегодняшний день "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " занимает лидирующие позиции на российском рынке долгосрочного страхования жизни с долей рынка 27, 6 процента (данные аналитического агентства "АМСКОМ" за 2004 г.).

Под страховой защитой "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " находятся 150 тысяч россиян. В одном лишь 2005 году 1240 российских семей получили страховые выплаты от AIG Life на сумму более 30 миллионов рублей.

О прочности позиций и высоком качестве услуг компании "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " свидетельствует рейтинг "ruAAA" от Standard & Poor's. Рейтинг "ruAAA" является наивысшим по российской шкале кредитных рейтингов Standard & Poor's и отражает очень высокую способность компании выполнять свои финансовые обязательства.

На протяжении многих лет компания расширяет свои границы как профессиональные, так и географические. Сегодня "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " насчитывает 18 офисов продаж в десяти городах России и планирует дальнейшее расширение и продвижение в различные регионы страны, в том числе и в города центральной части России - один из перспективных и быстро развивающихся регионов.

В августе 2006 года в Ярославле, Владимире и Костроме начнут свою работу представители страховой компании "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" ". Какие возможности открываются у компаний и жителей региона в связи с приходом на рынок одной из крупнейших в мире страховых и финансовых организаций? Что может предложить "AIG Россия" руководителям предприятий всех размеров и форм собственности и индивидуальным клиентам?

Редакция газеты "Золотое кольцо" попросила прокомментировать приход "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " на рынок городов Центральной России регионального менеджера "AIG Россия" Михаила Куприна.

- Какие услуги в сфере страхования жизни компания "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " может предложить индивидуальным клиентам?

- Защитить себя и семью от финансовых последствий несчастных случаев и болезней.

Оставить своим родным и близким серьезные средства на случай смерти по любой причине.

Создать накопления на дополнительную пожизненную пенсию, образование детей (долгосрочные накопления).

Для индивидуальных клиентов это программы классического рискового и накопительного страхования жизни, которые могут обеспечить серьезную финансовую защиту человеку от последствий возможных и неизбежных событий.

- Одно из направлений деятельности "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " - работа с партнерами в области распространения финансовых продуктов. Расскажите, пожалуйста, об этом.

- Предприниматели, развивающие розничные услуги, проявляют все больший интерес к страхованию, что продиктовано уникальными возможностями, открывающимися в этой новой индустрии: быстрый рост бизнеса, отсутствие конкуренции и как следствие - высокий доход.

AIG XE "AIG"  является одним из лидеров в данной области в мире и одним из пионеров в России. Накоплены богатый опыт и знания в этом направлении страхования, что, бесспорно, является нашим преимуществом. В нашей стране компанией "AIG Россия XE "AIG Россия" " реализованы и успешно работают совместные проекты с предпринимателями различного уровня в Южном, Северо-Западном и Уральском регионах нашей страны.

Что дают совместные проекты нашим партнерам?

Возможность построить свой бизнес в области страхования без необходимости в больших инвестициях.

При поддержке надежного партнера с мировым именем и востребованными продуктами.

Получение опыта и навыков в области продаж и управления продажами.

Работа в социально значимой сфере.

Существенный доход.

Мы ищем партнеров среди предпринимателей и физических лиц, желающих развивать свое собственное перспективное дело, которым мы поможем создать свое страховое агентство по методикам компании.

- Как компания "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " строит свою работу с партнерами?

- Рынок страхования жизни в России находится в начальной стадии развития. Квалифицированных специалистов, которые разбираются в сложных финансовых и страховых продуктах и умеют грамотно построить систему продаж, практически нет. Поэтому наша главная задача на этом этапе - подбор и обучение будущих высококлассных профессионалов из числа активных предпринимателей-менеджеров. Самый действенный канал продаж страховых продуктов - агентская сеть.

Мы передаем нашим партнерам новейшие, отработанные механизмы по организации страховых агентств. Для этого используются различного рода тренинги и, естественно, выезд кураторов - специалистов для помощи нашим партнерам в "полевых" условиях.

- Как быстро клиенты "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " могут получить компенсацию по последствиям несчастных случаев, болезней, госпитализации?

- По статистике страховых выплат нашей компании за 2005 год, средний срок между датой подачи документов на страховую выплату и получением компенсации на банковский счет клиента составил восемь дней.

- Приход компании означает появление новой профессии и новые рабочие места для города?

- Да, вы абсолютно правы. Своим приходом мы открываем возможности работы в новой сфере финансовых услуг, построения бизнеса в партнерстве с международной компанией - одним из лидеров мирового страхового рынка. Во всем мире этот бизнес является престижным, уважаемым и хорошо оплачиваемым.

В заключение хочу отметить, что с приходом "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " жителям городов Золотого кольца и областей становятся доступны услуги по защите жизни, здоровья мирового уровня, качества и надежности.

Контакты. Дополнительную информацию можно получить у представителя "AIG XE "AIG"  Россия XE "AIG Россия" " Михаила Куприна по телефону + 8 (495) 937 4750/5995 или написав письмо по электронной почте Этот адрес e-mail защищен от спам-ботов. Чтобы увидеть его, у Вас должен быть включен Java-Script

Лицензия N 4608Д выдана Министерством финансов РФ.

На правах рекламы.

Страхование имущества

Страхование коттеджей

Недвижимость и цены (Москва), 03 июля 2006 г., №026, С.44-47

Вячеслав Шталь, заместитель директора агентства "Отрадное", филиал "Московия" страхового общества "Зенит XE "Зенит" "

Страхование объектов загородной недвижимости практически не отличается от аналогичного процесса, производимого с городским жильем. Дома и коттеджи так же, как квартиры, страхуют от стандартных рисков, то есть от пожара, взрыва, залива водой, стихийных бедствий (ураганы, бури, град и т.д.) и противоправных действий третьих лиц (грабеж, вандализм и пр.). Как и в случае с квартирным страхованием, владелец загородного дома может включить в полис любые потенциальные риски, грозящие его имуществу.

Страхование загородной недвижимости предусматривает возможность проведения такой операции не на полную стоимость (так называемое пропорциональное страхование). Клиент выбирает, на какую сумму он хочет застраховать дом (30, 50 % от его действительной стоимости). Причем он должен отдавать себе отчет в том, что невысокий страховой платеж обернется и соответствующей компенсацией ущерба. Но, как говорится, выбор сделан.

Система экспресс-страхования, не предусматривающая предварительного осмотра объекта, в случае с загородной недвижимостью также возможна. Как и при пропорциональном страховании, недостаток таких "экспрессок" состоит в небольшой степени ответственности страховщика. Хотя владельцам недорогих домиков выбирать не приходится: ни один агент не поедет за город, чтобы сделать опись имущества ради маленького платежа, да и "экспресски" вполне хватит для покрытия расходов, вызванных неприятностями, которые произошли с дачей.

На первый взгляд может показаться, что страховой полис - документ достаточно стандартный, однако каждая такая бумага имеет свои особенности, и на конечную сумму страховой премии в итоге влияет множество факторов. Существует даже неоднозначность восприятия одного и того же факта разными страховыми компаниями. Например, для одних фирм наличие железных дверей, решеток на окнах, сигнализации - факторы, понижающие базовые тарифы. Другие, наоборот, считают, что сигнализация - обязательное требование, и повышают базовые тарифы. Одним словом, договор страхования нужно читать внимательно и выбирать наиболее оптимальный для себя вариант.

Обычно тема страхования загородной недвижимости ограничивается рассмотрением специфики построенных коттеджей. При этом проблемы, возникающие в период возведения дома, могут быть не менее значительными. Нетрудно представить, сколько чрезвычайных ситуаций может произойти на стройплощадке. Как правило, они приводят к тому, что заказчик вынужден нести дополнительные траты, или превращают активно начатое строительство в долгострой. Все перечисленные неприятности, воспринимаемые как неизбежное зло, так и остаются проблемами только инициатора строительства и часто оказываются для него неразрешимыми. А между тем страховая компания может взять на себя тяжкое бремя непредвиденных издержек. Отчего же большинство заказчиков объектов загородной недвижимости даже не подозревают о возможности страхования рисков, возникающих в процессе строительства загородного дома? Отчасти в этом виноваты сами страховщики, которые в своих рекламных акциях упускают такую возможность, перенося весь акцент на более конкретные и ощутимые для своих потенциальных клиентов моменты. Данное обстоятельство вызвано фактом наличия острой конкурентной борьбы между страховыми компаниями, которые хотят стать привлекательными для клиентов (сделать такое гораздо легче на примерах броских и вполне осязаемых). Вот и выпадает из сферы интересов покупателей строительных проектов возможность страхования рисков в процессе реализации этих самых проектов.

Итак, очевидно, что процесс строительства сопряжен с риском возникновения различных непредвиденных ситуаций - от самых банальных вроде кражи дорогостоящих строительных материалов, завезенных накануне на участок, до, скажем, подвижек грунта под хоромами соседа вследствие обстоятельств пропадает или оказывается поврежденным дорогостоящий материал, привезенный из-за рубежа. И если заказчик не желает отступать от первоначального проекта и непременно хочет видеть воплощение дизайнерских замыслов, то ему придется заново приобретать за границей материалы взамен испорченных, естественно еще раз оплатив расходы по их перевозке и таможенному оформлению. Потребуют заплатить за двойную работу и подрядчики. Но, если подобные риски будут учтены при заключении договора страхования, все расходы возьмет на себя страховая компания. Здесь не следует терять чувство реальности. Нет никакой необходимости, например, вносить вашей строительной активности. А о лесном пожаре или весеннем паводке, которые и не подумают побрезговать частично возведенным домом, и говорить не приходится! Так что же можно застраховать на стадии строительства загородного дома? Прежде всего следует назвать, конечно, сам объект незавершенного строительства, а потом - все риски, связанные с проведением строительных работ изданном объекте. Но кроме того, в договоре нередко содержится информация о строительных материалах и конструкциях, завезенных на участок, о расходах на оплату труда, перевозку. В нем даже дают перечень таможенных сборов и пошлин, если это оправданно. А такое бывает, когда в результате непредвиденных в страховой договор строку о рисках, связанных с таможенным оформлением, если все стройматериалы решено приобретать в своей стране. Компания предлагает клиентам застраховать строительные машины, технику и оборудование, используемые при возведении коттеджа. Обычно подрядчики должны сами отвечать за сохранность техники, клиенты не обязаны нести расходы по приобретению или аренде новой техники. Поэтому серьезные подрядные организации заключают договоры страхования своей профессиональной ответственности при проведении строительно-монтажных работ самостоятельно.Понятно, что, изучив такие договоры, клиенты подрядчиков вправе исключить из текста своих страховых соглашений пункт о рисках, которые подрядчик застраховал самостоятельно.

Не стоит забывать и о послепусковых гарантийных обязательствах. Страховая компания может взять на себя расходы по ремонту дома, если, скажем, уже после ввода его в эксплуатацию осел фундамент или треснула стена. У потенциального страхователя, ознакомившегося с внушительным списком предполагаемых рисков, порой опускаются руки и возникают сомнения: а стоит ли задумываться о множестве рисков, если скорее всего ничего не произойдет? Однако, если все-таки что-нибудь случится, наличие договора страхования поможет сэкономить значительные средства. Трудно не согласиться, что сумма в 300-900 долл., требуемая для страхования большинства рисков на стадии строительства среднестатистического коттеджа, совершенно не сопоставима с расходами, которые возникнут даже при незначительных неполадках на стройплощадке. Необходимо также принять во внимание факт, что выплаты производят, как правило, достаточно быстро.

Итак, строительство завершено. Хорошо, если на этой стадии обошлось без каких-либо эксцессов или трудоемкий и достаточно насыщенный рисками процесс возведения загородного дома был все-таки застрахован. Теперь надо думать о том, как защитить уже готовое здание. Стандартный полис страхования подразумевает наличие стандартного пакета рисков: на случай стихийного бедствия, пожара (по любой причине), наезда транспортного средства, падения деревьев или даже самолетов, а также противоправных действий третьих лиц, или, другими словами, краж, грабежа, разбоя. Сам механизм страхования прост. Получив профессиональную консультацию и ознакомившись с соответствующими условиями, клиент выбирает наиболее привлекательный для себя комплекс страховых услуг. После этого компания направляет своего агента для проведения осмотра объекта, составляет опись имущества, подлежащего страхованию, и заключает договор. Страхование осуществляют в соответствии с реальной стоимостью недвижимости, определение которой происходит по документу купли-продажи или согласно смете на строительные работы. В случае отсутствия таких бумаг страховая компания самостоятельно и бесплатно проводит оценку объекта или просит клиента произвести его оценку у независимого лицензированного оценщика. Однако зачастую загородные дома страхуют по фиксированному тарифу и без оценки. Такая возможность обусловлена тем, что в настоящее время строительство в основном идет по индивидуальным проектам. Без проведения осмотра и соответствующей оценки объекта страхования заключение договора возможно при условии, что стоимость недвижимости не превышает установленного страховой компанией стоимостного порога для принятия объекта на страхование без осмотра и оценки. Владелец коттеджа может застраховать как всю недвижимость целиком, так и отдельно любое строение. При этом клиенту, как правило, предлагают два вида договоров: на страхование строений, принадлежащих гражданам, и на страхование домашнего имущества. Естественно, стоимость данной услуги напрямую зависит от "ценности" объекта страхования.

Основными документами для оформления договора страхования загородной недвижимости являются государственные акты о предоставлении земельного участка в собственность, свидетельство о праве собственности на объект недвижимости (земельный участок), договор купли-продажи, справка БТИ и др.

Действующие тарифы страховых компаний можно рассчитать на основе статистических данных, они определяются по совокупности годового суммарного ущерба. За четкое соблюдение правил пожарной безопасности, наличие сигнализации, металлических дверей, решеток на окнах или осуществление дополнительных мер безопасности многие страховые компании предлагают специальные скидки (до 15%). Некоторые фирмы предоставляют скидки льготным категориям клиентов (пенсионеры, участники войн и т.д.), а также дополнительную 5%-ную скидку за безубыточное страхование тем лицам, которые являются клиентами компании уже не первый год.

Если страховой случай все-таки наступил и загородная недвижимость каким-то образом пострадала, страхователь должен четко представлять себе последовательность своих действий. Обычно устанавливают срок, в течение которого страхователь обязан известить о происшествии страховщика, а в зависимости от типа риска - еще и милицию (кражи), Госавтоинспекцию (наезды транспортных средств), органы пожарной охраны (пожары), аварийные службы (заливы, взрывы газа). До осмотра пострадавшего объекта соответствующими службами страхователь должен сохранять пострадавший объект в том виде, в котором он оказался после наступления данного случая. Иначе страховая компания имеет полное право отказать в выплате компенсации.

Сегодня в одной только Москве работает более сотни компаний, имеющих лицензию на право осуществления страхования объектов загородной недвижимости, в том числе коттеджей. Так что выбор есть. Но если гражданину не приходилось заниматься данным видом страхования, стоит навести справки у знакомых или, что еще лучше, обратиться к профессионалам и воспользоваться информацией независимых рейтинговых агентств.

К сожалению, многим, даже весьма успешным, соотечественникам страхование до сих пор представляется делом элитарным. Такие граждане привыкли всегда и во всем полагаться только на себя. Только вот представитель так называемого среднего класса вряд ли в одночасье восстановит свой сгоревший коттедж.

Доступного жилья пока нет

Недвижимость и цены (Москва), 03 июля 2006 г., №026, С.22-23

Владимир Гурвич

В Москве 22 июня прошла III Международная конференция "Недвижимость, ипотека, страхование", вызвавшая неподдельный интерес специалистов практически всех областей, имеющих отношение к рынку недвижимости и разработке соответствующих законодательных норм. Связано это прежде всего с решением вопросов, касающихся реализации национального проекта "Доступное и комфортное жилье - гражданам России". Прозвучавшие выступления позволили выявить много болевых точек в осуществлении государственной программы. Данная статья представляет некоторые обобщенные материалы с прошедшей конференции.

Где будем жить?

Насколько учитывает проект по доступному жилью существующие российские реалии? В большинстве выступлений прозвучало, что скромные параметры, заложенные в нем, не в полной мере отвечают потребностям страны. О чем речь? Острейший жилищный вопрос XX века перекочевал в XXI столетие и обещает таковым оставаться, судя по приведенным цифрам, еще многие десятилетия. На конференции приводили следующие данные: сегодня 65% населения страны нуждаются в улучшении условий проживания. Жилой фонд насчитывает 2,9 млрд кв. м, что для нашего государства величина далеко не впечатляющая.

При этом доля ветхого жилья составляет 15%, а в реконструкции нуждается 50%. Только в Москве объемы недвижимости, требующей замены, каждый год пополняет 1 млн. кв. м. Это приходится учитывать, докладывая о вводе в столице новых ежегодных объемов в 4,5-5 млн. кв. м.

На одного жителя страны сейчас приходится 19,7 кв. м жилой площади. К 2010 году данный показатель согласно национальному проекту должен возрасти до 21,7 кв. м при ежегодном вводе 80 млн. кв. м.Если руководствоваться теми соображениями, что в России накоплен гигантский отложенный спрос на жилье, то последние цифры выглядят более чем скромно. Так, в 1987 году в СССР было введено 87 млн. кв. м. После начала реформ объемы строительства существенно снизились, и сегодня в России потенциальную потребность в жилье оценивают в 1,6 млрд кв. м. А это означает, что для его удовлетворения в течение десяти лет нужно ежегодно вводить по 150 млн. кв. м. В то же время цифры национального проекта - выйти к 2010 году на ежегодные объемы строительства в 80 млн. кв. м.

Жилищная головоломка

В качестве одного из способов решения жилищной головоломки государство предлагает всемерное развитие ипотечного кредитования. По данным

ЦБ, общий объем выданных потребительских кредитов к настоящему времени составил 1,29 трлн. руб. Вместе с тем следует отметить, что зачастую для покупки недвижимости граждане используют не только ипотечные, но и потребительские займы.

Что же касается кредитов на жилищные цели, то их накопленная величина достигла 141 млрд руб. (5,2 млрд долл.). Из них классическое ипотечное кредитование, то есть с предоставлением заемщиком залога, на 1 апреля 2006 года составило всего лишь 2,3 млрд долл.

Согласно информации Государственной регистрационной палаты, в 2005 году в стране зарегистрирован 1 млн. 940 тыс. договоров купли-продажи жилья. Из них на ипотечные кредиты выпадает всего 4%, что равно 2,6% от общей стоимости заключенных сделок.

Таким образом, приходится констатировать: ипотека еще не стала реальным инструментом решения жилищных проблем. Доля ипотечных кредитов составляет лишь 0,1-0,3% от ВВП, что является одним из самых низких показателей в мире. Так, в Казахстане он выше в десять раз, в США исчисляется примерно 8 трлн. долл., или почти 70% от ВВП. А в таких государствах, как Дания и Голландия, объем ипотечных займов сопоставим даже с объемами годового ВВП.

Однако, несмотря на столь малую долю, российское ипотечное кредитование все более ощутимо влияет на стоимость жилья, считает директор департамента координации ипотечных программ Группы компаний "ПИК" Наталья Пастухова.

О кредитах на строительство

На данный момент в стране, как отмечалось выше, объемы вводимого в строй жилья явно недостаточны, но и вторичный рынок не способен помочь россиянам. По словам первого вице-президента Международной ассоциации фондов жилищного строительства и ипотечного кредитования Валерия Казейкина, сегодня от начала работ, связанных с организацией строительства, до их завершения проходит 50 месяцев. И на начальном этапе чаще всего все расходы вынуждены брать на себя застройщики. А это ни много ни мало около 30% от общей сметы. Банки же пока ведут себя пассивно в данном бизнесе, кредиты строительным организациям составляют всего
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Страхование на ипотечном рынке

От того, как станет развиваться рынок ипотечного кредитования, во многом будет зависеть успех национального проекта. Важной его составляющей является страхование ипотечных рисков.

Сегодня же роль страховщиков на ипотечном рынке можно охарактеризовать как догоняющую сточки зрения и качества услуг, и ценовой политики, заявил в своем выступлении заместитель генерального директора Росгосстраха XE "Росгосстрах"  Дмитрий Маслов.

Снижение уровня рисков на ипотечном рынке во многом зависит от качества взаимодействия банков и страховых компаний (СК). Но первое, с чем приходится сталкиваться, - это отсутствие единых стандартов. Более того, как только банки начинают развивать ипотечные программы в регионах, то внутри них самих возникают разные варианты стандартов. И одно из направления взаимодействия банков и СК - выработка стандартных договоров и условий страхования.

Сейчас банки ставят выдачу ипотечных кредитов на поток. Время для принятия решений резко сокращается. Остро встает проблема экспертизы заемщика. И страховщики также начинают сбавлять свои требования к андеррайтингу. Можно ожидать, что решение по личному страхованию и страхованию недвижимости СК будут принимать в течение трех часов по кредиту до 150 тыс. долл. и в течение семи часов при добавлении экспертизы титула собственности. Однако медицинское обследование заемщика требует времени, к тому же хорошо известно, что в нашей стране можно купить любую справку. И тут появляются серьезные риски, замечает Дмитрий Маслов.

Требуется серьезный пересмотр экспертизы, которую проводят банки и СК при заключении договоров. По разным оценкам, до 70% сделок можно стандартизировать.

Сейчас началась новая ценовая коррекция. Клиент все чаще делает выбор в пользу низкого тарифа, не разбираясь, какая компания его страхует. Банки же приходят к пониманию, что чрезмерно высокие страховые ставки существенно удорожают в целом услугу по ипотеке. Резервы для снижения ставок есть.

Теперь можно страховать лестничные клетки и лифты

Деловая Москва (Москва), 03 июля 2006 г., №023, С.5

Постановлением Правительства Москвы утверждено положение о страховании общего имущества в многоквартирных домах.

Страхование общего имущества, к которому относятся холлы в многоквартирных домах, лифты, а также инженерные коммуникации, расположенные между квартирами, осуществляется на добровольной основе. Ущерб, причиненный в результате различных аварий и чрезвычайных событий объектам общего имущества в домах, будет возмещаться из средств страховых организаций, а также за счет средств столичного бюджета. Страхователями общего имущества могут выступать собственники помещений в многоквартирных домах; юридические лица, в чьем хозяйственном ведении или оперативном управлении находятся помещения в таких домах; действующие в доме товарищества собственников жилья; жилищный кооператив или иной специализированный потребительский кооператив, созданный собственниками помещений в целях управления общим имуществом. Кроме того, в качестве страхователя может выступить и управляющая организация, выбранная собственниками помещений. Страхованию не подлежат земельные участки и элементы озеленения и благоустройства, расположенные около жилых домов. Кроме того, застраховать общее имущество нельзя будет в домах, признанных аварийными, в домах, подлежащих сносу, реконструкции или переоборудованию под использование в нежилых целях. Страховыми случаями, по которым можно будет получить страховое возмещение, считаются пожары, взрывы газа, аварии систем отопления, водопровода и канализации. Кроме того, к страховым случаям относятся повреждения сильным ветром, скорость которого превышает 20 м/сек., смерчем, шквалом и сопровождающими их атмосферными осадками. Также страховым случаем являются противоправные действия третьих лиц. К страховым случаям не относятся теракты, военные действия, народные волнения или забастовки.

Страховка от вреда

Деловая Москва (Москва), 03 июля 2006 г., №023, С.9

Тему городского госзаказа продолжает распоряжение Правительства Москвы от 7 июня 2006 года N 982-РП "О развитии страхования гражданской ответственности подрядных организаций, осуществляющих работы по содержанию и ремонту жилищного фонда в городе Москве". В нем предусматривается проведение в 2006-2007 годах эксперимента по отработке положений Концепции страхования гражданской ответственности подрядных организаций, осуществляющих эксплуатацию и ремонт жилищного фонда, "за вред, причиненный жилым, нежилым помещениям и объектам общего пользования в жилых домах, на всей территории города Москвы".

Как сообщили в компании "Гарант", функции по координации, мониторингу и методической поддержке деятельности участников эксперимента с учетом наработанной в 2004-2005 годах практики страхования ответственности подрядных организаций за причинение вреда при выполнении работ по содержанию и ремонту жилищного фонда переданы Государственному учреждению города Москвы "Городской центр жилищного страхования".

Из распоряжения Правительства Москвы от 7 июня 2006 г. № 982-РП:

"Департаменту жилищной политики и жилищного фонда города Москвы, Департаменту жилищно-коммунального хозяйства и благоустройства города Москвы, Департаменту поддержки и развития малого предпринимательства города Москвы, Комитету города Москвы по организации и проведению конкурсов и аукционов, Государственному учреждению города Москвы "Городской центр жилищного страхования" по итогам эксперимента в IV квартале 2007 г. подготовить проект правового акта Правительства Москвы о порядке проведения на территории города Москвы страхования гражданской ответственности подрядных организаций, осуществляющих работы по содержанию и ремонту жилищного фонда, за причинение вреда жилым, нежилым помещениям, объектам общего имущества в многоквартирных домах (без привлечения средств бюджета города Москвы) с учетом положений Федерального закона от 21 июля 2005г. N 94-ФЗ "О размещении заказов на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для государственных и муниципальных нужд" и с учетом результатов проведенного эксперимента".

Не за страх, а за полис

Московский комсомолец (Москва), 03 июля 2006 г., №144, С.4

Ксения Злобина

Застраховать свою квартиру можно по-разному

Риск - дело благородное. Если он не касается вашей квартиры и вашего имущества, нажитого каждодневным и непосильным трудом. Способов защитить их великое множество, но есть один, который можно назвать самым простым. Он же и наиболее доступен для большинства населения по цене -льготная страховка. Такую возможность каждому москвичу предоставляет городская система страхования жилых помещений.

Ежемесячно каждому из нас приходят квитанции об оплате за жилищно-коммунальные платежи. В них отдельной строкой выделена плата за страховку и указана стоимость платежа вместе с ней. Достаточно оплатить счет по этой графе, и дело сделано - ваша квартира уже застрахована. Ну а на нет и суда нет. Страхование жилья - штука добровольная. Хотите из собственного кармана заново оплатить ремонт протекшего потолка, испорченной мебели, переклеить обои, перестелить пол - флаг в руки.

Впрочем, как показывает практика, с каждым годом таких скопидомов все меньше и меньше. По результатам недавнего опроса, не хотят застраховать свою квартиру 30% москвичей, а 3% просто не могут себе этого позволить. Причина банальна: эти люди не имеют возможности заплатить за страховку даже по самой малой цене - 90 коп./кв. м.

Городской программой льготного страхования, разработанной при поддержке столичного правительства, в Москве на 2006 год уже охвачено 1 миллион 600 тысяч жилых помещений, а это, между прочим, практически половина всего жилья в городе. И она до сих пор остается единственной формой льготного страхования.

Интересна история возникновения программы. О том, что столице необходима своя, единая система страхования жилья, московские власти впервые задумались в 1994 году, когда на Ленинском проспекте случился большой пожар, уничтоживший немало приватизированных квартир. Город помог потерпевшим. Но то происшествие заставило мэра Москвы Юрия Лужкова прийти к выводу, что столице нужна собственная система защиты от всяких-разных неприятностей. Она и была создана в 1996 году. Теперь в бюджете города имеется дополнительный финансовый резерв, и, случись в жилом доме пожар, авария или другая нештатная ситуация, застрахованные граждане могут спать спокойно. Конечно, после того, как их спасут. Ведь они знают, что без помощи городские власти их не оставят. Главная задача муниципального льготного страхования - оказать поддержку малообеспеченным жителям (среди которых сегодня много собственников квартир). Это ж они только владеют собственностью в сотни тысяч долларов, а в кармане у многих на самом деле только ветер гуляет. И в одиночку восстанавливать свое жилье после ЧП им просто не по силам.

Почем страховка для народа?

Поскольку программа создана при поддержке правительства Москвы, то 30% компенсации ущерба выплачивает пострадавшему город за счет своего бюджета, а 70% идут от страховой компании. Поэтому условия страховки очень льготные (более щадящих в столице просто нет), а страховой взнос незначителен.

Судите сами. Вы платите страховой взнос из расчета 90 коп. за кв. метр ежемесячно (это значит: страховка квартиры метражом 50 кв. метров будет стоить 45 руб. в месяц, или 540 руб. в год), и в случае ЧП получаете страховое возмещение на сумму до 17 тысяч рублей за каждый "квадрат". Впрочем, можно получить и более существенное возмещение: до 25 тысяч рублей за кв. м. Правда, для этого вам надо заключить индивидуальный договор страхования, обратившись в одну из уполномоченных страховых компаний по месту жительства, и быть готовым платить страховой взнос из расчета уже 1, 5 руб. за кв. метр.

Важно помнить! Если в случае ЧП квартира будет признана непригодной для проживания (выгорит дотла, разрушится до руин), застрахованные граждане - как собственники, так и наниматели - получат другое жилье по социальным нормам (из расчета 18 кв. м на человека). А при желании - деньги (в зависимости от страховки - 17 000 или 25 000 рублей, помноженные на площадь утерянной квартиры).

Очередь за деньгами

В случае аварии надо как можно быстрее вызвать специалистов коммунальных служб (пожарных или аварийную бригаду), а также представителей фирмы-страховщика. Причем на вызов страховщика у вас есть всего лишь три дня. А когда к вам в гости придет комиссия, то не выпускайте коммунальщиков из квартиры, пока они не составят акт с указанием причины повреждения и не посчитают процент поврежденных площадей - пола, стен, потолка и т.д. Если вы согласны с тем, что написано в акте, - смело подписывайте бумаги. И тогда уже без вашей помощи составленную "процентовку" введут в компьютер и обработают по единой методике, разработанной институтом "МосжилНИИпроект". Именно в машине проценты ущерба "переведут" в деньги.

Если вы не согласны с мнением экспертов, то коммунальщиков все-таки придется выпустить. Но в этом случае пора вызывать независимого специалиста. Правда, во-первых, придется оплачивать его услуги, в то время как агенты муниципального страхования делают это бесплатно. А во-вторых, существует риск, что мнения двух экспертов будут различаться и вам придется повторно обращаться в Городской центр жилищного страхования с просьбой провести повторную экспертизу. Но если вы категорически настаиваете на том, что эксперты - дураки, и хотите доказать свою правоту, то права обращаться в суд у вас никто не отнимал.

Как получить страховое возмещение?

Процедура достаточно проста и не требует с вашей стороны больших усилий. Для того чтобы оформить возмещение убытков и получить страховое возмещение, необходимо предоставить следующие документы:

- заявление с указанием страхового события и повреждения жилого помещения;

- квитанцию, подтверждающую факт уплаты страхового взноса;

- паспорт;

-документы, подтверждающие право на собственность и подтверждающие регистрацию в данном жилом помещении;

- свидетельство о страховании жилого помещения в городе Москве;

- открыть счет в любом банке, куда вам перечислят сумму причиненного ущерба.

А этот выпал из гнезда...

На этом радости муниципальной программы заканчиваются. Трудно найти человека, который жил бы исключительно в голых стенах, без мебели, люстры и телевизора. Увы, но на содержимое квартиры льготные условия не распространяются. И потому для защиты кошелька от новых расходов для восстановления утраченной бытовой техники и других ценностей, например, с любовью выбранной итальянской кафельной плитки, чешской сантехники, дубового паркета и прочего надо идти на совсем другие страховые программы. При этом контракт можно оформить как с компанией, которая работает по муниципальной программе, так и с любой другой. Главное, чтобы вам нравились их условия. Как по взносам, так и по выплатам.

Кроме того, страховка не охватывает "противоправные действия третьих лиц"-случаи, когда вашу квартиру, например, затопил сосед, забывший закрыть кран в своей ванной.

Программа льготного страхования не распространяется на аварийные и ветхие дома, на здания идущие под снос, а также принадлежащие ведомствам. Если у человека две квартиры, на льготных условиях застрахуют только одну, в которой он зарегистрирован.

От чего "лечат" муниципалы

По данным городского Центра жилищного страхования, средняя сумма возмещения ущерба составляет около 12, 5 тыс. руб. В отдельных случаях выплаты достигали 300-400 тысяч рублей.

Городская программа льготного страхования предлагает страховку при наступлении следующих случаев:

- пожар, в том числе возникший вне застрахованного жилого помещения, а также последствия его ликвидации;

- взрыв газа, в том числе произошедший вне застрахованного помещения;

- аварии систем внутреннего водостока, а также систем отопления, водопровода, канализации, в том числе произошедшие вне застрахованного помещения, а также последствия их ликвидации;

- сильный ветер (свыше 20 м/с), ураган, смерч, шквал, а также сопровождающие их атмосферные осадки.

Все вокруг колхозное...

Впрочем, только лишь квартирой дело не ограничивается. Ведь дома в Москве практически все многоэтажные. Есть в них и лестницы, и лифты, и даже мусоропроводы, имеющие обыкновение гореть. Называемые на чиновничьем языке "объектами общего имущества". До недавнего времени их страховали только в домах ТСЖ, однако в июне этого года вышло новое постановление правительства Москвы, и льготное городское страхование стало распространяться еще и на дома ЖСК.

Важность проблемы переоценить сложно. Ведь если они пострадают в случае ЧП, собственникам придется в соответствии с Жилищным кодексом РФ оплачивать их ремонт из своего кармана. Так недолго и без денег в кошельке остаться.

Если на общем собрании собственники вашего дома приняли решение застраховать лифт, лестничную площадку или любой другой объект общего имущества, то в лице страхователя должен выступать председатель собрания. Или любой другой член собрания, кого жильцы посчитают достойным. Главное - не забыть при оформлении договора страхования сделать выписку из протокола собрания о том, что все жильцы приняли такое решение.

Все объекты общего имущества можно разделить по категориям. А уже от категории будет плясать и страховой тариф.

По категории N1 страхуют холлы, лестничные площадки, коридоры, крыши, подвалы. Тариф-0, 1%.

По категории N2 оформляют страховку на внеквартирное инженерное оборудование дома - канализацию, отопление и т.д. Тариф - 0, 2%.

По категории N3 осуществляют страхование лифтов, а также других элементов конструкции дома. Тариф - 0, 3%.

Самый высокий тариф установлен на 3-ю категорию в связи с тем, что лифты чаще всего ломаются и являются наиболее дорогостоящим оборудованием. А с другой стороны, без лифта - как без воды, если вспомнить некогда популярную песенку - "и ни туды, и ни сюды".

Есть еще и другая головная боль - перепланировка. Те из москвичей, кто детально изучал все нюансы этого процесса, знают, что ее также можно застраховать. Такой страховой договор надо заключать, когда согласие соседей на перепланировку вам получить не удается. А оформить ее можно на несколько месяцев, на время проведения работ.

Страховое возмещение определяют в первую очередь на имущество - в размере расходов на восстановление или замену в пределах страховой суммы (ее вы можете устанавливать сами, но она не может быть меньше минимальной суммы, установленной страховщиком). Но не обходят вниманием и причинение вреда жизни или здоровью человека - в размере затрат на лечение, утраченного заработка (в случае болезни, вызванной перепланировочными работами) или расходов на погребение. Но это уже, что называется, самый крайний случай.

Но не следует забывать, что такой вид услуг предоставляется далеко не каждому желающему. Застраховать можно только ту квартиру, в которой сделана (делается) законная перепланировка. Условия страхования зависят от объема и содержания производимых работ, также от этого зависит величина страховой суммы.

Страхование перепланировок

Самая простая работа - устройство дверных проемов. Рекомендуемая сумма страховки - 5-10 тыс. руб. Страховой тариф - 1, 5- 2% (около 200 руб. ежегодно). Самая сложная и рискованная работа - переоборудование квартиры, затрагивающее инженерные коммуникации (санузлы, перенос батарей). Рекомендуемая сумма страховки - не менее 100 тыс. руб. Страховой тариф - 2-3% (около 3 тыс. руб. ежегодно). Важно: приобретая полис, помимо страхования гражданской (читай - своей) ответственности за причинение ущерба в связи с работами по перепланировке вы также получаете страховое покрытие на возмещение ущерба, не связанного с перепланировками.

Вообще, всегда надо помнить, что страховщики по натуре своей очень отзывчивые люди. И готовы почти всегда встать на стражу вашего имущества. Но - за большие деньги. Если же вы желаете получить за утраченное компенсацию почти по рыночной стоимости, то пора обратиться к более дорогому виду страхования имущества - добровольному. Который компании предлагают вне зависимости от участия в государственных или муниципальных программах.

Этот полис вам явно не положат в почтовый ящик, за ним придется сходить ногами в страховую компанию. На сегодняшний день существует два условных вида добровольного страхования квартир: классический и "коробочный". В "коробочном" варианте осмотр не требуется, а стоимость полиса будет рассчитываться по стандартным тарифам компании с ограничением по рискам. Базовая ставка у каждой компании своя, но принцип у всех одинаковый: индивидуальные особенности жилья при этом не учитываются. А потому этот полис вряд ли подойдет владельцам пентхаусов и прочих наворотов. Зато он быстр и легок в оформлении.

С "классическим" дело обстоит посложнее, На его стоимость влияет несколько факторов. К примеру, от вашего проживания на первом или последнем этажах полис "потяжелеет" в цене на несколько процентов. Если в вашем доме давно не было капремонта - еще на 20%. И напротив, наличие железной двери и сигнализации обеспечит скидку в 10-15%. Не надо пугаться сложных расчетов. У страховщиков было немало времени, чтобы "набить руку", а значит, процедура будет долгой. Зато так называемый индивидуальный подход обеспечит большую защиту вашему жилищу.

Утром - деньги, вечером - стулья

- Платеж за страховку следует вносить заранее,

- предупреждает пресс-секретарь городского Центра жилищного страхования Вера Лапкина. - В отличие от коммунальных платежей, когда вы оплачиваете уже предоставленные услуги, страховые взносы платят вперед. Таковы правила: договор страхования считается заключенным только после того, как сделан платеж.

Все просто. Достаточно внести квартплату с учетом страхового взноса, как с первого числа следующего месяца вы автоматически (!) считаетесь застрахованным. Перестаете платить - и с первого числа следующего месяца страховка так же автоматически приостанавливается до возобновления платежей. Главное, чтобы в тот месяц, когда вы запамятовали заплатить страховой взнос, в квартире не случилось ЧП. Страховщиков не удастся разжалобить словами о том, что до сих пор вы были их постоянным клиентом.

Как быть, если на все лето вы уезжаете из Москвы и возможности ежемесячно платить у вас нет? Ответ прост: надо заплатить вперед.

- Городская программа страхования предусматривает следующие варианты, - говорит Лапкина - Во-первых, вы можете оплатить страховку на год вперед. Для этого вам нужно обратиться в страховую компанию, обслуживающую ваш округ, и составить договор, по которому вы внесете оплату за страховку вперед за этот период. Или, если вы хотите заплатить только за три летних месяца, вы должны обратиться в расчетный центр по месту жительства, где вам подготовят платежный документ, и вы можете внести плату за то время, пока будете отдыхать.

Почему агенты не ходят по квартирам?

Действительно, люди уже привыкли, что страховые агенты ходят по квартирам и предлагают услуги страховой компании, которую они представляют. Но в случае программы городского страхования это нецелесообразно. Ведь для того, чтобы получить страховку, не нужно далеко ходить - все написано на платежке за коммунальные услуги. Вам остается только выбрать: хотите ли вы застраховать свою квартиру или будете до конца своих дней переживать за нее.

Телефон "горячей линии" городского

Центра жилищного страхования - 238-04-94.

***

ВОПРОС-ОТВЕТ

Вопрос эксперту:

- Что Вы как страховщик можете сказать про риски отпускного периода? Какие пожелания и советы Вы можете дать нашим читателям?

Отвечает Ты щук Виталий, специалист ООО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Столица"

- В летнее время многие из нас перебираются за город. В связи с этим на страховом рынке наблюдается всплеск интереса к страхованию дачного имущества. Оборотная сторона медали - на время как бы выпадают из зоны внимания городские квартиры. В то же время, по статистике, большинство происшествий с квартирами также приходится на летний период. Это и кражи, и возгорания, и банальные затопления соседей (кстати, самый распространенный вид ущерба). Бывает по-человечески обидно, когда предусмотрительные хозяева за ворохом хлопот, сопутствующих переезду на дачу, забывают оформить страховой полис на домашнее имущество. Как дачник и как страховщик советую: не пожалейте времени на страхование своей квартиры. Можно воспользоваться нашей программой "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -квартира", она как раз рассчитана на подобные риски. Лето кончится, а ненужных рисков можно избежать.

Дом на слом

Россия (Москва), 06 июля 2006 г., №027, С.6

Две трети проектов новых зданий в Петербурге небезопасны.

Из-за непрофессионализма архитекторов и строителей на 30 процентов выросло число обрушившихся зданий в регионе. Но квалифицированные проектировщики - это большой дефицит. К такому выводу пришли участники IV Международной конференции "Актуальные проблемы промышленной безопасности: от проектирования до страхования". Как заявил начальник службы государственного строительного надзора и экспертизы Петербурга Александр Орт, вневедомственной экспертизой с 1 января 2006 года рассмотрено 317 проектов. Из них на доработку отправлено 210 проектов. С начала года эксперты провели 886 проверок строящихся домов и выдали 417 предписаний о найденных нарушениях. Ошибки найдены не только на возводимых жилых и офисных зданиях, но и на спортивных объектах. Например, на строящемся велотреке, который может рухнуть в любой момент. Цена ошибок одного года - 56 пострадавших. В общей сложности сумма штрафов, выписанных строителям, составила 2,2 млн. рублей. Для справки: максимальная сумма штрафа - 30 тыс. рублей, то есть примерно как цена 1 кв. метра строящегося в Петербурге жилья.

Соб. инф.

Заемщик с титулом

Деловая столица (Киев), 03 июля 2006 г., №027, С.9

Татьяна Очимовская

Банкиры помогают страховщикам наращивать объемы титульного страхования

За последний год тарифы по страхованию прав собственности на недвижимость (титульное страхование) для банковских клиентов упали почти вдвое. По настоянию банкиров, страховщикам также пришлось серьезно расширить перечень входящих в покрытие рисков. Однако полисы дополнялись в основном условиями, выгодными банкам, а не заемщикам.

До недавнего времени требование приобрести титульное страхование выставляли заемщикам, оформляющим ипотечные кредиты, лишь считанные банки. Опасаясь удорожания займов, финансисты старались не нагружать клиентов изобилием страховых программ, а некоторые из них просто считали такое страхование излишеством. Но постепенно "титул" начал приживаться на рынке. Теперь при получении ипотечного кредита большинство заемщиков должны страховать не только залоговую недвижимость и жизнь, но и права собственности. "Сейчас банки требуют наличия полиса титульного страхования при кредитовании физических лиц под покупку недвижимости приблизительно в 70% случаев. Как правило, необходимость страхования титула возникает при приобретении на вторичном рынке объекта недвижимости с солидной историей покупок-продаж. По нашей статистике, 95% таких полисов приобретается именно по программам ипотечного страхования", - рассказал "ДС" директор департамента имущественного страхования ЗАО "Европейский страховой альянс" Алексей Ляховский. "Банк идет на подобный шаг, когда появляются сомнения относительно чистоты историй сделок с покупаемой недвижимостью. В большинстве случаев финучреждение просто пытается разделить бремя ответственности за невозврат кредита со страховой компанией", - отмечает в свою очередь заместитель председателя правления СК "НОВА" Дмитрий Татаринов.

В этом году страховщики отмечают большой наплыв клиентов по титульному страхованию. Как поясняют эксперты, этот факт связан с повышением спроса на вторичном рынке недвижимости после скандалов с "Элита-Центром" и другими строительными компаниями. "Люди стали с опасением относиться к инвестированию в строительство и больше внимания уделяют вторичке. Это повлияло на увеличение объемов кредитования на вторичном рынке, а соответственно, повлекло рост объемов страхования от утраты прав собственности на недвижимость", - говорит начальник отдела организации и развития продаж СК "Провидна" Людмила Ясинская.

В обмен на оптовые поставки клиентов финансисты заставляют страховщиков адаптировать титульные полисы под свои нужды. Понятно, что компании стараются предлагать заемщикам минимальный набор рисков, опасаясь нешуточных выплат. По статистике СК, средняя сумма по титульному страхованию составляет около 450 тыс. грн. В свою очередь, банки желают максимально обезопасить себя от возможной потери залога. Правда, при этом они мало заботятся о потенциальных потерях заемщиков. К примеру, большинство финучреждений предпочитают, чтобы страховая сумма по договору была равна не действительной стоимости недвижимости, а ограничивалась размером кредита. Если заемщик потеряет право собственности, страховщик рассчитается с его кредитором. Но компания не будет выплачивать незадачливому владельцу квартиры остаток суммы, потраченной им на ее покупку. Надеясь на то, что в будущем с приобретенной недвижимостью не возникнет никаких проблем, заемщики рады таким условиям. Ведь в этом случае полис стоит дешевле, поскольку тариф рассчитывается исходя из размера страховой суммы.

Зато банкиров не смущает увеличение расходов клиентов, когда речь идет о франшизе. Как правило, они настаивают на минимальной франшизе (она может составлять до 10%), желая, чтобы весь ущерб оплачивал страховщик. Немногие банки соглашаются на то, чтобы возмещение выплачивалось только по решению суда о признании сделки недействительной.Большинство финучреждений требуют прописать в договоре возможность проведения досудебных выплат, не дожидаясь судебных разбирательств, рассмотрений дел в апелляционных судах и т. д. Неразбериха начинается, когда речь заходит об определении периода страхования. В этом вопросе подходы финансистов различны. Некоторые требуют от заемщиков заключения договора титульного страхования всего на год, иногда - на три года (хотя срок исковой давности отнюдь не ограничивается этим периодом). Гораздо реже банки заставляют их страховать права собственности на весь срок погашения кредита.

Несмотря на такое количество дополнительных рисков и требований, тарифы по титульному страхованию для заемщиков уменьшаются. Страховщики констатируют, что клиенты финучреждений платят за страховку примерно втрое меньше, чем покупатели недвижимости "с улицы". "По программам титульного страхования при ипотечном кредитовании в банках средний тариф составляет до 0,5% от страховой суммы в год. Что касается добровольной покупки полисов физическими лицами, то здесь тарифная ставка может доходить до 1,5%", - говорит Алексей Ляховский. СК вполне могут позволить себе снижать тарифы по "безопасному" виду страхования. Ведь выплат на рынке по титулу практически не было, и реальная статистика пока отсутствует. "Цена формируется только под влиянием конкурентной борьбы тех 20 компаний, которые сегодня участвуют в этом рынке. За последнее время среднерыночный тариф уменьшился в два раза (до 0,3-0,5% за год)", - отметил Дмитрий Татаринов.

По прогнозам экспертов, данная ситуация сразу же изменится, как только страховщики столкнутся с выплатами. Кстати, на рынке уже были прецеденты. "В мае 2006 года наша компания выплатила 373,7 тыс. грн.по договору титульного страхования. Договор был заключен между СК "ИФД КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" " (переименована в СК "Провидна". - "ДС") и страхователем-физическим лицом, который приобрел квартиру с помощью ипотечного кредита, выданного Международным ипотечным банком. Причиной утраты права собственности на нее стало мошенничество с документами. Настоящий собственник имущества подал иск в суд, и сделка купли-продажи была признана недействительной. Экспертиза документов проводилась сотрудниками страховой компании, поэтому ответственность за выплату полностью нес страховщик", - рассказала Людмила Ясинская. Однако немногие СК отваживаются сегодня работать по такой схеме. Компании предпочитают, чтобы проверкой документации также занималась служба безопасности банка. И если факт мошенничества будет зафиксирован, страховщики оставляют за собой право выставить финансистам регрессные иски. Кстати, этот факт довольно сильно охлаждает энтузиазм банков к титульному сотрудничеству.

***

Заставляя заемщика страховаться от утраты прав собственности на приобретаемую недвижимость, банкиры заботятся лишь о себе. Обычно страховая сумма по договору ограничивается размером выданного кредита

Как застраховать дачный дои и участок?

Гатчинская правда (Гатчина), 08 июля 2006 г., №076, С.2

Вопросы страхования дачных участков актуальны всегда. Но, как правило, о них вспоминают тогда, когда что-либо изменить бывает уже поздно. Поэтому правильно поступают те, кто заблаговременно заботится о своем имуществе. Сегодня на вопросы наших читателей отвечает директор Управления страхования имущественных рисков граждан компании "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " в СПб Людмила Борисовна Лаврова.

Строения, возведенные после 21.01.98

Чтобы застраховать построенный дом, будет достаточно предъявить Свидетельство о регистрации права собственности на недвижимое имущество.

Если же строительство не завершено, вы сможете его застраховать, если предоставите в Росгосстрах XE "Росгосстрах"  Свидетельство о праве собственности на земельный участок, выделенный с целью:

- поселения;

- для индивидуального жилого строительства или для дачного строительства, и разрешение на проведение строительства.

Если же вы купили дачу в садоводстве, то для заключения договора страхования вам достаточно предъявить книжку садовода.

***

"Я слышал, что помимо страхования самого дачного домика существуют и другие виды страхования. Расскажите, пожалуйста, об этом поподробнее".

Алексей У., Гатчинский район

- По программе Россгосстрах Дом сегодня Вы можете застраховать в комплексе:

- дом,

- дополнительные постройки, находящиеся на садовом участке - баню, беседку, гараж и т.п.,

- домашнее имущество-мебель, холодильник, телевизор, другие ценные бытовые приборы;

- гражданскую ответственность, по которой страховая компания возместит ущерб, причиненный по вашей вине соседям.

Программа рассчитана на людей с различным уровнем дохода и позволяет клиенту составить свой набор рисков (например, только от пожара, или от пожара и хищения, или от всех рисков), в соответствии с финансовыми возможностями.

Обращаться в "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " в г.Гатчина по адресу: ул. Урицкого, д.5а, т.150-44, 107-49.

Пользуясь случаем, хочу напомнить, что в течение летнего сезона наши агенты регулярно в выходные дни выезжают в садоводства и дачные поселки Ленинградской области, чтобы на месте быстро и без хлопот оформить клиенту страховой полис.

"Мы с мужем купили дачу с участком и хотим ее застраховать. Какие документы нужны, чтобы обратиться в страховую компанию?"

Елена В., г.Гатчина

- С введением закона от 21.07.1997 г. N 122-ФЗ "О государственной регистрации прав на недвижимое имущество и сделок с ним" изменился порядок регистрации прав на недвижимое имущество и сделок с ним. В связи с этим перечень необходимых для заключения страхового договора документов зависит от того, в какой период был построен дом - до принятия закона N 122-ФЗ или после его принятия.

Строения, возведенные до 21.01.98

Если вы сохранили дом в первоначальном конструктивном решении до настоящего времени (без реконструкции и без постройки дополнительных объектов), то для заключения договора агенту Росгосстраха XE "Росгосстрах"  достаточно предъявить один из ниже перечисленных документов:

- государственный акт о предоставлении земельного участка в собственность;

- свидетельство о праве собственности на земельный участок;

- договор купли-продажи;

- документ о дарении, зарегистрированный нотариусом;

- документ, подтверждающий переход права на недвижимое имущество в порядке наследования;

- решение суда;

- справка Бюро технической инвентаризации;

- выписка из поземельной книги либо иной документ, подтверждающий право лица (на момент возникновения такого права на соответствующий объект недвижимого имущества);

- договор аренды, одним из условий которого является ответственность.

Самая надежная страховка

Вечерняя Москва (Москва), 13 июля 2006 г., №123, С.6

Ирина Шрамко, руководитель ГУ "Центр реформы в ЖКХ"

МАТЕРИАЛЫ ПОДГОТОВЛЕНЫ ПРИ ПОДДЕРЖКЕ ДЕПАРТАМЕНТА ЖИЛИЩНО-КОММУНАЛЬНОГО ХОЗЯЙСТВА И БЛАГОУСТРОЙСТВА ГОРОДА И ГОСУДАРСТВЕННОГО УЧРЕЖДЕНИЯ "ЦЕНТР РЕФОРМЫ В ЖКХ" ПРАВИТЕЛЬСТВА МОСКВЫ. СОДЕРЖАНИЕ ПРЕДЫДУЩИХ НОМЕРОВ НАЧИНАЯ С 16 МАРТА 2006 ГОДА ВЫ МОЖЕТЕ УЗНАТЬ ИЗ ИНТЕРНЕТ-ВЕРСИИ ГАЗЕТЫ "ВЕЧЕРНЯЯ МОСКВА" НА ЕЕ САЙТЕ: WWW.VMDAILY.RU

ГОСУДАРСТВЕННОЕ УЧРЕЖДЕНИЕ ГОРОДА МОСКВЫ "ГОРОДСКОЙ ЦЕНТР ЖИЛИЩНОГО СТРАХОВАНИЯ" УЖЕ 10 ЛЕТ ПОМОГАЕТ МОСКВИЧАМ СОДЕРЖАТЬ В ЦЕЛОСТИ И СОХРАННОСТИ СОБСТВЕННУЮ НЕДВИЖИМОСТЬ

***

Страхование жилых помещений - одна из крупнейших социальных программ правительства Москвы. Простота заключения договора, небольшая величина взносов, возможность уплаты их в рассрочку по единому документу одновременно с платежами ЖКХ делают ее доступной для всех москвичей. В настоящее время этой программой охвачено более 1, 6 миллиона московских семей, и число их постоянно увеличивается. Ежегодно около 15 тысяч владельцев квартир при повреждении своего жилища получают возмещение ущерба от страховых компаний и адресную помощь правительства Москвы.

СПРАВОЧНЫЕ ТЕЛЕФОНЫ СТРАХОВЫХ ОРГАНИЗАЦИЙ

Страховая организация/Административный округ/Телефон

МСК XE "МСК" /Центральный, Северо-Западный/234-33-76 956-84-84

МАКС XE "МАКС" /Северный, Южный/540-11-01 755-55-88

МЕСКО XE "МЕСКО" /Зеленоград/938-70-56

Страховая группа "УралСиб XE "Уралсиб" "/Северо-Восточный/231-42-31 737-00-55

Страховая группа "Спасские ворота XE "Спасские ворота" "/Юго-Восточный, Западный/290-70-25 290-84-82

РОСНО XE "РОСНО" /Восточный/232-33-33 956-21-05

Военно-страховая компания XE "ВСК" /Юго-Западный/784-77-00 784-67-17

По вопросам страхования общего имущества в многоквартирном доме можно обращаться как в страховые компании, так и в Городской центр жилищного страхования по телефонам:

238-04-94, 238-27-19

***

В 2003 году Центр начал эксперимент по страхованию общего имущества в домах ТСЖ и гражданской ответственности подрядных организаций за причинение ими вреда жилым помещениям и общему имуществу их собственников при осуществлении работ по содержанию и ремонту жилых домов. С ноября 2004 года эта работа по решению правительства Москвы переведена на более высокий уровень. Именно тогда началось становление комплексной системы страхования в жилищном фонде. Она опирается на то, что жилой дом представляет собой единый объект. Поэтому защита имущественных интересов собственников помещений сегодня представляется оптимальной с помощью всех трех названных видов страхования:

страхование жилых помещений;

страхование общего имущества многоквартирного дома;

страхование гражданской ответственности подрядных организаций.

На основе полученного опыта было разработано "Положение о страховании общего имущества в многоквартирных домах в городе Москве". Правительство города утвердило его постановлением от 13 июня текущего года N 391-ПП.

Страхование общего имущества в многоквартирных домах, с учетом гарантируемых правительством Москвы мер по защите жилищных прав граждан, проживающих в этих домах, проводится на принципе добровольности и не ограничивает права граждан на страхование на иных условиях.

Страховщиками могут выступать юридические лица любой организационно-правовой формы, предусмотренной законодательством Российской Федерации, созданные для осуществления страховой деятельности, получившие в установленном порядке лицензию на осуществление страхования соответствующего вида.

В декабре 2005 года правительство Москвы провело конкурсный отбор страховых организаций на право оказания услуг по страхованию в жилищном фонде.

От огня страхует менталитет. 

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 13 июля 2006 г., №125, С.П10 приложение "ДП" Лето в фокусе

Георгий Карчик

Владельцы загородных домов боязливее

СПб. Несмотря на то что летом страхование от огня особенно актуально, спросом эта услуга пользуется только в случае загородных домов.

По оценке директора по страхованию ЗАО "Русь XE "Русь" " Евгения Дубенского, такая ситуация связана с тем, что, в отличие от большинства данных государством квартир, загородные дома куплены на заработанные "кровным трудом" деньги.

Тогда и теперь

Тем не менее традиции страхования от огня в России есть.

В дореволюционные годы большую часть взносов страховщики получали выписывая полисы страхования от огня. Катастрофические пожары, когда выгорали целые деревни или даже города, делали эту услугу нужной и востребованной.

"Сейчас страхование только от огневых рисков предлагается редко - чаще как один из рисков в пакете, - говорит управляющий по продажам петербургского филиала ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " Александр Подопригора. - Тем не менее в портфеле универсальных страховых компаний они составляют 10-15%".

Компании, работающие с физическими лицами, продают только стандартные "коробочные" продукты, названные "Загородный дом" или "Квартира". Индивидуальный подход возможен только для крупных объектов.

Советская психология

Застраховать полностью всю квартиру можно, только если она приватизирована. Если собственность муниципальная, то страховать можно разве что отделку (с некоторыми оговорками) и домашнее имущество граждан.

Страховщики отмечают, что страхование квартир распространено крайне слабо, и это связано с психологией клиента.

"Чаще всего квартира досталась от родителей или была приватизирована за небольшие деньги, а вот дача или загородный дом - это действительно серьезное вложение, труд, чаще свой же физический и многолетний, - считает Евгений Дубенский. - То, что достигается с большими затратами и трудом, ценится по-другому, поэтому спрос на страхование загородной недвижимости гораздо больше".

Загородные дома страхуют охотнее, и страхованием, как ни странно, больше охвачены недорогие дома, а не особняки.

Наглядный пример

"Основная причина в том, что загородные дома, особенно маленькие и небольшие с банями, горят очень часто - неисправная электропроводка, - уверен Евгений Дубенский. - Убытки чаще всего тотальные. Как правило, наглядная информация в виде пепелища становится достоянием сразу всего садоводства, поселка или деревни и служит убедительным мотивом купить страховой полис и внимательнее изучить договор".

Многие петербуржцы предпочитают от огня сбежать, чем от него застраховаться.

***

Цифры

До 120 фирм в Петербурге занимаются страхованием имущества от огня.

Дачные риски

Курьеръ (Псков), 19 июля 2006 г., №029

В разгаре дачный сезон. Горожане на своих "фазендах" - сажают, сеют... Для городских жителей дача - это особая ценность.

Фактор риска

Как правило, работающие горожане приезжают на дачу только на выходные, в то время как пожилые люди с детьми проводят за городом почти все время. Этой категории населения особенно свойственны забывчивость и невнимательность, что чревато серьезными последствиями. Лето традиционно является сезоном пожаров - это основная опасность, которой подвержено загородное жилье. Причиной их часто выступают сами же дачники, которые забывают выключать утюги, гасить костры или мангалы. Серьезный пожар может возникнуть и в результате банального замыкания электропроводки.

Все чаще дачники на своих участках строят бани и сауны. Помещение, где находится мощный электронагревательный прибор, требует соблюдения правил техники безопасности. Однако не все следуют этим нормам...

От всех напастей

Все эти бытовые причины могут привести к весьма печальным последствиям. Поэтому лучше подстраховаться, дабы не остаться у разбитого или сгоревшего корыта. В первую очередь следует застраховать от пожара деревянные конструкции - сам дом, баню, пристройки к дому, беседки и теплицы.

Кроме того, вы можете защитить свое имущество от природных напастей - страховщик возместит ущерб, причиненный вашему хозяйству стихией.

Если на даче вы проводите не все лето, то ваша собственность подвергается риску "вторжения" грабителей. Далеко не в каждом дачном поселке существует охрана. Из этой ситуации выход есть - страховка от противоправных действий третьих лиц.

При желании застраховать свое загородное имущество сразу от нескольких рисков стоит воспользоваться комплексным страхованием. Эта услуга обойдется несколько дешевле, чем если бы вы по каждому риску покупали отдельный полис. Также вы можете застраховаться от аварий отопительных, водопроводных, канализационных сетей. При наличии подобной страховки можно со спокойной душой уезжать после окончания дачного сезона в город.

Тарифы и скидки

Договор страхования заключается сроком от 1 месяца до 1 года. После первого года страхования некоторые страховщики при продлении договора предоставляют скидки за безубыточность.

При заключении договора необходимо уплатить страховой взнос, который зависит от срока действия договора, перечня рисков, характеристики загородного строения и его отделки, наличия в нем коммуникаций, а также положения объекта страхования относительно очагов опасностей. При наличии охраны вашего участка, а также противопожарных систем страховщик предоставляет скидку. Страховые тарифы устанавливаются после осмотра помещения представителем страховщика. Так, если дом, который вы хотите застраховать, находится в охраняемом поселке, то компания может предоставить вам скидку в размере 0, 05%, при наличии пожарной или иной сигнализации скидка может составить уже около 0, 15% от стоимости полиса. К факторам, снижающим тариф, относятся ставни, решетки на окнах, надежные замки. К факторам, повышающим риск, и, следовательно, увеличивающим цену страхового полиса, относятся камины и печи, а также отсутствие жильцов на срок более 40 дней.

Построить новый дом - дело тяжелое как морально, так и материально. Так что уж лучше заранее позаботиться о сохранности того, что есть сейчас, чем потом остаться совсем без всего.

Страхование имущества упрощается

Независимая газета (Москва), 17 июля 2006 г., №145, С.5

Ольга Анина

Экспресс XE "Экспресс" -программы позволяют сэкономить время и нервы

Многих людей, желающих застраховать свое имущество, отпугивает сложная процедура оформления полиса. Ведь необходимо представить массу документов, составить опись имущества, определить его стоимость. Учитывая это, страховщики предлагают сегодня варианты экспресс-страхования. В этом случае договор заключается без предварительного осмотра и оценки жилья или имущества. Подобные страховые продукты называют "коробочными". Упрощенно говоря, "коробочный" продукт - это страховой полис с известным набором условий, рисков и страховых сумм. Он предусматривает фиксированную страховую стоимость строений и находящегося в них имущества в рамках типовой тарифной сетки и фиксированную сумму покрытия. Как правило, "коробочные" продукты страхуют сразу от всех наиболее серьезных рисков: кражи, пожара, залива, противоправных действий третьих лиц, стихийных бедствий. Такие полисы рассчитаны как на дачников, так и на владельцев городских квартир. Например, компания "МАКС XE "МАКС" " предлагает экспресс-полисы "Интерьер", "Интерьер-плюс", "Интерьер-плюс (отдых)", "Загородный дом". "В этом году мы запустили новый продукт "МАКС-Классика" - это страхование квартир, дач, коттеджей, таун-хаусов, имущества в них и гражданской ответственности. Кроме страхования по обычной процедуре (с описанием), мы предлагаем застраховать недорогое имущество оптом, без описи: в строениях и таун-хаусах на сумму до 15 тыс. долл., а в квартирах - до 20 тыс. долл.", - говорит начальник управления страхования имущества физических лиц Генерального агентства страховой компании "МАКС" Елена Фокина. Застраховать имущество без предварительного осмотра можно и в Московской страховой компании - для этих целей разработана программа "МСК XE "МСК" -Эксклюзив". По упрощенной схеме можно оформить страховку даже на относительно высокие суммы. Например, в "Ингосстрахе XE "Ингосстрах" " по программе "Квартира-макси". Причем клиент может самостоятельно выбирать лимиты ответственности. "Общий лимит по квартире (конструктив, отделка, движимое имущество в разных сочетаниях) составляет от 30 до 200 тыс. долл., дополнительно можно застраховать гражданскую ответстйенность на 10 тыс. долл. При этом клиенту, застраховавшему в нашей компании свой автомобиль от угона и ущерба, автоматически предоставляется скидка 20% от базового тарифа при страховании своей квартиры", - уточняет заместитель директора департамента комплексного директора ОСАО "Ингосстраха" Сергей Мамаев. Другая экспресс-программа "Ингосстраха" - "Строение-макси" -рассчитана на желающих застраховать загородную недвижимость. Без предварительного осмотра можно застраховать строение стоимостью менее 150 тыс. долл.

Впрочем, по мнению экспертов, коробочными продуктами лучше пользоваться при страховании недорогого имущества. "Если страхователь заинтересован в том, чтобы его имущество было адекватно оценено по стоимости, он не пожалеет немного времени на осмотр имущества и составление описи", - считает заместитель генерального директора ОАО "Московская страховая компания XE "МСК" " Александр Федонкин.

Известно, что многих клиентов отпугивает не только сложность оформления договора страхования имущества, но и необходимость собирать массу справок, которые подтверждают, что страховой случай произошел и повреждено именно застрахованное имущество. Однако и тут компании идут на некоторые уступки. Большинство производит выплаты на небольшие суммы без всяких справок. Например, в СК "МАКС XE "МАКС" " возмещение может быть выплачено без справки, если факт и причина страхового случая не вызывает сомнения, а страховое возмещение не превышает 15 тыс. руб. "К тому же мы можем взять на себя сопровождение договора, сбор справок", - уточняет Елена Фокина. Другой вопрос - как быстро и в каком объеме будет выплачено возмещение. Например, в "Ингосстрахе XE "Ингосстрах" " сложилась уникальная практика выплат. "Если договор заключен на согласованную с нами полную рыночную стоимость строения, то мы возместим реальные затраты на восстановление строения до 100%, - говорит Сергей Мамаев. - Если речь идет о страховании ремонта и отделки, то "Ингосстрах" возместит ущерб не только за ремонт конкретного места повреждения, но и за ту часть сопряженных поверхностей, без ремонта которых невозможно приведение помещения в то состояние, которое было до аварии".

Полис рубль бережет 

Комсомольская правда (Москва), 19 июля 2006 г., №104, С.13

Олег Головин

Как не лишиться имущества и крыши над головой?

Почем сегодня литр?

Знаете ли вы, сколько может стоить литр обычной воды из-под крана? До нескольких тысяч рублей. Не верится? Пару месяцев назад я решил осуществить заветную мечту детства и купил громадный аквариум. Но счастье мое длилось недолго: как раз в тот момент, когда я был готов пересадить в новый водоем красавиц скалярий, что-то треснуло, что-то хрустнуло, и бурный поток воды устремился прямо на подаренный тещей ковер... Бог бы с ним, с ковром (прости меня, теща! ), но уже вечером разъяренный сосед принес мне шестизначный счет: коварная влага испортила не только потолок и обои в его квартире, но и серьезно повредила коллекцию редких марок...

- Протечка воды - самый распространенный страховой случай, -объяснял мне через несколько дней сотрудник компании "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Столица" Виталий ТЫШУК. - Недавно мы выплатили одному из наших клиентов 800 тысяч рублей: уехал человек на дачу, сорвало кран, семь этажей ниже оказались затоплены.

В тот момент я мысленно сказал жене "спасибо": именно она настояла на том, чтобы мы застраховали свою квартиру, имущество и ответственность перед третьими лицами. А иначе 250 литров воды вылились бы нам в большую копеечку.

Льготная схема

Еще несколько месяцев назад, когда мы только переехали в свою собственную квартиру, я отнесся к идее о покупке страхового полиса скептически. В Москве работает Программа льготного страхования жилья: достаточно уплачивать ежемесячно небольшую сумму по квитанции, и можно жить без страха перед возможными капризами фортуны.

Но, оказывается, льготная страховка защищает лишь от части проблем. Например, сумма страхового покрытия рассчитывается исходя из площади квартиры, а ее реальная стоимость в счет не берется. То есть если в результате серьезной аварии или пожара человек лишается жилья, то он получит в качестве возмещения убытков относительно скромную сумму, которой на приобретение новой квартиры наверняка не хватит. Та же схема действует и при возмещении убытков за повреждение отделки: пусть у вас паркет из красного дерева, а на стенах дизайнерские обои, а выплатят, случись что, как за третий сорт.

Словом, захотелось узнать, существуют ли варианты обезопасить наше любимое жилище, более устраивающие нашу семью.

Крепость строим вместе

Еще в первой половине XX века страхованием имущества и жилья граждан начала заниматься страховая компания "Госстрах XE "Госстрах"  СССР". Здраво рассудив, что богатый опыт - половина успеха, мы направились в один из офисов правопреемницы "Госстраха" -компании "Росгосстрах XE "Росгосстрах" ".

Интересно, какими доводами сумеет убедить нас страховой агент? Их оказалось несколько. Например, полис "РГС-Экспресс XE "Экспресс" -квартира" предусматривает страховое покрытие не только за самое разнообразное - от все тех же затоплений и пожаров до взрывов и ударов молнии - повреждение квартиры, но и обеспечивает страховую защиту домашнего имущества, а также покрывает гражданскую ответственность перед соседями (что нас позже очень выручило). Страховая сумма рассчитывается индивидуально: если стоит квартира, допустим, 200 тысяч долларов, а ее отделка и имущество хозяев - еще 150, пожалуйста, страхуйтесь на 350 тысяч.

- Мы работаем с каждым клиентом индивидуально, - рассказывал Виталий Тыщук. - Страховой полис, словно крепость, строится из множества отдельных кирпичиков. Например, если вы живете на первом этаже, вам не нужно страховать свою ответственность перед соседями за возможное их затопление. Этот кирпичик откладываем в сторону. Скоро отпуск, а в вашем районе участились квартирные кражи? Добавляем пункт, который гарантирует защиту от краж. И так далее.

Выйти сухим из воды

Наверное, всего предусмотреть невозможно. Нам, например, рассказали историю о женщине, которая застраховала деревянный дом от пожара, а на другой день на него упало дерево и сильно повредило крышу. Поэтому специалисты советуют: страховое покрытие по возможности должно быть максимально широким. На цене полиса это, конечно, отразится, но не столь сильно, как можно было бы ожидать. В любом случае страховка на год обойдется менее чем в один процент от оценочной стоимости жилья и имущества.

И все же паузу на раздумье мы взяли. Подробно и без спешки изучили информацию на сайте компании www.stolica.rgs.ru. Несколько раз звонили в справочный центр "Росгосстраха XE "Росгосстрах" ", чтобы уточнить еще какие-то детали. И наконец решили: страхуемся.

А ровно через два месяца после того, как высохли чернила печати на страховом полисе, я купил аквариум. И, как видите, ничего страшного не случилось: вышел сухим из воды.

Стаховака дешевле - уверенность крепче

Аргументы и факты (Москва), 19 июля 2006 г., №029, С.5 Приложение "Лето"

Новая услуга стахования автомобиля поможет вам не только защитить свой автомобиль, но и сэкономить.

Вы когда-нибудь задумывались, из чего складывается цена страхового полиса для вашего автомобиля? Оказывается, в цену полиса "автокаско", помимо всего прочего, закладывается доля убытков недобросовестных автовладельцев. Однако, купив полис "автокаско" в компании "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" ", вы не будете переплачивать за других. В результате вы можете сэкономить до 40% от среднерыночной цены полиса.

Как замечает генеральный директор компании "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " Сергей Маршев, "снизив цену страхового полиса, мы не говорим, что у нас он дешевле. Это у других он дороже".

Компания "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " летом прошлого года впервые в России начала продажу страховых полисов "автокаско" по технологии прямого страхования. Смысл этой модели заключается в том, что страховщик общается с клиентом без помощи страховых агентов, соответственно из суммы полиса исключаются вознаграждения брокерам, консультантам и комиссионерам. Основные продажи производятся через корпоративный интернет-сайт и по телефонам контакт-центра компании. Это экономит не только деньги клиентов, которые не оплачивают услуги посредников, но и их время. При этом качество сервиса, который получает клиент, остается на высоком уровне.

И еще одна отличительная особенность: компания принимает на страхование только опытных, взрослых водителей, ввела ограничение на возраст автомобиля. Таким образом, компания отсекла от аудитории своих потенциальных клиентов так называемую "группу риска", которая составляет примерно 20 процентов от общего числа автовладельцев. В итоге грамотные водители не платят за убытки молодых и неопытных. Ведь не секрет, что по статистике именно с этими 20 процентами молодых и неопытных водителей связаны 80 процентов всех выплат страховщиков. Поэтому прямое страхование доступно людям не моложе 25 и не старше 65 лет, имеющим стаж вождения не менее 4-х лет.

В компании также применяется система льгот и скидок, которая работает при расчете платы за страхование. Ответив на ряд вопросов, касающихся автомобиля, условий его эксплуатации, противоугонной защиты и самого водителя, клиент может получить скидку.

Это связано с тем, что на частоту попадания водителя в аварии влияет масса факторов: это и стаж вождения, и возраст, и пол водителя, и семейное положение, и наличие детей, и характер работы. Например, разведенные или находящиеся в процессе развода люди значительно чаще попадают в аварии, чем семейные. Владельцы домов, как водители, в среднем более надежны, чем арендаторы квартир. Все эти правила основываются на статистике, собранной за десятки лет.

Итак, вы самостоятельно изучаете правила страхования, делаете заявление на страхование по телефону или через Интернет. Данные напрямую попадают в базу данных и автоматически производится расчет страховой премии. Вы самостоятельно приезжаете в офис компании и получаете страховые документы, изготовление которых занимает не более 5 минут - вся информация для этого уже есть. Штатный сотрудник компании сделает 4 цифровых фотографии вашей машины. Все. Ваша машина застрахована. Всю работу посредника вы выполнили сами, а значит, сэкономили деньги нам, а мы, соответственно, сэкономили их вам!

Иными словами, отличительная особенность прямого страхования - это существенная экономия денежных средств, времени, удобство контакта страховщик-клиент и свобода выбора.

Сегодня технологии прямого страхования компания отрабатывает только в Москве и только на страховании автомобилей. В перспективе она планирует расширить как продуктовый ряд, так и географию своего присутствия.

Дополнительная информация на сайте компании "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" "

WWW.dirinS.rU или по тел. контакт-центра: (495) 580-48-88

Страховка за копейки
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В последнее время страховые компании появляются и тут же исчезают. Помогите разобраться, где и как лучше застраховать квартиру.

С.Красиков

РЫНОК страхования представлен разными фирмами, в т. ч. и компаниями при столичном правительстве. В Москве действует городская программа страхования, гарантом которого выступает мэрия, - рассказывает Вадим Загородний, зам. директора Городского центра жилищного страхования. - С ее помощью можно обезопасить квартиру от пожара, от сетевых аварий - водопровода, канализации и т. д. Также можно застраховать жилье от взрыва газа и от последствий тушения пожара. Страховой взнос составляет 90 коп. за 1 м2. Таким образом, страховка стандартной квартиры 60 м2 обойдется всего в 54 руб. в месяц. В случае несчастья выплатят компенсацию, максимальная сумма которой составляет 17 тыс. руб. за 1 м2 общей площади. Причем выплата будет произведена по факту наступления страхового случая, вне зависимости от того, где он произошел. Скажем, трубу прорвало у соседей, а залило вас. Вы также можете рассчитывать на компенсацию. Если наши эксперты признают, что квартира стала непригодной для жилья в случае, скажем, пожара, столичное правительство предоставит вам новую квартиру. Оформить договор можно при оплате ЖКХ - в платежке есть пункт о страховании. Но нашей услугой не могут воспользоваться жители ведомственного и ветхого жилья".

К сожалению, у этой системы страхования есть и ряд минусов: во-первых, среди страховых случаев не указана квартирная кража, во-вторых, нельзя застраховать имущество. Страховку можно получить исключительно за испорченные потолок, пол, стену, дверь, окно. Чтобы возместить хотя бы часть стоимости вещей, нужно страховать свое имущество по полной программе. А это уже в среднем 5% от рыночной стоимости квартиры.

Рост рынка недвижимости на руку страховщикам

Независимая газета (Москва), 17 июля 2006 г., №145, С.5

Татьяна Емельянова

За прошлый год сбор премий по страхованию имущества частных лиц вырос на 19%

Имущественное страхование демонстрирует стабильный рост. По итогам прошлого года было собрано 185, 6 млрд. руб. - это практически 38% от всех страховых сборов. Конечно, большая часть этих премий приходится на крупные промышленные холдинги. Однако, по оценкам экспертов, растет и интерес населения к добровольному страхованию имущества. По оценкам Росгосстраха XE "Росгосстрах" , в 2005 году по страхованию имущества физических лиц было собрано 10, 5 млрд. руб., это на 19% больше, чем в 2004 году. Хорошую динамику показывает этот рынок и в нынешнем году. Главным стимулом, способствующим развитию страхования имущества населения, по мнению экспертов, стал бурный рост рынка недвижимости и развитие ипотеки. "С увеличением объемов строительства в Москве, области и многих промышленных регионах РФ наблюдается устойчивый спрос на жилье, - считает начальник управления страхования имущества физических лиц Генерального агентства страховой компании "МАКС XE "МАКС" " Елена Фокина. - Обладание все более дорогим имуществом заставляет владельцев задумываться о его сохранности". В связи с развитием ипотеки, которая обязывает заемщиков страховаться, по словам Елены Фокиной, все чаще наблюдается добровольное обращение клиентов с просьбой о достраховании до действительной рыночной стоимости предмета залога в свою пользу, а также о страховании своей гражданской ответственности при эксплуатации залоговой недвижимости.

Наиболее популярно у населения страхование загородной недвижимости: дачных домов, коттеджей, разнообразных построек. "Летом в наибольшей степени востребовано страхование загородного имущества. Страхование квартир в меньшей степени зависит от сезонности. В будущем все более востребованными будут комплексные страховые продукты, включая страхование имущества, ответственность и финансовые риски", - считает заместитель генерального директора ОАО "Московская страховая компания XE "МСК" " Александр Федонкин. "По статистике, количество проданных полисов по страхованию строений в 2 раза превышает продажи полисов по страхованию квартир. Развитие ипотечного страхования, по-видимому, этот разрыв сократит", - уточняет Елена Фокина. Говоря о наиболее частых страховых случаях, эксперты единодушны - в России лидируют пожары. "Этот риск относится к катастрофическим. По количеству случаев он уступает любым рискам, но по последствиям превосходит каждый из них. При этом от общего количества пожаров основная доля (в разных регионах до 90%) приходится именно на имущество физических лиц", - говорит Александр Федонкин. Впрочем, при страховании загородного и городского имущества набор рисков различен. Для загородных строений главный фактор риска - это действительно пожары. Для городских квартир, по словам Елены Фокиной, на первом месте -заливы в результате аварии водонесущих систем и проникновения воды из соседних помещений. Объясняется это не только забывчивостью соседей и изношенными коммуникациями, но и популярными в последнее время перепланировками, все чаще проводимыми без надлежащего согласования и надзора. Второе место, по мнению Елены Фокиной, - за кражами.

Эксперты отмечают также рост интереса населения к страхованию ответственности. Например, в Московской страховой компании особенно востребованы коробочные полисы "МСК XE "МСК" -Ремонт", которые предлагаются на период ремонта или переустройства квартиры. Недавно МСК выпустила страховой продукт "МСК-Деликт", который защищает клиентов по более широкому спектру случаев причинения вреда. По мнению Елены Фокиной, чаще всего страхуют ответственность владельцы городской недвижимости, а при страховании строений добавить тот же риск в полис просят лишь единицы.

Впрочем, страховщики стараются максимально учесть в своих программах весь набор возможных рисков. Например, по программе "МАКС XE "МАКС" -Классика" в базовый пакет входят риски пожара, удара молнии, взрыва и механического воздействия. Полный пакет помимо базовых рисков включает еще и противоправные действия третьих лиц, залив, стихийные бедствия. Можно включить в страховку и дополнительные риски: терроризм, перенапряжение электросети, бой стекол. "Причем по этому риску страхуется не только обычное стекло, но и вся сантехника, плазменные панели, витражи - все бьющиеся предметы в доме", - уточняет Елена Фокина. У некоторых компаний есть также сервис по возмещению расходов по расчистке территорий после страхового случая и сбору справок.

По мнению экспертов, у рынка страхования имущества физических лиц большой потенциал. Однако пока существует немало препятствий для его развития. Главное - отсутствие страховой культуры у населения. Люди еще не поняли, что они сами должны позаботиться о сохранности своего имущества, государство не обязано компенсировать им убытки в случае катастрофы или пожара. По словам начальника аналитического отдела ОСАО "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " Ильи Богданова, главное препятствие - это невысокие доходы населения и дороговизна полиса. По мере удешевления страховки все большее число граждан будут страховать свое имущество. По мнению Александра Федонкина, развитие рынка тесно связано со структурой собственности. "Доля дорогого, тем более элитного, жилья пока еще недостаточно велика, а именно страхование подобной собственности востребовано", - уточняет он. Не менее важно и упрощение процедур оформления полиса, описи имущества - именно это чаще всего отпугивает клиентов. А по словам Елены Фокиной, развитию страхования имущества частных лиц поможет принятие закона о дачной амнистии.

***

Как с пользой провести время на даче?
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Правительство Москвы совместно со страховой компанией ОАО "РОСНО XE "РОСНО" " продолжают реализацию Программы льготного страхования жилья на территории Восточного административного округа.

Страхование жилья позволяет получить конкретную адресную помощь при наступлении неблагоприятных событий, а именно:

* аварий водопроводных, отопительных и канализационных систем, внутреннего водостока, в том числе произошедших вне застрахованного жилого помещения, и правомерных действий по их ликвидации;

* пожара, в том числе возникшего вне застрахованного помещения, и правомерных действий по его ликвидации;

* взрыва газа, в том числе произошедшего вне застрахованного помещения;

* сильного ветра (свыше 20 м/с), урагана, смерча, шквала, а также сопровождающих их атмосферных осадков

Особенно актуальна помощь Правительства и страховщика в так называемый дачно-отпускной период, когда самое ценное, что у нас есть - квартира, остается без присмотра. И каково разочарование после возвращения из отпуска или с дачного участка, если квартира затоплена, а страховка перед отъездом не оплачена.

Анализ "дачного" периода 2005 года показал, что несмотря на "мертвый сезон" количество событий в летний период сопоставимо с самыми "горячими" периодами -весной и осенью.

За период с 1 января по 31 мая 2006 года в Восточном административном округе произошло около 700 страховых случаев, страхователям выплачено свыше 8 млн. рублей.

Районные отделы ГУ ЕИРЦ ВАО г. Москвы предоставляют всем желающим авансовые ЕПД для оплаты страховых взносов за несколько месяцев вперед.

В соответствии с постановлением Правительства Москвы N 768-ПП от 4 октября 2005 г. в 2006 году страховая стоимость одного квадратного метра общей площади жилья определена в размере 17 000 руб. , размер ежемесячного страхового взноса для жителей - 90 копеек за 1 кв. м. При этом доля РОСНО XE "РОСНО"  при выплате страхового возмещения - 70 %, доля Правительства Москвы - 30 %.

В качестве альтернативного предложения для обеспечения более высокого уровня возмещения ущерба (только при расчетах без использования единого платежного документа) Правительство Москвы обеспечивает страхователям возможность заключить годовой договор из расчета страховой стоимости жилого помещения 25 000 руб. за 1 кв. м общей площади жилого помещения при уплате страхового взноса из расчета 1 руб. 50 коп. за 1 кв. м в месяц или 18 руб. за 1 кв. м общей площади жилого помещения в год. При этом доля РОСНО XE "РОСНО"  при выплате страхового возмещения - 80 %, доля Правительства Москвы - 20 %.

Варианты страхования жилья по льготной программе:

Страхование с выплатой страхового взноса в рассрочку (помесячно) через расчетные документы на оплату жилья и жилищно-коммунальных услуг. Жители получают "Страховое свидетельство о страховании жилого помещения" на предъявителя, где подробно изложены все условия страхования. Страховой взнос является единым для всех категорий жилых строений и составляет 90 коп. за 1 кв. метр общей площади. Расчетная страховая стоимость жилого помещения равна произведению 17 000 руб. на общую площадь жилого помещения.

- Страхование с выплатой годового страхового взноса (страховой премии) единовременно. В этом случае жители получают именной "Страховой полис".

Застраховать квартиру можно по адресу:

- Озерковская набережная, дом 30, офис 415 (ОАО "РОСНО XE "РОСНО" "), тел. 232-33-33, доб. 46-63

- Новогиреевская ул. , дом 28 (ЕИРЦ), тел. 411-79-70

- Средняя Первомайская ул. , дом 44 (ЕИРЦ), тел. 232-33-33, доб. 46-64

- Русаковская ул. , дом 28 (ЕИРЦ), тел. 232-33-33, доб. 46-64

На свои страх, но без риска можно застраховать квартиру или дачу. 
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Марина Алексеева

О страховании своего жилья Галина Ивановна задумалась после того, как в соседней квартире случился пожар. Он был настолько сильным, что пострадало полподъезда. И сколько потом жильцы ни обивали пороги чиновничьих кабинетов, не помог никто.. Не потеряла оптимизма только семья Архангельских. А все потому, что их квартира оказалась застрахованной. И они, получив компенсацию, быстрее других смогли привести жилье в порядок.

Отстаем

По мнению президента Санкт-Петербургского Союза страховщиков Андрея Сумбарова, страхование жилья в городе идет крайне медленными темпами. Объясняется это, на взгляд специалиста, отсутствием необходимого законодательства (рассмотрение законопроектов "застопорилось в недрах Госстроя"), плохим состоянием жилого фонда (40% домов - ветхие), недостаточной страховой культурой и отсутствием средств у основной массы населения. Хотя некоторые подвижки все же происходят. Так, если еще два года назад этот показатель не превышал 10%, то сегодня он составляет около 15%. Правда, и это очень немного, ведь, к примеру, в Москве застраховано 70-80% жилого фонда.

Следует отметить, что здесь есть некоторые нюансы. В столице страхование квартир носит "добровольно-принудительный характер". Иными словами, семь лет назад правительство Москвы ввело почти обязательную систему страхования. И теперь квартиросъемщики вместе с квартплатой и услугами ЖКХ оплачивают и страховку, сумма которой сравнима с оплатой квартиры.

В Петербурге на такой экстремальный шаг пока не идут. И потому горожане по старинке предпочитают страховать дачные дома и коттеджи (88%), а не собственные квартиры (12%). По мнению специалистов, прежде всего это связано с тем, что люди понимают: об их загородной недвижимости не позаботится никто, тогда как в случае с пострадавшей квартирой можно попытаться получить помощь от государства.

На темпы развития рынка страхования влияют и такие факторы, как рост благосостояния населения и экономическая стабильность. Да и серьезные выплаты, которые периодически производят страховщики, являются серьезным аргументом в пользу страхования имущества. Отпугивает же людей от этого шага достаточно длительная процедура оформления документов. Однако многие компании все больше и больше учитывают это в своей работе, предлагая такие программы, на оформление которых требуется минимум документов и времени.

Для тех, кому некогда

Самым нетерпеливым клиентам специалисты предлагают комплексное страхование (дом, квартира, дача, домашние животные, ландшафтные сооружения и т. д.). Существуют даже варианты, которые включают риски на необходимость съема жилья на период ремонта собственного.

Кроме того, есть такие программы, когда агенты могут вообще не осматривать имущество и оформить все необходимые документы у себя в офисе или у клиента на работе. Последнее страховщикам нравится даже больше. Ведь в этом случае красноречивый спич может услышать гораздо большее число людей. А. значит, и шанс увеличить число своих потенциальных клиентов заметно увеличивается.

Ну а самые продвинутые могут обойтись вообще без агента и застраховаться через Интернет. И тогда при наступлении страхового случая (сюда относится пожар, залив, газовый взрыв, грабеж, стихийное бедствие) останется только предоставить компании необходимые документы и чеки, подтверждающие покупку товара.

По оценкам экспертов, разброс на стоимость квартир, страхуемых без предварительного осмотра, составляет 40-70 тысяч долларов, на мебель и бытовую технику -10-15 тысяч долларов, и эти суммы постоянно растут. Правда, если квартира находится в аварийном доме, принадлежит к ветхому фонду или относится к памятникам архитектуры, то в страховке без осмотра вам, скорее всего, откажут.

Ноу-хау последнего времени - страхование ипотеки, а также страхование всех членов ТСЖ. То, что это выгодно страховщикам, понятно и без комментариев - клиентов-то сразу сколько! Но агенты уверяют, что это выгодно и жильцам - они получают приличные скидки.

Правда, пока, считают эксперты, активность членов ТСЖ, ЖСК и других коллективных собственников жилья по страхованию мест совместного пользования: лестничных пролетов, подвалов и так далее, остается слабой.

- Владельцы квартир еще не понимают всех последствий повреждения как своего жилья, так и мест совместного пользования. А ведь в случае ЧП им придется самостоятельно восстанавливать свой дом. Прецеденты уже есть, - предупреждают они.

По словам Кирилла Румянцева, одного из руководителей страховой компании, "упрощенные "коробочные" программы страхования рисков без осмотра жилья - хороший инструмент вовлечения населения города в процесс страхования вообще. И хотя такая страховка не дает полного возмещения при крупном убытке, небольшие потери она покрывает".

Представитель другой страховой компании Наталья Захарова обращает внимание петербуржцев на такой, с ее точки зрения, необходимый вид страхования, как страхование ответственности собственников квартир перед соседями.

- Данный вид страхования сегодня крайне актуален, так как владельцы квартир достаточно часто занимаются несанкционированными перепланировками и переделками, допускают протечки и другие аварийные ситуации. В данном случае владелец квартиры несет персональную ответственность за нанесенный ущерб соседям, - пояснила Наталья Захарова. И добавила, что "при страховании этих рисков владельцам квартир не придется покрывать ущерб из собственного кармана". И в будущем, считает она, "такое страхование ответственности перед третьими лицами (по примеру ОСАГО) может стать обязательным".

***

"В Москве квартиросъемщики вместе с квартплатой и услугами ЖКХ оплачивают и страховку, сумма которой сравнима с оплатой квартиры..."

Застрахуйте сомика от нападок гномика

Вечерняя Москва (Москва), 20 июля 2006 г., №128, С.6

"В нашем доме есть нежилые помещения, которые теперь являются собственностью всех жильцов. Мы хотим сдать их в аренду под офисы, чтобы получать дополнительные доходы на содержание общей недвижимости. Есть опасение, что наши арендаторы могут испортить помещения или их испортят другие лица во время сдачи в аренду. Как правильно застраховать их от возможной порчи и других непредвиденных ситуаций?

Алексей МАТВЕЕВ, председатель домкома, ЮВАО"

Вот что советуют читателям "Вечерки" в такой ситуации страховщики:

- Не надейтесь, что арендаторы сами застрахуют помещение. В большинстве случаев их мало заботит сохранность чужого имущества. При этом и страховка стоит дороже, и многие риски, как правило, остаются без покрытия. Страхуйте свою недвижимость самостоятельно. Не торопитесь перекладывать страховые расходы на арендатора. Помните, "если арендодатель заложит стоимость страхования в состав арендной платы, то сумма, полученная за аренду, будет частично "съедена" налогами. Такой порядок налогообложения не распространяется только на имущество, находящееся в собственности государства и применяется в основном при страховании государственных, а не частных помещении. А вот если собственник страхует все здание целиком, то стоимость страховки существенно ниже. При этом не возникает ситуаций, когда за пределами страхового покрытия оказывается часть помещений, совместно используемых несколькими арендаторами (холлы, лестницы, инженерное оборудование здания). Не возникает и спорных случаев в ситуациях, когда одну стену, разграничивающую две организации, страхуют дважды, и порой в разных страховых компаниях.

По нынешней жизни, кроме традиционного страхования от пожара, воды, стихийных бедствий и действий злоумышленников, офис не грех застраховать и от терактов, боя стекол и витрин, а также от падения наружной рекламы, деревьев, опор линий электропередачи и других неподвижных предметов, расположенных в непосредственной близости от застрахованного имущества. Если кабинет председателя ТСЖ украшает корпоративная коллекция дорогих картин (что, конечно же, маловероятно, но возможно), то ему стоит воспользоваться страхованием предметов искусства. Если же у него в кабинете только настольный бокал - аквариум с одним сомиком, то есть виды страхования водной фауны от болезней, колебаний температуры воды и тому подобное.

О проблемах, затронутых в материалах этой полосы, звоните в редакцию по тел. 259-83-91, доб. 135, или сообщайте по e-mail: Anatoly.Sidorov@vm.ru

Как "соломки" подстелить?

Аргументы и Факты (Санкт-Петербург), 26 июля 2006 г., №030, С.4

Мы купили квартиру, а потом выяснилось, что в истории квартиры есть неверно оформленные сделки. Мы боимся остаться без денег и без квартиры, но агентство, которое оформляло сделку, нам никаких гарантий не дает. Можно ли сейчас застраховать наше право собственности на квартиру?

Лина Т.

На вопрос отвечает генеральный директор "Первой титульной страховой компании" Вероника СУХОВА:

- В принципе, такой выход возможен. Однако страхование права собственности производится только после анализа документов по истории квартиры. Ведь только после проведения такого анализа можно оценить риски, связанные с вероятностью возникновения прав на вашу квартиру у других граждан, имевших или имеющих отношение к этой квартире. Если эти риски слишком велики и в истории квартиры есть сделки, проведенные с нарушением законодательства, то страхование прав собственности вряд ли будет возможным. Если степень риска окажется приемлемой, то страховой договор будет заключен. Но при этом вполне возможно (в зависимости от вероятности наступления страхового случая) и значительное увеличение стоимости страховки.

Чтобы избежать подобных ситуаций, лучше покупать квартиру в агентстве, которое уже сотрудничает со страховой компанией. В этом случае страхование проводится своевременно, что позволяет снизить расходы и обеспечить безопасность покупки.

Купить или копить?. 

Сургутская трибуна (Сургут), 27 июля 2006 г., №137

Вот в чем вопрос

"Не копи. Купи!" - призывает нас реклама потребительских, ипотечных, автомобильных и прочих кредитов. Сегодня можно поехать в отпуск или купить одежду, не заплатив ни копейки. Не удивлюсь, если завтра рестораны начнут кормить в кредит, а жрицы любви будут отпускать эту самую любовь без первоначального взноса.

Большинством людей, берущих кредиты, движет соблазн купить что-то сейчас, а заплатить потом. Зачастую люди не осознают, что переплачивают за покупаемый товар (или услугу) до половины его стоимости, то есть покупают товар (услугу) до полутора раз дороже его реальной стоимости.

Конечно, кредит - иногда единственный выход сделать крупную покупку. Например, в наших реалиях ипотечный кредит, взятый на приобретение квартиры в Москве один-два года назад, сэкономил счастливым владельцам московской недвижимости не одну тысячу долларов, несмотря на высокие проценты. Но это, пожалуй, единственный пример, когда игра стоит свеч и рост цены на объект инвестирования существенно превышает ставку по кредиту.

Можно, конечно, постоянно брать кредиты на все и потом расплачиваться всю оставшуюся жизнь. А можно попробовать научиться заранее планировать свои желания и накопить необходимую сумму, вместо того чтобы оплачивать желания владельцев банка. Именно изучением некоторых из видов накопительных продуктов мы сегодня и займемся.

Накопительная программа строительства жилья "building society"

Принцип накопительной программы строительства жилья состоит в том, что вы ежемесячно вносите в кассу строительно-сберегательного общества (стройсберкассу) определенную сумму в оплату стоимости вашего будущего жилья и при оплате не менее 50 процентов въезжаете в квартиру, а при полной оплате стоимости жилья квартира становится вашей собственностью. До этого момента квартира находится в собственности строительно-сберегательного общества. Такая схема покупки жилья распространена уже более сотни лет в некоторых странах Западной Европы (Германия, Англия, Австрия), но пока только зарождается в России и развивающихся странах Восточной Европы.

Преимущества:

целевого накопления - ежемесячно вы переводите определенную часть ваших доходов с целью покупки вашего будущего дома. При оплате части стоимости квартиры вы можете въехать в квартиру и продолжать делать платежи до полной оплаты стоимости квартиры.

Ликвидность - ваши средства находятся на вашем счету в стройсберкассе, но вы можете их забрать оттуда в любой момент частично или полностью, расторгнув соглашение со строительно-сберегательным обществом.

Проценты - на ваши накопления могут выплачиваться небольшие проценты. Благодаря этой возможности хранение денег в стройсберкассах может оказаться более выгодным, чем в банках, даже для тех, кто не собирается приобретать жилье.

Риски:

Инфляция - инфляция может съесть часть накопленных средств. Проценты в стройсберкассах не позволяют полностью покрывать инфляцию.

Неопределенность статуса - на российском рынке существует всего несколько жилищно-строительных кооперативов (ЖСК), аналогов строительно-сберегательных обществ. При этом до сих пор не принят закон, регулирующий деятельность строительно-сберегательных обществ, что ограничивает развитие этого института жилищного финансирования.

Накопительное страхование жизни

Целевое накопление

Существует множество специальных целевых программ накопительного страхования жизни. Например, можно открыть такую программу на образование детей. В таком случае, даже если в течение срока программы с вами, не дай бог, что-нибудь произойдет, вы можете быть уверены, что к определенному сроку ваши наследники получат полную сумму страховки на свое образование.

Механизм накопительного страхования жизни заключается в том, что вы обязуетесь перед страховой компанией делать единоразовые либо регулярные (ежегодно, ежемесячно, ежеквартально) страховые взносы, а страховая компания обязуется возвратить вам или вашим наследникам накопленную сумму и инвестиционный доход по прошествии определенного срока или при наступлении страхового случая, например, потере трудоспособности или смерти.

Преимущества:

"Недоступность" средств - как правило, вы можете досрочно забрать свои средства из накопительной программы, только уплатив штраф. И чем меньше срок до окончания программы, тем штраф меньше.

Инвестиционный доход - страховые компании могут управлять вашими средствами и начислять на ваши накопления инвестиционный доход. Как правило, управление производится по консервативной стратегии, а инвестиционный доход минимален.

Риски:

Низкая ликвидность - в случае форс-мажорных обстоятельств вы сможете вернуть свои накопления досрочно, но уплатив штраф.

Инфляция - инфляция может съесть часть накопленных средств. Для этого многие страховые компании предлагают своим клиентам возможность индексировать свои накопления на ставку инфляции.

Молодость рынка - российский рынок страховых услуг еще только формируется, и страховать свою жизнь на 20 лет на рынке, который существует не более 10 лет, может оказаться рискованным предприятием. При этом на нашем рынке работает несколько "дочек" западных страховых компаний, которые имеют многолетний опыт управления накопительными страховыми продуктами и гарантии своих материнских компаний.

Накопительные счета

Принцип заключается в том, что вы добровольно ежемесячно откладываете на накопительный счет деньги, банк начисляет вам на эти счета определенный процент, но забрать эти деньги вы можете только в оговоренный в договоре с банком срок, а при досрочном снятии денег банк вправе удержать с вас комиссию. Такой тип счетов в России не распространен, и накопительными часто называют сберегательные счета, по которым возможен возврат средств в любое время и без комиссии. Преимущества и риски примерно те же, что и при хранении на текущем (сберегательном) счете. Специфические преимущества и риски следующие.

Преимущества:

"Недоступность" средств - как правило, вы можете досрочно забрать свои средства с накопительного счета только при уплате банку определенной комиссии.

Процентный доход - банки начисляют по таким счетам более высокие проценты, чем по текущим (сберегательным) счетам.

Гарантия банка - банк гарантирует выплату процентов по накопительным счетам и возврат накопленной суммы по истечении срока договора.

Риски:

Низкая ликвидность - в случае форс-мажорных обстоятельств вы сможете вернуть свои накопления, только заранее уведомив банк и уплатив комиссию.

Инфляция - учитывая низкие процентные ставки по накопительным счетам, будьте готовы к тому, что инфляция может съесть часть накопленных вами средств.

Это лишь некоторые из множества накопительных продуктов, которые существуют в мире. Однако в России можно найти только эти три вида. Общее резюме ко всем этим накопительным продуктам можно подвести такое: есть случаи, когда лучше заранее накопить необходимые средства (например, на образование детей или пенсионное обеспечение), а в некоторых случаях выгоднее брать кредиты (например, улучшение жилищных условий).

У накопительных программ есть и свои очевидные минусы. В частности, нельзя рассчитывать на существенный доход на свои накопления, а в условиях высокой инфляции такие продукты могут быть убыточными. А ведь еще Даниэль Дефо говорил, что дурное употребление материальных благ является вернейшим путем к величайшим невзгодам.

"Взгляд".

Страхование транспортных средств

Автогражданка

Комсомольская правда (Владивосток), 04 июля 2006 г., №114

Астафурова Елена

У страховой компании отсудили 150 тысяч рублей

Эта история тянется с октября 2003 года. О ней "Комсомолке" рассказал один из участников ДТП Виктор Слухай:

- Ехал я ночью по улице Спортивной. Темнота кромешная. Уличное освещение не работает. В свете фар вижу, как впереди идущая легковушка делает резкий маневр. Я и сообразить не успел, как врезался в другую машину. "Краун" просто стоял посреди дороги. Я так и не понял, чего он встал. Водитель в шоке что-то бормочет, будто сбил пешехода. Но в поле зрения вообще ни души не было.

Спасительная автогражданка

Вызвали гаишников. Виноватым признали Виктора. Слухай с облегчением вспомнил, что незадолго до этой аварии оформил полис страхования гражданской ответственности. Этот факт особенно порадовал, когда увидел результаты столкновения. Его "Королле" буквально снесло морду. Машину восстанавливать и не пытались. "Крауну", соответственно, разворотило заднюю часть машины.

Главное, что сами остались живы и даже относительно целы. У Андрея Г., хозяина "Крауна", все же не обошлось без легкого сотрясения мозга. Несмотря на головную боль, потерпевший вместе с Виктором отправился в офис страховой компании - филиал одного из крупных московских страховщиков. Дело в том, что, когда туда обратился застрахованный Слухай, документы у него не приняли. Потребовали присутствия второго участника ДТП. Мужчины вместе и по отдельности ходили в страховую компанию, как на работу. Под разными предлогами сотрудники по-прежнему отказывались принять документы.

Кто будет платить?

"Краун" оказалось возможным восстановить. Но цена такой реставрации подкралась к 150 тысячам рублей. Видя волокиту страховщиков, Андрей сам обратился в автоэкспертную компанию, где спецы и насчитали изрядную сумму.

И только в январе 2004 года пакет документов приняли. И тут же отказали в компенсации ущерба. Объяснили так:

- А вы пропустили положенный срок подачи заявления о страховой выплате. Да еще и не представили поврежденный автомобиль для осмотра нашими сотрудниками.

Напомним, что к моменту ДТП страхование автогражданки практически только начало разворачиваться. У Виктора Г. тогда еще и не было полиса ОСАГО. Оба участника аварии мало что знали о своих правах и обязанностях в их конкретной ситуации. А сотрудники страховой компании, пока морочили автовладельцам головы, не соизволили растолковать, что именно и в каком порядке они должны делать.

Получив от ворот поворот, Андрей обратился в суд Ленинского района. В заявлении он просил взыскать ущерб с Виктора Слухай. И суд подтвердил вину в ДТП Виктора. В соответствии с актом оценки разбитого автомобиля ему назначили выплатить потерпевшему автолюбителю 146 298 рублей 28 копеек.

В ответ Слухай подал исковое заявление в тот же суд. Только он со своим адвокатом предъявили претензии уже к страховой компании. Сотрудники СК сами ведь не приняли документы, не направили автомобиль на экспертизу, не разъяснили права и обязанности участников ДТП.

Суд всегда прав

В суде разыгралась натуральная драма. Юристы страховой компании прямо обвинили Андрея и Виктора в страховом мошенничестве. Дескать, мужики сговорились и разнесли свои машины в хлам, чтобы стряхнуть с СК кругленькую сумму. Договорились даже до того, что якобы судьи игнорируют законы Российской Федерации и поэтому граждане мошенничают. Суд Ленинского района к этому выпаду отнесся критически. Что и нашло отражение в материалах судебного дела. Суд в итоге постановил, что страховая компания должна оплатить ущерб, причиненный в результате ДТП.

Страховщики продолжили борьбу за свои деньги. В феврале 2006 года судебная коллегия по гражданским делам Приморского краевого суда рассмотрела кассационную жалобу. И подтвердила правильность решения Ленинского суда. Хотя на этот раз СК пыталась убедить судей в том, что раз они всего лишь представители крупного акционерного общества, то с них и взятки гладки. По их логике, продавать полисы ОСАГО у них есть полномочия, а выплачивать страховые премии - нет. Правда, впервые об этом обстоятельстве они вспомнили почти три года спустя после ДТП. Да и доверенность, которую страховщику выдало акционерное общество, прямо говорит о том, что СК доверено расплачиваться по страховым случаям.

Комментарий адвоката

Правота автомобилиста очевидна

Елена ТОПОРОВА, адвокат Приморской краевой коллегии адвокатов:

- Специалисты страховой компании оказали моему клиенту услугу ненадлежащего качества, ввели его в заблуждение относительно порядка и срока представления документов. Закон "Об обязательном страховании гражданской ответственности владельцев транспортных средств" вступил в силу 1 июля 2003 года, а ДТП произошло через 3 месяца после этого. Можно предположить, что работники страховой компании не были подготовлены должным образом. Поэтому халатно отнеслись к обращению моего клиента, проявили грубую небрежность.

Стопроцентная убыточность по ОСАГО настигла кузбасских страховщиков

Континент Сибирь (Новосибирск), 30 июня 2006 г., №025

Ольга Гулик, Кемерово

Несмотря на неплохие показатели развития страхового рынка в Кемеровской области в целом, динамика выплат по ОСАГО вызывает опасения. В первом квартале 2006 года убыточность этого вида страхования в Кузбассе составила более 100 %. Основными причинами этого эксперты называют отсутствие единой информационной базы по ОСАГО для всех аккредитованных на этот вид страхования компаний, наличие страховых мошенничеств, а также завышение расценок на авторемонты.

По данным Инспекции страхового надзора по Сибирскому федеральному округу, размеры сборов региональных страховых компаний в Кемеровской области в 2005 году составили 2, 48 млрд руб. , филиалов российских компаний, работающих в Кузбассе, - 781 млн руб. , размеры страховых выплат по всем видам страхования - 1, 221 млрд руб. и 310 млн руб. соответственно. Убыточность всех страховых компаний, работающих в Кузбассе, по всем видам страхования в 2003 году составляла 58, 8 %, в 2004 году - 45, 7 %, в 2005 году - 46, 9 %, в первом квартале 2006 года - 46, 9 %.

При этом, по данным представительства РСА в СФО, количество договоров ОСАГО, заключенных в Кемеровской области в 2005 году, составило 455, 5 тыс. , страховые премии составили по всем компаниям 846, 8 млн руб. , страховые выплаты - 540, 2 млн руб. , уровень выплат - 82, 86 %, уровень выплат в процентах от нетто-ставки - 79, 8 %. В первом квартале 2006 года последний показатель вырос до 108, 4 %.

"Поначалу эксперты предполагали, что наиболее сложным для страховых компаний, вплоть до их банкротства, будет третий год работы ОСАГО, то есть 2005-й, - заявил на совещании страховщиков и чиновников Кемеровской обладминистрации руководитель представительства РСА в СФО Владимир Голубков. - К счастью, этого не произошло. Значит, пока запаса по тарифам хватило. Но в 2006 году ожидается продолжение суммарного роста убыточности. Судя по мировому опыту, убыточность растет в первые пять лет".

Основные предпосылки дальнейшего роста убыточности ОСАГО для страховых компаний Владимир Голубков видит в нескольких факторах: рынок практически насыщен, страховые выплаты растут в соответствии с инфляцией, тогда как тарифы остаются прежними; увеличиваются выплаты по возмещению ущерба жизни и здоровью (страхователи научились доказывать причиненный ущерб). При этом наиболее убыточным для страховщиков является страхование общественного транспорта - в частности, страхование троллейбусов убыточно на 227 %, автобусов - на 94 %. "Это не значит, что водители городского транспорта плохо ездят, - поясняет Владимир Голубков. - По нашим данным, водители зачастую вступают в сговор с владельцами городских машин и признают себя виновными в причинении ущерба. Получается, что страховщикам выгоднее страховать тракторы (убыточность 27 %) и мотоциклы (23 %)".

Однако сами страховщики более актуальными считают другие проблемы. По словам генерального директора ООО "СК "Коместра XE "Коместра" " Владимира Бойко, на убыточность серьезно влияют территориальные поправочные коэффициенты. "Например, в городе Топки поправочный коэффициент 0, 5, но очень многие жители Топок ездят на работу в Кемерово, и существенное число аварий с участием транспорта, зарегистрированного в Топках, происходит в Кемерове, - говорит господин Бойко. - Выплаты за таких виновников аварий существенно увеличивают для нас убыточность ОСАГО". "Еще одна проблема - мошенники. Нам сложно с ним бороться, потому часть тех случаев, что потенциально могут быть мошенническими, отсеивается на стадии рассмотрения договора, а в отношении остальных это очень сложно доказать, потому что до сих пор нет единой информационной базы по ОСАГО" , - сказал "КС" источник в кузбасском филиале одной из российских страховых компаний.

Созданию такой базы мешают конкурирование компаний, сложность налаживания контактов между ними и сложность координации с ГИБДД, а также большие материальные и технические затраты на создание такой базы.

В борьбе со страховыми мошенниками Владимир Голубков порекомендовал кузбасским страховщикам "новосибирский рецепт". "В Новосибирске сейчас ситуацию с мошенничествами удалось переломить, и убыточность пошла на спад, - поясняет он. - Совершенно точно можно сказать, что мошенники претендуют на максимальные выплаты, поэтому на них стоит обращать наибольшее внимание. Новосибирские страховщики обобщили материалы дел, где они видят мошенничество, но не могут его доказать либо не могут найти оснований для отказа в выплате. И эти материалы (например, заключения трассологов, которые показывали, что результате этой аварии не могли быть причинены такие повреждения) были переданы начальнику областного УВД. На основании этих документов уже возбуждены уголовные дела. После этого инспекторы ГИБДД на дорогах стали работать внимательнее. Кроме того, в Новосибирске также решено создать единую базу по ОСАГО".

Больным вопросом участники рынка назвали и экспертные оценки стоимости ремонта транспортных средств. По мнению страховщиков, "они растут, как на дрожжах". "За последний год оценки нормочасов ремонта и покраски выросли на 30 %, например, час покраски иномарки в Новосибирске сейчас стоит больше 1000 рублей, хотя в среднем по Москве - 670 рублей, - говорит Владимир Голубков. - Поэтому филиалы российских компаний с большим трудом объясняют головным организациям, почему в Новосибирске ремонтировать машины дороже, чем в Москве. В Кемеровской области сложилась та же самая картина. Мы разговаривали с экспертами-оценщиками, они готовы идти на сотрудничество, но проблема в том, что они взяли за основу расценки авторизованных СТО, по крупным станциям, но не учли небольших станций, у которых расценки существенно ниже. Кроме того, сейчас законодательно не определена методика оценки стоимости ремонтных работ".

В такой ситуации представители страховых компаний, работающих в Кузбассе, обратились к начальнику управления по ценным бумагам и страховому рынку администрации Кемеровской области Нелли Малютиной с просьбой о содействии в регулировании цен в этом сегменте. "Почему в Кузбассе, где самая низкая стоимость ГСМ в Сибири, хорошие дороги, должны быть такие высокие расценки на авторемонты? - спрашивает Владимир Бойко. - Думаю, что вполне реально выработать единую методику расчета стоимости этих работ для области". Госпожа Малютина пообещала, что уже в ближайшее время будет проведено совещание "по этим проблемным вопросам с участием всех заинтересованных сторон".

Внедорожники угоняют по заказу "конкретных пацанов"

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 05 июля 2006 г., №119, С.П15 приложение "ДП" Полный привод

Георгий Карчик

Кинематограф подсказал, что модно угонять в этом сезоне

СПб. Большинство полноприводных автомобилей, на которые положили глаз угонщики, застраховано по каско.

"Новые и или недавно купленные внедорожники застрахованы практически все, - говорит Николай Карпов, начальник отдела страхования автотранспорта филиала ОАО "СОГАЗ XE "Согаз" ". - Машины в возрасте 2-8 лет, покрыты защитой от угона примерно на 70%. Более старые автомобили большинство компаний не принимают на страхование, к тому же они не так интересны угонщикам".

Сергей Сафронов, генеральный директор "Авеста XE "Авеста" " отмечает, что больше половины внедорожников угоняют для обратного выкупа.

"Воры выходят на владельца или страховщика и предлагают выкупить железного коня, - отмечает Сергей Сафронов, - Если страховщик пытается договориться с преступниками, то последние получают эффективный канал сбыта и воруют машины, застрахованные именно в этой компании. Директор отмечает, что около трети машин воруют под заказ конкретного "покупателя".

Интересное кино

Примечательно, что после выхода на экраны фильма "Бумер 2" активизировались угоны марки BMW Х5.

"Среди угнанных моделей большая доля дорогих импортных внедорожников, которые пользуются спросом у представителей и клиентов криминального мира, - отмечает Ага Ага Ибрагимов, заместитель руководителя Центра выплат по автострахованию в г. Санкт-Петербург ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ". - При реализации и постановке на учет в другом регионе таких машин, несмотря на наличие их в базе угнанных автомобилей, они из этих баз по неведомым нам причинам "исчезают".

Угон и реализация каждого такого внедорожника приносит большие деньги всем участникам криминального процесса угона и постановки машины на учет, а страховщикам - крупные убытки".

Страховщики отмечают снижение числа угонов, но понимают, что это вызвано активностью милиции перед саммитом.

Темные схемы

При угонах внедорожников распространена так называемая "схема двойника", - рассказывает Ага Ага Ибрагимов. - После угона делаются дубликаты всех документов с другой машины той же марки и цвета. С этими документами ее везут в другой регион. В другой схеме "Машина-призрак" сам водитель вступает в сговор с агентом, и страхует машину без осмотра. Но автомобилем он владеет только на бумаге, ранее машина была угнана.

Наконец страхователь договаривается с угонщиками и получает "бонус" 15-20% от стоимости автомобиля. К тому же он может быть застрахован сразу в нескольких компаниях".

Сергей Сафронов, генеральный директор "Авеста XE "Авеста" ", знает многое о мотивах угонщиков

***

Toyota Land Cruiser 100

от $50.900

(дизельный двигатель)

от $72.900

(бензиновый)

Один из тех внедорожников, о котором не стоит подробно рассказывать - его имя говорит само за себя. Довольно неброский внешне, по своим ходовым качествам он может обойти многих "стиляг" на рынке. Полный привод постоянный.

Независимые комиссары

Биржа плюс авто (Нижний Новгород), 29 июня 2006 г., №025

Олег Назарычев

Сервис-центр "Мидокс" оказывает квалифицированную техническую и правовую помощь гражданам (юридическим лицам) в защите их законных прав, возникающих в связи с эксплуатацией ТС.

Исполняется три года с момента вступления в силу закона об обязательном страховании автогражданской ответственности, однако остаются проблемы, обусловленные тем, что ОСАГО представляет собой самый массовый вид страхования и отличается высокой динамикой и большим разнообразием обстоятельств. Кроме того, этот вид страхования остается для РФ относительно новым, законодательная и нормативная база которого далека от совершенства, а устоявшаяся судебная практика по ряду споров, связанных с исполнением договоров ОСАГО, отсутствует.

Для разрешения этих проблем и защиты интересов граждан, претендующих на получение страхового возмещения, в начале 2004 года в Н. Новгороде была создана независимая организация - страховой сервис-центр "Мидокс".

Самым первым подразделением сервис-центра была служба аварийных комиссаров. Основная задача аварийных комиссаров - защищать интересы как страхователей и потерпевших, так и страховщиков. Служба аварийных комиссаров организует экстренную психологическую, техническую и правовую помощь при наступлении страхового случая. Диспетчер службы круглосуточно по телефону экстренной связи принимает информацию о ДТП, информирует об этом оперативные службы (ГИБДД, МЧС и другие), организует эвакуацию поврежденного ТС, обеспечивает прибытие на место ДТП аварийного комиссара. На месте ДТП аварийный комиссар осуществляет сбор оперативной информации об обстоятельствах происшествия, фиксирует следы, расположение ТС и их повреждения, анализирует обстоятельства и механизм ДТП, составляет и истребует документы, необходимые в дальнейшем для представления страховщикам. Специалисты по работе с клиентами принимают, составляют, собирают документы и представляют их в страховые компании, организуют независимую экспертизу (оценку) для определения размера материального ущерба, контролируют сроки производства страховой выплаты.

Существующие в Н. Новгороде службы аварийных комиссаров - это, как правило, организации, созданные непосредственно страховыми компаниями, и говорить об объективности в отношении страхователей и потерпевших тут сложно. Компания "Мидокс" - это действительно независимая организация, созданная для защиты интересов лиц, имеющих право на получение страховой выплаты, и заинтересованная в том, чтобы ее клиенты получили выплату в предусмотренные законом сроки и в полном объеме.

Деятельность комиссаров защищает также и страховщиков от мошенничества и необоснованных выплат, от двойного страхования, обеспечивает возможность регрессных требований, правильность и оперативность оформления документов, полноту и сокращение срока их сбора, снижение затрат в процессе урегулирования убытков.

Деятельность аварийных комиссаров способствует также повышению качества сервиса, уровня доверия клиентов к институту страхования и, как следствие, росту количественных и качественных показателей по всем видам страхования.

Идея ОСАГО хороша по сути. Однако в зависимости от того, кто и как воплощает эту идею в жизнь, у простых страхователей иногда складывается к ней негативное отношение. Этому способствуют организационные неурядицы и несовершенство законодательного регулирования обязательного страхования, которое позволяет по-разному толковать и применять закон РФ об ОСАГО, а главное - это недостатки в работе страховых компаний. Бывает, что страховщики отказываются платить даже при очевидных обстоятельствах, используя для этого любые доводы. Имеют место и необоснованные требования со стороны страховых компания, волокита и отсутствие оперативности при принятии решений о страховых выплатах, несоблюдение сроков, низкая культура общения с клиентом, искусственное создание препятствий различного рода для получения выплат и так далее.

Для защиты своих клиентов от проблем подобного рода сервис-центром была создана юридическая служба. Подразделение "Мидокс" - юридическая служба" специализируется на оказании услуг правового характера:

- юридические консультации по вопросам страхования, получения страховых выплат, обжалования действий органов государственной власти, должностных лиц (ГИБДД) и организаций (страховых компаний, сервисов, автосалонов);

- составление документов правового характера (заявлений, ходатайств, претензий, жалоб, мирового соглашения и иных);

- защита интересов клиента в правовых спорах в досудебном порядке;

- участие юриста компании в качестве представителя или защитника клиента в гражданском и административном судопроизводстве по делам об административных правонарушениях;

- иные услуги правового характера.

С целью предоставления наиболее полного комплекса услуг в настоящее время в компании "МИДОКС" создана также служба эвакуации и транспортировки автомобилей.

Экономкласс в автостраховании

Известия (Москва), 06 июля 2006 г., №119, С.14

Денис Брызгалов

Сегодня автовладелец реально может сэкономить до 40% стоимости полиса КАСКО. Правда, для этого ему нужно знать, что, где и когда покупать!

Если спросить представителя страховой компании, от чего лучше застраховать автомобиль, то его ответ будет максимально кратким: "От всего!" Затем последует предложение приобрести полис полного КАСКО, дополненный страхованием водителя и пассажиров от несчастного случая и добровольным страхованием ответственности автовладельца. Такой ответ несомненно устроил бы счастливого владельца автомобиля, если бы не вопрос финансов, который, как известно, всем портит жизнь. В лучшем случае такой полис обойдется в 12 - 15% стоимости автомобиля, что может себе позволить далеко не каждый. В то же время сейчас многие страховщики предлагают широкий спектр услуг автострахования, предусматривающий возможность их моделирования под конкретные потребности автовладельца.

При сравнении тарифа на полис автострахования необходимо учитывать два основных фактора: набор страховых рисков и систему выплат, производимых страховщиком. Традиционно полис КАСКО предусматривает возмещение в случае угона автомобиля и причинения ему ущерба. В некоторых ситуациях уместно отказаться от одной из групп риска. Так, если опытный водитель приобрел дорогой и новый автомобиль, то для него наиболее актуальна защита от угона, а вот для начинающего владельца "Жигулей" - защита от возможного ущерба. При этом угон и ущерб вносят различный вклад в формирование страхового тарифа. Например, при страховании нового автомобиля Ford Focus в страховой компании МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение"  по риску "угон" и "ущерб" тариф составляет 6,4%, в то время как только по риску "ущерб" - 5,3%. Во втором случае сумма страховки снижается почти на 20%.

Часто снижению тарифа по риску "угон" способствует установление на автомобиле спутниковой поисковой системы, а для наиболее угоняемых автомобилей это обязательное условие. Кроме того, на величину тарифа оказывает влияние и характер ночного хранения автомобиля (в гараже, на охраняемой стоянке или нет).

При страховании по группе рисков "ущерб" страховой тариф зависит от рисков и от наличия или отсутствия франшизы. Наиболее полный пакет по риску "ущерб" предусматривает возмещение вреда, причиненного в результате дорожно-транспортного происшествия, пожара, повреждения отскочившим или упавшим предметом, стихийного бедствия, злоумышленных действий и действий животных. Если правила страховой компании позволяют, то можно выбрать произвольный набор рисков с обязательным риском "дорожно-транспортное происшествие". Иногда для снижения тарифа и привлечения клиентов страховщики сами не включают наиболее популярные риски - такие, как "повреждения отскочившим или упавшим предметом", "стихийные бедствия", "злоумышленные действия".

Существенное влияние на тариф по риску "ущерб" оказывает наличие или отсутствие франшизы, то есть оговоренного в договоре страхования максимального размера ущерба, который не возмещается страховой компанией. Такая опция удобна для автовладельцев, которые очень редко попадают в аварии или привыкли чинить незначительные повреждения (царапины, вмятины) своими силами. Так, в страховой компании "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " полное КАСКО без франшизы для Nissan Almera стоит 11,4%, а с франшизой в 500 долларов - 9% (экономия 21%).

Если рассматривать влияние на страховой тариф системы выплат, то самым дорогим, то есть с самым высоким тарифом, является вариант "по каждому страховому случаю". При этом максимальная страховая выплата, которая может быть произведена по любому страховому случаю, всегда равна страховой сумме и не зависит от количества страховых случаев. Это так называемое неагрегатное КАСКО.

Более, "дешевая" система выплат - "по договору", или агрегатное КАСКО, когда страховая сумма является совокупным лимитом страховщика по всем страховым случаям. Соответственно, с каждым страховым случаем размер возможной максимальной выплаты уменьшается. Система наиболее удобна при страховании риска "ущерб". Использование системы агрегатного КАСКО позволяет сэкономить около 10% стоимости страховки. В частности, неагрегатное КАСКО для автомобиля Ford Focus в компании "Энергогарант XE "Энергогарант" " стоит 8,64%, а агрегатное - 7,85%.

Существует и система "по первому случаю", когда возмещение происходит лишь по первому заявленному страховому случаю. Она наиболее популярна у людей, для которых приоритетен риск "угон". По этой системе обращаться в страховую компанию выгодно лишь при угоне автомобиля или причинении ему серьезного ущерба.

На страховой тариф могут также оказать влияние характер определения ущерба ("новое за старое", "с коэффициентов выплат", "старое за старое"), условия его компенсации (ремонт на автосервисе, оплата по счетам владельца, денежная выплата по калькуляции эксперта компании). Но на эти составляющие, как правило, страхователь влиять не может, но должен их учитывать при выборе страховщика, оказывающего наиболее качественные услуги.

Дополнительно сэкономить при покупке полиса КАСКО можно за счет программ скидок, предоставляемых различными страховыми компаниями. Например, "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " предусматривает 10% скидки для владельцев банковских карточек "Альфа Банк Экспресс XE "Экспресс" ", "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" " - до 10% скидки для сотрудников предприятий-клиентов страховщика, "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " - 20% скидки владельцам карточек "Русь XE "Русь" -банка".

Традиционно скидки в размере 5 - 10% предлагаются страховщиками в период новогодних праздников с 15 декабря по 15 января, а в феврале и марте - специальные программы для мужчин и для женщин, также позволяющие получить скидку.

В результате чтобы пословица "скупой платит дважды" не стала основным результатом общения автовладельца и страховой компании, он должен четко представлять, какая страховая услуга ему нужна, где и когда ее покупать. Тогда удовольствие от обладания страховым полисом будет дополнено приятным ощущением непустого кошелька.

Ваша оценка - двойка!

Московская правда (Москва), 06 июля 2006 г., №143, С.1-2

Ксения Аленина

Автоэксперт может насчитать сумму ущерба в шесть раз меньше реальной. Но не по злобе душевной, а от нехватки времени и зарплаты

С первого дня своего появления закон об ОСАГО вызывает множество нареканий. Время от времени законодатели вносят в него, а также в подзаконные нормативные акты кое-какие поправки, однако на общей картине это мало сказывается. Водители по-прежнему практически в любой ситуации оказываются крайними.

Недавно мой знакомый попал в аварию. Ситуация, в общем, стандартная и весьма распространенная: Сашка ехал на дачу, на светофоре его "Хендай Элантру" "догнал" другой автомобиль. Слава Богу, все живы, даже синяков нет. Чего не скажешь о транспорте. "Поцелуй" машин оказался на редкость смачным, о чем красноречиво свидетельствовал вид сзади. К счастью, причинитель вреда оказался застрахован в одной крупной страховой компании, и после оформления всех необходимых бумаг с участием ГАИ подали документы на выплату. Страховщик отправил разбитую машину в независимую экспертизу, там ее осмотрели и оценили сумму ущерба. Все по закону. За исключением суммы, которую на выходе озвучила страховая компания. 9770 рублей 38 копеек. Даже не будучи знатоком, Сашка сразу понял: за эти копейки фактически новую машину ("Хендай" была 2004 года выпуска) не восстановишь. О чем и заявил специалисту по выплатам страховой компании. Тот лишь пожал плечами и отправил в независимую экспертизу, мол, они оценивали, они пусть и объясняют, откуда такая сумма. В экспертизе, естественно, ничего объяснять не стали, но клятвенно заверили, что рассчитанных денег с лихвой должно хватить на ремонт у официального дилера.

Сашка не поленился и съездил на своей разбитой машине к официальным дилерам марки "Хендай". Те, бегло взглянув только на внешние (!) повреждения, сразу заметили, что за указанную сумму максимум можно провести лишь треть необходимых работ. Вердикт неофициальных дилеров также оптимизма не внушил. С имеющимися деньгами Сашке посоветовали ехать в какой-нибудь гаражный автосервис, к "дяде Васе" -глядишь, после продолжительных переговоров, возможно, и удастся договориться. Но тоже не факт.

Понятное дело, что такой вариант моего знакомого категорически не устраивал, и он снова обратился к страховщикам с требованием отремонтировать машину за счет страховой компании. На что ему тут же ответили, что автомобили, пострадавшие по ОСАГО, на ремонт не отправляются: "А если вас, молодой человек, что-то не устраивает, идите в суд". Опять же все по закону.

Сашка в суд обращаться не стал. Такого рода разбирательства - дело долгое, накладное и совершенно непредсказуемое. Так как других вариантов в общем-то не предвиделось, авто он решил отремонтировать за свой счет. Но перед этим после долгих уговоров согласился провести маленький эксперимент. Мы решили выяснить, исключение его история с оценкой или же правило, и вызвали для осмотра "Хендай" шестерых независимых экспертов из шести различных компаний, предлагающих свои услуги по оценке на московском рынке. Результат эксперимента, прямо скажем, оказался шокирующим. Сумма ущерба по одной и той же машине у всех специалистов получилась разная. Причем в некоторых случаях разница была более чем в шесть (!) раз.

После первых двух осмотров и получения результатов Сашка решил, что погорячился, устроив скандал в страховой компании. И неудивительно. Эксперт из "Малакут-ассистанс" оценил ремонт в 8202 рубля, а специалист из "ТК-сервис" - в 5600. Хотя дальше дело пошло лучше. Представитель компании "Авто-мобиль" оказался более "щедрым" господином, озвучив сумму в 12661 рубль.

А по мнению оценщика из "Аэнкома", ущерб был равен 16559 рублям. И, наконец, эксперты из фирм "Апекс групп" и "Гарбор" назвали суммы, равные 28398 и 36415 рублям соответственно.

И это, надо заметить, была не единственная разница в работе оценщиков. Не считая оплаты услуг и времени осмотра, в их заключениях оказались весьма любопытные данные о проценте износа заменяемых деталей. Так, например, у трех компаний ("Апекс групп", "Гарбор" и "ТК-сервис") он был в районе 14 -14,5%. У "Малакут-ассистанс" он составил уже 19,44%, у "Аэнкома" - 23,47%. Но круче всех оказалась компания "Авто-мобиль" - она этот процент вообще не рассчитывала.

Сами мы, в силу отсутствия необходимых профессиональных знаний, определить уровень работы независимых экспертиз не могли, поэтому в качестве рефери пригласили компанию "Оценка-НАМИ", специалисты которой, к слову, осмотрев машину, оценили ремонт "Хендай" в 29358 рублей.

- Что касается качества осмотра, то на 100%, по нашему мнению, отработали всего два специалиста - из "Апекс-групп" и "Гарбор". Квалификация остальных, прямо скажем, оставляет желать лучшего. По 5-балльной шкале их работу можно оценить на твердую двойку, у некоторых, может быть, на тройку, но с очень большим минусом. И это при том, что эксперт из "Аэнкома" во время осмотра вообще умудрился найти несуществующую деформацию усилителя заднего бампера, - заметил гендиректор "Оценки-НАМИ" Антон Иванов.

От себя вдогонку хотим добавить, что один из специалистов (по этическим соображениям не станем говорить, какой именно) всего за 1000 рублей согласился дописать в акт два несуществующих повреждения. Собственно говоря, мы с Сашкой подобную "махинацию" для чистоты эксперимента предлагали всем, но большинство, к их чести, от сделки отказались.

- Столь значительная разница в оценке получается по нескольким причинам. Во-первых, из-за разной квалификации экспертов, осмотревших автомобиль. Во-вторых, существенную роль играет стоимость нормочаса, используемого независимыми экспертами при расчете ущерба. Вообще существует ежемесячно обновляемый сборник цен "Прайс-Н" с указанием стоимости нормо-часа. Но, к сожалению, некоторые эксперты не подозревают о его существовании. Так что оценщики ничем не ограничены в своих предпочтениях, - пояснил Иванов. - Кроме того, на итоговый результат влияет разная стоимость запасных частей и расходных материалов, используемых независимыми экспертами при расчете ущерба. Ну и, наконец, на сегодняшний день нет утвержденных методик расчета ущерба. Есть РД 37009015 с различными изменениями "Прайс-Н" и 001МР/СЭ "НИИАТ". Использование этих методик приводит к достаточно близким результатам при расчете процента износа. Однако ни одна из них опять же не является обязательной к применению. И, как в случае со стоимостью нормо-часа, оценщики по закону могут пользоваться чем угодно.

- Если вы не хотите скандалить со страховой компанией по поводу мизерной суммы выплаты, внимательно читайте 12-ю статью закона "Об ОСАГО", -посоветовал член адвокатской палаты Москвы адвокат Александр Коршунов. - Там, в частности, есть следующий пункт: если в пятидневный срок после вашего обращения (если в договоре не установлен иной срок), страховая компания не организовала независимую экспертизу, вы смело можете организовать такую экспертизу сами. При этом поврежденное имущество страховщикам предоставлять необязательно. После этого смело ремонтируйте машину и требуйте соответствующую выплату от страховой компании. Но даже в таком, казалось бы, беспроигрышном варианте есть подводные камни. Экспертиза обязательно должна быть оформлена в виде отчета. В противном случае страховщик заявит, что документ не соответствует требованиям статьи 11 закона "Об оценочной деятельности в РФ" и никой компенсации вам не полагается. Таких примеров множество. И с юридической точки зрения действия страховых компаний вполне обоснованны. Так что, пока не заработал институт независимой технической экспертизы, спрашивайте у независимого оценщика отчет, изготовленный в соответствии с требованиями указанного мною закона!

Совет более чем уместный, если учесть, что ни одна (!) из экспертиз по Сашкиной машине не была оформлена в виде отчета.

Многие автовладельцы винят в сложившейся ситуации страховщиков. Их можно понять. Однако не все так просто. Низкая квалификация оценщиков - сотрудников независимых экспертиз связана с весьма непростыми условиями работы. Для того чтобы что-то заработать, эксперт вынужден осматривать в день в среднем пять-шесть машин в разных концах города (для сравнения: эксперт в Евросоюзе осматривает один, максимум два автомобиля в день). При таком скоростном графике неудивительно, что половину повреждений наш специалист попросту не замечает. Средняя стоимость оценки в Москве составляет около 1000 (плюс-минус 300 рублей) рублей, включая выезд и расчет. Из этой суммы половина уходит на расчет, отнимаем транспортные и накладные расходы, и получается, что эксперт получает около 300 рублей за выезд. Что вы от него хотите за такие деньги?

В связи с этим неудивительно, что любой эксперт в независимой экспертизе, получивший хоть какую-то квалификацию, как правило, сразу же уходит на фиксированную зарплату экспертом в страховую компанию на те же или большие деньги, причем объем работ в разы меньше, чем в независимой экспертизе. И еще один момент. Подготовкой специалистов по оценке занимаются непрофильные вузы, не имеющие к автотранспорту никакого отношения. Вот и получается, что любая независимая экспертиза - это вечная кузнеца кадров с отсутствием каких то перспектив на удержание опытных сотрудников у себя в штате.

А как же вопрос с независимыми экспертизами решен в Европе? Чиновники то и дело ездят за границу - перенимать тамошний опыт в области автострахования и возмещения ущерба. Только воспользоваться этим самым опытом руки у них все никак не доходят. Возьмем, например, Германию. Если бы мы были немцами, то независимый оценщик, осмотревший и рассчитавший ущерб по Сашкиной "Хендай", получил бы около 6800 рублей (примерно 200 евро). По сравнению с 300 рублями разница более чем существенная. После этого уже не приходится удивляться, что разница в сумме ущерба у разных экспертов была столь велика.

Когда свой вариант дает столь "поразительные" результаты, любая система, имеющая хорошее практическое применение, достойна внимания. Зачем в сотый раз изобретать велосипед, если можно просто начать работать на тех условиях и так, как это принято в Европе, но с поправкой на реалии нашей страны?

P.S. Сашка машину отремонтировал. На крупной кузовной сервисной станции F-12 (она не является официальным дилером "Хендай", и стоимость нормо-часа для данного авто там ниже) "Хендай" восстановили за 31408 рублей. То есть ремонт обошелся ему как раз в ту сумму (небольшая погрешность вполне допустима), которую более-менее точно насчитали специалисты двух компаний из шести (не считая "Оценки-НАМИ", выступавшей в роли третейского судьи). И это тоже можно считать удачей, потому как цены оценщиков и станций технического осмотра редко совпадают.

Комментарии специалистов Межрегиональной общественной организации автомобилистов "Свобода выбора" Вячеслава Чулкова и Леонида Гиллера:

- К сожалению, изложенная ситуация типична для сегодняшней "автогражданки". В соответствии с законом потерпевшие для оценки ущерба вынуждены пользоваться услугами оценщиков, с которыми заключены договоры у страховой компании. Ни о какой независимости экспертизы в этом случае говорить не приходится. Ведь страховщики заинтересованы не в полной компенсации потерь пострадавшего, а в минимизации рассчитанной величины ущерба.

Для того чтобы изменить ситуацию и "повернуть "автогражданку" лицом к гражданам", во-первых, необходимо решить вопрос с безусловной оплатой ущерба на основании калькуляции независимых оценщиков. В законе нужно прописать право пострадавшего проводить оценку ущерба у любого лицензированного государством оценщика, а страховая компания должна в безусловном порядке оплатить ущерб в соответствии с калькуляцией. Если страховая компания посчитает, что оценщик завысил ущерб (есть подозрение на мошенничество), то она может через суд потребовать возмещения ущерба с оценочной конторы, а также потребовать применить к оценщику санкции. У страховых компаний, в отличие от простых граждан, есть достаточно сильные юридические службы, и они вполне справятся с такой задачей.

Также надо обязать страховщиков выдавать на руки потерпевшему копию "Акта оценки стоимости ремонта", чтобы можно было предметно его оспаривать. В настоящее время такого требования в законе нет, поэтому эту калькуляцию не выдают.

Еще необходимо ввести существенные санкции к страховщикам за невыплату (неполную выплату) и просрочку платежей по страховому случаю и другие нарушения закона. Потому как в данном вопросе страховщики и автовладельцы находятся в неравных условиях. Предлагаемые сегодня штрафы для страховщиков в размере 1/150 от ставки рефинансирования ЦБ чисто декоративные (в среднем 1 3 рублей в сутки) и не принуждают страховщиков к выполнению закона. Своих граждан государство штрафует за невыполнение условий "автогражданки" значительно более сурово - на 300 - 800 рублей! В результате отсутствие реальной ответственности за нарушение законодательства у страховых компаний порождает массовые нарушения с их стороны.

Надо внедрить и Европротокол. Все призывы к гражданам выбирать надежную страховую компанию абсолютно бессмысленны, пока в случае аварии потерпевшему приходится обращаться не в "свою" страховую компанию, а в компанию виновника аварии. Страховой компании тоже нет нужды беспокоиться о качестве обслуживания "чужого" клиента. Внедрение Европротокола устранит это.

Кроме того, было бы неплохо повысить лимиты ответственности ОСАГО. Сегодняшний размер страхового покрытия не превышает стоимости недорогого отечественного автомобиля. Такую сумму абсолютное большинство автолюбителей способны выплатить без помощи страховых компании? Это не приведет к существенному увеличению убыточности страховых компаний (общеизвестно, что более 95% выплат не превышают величины сегодняшнего страхового покрытия), но обеспечит реальную защиту автовладельцам в случае серьезной и "дорогой" аварии.

Если законодатели учтут при правке закона хотя бы часть из этих предложений, то все мы почувствуем, что ОСАГО работает не только на страховщиков, но и на всех нас.

Благодарим за помощь в подготовке материала:

Независимую экспертизу "Оценка-НАМИ" (телефон 730-21-21), члена Адвокатской палаты Москвы Александра Коршунова (телефон приемной 956-49-32), станцию кузовного ремонта "F-12" (телефон 188-11-33).

Кредит с подвохом
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Юлия Локшина, jlokshina@idr.ru

Автомобиль уже давно не роскошь, любой банк с радостью выдаст вам на его покупку кредит. Правда, вместе с ссудой вы обречете себя на дополнительные расходы и лишнюю головную боль. Что делать? Как минимум подготовиться к этому!

Моя знакомая по имени Алиса решила купить в салоне "Автомир" Hundai Accent за $13 470. Денег таких у нее не было, и она решила их занять у одного из крупных российских банков. Там ей предложили кредит без первоначального взноса на три года под 10,5% годовых в валюте. Алису эти условия вполне устраивали - прямо скажем, не самый дорогой (хотя и не самый дешевый) на рынке кредит. Получив от банка добро, подруга бросилась оформлять все документы и тут узнала о подробностях, которые раньше от нее скрывали. Во-первых, за открытие счета ей потребовалось отдать $200 - но это был разовый платеж. Во-вторых, за ведение счета она должна будет отстегивать 0,3% от суммы кредита (то есть $40) - это уже ежемесячно. Тут же выяснилось, что досрочно кредит ей лучше не возвращать - по крайней мере, не раньше, чем через семь месяцев. Иначе ей придется выложить штраф в размере 2% от суммы задолженности. Впрочем, куда большие траты ее ожидали впереди.

В банке Алисе объявили, что обязательное условие для выдачи автокредита - страховой полис каско (страхование автомобиля от угона и ущерба). На самом деле страхование каско - дело добровольное, в отличие от ОСАГО, по которому должен страховаться любой автолюбитель. Но в случае с автокредитом 99% банков настаивают на каско, увеличивая тем самым накладные расходы заемщика: такой полис порой стоит до 10% от стоимости машины ежегодно. Хотя проблема не в этом, полис - вещь полезная. Обязывая клиента покупать страховку, банк настаивает на заключении договора с определенными компаниями - список может состоять из пяти-шести операторов, а может и вовсе ограничиваться одним страховщиком. И тарифы у них будут выше, чем в других компаниях, - примерно на 3-4%. Так, страховка по каско в "Ингосстрахе XE "Ингосстрах" " обошлась Алисе в 9,99% от стоимости нового автомобиля в год, то есть в $1346. Если бы моя подруга смогла обратиться в другую компанию, тариф составил бы 5-6%, то есть полис стоил бы в два раза меньше.

Правда, на рынке есть банки, программы которых не подразумевают обязательного страхования каско, - такие продукты есть, например, у "Русского стандарта" и "Внешторгбанка 24". Однако ставка по кредиту в этом случае будет превышать стоимость ссуды со страховкой и составит примерно 13% в валюте и 16% в рублях. "Необходимо понимать, что автомобиль является залогом по кредиту и у банка повышаются риски. Отсюда неминуемое повышение процентных ставок по кредиту", - поясняет директор департамента розничного кредитовании Бинбанка Олег Соколов.

Водитель, будь бдителен!

На этом "приятные" сюрпризы для автолюбителя, ставшего обладателем машины в кредит, не заканчиваются. Мало того что вас привязывают к одной компании до полной выплаты займа, так и стоимость полиса остается неизменной весь срок кредита - несмотря на то, что ежегодно стоимость машины теряет вес, а значит, должна уменьшаться и страховая сумма (примерно на 20% - за первый год и на 10% - за каждый следующий). Об этом Алисе и поведали в страховой компании. Ей предстояло три года подряд отдавать за страховку по $1345,65, но в случае аварии или угона возмещение должно было выплачиваться согласно стоимости машины на момент происшествия. Если бы Алиса брала машину "за свои", то полис дешевел бы вместе со страховой суммой.

Не стоит сбрасывать со счетов и то, что, страхуйся Алиса самостоятельно, при продлении полиса на следующий год она получала бы скидку на безубыточное вождение (так называемая система бонус-малус). Конечно, если вождение было бы действительно безубыточным. Но в случае с автокредитом система бонус-малус не действует. Кроме того, при оформлении "кредитной" страховки действует один тариф для всех, тогда как при прямом обращении к страховщику учитывается стаж и возраст водителя. Алиса попала в число "проигравших", потому что с ее стажем - 6 лет - она имела право на скидку.

Но не получила. Потому что брала авто в кредит.

И, наконец, в обычных случаях страховые компании, как правило, разрешают оплачивать страховку в рассрочку. Но если вы привязаны к банку, в таком удовольствии вам откажут. Почему? Потому что если вы забудете внести очередной взнос за продление полиса, его действие страховщик может приостановить. Однако если речь идет о кредите, страховая компания по договоренности с банком не может лишать купленное в долг авто страховой защиты. "Клиентам свойственно забывать о платежах, а мы должны вызванивать и напоминать им об очередном взносе в пользу страховщика, поэтому от рассрочки отказались", - поясняет директор департамента розничного бизнеса Банка Москвы Роман Воробьев.

Но и это не все. Ознакомившись с условиями программы страхования каско, Алиса узнала, что страховой полис только начинает список дополнительных статей расходов. Для получения страховки требовалось поставить в салоне охранный комплекс стоимостью $400. Причем устанавливать устройство надо было в том салоне, где покупался автомобиль. Иначе не видать страховки. Но выбора у Алисы не было. Таким образом, надо понимать, что заявленная цена в салоне - это только большая часть ваших расходов, но далеко не все. Прибавив к стоимости автомобиля страховую премию (около 10% от стоимости машины), дополнительные устройства (от $300), комиссию за открытие счета ($150-200), ежемесячную комиссию за ведение счета (0,3-07% от суммы кредита) и первый ежемесячный платеж, вы получите ту сумму, в которую вам обойдется покупка авто. Вот и Алисе, которая искала программу без первоначального взноса, разом пришлось выложить $2394.

Надо внимательно читать мелкий шрифт

Но удорожание кредита в связи с требованиями банковских организаций и страховщиков - не единственный подводный камень, с которым придется столкнуться владельцу купленного взаймы авто. Не думайте, что, купив полис каско, вы освободите себя от всех проблем. Дескать, случись что с авто, страховщик погасит вашу задолженность перед банком. Не обольщайтесь. Как и при обычном страховании, при автокредитовании в полисе будут указаны исключения, при которых страховая компания может отказать в выплате. Их четыре: во-первых, если вы разбили машину, будучи в нетрезвом состоянии, во-вторых, если в аварию на вашей машине попадет гражданин, не вписанный в полис, в-третьих, если машину угнали вместе с документами и, в-четвертых, если вы не сможете предоставить страховой компании полный комплект ключей от автомобиля. А ведь нередко машину угоняют вместе с документами или ключами. Так что в этом случае вы останетесь без машины и с долгом перед банком. Деньги-то в любом случае надо будет вернуть.

Но даже если страховщик решится на возмещение, то и тут будьте готовы к сюрпризам. Начнем с того, что выплату получаете не вы, а банк - именно он указывается в полисе как выгодоприобретатель. То есть средства перечисляются по цепочке: страховая компания-банк- клиент. Как это выглядит на практике? "В случае угона или конструктивной гибели автомобиля страховое возмещение перечисляется на счет заемщика в банке, выдавшем кредит, - поясняет начальник управления автокредита РОСНО XE "РОСНО"  Анна Гродская. Из этой суммы банк удерживает остаток задолженности клиента, а остальными средствами распоряжается страхователь". Вопрос в том, остается ли что-нибудь клиенту после всех этих расчетов?

Увы, через год после покупки Алиса попала в аварию, и машина пострадала так сильно, что о восстановлении не могло быть и речи. Предоставив все необходимые документы в "Ингосстрах XE "Ингосстрах" ", Алиса узнала, что страховая выплата составит не $13470 (стоимость машины), а с вычетом 20% (амортизация автомобиля за первый год) - то есть $10 776. К моменту аварии Алиса уже заплатила банку $5388 и должна была вернуть вместе с процентами $10 776. То есть страховой компенсации хватало, чтобы погасить задолженность банку. Сама Алиса никакого возмещения, соответственно, не получила.

Как удалось выяснить "Профилю", цепочка "страховая компания-банк-клиент" противоречит закону (ст. 930 ГК РФ). "Выдавая кредит, банк требует заключения договора страхования в свою пользу, но это незаконно, - объясняет профессор кафедры гражданского и предпринимательского права ГУВШЭ Юрий Фогельсон. - Принято считать, что купленная в кредит машина до последней выплаты банку не является собственностью клиента. Это грубая ошибка. Машина становится собственностью ее покупателя с момента приобретения, не важно, в кредит она куплена или нет. Сейчас появились решения судов, которые признают такие договоры недействительными. Хотя систематическая практика на сегодня пока не сложилась, уже есть несколько выигранных дел". По закону Алиса должна была получить деньги от страховой компании на руки, а единственная ее обязанность перед банком - погасить кредит в течение трех лет. Хотя логика кредитной организации тоже вполне понятна: получить деньги со страховой компании проще, чем отдать их на руки лишившемуся авто клиенту, а потом надеяться на его сознательность. Ведь принудить его к "расплате" по счетам в реальной жизни весьма затруднительно, особенно официальным путем.

Ремонт со страховкой

Чаще страховым компаниям приходится тратиться не на выплаты банкам, а на перечисление средств в автосервисы - для ремонта купленных по кредитам авто. И здесь заемщика могут поджидать неожиданности. Один из сотрудников "Профиля", Владимир, приобрел в кредит машину в салоне "Инком-авто", его авто не раз затем попадало в аварии, и страховая компания "Основа", в которой банк заставил его оформить каско, исправно посылала автомобиль ремонтироваться в "Инком", где тот стоял на гарантии. Но после очередного ДТП страховщик заявил, что прекратил сотрудничество с сервисом "Инком-авто", а потому теперь предлагает ремонтироваться в сервисе другого салона - "Блок-авто". На настойчивое желание Владимира отдать машину все-таки в "Инком", страховщики заявили, что он может оплатить там ремонт сам, и пообещали возместить стоимость, намекнув при этом, что сумма выплаты может отличаться от указанной в чеке. Владимир сдался и отдал машину в "Блок-авто" - там ее продержали больше месяца, объясняя затянувшийся ремонт отсутствием деталей. Зато страховая компания "Основа" без промедлений напомнила ему о необходимости внести страховую премию за следующий год.

***

Издержки конкуренции

Желая привлечь новых клиентов, некоторые банки разработали так называемый беспроцентный автокредит. Правда, он выдается лишь на 50% стоимости машины, остальную часть суммы выплачивает заемщик. Возникает вопрос: какой смысл банку вообще выдавать деньги клиенту, не имея при этом никакого дохода? "Беспроцентный кредит на самом деле - это рекламный трюк, - объясняет профессор Юрий Фогельсон. - Он окупается не только комиссией за открытие счета и комиссией за его ведение. Скажем, банк выдает кредит на 50% от стоимости машины, а страховать автомобиль в любом случае требует на полную стоимость. Таким образом, половина страховой премии пойдет в качестве агентского вознаграждения банку". Олег Соколов добавляет: "Беспроцентный кредит - это, как правило, инициатива салонов, преследующих цель продать определенные модели. Он редко распространяется на весь модельный ряд". Таким образом, дилер, привлекая клиента выгодным предложением, выигрывает за счет увеличения объема продаж. Банку это тоже выгодно. По договору между банком и страховщиком, последний щедро платит банку за клиентов, которых тот ему поставляет. По словам Романа Воробьева, процент от страховой премии в пользу банка может достигать 15%. Кроме того, по беспроцентному кредиту, как правило, в довесок к каско банк настаивает и на страховании жизни. И с этого полиса банк тоже получает проценты. Кстати, недавно этой проблемой озаботилась Федеральная антимонопольная служба (ФАС), в настоящее время она анализирует сотрудничество банков и страховых компаний. "Против тех "союзов", в которых обнаружат признаки недобросовестной конкуренции, в конце июля будут возбуждены дела по нарушению антимонопольного законодательства. Если найдутся серьезные нарушения, мы сообщим об этом Центральному банку", - сообщила "Профилю" замначальника управления ФАС Лариса Жаркова.

"Руль" автогражданки.

День (Киев), 13 июля 2006 г., №113

Ольга Василевская, "День"

Почему не подтверждается ее направленность на социальный эффект?

В Моторном (транспортном) страховом бюро Украины (МТСБУ) кадровые перемены. Вместо Сергея Буряка его возглавил народный депутат Виталий Хомутынник. Но главная линия остается прежней: члены совета МТСБУ поддержали предложение общего собрания членов МТСБУ направить в Генеральную прокуратуру Украины обращение о необходимости контроля наличия полисов обязательного страхования ответственности водителей со стороны Госавтоинспекции. Между тем во Всеукраинском объединении общественных организаций "Ассоциация страхователей Украины" считают, что страхование гражданской ответственности владельцев транспортных средств, или так называемая автогражданка, не оправдывает себя, и предлагают отменить ее обязательный статус. По словам генерального директора ассоциации страхователей Украины Леонида Хорина, общество платит страховым компаниям огромные деньги за автогражданку, не имея возможности оценить ее пользу для себя. В частности, он отметил, что сведениям украинских страховых компаний о себе доверять категорически нельзя, поскольку они страдают "привычкой жульничать", которая "неисправима". Хорин отметил, что сравнительный анализ полученных данных свидетельствует о существенных противоречиях: по итогам 2005 года Госфинуслуг оценил страховые премии в 431 миллион гривен, а Моторное (транспортное) страховое бюро (оно выдает лицензии на этот вид страхования страховым компаниям) - в 417 миллионов; по выплатам государственный регулятор этого рынка дал цифру 75 миллионов гривен, а Моторное бюро - 33 миллиона. (В Моторном бюро "Дню" объяснили этот разнобой различиями в системах расчета). Ассоциация страхователей обращалась за разъяснениями и в Госфинуслуг и в Моторное бюро Украины, но "вместо ответов, которые бы подтвердили социальную направленность автогражданки и выполнение всего того, что обещали ее защитники до принятия Закона "Об обязательном страховании гражданско-правовой ответственности владельцев наземных транспортных средств", по словам Хорина, "мы получили только скупые средние цифры по премиям и выплатам". Эксперт сообщил, что полностью отсутствует информация о самом главном - о социальных заслугах автогражданки, т. е. о суммах, которые выплачены погибшим или травмированным при ДТП. Накануне принятия названного закона его сторонники приводили аргументы о десятках тысяч ежегодно гибнущих и травмируемых на дорогах Украины, которые вследствие бедности государства нуждаются в помощи страховых компаний. Однако, по словам Хорина, сегодня "общество столкнулось с ситуацией, когда право на общественно значимую информацию монополизировано организациями, которые прямо или косвенно зависят от страховых компаний" (имеются в виду Госфинуслуг и Моторное бюро. - Авт.). "Отсутствие доступа к информации о деятельности конкретных страховых компаний не позволяет проверить информацию, предлагаемую Госфинуслуг и Моторным бюро (эти организации монополизировали право на информацию об автогражданке. - Авт.), что, вероятно, задумано для сокрытия реальной ситуации". Хорин также намекнул на доходы, полученные в ходе прохождения соответствующего закона через Верховную Раду и даже назвал сумму, которую "выложили" страховые конторы - она превышает миллион долларов. По его словам, особенно активно лоббировали автогражданку Госфинуслуг и то же Моторное бюро. В словах Хорина звучала обида: в учредительный совет Моторного бюро, по его мнению, могут войти только избранные, причем уровня нынешнего экс-главы Госфинслуг Суслова, а стать членом этой организации, приближенной к автогражданской "кормушке" могут лишь организации, которые в состоянии заплатить взнос в размере 100 тысяч евро. Председатель ассоциации также заявил, что этот вид страхования обеспечил страховым компаниям по итогам 2005 года средний уровень рентабельности 1260%, а в некоторых случаях она достигала около 5000%. Он также отметил, что в итоге сопоставления данных по уровню выплат автогражданки за 2005 год, полученных на основании данных МТСБУ и данных, которые были обнародованы некоторыми страховыми компаниями в прессе, есть разброс между реальными и декларируемыми данными. Правда, помощник руководителя бюро Антон Авдеев в беседе с "Днем" отметил, что не знает, откуда у Хорина такие цифры о рентабельности. Он высказал мнение, что за один год действия закона об обязательной "автогражданке" рано подводить какие-либо итоги. Но все же: по его словам, текущая убыточность, то есть соотношение между выплаченными возмещениями и собранными премиями составляет 11,73%. А средняя стоимость полиса не 350 гривен, как заявлял Хорин, а 195. Всего полисов выдано около трех миллионов. Это 25% от общего количества владельцев транспортных средств. В то же время, стоимость полисов нормирована нечетко. А в случае ДТП, страховая компания, согласно закону, "может думать" над тем, выплачивать страховку или нет столько, сколько посчитает нужным. В судебном порядке изъять из компании деньги - нереально рисковое мероприятие. Тем временем большая часть автомобилистов обходится без страхового полиса автогражданки, хотя при прохождении техосмотра водитель должен обязательно его предъявить. Чтобы избежать неприятностей, некоторые покупают полис на 15 дней. Другие даже этим себя не утруждают - проходят техосмотр через "дядю" или "тетю". Тут возникает некоторое противоречие. Количество компаний, занимающихся автогражданкой, не такое уж мизерное - 65. Если бы это занятие было таким убыточным, то не стали бы страховики этим заниматься.Поэтому, кроме фактического упразднения закона (ведь закон - это то, что распространяется на всех), Хорин хочет существенно уменьшить величину базового тарифа и привести его в соответствие с уровнем выплат. При определении базового тарифа он предлагает исходить из средней рентабельности для коммерческих организаций - она не должна существенно отличаться от 20-30%. Методику расчета базового тарифа и величину тарифа предлагается согласовывать с потребителями страховых услуг, а все расчеты тарифа и итоги внедрения автогражданки сделать доступными для контроля со стороны общественности. Хорин обвинил страховые компании, Моторное бюро и Госфинуслуг в круговой поруке и в том, что эта троица слишком крепко вцепилась в этот "руль".

Это каско будет справедливым

Труд-Дон (Ростов-на-Дону), 13 июля 2006 г., №027, С.20

Вячеслав Кабаргин

Нареканий на программы автострахования у владельцев транспорта всегда хватало. Их главный смысл в том, что при страховании владельцы разных машин оказывались далеко не в равных условиях.

Новая программа по страхованию автотранспорта, которую вывел на рынок «Росгосстрах XE "Росгосстрах" », вместо принципа «Бери, что дают» предлагает клиентам индивидуально формировать тарифы для каждого страхователя. Она так и называется «Справедливое каско».

Страховщики разработали новую тарифную политику по всем маркам автомобилей, представленным сегодня на рынке. В ней предусмотрены скидки для владельцев новых машин. Автолюбитель может узнать в филиалах РГС «свой тариф» даже по телефону, а уж потом решать стоит ли связываться с новым каско.

Чтобы автомобилисты не искали какой-либо подвох в новой программе, обеспечивающий выгоду страховщиков, страховщики поспешили разъяснить, что рассчитывают на прибыль за счет активизации канала прямых продаж. Для этого компания приняла и обучила 1100 выездных менеджеров и 170 диспетчеров и координаторов.

Большие деньги за мнимые аварии

Курьер Карелии (Петрозаводск), 06 июля 2006 г., №103

Роман Аннинский

Новый способ обойти закон об обязательном страховании транспорта нашли страховщики и милиционеры

Целая группа мошенников была осуждена Петрозаводским городским судом. Предметом мошенничества стала многострадальная "автогражданка". На этот раз сотрудники милиции, юристы, бухгалтеры беззастенчиво обкрадывали собственные предприятия на круглые суммы.

Речь идет не об откровенно бандитских схемах: ты мне деньги, я тебе - фальшивый договор. Работала группа профессионалов: бухгалтер карельского филиала ЗАО "Страховая компания правоохранительных органов XE "СКПО" ", юрисконсульт той же компании, двое инспекторов ГИБДД и оценщик.

Все роли были четко распределены заранее. Группа работала как слаженный механизм.

Глава преступной группы, бухгалтер по профессии, все рассчитал. Он сам отыскивал тех граждан, которые соглашались стать "виновниками" ДТП, на чье имя должны были выписываться деньги. Он же и получал в кассе родного предприятия денежки, положенные как страховое возмещение.

Юрисконсульт этого же предприятия постоянно держал связь с оценщиком машин, который подыскивал машины, получившие серьезные повреждения в ходе разных дорожных аварий. Владельцами транспорта были люди, которые по разным обстоятельствам не имели возможности получить страховое возмещение ущерба. Он же составлял отчеты по определению стоимости восстановительного ремонта по повреждениям, полученным в результате совсем других транспортных происшествий.

Как только подобные машины обнаруживались, сведения о них немедленно передавались юристу. Конечно, вся эта схема не могла бы работать, если бы не знакомство юрисконсульта с двумя инспекторами ГИБДД. Невозможно представить документы к страховому возмещению, если у тебя нет справки о происшествии, зарегистрированной в ГИБДД. Именно этим и занимались за небольшое денежное вознаграждение двое милиционеров.

Аварии, которых не было

Как установил суд, весь этот сложный механизм работал легко. Оценщик однажды обратился к своему знакомому юристу и рассказал, что у него есть машина, на которой можно легко подзаработать. Принадлежала она даме. Автомобиль был основательно разбит и продан владелицей другому знакомому мужчине.

Юрист немедленно передал информацию своему коллеге бухгалтеру, и тот принялся немедленно подыскивать "виновника" ДТП. Долго искать ему не пришлось. Одному из своих знакомых он и предложил таким вот заочным образом поучаствовать в ДТП за небольшое вознаграждение.

Уже в начале осени, после предварительной беседы с инспекторами ГИБДД, состоялась встреча всех заинтересованных сторон. Разбитым "жигулям" 11-й модели был найден "хозяин", изображавший потерпевшего, а "виновником" был знакомый мошенников. Составили схему дорожно-транспортного происшествия, которого на самом деле не было.

Юрист Компании правоохранительных органов составил подложное заявление о страховом случае, к нему прилагался фиктивный, конечно, отчет оценщика, в котором ущерб, нанесенный машине пострадавшего, оценивался в 51 тысячу 396 рублей.

Ничего не подозревавший директор компании согласился с выплатами по страховым возмещениям на имя дамы, якобы представлявшей интересы законной владелицы авто. На самом деле она была сестрой оценщика. Бухгалтер тут же выписал кассовые ордера на ее имя и получил на руки все положенные денежки.

Поделили денежки быстро. И схема заработала с первого раза.

Битые машины всегда найдутся, равно как и желающие либо подзаработать, либо "помочь другу". Однако вместе с первыми легкими деньгами возросла и жадность, теперь ущерб от ДТП оценивается уже в сто с лишним тысяч рублей.

"КАСКО" для жуликов

А тут к оценщику обратился знакомый. Он разбил машину, стоимость восстановительного ремонта навскидку составила 150 тысяч рублей, что, конечно, превышает лимит по страхованию ОСАГО.

Но деньги были очень соблазнительные. Поэтому бухгалтер уговаривает страхового агента заключить договор "КАСКО" по риску "ущерб" для автомашины "форд-транзит" без ее осмотра, зато с указанием, что на момент оформления договора повреждений на ней не имелось.

Как только был оформлен договор на страховую сумму в 200 тысяч рублей и выписан страховой полис, вступила в действие прежняя схема, с одним небольшим отличием. На этот раз владелец "форда" тоже был заинтересован в получении денег за фиктивное ДТП. Он авансом передал бухгалтеру 800 долларов, чтобы все прошло как нужно. А после получения 166 тысяч рублей возмещения ущерба передал через все того же оценщика еще 200 долларов, которые и были поделены между всеми участниками аферы, но организатор группы взял себе большую часть.

В суде были установлены четыре эпизода преступной деятельности этой группы. Все обвиняемые полностью признали свою вину и полностью согласились с суммами заявленных исков. Бухгалтер и юрист как глава и вдохновитель получили по 5 лет и 6 месяцев лишения свободы каждый, оценщик - 5 лет и 3 месяца, обо милиционера - также более 5 лет каждый. В силу активного раскаяния, признания вины и рассмотрения дела в особом порядке суд счел возможным назначить наказание условно и с приличными испытательными сроками.

Водителям скостили срок. 

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 13 июля 2006 г., №125, С.6

Андрей Жуков, Георгий Карчик

СПб. Попавшие в ДТП автомобилисты в скором времени смогут получать страховые выплаты по ОСАГО в течение 15 календарных дней, а не 18 рабочих, как это принято сейчас.

Фактически срок страховых выплат сократится более чем в 1,5 раза, поскольку на 18 рабочих дней приходится около 25 календарных и даже больше в случае попадания на указанный период праздников.

В понедельник, 10 июля, Верховный суд РФ удовлетворил заявленные требования адвоката Санкт-Петербургской городской коллегии адвокатов (СПбГКА) Татьяны Отрешко к Правительству России. По ее словам, в исковом заявлении оспаривалось Постановление Правительства РФ 263 от 07.05.2003г., которым утверждены "Правила обязательного страхования ответственности владельцев транспортных средств".

По мнению истца, два пункта этих правил, в которых прописаны сроки осуществления страховых выплат по договорам ОСАГО (15 рабочих дней со дня получения документов от застрахованного на принятие решения о выплате плюс 3 рабочих дня на саму выплату), противоречат ФЗ "Об обязательном страховании гражданской ответственности владельцев транспортных средств". Этот закон устанавливает срок выплаты в 15 дней. При этом в федеральном законе не оговаривается, какие дни имеются в виду: календарные или рабочие. В таком случае, как говорит Татьяна Отрешко, действует порядок, определенный Гражданским кодексом РФ, то есть срок исчисляется календарными днями.

По словам Сергея Оскирко, заместителя председателя президиума СПбГКА, заведующего адвокатской консультацией "Оскирко и партнеры", у правительства РФ есть 10 дней на подачу апелляции в президиум Верховного суда. В случае если апелляция не будет подана, решение вступит в законную силу.

В пресс-службе Правительства РФ вчера не нашлось ни одного сотрудника, готового прокомментировать дальнейшие шаги кабинета министров по данному вопросу.

Справимся

"Уложиться в новые сроки в принципе реально, - считает Андрей Знаменский, начальник управления ОСАГО страховой компании "Русский мир XE "Русский мир" " (12688)*. - Исключением может являться период новогодних каникул. Финансовые проблемы могут возникнуть у тех страховщиков, которые регулярно задерживают выплаты, а на работу нашей компании решение суда никак не повлияет".

"Адаптировать бизнес-процессы к новым требованиям не составит труда, - вторит ему Сергей Ковальчук, генеральный директор страхового общества "Прогресс XE "Прогресс" -Нева XE "Прогресс-Нева" " (33568)* (группа "Ренессанс Страхование XE "Ренессанс Страхование" "). - Уже сегодня примерно в 60% случаях мы успеваем завершить рассмотрение претензии по ОСАГО в течение 15 календарных дней". По его словам, в случае задержки выплаты потерпевшему следует обращаться в суд, который, скорее всего, примет решение о выплате неустойки в размере ставки рефинансирования, то есть 1/365 за день просрочки.

Однако Госдума уже приняла в первом чтении законопроект, устанавливающий штраф за задержку выплаты в 1/150 ставки рефинансирования. Последняя сейчас составляет 11,5%. Таким образом, за день просрочки компания будет обязана выплатить 11.5/150=около 0,077%. При типичной для ОСАГО выплате в 30 тыс. рублей за каждый день просрочки будет начисляться около 23 рублей.

Сергей Ковальчук, генеральный директор компании "Прогресс XE "Прогресс" -Нева XE "Прогресс-Нева" ", подсчитал, что задержка выплат обойдется страховщику в 23 рубля в день.

***

1/150 ставки рефинансирования ЦБ РФ в день - планируемый размер штрафа со страховщика за задержку выплат.

ЖАСО XE "ЖАСО" . Ваш страховой консультант

Гудок (Москва), 11 июля 2006 г., №118, С.6

В дорогу - без опасений

Наступила пора летнего отдыха. Миллионы российских семей устремились на курорты Краснодарского края, к солнечным пляжам крымского побережья и лазурным берегам Средиземноморья. Для многих из них такой долгожданный отпуск начинается уже в вагоне поезда, с предвкушения комфортного путешествия под стук колес и быструю смену живописных пейзажей. Однако, настроившись на полноценный отдых, не стоит забывать народную мудрость: "Человек предполагает, а Бог располагает". В дороге с путешественником может случиться всякое.

Одно неосторожное движение беспечного соседа по купе - и стакан крутого кипятка, случайно опрокинутый на ноги, может надолго испортить не только поездку, но и все впечатления от отпуска. Печальная статистика свидетельствует, что при поездках железной дорогой такие случаи отнюдь не редкость. Ожоги кипятком относятся к наиболее распространенным из них, при этом, к сожалению, чаще всего страдают маленькие непоседы - дети. Даже незначительная неловкость при неумелом обращении с раскладными механизмами сидений и полок способна привести к защемлению пальцев и даже переломам. Да и способность беззаботно спать на верхней полке далеко не для всех является врожденной. Спору нет - никто не захочет вместо пляжа очутиться в больничной пшате и коротать свое время за приемом лекарств. Оказаться в такой ситуации во время пути, вдали от дома - вдвойне затруднительно. И хотя мы не всегда в состоянии предотвратить негативное развитие событий, выбор быть или не быть предусмотрительным есть у каждого.

Несмотря на многочисленные прения вокруг целесообразности обязательного страхования пассажиров, эта система исправно работает на железных дорогах страны Каждый пассажир, купив билет на поезд дальнего следования, кроме международного сообщения, является застрахованным от несчастных случаев на период поездки. Страховой взнос в размере 2 руб. 30 коп. включен в стоимость билета. Сумма совсем невелика, поэтому самая большая компенсация составит не более 12 тыс. руб., но все же она гарантирует определенную защиту от неприятностей.

Для получения страховой выплаты необходимо предоставить минимум документов: акт о несчастном случае с застрахованным пассажиром и справку из медицинского учреждения. Выплата производится не позднее 10 дней с момента предоставления документов в любом филиале ОАО "ЖАСО XE "ЖАСО" " независимо от места приобретения железнодорожного билета.

Но это еще не все. Для тех, кто не привык полагаться на "бархатный" путь и русское авось, предусмотрена еще одна услуга. Одновременно с приобретением железнодорожного проездного. документа возможно оформить и полис добровольного страхования от несчастных случаев ОАО "ЖАСО XE "ЖАСО" " (их стоимость колеблется от 10 до 50 руб.), в этом случае страховая сумма составит от 90 до 500 тыс. руб. А это уже серьезное финансовое подспорье в беде.

При получении травмы пассажиру дополнительно к выплате по обязательному страхованию ОАО "ЖАСО XE "ЖАСО" " выплатит по 0,3% от страховой суммы за каждый день непрерывного лечения, начиная с 1-го дня, и оплатит стоимость расходов на оказание медицинской помощи от 50 тыс руб. до 250 тыс. руб. (платная медицинская помощь, медикаменты, изделия медицинского назначения), в зависимости от стоимости страхового полиса. Получить выплаты можно не только по окончании лечения, но и в период лечения, по представлении необходимых документов, что позволит пострадавшим оплатить дорогостоящие медицинские услуги и медикаменты.

Всего несколько конкретных примеров помогут оценить преимущества добровольного страхования при поездке железной дорогой. Пассажир К., следовавший из Красноярска, получил ожог кипятком. Страховая выплата по полису обязательного страхования составила 540 руб. А благодаря полису добровольного страхования ОАО "ЖАСО XE "ЖАСО" " стоимостью всего 15 руб. он получил страховую выплату в размере 3825 руб. При посадке в поезд пассажирка Т. получила серьезные травмы колена, многочисленные ушибы мягких тканей. ОАО "ЖАСО" выплатило ей по полису добровольного страхования (стоимость полиса - 15 руб.) - 33 405 руб., по обязательному страхованию - 2868 руб.

Еще одна пассажирка Т. совершала поездку в одну из прибалтийских республик По обязательному личному страхованию не была застрахована, так как следовала в международном сообщении, но приобрела полис добровольного страхования ОАО "ЖАСО XE "ЖАСО" " стоимостью 30 руб. В поезде в результате падения с верхней полки получила серьезную травму - осложненный перелом плеча, потребовавший длительного лечения и оперативного вмешательства. Дм нее страховая выплата составила 210 тыс. руб.

Если учитывать совсем немаленькие расходы на оплату лекарств и медицинских услуг, денежные компенсации во всех трех случаях существенно помогли пострадавшим преодолеть последствия травм.

Отравляясь в поездку, не забудьте сделать правильный выбор, позаботьтесь о себе и своих близких!

Отдел страхования пассажиров ОАО "ЖАСО XE "ЖАСО" ": (495) 262-76-09.

Тел. горячей линии: 8 800 200 99 93 (звонок по России бесплатный), (495) 780 58 07 (многоканальный)

С ЖАСО XE "ЖАСО"  ВСЕГДА ПО ПУТИ!

www.zhaso.ru

zhaso@zhaso.ru

Время оформлять автокаско

Московский комсомолец (Москва), 13 июля 2006 г., №153, С.8

Михаил Верный

И экономить при этом в среднем 40%

Еще несколько лет назад российского автолюбителя нужно было уговаривать страховать свой автомобиль, объясняя преимущества подобной сделки. Сегодня большинство автолюбителей, владеющих как отечественными, так и зарубежными автомобилями, не прочь приобрести дополнительно к довольно ограниченному по своим возможностям ОСАГО еще и полное КАСКО. Однако автовладельцам хорошо известно, что полное Авто КАСКО - удовольствие довольно дорогое. К тому же сейчас, в разгар автомобильного сезона, когда многие приобретают новые автомобили, страховщики поднимают цены. Что же делать? Отказаться от страховки? Вовсе нет, тем более, если вы москвич. Потому что именно в Москве с начала лета прошлого года ведется продажа полисов Авто КАСКО по технологии прямого страхования, что позволяет автолюбителям экономить в среднем 30%-60% от среднерыночных цен.

Новое направление бизнеса развивает в столице СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" ". Эта компания известна на рынке страхования с 1993 года. До недавнего времени она носила название СК "Аура XE "Аура" " и специализировалась исключительно на имущественных видах: страхование имущества, гражданской ответственности, автостраховании. В мае 2005 года новыми акционерами компании было принято решение о замене прежнего названия на ЗАО "Прямое Страхование", как более полно отражающее характер задач и специфику деятельности.

Сама технология прямого страхования пришла к нам из Великобритании, где для этих целей специально в 1985 году была создана одна из первых в мире компаний прямого страхования Direct Line (принадлежит Royal Bank of Scotland (RBS). Суть новой модели - в установлении прямого канала взаимодействия между страховщиком и клиентом без помощи страховых агентов. В "агентской" страховой компании комиссионные выплаты страховым агентам и посредникам доходят до 30% от размера собираемых страховых премий. При использовании прямых каналов продаж страховых полисов эти средства идут на снижение стоимости полиса для конечного потребителя.

Первоначально основные продажи производились по телефону, со временем все более возрастающую роль начал играть Интернет. За 20 лет своего существования технология прямых продаж доказала свою эффективность. Рыночная доля компаний прямого страхования постоянно возрастала, в значительной степени за счет более низких операционных расходов и конкурентоспособных цен. В итоге сейчас в Великобритании около 50% рынка автострахования приходится на компании прямого страхования.

- При использовании принципа прямого страхования основные продажи производятся через корпоративный Интернет-сайт и по телефонам Контакт-центра компании, - рассказывает генеральный директор СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " Сергей Маршев. - Это экономит не только деньги клиентов, которые не оплачивают услуги посредников, но и их время. И еще одна отличительная особенность: мы принимаем на страхование только опытных, взрослых водителей. Известно, что 80% всех выплат приходится именно на молодых водителей. Это значит, что наши страхователи не оплачивают убытки молодых и неопытных.

Убедиться в том, что предложенная схема действительно позволит автолюбителю существенно сэкономить, не трудно. На официальном сайте СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " реализован удобный калькулятор, учитывающий ваш водительский стаж, возраст, марку автомобиля и год его выпуска, наличие противоугонной системы и т.д. Если вы и ваш автомобиль соответствуете всем критериям - добро пожаловать в мир прямого страхования. Да, эта страховка не для всех. Но зато она более справедлива и обеспечивает не только своевременные выплаты по ущербам, но и бесплатную эвакуацию автомобиля, правовую поддержку, бесплатную независимую экспертизу по определению ущерба, выезд эксперта на место аварии при крупных ДТП.

Дополнительную информацию об услугах СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " можно получить на сайте www.dirins.ru или по тел.: (495) 580-48-88.

Лицензия ФССН 4458 Д. (r)

"Автогражданка" приблизилась к водителям

Коммерсантъ (Киев), 18 июля 2006 г., №121, С.8

Алена Кулакова

Страховые полисы подешевели

Вчера Моторно-транспортное страховое бюро (МТСБУ) сообщило Ъ, что в мае 2006 года продолжилось снижение средней стоимости полисов обязательного страхования гражданско-правовой ответственности (ОСГПО) – до 167 грн. Страховщики объясняют это тем, что большинство автовладельцев покупают не годовые, а 15-дневные полисы для прохождения техосмотра, при этом со стороны МВД контроль за наличием полисов ОСГПО отсутствует. Как выяснил Ъ, МТСБУ прекратило переговоры с МВД, длившиеся с прошлого года, ожидая назначения нового министра.

Вчера Моторно-транспортное страховое бюро обнародовало показатели работы страховщиков-членов бюро с момента действия закона об ОСГПО (от 1 января 2005 года). По данным МТСБУ, по состоянию на 1 июня 2006 года страховыми компаниями было выдано 3,13 млн. полисов ОСГПО, а их средняя стоимость составила 195 грн. Общий объем страховых поступлений составил 610,74 млн. грн, тогда как сумма выплаченных страховых возмещений – всего 71,7 млн. грн.

Примечательно, что в апреле-мае началось сокращение полученных страховщиками премий по договорам ОСГПО – с 57,8 млн. грн до 48 млн. грн. При этом страховые выплаты снизились с 9,6 млн. грн в марте до 8,2 млн. грн в мае. "С марта было увеличение страховых премий за счет того, что заканчивалось действие годовых полисов, которые покупались до апреля прошлого года,– пояснили в МТСБУ.– Перезаключались годовые полисы". В частности, поэтому в апреле-мае и произошло незначительное снижение показателей страховых выплат. Однако, по мнению президента НАСК "Оранта XE "Оранта" " Александра Завады, сокращение страховых выплат "не будет подвержено долгосрочной тенденции".Кроме того, в начале года началось ежемесячное падение средней стоимости полиса – с 260 грн в феврале до 167 грн в мае. Страховщики жалуются, что большинство автовладельцев для прохождения техосмотра покупают не годовые, а краткосрочные полисы (минимальный срок – 15 дней). "Кроме того, летом многие туристы покупают короткие полисы",– заявил Ъ господин Завада. А отсутствие контроля со стороны Министерства внутренних дел (МВД) за наличием полисов ОСГПО лишь удушает показатели рынка – в I полугодии страховщики заключили на 15% меньше договоров, чем в прошлом году, рассказал Ъ предправления СК "Глобус" Владимир Гончак. "Уменьшается капитализация этого сегмента рынка,– сказал Ъ господин Гончак,– а значит, будут проблемы с выплатами". Впрочем, как стало известно Ъ, МТСБУ рассматривает возможность отмены 15-дневных полисов. "Мы можем сделать двух-трех месячные полиса",– сказал глава координационного совета МТСБУ Виталий Хомутынник.

Напомним, что МТСБУ еще с прошлого года постоянно обсуждало с МВД вопрос о контроле за наличием полисов, осуществлять который должно министерство. В частности, для усиления контроля за дорожно-транспортной дисциплиной участников дорожного движения 15 ноября 2005 года МТСБУ создало фонд привентивных мер, в который страховщики отчисляют до 1% от полученных страховых премий по договорам ОСГПО. Как выяснил Ъ, в фонд уже поступило 2,323 млн. грн. Как рассказали Ъ в МТСБУ, более 50% этих средств предусмотрено на расходы МВД по осуществлению контроля за наличием полисов.

В страховом бюро уверены, что МВД намеренно не контролирует наличие полисов ОСГПО. "Министр – политик, он не хочет быть плохим в глазах своих будущих или прежних избирателей,– считает господин Хомутынник.– Не будет контроля сейчас – будет через время, когда сформируется коалиционное правительство и придет новый министр".

Автокаско с максимальной выгодой

Московский комсомолец (Москва), 17 июля 2006 г., №156, С.4

Михаил Верный

Ситуация на дорогах требует полной страховки

В летний период, когда большинство автомобилистов начинают использовать свои машины гораздо активнее, выезжая на природу, количество ДТП увеличивается в разы. На подмосковных трассах количество мелких аварий в день измеряется порой сотнями, и это только по официальным данным ГИБДД. Можно предположить, что какие-то аварии еще не были зарегистрированы. Например, мой знакомый перенервничал в духоте, когда стоял в пробке, и захотел выехать с дороги на обочину, чтобы там передохнуть, но очень неудачно преодолел бордюр. Особо ничего страшного не произошло, но в сервисе даже за этот мелкий ремонт его иномарки насчитали кругленькую сумму. К сожалению, страховка от ущерба у него оформлена не была, только ОСАГО. А, как известно, обязательное страхование подобные убытки не покрывает. Чтобы защитить свой карман от таких непредвиденных и неприятных расходов, автомобилисту лучше оформить полное Авто-КАСКО. А вот о том, как это сделать с максимальной выгодой, мы сейчас и поговорим.

В прошлом году на российском рынке страховых услуг произошло знаменательное событие. Инвестиционный консорциум "Ти Би Ай Эйч Русские фонды" начал реализацию революционной для отечественных страховщиков программы прямого страхования (direct insurance) автолюбителей. Подобные технологии стали развиваться в Европе и США 20 лет назад и зарекомендовали себя как надежный инструмент, позволяющий существенно сократить управленческие расходы страховой компании, а значит - удешевить ее услуги для потребителей. Непосредственную деятельность по страхованию автомобилей осуществляет в Москве специально приобретенная для этих целей консорциумом страховая компания - СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " (до середины мая 2005 года - СК "Аура XE "Аура" ").С 1 июня 2005 года СК "Прямое Страхование" начала продажу полисов автострахования по ценам, позволяющим клиенту сэкономить в среднем 30-60% от среднерыночной стоимости АвтоКАСКО. За 6 месяцев работы компании удалось не только существенно продвинуть услугу на рынке, но и убедительно доказать, что западные технологии могут работать и в России.

СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " производит основные продажи через корпоративный интернет-сайт и по телефонам собственного Контакт-центра компании. Это экономит не только деньги клиентов, которые не оплачивают услуги посредников, но и их время. И еще одна отличительная особенность: компания принимает на страхование только опытных, взрослых водителей, ввела ограничение на возраст автомобиля. Дело в том, что, по статистике, 80% всех страховых выплат приходится именно на молодых людей, которые в силу возраста менее осторожны и рассудительны на дорогах, а также на граждан, лишь недавно севших за руль. Компании, работающие с таким контингентом, вынуждены учитывать эти риски в цене полисов. Принимая на обслуживание только опытных, уже состоявшихся людей, СК "Прямое Страхование" может позволить себе не брать с них эти лишние деньги, потому что такого количества убытков просто не будет. Конечно, это не голые теории. Все подтверждается и мировой страховой практикой, и собственным десятилетним опытом страхования российской компании. За год работы СК "Прямое Страхование" у ее клиентов были лишь незначительные ДТП. Сумма выплат по большинству из них не превышала 500-600$. Результат говорит сам за себя.

Автолюбители, решившие поподробнее узнать об условиях страхования и убедиться, что предложенная схема действительно позволяет существенно сэкономить, могут зайти на официальный сайт СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " в Интернете. Здесь реализован удобный калькулятор, который поможет вам самостоятельно рассчитать сумму полиса.

Дополнительную информацию об услугах СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " можно получить на сайте www.dirins.ru или по тел.: (095) 580-48-88.

Лицензия ФССН 4458 Д

"Автогражданке" - 4-й год

Экономика и время (Санкт-Петербург), 17 июля 2006 г., №026, С.8 

Алексей Крылов

Трехлетний опыт внедрения ОСАГО в России, безусловно, может расцениваться как успешный. И все же некоторые необходимые поправки в закон принимаются слишком медленно 

"Главным итогом прошедших трех лет является сам факт работы "автогражданки", - таково общее мнение профессиональных участников этого рынка. Большинство владельцев страхует свою ответственность, причем за три года достигнут такой уровень лояльности к закону, какого западные страны добивались десятилетиями. 

Согласно результатам опросов, проведенных Департаментом стратегического маркетинга группы "Росгосстрах XE "Росгосстрах" ", за последние два года уровень охвата ОСАГО в городах-миллионниках ни разу не опускался ниже 90%.

Также весной 2006 года "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " оценил уровень охвата автовладельцев обязательным страхованием АГО в средних (с населением 0,5-1 млн чел.) городах и городах с численностью жителей от 0,25 до 0,5 млн чел. Показатели оказались столь же высокими - 97,8% и 97,5% соответственно. 

За первые 3 года работы закона не произошло, как многие предсказывали, обвала рынка - возможно, потому что те 11 компаний, которые лишились лицензий, не делали на нем погоды. И все же рынком были отмечены проблемы потерпевших от клиентов этих компаний. 

- В этом смысле заслуживают одобрения действия Российского союза автостраховщиков (РСА), - сказал генеральный директор НП "Страховой информационно-аналитический центр" ("СИАЦ") Константин Байков, - введение союзом компенсационных выплат за "железо" по компаниям, лишившимся лицензий, было своевременным. - Но отсутствие единой информационной базы ОСАГО приводит к тому, что поправки к закону действуют не во всех случаях. При обращении за компенсационной выплатой требуется документальное подтверждение факта страхования виновника, а это не всегда возможно. К сожалению, скорость работы органов исполнительной власти по созданию федерального информационного ресурса ОСАГО отстает от скорости работы законодательной власти.

Узкими местами закона по-прежнему остаются ряд терминологических несоответствий, низкий лимит ответственности, неурегулированная процедура выплат по возмещению вреда жизни и здоровью. Вообще несовершенство процедур выплат вызывает наибольшее недовольство у страхователей.

Причины недовольства сотрудничеством со страховыми компаниями:

- Бюрократия, задержки выплат - 74%

- Неполная выплата страхового возмещения - 33,4%

- Невежливое обращение, плохой сервис - 21,%

- Отказ в выплате страхового возмещения - 12,8%

- Другое - 14%.

Источник: "Росгосстрах XE "Росгосстрах" "

***

Уровень распространения ОСАГО в городах-миллионниках

Время проведения опроса /Ноябрь 2003/Февраль 2004/Июль 2004/Октябрь 2004/Март 2005/Август 2005/Апрель 2006

Доля автомобилистов, имеющих полис ОСАГО /30,8% /79,1% /93,3% /95,5% /94,2% /94,7% /98,6%
Криминальный мир зарабатывает на автостраховании...

Экономика и время (Санкт-Петербург), 17 июля 2006 г., №026, С.9

Алексей Крылов

...из-за недоработок Российского союза автостраховщиков и ГИБДД

Прокуратура Петербурга ведет производство по нескольким уголовным делам, в которых задействовано около 30 подследственных. От их махинаций с полисами ОСАГО и автокаско пострадало более девяти страховых компаний. Суммы ущерба составляют от 19 тыс. до 1,5 млн руб. Петербургские страховщики обсудили методы противодействия мошенничествам в автостраховании и практику их выявления 

Катализатором роста мошенничества в автостраховании стало введение Закона об ОСАГО. В настоящее время, считает директор петербургского филиала СО "Асоль XE "Асоль" " Александр Баклушин, преступным сообществом активно формируется система извлечения прибыли из страховых полисов. 

Правда, к середине 2006 года страховщики смогли построить свою систему защиты. Она основывается, прежде всего, на совершенствовании страховой экспертизы, на обмене информацией между компаниями, а также на сотрудничестве со службами аварийных комиссаров. 

Обычно разбираются без суда

Любой пострадавший - и реальный, и мнимый - обращается в отдел урегулирования убытков. Здесь мошенники встречаются с первым рубежом защиты страховой компании. По словам заместителя директора управления урегулирования убытков СК "Росгосстрах XE "Росгосстрах"  - Северо-Запад" Константина Алтунина, повышенное внимание страховщиков вызывают следующие случаи:

- если ДТП происходит через несколько дней после покупки полиса,

- если автомобиль получил множественные повреждения в отдаленном месте, в отсутствие свидетелей,

- если столкнулись дорогой и дешевый автомобили и вину охотно берет на себя владелец дешевого (при страховании ОСАГО),

- если второй участник, по словам заявителя, скрылся с места ДТП (при страховании каско).

Также у мошенников популярны двойное страхование, инсценировка аварий, фиктивные угоны. 

Существенную помощь страховщикам оказывают аварийные комиссары. Именно их фотографии, оперативно сделанные на месте ДТП, не позволяют мошенникам обмануть страховую компанию. 

Так, например, руководитель департамента аварийных комиссаров ассистантской компании "ЛАТ" Сергей Соловьев продемонстрировал журналистам фотоснимки: бетономешалку, в которую будто бы въехал разбитый в лепешку "Лексус" (при этом на бетономешалке следов ДТП не видно), или БМВ Х5, якобы разворованный злоумышленниками (при этом машина выглядит тщательно и грамотно демонтированной, а это наводит на мысль о том, что заявитель намерен после получения выплаты по каско либо продать собственноручно снятые детали, либо сохранить их про запас). 

Крупные страховые компании ежедневно получают сотни заявлений на выплату возмещения. По разным оценкам, от 5% до 15% из них носят мошеннический характер. Но страховщики пока не спешат доводить раскрытые ими попытки мошенничества до суда - они просто аргументированно отказывают в выплатах, а мошенники без лишних сложностей снимают свои требования. 

В 2005 году только "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " пытались обмануть на $13 млн. Последствий для заявителей не было никаких.

Исключений из подобной практики немного. Так, например, заместитель генерального директора СК "Русский мир XE "Русский мир" " Евгений Гуревич отметил: "При большом желании страховой компании и активной работе органов МВД дело вполне можно довести до суда, хотя пока это делается очень редко". 

Но несколько таких случаев в "Русском мире" уже было: одному из мошенников наручники надели прямо в кассе после получения денег; в сибирском филиале компании сели на скамью подсудимых 2 страховых агента, которые выписывали полисы задним числом, после ДТП. 

Сейчас в Петербурге проводится следствие по случаю мошенничества, в котором участвовал один из страховых брокеров ("Русский мир XE "Русский мир" " пока не раскрывает ни названия компании, ни содержания дела). 

Единой базы данных по-прежнему нет

Наиболее крупные выплаты в автостраховании приходятся на похищенный транспорт. По словам заместителя директора по безопасности СЗРЦ СО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " Андрея Рачковского, хищение транспорта в России является высокодоходным видом бизнеса. В нем участвуют организованные преступные группы, в состав которых входят коррумпированные сотрудники МВД. 

Специалисты давно знают "тариф" на выдачу справки о фиктивном ДТП - 12 тыс. рублей. 

Начальник управления страхования транспорта петербургского филиала СГ "Спасские ворота XE "Спасские ворота" " Михаил Петров раскрыл механизм легализации краденого транспорта. После того как похищенный автомобиль снимают с базы данных ИВЦ ГУВД, он легализуется в другом регионе России. 

Вместо паспорта транспортного средства выдается дубликат, затем краденый автомобиль снова страхуется. Все это становится возможным из-за того, что обмен информацией между региональными управлениями МВД не налажен, каждое работает только со своей базой данных по угонам, и автомобиль с одним и тем же регистрационным номером может быть поставлен на учет в нескольких регионах. Потому службы безопасности страховых компаний всегда требуют предоставлять оригиналы регистрационных документов и при малейшем подозрении предлагают клиенту провести их судебную экспертизу. 

Получается, что сегодня страховщики практически выполняют работу государственных органов: разыскивают краденые автомобили, вычисляют мошенников, борются с коррупцией. 

Так же обстоят дела и с единой национальной информационной базой, создаваемой ГИБДД и Российским союзом автостраховщиков (РСА). Она должна была появиться еще во II квартале 2005 года, и ее пользователями должны были стать органы ГИБДД, РСА, страховые компании, проводящие операции по ОСАГО, и другие заинтересованные государственные ведомства.

Пока такая база в России не создана. Впрочем, в Петербурге страховщики как никогда близки к ее формированию, так как обмен информацией между компаниями налажен. По словам Е. Гуревича, именно благодаря этому северная столица - единственный регион страны, где реально работает система "бонус-малус" (начислений на тариф ОСАГО за аварийную и скидок за безаварийную езду).

"КАСКО должно стать осознанной необходимостью"

Континент Сибирь XE "Сибирь"  (Новосибирск), 21 июля 2006 г., №027

Точка зрения

СЕРГЕЙ БАТАЛОВ, директор Барнаульского филиала ОАО "Государственная страховая компания "Югория XE "Югория" ":

- КАСКО пока менее популярно по сравнению с ОСАГО в силу ряда причин. Прежде всего потому что это добровольное страхование. Клиентов, пользующихся КАСКО, можно отнести к двум категориям. К первой относятся люди, приобретающие автомобиль в кредит, и в этом случае КАСКО является обязательным условием банка при автокредитовании. Автомобиль в данном случае выступает в качестве залога, который банк заинтересован сохранить в целости и сохранности, по крайней мере до окончания платежей. Вторая категория - та часть сообщества автолюбителей, которая рассматривает добровольное страхование как осознанную необходимость. Пока же в целом страховая культура оставляет желать лучшего. Если в европейской части страны каждый второй новый автомобиль страхуется по системе КАСКО, то в нашем регионе эти показатели на порядок ниже. Это обусловлено также и объективными факторами, прежде всего уровнем доходов населения. Чем он выше, тем больше предрасположенность людей к КАСКО: появляется потребность сохранить свой имущественный комплекс (в данном случае автомобиль) и вложить имеющиеся свободные средства не только в предметы первой необходимости.

В то же время необходимо отметить, что данный вид страхования в своем сегменте пользуется популярностью. Достаточно сказать, что на сегодняшний день в портфеле "Югории" КАСКО занимает порядка 30 % от общего объема услуг по добровольному страхованию населения. Основной контингент наших страхователей - владельцы новых иномарок, так как тарифы "Югории" выгодно отличаются по отношению к аналогам других игроков рынка, работающих в данном сегменте. Это возможно прежде всего благодаря политике cross-saling (перекрестных продаж), то есть стремлению завоевать постоянного клиента, который в перспективе сможет воспользоваться всем комплексом страховых услуг компании. Подтверждением этому могут служить такие цифры: за полгода мы собрали в 1, 5 раза больше страховых взносов, чем за весь прошлый год, то есть динамика роста составила 300 %.

Говоря об ОСАГО, необходимо отметить, что этот рынок насыщен, и в принципе расценки у всех компаний одинаковы. Преимущество получает тот игрок, чьи предложения соответствуют как минимум двум обязательным условиям.

БФ ГСК "Югория XE "Югория" " действует на рынке страховых услуг Алтайского края с 16 февраля 2004 года. В структуре страхового портфеля компании среди продуктов, пользующихся наибольшей популярностью, находятся как обязательное страхование гражданской ответственности владельцев транспортных средств (ОСАГО), так и добровольное комплексное страхование транспортных средств (КАСКО).

Во-первых, это наиболее тесный контакт с клиентом: мы стремимся к максимальному охвату всей территории Барнаула, городов и районов края с помощью создания наибольшего количества дополнительных офисов и пунктов продаж страховых полюсов, причем не только самостоятельных, но и через посредничество партнеров. Кроме того, у нас работает круглосуточный телефон, по которому можно вызвать нашего представителя и воспользоваться любой услугой компании.

Во-вторых, это урегулирование убытков, где приоритетами являются максимально объективные выплаты в минимальные сроки с наименьшими издержками для клиентов. Для оптимизации этих процессов мы осуществили ряд мероприятий, прежде всего создали в апреле этого года аварийный комиссариат для оперативного реагирования на вызовы попавших в ДТП клиентов "Югории" и урегулирования всех формальностей, связанных с этим. Комиссары работают круглосуточно: выезжают на место ДТП, фиксируют страховой случай, оформляют все первичные документы и дают необходимые консультации. Позже они занимаются организацией комплексной экспертизы и сбором последующих необходимых документов, которые затем предоставляются в компанию, где оформляется страховой акт, и клиента приглашают только ознакомиться с ним и в случае согласия подписать и получить страховую выплату. Несомненными достоинствами такой системы взаимодействия с клиентом являются экономия времени, моральных и материальных затрат страхователя, а также то, что решение о страховых выплатах принимается на уровне филиала, что позволяет рассматривать страховые случаи более оперативно и объективно.

Резюмируя все сказанное, еще раз подчеркну, что перспектива выхода страхового бизнеса на новый качественный уровень - в развитии осознанного добровольного страхования (в нашем случае КАСКО), и объективно лидирующие позиции займут те страховые компании, которые будут предоставлять своим клиентам наиболее качественный сервис и неукоснительно выполнять все взятые на себя обязательства.

656049, г. Барнаул, пр-т Социалистический, 69, тел. : (3852) 30-29-10, 30-29-11

Лиц. ФССН N 4222 Д от 06. 04. 05 г.

На правах рекламы

Как «автогражданка» изменила жизнь автомобилистов

Комсомольская правда - Волгоград (Волгоград), 21 июля 2006 г., №105, С.18-19

«Круглый стол» провели Юлия Стрельникова, Анастасия Черная и Ольга Александрова

В редакции «КП» Волгоград» состоялся «круглый стол».

Где подводили итоги двухлетнего существования ОСАГО

Участники «круглого стола» с увлечением обсуждали перспективы обязательного автогражданского страхования.

В работе «круглого стопа» приняли участие:

- Игорь Романов, начальник отделения дорожно-патрульной службы отдела ГИБДД УВД г. Волгограда

- Юрий Коротков, начальник отдела пропаганды У ГИБДД по Волгоградской области

- Александр Тимаков, начальник отдела страхования и выплат Транспортно-промышленного страхового общества

- Анна Типаева, начальник отдела страхования СК «Росгосстрах XE "Росгосстрах" »

- Вера Ремез, начальник отдела маркетинговых коммуникаций СК «Росгосстрах XE "Росгосстрах" »

- Дмитрий Леонов, директор компании «Страховые технологии»

- Нина Иваницкая, директор Волгоградского филиала СК «Нефтеполис XE "Нефтеполис" »

- Нина Вишневецкая, начальник отдела развития страховой компании «Вест-Акрас XE "Вест-Акрас" »

Прошло два года, как вступил в действие закон, обязывающий каждого автовладельца оформлять полис обязательного автогражданского страхования — ОСАГО. Или, как говорят в народе, «автогражданка». Как это повлияло на движение на дорогах, на поведение водителей за рулем? Как нам признались сотрудники ГИБДД, раньше водители, попадавшие в ДТП, как говорится, расходились полюбовно, выясняя отношения на месте без привлечения официальных лиц. «Автогражданка» все изменила. Теперь даже маленькие царапины на капоте требуют обстоятельных разбирательств и вмешательства в процесс сотрудников ГИБДД, которые фиксируют повреждения, составляют схему ДТП, записывают объяснения всех участников аварии и т. д. С одной стороны, это громадный бумажный поток, который порой мешает сотрудникам ГИБДД выполнять другие функции, который немало. С другой стороны, это дало некоторую защищенность водителям автомобилей.

Но и это далеко не все вопросы, которые вызвало появление ОСАГО. Этот вид обязательного страхования невольно привлек внимание населения к страховым компаниям вообще. Они получили отличную возможность развивать страховую культуру граждан, продвигая собственные программы. Какие плюсы и минусы были выявлены на этом пути? Зачем начали появляться такие институты, как службы аварийных комиссаров? Каковы их функции? Как взаимодействуют сотрудники ГИБДД, аварийные комиссары и страховые компании? Все это стало темой разговора на нашем «круглом столе».

***

Чем рискует автомобилист, купивший полис ОСАГО по низким ценам?

Начальник отдела страхования компании «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » Анна Типаева:

- К сожалению, на рынке страхования еще есть компании, которые предлагают страхователям приобрести полис ОСАГО со скидкой более 20%, что согласно Постановлению РФ от 08.12.2005 г. N739 является нарушением. Есть и компании-однодневки, которые предлагают полис ОСАГО по низкой цене, а затем просто пропадают. Автовладельцам с такими полисами при ДТП просто некуда обратиться за урегулированием убытка. Призываем всех автовладельцев, прежде чем делать выбор страховой компании, убедиться в ее надежности. Есть ли постоянный офис продаж и центр урегулирования убытков, постоянный городской телефон и т. д? Компания «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » соответствует всем этим требованиям и является лидером на рынке автострахования. «Росгосстраху», как стабильной и надежной компании, было доверено Российским союзом автостраховщиков

осуществлять прием заявлений от граждан, потерпевших в ДТП, виновниками которых являются страхователи компаний с отозванными лицензиями. Постепенно рынок страхования очистится от мелких недобросовестных страховщиков.

- Насколько развита ваша сеть по Волгограду и Волгоградской области?

- «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » имеет самую развитую сеть не только по Волгограду и Волгоградской области, но и по всей России. Также наша компания имеет самую большую сеть центров урегулирования убытков, что позволяет нашим страхователям обратиться за выплатой страхового возмещения либо за квалифицированной консультацией наших специалистов в любом регионе России.

- Есть ли в планах вашей компании новые проекты по страхованию автомобилей, которые сделают автострахование доступнее?

- Компания «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » всегда стремится сделать страхование более доступным для граждан. Большая работа в этом направлении проделана в отношении добровольного страхования ТС. За последние месяцы у нас появились два новых проекта. Первый для физических лиц — «КАСКО через офисы продаж». Данный продукт позволяет нашим страхователям, обратившимся в офис продаж, получить скидку 25%, если вы в течение двух лет и более безаварийно ездили с полисом ОСАГО; а также скидку не менее 20%, если страхователь в течение одного года безаварийно ездил с полисом ОСАГО. Если вы застрахуете свой автомобиль от ущерба и угона и при этом вы безаварийно ездили с полисом ОСАГО не менее одного года, «Росгосстрах» предоставит вам скидку в размере 20 — 25% на приобретение полиса добровольного страхования автогражданской ответственности; а также скидку в размере 10% при страховании от несчастного случая в ДТП. Второй новый проект «Росгосстрах» — «Эталон Автокаско» для физических лиц, имеющих детей. Тарифные ставки по нему ниже, чем предлагаемые нами ранее. Преимуществом этой программы является быстрое заключение договора страхования без заполнения скоринговой анкеты. Дополнительно при заключении договора добровольного страхования транспортных средств по продукту «Эталон Автокаско» предлагается скидка в размере 10% при заключении договора добровольного страхования гражданской ответственности владельцев ТС.

Справки по телефону (8442) 39-91-79.

Реклама Лиц. СN 137461 от 17.05.06.

***

Как правильно выбрать страховую компанию?

Александр Тимаков, начальник отдела страхования и выплат Волгоградского филиала ЗАО «Транспортно-промышленное страховое общество XE "Транспортно-промышленное страховое общество" »:

- Очень часто приходится сталкиваться с тем, что люди при заключении договоров страхования, в частности ОСАГО, мало задумываются о выборе «своей» страховой компании. В основном полагаются на «размах» компании, широкую рекламную пропаганду или, что еще хуже, на обещаемые колоссальные скидки. Поверьте, бесплатный сыр бывает только в мышеловке. И доказательства тому скандалы, которые прокатились по Москве, где за необоснованные скидки и подарки своим клиентам ряд компаний, в том числе и ведущих, были наказаны Федеральной антимонопольной службой.

На мой взгляд, лучшей компанией будет та, которая динамично развивается, имеет в своем арсенале широкий спектр страховых программ, ценит доверие своих клиентов, дорожит своим именем и репутацией. Доверяйте людям, которых вы знаете. Большие компании обладают некоторой инертностью, отсутствием должного внимания к клиенту, проще говоря, их бизнес «поставлен на поток».

- К какому типу компании вы относите Транспортно-промышленное страховое общество XE "Транспортно-промышленное страховое общество" ?

- Без ложной скоромности, я отнес бы нашу компанию к динамично развивающимся компаниям. Наши представители работают в большинстве районов Волгоградской области, они обладают самыми широкими полномочиями по заключению и сопровождению договоров, создавая максимум удобств нашим клиентам и потерпевшим. За 9 лет работы на страховом рынке Транспортно-промышленным страховым обществом создано 46 филиалов и 144 представительства во всех регионах РФ. Внимательность,

доброжелательность, профессионализм, индивидуальный подход к клиенту, агенту, потерпевшему — вот наши отличительные черты. Наша основная задача, чтобы потерпевшие, которые волей судьбы оказались ими, были удовлетворены в полной мере оказанным им вниманием, оперативностью рассмотрения их выплатного дела и скоростью проведения выплаты и возвращались к нам уже в ином качестве — КЛИЕНТА. Мы постоянно совершенствуем свои страховые программы, стараясь идти в ногу со временем, и уже в ближайшее время будем готовы представить некоторые новинки нашим клиентам.

Мы уважаем интересы своих клиентов, дорожим их доверием, своей репутацией, выполнением своих обязательств.

Адрес: г. Волгоград, ул. Штеменко, 66а. Тел. (8442) 28-96-71. реклама

Лиц. N0791Д от 03.02.98. Лиц. N4691Д от 26.12.03 выданы Мин. Фин. РФ.

***

Цифры в тему

5189 ДТП с материальным ущербом произошли в городе Волгограде в 2005 году.

6298 ДТП с материальным ущербом произошли там же в текущем году.

Динамика роста аварий составляет более 50 процентов.

За сутки в Волгограде происходит от 30 до 60 ДТП, в плохую погоду — до 90.

За сутки в одном районе Волгограда происходит до 10 -15 аварий.

Опытный инспектор тратит на оформление бумаг одного ДТП 40 минут, рядовой сотрудник ГИБДД — до 1,5 часа.

По неофициальной статистике, порядка 20 процентов всех страховых выплат приходится на недобросовестных граждан, мошенников.

Каждую неделю сотрудники ГИБДД Волгограда выявляют 2 — 3 случая, когда в страховой полис ОСАГО от руки вписан допущенный к управлению второй водитель или незаконно изменена дата действия документа.

Ежегодно парк автомобилей Волгоградской области увеличивается на 14 тыс. машин.

***

Как застраховаться на случай столкновения с очень дорогим автомобилем?

Начальник отдела развития страховой компании «Вест-Акрас XE "Вест-Акрас" » Нина Вишневецкая:

- Автовладелец, приобретая полис обязательного страхования автогражданской ответственности, должен знать, что максимальная сумма ущерба по ОСАГО определена законом — 400 тысяч рублей, и лишь 120 из них будут выплачены при причинении вреда одному транспортному средству. Эта сумма не покроет ущерб, если речь идет о дорогом автомобиле, оставшуюся часть ущерба виновник ДТП должен оплатить самостоятельно. Наша компания предлагает в дополнение к обязательному страхованию добровольное страхование автогражданской ответственности. Вы можете за относительно небольшую плату увеличить в несколько раз страховую сумму при нанесении ущерба имуществу.

- Какие еще виды страховой защиты вы предлагаете автовладельцам?

Это, конечно, АвтоКАСКО. Полис ОСАГО не позволит вам восстановить собственный автомобиль, если вы стали виновником ДТП или если хулиганы во дворе прошлись по крылу гвоздем. В подобных ситуациях вас защитит только добровольное страхование имущества. Мы также предлагаем нашим клиентам позаботиться не только о своем автомобиле, но и о себе и своих пассажирах, застраховавшись от несчастного случая.

- В какие сроки пострадавший получит деньги?

- По ОСАГО эти сроки определены законом в 15 дней, по добровольным видам наши правила устанавливают срок 5 дней.

- Такой вид страхования, как ОСАГО, безусловно, привлек внимание граждан к другим видам страхования. Но он также активизировал и недобросовестных автовладельцев, которые хотят получить деньги от страховых компаний по сфальсифицированным документам. Как с этим можно бороться?

- Конечно, если есть подозрения, мы обращаемся в ГАИ и в другие страховые компании за помощью и информацией. Но для системной борьбы с такими явлениями необходима общая база по автомобилям и водителям, которые уже попадали в аварии.

***

Из досье

Страховая фирма «Вест-Акрас XE "Вест-Акрас" » была образована в 1992 году в г. Волжском. Уставной капитал до конца 2006 года будет составлять 500 миллионов рублей. Компания имеет лицензию на страхование имущества физических лиц и организаций, различных видов ответственности, в том числе ОСАГО, личное страхование: добровольное медицинское страхование, страхование от несчастного случая и др. Сейчас доля ОСАГО в страховом портфеле СФ «Вест-Акрас» составляет 14 процентов. Компания имеет 3 филиала в Волгоградской области, филиалы в других регионах России. Главное правило компании — индивидуальный подход к каждому клиенту.

ООО «Страховая фирма «Вест-Акрас XE "Вест-Акрас" », г. Волжский, ул. Карбышева, 76

Тел: (8443) 38-82-64, 38-47-72. Лиц. N3879Д от 29.07.02, лиц. N4524Д от25.08.03 выданы Мин. фин. РФ.

***

Привлекло ли ОСАГО к другим видам страхования?

Директор Волгоградского филиала СК «Нефтеполис XE "Нефтеполис" » Нина Иваницкая:

- Безусловно. Этот вид страхования привлек внимание населения к страхованию в целом. В свою очередь, страховые компании получили возможность представить более широкому кругу клиентов свои программы. Если говорить о нашей компании, то можно привести в пример увеличение количества договоров по такому виду страхования, как КАСКО — от ущерба и угона автомобиля.

- Чем вам удалось привлечь автовладельцев?

- В первую очередь гибкой системой скидок. Да и тарифы наши по этому виду страхования несколько ниже, чем у большинства наших коллег из других компаний.

- А нет ли в этом подвоха? Может быть, у вас возникают задержки по выплатам при наступлении страхового случая?

- Ничего подобного. Несмотря на то, что центр урегулирования убытков у нас находится в головном офисе, в Москве, выплаты производятся очень быстро. Достаточно сказать, что ущерб до 50 тысяч рублей мы выплачиваем самостоятельно, а если идет превышение этой суммы, то согласование бумаг по таким выплатам через Москву происходит в течение одних суток.

- Многие страховые компании сейчас оказывают разноплановую помощь своим клиентам при авариях на дороге. Речь идет и о сборе, согласовании документов, и даже о психологической помощи. Как с этим обстоит дело у СК «Нефтеполис XE "Нефтеполис" »?

- Это как раз наши услуги, которые мы оказываем бесплатно! Наш специалист выезжает на место происшествия и зачастую берет на себя львиную долю хлопот. Чаще всего у клиента нет времени, чтобы ждать оформления документов по 1,5-3 часа, как нередко случается. Поэтому такую работу выполняет наш представитель.

***

Из досье

ООО «Страховая компания «Нефтеполис XE "Нефтеполис" » создана в 1999 году. Входит в страховую группу «СОГАЗ XE "Согаз" », которая является крупнейшим российским страховщиком. Уставный капитал — 350 миллионов рублей. Сбор страховой премии в прошлом году составил 1863,8 миллиона рублей, а страховые выплаты — 443 миллиона рублей. На волгоградском рынке компания известна с 2003 года. В том же году международная компания Standard & Poor s присвоила СК «Нефтеполис» долгосрочный рейтинг финансовой устойчивости и кредитный рейтинг контрагента «В-», который в 2006 году повышен до «В», по российской шкале до «ruА» с прогнозом «Позитивный». Помимо этого, в составе группы «СОГАЗ» СК «Нефтеполис» имеет рейтинг «Эксперт PA» А++ «Высокий уровень надежности с позитивными прогнозами». Компания имеет лицензии на 79 видов страхования и перестрахование.

ООО «СК «Нефтеполис XE "Нефтеполис" »: г. Волгоград, ул. Елецкая, 21, тел.: (8442) 26-63-70,

26-63-60 (факс),e-mail: neftepolis@t-k.ru Лиц. СN 3297 77 от 14.02.06.

***

Какие функции в вашей компании выполняет служба аварийных комиссаров?

Директор компании «Страховые технологии» Дмитрий Леонов:

- Созданная в компании более двух лет назад круглосуточная служба аварийных комиссаров поставила перед собой задачу — максимально полно помочь клиенту в ситуации ДТП, собрать и направить в страховую компанию полный пакет необходимых документов. Получив вызов о ДТП, наши сотрудники немедленно выезжают на место происшествия. Профессиональная фотосъемка, срочное оформление документов, установление свидетелей, психологическая поддержка и прочие действия специалистов службы нацелены на выполнение условий, обеспечивающих спокойствие своего клиента и его близких в любых ситуациях на дорогах. Ведь в сопутствующем ДТП стрессовом состоянии даже профессионал теряет способность адекватно анализировать ситуацию и предпринимать необходимые в свою защиту действия. Доверяясь специалистам службы, автолюбитель огражден от поиска выхода из непростых ситуаций, в том числе связанных с неправомерными действиями участников ДТП и прочих возникающих факторах. А его спокойствие — это гарантия того, что застрахованный автолюбитель останется в страховой компании, предоставившей ему услуги аварийных комиссаров. Сотрудники службы прошли подготовку в Саратовской академии права, профессионально составляют материалы, по которым можно восстановить и дополнить подлинную картину происшествия. Это может оказать решающую роль при констатации факта страхового случая и при рассмотрении дела в суде, что неоценимо для страховой компании и ее клиента.

- Как обширна география вашей работы?

- Служба растет и расширяет свою географию, на сегодня это г. Волгоград и г. Волжский. Складываются хорошие партнерские и перспективные отношения с компаниями других регионов. В частности, в помощь нам приходят саратовские и московские службы. Компания «Страховые технологии» персонально рассматривает пожелания партнеров по географии, объему и составу обслуживания, работает с учетом сложившихся договоренностей.

- Расскажите подробнее о составлении договора на ваши услуги со службой аварийных комиссаров. Это только через страховую компанию или воспользоваться вашими услугами можно без их посредничества?

- В таких страховых компаниях, как НАСТА XE "Наста"  и РЕНЕССАНС, страхователи информированы об услугах службы и обеспечены нашим обслуживанием. У нас действуют договоры и с другими страховщиками, мы открыты для всех. Отдельные автолюбители или предприятия также заключают с нами договоры на годовое обслуживание. В среднем это стоит 4 рубля в сутки на единицу транспорта. Приобретая у нас страховой полис ОСАГО, наш клиент автоматически обеспечивается услугами службы аварийных комиссаров, что, безусловно, выгодно и удобно, а наличие договоров с крупными техническими центрами, такими как Автоцентр АБ, позволяет нашему клиенту воспользоваться услугами эвакуатора и произвести срочный ремонт своего авто.

г. Волгоград, Краснооктябрьский район, ул. Хользунова, 15а, оф. 13.

Телефон для справок (8442) 71-82-36.

***

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " отправился за дешевыми иномарками

Бизнес (Москва), 21 июля 2006 г., №132, С.8

Александр Кадушин

Тарифы по каско крупнейшего страховщика почти в два раза ниже, чем у конкурентов

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " развязал ценовую войну на рынке каско. Цена полиса для недорогих иномарок у этой компании с середины июля почти в два раза ниже, чем у конкурентов. В "Росгосстрахе" говорят о минимизации расходов в связи с сокращением агентской комиссии и переходе на прямые продажи. Тем не менее в компании признают убыточность тарифов, однако надеются компенсировать потери за счет продажи других продуктов: личного и имущественного страхования. Конкуренты сомневаются в успехе этой программы, поскольку не верят в перекрестные продажи, и предполагают, что "Росгосстрах" нашел способ сэкономить на ремонте автомобилей.

В начале июля "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " запустил программу автострахования "Эталон автокаско". По этой программе страховые тарифы для владельцев новых недорогих иномарок были снижены до уровня, который существенно ниже рыночного. Согласно предложению для клиентов "Росгосстраха", имеющемуся в распоряжении "Бизнеса", тариф на полисы каско для корейских машин 2005-2006 года выпуска не превышает 7%. Например, Kia Spectra - от 6, 4%, Hyunday Elantra - 6, 5%, a Daewoo Nexia - 6, 8%. Полис каско на те же машины у других лидеров автострахования - "РЕСО-гарантии", "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " или РОСНО XE "РОСНО"  - обойдется почти в два раза дороже. Для сравнения, в РОСНО тариф для Kia Spectra и Huynday Accent - 11, 68%, a для Daewoo Nexia - 13%.

"Удешевить полисы позволил переход на прямые продажи через офисы компании и партнеров. Это экономия в 15-20% агентских комиссионных. Продукт собирался по принципу минимальной доходности по каско, но она не должна стать убыточной", - говорят руководитель центра стратегического анализа и планирования "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " Алексей Зубец. Но, по словам заместителя начальника управления поддержки розничного бизнеса "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Игоря Александрова, существенного удешевления полисов невозможно достичь только сокращением агентских комиссионных. По словам начальника отдела центра страхования автотранспорта РОСНО XE "РОСНО"  Дмитрия Кузнецова, низкий тариф на ряд моделей может быть также обусловлен тем, что страховщик имеет запас за счет высокого тарифа на другие машины.

Как пояснил "Бизнесу" один из менеджеров "Росгосстраха XE "Росгосстрах" ", программа "Эталон автокаско" - это "продукт-магнит", попытка через наиболее востребованный сегмент выйти на существенное увеличение личного и имущественного страхования. Источник в "Росгосстрахе" рассказал "Бизнесу", что цель этой акции - качественно улучшить и увеличить портфель, а убытки будут компенсироваться за счет перекрестных продаж. "У владельца даже недорогой иномарки есть квартира и, возможно, дача, которые он также захочет застраховать", - отмечает представитель страховщика.

Однако заместитель гендиректора "РЕСО-гарантии" Игорь Иванов сомневается, что программа по автострахованию позволит "Росгосстраху" стимулировать перекрестные продажи. "Для этого нужны агенты, которые проводили бы индивидуальную оценку имущества потенциальных клиентов, а их всех перевели в офис", - говорит он.

Помимо "Эталона автокаско" в "Росгосстрахе XE "Росгосстрах" " действует несколько других программ по автострахованию, рассчитанных на различные категории автовладельцев. Например, согласно предложению для клиентов компании, владелец полиса обязательной "автогражданки" "Росгосстраха", не имевший аварий в течение года и более, может рассчитывать на дополнительную скидку по каско от 20%. Новый клиент компании - от 10% до 25%. Также скидки по разным программам суммируются и могут составить до 35% от стандартной цены.

Александров из "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " не исключает, что "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " ухудшил условия договора, в том числе и по ремонту. Дмитрий Кузнецов говорит, что цена полиса каско, действительно, во многом зависит от ремонта. "Страховщик может проводить его как на сервисе дилера, так и на более дешевом, однако во втором случае детали будут не сертифицированы и качество работ будет не лучшим", - рассказывает он. Представитель крупного страховщика, пожелавший остаться неназванным, дешевизну полисов каско в "Росгосстрахе" объяснил тем, что страховщик ремонтирует машины на своих сервисах, качество ремонта на которых не всегда сертифицировано представительствами автоконцернов.

***

Машину постерегут из… космоса

Труд-Дон (Ростов-на-Дону), 20 июля 2006 г., №028, С.13

Материал подготовил Вячеслав Кабаргин

В разгаре лето — самый «автомобильный сезон». И независимо от того, «чайник» вы или самого Шумахера «за бороду держите», стоит позаботиться о сохранности своего железного коня. Читателей «Труда» консультируют специалисты ведущих страховых компаний Дона.

— Можно ли в Ростове застраховать автомобиль по каско с одновременной установкой спутниковой поисковой системы и получить при этом скидки и у страховщиков, и у компании, которая продает и устанавливает такие системы?

Максим Ищенко, г. Батайск

На вопрос отвечает директор филиала ООО «СО Зенит XE "Зенит" » в г. Ростове-на-Дону Андрей Лапушкин:

— Да, действительно на рынке Ростова и области присутствуют несколько операторов спутниковых поисковых систем, обеспечивающих мониторинг и безопасность не только транспортного средства, но и любого другого имущества. У нашей страховой компании есть партнеры, продвигающие на рынок спутниковую противоугонную систему.

У этой системы доступная цена, достаточно велик спектр услуг, которыми может пользоваться клиент. Можно просто иметь информацию о том, где находится ваше имущество, можно заблокировать его дальнейшее перемещение, можно узнать, что происходит внутри. При желании клиент получит распечатку ежедневного маршрута передвижения своего транспортного средства или будет наблюдать за ним с монитора компьютера.

Особенно система интересна для руководителей предприятий. Сколько проехала машина за день, с какой скоростью, где останавливалась и сколько «съела» бензина. Эта информация не только любопытна, но и экономически выгодна. А кроме того установка СП-системы позволяет экономить деньги при страховании. Страховая компания «Зенит XE "Зенит" », при наличии системы, предоставляет скидки до 50% при страховании по риску «угон», нашим клиентам СП-оборудование тоже устанавливается со скидками.

Комментирует руководитель департамента страхования Ростовского филиала ЗАО «САО «Метрополис XE "Метрополис" » Светлана Зинченко:

— Прежде всего следует отметить, что обязательная установка поисковой системы предполагается только на автомобили, входящие при страховании в рисковую группу, т. е. наиболее подверженные риску «хищение». Так, если в момент заключения договора страхования в таком автомобиле уже установлена спутниковая поисковая система, в страховой компании «Метрополис XE "Метрополис" » клиенту предлагается скидка, которая, в зависимости от марки и модели транспортного средства, может доходить до 2000 руб.

В случае отсутствия противоугонной системы

Ростовский филиал «Метрополиса» направляет клиента к своим партнерам, занимающимся установкой таких систем, а страхователь при этом получает скидку около 5000 руб.

***

Полис для дедушки, внука и мешка картошки

— Хотелось бы знать, если я решу застраховать свой автомобиль по каско, мои возраст и водительский стаж будут приниматься во внимание или это значения не имеет? И еще: обязательно ли перечислять поименно всех, кто будет допущен к управлению машиной, которую я застрахую?

Петр Зеленский, г. Ростов

Комментирует руководитель департамента страхования Ростовского филиала ЗАО «САО «Метрополис XE "Метрополис" » Светлана Зинченко:

— При заключении договора страхования по рискам каско или «ущерб», стаж и возраст водителей, допущенных к управлению

транспортным средством, обязательно учитываются при определении размера страховой премии.

Это естественно, потому что людям разного возраста и с разным опытом вождения присущи разные риски. А чем меньше риск, тем меньше плата за страховку.

Клиенты страховой компании «Метрополис XE "Метрополис" » могут рассчитывать на постоянное повышение уровня сервиса и совершенствование продуктовой политики. Сегодня компания предлагает широкий спектр программ по автострахованию, удовлетворяющих потребности любого клиентского сегмента. Среди них есть и предложения, учитывающие возможность допуска неограниченного числа лиц к управлению автомобилем. Соответственно, в этом случае стаж и возраст водителя не имеют никакого значения.

— Действуют ли сейчас страховые программы, которые позволяют застраховать и транспортное средство, и перевозимый им груз?

Николай Малыченко, г. Таганрог

Отвечает директор филиала ООО «СО Зенит XE "Зенит" » в г. Ростове-на-Дону Андрей Лапушкин:

— Объединение двух страховых продуктов — страхование автотранспорта и перевозимого груза — достаточно стандартная программа, особенно для транспортных предприятий, занимающихся междугородними перевозками.

Автотранспорт страхуется по риску каско («угон», «ущерб») на время нахождения в пути, а груз — по генеральному договору, в котором оговаривается оптимальный для клиента пакет рисков, планируемый объем и дальность перевозок. После подписания договоров и частичной уплаты страхового взноса сам автомобиль и перевозимый груз на время каждого рейса будет под надежной страховой защитой.

***

Попал в аварию, но не «на деньги»

На вопросы читателей отвечает специалист отдела автострахования компании «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » Марк Финкель:

— Кто и на какие льготы может рассчитывать при страховании автотранспорта?

Петр Сахатырь, Родионово-Несветайский район

— На сегодняшний день в нашей компании действует несколько программ по автострахованию, рассчитанных на различные категории автовладельцев. В частности, водители-владельцы полиса ОСАГО «Росгосстраха XE "Росгосстрах" », не имевшие аварий в течение года и более, могут рассчитывать на дополнительную скидку по автокаско от 20%. Скидка для новых клиентов, пожелавших приобрести полис, в зависимости от ряда параметров, может составить от 10 до 25%.

Для того чтобы узнать «свой тариф», любой автовладелец может просто позвонить к нам по телефону. Оператор посчитает для него персональный тариф, и, по желанию клиента, к нему будет направлен наш представитель. Кроме того, полис можно будет также приобрести в ближайшем офисе компании.

— От чего зависит сумма страхового возмещения, на которое может рассчитывать владелец транспортного средства?

Максим Пятаков, г. Азов

— Сумма страхового возмещения определяется страховой суммой установленной договором страхования.

Страховая сумма не может превышать действительной стоимости транспортного средства и застрахованного дополнительного оборудования на момент заключения договора.

При полной утрате транспорта в результате аварии, стихийных бедствий, пожара, взрыва, противоправных действий третьих лиц или хищении либо угоне выплата страхового возмещения производится в пределах страховой суммы по ТС и дополнительному оборудованию.

Под полной гибелью понимаются также такие повреждения транспортного средства в результате наступления страховых событий, когда стоимость восстановительного ремонта превышает 75% действительной стоимости транспорта на момент заключения договора страхования.

При повреждении ТС страховое возмещение выплачивается в размере стоимости восстановительного ремонта. Подлежат возмещению и расходы страхователя по эвакуации ТС с места ДТП.

По риску «Несчастный случай» страховое возмещение выплачивается в пределах страховой суммы, установленной договором страхования на каждое застрахованное лицо.

***

Кому нужен закон?

АвтоМир (Москва), 22 июля 2006 г., №030, С.56, 57

Ведет Александр Жихарев

Закон об ОСАГО, как уверяли разработчики, призван защитить интересы участников движения в случае ДТП. Насколько это соответствует действительности?

АВТОПРАВО

Увы, система ОСАГО еще далека от совершенства. Разумеется, главная причина недовольства - сложность процедуры возмещения причиненного ущерба и недостаточные размеры страховых выплат. Что касается первого, то Минфин России готовит поправки в законодательство, предполагающие введение так называемого европротокола, то есть системы, обеспечивающей возможность обращаться за страховой выплатой не в страховую компанию виновника, а в свою. Ну а претензии к размеру страховой выплаты, оказалось, не всегда обоснованны. Не так редки, например, случаи, когда водитель остается еще и в прибыли: при грамотно проведенной оценке повреждений (кстати, нередко для страховой компании оказывается дороже восстанавливать поврежденные детали, а не менять) и связях в автосервисе, позволяющих удешевить ремонт, это вполне возможно. Хотя, конечно, потерянное время не компенсируется.

Хватит ли денег?

К сожалению, на этом причины для оптимизма исчерпываются. Попробуем разобраться, насколько ОСАГО облегчает жизнь участникам ДТП. Например, если причиненный ущерб превысил страховую выплату. Напомним, предельная сумма по ущербу имуществу, определенная законом, - 120 тыс. руб., если пострадало одно транспортное средство, и 160 - если два и более. И хотя средняя выплата по одному страховому случаю составляет около 25 тыс. руб., бывает, что ремонт солидного автомобиля обходится на порядок дороже. К сожалению, в этом случае рассчитывать на благосклонность хозяина не приходится: недостающую сумму он взыщет с виновника через суд. Основание - статья 1079 ГК РФ, обязывающая владельца источника повышенной опасности возместить причиненный этим источником вред.

Аналогичная проблема может возникнуть и в том случае, если в результате ДТП пострадало несколько машин, а суммарный ущерб превысил 160 тыс. руб. На полноценное возмещение может рассчитывать тот, кто обратится за страховой выплатой раньше других пострадавших. Тем, кому денег не хватило, опять же придется пытаться взыскать с виновника причиненный ущерб через суд.

Предъявите чеки!

Непросто складывается судьба участников движения, получивших в аварии телесные повреждения.

Теоретически они могут рассчитывать на страховую выплату в пределах 260 тыс. руб. Но не стоит забывать, что в нашей стране действует система обязательного медицинского страхования (ОМС), поэтому надеяться на ОСАГО приходится не всегда.

Так, для получения выплаты по ОСАГО необходимо представить не только финансовое подтверждение затрат на лечение (чеки, счета), но и справку о том, что в рамках ОМС данное лечебное учреждение соответствующие услуги не оказывает. Так кого же защищает закон?

Справедливая цена за автокаско

Московский комсомолец (Москва), 27 июля 2006 г., №165, С.10

Михаил Верный

СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " продает полисы по европейской технологии, позволяющей экономить в среднем 40%

Страхуя свой автомобиль в компании "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" ", автовладельцы могут сэкономить от 30% до 60% денежных средств на стоимости страхования. Такое, казалось бы, нереальное снижение цены на АвтоКАСКО стало возможным благодаря внедрению на российском страховом рынке западной технологии прямого страхования - direct insurance. Отказ от посредников, прямые продажи полисов через телефон и Интернет, заключение договоров только с опытными водителями - три кита, на которых строится работа компании. Именно это позволило СК "Прямое Страхование" в начале июня прошлого года совершить ценовую революцию.

Крупнейшая английская страховая компания Direct Line Insurance начала использовать эту технологию в автостраховании еще в 1985 году. Сегодня на Западе подобная методика применяется для самых разнообразных видов страхования - страхование частной недвижимости, страхование от несчастного случая, страхование отъезжающих за границу, страхование жизни и т.д. Ну, а в автостраховании английские компании, исповедующие новаторскую технологию, оккупировали уже более 50% страхового рынка Великобритании.

Смысл новой страховой модели, используемой СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" ", заключается в том, что страховщик общается с клиентом без помощи страховых агентов, соответственно, из суммы полиса исключаются вознаграждения брокерам, консультантам и комиссионерам. Основные продажи производятся через корпоративный Интернет-сайт и по телефонам Контакт-центра компании. Это экономит не только деньги клиентов, которые не оплачивают услуги посредников, но и их время. И еще одна отличительная особенность: компания принимает на страхование только опытных, взрослых водителей, ввела ограничение на возраст автомобиля. Таким образом, грамотные водители не платят за убытки молодых и неопытных.

Как же на деле происходит страхование автомобиля по полюсу АвтоКАСКО в СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" "? Генеральный директор страховой компании Сергей Маршев так отвечает на этот вопрос: "Вы самостоятельно изучаете правила страхования, делаете заявление на страхование по телефону или через Интернет. Сведения напрямую попадают в базу данных, и автоматически производится расчет страховой премии. Вы самостоятельно приезжаете в офис компании и получаете страховые документы, изготовление которых занимает не более 5 минут - вся информация для этого уже есть. Штатный сотрудник компании сделает 4 цифровых фотографии вашей машины. Все. Ваша машина застрахована. Всю работу посредника вы выполнили сами, а значит, сэкономили деньги нам, а мы, соответственно, сэкономили их вам. Наше предложение для тех, кто предпочитает самостоятельно исследовать рынок и пользоваться преимуществом колеблющихся цен конкурентного рынка, нежели доверять выбор сделки посреднику".

Действительно, если посчитать стоимость страховки по новой схеме, а сделать это нетрудно (на сайте компании реализован удобный калькулятор стоимости полиса), то можно убедиться, что экономия составит сумму в несколько сотен долларов от стоимости, которую обычно запрашивают страховые компании за аналогичный полис. Преимущества нового вида страхования столичные автолюбители уже успели оценить. Автовладельцев привлекают не только низкие тарифы, но и дополнительные услуги СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " - бесплатная эвакуация автомобиля, правовая поддержка, бесплатная независимая экспертиза по определению ущерба, выезд эксперта на место аварии при крупных ДТП, наличие сети авторизованных автосервисов, в которых возможен восстановительный ремонт и др.

Дополнительную информацию об услугах СК "Прямое Страхование XE "Прямое Страхование" " можно получить на сайте www.dirins.ru или по тел.: (495) 580-48-88.

Лицензия ФССН 4458 Д.

Экономкласс в автостраховании

Автопанорама (Москва), 21 июля 2006 г., №007, С.136-137

Денис Брызгалов

Сегодня автовладелец реально может сэкономить до 40% стоимости полиса КАСКО. Правда, для этого ему нужно знать, что, где и когда покупать!

Если спросить представителя страховой компании, от чего лучше застраховать автомобиль, то его ответ будет максимально кратким: "От всего!" Затем последует предложение приобрести полис полного КАСКО, дополненный страхованием водителя и пассажиров от несчастного случая и добровольным страхованием ответственности автовладельца. Такой ответ, несомненно, устроил бы счастливого владельца автомобиля, если бы не вопрос финансов, который, как известно, всем портит жизнь. В лучшем случае такой полис обойдется в 12-15% стоимости автомобиля, что может себе позволить далеко не каждый. В то же время сейчас многие страховщики предлагают широкий спектр услуг автострахования, предусматривающий возможность их моделирования под конкретные потребности автовладельца.

При сравнении тарифа на полис автострахования необходимо учитывать два основных фактора: набор страховых рисков и систему выплат, производимых страховщиком. Традиционно полис КАСКО предусматривает возмещение в случае угона автомобиля и причинения ему ущерба. В некоторых ситуациях уместно отказаться от одной из групп риска. Так, если опытный водитель приобрел дорогой и новый автомобиль, то для него наиболее актуальна защита от угона, а вот для начинающего владельца "Жигулей" - защита от возможного ущерба. При этом угон и ущерб вносят различный вклад в формирование страхового тарифа. Например, при страховании нового автомобиля Ford Focus в страховой компании МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение"  по риску "угон" и "ущерб" тариф составляет 6, 4%, в то время как только по риску "ущерб" - 5, 3% (экономия 18%).

Часто снижению тарифа по риску "угон" способствует установление на автомобиле спутниковой поисковой системы, а для наиболее угоняемых автомобилей это обязательное условие. Кроме того, на величину тарифа оказывает влияние и характер ночного хранения автомобиля (в гараже, на охраняемой стоянке или нет).

При страховании по группе рисков "ущерб" страховой тариф зависит от рисков и от наличия или отсутствия франшизы. Наиболее полный пакет по риску "ущерб" предусматривает возмещение вреда, причиненного в результате дорожно-транспортного происшествия, пожара, повреждения отскочившим или упавшим предметом, стихийного бедствия, злоумышленных действий и действий животных. Если правила страховой компании позволяют, то можно выбрать произвольный набор рисков с обязательным риском "дорожно-транспортное происшествие". Иногда для снижения тарифа и привлечения клиентов страховщики сами не включают наиболее популярные риски - такие, как "повреждения отскочившим или упавшим предметом", "стихийные бедствия", "злоумышленные действия".

Существенное влияние на тариф по риску "ущерб" оказывает наличие или отсутствие франшизы, то есть оговоренного в договоре страхования максимального размера ущерба, который не возмещается страховой компанией. Такая опция удобна для автовладельцев, которые очень редко попадают в аварии или привыкли чинить незначительные повреждения (царапины, вмятины) своими силами. Так, в страховой компании "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " полное КАСКО без франшизы для Nissan Almera стоит 11, 4%, а с франшизой в 500 долларов - 9% (экономия 21 %).

Если рассматривать влияние на страховой тариф системы выплат, то самым дорогим, то есть с самым высоким тарифом, является вариант "по каждому страховому случаю". При этом максимальная страховая выплата, которая может быть произведена по любому страховому случаю, всегда равна страховой сумме и не зависит от количества страховых случаев. Это так называемое неагрегатное КАСКО.

Более "дешевая" система выплат - "по договору", или агрегатное КАСКО, когда страховая сумма является совокупным лимитом страховщика по всем страховым случаям. Соответственно, с каждым страховым случаем размер возможной максимальной выплаты уменьшается. Система наиболее удобна при страховании риска "ущерб". Использование системы агрегатного КАСКО позволяет сэкономить около 10% стоимости страховки. В частности, неагрегатное КАСКО для автомобиля Ford Focus в компании "Энергогарант XE "Энергогарант" " стоит 8, 64%, а агрегатное - 7, 85%.

Существует и система "по первому случаю", когда возмещение происходит лишь по первому заявленному страховому случаю. Она наиболее популярна у людей, для которых приоритетен риск "угон". По этой системе обращаться в страховую компанию выгодно лишь при угоне автомобиля или причинении ему серьезного ущерба.

На страховой тариф могут также оказать влияние характер определения ущерба ("новое за старое", "с коэффициентов выплат", "старое за старое"), условия его компенсации (ремонт на автосервисе, оплата по счетам владельца, денежная выплата по калькуляции эксперта компании). Но на эти составляющие, как правило, страхователь влиять не может, но должен их учитывать при выборе страховщика, оказывающего наиболее качественные услуги.

Дополнительно сэкономить при покупке полиса КАСКО можно за счет программ скидок, предоставляемых различными страховыми компаниями. Например, "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " предусматривает 10% скидки для владельцев банковских карточек "Альфа Банк Экспресс", "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" " - до 10% скидки для сотрудников предприятий-клиентов страховщика, "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " - 20% скидки владельцам карточек "Русь-банка".

Традиционно скидки в размере 5-10% предлагаются страховщиками в период новогодних праздников с 15 декабря по 1 5 января, а в феврале и марте - специальные программы для мужчин и для женщин, также позволяющие получить скидку.

В результате, чтобы пословица "Скупой платит дважды" не стала основным результатом общения автовладельца и страховой компании, он должен четко представлять, какая страховая услуга ему нужна, где и когда ее покупать. Тогда удовольствие от обладания страховым полисом будет дополнено приятным ощущением непустого кошелька.

Надувной мужчина скрасит одиночество за рулем

РосБизнесКонсалтинг (Москва), 25 июля 2006 г.

(Главные новости дня)

Этот джентльмен умещается в автомобильном отделении для перчаток, появляется по щелчку выключателя, а когда он больше не нужен, дама может просто выдернуть пробку, и он исчезнет. Знакомьтесь - его зовут "Дружок по требованию". 

Британское страховое общество XE "Британское СО"  Sheilas' Wheels представило новый аксессуар, предназначенный специально для женщин за рулем. Надувной компаньон - вот что нужно одинокой автолюбительнице, которая боится ездить в одиночку в темное время суток, утверждают разработчики. 

Исследование, проведенное специалистами Sheilas' Wheels, показало, что 82% женщин чувствуют себя в большей безопасности, если кто-то сидит на пассажирском кресле, причем, желательно, чтобы этот "кто-то" был мужского пола. А почти половина водительниц не любит ездить по темноте в одиночку. Компания-страховщик решила пойти навстречу чаяниям своих настоящих и потенциальных клиенток и разработала для них "Дружка по требованию". 

"Мы не утверждаем, что надувной мужчина - это единственное решение проблемы, но очень надеемся, что он придаст женщинам больше уверенности и сделает поездку в темное время суток менее пугающей", - говорит Джэки Браун, представитель Sheilas' Wheels 

Стоит отметить, что компания Sheilas ' Wheels вообще проявляет особую заботу о представительницах прекрасного пола за рулем. Эта организация впервые стала страховать дамские сумочки от кражи из автомобиля. Также среди ее разработок - ремень безопасности, созданный специально для женщин. Спроектированное инженерами устройство "S-Clip" позволяет пропускать ремни безопасности между грудей, а не над ними, что снижает дискомфорт, который обычно испытывают женщины. В компании утверждают, что такие пояса безопасности могут использовать автолюбительницы любой комплекции. 

по материалам Ananova

Полезные советы

Томь (Кемерово), 26 июля 2006 г., №030

Гарантии для автомобиля Вы решили застраховать автомобиль? Вот несколько советов, как лучше это сделать. Вначале определитесь, какие риски вы хотите застраховать. Проанализируйте свои потребности: стоимость ремонта и запчастей для автомобиля, технику вождения, вероятность угона. Наилучший вариант - проконсультироваться у того, кто уже страховался.

Второй шаг - подберите нескольких потенциальных страховщиков: во многих СМИ и Интернете публикуется рекламная информация страховых компаний. Компании, которые вы выбираете, должны быть хорошо известны на рынке, иметь практику применения интересующего вас вида страхования в течение нескольких лет и не быть замешанными в скандалах с невыплатами.

Третий шаг - знакомство со страховщиками и уточнение условий страхования. Поинтересуйтесь размером уставного капитала (он должен быть выше установленного законом минимального уровня), сроком работы на рынке, объемом деятельности по этому виду страхования (в любой компании всегда хранятся "рейтинги"). Однако помните, что информация, предоставленная компанией, всегда несколько односторонняя, представляющая ее в выгодном свете.

Убедившись в состоятельности страховщика, переходите к условиям страхования. Внимательно ознакомьтесь с договором и правилами. Лучше взять документы с собой для сравнения с условиями других страховщиков. Особое внимание обратите на исключения из страхового случая и иные ограничения на выплаты, форму и срок выплаты страхового возмещения, способ его расчета. Наконец, обсудите дополнительные услуги (эвакуация, диспетчер, выезд эксперта) и скидки.

Четвертый шаг - выбор страховщика. Главным является максимальная гарантия выплаты возмещения. Поэтому предпочтение следует отдать внятным и четко изложенным документам. Помните, что в случае возникновения проблем вам по ним судиться. Сравните стоимость страхования в выбранных компаниях: чем она ниже при сопоставимых условиях, тем лучше. Однако искать низкую цену полиса нужно у компаний одного класса надежности.

Каждая компания имеет свою собственную систему скидок, частью которых вы вполне можете воспользоваться. Все зависит от вашей настойчивости и умения торговаться. Наконец, франшиза - минимальный уровень убытков, который вы будете покрывать самостоятельно. Использование франшизы может дать еще одну скидку от величины базового тарифа.

Пятый шаг - заключение договора. Первым делом в компании вам предложат заполнить анкету-опросник, содержащую вопросы об автомобиле и водителе, а также другие сведения. Это необходимо для более точного определения степени риска возникновения страхового случая. В ваших интересах заполнить ее максимально честно. Иначе компания может отказать в выплате страхового возмещения.

Проследите, чтобы при заполнении документов максимально точно были бы указаны все характеристики вашего автомобиля, внесены все существенные для вас оговорки и условия. Не забудьте указать в договоре тех, кому будете доверять свой автомобиль.

Страхование туризма

Как наших туристов обманывают за границей
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Подготовил Вячеслав Марков

Пухлый кошелек отпускника не дает покоя мошенникам всех мастей

У вас отпуск на носу? Поздравляем! Желаем как следует загореть и приятно провести время.

Только не забывайте, что в любой стране турист - излюбленная мишень мошенников всех мастей.

Каждый год они изобретают все новые способы заработать на нашем стремлении позагорать на пляже у теплого моря.

Вот несколько поучительных историй с полезными советами. И пусть ничто не омрачит ваш отдых!

Покупая путевку, нужно быть подозрительным

Многие помнят недавний скандал - около 500 россиян приехали в Турцию, а там их отказались селить в отель: туроператор "Луктур" не перечислил деньги. Людей банально "кинули".

Как не попасть на ту же удочку?

Просто покупайте путевки с умом.

1. Выясните среднюю цену на выбранное вами направление. Если путевка стоит 15 - 17 тысяч рублей, то цена в 10 тысяч должна вас насторожить. Даже "горящая путевка" дешевле обычной в среднем на 7%.

2. Собираясь в офис турфирмы, поинтересуйтесь, все ли у нее в порядке с лицензией и прочими документами. Сделать это просто: позвоните в отдел лицензирования Минтуризма по тел.: (495) 207-36-02, 20779-20. Или посетите сайт: www.russia-tourism.ru

3. Посидите часик в Интернете - не упоминают ли выбранную вами фирму на туристических форумах в разделе "отъявленные негодяи"?

4. Обратите внимание на офис фирмы - какая там мебель, оргтехника... Солидная компания и обшарпанные стены и допотопный принтер -понятия несовместимые.

5.На все ли вопросы менеджеры отвечают терпеливо и со знанием дела?

6. Внимательно перечитайте договор перед тем, как его подписать. Обратите внимание на медицинскую страховку. Даже очень солидные турфирмы часто экономят и заказывают самый дешевый договор страхования, на котором мелко-мелко написано: "В состоянии алкогольного опьянения недействителен". Вы уверены, что не будете пить в отпуске? !

7. Все проверили и сердце спокойно? Можно выкладывать денежки. Но только рубли! Турфирмы, принимающие валюту, наверняка нарушают закон.

***

Вас утопят за ваши же деньги

В прошлом году из Египта не вернулись трое питерцев. Давно мечтавшие полюбоваться на подводные красоты Красного моря, они записались на дайвинг. На поверхность всплыли уже трупы - на глубине у ребят отказало оборудование, и они задохнулись. Привлечь дайвинг-центр к ответственности родственникам погибших не удалось. Перед погружением парни подписали договор, что отказываются от претензий в случае ЧП.

СОВЕТ ТУРИСТУ. На курортах подвизаются сотни фирм, предлагающих посмотреть "пучины морские". Многие из них под воду спускают всех желающих, не требуя даже медсправок. Наткнулись на такой центр - бегите прочь и радуйтесь, что живы остались.

Если хотите посмотреть на тропических рыбок и кораллы, запомните: приличный дайвинг-центр обязательно потребует предъявить сертификат международного стандарта (их существует несколько), свидетельствующий, что вы владеете навыками.

Обучение лучше пройти заранее. Лучше дома. Теоретически курсы можно пройти прямо на отдыхе, но на это придется угробить почти весь отпуск: 5-7 дней. Краткие курсы глубоководного погружения - выкачивание из вас денег с непредсказуемыми последствиями.***

В ресторане дерут двойную цену

На такое "кидалово" туристы нарываются чаще всего. Почти в любой стране - Турции, Чехии, на Кипре, в Египте...

- Я в первый раз приехала в Анталью, зашла пообедать в уютную кафешку, - вспоминает Ксения Михайлова. - Заказала люля-кебаб, салатик, колу - всего на $8. Пока я обедала, учтивый официант забирает мелю и приносит счет. А там сумма - 16 баксов! Доказывать что-то было бесполезно. Он сделал вид, что не понимает по-русски. Пришлось заплатить.

СОВЕТ ТУРИСТУ. В ресторанах, куда ходят преимущественно туристы, нередко два меню - одно для входящих, другое - для оплачивающих счет, с более высокими ценами. Спорить, пугать полицией бесполезно. Выбрав блюда, просто не отдавайте меню официанту. Скорее всего, в этом случае он не рискнет вас дурить. А еще лучше, не стесняйтесь и обговорите цену заказанных напитков заранее. В Турции можно поторговаться. Хозяева ресторанчиков для компании дают неплохую скидку.

***

Могут поселить в сарай вместо отеля "5 звезд"

- В прошлом году мы купили путевку в Шарм-эль-Шейх, - рассказывает читательница "КП" Галина Волкова. - В договоре стоял пункт, что нам могут поменять отель на равнозначный. Прилетаем, а номеров в гостинице нет! Предложили поселиться в более дорогой гостинице, доплатив наличными, или переехать в другой "равнозначный" отель.

Денег было жалко, мы выбрали второе. Оказалось, что, несмотря на "пять звезд", до пляжа от этого отеля почти километр, кондиционер в номере постоянно ломался, кормили несвежей едой. Промучились всю Дорогу!

СОВЕТ ТУРИСТУ. Турфирмы часто страхуют себя пунктиком в договоре о переносе места проживания, а люди, не глядя, бумагу подписывают, не задумываясь о последствиях.

При заключении договора внимательно читайте его. Потребуйте указать название конкретного отеля, куда вас переселят в случае чего. Обговорите мельчайшие подробности условий проживания. Все несоответствия реальных условий обещанным в договоре (например, меньшая "звездностъ" гостиницы) фиксируйте в специальном протоколе (распечатайте образец с сайта http: //'www. turistprav.ru/profile.php). По возвращении у вас будет полноценный документ, который можно предъявить в турфирму и потребовать компенсацию. Откажут - обращайтесь в суд с тем же протоколом.

Хорошо, если администрация отеля подпишет ваш протокол. Отказали? Ничего страшного. Закажите в номер бутылку газировки, кофе и т. п. Вам принесут чек с указанием вашей фамилии и реквизитов отеля. Чек будет свидетельством, что вы на самом деле здесь жили.

А протокол попросите подписать свидетелей - тех же туристов из вашей группы.

***

Каждый второй таксист - мошенник

В Турции отпускница Лиза решила съездить "своим ходом" в городок Сиде поглазеть на тамошние древние развалины. Села в автобус, расплатилась долларами. А сдачу дали турецкими лирами! Чувствуя, что ее обманывают, Лиза пыталась произвести в голове сложные математические операции, высчитывая курс. Разумеется, ничего не вышло. Уже потом с грустью посчитала: с нее взяли лишних 5 баксов.

СОВЕТ ТУРИСТУ. Перед поездкой готовьте мелочь и платите столько, сколько нужно. Заранее наведите справки, сколько стоит поездка.

Сразу оговаривайте сумму поездки с водителем. Если в цене не сошлись - машите ему ручкой и ждите следующего. Если расстояние невелико - пользуйтесь маршрутками. Их цена фиксированна. Обычно доллар с человека.

***

Гид - "враг номер один"

- Отдыхала я с дочерью в Египте, - рассказывает москвичка Наталья Кшеминская. - Пирамиды, сфинкс, музеи... Гид был восхитителен: неустанно помогал нам, рассказывал о дешевых обменниках и ресторанах, бегал за путевками на экскурсии по выгодным ценам.

Лишь в конце отпуска случайно узнала: все услуги, которыми мы воспользовались по совету обаяшки гида, в реальности стоили гораздо дешевле.

СОВЕТ ТУРИСТУ. В ста случаях из ста задача любого гида - выкачать из вас побольше денег. Попадаются честные гиды, которые просто рекламируют магазины, рестораны, провоцируя вас на траты. Но многие откровенно вас дурят - водят в самые дорогие точки, а потом сшибают за это процент с хозяев - обычно 15% с вашей покупки. Мораль: улыбайся гиду, но делай все наоборот!

По поводу цен на экскурсии: покупать билеты надо в местном агентстве - там цены в два (! ) раза ниже. Например, прогулка на яхте в Турции у "доброго" гида стоит $35. В агентстве за углом - 12!

***

НА ЗАМЕТКУ

На сайте Клуба защиты прав туристов масса полезной информации. Советы, "черный список" турфирм-обманщиков... Создатели ресурса обещают не бросить в беде любого туриста и оказать грамотную юридическую поддержку. Вот адрес: www.turistprav.ru к Имеет смысл приобрести в турфирме так называемую Карту консультационного пункта (350 - 650 руб. на 8 - 15 дней). Его операторы сидят в России и круглосуточно отвечают на вопросы своих клиентов из любой точки Земли. Попав в экстренную ситуацию, вы можете получить совет и практическую помощь, что сэкономит ваше время, деньги и нервы.

***

КСТАТИ

На "разборки" у вас всего 20 дней

Помните, ваши претензии на качество отдыха принимаются турфирмами в течение 20 дней с момента окончания действия договора. При этом требования, заявленные туристом, подлежат удовлетворению в течение 10 дней после получения претензии.

***

НА ЗАМЕТКУ

Уважаемые туристы!

Если вы попадете на отдыхе в беду - тут же звоните в родное посольство. Там обязательно помогут!

Посольства России за границей

Турции: (90312)440-94-85.

Египет: (202) 748-93-53/54.

Греция: (30210) 672-52-35, 672-61-30.

Кипр: (35722) 77-46-22, 77-21-41, 77-21-42.

Таиланд: (662) 234-98-24.

Тунис: (21671) 88-24-46, 88-24-58.

Болгария: (3592)963-44-58.

Испания: (3491) 562-2264.

Координаты российских посольств в других странах вы найдете здесь: http: //www.in.mid.ru/

***

ОБРАТНАЯ СВЯЗЬ

А вы в какие переделки попадали на отдыхе?

Уважаемые читатели! Как вы отдохнули в этом году? От чего можете предостеречь неопытных туристов? Ждем ваши истории с фотографиями!

Адрес для писем на последней странице. На конверте пометьте: "Турдурилка".

Или пишите на e-mail: slav@kp.ru Звоните: (495) 777-02-84, доб. 670.

Благодарим за содействие в подготовке материала Федеральное агентство по туризму и лично пресс-секретаря Сергея Синицына.

Отдыхать - так с полисом!
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Александр Зюзяев

Страховая компания обеспечит надежную медпомощь

Застраховаться от несчастного случая обычно приходит на ум летом. А как иначе? На каникулах за детьми нужен глаз да глаз. Для сорванца вокруг столько соблазнов - перебежать дорогу перед проезжающей машиной, поиграть в салки на стройке или слишком рьяно погонять мяч. К сожалению, эти игры часто заканчиваются переломами, вывихами и ранами.

Коллективный договор дешевле

Застраховаться от несчастного случая действительно стоит. Тем более что тарифы подкупают дешевизной. Обычно клиенту необходимо заплатить всего один процент от страховой суммы. Так, если собираетесь обзавестись полисом на 100 тысяч рублей, то заплатите одну тысячу. И целый год живете спокойно.

Но обычно родители считают достаточной страховую сумму в 30 тысяч рублей. Это значит, что взнос будет намного меньше. Можно определить самим и срок действия полиса. Например, страховой защитой можно обзавестись на пару недель, пока ребенок отдыхает у бабушки.

- В нашей компании полис на страховую сумму 30 тысяч рублей стоит 246 рублей. Действует в течение года, -рассказывает начальник отдела страхования от несчастных случаев страховой компании "Согласие XE "Согласие" " Сергей ТЮТНЕВ. - Мы страхуем любых детей в возрасте от 3 до 16 лет. Причем на увеличение тарифа взноса совершенно не влияет вид спорта, которым занимается ребенок.

По статистике, самая частая у детей травма - перелом лучевой кости. За ней идут переломы пальцев рук и ног. А также травмы, полученные в автомобильных авариях.

В последнее время все большей популярностью пользуется коллективное страхование ребятишек. Например, целого отряда в летнем оздоровительном лагере. При страховой сумме в 10 тысяч рублей взнос может составлять всего 25 рублей на человека в смену.

Уникальность получения страховой суммы в том, что обращаться в компанию сразу же после получения травмы необязательно. Обычно все как следует лечатся, а только потом обращаются в компанию, с которой заключен договор. Через несколько дней деньги поступают на счет пострадавшего. Главным для экспертов компаний являются три документа: паспорт или свидетельство о рождении, договор страхования и справка от врача.

Без страховки не пустят к морю

У взрослых тоже есть повод опасаться за свое здоровье. В летний зной приятно провести отпуск на зарубежном курорте. Но непривычная кухня и экстремальные развлечения иногда оборачиваются вызовом доктора. А это очень дорогое удовольствие. Хороший выход из ситуаций - обзавестись полисом страхования от несчастного случая. От неприятностей он не спасет, но даст возможность сэкономить на лечении.

- Во-первых, в некоторые страны просто нельзя попасть, не имея на руках страхового медицинского полиса, - говорит руководитель департамента личного страхования "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " Карина МАРКАРЬЯН. - А во-вторых, страхование нужно прежде всего самому туристу - оно является залогом того, что при болезни или несчастном случае путешественник получит квалифицированную медицинскую помощь в качественном лечебном учреждении, а если будет такая необходимость, то и сможет досрочно вернуться домой для лечения. Расходы на это возьмет на себя страховщик.

Наиболее часто путешественники болеют простудными заболеваниями, желудочными расстройствами от непривычной пищи. Нередко случаются травмы. Обычно вывихи, растяжения, ушибы, переломы ног и рук в результате занятий активными видами спорта.

- Если в поездке вы заболели, то вам, родственнику, или просто представителю группы, надо сразу же связаться по телефонам, указанным в полисе, с представителем своей страховой компании и сообщить, что с вами случилось и где вы находитесь. Для вас обязательно организуют оказание необходимой помощи, - рассказывает Карина Маркарьян.

Конечно, никто не запрещает обратиться к ближайшему врачу. Но об этой консультации вы также должны сообщить по телефонам, указанным в полисе. Иначе помощь доктора придется оплачивать из своего кармана.

***

! Плата за страховку - 1 % от суммы возмещения

***

КСТАТИ

Покупая тур, поинтересуйтесь:

1 Входит ли в его стоимость медицинская страховка.

2 Полис какой страховой компании вам предлагается. Если название страховщика малоизвестно, рискуете решать проблемы со здоровьем за границей своими силами.

3 Суммой покрытия. Иначе говоря, сколько денег сможет выплатить страховая компания лечащему врачу. Разумеется, чем она весомее, тем лучше. В противном случае через пару дней лечения на чужбине страховая сумма может кончиться, и заканчивать курс лечения придется на свои кровные.

***

НА ЗАМЕТКУ

Когда компенсацию не выплатят

Чтобы страховая компания выплатила вам материальную компенсацию, которая обозначена в договоре, вы сами не должны нарушать договор. Не покроют расходы на лечение и не выплатят компенсацию, если:

* вы сами себя подвергали необоснованному риску, то есть нарушали указания о запрете выезда на опасные склоны или заплывали, куда плавать запрещено, и т. п. ;

* травма была связана с противоправными действиями.

Полис для "невыездных"

Новые известия (Москва), 07 июля 2006 г., №118, С.6

Дмитрий Мигунов

Если загранпоездку вдруг пришлось отменить, большую часть денег можно вернуть

ВЫ ВЕСЬ ГОД ГОТОВИЛИСЬ ОТДОХНУТЬ ЗА РУБЕЖОМ, НО В САМЫЙ ПОСЛЕДНИЙ МОМЕНТ ВЫЯСНИЛОСЬ, ЧТО ЕХАТЬ НЕ МОЖЕТЕ. НЕ ДАЛИ ВИЗУ, ЗАБОЛЕЛИ, НА РАБОТЕ ПЕРЕНЕСЛИ ВРЕМЯ ОТПУСКА ИЛИ ВЫЗВАЛИ ПОВЕСТКОЙ В ВОЕНКОМАТ - ДА МАЛО ЛИ ЧТО МОЖЕТ ПРОИЗОЙТИ. ОФОРМЛЯТЬ ОТКАЗ В ТУРФИРМЕ УЖЕ ПОЗДНО. ПЛАКАЛИ ДЕНЕЖКИ? НЕТ, ВСЕ ПОПРАВИМО, ЕСЛИ ЗАРАНЕЕ ПОДУМАТЬ О СПЕЦИАЛЬНОЙ СТРАХОВКЕ.

По закону, если вы собрались на отдых за границу, обязательно лишь медицинское страхование, все остальное - добровольно, в том числе и страховка от невыезда. На Западе, где люди стремятся исключить из своей жизни любой риск, подобные полисы оформляют давно и практически все. У нас же, по словам директора одной из московских турфирм Владимира Жукова, таким способом защиты пользуются не более 15% от общего числа выезжающих.

В массовом нежелании россиян платить копейку, чтобы сохранить рубль, виноват не столько "русский авось", сколько сами страховщики. Мучения при получении денег по "автогражданке", многочисленные манипуляции с потребительским кредитованием, когда стоимость страховки достигает чуть ли не половины самого кредита, сделали свое дело. Многие просто не верят, что со страховщиков удастся оперативно "вытрясти" потерянную сумму. А ведь удается.

По словам специалистов, прежде всего в таком полисе нуждаются те, кто отправляется в страны с визовым режимом. Подавляющее большинство страховых случаев связано именно со случаями отказа в получении визы. Происходят они, как назло, перед самым отъездом. Закон гласит, что в такой ситуации турфирма не несет никаких обязательств. А вот если несостоявшийся турист застрахован, то несет. Например, практически никогда и никто не возвращает стоимость авиабилетов на чартерные рейсы, но полис и эту проблему решает.

В набор страховых случаев входят, помимо невыдачи визы, болезнь самого туриста или кого-то из его близких родственников, а также проблемы с законом - вызов в военкомат или суд. А вот если путешественник попал в пробку по дороге в аэропорт, то судьбу его денег будет решать сама страховая компания, причем, как правило, ее вердикт отрицательный. Если клиент от страховки отказался, турфирмы обычно требуют от него соответствующую расписку. Если вы ее написали, то добиться возмещения потерь не получится ни при каких условиях. Если нет, шансы есть - суды, по словам экспертов, трактуют подобные ситуации в пользу туристов.

Стоимость этого вида страхования варьируется от 1, 5 до 4% от цены путевки. При этом отметим, что возвратить все, что вы вложили в путевку, довольно сложно. В случае отмены поездки вычет колеблется в интервале 10-20% и на руки не возвращается. Но и вернуть за 40 долларов 800 от потерянной при других обстоятельствах тысячи - не так уж мало.

Застрахованный странник

Аргументы и факты (Москва), 12 июля 2006 г., №028, С.7 Приложение "Лето"

Ольга Орлова

Собрались в отпуск? Выбрали страну и отель и даже не покалечили дорогого супруга/супругу? Поздравляем! Дело за малым: оформить страховой полис путешественника, который обезопасит не только от вспыльчивого мужа, но и других неприятностей, которые могут случиться с вами вдали от дома.

Путешествие длиною в год

Обычно мы не задумываемся о том, что там, в этой самой страховке туриста. Многие не верят, что она может хоть от чего-то помочь, и просто уповают на то, что за 14 дней отпуска с ними ничего не случится. А полис им просто тихонько выписывает турфирма

- и что в нем, никто не знает.

А напрасно. Потому что полисы разные бывают. Во-первых, есть отдельные страховки для тех, кто ездит по заграницам, и для тех, кто ограничивает свои передвижения Россией и СНГ. Традиционно путешественников страховали ровно на столько, сколько длилась путевка - 7 -10 -14 дней. И в зависимости от ее вида стоила такая защита от 0, 5 до 3 долларов в сутки. Теперь у компаний, занимающихся этим видом бизнеса, можно купить подобный полис на год. Он действует на 60 или 90 дней поездок в любых направлениях за это время и стоит значительно дешевле

- в среднем от 65 до 250 долларов. Почему такая разница, объясним чуть ниже. Тем не менее это удобно для любого "командировочного" человека или для того, кто просто часто ездит в отпуск.

В тылу врага

Но перед тем, как покупать, надо определиться, для чего покупать. Любая поездка - это стресс. Даже если это отпуск. Вы оказываетесь в незнакомом месте, в окружении незнакомых людей, а часто еще и не говорите на их языке. Даже если вы разобьете коленку или в пятку вопьется игла морского ежа, это событие может стать довольно большой проблемой, если вы не можете объясниться ни в аптеке, ни в медпункте. И не сомневайтесь, что аборигены - не со зла, конечно, -попытаются взять с вас за нехитрую первую помощь "по полной". Со страховым полисом на руках это не должно вас пугать. Один звонок в страховую компанию (телефон указан в полисе, чаще всего он бесплатный для звонков из-за рубежа либо там указан местный номер) прояснит ситуацию: что делать, куда обращаться, где взять русскоязычного врача. Затем вам останется только собирать справки, чеки и прочие финансовые документы. Когда вы благополучно вернетесь на родину (или в родной город, если дело было в России и СНГ), страховщики возместят вам стоимость лечения. Бывают нюансы -в некоторых полисах оговорен размер франшизы. То есть если стоимость лечения составила меньше, чем 100 евро, то за это вы платите сами. Неприятно, но ведь порой речь идет о куда более сложных случаях, когда квалифицированная медпомощь жизненно необходима!

Примерно та же ситуация и с зубной болью. Это отдельный пункт страхового договора, который может влиять на стоимость страховки (впрочем, незначительно). Поставить полный рот металлокерамики вам, разумеется, за счет страховой компании не позволят, но вот с острой болью обязательно разберутся. "Не стоит из-за 5-10 долларов рисковать своими зубами, - заверили нас в ИНГОССТРАХе, - во многих туристических страховках эта услуга идет дополнительной опцией. Ни в коем случае не экономьте на ней!"

Другая частая проблема - потерянные документы. И за рубежом, и просто в чужом городе это может стать неразрешимой проблемой! Не исключены несчастные случаи или дорожно-транспортные происшествия. Если вы вдруг попадете в такую неприятную ситуацию, полис обеспечит вам страховую защиту. Опять же звоните по телефонам и консультируйтесь с сотрудниками компании. Чем рискуем?

Как мы уже упоминали, стоимость полиса зависит не только от продолжительности его действия, но и от набора рисков, по которым он защищает, от географии и от того, что вы, собственно, собираетесь делать на чужбине. И, естественно, от величины страхового покрытия (то есть на сколько вы застрахованы). Например, на территории России и СНГ это могут быть суммы от 3 до 15 тысяч долларов, тогда как для европейских стран вы должны застраховаться не меньше чем на $30 000, а для США - и вовсе на $50 000.

Теперь о рисках. Как правило, самые "простенькие" полисы предоставят туристу защиту в случаях травм и болезней, услуг по медицинской транспортировке и его возвращения на родину. Менее демократичный договор между путешественником и страховой компанией подразумевает, что к вышеперечисленному добавятся досрочное возвращение из поездки, оплата эвакуации детей и визита родственника в чрезвычайной ситуации. Кроме того, вам окажут неотложную стоматологическую помощь.

По наиболее расширенному полису перечень выплат занимает страницы. Если коротко, то в случае смерти застрахованного его наследники получают 100% от страховой суммы, а при получении инвалидности 1-й, 2-й или 3-й группы в результате несчастного случая странник получает, соответственно, 75%, 50% или 30% от полной премии. Эти расчеты действуют, как правило, на территории России и СНГ, а туристам за рубежом, кроме услуг, описанных в двух первых случаях, за счет страховой компании предоставляют возможность связаться с адвокатом, разыскивают потерянный багаж, передают срочные сообщения и оказывают первую помощь при потере или хищении документов.

Медицинское страхование

Не за страх, а за деньги

Экономика и жизнь (Москва), 08 июля 2006 г., №027, С.38

Ольга Малева, обозреватель "ЭЖ"

В ближайшее время не предвидится резкого увеличения индивидуальных клиентов ДМ С

Сегодня добровольное медицинское страхование (ДМС) является неким дополнением к гарантированной Конституцией медицинской помощи. Правда, особой популярностью ДМС у населения не пользуется. Львиная доля всех заключенных договоров (почти 85%) приходится на организации, и лишь 15% заявок поступают от частных лиц.

Сегодня динамика роста добровольного медицинского страхования зависит от двух основных факторов: высокого спроса со стороны "корпоративщиков" и расширения спектра предлагаемых услуг.

Экономить ли на здоровье?

Что касается первого: рынок корпоративного ДМС практически сформирован, и через сравнительно небольшое время его возможности будут исчерпаны. Большинство крупных клиентов определились с выбором страховщика. Например, этим видом страхования охвачены более 80% "дочек" иностранных компаний (объясняется это тем, что в развитых странах по давно сложившейся традиции в социальный пакет изначально включена медстраховка).

В российском бизнесе услугами корпоративного ДМС пользуются около 30% крупных организаций (не секрет, что нашему работнику "для счастья" достаточно просто приличной и своевременной зарплаты).

Второй фактор - расширение предлагаемых страхователем медицинских услуг и увеличение числа застрахованных сотрудников при продлении договоров. На сегодняшний день в условиях жесткой конкуренции страховые компании предлагают разнообразные новые программы, удовлетворяющие запросы самого придирчивого клиента.

Кроме того, объем сборов напрямую зависит от уровня инфляции: увеличиваются цены на медицинское обслуживание, лекарства, повышается заработная плата медработникам, внедряются новые, более совершенные и, следовательно, дорогостоящие технологии. В результате страховщики вынуждены увеличивать тарифы по ДМС ежегодно на 20-30%.

Естественно, постоянный рост стоимости полиса (его средняя цена колеблется от 350 до 1700 дол.) является одним из основных сдерживающих факторов развития ДМС.

С кем делить риски Еще одна причина "пробуксовки" в том, что сами страховщики не заинтересованы в развитии мед-страхования для "индивидуалов". Например, большинство физических лиц рассматривают ДМС как покупку "абонемента" на определенный вид лечения и тратят на приобретение полиса собственные средства только тогда, когда возникает необходимость в получении медицинской помощи. Чаще всего страхуются люди с хроническими заболеваниями, которые стремятся минимизировать свои расходы на медуслуги. Например, человек, побывав у стоматолога, узнает, что ему на лечение зубов потребуется 40 тыс. руб. Он изучает предложения страховщиков и приобретает за 20 тыс. руб. полис ДМС, включающий услуги стоматолога. Такая ситуация, по сути, лишает страхование смысла, так как вероятность наступления страхового случая - почти 100%. Именно по этой причине не происходит перераспределения страховых рисков среди всей массы застрахованных; страховщики, дабы не обанкротиться, не могут снизить стоимость полиса.

В Правительстве знают о сложившейся ситуации на рынке добровольного медстрахования и пытаются исправить положение. Это подтверждает проанонсированное расширение социальных налоговых льгот для физических лиц. С 2007 г. гражданам предлагается предоставлять налоговый вычет в размере суммы, потраченной на покупку полиса ДМС (максимум 50 тыс. руб.). Звучит заманчиво. Но что значит этот вычет в реальном выражении? Несложно посчитать: подав налоговую декларацию, гражданин сможет вернуть 13% от стоимости полиса. При средней его цене 30 тыс. руб. размер возвращенного налога составит 3, 9 тыс. руб. Многие ли захотят отстаивать длинные очереди, собирать массу справок и документов и близко знакомиться с налоговым инспектором? Ответ напрашивается сам... Поэтому такая мера вряд ли повлечет за собой взрыв ДМС.

А Минфин - против!

Для развития медицинского страхования необходима его реформа в целом. В страховых кругах этот вопрос лоббируется уже не первый год. Многие специалисты предполагают, что гораздо более эффективным стимулом для расширения сотрудничества частных лиц со страховщиками могло бы стать введение совместной системы ОМС и ДМС. В этом случае добровольное страхование стало бы надстройкой над обязательным, как это продекларировано в Законе о медицинском страховании граждан РФ. Эти идеи совсем не новы и пару лет назад даже были презентованы главой Министерства здравоохранения и социального развития Михаилом Зурабовым. Однако реформа ОМС так и не вступила в активную фазу, более того, ее основные параметры недоступны для широкой общественности (в ближайших номерах газеты мы напишем о причинах сложившейся ситуации).

Правда, при совмещении систем ОМС и ДМС может появиться еще один нюанс: страхователям-работодателям придется платить за одну услугу дважды - кроме добровольного, они должны будут оплачивать сотрудникам и полис обязательного медстрахования.

Минэкономразвития уже два года пытается убедить Минфин, что компаниям надо разрешить уменьшать взносы на обязательное медстрахование на сумму расходов по ДМС, но ведомство Алексея Кудрина против.

Впрочем, могут быть найдены и другие механизмы. Например, давно идут разговоры о том, что снижение единого социального налога должно сопровождаться налоговой либерализацией платежей по ДМС. Прежде всего, по мнению специалистов, необходимо внести изменения в главу 25 Налогового кодекса, посвященную налогу на прибыль, в части увеличения размера вычета из налогооблагаемой базы на сумму страховых взносов по договорам ДМС.

Сегодня размер вычета составляет 3% от фонда оплаты труда.

Эксперты считают, что выходом из этой ситуации может стать схема с участием людей в оплате страховки от лица компании - - по корпоративному

К сведению

Сейчас полисы ДМС, по данным Всероссийского союза страховщиков (ВСС), имеют порядка 3 млн человек, а суммарная премия страховщиков по этому виду страхования в 2005 г. составила 1, 2 млрд дол. В крупных городах добровольным медстрахованием охвачено примерно 16% семей, в Москве цена годового полиса составляет 900-1700 дол. В среднем 90% расходов на страховку берут на себя компании, а граждане оплачивают лишь 10%.

тарифу, однако сейчас подобные механизмы из-за сложностей с оформлением не находят широкого применения.

Кроме того, страховщики предлагают не облагать налогом на прибыль средства, полученные от добровольного медицинского страхования, которые направляются на формирование резерва предупредительных мероприятий (РПМ). Однако подвижки в налоговых вопросах пока не очень заметны. Впрочем, как и в системе медстрахования в целом.

Спрос и предложение Еще одна проблема связана с отсутствием инфраструктуры при экспансии страховщиков в регионы. По мере расширения географии бизнеса страховщики все чаще сталкиваются с нехваткой в регионах медицинских учреждений, предоставляющих услуги высокого качества. Дабы устранить подобную проблему, крупные игроки начали строительство собственных лечебных учреждений. Другая причина создания клиник - это минимизация расходов: деньги не уходят из компании, учредители имеют возможность контролировать уровень сервиса в страховой клинике и гарантировать заявленный комфорт.

Таким образом, решение ключевых проблем в сфере ДМС, по мнению страховщиков, находится уже в компетенции государства, и будущее этого вида страхования они практически полностью связывают с пониманием со стороны законодательной власти. Ибо реформирование медстрахования необходимо и государству, и простым людям, заинтересованным в получении добротной медицинской помощи.

***

Ощутимая прибавка

С 1 июля согласно приоритетному национальному проекту "Здоровье XE "Здоровье" " увеличена зарплата медицинским работникам "Скорой помощи" и фельдшерско-акушерских пунктов. На 5 тыс. руб. в месяц вырос заработок у 76, 2 тыс. врачей. На 3, 5 тыс. руб. повышена зарплата 79, 4 тыс. фельдшеров. На 2, 5 тыс. руб. будут больше получать 69, 5 тыс. медицинских сестер.

На 2006 год в федеральном бюджете предусмотрено на эти цели 4, 659 млрд руб.

ИСТОЧНИК: ПОСТАНОВЛЕНИЕ ПРАВИТЕЛЬСТВА РФ ОТ Э ИЮНЯ 2006 Г. N356

***

Лидеры рынка сборов по ДМС в 2005 г.*

Группа "Согаз XE "Согаз" " - 6, 229 млрд руб. (6, 85);

ЖАСО XE "ЖАСО"  - 4, 463 млрд руб. (3, 364);

РОСНО XE "РОСНО"  - 3, 411 млрд руб. (1, 796);

МАКС XE "МАКС"  - 2, 092 млрд руб. (2, 008);

Ингосстрах XE "Ингосстрах"  - 1, 882 млрд руб. (1, 553);

РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия"  - 1, 487 млрд руб. (0, 994);

Группа "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " - 1, 357 млрд руб. (0, 987);

Группа "Уралсиб XE "Уралсиб" " - 0, 995 млрд руб. (0, 598);

Группа "КапиталЪ" - 0, 816 млрд руб. (0, 649); 

"Ренессанс страхование XE "Ренессанс Страхование" " (включая компанию "Прогресс XE "Прогресс" -Нева XE "Прогресс-Нева" ") - 0, 807 млрд руб. (0, 527).

Полис здоровья

Аргументы и факты (Москва), 12 июля 2006 г., №028, С.38

В прошлом году застраховала ребенка по полису добровольного медицинского страхования. В этом году поликлиника предложила нам заключить договор напрямую, выходило дешевле. Но случилась неприятная история: некоторые врачи начали пытаться "развести" на деньги. Различия между поликлиниками и страховыми программами отсутствуют. Как поступить? Е. Елизарова, Томск

ОТВЕЧАЕТ руководитель департамента личного страхования компании Росгосстрах XE "Росгосстрах" " Карина Маркарьян:

- НА РЫНКЕ платных медицинских услуг сейчас много предложений. Но, чтобы избежать подобных неприятных ситуаций, мы рекомендуем заключать договор со страховой компанией. В случае если у вас возникнут претензии к работе врачей, вам не придется разбираться в этом самому. За вас это сделают врачи-эксперты Росгосстраха XE "Росгосстрах" .

Но не все страховые программы одинаковы. Когда вы выбираете, какой полис ДМС купить, обратите внимание, предусмотрены ли в договоре доплаты в течение года. Такой контракт следует заключать с осторожностью, так как неизвестно, во сколько обойдется вам годовое обслуживание. Если вы решите заключить договор с нашей компанией, то вы будете знать заранее, сколько нужно будет заплатить за год, и гарантированно эта цифра не изменится. Даже если вы получили медицинских услуг на сумму большую, чем заплатили, перерасход восполнит страховщик.

При заключении договора обратите внимание: включены услуги стоматолога, прививки для детей, вызов врача на дом? Помимо этого страховщик может предоставить вам услуги коммерческой "скорой помощи" и программу экстренной госпитализации. Конечно, чем больше услуг включается в программу, тем она дороже. Однако вы приобретаете медицинские услуги в комплексе и с большой скидкой - поликлиника этого не может предложить. Поэтому, заключив договор страхования, пациент поликлиники получит за те же деньги больше услуг, чем если он обратится в поликлинику как частное лицо.

Убыточная стоматология

Газета (Москва), 11 июля 2006 г., №119, С.13

Марина Кадыкова

Самая дорогая типовая медицинская услуга - стоматология - стала настоящей зубной болью для страховщиков.

Это самый убыточный вид во всем бизнесе по добровольному медицинскому страхованию - если подходить к этому индивидуально. Корпоративное страхование позволяет добиваться прибыльности за счет пролонгации программы. И если в течение первого года человек активно лечит зубы, это, конечно, оборачивается потерями для страховщика. Но если контракт пролонгируется, то ситуация для страховщика существенно улучшается.

"У человека только 32 зуба, и в следующем году у него практически не возникает необходимости обращаться за помощью, тогда как премию страховщики получают - ведь корпоративные договоры, как правило, пролонгируются" , - объясняет заместитель генерального директора страховой компании "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " Александр Варенцов.

Именно поэтому отдельные программы по стоматологии для частных лиц нередко убыточны: человек в первый же год получает максимальное количество услуг и не возобновляет договор.

Ни один страховщик добровольно не будет стремиться развивать индивидуальное ДМС в ущерб корпоративному. 95 % обычных клиентов оформляют страховой полис, когда у них уже возникли проблемы со здоровьем и требуется дорогостоящее лечение. Около 90 % взносов по ДМС приходится на крупные корпорации.

Медики и страховщики

Отношения страховых компаний и медучреждений строятся на базе договорных отношений. Страховщик выбирает лечебное учреждение с хорошими качественными показателями работы - ему сегодня есть из чего выбирать, так как рынок стоматологических услуг широк.

К лечебному учреждению для обслуживания прикрепляется коллектив с определенной страховой программой, которую выбрал страхователь. "Эксперты компании ежемесячно отслеживают объемы и качество медицинской помощи. Если медицинская помощь оказывается некачественной, то страховая компания предъявляет претензию и ЛПУ за свой счет устраняет ошибки" , - рассказывает директор департамента личного страхования СК "Энергогарант XE "Энергогарант" " Наталья Клименко.

Как правило, крупные страховщики стараются сотрудничать со всеми ведущими стоматологическими клиниками Москвы, при этом стараясь постоянно расширять список лечебных учреждений.

Взаимовыгодное сотрудничество

Клиникам сотрудничать со страховыми компаниями, обеспечивающими секвестированное страхование по стоматологии, т. е. с минимальным набором услуг, выгодно: страховщик направляет к ним большой поток пациентов. Но очень часто при обследовании выясняется, что лимитов ответственности, оплачиваемых страховщиком, недостаточно для приведения полости рта в надлежащее состояние. Таким образом, пациенту предлагается оплачивать остальное лечение из собственных средств, и многие на это соглашаются.

***

У человека только 32 зуба, и в следующем году у него практически не возникает необходимости обращаться за помощью, тогда как премию страховщики получают - ведь корпоративные договоры, как правило, пролонгируются

***

СПРАВКА ГАЗЕТЫ

Право выбора

При заключении договора страхования и подборе программы страхователь может сам выбрать лечебное учреждение, в котором он хотел бы обслуживаться. Страховщик рассказывает о преимуществах того или иного медцентра и его режиме работы. Кроме того, врач компании вместе с представителями лечебного учреждения может организовывать осмотр клиники для клиента страховщика. Вместе с тем в процессе лечения возможна смена лечебного учреждения, если по каким-либо причинам страхователя данная клиника не устроила. При наступлении страхового случая застрахованный должен обратиться напрямую в лечебное учреждение (телефоны и адреса клиник выдаются каждому застрахованному на руки), где ему окажут необходимую медицинскую помощь, либо на круглосуточный пульт в страховой компании.

Страхование зубной боли

Газета (Москва), 11 июля 2006 г., №119, С.12-13

Марина Кадыкова

Страховщики любят богатые коллективы и терпят индивидуальных клиентов

Страховщику корпоративные программы могли бы быть выгодны в том случае, если бы они стоили от 400 у. е. , но при том условии, что количество застрахованных превышало бы 1000 человек по одному договору. То есть вступал бы в действие закон больших чисел

За последние годы добровольное медицинское страхование (ДМС) получает в России все большее развитие. Люди постепенно, но отучаются от идеи, что лечиться надо в поликлинике и приплачивать врачам за особое отношение. Хотя страховая компания готова прийти на помощь к клиентам даже в таком случае - при оплате за наличный расчет. В данном случае страховая компания выступает посредником, готовым за определенное вознаграждение предложить клиенту лечебное учреждение, где ему окажут медицинские услуги, недоступные по государственным программам, а также подобрать оптимальный набор этих услуг, контролируя, вдобавок к этому, качество их выполнения. Эта услуга необходима страховщикам, по сути, для продвижения своих страховых продуктов.

Рыночное предложение

Сегодня практически все крупные страховые компании предлагают стоматологические программы, остается выбрать лишь наиболее подходящую. Подобные программы существуют для детей и взрослых как на базе стоматологических отделений в поликлиниках и медицинских центрах, так и на базе специализированных стоматологических клиник. В любом случае стоматологические услуги оказываются на базе выбранного лечебного учреждения.

Как правило, стоматологическая помощь входит в комплексные программы ДМС. Например, страховая медицинская программа предусматривает амбулаторно-поликлиническое обслуживание, в том числе стоматологическую помощь и вызов врача на дом. Полноценных отдельных программ по стоматологии на рынке очень немного.

"Дело в том, что страховщику корпоративные программы могли бы быть выгодны в том случае, если бы они стоили от 400 у. е. , но при том условии, что количество застрахованных превышало бы 1000 человек по одному договору. То есть вступал бы в действие закон больших чисел" , - говорит заместитель генерального директора страховой компании "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " Александр Варенцов.

Однако в РФ очень сложно найти предприятие, готовое покупать своим сотрудникам полисы по стоматологии за такие деньги, так как обычный полис ДМС, куда включены услуги стоматологии, стоит в среднем от 600 у. е.

Предлагаемые страховщиками программы отличаются друг от друга сервисной частью (выбор точек обслуживания, возможность получения круглосуточной помощи), перечнем страховых рисков, то есть непосредственно медицинских услуг, используемых материалов и вспомогательных стоматологических процедур. Возможны также различные скидки и бесплатные бонусы на услуги, не входящие в программу страхования.

"Существуют программы стандартные, включающие определенный объем услуг, и расширенные, включающие дополнительно снятие зубного налета методом Air-Flow, восстановление коронковой части зуба с помощью анкерного штифта, подготовку к протезированию и протезирование, хирургическое лечение пародонтита, а также профилактические мероприятия в стоматологии" , - рассказывает главный специалист департамента медицинского страхования компании "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " Андрей Дмитренюк.

Цена и качество

Чем больше наполнение программы, тем, соответственно, дороже лечебное учреждение, на базе которого будет реализована программа, а также чем меньше исключений из программы и выше страховое покрытие, тем дороже программа страхования. Кроме того, если стоматологическая программа идет в комплексном амбулаторно-поликлиническом обслуживании, то стоимость программы снижается. А если клиент выбирает сеть лечебных учреждений, то стоимость договора здесь уже возрастает.

Разброс цен на стоматологические программы достаточно велик и зависит от численности коллектива застрахованных, уровня лечебных учреждений и дополнительных опций, включенных в программу. Низший ценовой предел составляет порядка 100 долларов, высший - 1000 долларов и выше. Так, компания "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " предлагает для взрослых и детей программу "Специализированная стоматология". Для взрослых, например, страховые премии варьируются от 100 до 2000 долларов. Стандартная программа этой компании включает в себя, в частности, терапевтическое лечение кариеса и его осложнений (пульпита, периодонтита) с использованием свето- и химиоотверждаемых материалов, рентгеновское и радиовизиографическое обследование, местную анестезию и наркоз, хирургическое лечение, организацию экстренной стоматологической помощи в ночное время с медицинской транспортировкой в медицинское учреждение и обратно.

В компании "РОСНО XE "РОСНО" " при приобретении в рамках комплексной программы стоимость данной опции может колебаться от 100 до 450 долларов. Комплексная программа ДМС РОСНО "Стандарт" предусматривает предоставление застрахованному консультации специалистов, функциональную диагностику, физиотерапию, терапевтическую и хирургическую стоматологию.

"Дополнительно программы могут быть расширены на косметическую стоматологию, застрахованным предлагаются скидки на услуги, не входящие в программу, например протезирование" , - рассказывает начальник отдела Центра медицинского страхования РОСНО XE "РОСНО"  Нина Егоркина.

В компании "ГУТА-Страхование XE "ГУТА-Страхование" " для каждого лечебного учреждения разрабатываются свои программы, поскольку они могут продаваться как отдельно, так и в совокупности с поликлинической помощью (и другими рисковыми программами). Основные программы компании - "Эконом" , "Стандарт" , "Стандарт+" и "VIP". Эти программы отличаются наполнением медицинскими услугами. Минимальная стоимость стоматологических программ составляет 85 долларов, а программы с расширенным покрытием обойдутся уже от 600 долларов в год.

Самая скромная программа - "Эконом". Она включает терапевтическое и хирургическое лечение полости рта, обеспечивая минимальное обслуживание клиентов. Программы "Стандарт" и "Стандарт+" имеют более широкий набор медицинских услуг. Как правило, они включают в себя лечение пародонтоза I и/или II степени, профилактические мероприятия, подготовку к протезированию. "VIP"-программы могут дополнительно к стандартному набору содержать такие услуги, как хирургическое лечение пародонтоза и/или протезирование зубов.

В страховой компании

"Энергогарант XE "Энергогарант" " стоимость стоматологической программы для физлиц колеблется в диапазоне от 100 до 1200 долларов. Для юр-лиц, в зависимости от численности застрахованных, возрастного состава и других критериев, от 60 до 800 долларов. Стоимость страхования для коллективов, естественно, ниже, чем для отдельных граждан.

Кто выгоднее?

Страховщики предлагают свои услуги как физическим, так и юридическим лицам, однако коллективная форма ДМС наиболее распространена. В компании "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " для физических лиц на базе нескольких клиник разработаны специальные программы стоматологического обслуживания, предоставляющие наиболее полный перечень услуг, оказываемых по данному профилю. А для корпоративных клиентов (в дополнение к программам поликлинического обслуживания) предлагается более широкий список лечебных учреждений. Кроме того, при корпоративном страховании возможно расширение по желанию клиента стандартного объема услуг включением дополнительных опций.

Принципиальных различий между физическими и юридическими лицами в медицинской части программы нет. Единственное отличие в сервисе. "Частным лицам, как правило, не предлагают альтернативные стоматологические центры (в дополнение к обслуживанию на базе поликлиники) и сетевые стоматологические программы" , - говорит член правления компании "Ренессанс Страхование XE "Ренессанс Страхование" " Сирма Готовац. Некоторые медицинские учреждения вообще не разрешают страховщикам прикреплять физических лиц.

Однако, как показывает практика, для страховщиков гораздо выгоднее иметь дело с корпоративными клиентами, нежели с частными лицами. Например, по ДМС компания "Альфа-Страхование XE "Альфа-Страхование" " с физическими лицами работает минимально: 90 % продаж по ДМС приходится на корпоративное страхование. Подобная политика вполне закономерна.

По статистике за медицинской помощью обращается лишь каждый третий застрахованный по коллективному договору, а застрахованный по индивидуальному контракту обязательно обратится за медицинской помощью.

***

По статистике за медицинской помощью обращается лишь каждый третий застрахованный по коллективному договору, а застрахованный по индивидуальному контракту обязательно обратится за медицинской помощью

***

ВОПРОС ГАЗЕТЫ

Насколько популярны сегодня стоматологические программы в рамках ДМС?

Валерий Нехорошев, руководитель управления добровольного медицинского страхования страховой компании "Стандарт-Резерв XE "Стандарт-Резерв" ":

"Для юридических лиц, то есть по коллективным договорам, стоматологические услуги всегда были неотъемлемой составляющей программы ДМС. А вот число физических лиц, застрахованных по стоматологическим программам, в последние годы заметно возрастает. Связано это с тем, что из всех лечебных учреждений именно стоматологические клиники находятся в условиях наибольшей конкуренции: они ориентированы на потребности рынка, коммерчески подвижны. Совместно со страховыми компаниями они разрабатывают и предлагают клиентам такие программы, которые интересны индивидуалам в долгосрочном разрезе: недорогое и постоянное - из года в год - обслуживание. Невысокую цену страховки страховая компания может предложить за счет числа клиентов именно в этой клинике".

Проблемы развития добровольного медицинского страхования 

Известия (Москва), 19 июля 2006 г., №128, С.1 ПРИЛОЖЕНИЕ СТРАХОВАНИЕ

Наверное, эти, надеюсь, несколько статей можно было написать и на другую тему. Скажем, рассказать о достигнутых страховщиками и медучреждениями успехах, подсчитать количество обслуженных пациентов, оценить количество спасенных и вылеченных. В самом деле, уместно ли сейчас, когда рынок добровольного медицинского страхования растет со скоростью - по разным оценкам 25 - 40% в год, говорить о проблемах его развития?

(Продолжение статьи от 1 июня 2006 года)

Третья проблема - нехватка медицинских учреждений должного уровня.

Конечно, в городах-миллионниках все относительно благополучно. Но стоит выехать за пределы, скажем, Московской кольцевой - и ЛПУ, готовые качественно оказывать платные услуги, можно буквально по пальцам пересчитать.

К сожалению, проблема эта не только не может быть решена в одночасье, но и, скорее всего, будет усугублена в ходе релизации национальных проектов. Почему? Дело не только, и не столько в том, что государство, увы, никогда не относилось к числу эффективных собственников (справедливости ради надо отметить, что в последнее время ситуация несколько улучшилась). Дело прежде всего в том, что государственные лечебные учреждения - если им позволят оказывать платные услуги - надолго создадут совершенно невыносимую конкурентную среду для зарождающейся частной медицины. В самом деле, как конкурировать, если вашему сопернику все активы достались бесплатно, да еще и с гарантией своевременной замены? Ведь в этом случае стоимость его услуг может быть установлена на уровне, недоступном для частного... (Характерный пример на сходную тему: вы голосуете на дороге; останавливается новехонькая "Ауди". Угадайте, кто за рулем - владелец или наемный водитель? )

Тут необходимо сделать оговорку: казалось бы, страховые компании должны быть заинтересованы в низких ценах. Такой взгляд, однако, отличается некоторой близорукостью. Дело в том, что страховые компании, занимающиеся ДМС, заинтересованы, прежде всего - или, как минимум, среди прочего - в развитии медицины. А действительно плодотворное развитие возможно только в условиях достаточно жесткой и разноплановой конкуренции, но конкуренции прежде всего разумной.

Четвертая проблема - нехватка кадров. И хотя это, скорее, проблема ЛПУ, касается она и страховых компаний.

Конечно, времена, когда врачи уходили из медицины "налево и направо", пожалуй, прошли. Однако последствия прошедших пятнадцати (! ) лет будут сказываться еще долго; врачи, ушедшие кто в бизнес, кто в фармацевтику, кто в таксисты, уже не вернутся.

Кроме того, существует интересный феномен: только что выпущенный специалист не очень-то нужен частным клиникам (опыта маловато), а специалист, проработавший в районной поликлинике больше 7-Ю лет, не нужен, несмотря на опыт - слишком уж въелось соответствующее отношение. Исключения существуют, но только подтверждают правило.

Ситуация с кадрами несколько лучше в тех городах, где существуют медицинские институты - там изначально несколько выше приток; но в целом кадровая проблема стоит достаточно остро.

Пятая проблема - налоговая. Собственно, это группа проблем; часть из них уже решены - как, например, зачет платежей по ДМС для уменьшения налогооблагаемой базы по подоходному налогу, или находятся в процессе решения. Оставшиеся, однако, умудряются исподволь, незаметно, но довольно эффективно портить жизнь и страховщикам, и ЛПУ. Например: медицинские - а равно и страховые - услуги не облагаются налогом на добавленную стоимость. Почему при этом и медицинские, и страховые компании должны использовать счета-фактуры, которые и придуманы-то для отслеживания НДС, - загадка. Или еще: расходы на добровольное медицинское страхование уменьшают налогооблагаемую базу по налогу на прибыль в размере, не превышающем 3% от годового фонда оплаты труда. Сейчас, вроде бы, предлагают увеличить норматив до 10%. Но вот вопрос: а для чего вообще нужен такой норматив? Чтобы отпугнуть предприятия, которые платят "серую" зарплату? Или чтобы найти такие предприятия? Простите, а кроме ДМС, что, других средств нет?

Список, разумеется, не исчерпывающий и при желании его можно и продолжить. Главные проблемы, однако, обозначены; часть из них не может быть решена в принципе, а может быть только сглажена - как негативная селекция, например (см. начало статьи). Часть - дело не одного года, как в случае с нехваткой кадров и качественных ЛПУ.

А вот оставшиеся две вполне могут быть разрешены, что называется, одним росчерком пера; и если с отменой счетов-фактур для медицинских учреждений не все так просто (нужно будет менять закон о бухгалтерском учете и т.д.), то с разрешением расчетов "по прикреплению" все может быть решено быстро и гладко. И тогда, наконец, страховые компании смогут предложить достойные продукты и для физических лиц. А дальше будет запущена своеобразная "цепная реакция". Страховщики станут больше платить тем ЛПУ, которые лучше управляют убытками. Все большее число жителей будут страховать себя и своих близких - особенно детей. Уменьшится влияние "негативной селекции" - и цены снизятся. И еще больше клиентов, и еще больше новых клиник - и так далее.

Дело, повторимся, за малым - простым росчерком пера.

Лицензия С N 1298 86 Федеральной службы страхового надзора

Медицинское страхование; вопросы и ответы

Аргументы и факты (Москва), 19 июля 2006 г., №029, С.5 Приложение "Лето"

Елена Семенова

Если вам не нравиться, как лечат зубы в районной поликлинике, если вам не по душе лицо вашего гинеколога (терапевта, отоларинголога, невропатолога - нужное подчеркнуть), значит, пора брать ДМС.

Купив полис добровольного медицинского страхования, есть надежда, что лечить вас будут за деньги, но гораздо лучше, чем обычно.

- Все полисы ДМС одинаковые?

- Напротив, все они разные. Самые недорогие предусматривают только диагностику и лечение в клиниках и медцентрах, с которыми сотрудничает ваша страховая компания. Чем больше список заболеваний, которые берутся вылечить по вашей страховке, тем полис дороже. Чем больше в ней список клиник - тот же эффект.

Еще больше увеличивается цена, если в договор включены услуги по скорой помощи и экстренной госпитализации. Ведение беременности и роды -часто это отдельный полис, но если включить его в основной (ДМС действует год, а за год много чего может случиться!), то это сделает его еще дороже.

- Полис добровольного медицинского страхования для детей любого возраста одинаков?

- Нет, ведь ребенку 2 лет нужно совсем иное медицинское наблюдение, чем 15-летнему подростку. Вряд ли последнему понадобятся оздоровительный массаж и лечебная гимнастика для младенцев. Поэтому семейные программы медстрахования разные - для детей от 0 до года (личный педиатр будет приезжать на дом), с года до трех, с трех до семи и полисы для школьников (это непременно все необходимые обследования и прививки).

- Нужно ли что-то платить в клинике, если вы уже заплатили за полис ДМС?

- Нет, не надо, если вы делаете обследования, лечитесь в рамках своей страховой программы. Но любую процедуру, не упомянутую в полисе, придется оплатить. К тому же сотрудники страховой компании должны проконтролировать качество, необходимость и своевременность оказанных вам медицинских услуг.

- Можно ли получить медицинскую помощь по полису ДМС, если вы живете под Москвой?

- По некоторым полисам ДМС предусмотрено обслуживание застрахованных в пределах 10-50 км от МКАД. В пределах этой зоны бесплатно по вызову застрахованного выезжают "страховая скорая помощь" и "семейные доктора".

- Что делать, если вас ничего особенно не беспокоит и вы просто хотите пройти обследование?

- Без показаний пройти такое обследование по полису ДМС, как правило, нельзя. Вам придется сначала сходить на прием к нужному специалисту и получить от него направление на обследование, если он сочтет это необходимым. Исключение составляют специальные программы ДМС для детей.

- Что делать, если вы хотите попасть к определенному специалисту или в определенную клинику, а они не связаны с вашей страховой компанией никакими договорами?

- Если такие медицинские услуги необходимы вам по медицинским показаниям и направлению врача, а в базовом лечебном учреждении, указанном в договоре страхования, их нет, страховая компания должна обеспечить их вам в иной клинике уровнем не хуже вашей. То есть на прием к Евгению Чазову вы вряд ли попадете, но коль скоро будет такая нужда, в Институт кардиологии направить вас просто обязаны. Для этого надо позвонить страховщикам, а они, в свою очередь, займутся тем, чтобы подыскать вам нужного специалиста.

- А что делать, если вы хотите попасть именно к конкретному врачу в "чужой" клинике?

- Ничего! Просто идти на прием и заплатить из своего кармана. А потом принести квитанцию в свою страховую компанию и написать заявление о "возмещении" - деньги вернут! Главное -убедиться, что ваши деньги изначально пошли именно в кассу нужной клиники, а не на счет дружественной ей страховой компании. В последнем случае ваши страховщики не смогут вернуть вам деньги.

- Какие медицинские справки можно получить, если вы приобрели полис ДМС?

В рамках комплексной программы ДМС предусмотрена выдача листов временной нетрудоспособности (больничных), справок о состоянии здоровья и справок для оформления детей в дошкольные и образовательные учреждения. Не входят в такую программу справки для занятий спортом, в том числе для посещения бассейна, справки на ношение оружия и для получения водительского удостоверения.

Без страховки никуда

Молодежь Эстонии (Таллинн), 20 июля 2006 г., №166

Анна Литвинюк

С неприятным сюрпризом в виде необходимости оформлять дополнительную медицинскую страховку для поездки в соседние Литву и Латвию нынешним летом столкнулись имеющие долговременный вид на жительство в Эстонии и Европейском союзе граждане третьих стран.

- При въезде в страну самым важным фактором является именно гражданство, а не вид на жительство или статус резидента, - пояснила "МЭ" представитель Министерства иностранных дел Эстонии Эхтель Халлисте.

Тем более что правила въезда на собственную территорию в случае, когда речь идет о третьих странах, страна определяет сама. Так, в третьем пункте первого параграфа четвертой статьи Иммиграционного законодательства Латвии одним из условий въезда иностранца в Латвию является именно наличие частного медицинского страхового полиса, гарантирующего покрытие расходов на лечение на территории этой страны.

Правда, оформлять частную медицинскую страховку при выезде за границу приходится не только негражданам Эстонии, постоянно проживающим здесь. Больничная касса, например, по сей день рекомендует своим застрахованным членам накануне поездки за границу заключать договоры о частном медстраховании, которые покрывают транспортные расходы и часть расходов, входящих в графу "самофинансирование пациента".

Такой совет БК дает для того, чтобы сократить риск утраты средств, затраченных на лечение за рубежом. Несмотря на общую территорию и договоры со странами ЕС, Больничная касса далеко не всегда удовлетворяет ходатайства наших местных жителей о выплате части средств, затраченных в виде самофинансирования на лечение за границей. Не возвращает БК и денег, затраченных на транспортировку пациента из одного государства в другое. В 2005 году из 327 ходатайств о выплате компенсаций за лечение за рубежом было удовлетворено только 246.И это при том, что, по словам представляющей Эстонскую Больничную кассу Кадри Клеттенберг-Паас, все члены Больничной кассы, независимо от наличия или отсутствия у них гражданства, имеют право на медицинскую помощь в странах Европейского союза. К транспортировке пациента в случае болезни из одного государства в другое и части затрат, относящихся к сфере самофинансирования, это отношения не имеет.

Всего в минувшем году БК возвратила в виде компенсаций за лечение жителям ЕС, лечившимся в Эстонии, и жителям Эстонии, которым потребовалась медпомощь в ЕС, 15 505 000 крон.

Право на медицинскую помощь на территории Евросоюза имеют те жители Эстонии, у которых есть карточка медицинского страхования европейского образца или заменяющий ее сертификат. Заказать такую карточку можно только при наличии действующей медицинской страховки. Соответствующее заявление в БК можно отправить письмом, по электронной почте с цифровой подписью или лично обратившись в бюро обслуживания клиентов БК. Выдают карточку в течение десяти дней, а сертификат в случае необходимости немедленно. Стоит помнить и о том, что европейская карточка медстрахования и заменяющий ее сертификат действительны только вместе с удостоверяющим личность документом с фотографией.

На протяжении минувшего года БК выдала 99 701 европейскую карту медицинского страхования и 40381 сертификат. Счета на лечение эстоноземельцев БК предъявили за это время 15 государств. Больше всего счетов поступило из соседней Финляндии - 134, из Швеции - 49 и Латвии - 48. Средние расходы на одного пациента, лечившегося за границей, в 2005 году составляли 13 365 крон. Самыми высокими они были в Финляндии - 22 056, самыми низкими в Латвии - 715 крон.

Иные виды страхования
Промышленное страхование станет обязательным с 2007 года
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Для всех, кроме государства

Банковский комитет Госдумы вчера рекомендовал к принятию во втором чтении законопроект о страховании ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта. Отсрочки введения обязательного страхования сроком на год не будет: проект закрепляет обязанность такого страхования рисков для частных владельцев опасных объектов с 2007 года. Для опасных объектов, существующих за счет бюджетных средств, обязательный полис потребуется лишь с 2008 года.

Вчера на заседании банковского комитета Госдумы был утвержден проект так называемой автогражданки для промышленников - обязательного страхования ущерба от деятельности опасных объектов. По решению членов комитета закон, обязывающий владельцев опасных объектов страховать свою ответственность, вступает в силу для частных компаний с 1 января 2007 года. Государственным опасным производствам дана отсрочка - им страховку надо будет покупать с 1 января 2008 года.

Ъ Проект "Об обязательном страховании гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта" был принят Госдумой в первом чтении 16 декабря прошлого года (см. 'Ъ" от 19 декабря 2005 года). Он предусматривает обязательное страхование ответственности всех предприятий, на которых эксплуатируются так называемые опасные объекты (предприятия нефте-, газо- и уголъноперерабатывающей промышленности и прочие). Проект обязывает их покупать страховку на сумму от 14, 8 млн руб. до 1, 7 млрд руб. в зависимости от уровня опасности объекта.

Еще в середине июня президент Всероссийского союза автостраховщиков Александр Коваль, являющийся одним из авторов законопроекта, заявил, что из-за сложности закона его введение откладывается на год - на 2008-й для частных опасных объектов и на 2009-й - для государственных (см. „Ъ" от 20 июня). На тот момент разработчики проекта считали, что не успеют подготовить его ко второму чтению в весеннюю сессию.

Отметим, дискриминация частных компаний была заложена в проект с самого начала. Аргументы депутатов кредитного комитета сводятся к тому, что средства на покупку обязательных полисов для опасных объектов компаниям следует заложить в бюджет на 2007 год, а на это потребуется время. В случае с отсрочкой на год введения промышленной "автогражданки" частники все равно бы начали страховаться на год раньше госкомпаний. Депутаты решили, что в предоставлении государственным структурам преимущества в виде одного года отсрочки нет ничего несправедливого.

Изменились и другие параметры проекта, к примеру, размер максимальной выплаты по страховому случаю увеличен до 6, 5 млрд руб. Это изменение вчера стало предметом дискуссии между депутатами комитета. Георгий Леонтьев и Анатолий Губкин требовали финансово-экономического обоснования четырехкратного увеличения максимальной выплаты. Господин Леонтьев высказал опасение, что такое увеличение вызовет резкий рост тарифов на этот вид страхования. Однако глава Федеральной службы страхового надзора Илья Ломакин-Румянцев заверил всех, что этого не произойдет. В качестве примера он привел ситуацию с ОСАГО: "Еще в 2003 году мы говорили о том, что увеличение тарифа на ОСАГО на 5-10% позволит повысить выплаты с 240 тыс. руб. до 1 млн руб.".

После вчерашнего решения банковского комитета процесс введения этого вида обязательного страхования обещает пойти быстро. Предполагается, что во втором чтении законопроект будет обсуждаться Госдумой уже 5 июля.

Страхование строительно-монтажных рисков

Финансовая газета (Региональный выпуск) (Москва), 29 июня 2006 г., №026, С.4-5

А. Войко, к.э.н., ст. преподаватель кафедры финансов, денежного обращения и кредита ГУУ

БУХГАЛТЕРУ СТРОИТЕЛЬНОЙ ОРГАНИЗАЦИИ

Страхование строительно-монтажных рисков - достаточно новый вид страхования в России. Поэтому оно характеризуется недостатком методических подходов для определения уровня риска и, как следствие, отсутствием четкой методики расчета страховых тарифов.

Преимущества страхования

Сущность страхования строительных рисков заключается в том, что на всех стадиях строительства от разработки технико-экономического обоснования до пуска объекта в эксплуатацию остается возможность не только компенсировать страхователю внезапные и непредвиденные убытки, но и защищать капиталовложения в строительство.

При этом предприятие получает возможность планировать свои будущие расходы; распределять средства согласно финансовому плану; предотвращать непредсказуемо высокие потери, которые могут возникнуть вследствие нанесения ущерба, что способствует защите частных предприятий от банкротства и обеспечивает их конкурентоспособность.

Владелец полиса страхования СМР обладает следующими преимуществами.

Во-первых, основная задача подобного страхования - получение застройщиком или строительной компанией (покупателем полиса) быстрой финансовой компенсации убытков при повреждении или разрушении части здания, сооружения или даже возведенного строения, для того чтобы строительство объекта было завершено без больших задержек. Таким образом, отпадает необходимость в формировании резервных фондов на случай ущерба. Получая возмещение от страховщика, строительная компания не прерывает финансирования строительства.

Во-вторых, если риски были застрахованы (и перестрахованы), то страховщик может после проверки соответствующих документации и фактов сразу оплатить причиненный ущерб. Зачастую это помогает минимизировать последующие убытки, так как у страхователя появляется возможность незамедлительно предпринять необходимые действия, например, по консервации объекта и др.

В-третьих, страховщик может консультировать страхователя по вопросам защиты и выбора эффективных предупредительных мероприятий, а в случаях наступления опасностей - предложить меры по сокращению убытков. Данные рекомендации даются на основе мирового опыта строительства тех или иных объектов, их можно получить уже на ранней стадии строительства. Поэтому приглашение страховщика на этапе проектировочных работ является очень эффективным. Он может, например, рекомендовать произвести монтаж необходимых защитных сооружений - систем сигнализации и пожаротушения и пр. В случаях монтажа страхователь гарантированно получит скидки при заключении договора.

Следует заметить, что страхование создает дополнительную материальную заинтересованность (к интересу застройщика добавляется еще интерес страховщика) в осуществлении бесперебойного и качественного строительства: оно позволяет снижать убытки, контролировать работу. Конечно, страховщики не отвечают за качественное проектирование или деятельность государственного строительного надзора, но у них есть возможность осуществлять контроль над процессом строительства и требовать соблюдения определенных правил и требований к нему.

В развитых странах страхование строительно-монтажных рисков является обязательным условием участия в тендерах и заключения строительных контрактов. В нашей стране это пока исключительно добровольное дело.

Недостаточные финансовые возможности большинства российских страховщиков сдерживают развитие страхования финансовых рисков в строительстве. По оценкам специалистов, занимающихся страхованием строительно-монтажных рисков, реальные цены страхования строительно-монтажных рисков в России еще долгое время будут высокими.

Обязательным страхование строительно-монтажных рисков может стать лишь в том случае, если на это будет прямо указано в федеральных законах. В настоящее время законодательно предусмотрено лишь страхование ответственности строительных организаций. Как следует из п. 1 ст. 9 и п. 1 ст. 15 Федерального закона от 21.07.97 г. N 116-ФЗ "О промышленной безопасности опасных производственных объектов", любая организация, эксплуатирующая опасный производственный объект, обязана страховать свою ответственность. А к таким объектам относятся в том числе площадки, на которых используются стационарно установленные грузоподъемные механизмы и эскалаторы.

Довольно часто обязанность страховать строительно-монтажные риски предусматривается в договоре строительного подряда. Страхователем выступает та сторона договора, на которой лежит риск случайной гибели или повреждения объекта строительства, материала, оборудования и другого имущества, используемого при строительстве, либо ответственность за причинение вреда другим лицам (п. 1 ст. 742 ГК РФ). Иначе говоря, страхователями выступают подрядчики или субподрядчики.

Строительно-монтажные риски предполагают несколько видов страхования: страхование возможных имущественных потерь в результате непредвиденных природных явлений, техногенных аварий и катастроф; страхование ответственности строителей перед третьими лицами - причинения вреда здоровью или имуществу физических лиц, организаций, находящихся в зоне влияния строительной площадки; страхование от несчастных случаев на производстве; страхование послепусковых гарантийных обязательств строителей.

Однако следует иметь в виду, что страхование - не решение всех проблем строительной компании, так как по обычным правилам страхования не подлежит возмещению ущерб, возникший вследствие: любого рода военных действий и их последствий, террористических актов, гражданских волнений, забастовок и локаутов, конфискации и реквизиции, прерывания работы, ареста, уничтожения или повреждения имущества по распоряжению гражданских или военных властей, принудительной национализации, введения чрезвычайного или особого положения, мятежа, бунта, путча, государственного переворота, заговора, восстания или революции; стихийных бедствий, если территория страхового покрытия объявлена зоной стихийного бедствия до момента заключения договора страхования; воздействия ядерной энергии в любой форме; умышленных действий или грубой неосторожности страхователя, его сотрудников или его представителей; повреждений или гибели застрахованного имущества в период полного или частичного прекращения работ; невыполнения страхователем правил техники безопасности во время проведения строительно-монтажных и других работ на застрахованных объектах.

Страховые платежи по договору страхования

Как правило, страховая премия по договору страхования рассчитывается от сметной стоимости определенного этапа строительных работ. В бухгалтерском учете страховая премия, оплаченная подрядчиком, отражается как затраты по обычной деятельности. Порядок их учета регламентируется положением по бухгалтерскому учету "Расходы организации" (ПБУ 10/99), утвержденным приказом Минфина России от 6.05.99 г. N 33н.

В целях налогообложения прибыли такие расходы принимаются в полном размере (п.п. 4 п. 1 и п. 3 ст. 263 НК РФ). Однако если организация применяет метод начисления, а договор страхования заключен на срок более одного отчетного периода по налогу на прибыль, то порядок включения в расходы страховых премий имеет свои особенности. Они закреплены в п. 6 ст. 272 НК РФ.

Так, в состав расходов включаются только оплаченные страховые премии. К примеру, если договор страхования заключен, а оплата премии не произведена, то расходы по такому договору в целях налогообложения прибыли не принимаются.

Если же срок действия договора страхования приходится на несколько отчетных периодов, а премия уплачивается одним платежом, то расходы на страхование признаются равномерно в течение срока действия договора. Причем срок действия договора рассчитывается в днях.

Пример 1. Подрядчик заключил договор страхования строительно-монтажных рисков по возведению нулевого цикла жилого комплекса. Страховая премия составила 900 000 руб., уплачена единовременно. Срок действия договора страхования - с 20 ноября 2004 г. по 20 июня 2006 г., т.е. 578 дней.

В соответствии с ПБУ 10/99 платежи по добровольному страхованию относятся к расходам по обычным видам деятельности как прочие затраты. Страховые платежи отражаются на счете 97 "Расходы будущих периодов".

В бухгалтерском учете производятся записи:

Д-т 76, субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию", К-т 50, 51 - 900 000 руб. - перечислен страховщику страховой платеж;

Д-т 97, К-т 76, субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию" - 900 000 руб. - сумма страхового платежа отражена в составе расходов будущих периодов.

Расходы, учтенные на счете 97, в течение периода действия договора страхования списываются на счета учета затрат на производство равномерно, пропорционально объему продукции или в другом порядке, предусмотренном организацией (Д-т 20 "Основное производство" (23, 25, 26, 44), К-т 97).

В состав расходов 2004 г. могут быть отнесены затраты на страхование за 42 дня. Таким образом, сумма расходов 2004 г. составит:

900 000 руб. : 578 дн. х 42 дн. = 65 397, 92 руб.

За 2005 г. в расходы будут равномерно включены затраты на сумму 568 339, 1 руб. (900 000 руб. : 578 дн. х 365 дн.).

Оставшаяся часть страховой премии в размере 266 262, 98 руб. (900 000 -65 397, 92 - 568 339, 1) будет учтена при налогообложении в 2006 г.

При наступлении страхового случая, предусмотренного договором страхования, причиненные организации убытки полностью или частично компенсируются суммой страхового возмещения. В этом случае сумма страховых взносов, учтенная на счете 97, списывается в дебет счета 99 "Прибыли и убытки".

Иногда по договору страхования страховая премия перечисляется не одним (как в нашем примере), а несколькими платежами. Если в договоре установлена одинаковая сумма ежемесячного или ежеквартального платежа, затраты на страхование можно учесть при налогообложении в том периоде, в котором произведена оплата. А если в договоре предусмотрено, что, к примеру, 90% премии уплачивается при заключении договора, а 10% - за месяц до его окончания, то сразу включить оплаченные 90% премии в расходы нельзя, поскольку при этом будет нарушен общий порядок признания расходов методом начисления: в соответствии с п. 1 ст. 272 НК РФ расходы признаются таковыми в том отчетном (налоговом) периоде, к которому они относятся.

Убытки от страхового случая

Допустим, событие, на случай которого проводилось страхование, произошло: у строительной организации возникают убытки от порчи имущества, утраты построенного, но не переданного заказчику объекта и одновременно право требовать у страховщика страховую выплату.

В целях бухгалтерского учета убытки организации от страхового случая рассматриваются как чрезвычайные расходы (п. 13 ПБУ 10/99), а в целях налогообложения прибыли - как внереализационные (п.п. 6 п. 2 ст. 265 НК РФ).

Пример 2. В результате пожара на стройплощадке сгорела часть строящегося объекта, затраты по возведению которого составляли 24 600 000 руб., а также материалы на сумму 1 500 000 руб. и основные средства остаточной стоимостью 350 000 руб.

Общая величина потерь от пожара - 26 450 000 руб. (24 600 000 + 1 500 000 + 350 000).

На сумму ущерба от пожара в учете строительной организации (подрядчика) делаются следующие записи:

Д-т 94 "Недостатки и потери от порчи ценностей", К-т 20 "Основное производство" - 24 600 000 руб. - списана сгоревшая часть строящегося объекта;

Д-т 94, К-т 10 "Материалы" - 1 500 000 руб. - списаны сгоревшие материалы;

Д-т 94, "Недостатки и потери от порчи ценностей", К-т 01, субсчет "Выбытие основных средств" - 350 000 руб. - списаны сгоревшие основные средства;

Д-т 99, К-т 94 - 26 450 000 руб. -отражен общий убыток от пожара.

Полученное от страховщика страховое возмещение отражается в бухгалтерском учете как чрезвычайные доходы (п. 9 ПБУ 9/99 ).

Следует отметить, что страховые выплаты прямо не указаны в главе 25 НК РФ как доходы, подлежащие налогообложению. Однако перечень таких доходов не является исчерпывающим. А по своему смыслу страховое возмещение соотносится с понятием "суммы возмещения убытков или ущерба", которое указано в п. 3 ст. 250 НК РФ. Поэтому для целей налогообложения поступившее страховое возмещение признается внереализационным доходом.

При этом если страховая выплата равна или превышает размер ущерба, то все убытки, понесенные организацией в результате страхового события, покрываются страховщиком.

Предположим, в нашем примере выплата по договору страхования составила 26 450 000 руб.

В бухгалтерском учете строительной организации производятся записи:

Д-т 76, субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию", К-т 99 - 26 450 000 руб. - отражен убыток от пожара на стройплощадке, подлежащий возмещению по договору страхования;

Д-т 51, К-т 76, субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию" - 26 450 000 руб. - поступило страховое возмещение от страховой компании.

В налоговой декларации по налогу на прибыль сумма 26 450 000 руб. будет показана дважды - в составе внереализационных доходов и внереализационных расходов.

Если же страховая выплата не покрывает всех убытков, у организации возникает отрицательны и финансовый результат, который будет учитываться при налогообложении.

Допустим, что договором страхования предусмотрена безусловная франшиза (заранее установленная сумма убытка, не подлежащая возмещению страховщиком) в размере 5% от убытка. Тогда страховщик обязан возместить не 26 450 000 руб., а только 25 127 500 руб. (26 450 000 руб. - 26 450 000 руб. х 5%). В этом случае по счету 99 "Прибыли и убытки" будет выявлен общий убыток от пожара - 1 322 500 руб. (26 450 000 -25 127 500). Эта сумма уменьшает налоговую базу отчетного периода.

Реже встречается ситуация, когда сумма причитающегося страхового возмещения превышает сумму фактического убытка. Обычно это возможно, если предметом страхования является не фактическая, а договорная стоимость СМР (с учетом прибыли подрядчика). Тогда разница между полученным страховым возмещением и убытком от страхового случая будет формировать прибыль строительной организации.

Пример 3. Стоимость недостроенного объекта, сгоревшего во время пожара, - 5 600 000 руб. По договору страхования возмещению подлежит сметная стоимость работ без учета НДС, которая включает 15%-ную прибыль подрядчика. Тогда сумма страхового возмещения составит 6 440 000 руб. (5 600 000 руб. + 5 600 000 руб. х 15%). При этом в целях налогообложения следует учитывать 840 000 руб. (6 440 000 - 5 600 000).

Часто в договоре строительного подряда предусматривается, что подрядчик сдает заказчику работы поэтапно, при этом стороны подписывают акт о приемке выполненных работ (форма N КС-2) и справку о стоимости выполненных работ и затрат (форма N КС-3). В этом случае риск утраты и случайной гибели сданного объекта (его части) переходит к заказчику.

Если объект сдан заказчику и произошло страховое событие, в результате которого причинен ущерб объекту, несмотря на то что объект застрахован, страховщик может отказать в выплате. Это возможно, когда по договору страхования выплату должен получить подрядчик, но у него отсутствуют убытки, поскольку сдал работы заказчику. Во избежание подобной ситуации в договоре страхования следует установить, что в части работ, сданных заказчику, он выступает выгодоприобретателем. Тогда страховая компания обязана возместить убытки заказчика, которые будут выражены в стоимости утраченной части вложений в незавершенное строительство.

Пример 4. В результате урагана повреждена часть несущих конструкций и перекрытий строящегося объекта. Причем к этому моменту работы были приняты заказчиком. Затраты на возведение объекта составили 5 900 000 руб. (в том числе НДС - 900 000 руб.), на демонтаж и вывоз строительного мусора- 1 200 000 руб. (в том числе НДС - 183 050, 85 руб.), стоимость материалов, подлежащих вторичному использованию, - 450 000 руб.

В учете заказчика будут сделаны записи:

Д-т 94, К-т 08, субсчет "Строительство объектов основных средств" - 5 000 000 руб. (5 900 000 - 900 000) -списан поврежденный объект;

Д-т 94, К-т 19 "Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям" - 900 000 руб. - списан НДС, уплаченный подрядчику;

Д-т 94, К-т 60 "Расчеты с поставщиками и подрядчиками" - 1 200 000 руб. - отражена стоимость работ по разборке, демонтажу и вывозу строительного мусора (с учетом НДС);

Д-т 10, субсчет "Строительные материалы", К-т 94 - 450 000 руб. - оприходованы материалы, пригодные для дальнейшего использования;

Д-т 99, К-т 94-6 650 000 руб. (5 000 000 + 900 000 + 1 200 000 - 450 000) -отражены убытки от стихийного бедствия.

По условиям договора страхования все убытки компенсируются заказчику, который является выгодоприобретателем. В бухгалтерском учете заказчика будут сделаны следующие записи:

Д-т 76, субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию", К-т 99 - 6 650 000 руб. - признаны страховщиком убытки по страховому акту;

Д-т 51, К-т 76, субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию" - 6 650 000 руб. - получено страховое возмещение от страховой компании.

Страховка для опасных объектов подорожала

Бизнес (Москва), 30 июня 2006 г., №117, С.4

Александр Кадушин

Страховой полис, который будут обязаны приобретать владельцы особо опасных объектов, обойдется им почти в четыре раза дороже, чем они ожидали.

Законопроект "Об обязательном страховании гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасных объектов" был внесен в Госдуму еще в 2004 году. Он предполагает, что все организации, эксплуатирующие в совокупности 45 тыс. опасных объектов (промышленные, гидротехнические сооружения, автозаправочные и газонаполнительные станции), должны будут застраховать свою ответственность перед третьими лицами за нанесение вреда жизни и имуществу.

Первоначально планировалось, что владельцы опасных объектов будут обязаны приобрести у страховщиков полис с покрытием от 14, 8 млн. до 1, 7 млрд. руб. "Законопроект сохранил нижний предел по каждому страховому случаю, а верхний предел возрос до 6, 5 млрд. руб.", - говорит один из авторов закона, президент Всероссийского союза страховщиков Александр Коваль. Также вчера банковский комитет Госдумы рекомендовал увеличить лимит ответственности по возмещению ущерба физическим и юридическим лицам в два раза. По словам руководителя Федеральной службы страхового надзора Ильи Ломакина-Румянцева, это было сделано, чтобы лимиты возмещения приблизились к суммам возможного ущерба. "Поэтому я выступал за четырехкратное их увеличение", - добавил он.

Ранее Минфин предлагал установить максимальный размер выплат физическому лицу по рискам ущерба жизни и здоровью в пределах 300 тыс. руб., по имущественным рискам - 180 тыс. руб., а по рискам изменения условий жизнедеятельности граждан - 100 тыс. руб. Новые лимиты, рекомендованные членами банковского комитета для рассмотрения во втором чтении, составляют 600 тыс. руб.360 тыс. руб. и 200 тыс. руб. соответственно. Лимит ответственности по юридическим лицам также удвоен и теперь достигает 500 тыс. руб.

Коваль рассказал "Бизнесу", что депутаты сочли возможным увеличение максимальных выплат вдвое, исходя из предложенных в финансово-экономическом обосновании закона тарифов (от 0, 1% до 0, 23% от максимальной страховой выплаты).

В результате увеличения максимальной страховой суммы до 6, 5 млрд. руб., согласно финансово-экономическому обоснованию закона, стоимость полиса для опасных объектов возросла почти в четыре раза. В первоначальном варианте при страховой сумме в 1, 7 млрд. руб. и тарифе 0, 2% полис для объекта, авария на котором может привести к федеральной катастрофе, стоил 34 млн. руб. Теперь страховая премил составит более 13 млн. руб. Ломакин-Румянцев отметил, что в случае увеличения страховой суммы тариф должен снизиться, хотя цена полиса действительно возрастет. Таких объектов, по словам Коваля, более 300. Сбор годовой премии только по ним составит около 4 млрд. руб.

По словам Коваля, увеличение лимитов поддержал Национальный союз страховщиков ответственности (НССО). Этот союз претендует на статус саморегулируемой организации, предусмотренный законом. Гендиректор "Капиталь страхование", член НССО Олег Тишкин отмечает, что эти лимиты экономически обоснованы и более применимы к реальным рискам физических и юридических лиц.

Полис безопасности

Транспорт России (Москва), 26 июня 2006 г., №026, С.5

Галина Старинская, редактор отдела права "ТР"

Нужна ли России еще одна обязаловка?

Попытка заправить автомобиль бензином едва не привела жителя башкирского города Бирска к потере зрения: из-за неисправности шланга колонки топливо попало мужчине в глаза. В то время как законопроект "Об обязательном страховании гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта" (далее - законопроект) до сих пор не принят.

26 сентября 2004 года Сергей Макаров из Бирска запомнит надолго. Утром он решил заехать на своем ВАЗ-2106 на заправку: бензин был почти на нуле. С трудом дотянув до ближайшей АЗС, Сергей заплатил положенную сумму, привычным движением открутил крышку бензобака и вставил в горловину бака заправочный "пистолет". То, что происходило дальше, напоминало кошмар. Резиновый шланг в месте соединения с раздаточным краном неожиданно оторвался, и мощная струя бензина ударила автовладельцу в лицо.

На больничной койке Сергей провел три недели. Диагноз: "химический ожог оболочки глаза и век обоих глаз -II степени". Благодаря стараниям врачей зрение со временем частично восстановилось.

Господин Макаров решил компенсировать свои убытки. Так как постановлением дознавателя городского районного отделения внутренних дел города Бирска в возбуждении уголовного дела в отношении работников АЗС по статье "халатность" было отказано с формулировкой "за отсутствием состава преступления", потерпевший решил добиваться справедливости в суде (попытка урегулировать конфликт с владельцами автозаправки в досудебном порядке провалилась). Сергей Макаров обратился за поддержкой к адвокату.

В процессе рассмотрения дела суд пришел к твердому убеждению, что раздаточный кран отсоединился от шланга по вине работников АЗС. На очередном заседании, судья Бирского районного суда вынесла вердикт: взыскать в пользу Сергея всего - 84 тыс. руб.

Судья исходила из положения Гражданского кодекса РФ согласно которому АЗС является источником повышенной опасности и несет ответственность во всех случаях, кроме одного - если доказано, что причиной несчастного случая явились умышленные действия потерпевшего.

Справедливость торжествует, но из-за так и не восстановившегося в полной мере зрения за руль господин Макаров сядет еще не скоро.

И этот случай не единичный.

Изменить ситуацию позволит только введение в России обязательного страхования гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации АЗС.

Законопроект "Об обязательном страховании гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта" принят лишь в первом чтении Госдумой РФ.

Он устанавливает порядок обязательного страхования гражданской ответственности за причинение вреда при эксплуатации опасного объекта. Документ также направлен на защиту имущественных интересов физических и юридических лиц и обязывает владельцев опасных объектов страховать свою гражданскую ответственность. Законопроект запрещает эксплуатацию опасных объектов, владельцы которых не заключили договора обязательного страхования.

Как говорится в пояснении к документу, необходимость введения обязательного страхования за вред, причиненный авариями при эксплуатации опасных объектов, вызвана высоким уровнем опасности таких аварий для жизни, здоровья и имущества людей, а также большими размерами причиняемого материального ущерба. Документ предусматривает введение штрафов для владельцев опасных объектов, которые не заключили договора об обязательном страховании гражданской ответственности.

Обязательное страхование опасных промышленных объектов на страховом рынке сравнивают с обязательным автострахованием ОСАГО, только размеры выплат по этому виду страхования существенно выше. Согласно законопроекту, принятому Госдумой в первом чтении в декабре прошлого года, предприятия - от АЗС до холдингов нефтяной, газовой и угольной промышленности - обязаны страховать свою ответственность на случай причинения ущерба, связанного с техногенными катастрофами, на суммы от 14,8 млн до 1,7 млрд руб. в зависимости от степени опасности объекта.

Представители Российского топливного союза высказали свою точку зрения в отношении введения обязательного страхования гражданской ответственности для владельцев опасных производственных объектов, к которым, в частности, относится автозаправочная станция. Они не против проведения обязательного страхования (в сегодняшней ситуации эта мера даже полезна по целому ряду причин), но выступают против тех "безумных" сумм, которые' прописаны в законе.

Средняя величина тарифа по всем видам эксплуатируемых объектов составит 0,25% от страховой суммы. Так, стоимость полиса для эксплуатанта бензоколонки за причинение вреда третьим лицам - 500 долл. в год при максимальной сумме страхового возмещения 500 тыс. долл. Выплаты физическим лицам будут в размере 300 тыс. руб. (возмещение ущерба здоровью) и 180 тыс. руб. (возмещение ущерба имуществу), юридическим лицам - в размере действительной стоимости утраченного или поврежденного имущества. В соответствии с оценками экспертов, страхованием может покрываться около 30-40% ущерба, вызванного авариями на опасных объектах.

Изувечь себя сам

Ленинская смена (Нижний Новгород), 06 июля 2006 г., №027, С.29

Хаким Ибрагимов, Николай Зубов

ДЕЛО О ЯЗЫКАХ И НАДГРОБИЯХ

До недавнего времени классическим способом обмануть любую канадскую страховую компанию была подача заявления о выплате страховки на обоих официальных языках страны - английском и французском. В крупных городах этот трюк, конечно, не проходил, а вот в небольших, где все обычно пользуются только одним языком, мошенники неплохо зарабатывали - страховая сумма нередко выплачивалась дважды. В итоге теперь Канадская коалиция борьбы с мошенничеством в страховании (ККМБС) требует от всех своих сотрудников знания обоих официальных языков.

Впрочем, канадский способ не для серьезных людей. Им стоит обратить внимание на Азию. Во многих азиатских странах существуют настоящие "фабрики смерти", где турист из богатой европейской страны за относительно небольшую сумму (5-10 тысяч долларов) может получить полный набор документальных подтверждений своей смерти - от фальшивого свидетельства о смерти до пышных фальшивых похорон (видеозапись которых обычно прилагается к заявлению родственников о выплате страховки), красивых надгробий и урн с прахом (их тоже можно предъявить страховщикам).

По словам представителей страховых компаний, разоблачить мошенничества такого рода практически невозможно. "Точных масштабов страхового мошенничества никто не знает, - говорит Лоране Дюбуа, сотрудник ККМБС. - В газетах регулярно пишут о разоблачении очередного мошенника. Но ведь сам факт того, что его мошенничество вышло на свет, говорит о том, что он совершил какую-то ошибку".

Тем не менее даже эти не вполне удачные мошенничества чаще всего поражают.

ДЕЛО О НЕЗАТОНУВШЕЙ ЯХТЕ

Июньским утром 2002 года в Тирренском море, в 50 милях от берега, итальянский полицейский катер обнаружил роскошную яхту Principe di Pictor. На ее борту были трое - владелец яхты, американский юрист Рекс Диджордж и два его приятеля. Вид у них был ошарашенный.

Диджордж рассказал полицейским жуткую историю. Он и его друзья якобы стали жертвами некоего Андрея Либовича, которого они наняли в Неаполе капитаном для круиза по Средиземному морю. Либович оказался не только русским мафиози, но и настоящим пиратом - он решил захватить Principe di Pictor для транспортировки наркотиков. Когда яхта вышла в море, Либович и нанятая им команда завладели судном. Спасло туристов чудо. Увидев приближающийся патрульный катер, Либович сперва попытался затопить яхту, а затем скрылся с членами экипажа на черном скоростном катере.

Осмотр яхты подтвердил, что ее действительно хотели затопить - днище пытались пилить и сверлить.

Однако полицейским в рассказе Диджорджа многое не понравилось. Во-первых, Диджордж и его друзья все-таки не были похожи на людей, только что переживших столь суровое испытание. Во-вторых, никто не видел пресловутого черного катера. Да и попытки разыскать в Неаполе хоть какие-то следы Андрея Либовича закончились неудачно. К тому же один из полицейских оказался большим поклонником Роберта Стивенсона и цинично счел рассказ Диджорджа вольным переложением его романа "Остров сокровищ".

О своих сомнениях полиция сообщила страховой компании Cigna XE "Cigna"  Property & Casualty, в которую уже поступило заявление Диджорджа о выплате 3, 5 млн. долларов в качестве страховки за поврежденную яхту.

Компания решила провести собственное расследование, и его результаты оказались сенсационными. Выяснилось, что получение страховок вот уже несколько лет было главным источником доходов Диджорджа. За это время он выманил у страховщиков более 5 млн. долларов за одни только якобы потерянные при жутких обстоятельствах яхты. Первую у Диджорджа, по его рассказам, похитили перуанцы, накачав хозяина наркотиками и высадив на спасательный плот; вторая затонула у берегов Италии, столкнувшись с неизвестным объектом; еще одну взорвали враги. И всякий раз страховые компании исправно выплачивали компенсацию, поскольку, как им казалось, невозможно нажиться на потере яхты. Лишь потом было установлено, что Диджордж подделывал документы о покупке яхты, завышая цену как минимум на 1 млн. долларов.

Собрав доказательства, Cigna XE "Cigna"  сумела аннулировать страховой полис на яхту, а Диджорджем занялась полиция. Процесс над адвокатом пока не завершился, но мало кто сомневается, что суд поддержит прокурора, потребовавшего для Диджорджа 80 лет тюрьмы.

ДЕЛО О ПОТЕРЯННОМ ГЛАЗЕ

Канадец Жиль Бешар застраховал свою жизнь, чтобы разбогатеть. Во всяком случае, вскоре после того, как он оформил страховку, ему показалось несправедливым, что это он платит страховой компании, а не она ему. И Бешар решил действовать. Он повредил себе левый глаз и отправился в офис страховой компании Desjardins за причитающимися ему 10 тысячам канадских долларов. Однако денег он не получил: врачи компании сочли, что травма глаза не была серьезной, а компания уже рассчиталась с клиентом, оплатив все врачебные издержки.

Но Бешар, естественно, не успокоился. Он выждал с полгода и ослепил себя на один глаз. На этот раз Desjradins выплатила причитающиеся ему в связи с наступлением инвалидности 100 тысяч долларов, ничего и не заподозрив. Бешар был в восторге. Однако вскоре радость сменилась желанием получить еще 100 тысяч долларов. Совершенно лишать себя зрения он не хотел, а потому придумал новый способ - обзавелся фальшивыми документами на имя Дэйни Ваучера, фальшивой страховкой и снова отправился за деньгами.

И на этот раз Desjradins согласилась выплатить деньги. Но из-за того, что Баучер-Бешар предоставил не все документы, страховая выплата была переведена на счет трастового фонда. Вот тут-то Бешар и совершил роковую ошибку. Он начал атаковать компанию просьбами выдать хотя бы часть денег наличными, что возбудило подозрения у юриста Desjradins. Он распорядился начать расследование. Раскрыть обман не составило особого труда. Суд проявил милосердие к преступнику, посчитав кривизну достаточным наказанием. Бешар получил всего два года тюрьмы.

ДЕЛО ОБ ОТРЕЗАННОЙ РУКЕ

Поздним октябрьским вечером 2000 года в один из полицейских участков Сан-Паулоу вбежала женщина. "Там мой муж... Его убили", - успела произнести она, прежде чем лишилась чувств. Полицейские бросились на улицу и увидели сидевшего у входа в участок мужчину, прижимавшего в груди руку. Кисти на руке не было.

Уже в больнице, куда доставили раненого и его жену, выяснились обстоятельства жуткого преступления. 31-летний Себастиан Родригес и его беременная жена Анна гуляли, когда на них напали несколько неизвестных в маске. Узнав, что у них при себе нет денег, бандиты пришли в ярость, и один из преступников отрубил мужчине топором кисть руки. Потерпевший указал место преступления, где полиция и нашла отрубленную кисть.

Полицейские нисколько не сомневались в словах Родригеса, пока к ним не поступил отчет медэксперта.По мнению врача, преступление никак не могло произойти в том месте, которое указывали Родригес и его жена: там почти не было следов крови. Так Родригес превратился из потерпевшего в подозреваемого.

Полиция провела обыск в доме супругов и нашла кухонный нож, на котором были обнаружены частицы крови Родригеса. Полиция также выяснила, что Родригес незадолго до нападения застраховал свою жизнь сразу в трех компаниях. Выплаты по полисам составили бы в общей сложности 500 тысяч долларов.

Прижатый к стенке Родригес во всем сознался. Подвела его чистоплотность. Он очень боялся получить заражение крови и поэтому постарался совершить членовредительство в максимально гигиенических условиях - жена отрезала ему кисть стерилизованным ножом на их кухне.

Бразильский суд оказался не таким гуманным, как канадский. Потеря кисти не была сочтена достойным наказанием, и Себастиан Родригес и его жена сейчас отбывают девятилетнее заключение.

ДЕЛО О ПОХИЩЕННОМ АВТОМОБИЛЕ

Случай молодого японца Химору Кватоту занимает особое место в истории страховых мошенничеств. $j Он пытался получить всего 11 тысяч долларов, но трудно представить себе более трудолюбивого мошенника. Итак, летом 2001 года Кватоту срочно понадобились деньги, и он решил получить их от страховщика, инсценировав кражу своего автомобиля. Чтобы машину точно не нашли, Кватоту придумал закопать ее.

Взяв в аренду экскаватор, он вырыл яму на участке, принадлежащем его семье, и благополучно зарыл там свою новенькую Toyota. На следующий день Кватоту заявил о краже автомобиля и обратился за полагавшейся ему в этом случае страховкой.

Поиски автомобиля, начатые страховой фирмой, естественно, ни к чему не привели, и страховщики были готовы выплатить Кватоту деньги. И тут отец мошенника, ничего не подозревавший об афере, случайно наткнулся на торчащее из земли крыло автомобиля и вызвал полицию. Приехавшие полицейские без труда выяснили, кому принадлежит автомобиль, и арестовали мошенника.

Страховая компания, впрочем, не стала настаивать на уголовном наказании для Кватоту и ограничилась требованием, чтобы он возместил убытки, которые фирма понесла, разыскивая его якобы украденный автомобиль.

ДЕЛО ОБ ОТОРВАННОМ БЮСТЕ И РАЗБИТОМ ЛИЦЕ

Решение провести отпуск в Перу оказалось роковым для молодой жительницы Осло Анны-Мари О. (ее полное имя не разглашается полицией). Во время поездки в Анды она была изнасилована индейцами, причем насильники были настолько жестоки, что оторвали несчастной грудь. Пришлось ей там же на месте делать дорогостоящую операцию по восстановлению груди.

В страховой компании девушка продемонстрировала новый пышный бюст и справку от перуанского врача, подтверждавшую жуткие последствия изнасилования. Разумеется, Анна-Мари рассчитывала на возмещение затрат на операцию.

Сотрудники страховой фирмы, тем не менее, решили проверить обстоятельства трагедии. Выяснилось, что в полицию несчастная не обращалась, а врач, который выдал ей документ о потере бюста в связи с изнасилованием, давным-давно лишен права заниматься медицинской практикой, причем как раз за выдачу фальшивых справок и свидетельств.

Анна-Мари во всем призналась. Никакого изнасилования и правда не было. Просто молодая женщина давно мечтала о красивой силиконовой груди, но денег на операцию у нее не было. "Подобные случаи в страховой практике встречаются невероятно часто. Нам трудно проверить каждую справку, которую нам посылают возвращающиеся из-за границы туристы, - говорит Бо Леннартсон, сотрудник одной из шведских страховых компаний. - Для того чтобы вскрыть такие случаи, необходимо особое чутье либо просто везение".

Повезло и другой норвежской страховой фирме, один из клиентов которой, вернувшись с Филиппин, предъявил страховщикам справку об оплате пластической операции, произведенной в связи с несчастным случаем. Дело в том, что, ныряя с аквалангом, он сильно травмировал лицо. Полицейские документы, привезенные потерпевшим, подтверждали каждое его слово.

От многочисленных выплат страховую компанию спас ее сотрудник, которому на глаза случайно попалось заявление пострадавшего клиента. Он неоднократно бывал на Филиппинах и привлек внимание коллег к тому факту, что место, где, по версии поклонника дайвинга, произошел несчастный случай, пользовалось популярностью отнюдь не у любителей подводного плавания, а у судовладельцев, бросавших там ржаветь свои старые суда. Мошенника, как выяснилось, подвела любовь к красоте. Изучая карту в филиппинской клинике пластической хирургии, он был так очарован названием этой местности, что решил именно ее указать в качестве места происшествия, не удосужившись съездить туда на разведку.

Об обязательном страховании военнослужащих

Граница России (Москва), 21 июня 2006 г., №024, С.11

Окончание. Начало в N 22.

При наступлении страховых событий органами страхователей, отвечающими за обязательное государственное страхование своих сотрудников, оформляются документы и представляются в Управление обязательного государственного страхования Военно-страховой компании XE "ВСК" . Условия, порядок осуществления этого вида страхования, перечень необходимых документов при наступлении страхового случая и порядок их оформления изложены в соответствующих Инструкциях страхователей, которые являются внутренним документом этих министерств и ведомств и объявлены каждым страхователем своим приказом. Так, в Минобороны России - это приказ Министра обороны Российской Федерации N455 от 10 октября 1998 г. Положения этого же приказа распространены на застрахованных Железнодорожных войск и Спецстроя России. В ФСБ России действует приказ N57 от 15 февраля 1999г. Федеральной службы безопасности Российской Федерации. В Пограничной службе ФСБ России - N528 от 18 сентября 1998г. Федеральной пограничной службы Российской Федерации. В ФСО России - N240 от 29 июля 1999 г. федеральной службы охраны Российской Федерации. В Службе специальной связи и информации ФСО России - N15 от 31 января 2000г. Федерального агентства правительственной связи и информации при Президенте Российской Федерации. В Службе специальных объектов ГУСП - N14 от 29 июня 2001 г. начальника Главного управления специальных программ Президента Российской Федерации. В ФСКН России - N196 от 5 июля 2004г. Федеральной службы Российской Федерации по контролю за оборотом наркотических средств и психотропных веществ. В ФНС России - NБГ-3-17/504 от 26 сентября 2003г. Министерства Российской Федерации по налогам и сборам. В Генпрокуратуре России - N55 от 10 августа 1998г. Генеральной прокуратуры Российской Федерации. В Федеральной службе судебных приставов - Инструкция утверждена 21 апреля 2004 г. заместителем министра юстиции Российской Федерации. В Верховном суде Российской Федерации - Инструкция утверждена 28 мая 1998г. Первым заместителем Председателя Верховного суда Российской Федерации.

Необходимо обратить внимание, что в отличие от военнослужащих и приравненных к ним лиц, работники налоговых органов, прокуроры и следователи органов прокуратуры Российской Федерации, судьи Верховного суда Российской Федерации и судебные приставы Федеральной службы судебных приставов России имеют право на страховую выплату, если событие произошло при исполнении служебных (должностных) обязанностей. При этом, в соответствии с Федеральным законом от 20.04.95г. N 45-ФЗ "О государственной защите судей, должностных лиц правоохранительных и контролирующих органов" судьи Верховного суда Российской Федерации, прокуроры и следователи органов прокуратуры Российской Федерации и судебные приставы Федеральной службы судебных приставов России имеют право на получение страховых сумм только при наличии факта посягательства на их жизнь и здоровье в связи с их служебной деятельностью.

Для информации следует иметь в виду, что Военно-страховая компания XE "ВСК" , кроме страховых выплат, производит выплаты единовременного пособия, установленного ст. 18 Федерального закона от 27 мая 1998 г. N76-ФЗ "О статусе военнослужащих". Оно является дополнительной формой социальной защиты военнослужащих. Нормативные и правовые документы по обязательному государственному страхованию военнослужащих на этот вид выплат не распространяются. Единовременное пособие выплачивается, независимо от получения страховых сумм, в случаях гибели (смерти) военнослужащих либо получения повреждения здоровья не просто в период военной службы, а при исполнении обязанностей военной службы:

а) В случае гибели(смерти) военнослужащих, наступившей при исполнении ими обязанностей военной службы, либо их смерти, наступившей вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных при исполнении обязанностей военной службы до истечения одного года со дня увольнения с военной службы членам семей выплачивается в равных долях единовременное пособие - 120 окладов денежного содержания.

б) При досрочном увольнении с военной службы военнослужащих в связи с признанием их военно-врачебными комиссиями негодными к военной службе вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных ими при исполнении обязанностей военной службы, - 60 окладов месячного денежного содержания.

Принятие решения на данную выплату требует особой подготовки, поэтому более глубокое рассмотрение данного вопроса не целесообразно.

При знакомстве с приказом министра обороны Российской Федерации N455 от 10 октября 1998г. просматриваются:

I

Порядок действий должностных лиц воинских частей (учреждений) и военнослужащих при наступлении страховых случаев а) В случае гибели (смерти) военнослужащего командир воинской части оформляет:

- справку об обстоятельствах наступления страхового случая на выплату страховых сумм;

- копию выписки из приказа об исключении военнослужащего из списков личного состава;

- материалы расследования, проводимого органом прокуратуры или иным органом дознания по факту гибели (смерти) военнослужащего;

- заявления от членов семьи на выплату страховой суммы;

- копии документов, подтверждающих родственную связь заявителей с военнослужащим,

и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

б) В случае установления военнослужащему инвалидности в период военной службы он пишет рапорт на имя непосредственного начальника с просьбой оформления документов на выплату страховой суммы. Командир воинской части оформляет:

- справку об обстоятельствах наступления страхового случая;

- копию справки государственной службы медико-социальной экспертизы об установлении инвалидности;

- копии свидетельства о болезни застрахованного и других медицинских документов;

- личное заявление военнослужащего на выплату страховой суммы,

и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

в) В случае получения военнослужащим тяжелого или легкого увечья (ранения, травмы, контузии) по окончании лечения он получает в военно-лечебном учреждении справку о тяжести травмы и пишет рапорт на имя непосредственного начальника с просьбой оформления документов на выплату страховой суммы. Командир воинской части оформляет (1):

- справку об обстоятельствах наступления страхового случая;

- личное заявление военнослужащего на выплату страховой суммы, и вместе со справкой о тяжести травмы (подлинником или дубликатом) представляет весь комплект документов в страховую организацию.

г) В случае гибели (смерти) военнослужащего при исполнении им обязанностей военной службы командир воинской части также оформляет:

- справку на выплату единовременного пособия по форме N2 (см. приказ МО РФ 1999г. N55);

- копию выписки из приказа об исключении военнослужащего из списков личного состава;

- материалы расследования, проводимого органом прокуратуры или иным органом дознания по факту гибели (смерти) военнослужащего;

- копии других документов, подтверждающих, что гибель (смерть) военнослужащего связана с исполнением им обязанностей военной службы;

- заявления от членов семьи на выплату единовременного пособия;

- копии документов, подтверждающих родственную связь заявителей с военнослужащим, и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

II

Порядок действий должностных лиц военных комиссариатов и уволенных военнослужащих при наступлении страховых случаев а) В случае смерти застрахованного лица до истечения одного года после увольнения с военной службы вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных в период прохождения военной службы, военный комиссар оформляет (2):

- справку об обстоятельствах наступления страхового случая на выплату страховых сумм;

- копию заключения учреждения государственной службы медико-социальной экспертизы о причинной связи увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, приведших к смерти застрахованного лица;

- копию выписки из приказа об исключении военнослужащего из списков личного состава;

- заявления от членов семьи на выплату страховой суммы;

- копии документов, подтверждающих родственную связь заявителей с военнослужащим, и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

б) В случае смерти уволенного военнослужащего до истечения одного года после увольнения с военной службы вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных при исполнении обязанностей военной службы. военный комиссар, кроме документов на выплату страховой суммы, также оформляет:

- справку на выплату единовременного пособия по форме N2 (см. приказ Минобороны России 1999г. N55);

- заключение ВВК или учреждения государственной службы медико-социальной экспертизы о причинной связи с исполнением обязанностей военной службы заболевания, приведшего к смерти уволенного военнослужащего;

- копию выписки из приказа об исключении военнослужащего из списков личного состава;

- заявления от членов семьи на выплату единовременного пособия;

- копии документов, подтверждающих родственную связь заявителей с военнослужащим, и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

в) В случае установления уволенному военнослужащему инвалидности до истечения одного года после увольнения с военной службы вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных в период прохождения военной службы, он пишет рапорт на имя военного комиссара с просьбой оформления документов на выплату страховой суммы. Военный комиссар оформляет:

- справку об обстоятельствах наступления страхового случая;

- копию справки государственной службы медико-социальной экспертизы об установлении инвалидности;

- копии свидетельства о болезни застрахованного и других медицинских документов;

- копию выписки из приказа об исключении военнослужащего из списков личного состава;

- личное заявление военнослужащего на выплату страховой суммы, и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

г) В случае досрочного увольнения военнослужащего, проходящего военную службу по призыву, признанного военно-врачебной комиссией ограниченно годным (негодным) к военной службе вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных им в период прохождения военной службы, при прибытии в военный комиссариат он пишет рапорт на имя военного комиссара об оформлении документов на выплату страховой суммы. Военный комиссар оформляет:

- справку об обстоятельствах наступления страхового случая;

- копию свидетельства о болезни застрахованного;

- личное заявление военнослужащего на выплату страховой суммы, и представляет весь комплект документов в страховую организацию.

д) В случае досрочного увольнения военнослужащего с военной службы в связи с признанием его негодным к военной службе вследствие увечья (ранения, травмы, контузии) или заболевания, полученных им при исполнении обязанностей военной службы, при прибытии в военный комиссариат, он пишет рапорт на имя военного комиссара об оформлении документов на выплату единовременного пособия. Военный комиссар оформляет:

- справку на выплату единовременного пособия по форме N4 (см. приказ Минобороны России 1999г. N55);

- копию свидетельства о болезни застрахованного;

- копию выписки из приказа об исключении военнослужащего из списков личного состава;

- личное заявление военнослужащего на выплату страховой суммы, и представляет весь комплект документов в страховую организацию

Образцы всех документов и правила их заполнения приведены в приказах Минобороны России 1998 г. N455 и 1999г.N55.

На военнослужащих, проходивших службу в ФСБ России, Пограничной службе ФСБ России и ФСО России, документы на выплату страховых сумм и единовременных пособий в соответствии с требованиями приказов названных ведомств, оформляются только командирами воинских частей (учреждений), где они проходили военную службу.

Таким образом, обязательное страхование - это страхование, осуществляемое в силу закона (ч.3 ст. 3 Закона "Об организации страхового дела в РФ"). При этом страхователь не волен уже в решении вопроса "заключать или не заключать договор страхования". У страхователя появляется обязанность заключать договор страхования. Страховщик в Законе не указывается. Предусмотрен конкурсный отбор страховщика.

***

(1) На военнослужащих, получивших тяжелые увечья при выполнении боевых задач на территории Северо-Кавказского региона и требующих в связи с этим длительного лечения, оформление таких документов и представление материалов для принятия решения о выплате страховых сумм в Военно-страховую компанию разрешено (по обращению военнослужащих) соответствующим военно-лечебным учреждениям (Телеграмма ГФЭУ МО РФ от 12.09.1999г. N180/13/4-696).

(2) На военнослужащих, погибших при выполнении боевых задач на территории Северо-Кавказского региона, оформление таких документов и представление материалов для принятия решения о выплате страховых сумм в Военно-страховую компанию осуществляется военным комиссариатам по месту захоронения застрахованного (Телеграмма Зам.ГШ ВС РФ от 18.11.1999 г. N 314/12/174ш).

Страховка «малышам»

«Бизнес класс» (Пермь),10 Июля 2006 г., №28(93) 

Станислав Гутаровский

Страхование малого и среднего бизнеса на пермском страховом рынке пока развивается в основном по банковским каналам. Большинство страховщиков считает, что без предоставления льгот для страхователей ситуация изменится мало.

Страхование малого и среднего бизнеса — сегмент страхового рынка, к которому все более пристально приглядываются профучастники. Исходя из сложившейся практики, страховые компании склонны относить к числу потенциальных клиентов по программам страхования малого и среднего бизнеса предприятия с оборотом до 1 миллиона долларов в год и численностью персонала в среднем 100-200 человек. Отличительными чертами страхования малого и среднего бизнеса принято считать упрощенные правила оформления полисов и одновременно более высокие тарифы в сравнении с ценой для крупных корпоративных клиентов. 

Среди лидеров в данном сегменте страхования на пермском рынке опрошенные «bc» эксперты из числа страховщиков называют бесспорно крупнейшую организацию по клиентской базе и сумме сборов — компанию «Росгосстрах XE "Росгосстрах" », а также такие компании, как «РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" », «Ингосстрах XE "Ингосстрах" », ВСК XE "ВСК"  и «УралСиб XE "Уралсиб" ». 

Опрошенные «bc» игроки рынка затруднились оценить потенциальную емкость этого рынка, учитывая, что нет единых подходов к определению самого понятия «малый и средний бизнес». Число малых предприятий в Прикамье по итогам первого квартала 2006 года составило чуть более 12 тысяч. Как отметил один из экспертов «bc», по весьма приблизительным данным, емкость пермского рынка страхования среднего и малого бизнеса можно оценить в сумме около 2 миллиардов рублей, исходя из статистики количества страхующихся и средней суммы одного страхового взноса по данной категории. 

Пока наибольшую активность на пермском рынке страхования малого и среднего бизнеса проявляет «Росгосстрах XE "Росгосстрах" », который на территории региона последовательно реализует цели, заявленные на федеральном уровне, — занять 30-40 % всего российского рынка страхования малого и среднего бизнеса. С соответствующей программой и линейкой продуктов, ориентированной на данный сегмент рынка, компания вышла чуть более года назад.

Сверка часов. Данную позицию относительно захвата первенства на рынке страхования малого и среднего бизнеса в конце июня еще раз подтвердил президент компании «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » Данил Хачатуров, побывавший с визитом в Перми. По словам г-на Хачатурова, успешность реализации специально разработанной для этого в РГС программы «РОСГОССТРАХ — БИЗНЕС» на территории Пермского края не вызывает сомнений, «ведь здесь этот вид страхования достаточно востребован». Как отметил г-н Хачатуров, по результатам реализации данной программы пермский филиал компании входит в пятерку лучших по всей системе «Росгосстрах», хотя есть регионы, где программа «пробуксовывает». Однако это, по мнению Данила Хачатурова, вовсе не говорит о том, что «Росгосстрах» ошибается в своем видении перспектив этого сегмента страхования. По его словам, субъекты среднего и малого бизнеса больше всех должны быть заинтересованы сегодня в страховании, поскольку ущерб, нанесенный их имуществу и бизнесу, нередко оказывается фатальным для дальнейшего продолжения дела. 

Согласно проведенному РГС исследованию «Потребительское поведение на страховом рынке в 2005 году», среди предприятий отмечается тенденция к улучшению отношения к страхованию в 2005 году по сравнению с 2004 годом — как в целом, так и по отдельным страховым продуктам. С такими оценками в целом соглашается большинство экспертов, опрошенных «bc», однако, на их взгляд, объективная заинтересованность малого и  среднего бизнеса в страховании — еще не доказательство того, что субъекты этой категории уже готовы массово страховаться и перенаправлять часть своих средств не на развитие бизнеса, а на страхование своего имущества, транспорта, грузов, либо же ответственности. Как показывают исследования, проведенные страховщиками на федеральном уровне, и практика отдельных компаний, в большинстве своем субъекты малого и среднего предпринимательства все еще предпочитают страховаться в крайнем случае, по требованию банка или лизинговой компании, в случае, когда последние требуют от заемщика застраховать имущество, переданное им в залог. 

Не хватает послаблений. Как отмечает директор Пермского филиала «Гута-Страхование XE "ГУТА-Страхование" » Наталья Куропова, говорить о том, что ситуация может резко измениться и стоит ожидать всплеска интереса к страхованию со стороны субъектов малого и среднего бизнеса, не приходится. «Думаю, что пока доля сегмента страхования малого и среднего бизнеса в портфеле страховых компаний так и останется на уровне 5-10 %. В данном случае надо понимать, что любые серьезные изменения, увеличение объема премий, собираемых по тому или иному страховому продукту, всегда связаны либо с льготированием налогообложения страхователя, либо с введением каких-то обязательных видов. На сегодня складывается такая ситуация, когда малый и средний бизнес зачастую предпочитает работать по упрощенной системе налогообложения и в этом случае дополнительных льгот при заключении договора страхования не появляется. Соответственно стимулов пойти и застраховаться по собственной инициативе мало». 

Кроме того, отмечает г-жа Куропова, сдерживающие факторы при работе с малым и средним бизнесом актуальны и для самих страховщиков. «Очень часто у страхователей данной категории возникают проблемы с ведением бухгалтерии, не всегда у них выстроена система юридических взаимоотношений сторон». 

Наталья Куропова:

— Мы сейчас активно развиваем направление страхования грузов и столкнулись с проблемой, что страхователи зачастую пользуются услугами перевозчиков — индивидуальных предпринимателей. Это значит, что часто владелец у машины один, а водитель — совершенно другое лицо. Нередко перевозчик не заключает никакого договора со своим нанимателем, соответственно, у нас возникает проблема, как страховать груз, если его везет человек, который, по сути, не несет за него никакой материальной ответственности. А если нет договора, предусматривающего материальную заинтересованность в сохранности вверенного имущества, то риск наступления страхового случая оказывается слишком высок. 

Среди других проблем, сдерживающих развитие страхования малого и среднего бизнеса, собеседники «bc» называют низкую страховую культуру субъектов малого и среднего бизнеса. 

Сергей Артемьев, директор «Пермского страхового агентства»:

— Поколение тех людей, которым прививаются общие принципы страховой культуры на уровне образования, еще не пришли на менеджерские посты в силу своего возраста. Пока у нас большинство управленцев, где бы то ни было — в крупном или в малом и среднем бизнесе, привыкли вести бизнес, не чувствуя никакой необходимости включать страхование в план расходов предприятия. Именно поэтому страховщики получают большую часть своих клиентов из категории малого и среднего бизнеса от своих контр-агентов, банков, по связанным сделкам. То есть когда банк требует застраховать имущество, переданное заемщиком в залог. Однако тормозом развития направления страхования малого и среднего бизнеса является и пассивность самих страховщиков. Презентаций как таковых своих страховых продуктов, ориентированных на эту категорию клиентов, на пермском рынке практически никто не проводит. Лишь небольшое количество компаний по-настоящему пытается продвигать этот продукт, но даже та реклама, что есть, не очень заметна. 

По словам г-на Артемьева, в результате целевая аудитория, на которую ориентируются страховщики, просто не знает о тех продуктах, которые готовы им предложить страховщики. «Исключение здесь, может быть, составляют разве что РГС и ВСК XE "ВСК" , которые не так давно презентовали свои программы в Сбербанке. Однако, на мой взгляд, наиболее эффективно это делает сегодня на пермском рынке только «Ингосстрах XE "Ингосстрах" », компания, традиционно ориентированная на корпоративный сегмент. Представители этой компании нередко выступают спонсорами различных спортивных и развлекательных мероприятий, где как раз и собирается их целевая аудитория — активные деловые люди. Это современный и цивилизованный способ продвижения своих продуктов, который, к сожалению, пока не прижился на пермском рынке. Пока же большинство страховщиков предпочитает действовать по старинке, обзванивая знакомых директоров предприятий и устраивая с ними личные встречи. Понятно, что таким образом выйти на большие объемы не представляется возможным», — отмечает г-н Артемьев. Не соглашаются с такими оценками представители Пермского филиала компании «Росгосстрах XE "Росгосстрах" », запустившего программу страхования малого и среднего бизнеса с апреля 2005 года. 

Сергей Хворов, заместитель директора по продажам Пермского филиала компании «Росгосстрах XE "Росгосстрах" »:

— Думаю, не ошибусь, если скажу, что сегодня на пермском рынке, кроме «Росгосстраха XE "Росгосстрах" », пока ни один из страховщиков не продвигает целенаправленно продукты, адресованные малому и среднему бизнесу. «Росгосстрах» ставит своей целью привлекать клиентов не только через связанные сделки посредством контрагентов, но и за счет собственных усилий по продвижению предлагаемых продуктов. И могу сказать, что у нас это получается. Активно осваивать сегмент страхования малого и среднего бизнеса наша компания начала с апреля 2005 года. До этого у компании была лицензия на предоставление такого рода услуг, однако системная работа по этому направлению не велась. Стремление изменить такую ситуацию связано с тем,  что компании необходимо переориентироваться с высокоубыточных видов страхования (ОСАГО и КАСКО) на низкоубыточные, к которым можно отнести как раз и  страхование малого и среднего бизнеса. За 9 месяцев 2005 года мы заключили 13 695 договоров, сумма сборов составила 43,748 млн рублей. В 2006 году за 5 месяцев нам удалось заключить 9 296 договоров, сумма сборов достигла 40,988 млн рублей. Среднемесячная сумма сборов по этому сегменту страхования в Пермском филиале РГС в 2006 году составила 8,197 млн рублей, в то время как аналогичный показатель за 2005 год — всего 4,860 млн рублей. 

На жизнь не жалуются. Положительную динамику по страховым сборам демонстрируют и другие крупные игроки рынка. По словам директора Пермского филиала «РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" » Сергея Нечаева, увеличение количества договоров страхования, заключаемых предпринимателями и небольшими предприятиями по филиалу ОСАО «РЕСО-Гарантия» в г. Перми, по сравнению с аналогичным периодом прошлого года составило почти 70 %. 

Страховщики отмечают, что особенно активно пользуются страхованием имущества торгово-закупочные компании. Один из руководителей фирмы из этого сегмента заявил «bc», что его компании это необходимо потому, что бизнес ориентирован на продажу товара, взятого под реализацию: «Поскольку продукция принадлежит не нам, а мы берем ее на ответственное хранение, то гарантировать стопроцентную сохранность невозможно, и мы просто не видим другого механизма обезопасить себя от возможных убытков, кроме как застраховать такой риск». 

По словам г-на Хворова, на сегодня стало очевидно, что многие клиенты из категории малых и средних предпринимателей готовы застраховаться и без требований сторонних контрагентов, однако до них не доходят сами страховые агенты. «Пока вышли работать в поле, по сути, только мы, поэтому особой конкуренции в этом сегменте на пермском рынке пока не видно, на одних и тех же предприятиях с этим продуктом практически ни с кем не сталкиваемся», — отмечает Сергей Хворов. Тем не менее, уточняет эксперт, страхуется пока в основном средний бизнес, который в состоянии позволить себе взять кредит на сумму десять и более миллионов рублей и застраховать свое имущество примерно такой же стоимости. «Индивидуальные и частные предприниматели практически не страхуются, у них все деньги, как правило, находятся в обороте, те единицы, что приходят к страховщикам, делают это в основном вынужденно – по указанию того банка, где взяли кредит», – говорит г-н Хворов. По его словам, «Росгосстрах XE "Росгосстрах" » на сегодня стремится отойти от практики получения основного потока клиентов по программам страхования малого и среднего бизнеса через банки. «Мы пытаемся выйти на полноценный розничный рынок, и нам это удается», — заверяет г-н Хворов. 

Представители «Ингосстрах XE "Ингосстрах" » заявили «bc», что у компании есть стремление развивать направление страхования малого и среднего бизнеса посредством различных каналов продаж, однако на сегодняшний день так сложилось, что почти 2/3 клиентов в компанию приходят через банки. Предпосылок для того, чтобы эта ситуация изменилась, пока нет, для этого необходимы подвижки на уровне законодательства, отмечает заместитель директора Пермского филиала компании «Ингосстрах» Юрий Рябов. Как отмечают опрошенные «bc» игроки пермского страхового рынка, к числу страховых компаний, активно работающих с банками, кроме «Ингосстраха», можно отнести также «Росгосстрах XE "Росгосстрах" », «РЕСО-Гарантию», ВСК XE "ВСК" , «УралСиб XE "Уралсиб" », «МАКС XE "МАКС" », «Согласие XE "Согласие" », «Московскую страховую компанию». 

Представители страховой группы «УралСиб XE "Уралсиб" » также отмечают, что пока примерно половина клиентов, воспользовавшихся программой страхования малого и среднего бизнеса в этой компании, идут из банков. «Агентский канал продаж у нас задействован пока не так активно, как хотелось бы, однако, думаю, что в ближайшее время будем активно его развивать для продвижения данных продуктов», – отмечает заместитель директора Пермского филиала страховой группы «УралСиб» Михаил Антипин.  

В целом опрошенные «bc» эксперты отмечают, что сегмент страхования малого и среднего бизнеса будет расти. «Думаю, в Прикамье можно рассчитывать на  устойчивый и заметный рост сегмента страхования малого и среднего бизнеса за счет роста числа страхователей, увеличения объектов страхования, страховых сумм», — отмечает директор Пермского филиала компании «РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" » Сергей Нечаев. 

Однако резкого увеличения клиентской базы пока никто не предвидит. «На сегодняшний день опыт нашей компании показывает, что из 10 потенциальных клиентов реально идут страховаться только 2», — отмечает Сергей Хворов из «Росгосстраха XE "Росгосстрах" ». Серьезное изменение этой статистики в сторону увеличения, единодушно отмечают эксперты, может произойти только в том случае, если государство решится ввести новые виды обязательного страхования. Среди обсуждаемых вариантов – отложенный на 2008 год новый закон об обязательном введении страхования ответственности при эксплуатации опасных производственных объектов.

Интервью

Сергей Хворов, заместитель директора по продажам Пермского филиала компании «Росгосстрах XE "Росгосстрах" »:

Какие продукты входят в программу страхования малого и среднего бизнеса, разработанную в «Росгосстрахе XE "Росгосстрах" »?

— В продуктовую линейку программы «РОСГОССТРАХ XE "Росгосстрах" -БИЗНЕС»  входят 6 страховых продуктов: «БИЗНЕС ИМУЩЕСТВО» — страхование имущества, недвижимости, основных средств производства, товарных запасов; «БИЗНЕС ЗДОРОВЬЕ» —  страхование персонала предприятий от несчастных случаев на производстве и в быту; «БИЗНЕС АВТО» — страховая защита автопарков (КАСКО) и страхование автогражданской ответственности (ОСАГО); «БИЗНЕС ОТВЕТСТВЕННОСТЬ ОПО» — страхование ответственности бизнеса в случае причинения организацией вреда жизни, здоровью и/или имуществу третьих лиц и окружающей природной среде, «БИЗНЕС CARGO» — страхование грузов —  и «БИЗНЕС КАЧЕСТВО». 

Какие из этих продуктов пользуются наибольшим спросом среди ваших клиентов?

— Наиболее востребованы «БИЗНЕС АВТО» и «БИЗНЕС ИМУЩЕСТВО», далее по популярности  идут программы ДМС и страхование грузов. Только по страхованию имущества рост страховых сборов составил 144 % (по отношению к данному периоду прошлого года).

В чем конкурентные преимущества программы РГС на рынке в сравнении с другими компаниями?

— Программа «РОСГОССТРАХ XE "Росгосстрах" -БИЗНЕС» была специально разработана для малого и среднего бизнеса. До этого четкой организованной работы с данным сегментом в компании не было. Договоры заключались в основном по залоговому имуществу. После того как было принято решение развивать это направление деятельности, все резко изменилось. Перед запуском программы, адресованной субъектам малого и среднего предпринимательства, компания провела масштабные маркетинговые исследования. Мы смогли реально оценить, что необходимо нашим потенциальным клиентам, что они готовы у нас приобрести и по какой цене. Была разработана специальная методика продаж. Определено «поле деятельности». Все остальные игроки рынка пока действуют по старинке, отдают своим агентам разработанные условия страхования малого и среднего бизнеса и практически не контролируют конечный результат. Понятно, что агент, несмотря на то, что вознаграждение за договор, заключенный с субъектом малого и среднего бизнеса, может оказаться выше, чем по другому виду страхования, все равно предпочтет работать там, где проще уговорить клиента застраховаться (ОСАГО, КАСКО), не прикладывая к этому особых усилий.  Соответственно, на сегодня мы не ощущаем какой-либо серьезной конкуренции в сегменте малого и среднего бизнеса со стороны остальных игроков рынка. 

Если взглянуть на нашу программу глазами клиента, то конкурентными преимуществами являются «дешевизна» продукта (низкие тарифные ставки), высокий рейтинг «Росгосстраха XE "Росгосстрах" » (по уровню сборов),  финансовый результат, характеризующий стабильность компании и престижность РГС.

Представители каких отраслей малого и среднего предпринимательства чаще всего идут страховаться? 

— Наиболее востребовано страхование со стороны среднего бизнеса, который готов страховать имущество стоимостью более 10 млн рублей. Если говорить о том, где сосредоточено большинство наших клиентов, то здесь необходимо назвать такие сферы, как розничная и оптовая торговля. Эта категория клиентов заинтересована в страховании товара, взятого под реализацию, за который, в случае чего, придется отвечать перед его владельцем. 

Комментарий

Михаил Елизаров, директор филиала ЗАО «МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" » в Перми

— В последнее время можно отметить развитие спроса на страховые услуги со стороны малого и среднего бизнеса. Это связано с развитием кредитования, предложением со стороны страховых компаний, а также и более активной позицией самих предпринимателей. Самыми востребованными являются страхование автотранспорта и ОСАГО.

Если говорить о страховании производства и товарно-материальных ценностей, то развитие этого направления обусловлено в большей степени необходимостью получения кредита, т. к. страхование предмета залога в этой ситуации является одним из обязательных требований.

Несколько иная ситуация складывается при страховании профессиональной ответственности. В этом случае сказываются несколько факторов. Во-первых, наличие полиса в ряде ситуаций является одним из требований для работы с каким-либо клиентом (например, требования банка к компаниям-оценщикам). Во-вторых, это позволяет получать конкурентное преимущество, и компании активно используют это в своей рекламе, указывая, что их профессиональная ответственность застрахована. В-третьих, к страхованию своей ответственности приводит «печальный» опыт. В этой ситуации страховой полис позволяет выглядеть достойно перед претензиями со стороны клиентов, которым нанесен вред по вине партнера. В качестве примера можно привести страхование ответственности перевозчика (экспедитора) для урегулирования претензий со стороны грузополучателя.

В целом можно отметить следующее. Страхование для малого и среднего бизнеса — это одно из мероприятий по защите своего бизнеса, но, к сожалению, на страховых взносах предприниматели пока предпочитают экономить. 

Для выбора оптимальной защиты малого и среднего бизнеса страховая компания МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение"  предлагает новую услугу — страховой консалтинг. Совместно с заинтересованными лицами мы проводим анализ сферы деятельности предпринимателей и готовим экспертное заключение, содержащее рекомендации по оптимальному страхованию и анализ эффективности уже используемых страховых программ. Мы проводим страховой консалтинг бесплатно и предлагаем предпринимателям воспользоваться возможностью получить консультации квалифицированных специалистов в области страхования, заказав эту услугу по телефону в Перми: 237-12-61.

Ураганы дорожают

Ведомости (Москва), 12 июля 2006 г., №126, С.Б3

Лайам Пливен, Иан Макдоналд, Карен Ричардсон

Страховые компании взвинчивают стоимость страховки от катастроф

Разрушительные ураганы прошлого года продолжают терзать страховую отрасль США. Спрос на страхование от природных катастроф, а также перестрахование значительно превышает предложение. Страховщики, продолжающие работать в "катастрофическом" секторе, повышают премии в разы, из-за чего корпоративные и индивидуальные клиенты порой остаются вообще без страховки.

Семь ураганов, обрушившихся на побережье США в 2004-2005 гг., заставили многих страховщиков задаться вопросом, в каком объеме они готовы брать на себя риск в береговых зонах, подверженных природным катастрофам. Попытки многих перестраховать свои риски натолкнулись на серьезное препятствие в виде резко выросших премий. Один только ураган "Катрина" в прошлом году обошелся страховой отрасли почти в $40 млрд, из которых перестраховщики покрыли более половины, свидетельствуют данные Guy Carpenter, перестраховочного брокерского подразделения Marsh XE "Marsh Inc"  & McLennan.

Стоимость страхования от катастроф и страхования имущества в этом году вырастет в среднем по стране на 25%, прогнозирует Роберт Хартвиг, главный экономист Института страховой информации. В областях же, подверженных ударам стихии, по его словам, ставки уже выросли в четыре раза. "Бывали случаи, когда вне зависимости от готовности клиента платить любую цену нам было крайне сложно найти подходящую ему страховку", - говорит Ди Мегна, заместитель председателя совета директоров Guy Carpenter.

В конце января руководители фонда прямых инвестиций First Reserve задумали приобрести нефтяную платформу в Мексиканском заливе. Но когда выяснилось, что за страхование придется заплатить $25 млн вместо ожидаемых $2 млн, вопрос о сделке отпал сам собой.

В III квартале 2005 г. Allstate, одна из крупнейших в США компаний по страхованию имущества, понесла из-за ураганов убыток в $1, 55 млрд. В начале этого года она заплатила премию в $400 млн за перестрахование рисков на $2 млрд. И эту сделку компания считает удачной. "Думаю, сегодня мы бы уже не договорились на таких условиях", - говорит представитель Allstate Майкл Тревино.

Но, несмотря на возросшие проблемы, страховщики изо всех сил стараются минимизировать свои риски. В 2005 г. расположенные в США страховые компании перестраховали риски, связанные с природными катастрофами, на $37, 5 млрд, свидетельствуют данные перестраховочного брокера Benfield. В 2006 г. этот показатель, по прогнозу Benfield, составит $47, 5 млрд.

Рост премий привлекает в сектор некоторых игроков, готовых брать на себя дополнительные риски, в частности Berkshire Hathaway XE "Berkshire Hathaway"  Уоррена Баффетта. Объем "ураганного" бизнеса компании неизвестен, но люди, знакомые с ее деятельностью, говорят, что Berkshire заключает больше договоров перестрахования для защиты нефтяных вышек от ураганов, чем в предыдущие годы. "Сегодня они [Berkshire] сотрудничают с нами активнее, чем когда-либо", - говорит Пол Кэйрон, гендиректор Benfield. В I квартале 2006 г. Berkshire сообщила о росте премий по договорам перестрахования рисков, связанных с природными катастрофами, на 19% к I кварталу 2005 г. - до $425 млн. В IV квартале 2005 г. рост этих премий составил 22%.

Если для Berkshire ураганы предоставляют возможность для расширения бизнеса, ряду других компаний приходится его сворачивать. После урагана "Катрина" баржа, на которой располагалось казино компании Pinnacle Entertainment, была найдена в нескольких сотнях метров на шоссе. Тогда объем покрытия у Pinnacle составлял $400 млн на один ураган. С апреля 2005 г. компания смогла заключить договоры только на $100 млн за ураган и заявила, что увеличить объем покрытия ей вряд ли удастся. Издательская компания CDC Publishing, имеющая три офиса во Флориде, в 2005 г. заплатила премию в $10 000 за страховку от урагана и прерывания бизнеса. Этой весной ей пришлось выложить $120 000. Еще один такой скачок цен - и CDC будет думать о переносе офисов из Флориды, говорит президент Билл Блэк. А крупнейший ритейлер мира - Wal-Mart Stores решила и вовсе отказаться от страховки от природных катастроф из-за ее дороговизны и теперь будет возмещать убытки из собственных средств. Если бы Wal-Mart делала это в финансовом году, завершившемся в январе 2006 г., ее чистая прибыль, по расчетам Goldman Sachs, сократилась бы на $1б8 млн, или на 1, 5%. (WSJ, 10.07.2006, Михаил Оверченко)

Страховщики идут в село

Молот (Ростов-на-Дону), 11 июля 2006 г., №095-096, С.5

Сергей Семенов

Рынок страхования является одним из самых динамичных в Ростовской области. По данным Ростовской межрегиональной инспекции страхового надзора, в 2005 году донской страховой рынок вырос в полтора раза.

Примерно такой же рост можно ожидать и в текущем году. Крупные страховые компании, как местные, так и филиалы, продолжают активно развиваться в крупных городах, но обращают все большее внимание на нишу, пока еще мало освоенную, — добровольное страхование в глубинке.

В 2005 году страховые компании области собрали по различным программам почти 9 миллиардов рублей в качестве страховых премий, почти в два раза увеличилось количество филиалов федеральных компаний (с 68 до 119), что говорит о большом интересе к рынку со стороны крупного бизнеса и его большом потенциале. Однако, как считает большинство самих страховщиков, еще более динамичному росту страхования мешает недоверие населения к данному виду услуг и — особенности менталитета.

Специфика страхового рынка Ростовской области заключается в относительно высокой доле обязательных видов страхования: в 2004 г. их доля составляла 64%, в 2005 г. на обязательные виды пришлось уже 68%, а на добровольные — лишь 32%. Для сравнения: среднее отношение по России — 41% к 59%.

«В конце 90-х — начале 2000-х годов, когда рынок только начал по-настоящему развиваться, страховым бизнесом в области стали заниматься многие, — рассказывает директор ростовского филиала компании «Ренессанс Страхование XE "Ренессанс Страхование" » Сергей Денисенко. Причем действовали по принципу - собрать страховые премии, а там хоть трава не расти. Никто не делал маркетинговых исследований, не готовил специалистов — в итоге компании терпели убытки, банкротились и не могли нести ответственность перед клиентами по взятым на себя обязательствам. Люди страховали жизнь, имущество, а когда наступал страховой случай — оставались один на один со своими проблемами. Сейчас такого уже практически не происходит - все оставшиеся на рынке компании работают достаточно профессионально, однако доверие страховщикам еще предстоит заработать. Неразвитость добровольного страхования можно связывать и с особенностями национального характера, надеждой на русский «авось пронесет».

По прогнозам экспертов, именно в ближайшие 2-3 года страхование в области ожидает бурный рост, расширение страховых программ, появление новых услуг в сфере обслуживания и переход большинства компаний на клиентоориентированную модель работы.

Одним из самых перспективных направлений будет страхование в области сельского хозяйства.

— Наша компания в данный момент активно работает в сельской местности, туда также охотно идут наши основные конкуренты, — говорит директор ОАО «Альфастрахование XE "Альфа-Страхование" » Евгений Черемин. — Думаю, это очень перспективная ниша, особенно теперь, когда в рамках национального проекта «Развитие АПК» государство субсидирует часть страховки сельхозпроизводителям, и у них появились дополнительные возможности для приобретения страховых продуктов.

Немалым тормозом, однако, может стать несовершенная законодательная база и недостаточное количество информации как о страховщиках, так и об их клиентах.

Для развития страхования исполнительные органы власти должны работать над реализацией положений закона о страховом деле, считает директор по маркетингу страховой группы

«Адмирал XE "Адмирал" » Виктория Федорова. Развитие страхового сектора сегодня во многом зависит от совершенствования системы ОСА-ГО, упорядоченного введения обязательных видов страхования. Законодательная власть должна унифицировать положения в законодательстве, касающиеся обязательного страхования, и привести их в соответствие с требованиями закона о страховом деле. Еще один актуальный вопрос, находящийся в ведении государства, — реформирование системы ОМС и развитие обязательного страхования ответственности определенных категорий лиц. Есть и другие задачи, решение которых органами власти способствует развитию отрасли, — например, совершенствование надзора за участниками рынка страхования.

От обороны к наступлению

Российская газета (Москва), 11 июля 2006 г., №148, С.4

Сергей Петров

По мнению главы Русского страхового центра, сегодня предприятиям надо самим завоевывать новые рынки

СРЕДИ СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ, СТРАХУЮЩИХ РИСКИ В РОССИЙСКОМ ОБОРОННО-ПРОМЫШЛЕННОМ КОМПЛЕКСЕ И РАКЕТНО-КОСМИЧЕСКОЙ ОТРАСЛИ, РУССКИЙ СТРАХОВОЙ ЦЕНТР (РСЦ XE "Русский страховой центр" ) ЗАНИМАЕТ ОСОБОЕ МЕСТО. СЕГОДНЯ ОН ПРЕДОСТАВЛЯЕТ УСЛУГИ ПО РАЗЛИЧНЫМ ПРОГРАММАМ БОЛЕЕ ЧЕМ 1000 ПРЕДПРИЯТИЯМ ОТЕЧЕСТВЕННОГО ОПК. ПРЕДПРИЯТИЯМ, КОТОРЫЕ ПО ПРАВУ СЧИТАЮТСЯ ДВИГАТЕЛЯМИ ВСЕГО НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКОГО ПРОГРЕССА, ПОСКОЛЬКУ В ПРОИЗВОДСТВЕ СОВРЕМЕННЫХ ВИДОВ ВООРУЖЕНИЙ ИСПОЛЬЗУЮТСЯ ТОЛЬКО САМЫЕ ПЕРЕДОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ.

Страхование как механизм финансовых гарантий инвестиций в разработку и производство вооружений и военной техники приобретает сегодня ключевое значение. Тем более - с учетом общего подъема наукоемких производств и роста объемов заказов на изделия оборонной промышленности. К тому же свои собственные страховые "ноу-хау" и наработки, приобретенные в работе с ОПК, можно использовать в других высокотехнологичных отраслях экономики, особенно в работе с экспортоориентированными предприятиями. Именно об этом заявили представители руководства РСЦ XE "Русский страховой центр" , обозначив новые направления работы Центра в области корпоративного страхования.

Недавно в Москве прошла серия деловых конференций "Школа управления бизнесом" - своего рода мастер-классов, которые проводят ведущие топ-менеджеры российского бизнеса и эксперты в области управления, ориентированные, в первую очередь, на профессионалов бизнеса - собственников и руководителей предприятий. В работе конференций приняли участие представители таких крупных структур, как Российский союз машиностроителей, "Рособоронэкспорт", АвтоВАЗ, "МТС", АФК "Система", "Стройтрансгаз", "Каскол" и других, работающих в высокотехнологичных отраслях.

С докладом "Практические аспекты стратегического планирования в страховой компании" на форуме выступил и заместитель председателя правления Русского страхового центра Николай Николенко. В своем выступлении он раскрыл способы решения проблем развития страхового бизнеса на примере РСЦ XE "Русский страховой центр" . За 15 лет специалистами Центра разработаны и внедрены уникальные комплексные программы. В первую очередь они связаны со страхованием рисков на предприятиях наиболее высокотехнологичных отраслей промышленности, в том числе оборонно-промышленного и авиакосмического комплексов.

Николай Николенко подчеркнул, что основная бизнес-идея РСЦ XE "Русский страховой центр"  - применять знания и опыт, приобретенные в страховании рисков оборонно-промышленного и ракетно-космического комплексов, а также военно-технического сотрудничества, для активного выхода на рынок страхования гражданского сектора экономики России. Причем - с высокой долей применения в производстве передовых технологий. Речь, прежде всего, о предприятиях машиностроительного сектора - партнерах отечественного ОПК. Параллельно намечено развивать программы корпоративного страхования в автомобилестроении, судостроении и других секторах экономики. Важнейшим же целевым ориентиром Центра в области рыночных позиций деятельности является вхождение к 2010 году в число 10 лидеров российского рынка по объему продаж.

Как считает Николенко, чтобы реализовать эту бизнес-идею на практике, необходимо в ближайшие пять лет сохранить лидирующие позиции РСЦ XE "Русский страховой центр"  в вышеуказанных областях. "Реализация бизнес-идеи невозможна без четкой цели - построения лучшей в России системы страхового обслуживания, - отметил заместитель председателя правления РСЦ. - Обеспечение высокого уровня стабильности и финансовой устойчивости, соответствующего международного рейтинга, а также работа на международных страховых рынках по передовым мировым стандартам также составляют основу стратегии нашей компании".

Примечательно, что к 2010 году РСЦ XE "Русский страховой центр"  планирует увеличить долю своего присутствия и на международном рынке перестрахования авиационных, космических, морских и строительно-монтажных рисков не менее, чем вдвое.

В области же клиентских сегментов и качества обслуживания компания, по словам Николенко, намерена работать со всеми группами корпоративных клиентов, включая крупные корпорации, средние предприятия и малый бизнес.

Наибольший интерес участников форума вызвало обсуждение вопроса, связанного ,с использованием практического опыта управления предприятиями ОПК в гражданском секторе экономики. По словам выступившего на конференции Владимира Бандурина, вице-президента Российского союза машиностроителей, советника заместителя генерального директора "Рособоронэкспорта" и председателя совета директоров АвтоВАЗа, именно передовые технологии оборонно-промышленного комплекса должны поднять на новый уровень гражданский сектор экономики. А потому производственные программы на стыке ОПК и гражданского сектора, по его мнению, весьма перспективны.

В качестве примеров таких программ Владимир Бандурин привел стратегические планы развития АвтоВАЗа, выработанные командой управленцев из "Рособоронэкспорта". Их приоритетная задача - обновление модельного ряда продукции концерна и повышение ее конкурентоспособности на внутреннем и внешнем рынках.

По словам Бандурина, сегодня "Рособоронэкспорт" выполняет задачу государственной важности - создает крупные корпорации, инвестирует в них значительные средства и участвует в их управлении, а также руководит объединительными процессами, происходящими в машиностроительном комплексе. Вице-президент Российского союза машиностроителей отметил также, что опыт "Рособоронэкспорта", в том числе во внешнеэкономической области, может быть полезен для многих машиностроительных предприятий, выпускающих высокотехнологичную продукцию, востребованную на мировых рынках.

Председатель правления Русского страхового центра Дмитрий Извеков в свою очередь отметил, что опыт высоких технологий страхования, приобретенный в работе компании с оборонными предприятиями в машиностроительной отрасли, планируется применить при взаимодействии с другими российскими компаниями, производящими конкурентоспособную высокотехнологичную продукцию.

"Прежде всего мы готовы обеспечить надежным страхованием кооперационные связи российских оборонщиков с машиностроителями, став гарантом своевременного и высококачественного выполнения соглашений и контрактов между ними, - сказал Дмитрий Извеков. - Сегодня, на мой взгляд, необходимо менять оборонительную концепцию в экономике на наступательную. А то многие сидят и гадают: что с нами будет, когда Россия вступит в ВТО? Придут иностранцы на наш рынок или нет? Надо самим завоевывать новые рынки, выстраивать свою политику и укреплять интересы России на Востоке и Западе, обеспечив продвижение на внешние рынки не только машиностроительной продукции, но и финансовых услуг.

Кстати, на внешних рынках наша компания стала более узнаваемой: 4 июля международное рейтинговое агентство Fitch Ratings присвоило Русскому страховому центру высокий международный рейтинг на уровне "В" с прогнозом "стабильный".

Получение этого международного рейтинга, несомненно, активизирует нашу работу по основным направлениям, в которых компания устойчиво занимает лидирующие позиции - страховое обеспечение системы военно-технического сотрудничества России, а также предприятий российской оборонной промышленности и ракетно-космической отрасли. С другой стороны, мы планируем укрепить наши позиции в системе международного сотрудничества с мировым страховым и перестраховочным рынком, а также с представителями национальных страховщиков, с которыми взаимодействует Центр, в том числе с крупнейшими страховыми компаниями стран-партнеров России в сфере военно- и научно-технического сотрудничества и в области освоения космического пространства. Это, прежде всего, такие страны, как Китай, Индия, Узбекистан, где работают представительства РСЦ XE "Русский страховой центр" , а также Бразилия, Малайзия, ОАЭ, Казахстан, Узбекистан и другие", - заявил Дмитрий Извеков.

Минсельхоз отберет страховщиков урожая

Крестьянские ведомости (Москва), 19 июля 2006 г., №028, С.2

Минсельхоз России отберет до начала 2007 г. несколько компаний для страхования урожая, сообщил на пресс-конференции министр сельского хозяйства РФ Алексей Гордеев, передает РИА "Новости".

Не нужно создавать специальной государственной компании, а необходимо выбрать несколько крупных, системных, вертикально-интегрированных компаний, работающих на рынке страхования, - сказал министр. По его словам, соответствующий конкурс будет проведен до начала 2007 г.

Я надеюсь, к следующему году мы завершим эту работу, то есть конкурс будет проведен, - сказал А. Гордеев.

По его словам, необходимо охватить страховыми услугами не только урожай зерна, но и садоводство, виноградарство, животноводство. В настоящее время в России действует около 60 компаний. И могу честно признаться, что за счет наличия мелких неустойчивых компаний страхование носит порой формальный характер, - отметил А. Гордеев.

Агентство АгроФакт

Как снизить риски в строительстве?

Московская правда (Москва), 25 июля 2006 г., №158, С.11 (3) ПРИЛОЖЕНИЕ МОСКОВСКАЯ ПЕРСПЕКТИВА

Владимир Карюкин, заместитель генерального директора САО "ГЕФЕСТ XE "Гефест" "

Уважаемые читатели!

Сегодня мы продолжаем цикл публикаций, посвященных одной из самых актуальных тем последнего времени - страхованию строительных рисков.

Страхователем строительно-монтажных работ может выступить любой участник строительного процесса, имеющий имущественный интерес в данном проекте - заказчик, инвестор, генподрядчик, субподрядчик. В соответствии с Гражданским кодексом РФ, ответственность за риск случайной гибели или повреждения объекта строительства лежит на подрядчике, следовательно, он и заинтересован в страховании.

Однако в некоторых случаях взять на себя страховую инициативу целесообразнее заказчику. Во-первых, заказчик несет ответственность за риск ошибок проектирования, которые могут быть в проектно-сметной документации. Во-вторых, заказчик может поменять подрядчика. В-третьих, заказчик несет ответственность за риск случайной гибели объекта от момента завершения строительства (когда подрядчик уже сдал его заказчику) до его сдачи эксплуатирующей организации или собственнику. Эта проблема характерна для строительных проектов любой сложности - от дачного домика и типового жилья до внеклассных сооружений промышленного и транспортного назначения.

Одной из особенностей страхования строительных рисков является то, что помимо стандартного набора имущественных рисков: "пожар" , "стихийные бедствия" , "противоправные действия третьих лиц" , - страхованием покрывается еще целый перечень рисков, характерных для конкретного строительного объекта. Так, например, при строительстве моста риски существенно будут отличаться от рисков при строительстве жилого здания, не говоря уже о рисках уникальных проектов. Именно поэтому страхованием СМР, тарификацией по отдельным рискам и оценкой ущербов не могут эффективно заниматься СК без соответствующего опыта и наличия специальной методологической и статистической базы, которые, кстати, в отличие от баз по другим видам страхования, не являются общедоступными и накапливаются годами.

Размер тарифа на страхование

СМР устанавливается на основании следующих параметров:

1) сложность проекта;

2) виды проводимых строителями работ;

3) используемая техника;

4) условия строительства;

5) сроки работ;

6) количество занятого персонала;

7) квалификация персонала. Примерные типовые тарифы страхования СМР обычно составляют 0, 1 - 0, 5 процента от страховой суммы.

Ответственность страховщика, т. е. обязанность выплатить возмещение при наступлении страхового случая, наступает с момента оплаты страхователем первого страхового взноса. Если в период времени, когда договор подписан, но еще не оплачен, на объекте произойдет авария, страховая компания имеет право не возместить ущерб.

Максимальный размер выплаты страхового возмещения равен страховой сумме - в случае полной гибели объекта. Страховой суммой является полная стоимость работ, включая стоимость стройматериалов, оборудования, затраты на заработную плату, эксплуатацию машин и механизмов, налоги, сборы, пошлины (включая налог на добавленную стоимость), а также иное имущество, предусмотренное проектно-сметной документацией.

Если пострадала только часть объекта, то размер возмещения рассчитывается на основании проводимой экспертизы и лимитов, установленных в договоре на каждый вид риска.

Конечно, главное, на что следует обратить внимание при заключении договора страхования - список рисков, от которых страхуется строительных объект. Иначе после возникновения ущерба может оказаться, что по договору объект застрахован, например, от падения метеорита, но не застрахован от какого-то гораздо более банального и вероятного риска.

Важно также правильно определить франшизу (размер-минимального не компенсируемого страховщиком убытка) - бывали случаи, когда страховые компании ее сильно завышали и устанавливали почти на уровне страховой суммы. В результате - убыток есть, но не превышает размер франшизы, а значит - не компенсируется.

Типичная ошибка страхователя, желающего сэкономить на размере страховой премии, - это страхование объекта не на полную стоимость. В соответствии с Гражданским кодексом, по такому договору при страховом случае размер страхового возмещения сокращается пропорционально отношению страховой суммы к действительной стоимости строительства, и в результате возмещение не покрывает реального ущерба. Но многие строители этого не знают и с радостью заключают договор на таких "выгодных" условиях.

Как правильно выбрать страховую компанию для страхования СМР?

Первое требование - наличие лицензии на право проведения страхования СМР и сопутствующих видов страхования. Желательно, чтобы по размеру собранных премий по страхованию СМР страховая компания входила в первую десятку специализированных рейтингов. Опыт в страховании строительных рисков должен составлять не менее 5 лет. Попросите рассказать представителя СК о том, какие аналогичные строительные объекты страховала компания и на каких условиях. Поинтересуйтесь "историей убытков" страховщика - практическими результатами урегулирования страховых случаев на стройплощадках, суммами предоставленного страхователям возмещения. Узнайте, работают ли в компании специалисты со строительным образованием и опытом работы на стройплощадке, которые могут адекватно оценить и строительные риски, и полученный ущерб, познакомьтесь с ними. Необходимо также проверить наличие у СК договоров со специализированными организациями, компетентными в проведении предстраховой экспертизы и оценке ущерба в строительстве. Еще один важный момент - наличие долгосрочных партнерских связей страховщика с российскими и зарубежными перестраховочными компаниями, которые обеспечат ей качественное перестрахование принятых на себя рисков, финансовую устойчивость, а значит, и оперативную выплату страхового возмещения.

Словом, если вы хорошо подготовитесь к заключению договора и не отнесетесь к нему формально, страховая защита вашего объекта окажется надежной, а "момент истины" - возмещение ущерба - не преподнесет неприятных сюрпризов.

***

Страховое акционерное общество "ГЕФЕСТ XE "Гефест" " - один из лидеров страхования строительных рисков в нашей стране. Компания была создана в 1993 году и стояла у истоков развития страхования СМР как эффективного инструмента экономической защиты строительных предприятий. Визитной карточкой компании стало страхование таких масштабных и уникальных проектов, как реконструкция МКАД, строительство Третьего транспортного кольца, включая комплекс Лефортовских автодорожных тоннелей, Комплекса защитных сооружений города Санкт-Петербурга в Финском заливе, а также многих других транспортных и промышленных объектов. Компания является членом Международной ассоциации страховщиков технических рисков (IMIA) и Ассоциации инвесторов Москвы.

Тел. : (495) 777-11-88, www. gefest. ru.

Как вы оцениваете перспективы страхования информационных рисков?

Газета (Москва), 25 июля 2006 г., №129, С.13

Аркадий Харлампиев, руководитель управления методологии и андеррайтинга страховой компании "Стандарт-Резерв XE "Стандарт-Резерв" ":

"Информационные риски - это опасность возникновения убытков или ущерба в результате применения компанией информационных технологий. Иными словами, IТ-риски связаны с созданием, передачей, хранением и использованием информации с помощью электронных носителей и иных средств связи. IТ-риски можно разделить на две категории: риски, вызванные утечкой информации и использованием ее конкурентами или сотрудниками в целях, которые могут повредить бизнесу; риски технических сбоев электронных устройств и работы каналов передачи информации, которые могут привести к убыткам.

На настоящий момент перспективным и относительно массовым можно считать только страхование второй категории рисков, а именно классическое страхование машин и механизмов от поломок и классическое страхование имущества. В данном направлении существует реальная возможность страховать не только носители информации, но и то "самое ценное", что хранится на них.

Основная сложность в данном направлении - оценить стоимость не столько технических носителей информации, сколько самой хранимой информации, которая значительно дороже носителя. Данное направление страхования успешно развивается в нашей компании, и мы рассматриваем его как одно из перспективных".

Страхование финансовых рисков

Новый КЁНИГСБЕРГ (Калининград), 01 июля 2006 г., №007, С.49

ООО "Первая страховая компания" учреждено в 2000 году. Является членом Всероссийского Союза страховщиков, Торгово-промышленной палаты России, Российского союза автостраховщиков.

Современное ведение бизнеса предполагает взаимодействие с большим количеством поставщиков, партнеров, клиентов.

В связи с этим в системе риск-менеджмента любой развивающейся компании объективно возрастает угроза потерь вследствие невыполнения партнерами взятых на себя обязательств в силу изменения условий ведения бизнеса или форс-мажорных обстоятельств. Доверяя свои средства другим людям (продавцам, поставщикам услуг, застройщикам), каждый человек хочет быть уверен, что принятые перед ним обязательства будут выполнены точно и в срок.

Для решения этих актуальных проблем ООО "Первая страховая компания", филиал в г.Калининграде предлагает компаниям и гражданам Калининграда специальную услугу: - Страхование финансовых рисков на случай неисполнения (ненадлежащего исполнения) договорных обязательств.

- Непоставка, недопоставка товаров, непередача имущества (товара), невыполнение работ, неоказание услуг, ранее оплаченных Страхователем, в сроки, установленные договором.

- Поставка товаров качества, комплектности, не соответствующих условиям заключенного договора.

- Неоплата поставленных товаров, выполненных работ или оказанных услуг в сроки, установленные договором.

- Судебные расходы.

Филиал ООО "Первая страховая компания" в г.Калининграде:

236006, г.Калининград, площадь Маршала Василевского, 2, тел.: 756-911.

Лиц. № 3409Д Федеральной службы страхового надзора от 21.03.05

Театрально-концертная обязаловка 

Бизнес & Балтия (Рига), 25 июля 2006 г., №141

Александр Федотов, fedotov@bb.lv

Случаи тяжелых травм и даже смерти зрителей, к примеру, во время автомобильных гонок - не редкость. Да и на обычном театральном спектакле человеку тоже может стать плохо. Теперь все пострадавшие смогут претендовать на страховое возмещение. Эту возможность им предоставляют правила, одобренные вчера Комитетом Кабинета министров.

Проект правил "Об обязательном страховании гражданско-правовой ответственности организаторов публичных мероприятий" был разработан на основании закона "О безопасности публичных представлений и праздничных мероприятий". Он регулирует порядок организации и проведения всех мероприятий, связанных с большим скоплением народа. Это фестивали, концерты, спектакли, спортивные соревнования, народные гулянья и т.д. В ходе их проведения могут случаться всякие эксцессы. До сих пор организаторы мероприятий не несли никакой ответственности за возможные травмы или ущерб имуществу зрителей. C принятием правил положение меняется.

Теперь перед получением разрешения на народное гулянье или концерт его организаторы должны будут предварительно заключить договор со страховой компанией. Возможные выплаты в случае наступления страхового случая могут достигать 10000 латов. А общий минимальный лимит на проведение одного мероприятия составит 30000 латов. Компенсации подлежат все расходы на медицинскую помощь и последующее лечение пострадавших, а также выплаты по потере трудоспособности и за поврежденное имущество.

Если же организатором праздника является местное самоуправление, то уже в государственном бюджете этого года предусмотрены дотации муниципалитетам в размере 278 тысяч латов. На них также возлагается контроль за соблюдением данных правил. Однако до сих пор неясно, на какую сумму страховать организаторов спортивного мероприятия или театрального спектакля. "Согласитесь, ведь есть же разница между ралли и маленьким представлением", - замечает глава страхового общества Balta Янис Абашин. Однако подобные услуги страховщики уже оказывают. Так, стоимость страховки одного концерта, проводимого в Доме конгрессов, составляет 150-200 латов. Но пока она носит добровольный характер.

Именно поэтому директор продюсерской компании Devro Евгений Куренной опасается, что очередная обязаловка приведет к росту стоимости театральных и концертных билетов и, следовательно, очередному оттоку зрителей. "Почему я должен отвечать за то, что, к примеру, в театральном зале обвалится потолок или какому-нибудь зрителю станет плохо? - вопрошает г-н Куренной. - Ведь мы же платим немалые деньги за аренду помещений, да к тому же человек может и сам застраховать свое здоровье".

Чтобы правила окончательно вступили в законную силу, они еще должны быть утверждены на пленарном заседании Кабинета министров.

Риск должен быть оплачен

Саратовская областная газета (Саратов), 27 июля 2006 г., №142, С.4

Александр Тишков

В области в разгаре уборка урожая, но земледельцы не только подсчитывают планируемую прибыль от продажи зерна, но и прикидывают размеры потерь от гибели и пересева озимых, ливневых дождей с градом, ураганных ветров и других стихийных бедствий. Ведь не надо забывать, что живем мы в зоне рискованного земледелия, со всеми вытекающими отсюда последствиями. За последние пять лет сельскохозяйственной отрасли нанесен ущерб в 6 миллиардов рублей. Только из)за гибели озимых область недополучит в этом году более 500 тысяч тонн зерна на сумму свыше 1 миллиарда рублей.

Эффективным способом снижения подобных издержек и стабилизации финансового состояния предприятий АПК является страхование посевов. Впервые хозяйства области вышли на рынок страхования сельскохозяйственных культур в 2001 году. А уже в 2005 году число договоров страхования почти в четыре раза превысило первоначальный уровень. И если в 2001 году на «страховом поле» области работала одна компания, то в прошлом их насчитывалось уже 11.

Но наряду с положительными количественными тенденциями в работе этих копаний отчетливо проявились и качественные издержки, а именно: заключение договоров страхования с нарушениями действующего законодательства, невыплата страховок, проведение фиктивных страховых операций. С другой стороны, отрицательно сказалась и юридическая безграмотность ряда руководителей и специалистов хозяйств, фермеров. Короче говоря, назрела срочная необходимость навести в сфере страхования посевов сельхозкультур порядок и сделать этот процесс максимально «прозрачным» и демократичным. И такая попытка была предпринята минсельхозом области совместно с областной организацией профсоюза работников АПК, ассоциацией крестьянско-фермерских хозяйств «Возрождение» и ГНУ Поволжского НИИ экономики и организации АПК разработан и представлен в правительство области на рассмотрение проект закона «О внесении изменений в Закон Саратовской области «О государственной поддержке и реализации сельскохозяйственной продукции в Саратовской области». В нем четко прописаны правовые нормы, гарантирующие страховую защиту не только урожая, но и сельскохозяйственных животных.

Суть изменений, вошедших в законопроект, вкратце такова. В статье второй, к примеру, в круг субъектов, взаимоотношения которых регулирует вышеназванный документ, введены личные подсобные хозяйства. В статье третьей дано определение «сельскохозяйственные страхователи», равно как и определение «сельскохозяйственные товаропроизводители» в рамках действия данного закона. В статье седьмой введена дополнительная мера государственной поддержки — компенсация сельскохозяйственным страхователям части уплаченной ими страховой премии (страховых взносов) по договорам страхования урожая и сельскохозяйственных животных. Ну и так далее.

Дополнительно к законопроекту при правительстве области создана комиссия, в состав которой вошли представители заинтересованных министерств, ведомств, областной организации профсоюза работников АПК, ассоциации крестьянско-фермерских хозяйств, научных учреждений. Так как законопроект носит рамочный характер, то в основные задачи комиссии будут входить разработка программы по созданию страховой защиты предприятий АПК, анализ эффективности развития сельскохозяйственного страхования, проработка порядка предоставления субсидий на уплату части страхового взноса. Комиссия уже приступила к работе. Также подготовлено постановление правительства Саратовской области, предусматривающее порядок компенсации части затрат по страхованию сельскохозяйственных культур в 2006 году. А организация профсоюза работников АПК и ассоциация КФХ «Возрождение» со своей стороны выступили с инициативой по созданию областного страхового агентства по оказанию консультативных услуг сельхозтоваропроизводителям.

***

Компетентное мнение

Александр КАЧАНОВ, председатель областного комитета профсоюза работников АПК:

— Работа страховых компаний, действующих на территории области, давно вызывала многочисленные нарекания со стороны сельских товаропроизводителей. Вот поэтому год назад руководители общественной организации по их поручению обсудили тревожную ситуацию с сельским страхованием на встрече с губернатором Павлом Ипатовым в правительстве области с участием всех заинтересованных сторон. В результате руководителям ряда министерств и ведомств были даны поручения по анализу деятельности страховых компаний, подготовке предложений по устранению имеющихся недостатков и разработке проекта данного закона.

В марте этого года при встрече с министром сельского хозяйства Российской Федерации Алексеем Гордеевым среди ряда других тем обсуждался и вопрос страхования в АПК. Министр поддержал нашу инициативу и определил направления по решению накопившихся проблем в сельскохозяйственной страховой деятельности.

Некоторые организационные мероприятия по совершенствованию системы страхования сельскохозяйственных культур уже начали реализовываться. В частности, в большинстве районов Саратовской области общественные организации совместно с минсельхозом подготовили сотрудников информационно-консультативных пунктов. На должность координатора-консультанта ФГУ «Федеральное агентство по государственной поддержке страхования в сфере агропромышленного производства» назначен высокопрофессиональный и энергичный человек, душой болеющий за порученное дело, Валерий Чернявский. Эти и другие меры позволяют надеяться, что все недостатки в работе компаний на рынке страхования АПК скоро останутся в прошлом.

Иван ГЛЕБОВ, декан экономического факультета Саратовского государственного аграрного университета им. Н.И. Вавилова, доктор экономических наук, профессор, заслуженный экономист РФ:

— Неоспоримое преимущество этого законопроекта в том, что он является существенным дополнением в рамках правового поля по регулированию деятельности аграрных бизнес-структур: КФХ, ЛПХ, коллективных сельхозпредприятий различных форм собственности. Он создает более приемлемые условия для защиты их имущественных интересов.

Одним из принципиальных моментов проекта закона, на мой взгляд, является включение в объекты страхования не только посевов сельскохозяйственных культур, как и было раньше, но и домашних животных, так как существует немалый риск их гибели. Мы считаем, что расширение сферы применения данного закона на отрасль животноводства позволит сформировать позитивные экономические условия для реализации национального проекта «Развитие АПК», в частности, для ускоренного возрождения животноводства. Ведь за последние пять лет из-за падежа животных отрасль потеряла 306 миллионов рублей.

Также полагаю, что после вступления закона в силу существенно укрепится исполнительская дисциплина как страхователей, так и страховщиков, он будет способствовать формированию цивилизованного рынка страхования и позволит исключить возможность нецелевого использования средств из федерального и областного бюджетов и других злоупотреблений.

И наконец, накануне вступления России в ВТО практическая значимость данного закона для аграрных бизнесструктур существенно возрастает, так как этот правовой документ создаст эффективную защиту имущественных интересов сельских товаропроизводителей на уровне субъекта Российской Федерации.

В общем, как только закон заработает на саратовской земле, он позволит в определенной степени снизить наносимый АПК ущерб и у крестьян появится дополнительный источник для развития своих хозяйств как в отрасли растениеводства, так и животноводства.

Перестрахование

Не перестраховался

Секрет фирмы (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.20-22

Сергей Русаковский

НА ПРОТЯЖЕНИИ ДЕСЯТИ ЛЕТ ПЕРЕСТРАХОВОЧНАЯ КОМПАНИЯ "МОСКВА РЕ" ПРОЧНО АССОЦИИРОВАЛАСЬ НА РЫНКЕ С ИМЕНЕМ ЕЕ СОЗДАТЕЛЯ ГРИГОРИЯ ФИДЕЛЬМАНА. НО НА ДНЯХ ОДИН ИЗ САМЫХ ХАРИЗМАТИЧНЫХ ДЕЯТЕЛЕЙ СТРАХОВОГО РЫНКА, ГРОМКО ХЛОПНУВ ДВЕРЬЮ, "МОСКВА РЕ" ПОКИНУЛ. ТЕПЕРЬ ОН БУДЕТ СТРОИТЬ НОВОГО МЕГАПЕРЕСТРАХОВЩИКА.

История самого громкого за последнее десятилетие скандала на страховом рынке напоминает сюжет сказки про то, как лиса зайца из лубяной избушки выжила.

Три с лишним года назад, когда все начиналось, история казалось идиллической. Самый маленький (по размерам контролируемого бизнеса) и самый интеллигентный из российских олигархов Каха Бендукидзе искал для семинаров, которые он вел в Высшей школе экономики, интересные бизнес-кейсы. В основу одного из них лег опыт развития "Москва Ре XE "Москва Ре" ".

В конце 1990-х годов Григорий Фидельман побывал в Японии, где познакомился с неизвестной ему доселе системой управления компанией, когда принятый на работу сотрудник уже никогда не может быть уволен без его на то согласия, - так называемая система пожизненного найма. Ключевой идеей была и идея отказа от наказания (подробнее об этом в СФ N11/2005). Фидельман "заболел" этой системой и несколько лет внедрял ее в своей компании, в прошлом году он с Юрием Адлером, известным специалистом по менеджменту качества, и Сергеем Дедиковым, сейчас исполняющим обязанности Фидельмана в "Москва Ре XE "Москва Ре" ", обобщил свой опыт в книге под названием "Альтернативный менеджмент".

Несколько студентов ВШЭ месяц провели в компании и сделали большой доклад. Потом глава "Москва Ре XE "Москва Ре" " несколько часов отвечал на вопросы студентов и будущего министра экономики Грузии. Похоже, что этот доклад оказался своеобразным due diligence перед тем, как Бендукидзе решился инвестировать $20 млн. в компанию Григория Фидельмана. За это он получил почти весь пакет основателя - около 68%. И после скандала Каха Бендукидзе свои взгляды двухгодичной давности не пересмотрел: "Бизнес успешный, и у него есть потенциал роста. Я не жалею, что занялся им".

Альтернативный менеджмент

ПОКА ОБЕ СТОРОНЫ тех переговоров друг друга напрямую не винят. Григорий Фидельман одним из факторов, приведших к неудаче, считает отъезд Бендукидзе в Грузию - расхождения в культуре управления невозможно сглаживать на расстоянии. Бендукидзе тоже выражает сожаление по поводу ухода известного в отрасли специалиста.

Но на самом деле, как вспоминает Фидельман, "история наших расхождений началась буквально через неделю после того, как был оплачен капитал, и продолжалась два года".

Проблемы возникли уже при обсуждении системы планирования. Григорий

Фидельман исходил из того, что нужно вырабатывать амбициозные планы, заставляющие людей выкладываться максимально. Акционеры же хотели видеть реальное планирование, что позволило бы им ориентироваться в деятельности "Москва Ре XE "Москва Ре" ", прогнозировать состояние бизнеса и адекватно предоставлять информацию для возможных инвесторов. "Для инвесторов представление планов, которые, с их точки зрения, не совсем обеспечены реальными возможностями, вызывает дополнительные опасения по отношению к компании, - указывает Сергей Дедиков. - К тому же было видно, что идет существенное отставание факта от плана".

Фидельман еще в 2000-м декларировал рост до 2010 года в тысячу раз, что требовало ежегодного удвоения компании. Это было той самой амбициозной целью. Но последние годы компания росла лишь на 20% в год. Экс-глава "Москва Ре XE "Москва Ре" " неохотно признает: "Ну я же не идеальный. Наши обещания построены всегда на завышении, чтобы было куда двигаться. Нужно поднимать планку, а некоторые, наоборот, стараются ее опускать. Мы же обещали, что сделаем максимум". Он ссылается на стандарты "Москва Ре" (например, по срокам выплат), лучшие в отрасли - и не только в России.

Построенная в компании система менеджмента тоже подвергалась критике.

Бендукидзе не нравилось, что некоторые сотрудники слишком хорошо и надежно обеспечили не только свое будущее, но и будущее своих детей. В компании были трудоустроены дети Фидельмана - Ольга, руководитель РR-центра, и Павел, возглавивший управление эксклюзивного бизнеса. "Я не знаю, часть ли это какой-то модели, но я в свое время Григорию Носоновичу сказал, что это неправильно. Я считаю: дела делами, а семья семьей", - говорит Каха Бендукидзе. Сергей Николаев, председатель совета директоров компании и давний соратник Бендукидзе, вообще оценивает систему, выстроенную Фидельманом, как фетиш, процесс ради самого процесса.

Активное противоборство возникло и по поводу мотивации сотрудников. Сергей Дедиков рассказывает, что Фидельман являлся сторонником так называемой пороговой мотивации, характеризующейся очень существенным вознаграждением за достижение некоего высокого результата. Акционеры же были сторонниками плавной экспоненты - заработав доход, люди должны поучаствовать в нем.

Исполняющий обязанности директора констатирует: "Возникали разногласия практически по каждому управленческому решению или вносимому предложению. А дальше коса нашла на камень. Григорий не захотел поступиться своими взглядами".

Прорвало

ТАК ЧТО МЕСЯЧНОЙ ДАВНОСТИ назначение в совет директоров "Москва Ре XE "Москва Ре" " Гюнтера Гайслера, швейцарца, руководившего до того времени отделом андеррайтинга в перестраховочной компании PartnerRe, стало скорее формальным поводом для разрыва. Фидельман обвинил оппонентов в желании продать компанию, связав с этой целью введение в совет засланного казачка.

Бендукидзе отреагировал эмоционально: "Григорий Носонович сказал, что хочет создать независимого перестраховщика, одного из крупнейших в мире. А почему нельзя назначить иностранца? Нет, он будет воровать наши секреты. Ну, это какая-то паранойя! Секреты он будет воровать! Секреты русского страхования!"

Впрочем, Фидельман был согласен смириться с приходом иностранца - в обмен на инвестиции акционеров в $18 млн. По его словам, частью договоренности 2004-го было дополнительное инвестирование $70 млн. через три года. Он же говорил лишь о двух десятках - именно столько не хватало для присвоения "Москва Ре XE "Москва Ре" " беспрецедентного в среде российских страховщиков рейтинга ВВВ-.

Каха Бендукидзе категорически не согласен: "Компания с таким капиталом могла бы подписывать больше премий. Увеличивать капитал, чтобы он был в два раза больше, а доходность - ниже прежней, бессмысленно".

Новые ориентиры

НА ПРОШЛОЙ НЕДЕЛЕ стороны громко заявили о разрыве. Григорий Фидельман на пресс-конференции рассказал о новом проекте. Добившись согласия с Сергеем Саркисовым, главой и владельцем компании "РЕСО-гарантия XE "Ресо-Гарантия" ", он решил сделать из "РЕСО Ре" мегаперестраховщика со $100-миллионным капиталом - "Юнити Ре". Планируется, что эту сумму внесут российские страховые компании. В течение десяти лет, по словам Фидельмана, "Юнити Ре" войдет в десятку крупнейших мировых перестраховщиков.

Сергей Дедиков считает, что идея создания такой компании разрабатывалась еще в "Москва Ре XE "Москва Ре" ", и сокрушается о потере темпа развития проекта: "Если бы он реализовывался на базе „Москва Ре", то здесь все это работало бы быстрее. А там три-четыре года надо потратить, чтобы выйти на международное рейтингование, пройти трехлетний аудит международным аудитором".

"Москва Ре XE "Москва Ре" " провела контракцию - презентацию, призванную успокоить клиентов компании. Дедиков сообщил об уходе из компании 19 человек (из сотни работающих): "У нас почти в полном составе ушло управление эксклюзивного бизнеса. Это работа непосредственно со страхователями. Сейчас назначен новый руководитель управления. Он отстроит систему с нуля".

Понесенные потери компания, по уверению нового менеджмента, собирается скоро восполнить. Система альтернативного менеджмента сохранится, но уже такая, какой ее видят новые топы и представители акционеров. "Мы сейчас заключим с сотрудниками контракты, закрепляющие их права и объясняющие, что будет, если сотрудника уволят по решению администрации, какую компенсацию он получит, - говорит Сергей Николаев. - Мы ничего разрушать не хотим. Если людям близка сложившаяся за эти годы в „Москва Ре XE "Москва Ре" " система управления, то пусть она остается и развивается".

Искусство переговоров

ВИНОВАТЫХ ВО ВСЕЙ ЭТОЙ ДРАМАТИЧЕСКОЙ ИСТОРИИ найти трудно. Позиции обеих сторон имеют серьезное обоснование. Очевидно, что система альтернативного менеджмента, выстраиваемая Григорием Фидельманом, вошла в клинч с требованиями бывшего финансового директора Сергея Николаева, который выводил ОМЗ на Лондонскую биржу.

Американизированный вариант ведения бизнеса ("всегда готов к продаже") не смог ужиться с японской системой управления ("компания - дом родной"). Удивительно, но два умных человека не смогли предсказать такого очевидного финала после месяца переговоров, проведенных еще в 2004 году.

***

ДОСЬЕ

МОСКОВСКОЕ ПЕРЕСТРАХОВОЧНОЕ ОБЩЕСТВО ("МОСКВА РЕ") создано в 1996 году; в 2005-м преобразовано в открытое акционерное общество. Лицензия на осуществление перестраховочной деятельности получена 17 апреля 1996 года. Собственный капитал (по состоянию на январь 2006 года) - 833,960 млн. руб. Уставный капитал - 296,008 млн. руб. Сборы по итогам 2005 года превысили 910 млн. руб. В сентябре 2005 года рейтинговое агентство Standard & Poor's повысило рейтинг компании до В+. "Москва Ре XE "Москва Ре" " имеет шесть представительств в России (Владивосток, Иркутск, Новосибирск, Екатеринбург, Санкт-Петербург, Самара), а также по одному в Белоруссии (Минск) и на Украине (Киев). Все го компания сотрудничает со страховщиками и брокерами из более чем 60 государств

***

ДОСЬЕ

ГРИГОРИЙ ФИДЕЛЬМАН родился 4 ноября 1952 года в Челябинске. В 1975 году окончил Новосибирский государственный университет по специальности "физика и прикладная математика". В 1988 году стал одним из учредителей и руководителей Кооперативного страхового общества АСКО XE "АСКО" . В 1996 году после развала АСКО Фидельман убедил руководство банка "Возрождение" выделить 10 млн. руб. на новую перестраховочную компанию. Она получила название "Москва Ре XE "Москва Ре" ".

В июле 2006 года перешел в создаваемую на базе "РЕСО Ре" перестраховочную компанию "Юнити Ре". Женат, имеет взрослых сына и дочь.

***

РЫНОК

СОГЛАСНО ДАННЫМ, обнародованным на X всероссийской конференции по перестрахованию, рынку этих услуг в России присуща чрезвычайно низкая степень концентрации: на начало 2006 года лицензии на перестрахование имели 40 компаний с совокупным капиталом около 9 млрд. руб., что составляет около 4% от общего числа зарегистрированных страховых организаций (1075). При этом рост капиталов отечественных перестраховщиков обгоняет рост капитализации отрасли в целом - за два прошлых года 10 крупнейших перестраховщиков увеличили свои капиталы почти в три раза, а вся отрасль - только вдвое. Средний размер уставного капитала российского перестраховщика - около 216 млн. руб. Ни одна из компаний не имеет капиталов, сопоставимых с капиталами первоклассных западных игроков. Бизнес отечественных перестраховщиков все еще недостаточно прозрачен - ни один из них не ведет бухгалтерский учет и отчетность по международным стандартам, международные рейтинговые оценки получили совсем немногие. Это сильно затрудняет привлечение и иностранных, и отечественных инвестиций, а значит, негативно влияет на скорость расширения бизнеса.

За рубежом

У страхования глаза велики

Курьеръ (Псков), 05 июля 2006 г., №027

Некая компания со штаб-квартирой в Амстердаме предлагает гражданам услуги по страхованию от необычных рисков. Таких, например, как повышение цен на бензин или похищение инопланетянами.

Фирма уже получила официальное разрешение на оказание своих экстравагантных услуг и в других странах, в частности в Германии. Там люди за 12 евро в год могут застраховаться от опасности застрять в лифте или попасть в тюрьму.

Если вы выбежали из дома без ключей, а дверь захлопнулась, фирма заплатит вам вплоть до 100 евро, в зависимости от времени дня и недели. Стоимость страховки - от 18 евро в год. Если цена на бензин вырастет более чем на 15 процентов, то на следующие 1000 литров страховка обязуется возместить дополнительные расходы. Стоимость страховки - 19, 95 евро в год. Тот, кто за год не менее 52 раз сыграл в лотерею и ни разу ничего не выиграл, получит от страховщика 2500 евро. Шансы на страховой случай составляют 1: 4900, что совсем неплохо, учитывая, что шансы выиграть главный приз в лотерее из шести цифр составляют 1: 14 миллионам. Раскошелиться придется на сумму от 12 до 28 евро в год. Если же в стране будет введен сухой закон, то застраховавшийся получит в качестве утешения 500 евро. Стоимость - та же, что и в случае с лотереей.

Брокеров взяли на страх

Коммерсантъ (Киев), 05 июля 2006 г., №112, С.7

Любовь Борщевская

Суд запретил им брать комиссионные от страховщиков

Вчера Киевский апелляционный хозяйственный суд отклонил иск брокерской компании ЕОС РИСК к Государственной комиссии по регулированию рынков финансовых услуг (Госфинуслуг). Таким образом суд признал право регулятора запретить страховым брокерам получать комиссионные от страховых компаний. Представители компании вчера заявили, что будут оспаривать решение суда в Европейском суде по правам человека. По мнению участников рынка, исполнение решения украинского суда приведет к уходу большинства брокеров с рынка.

Как стало известно Ъ, вчера Киевский апелляционный хозяйственный суд вынес окончательное решение, которым отклонил иск брокерской компании ЕОС РИСК к главному регулятору страхового рынка – Госфинуслуг. Как писал Ъ, летом 2005 года Госфинуслуг запретил этому брокеру заключать договора со страховыми компаниями на агентских условиях и получать за услуги комиссионное вознаграждение. Чиновники Госфинуслуг тогда объяснили это тем, что страховые брокеры, согласно законодательству, имеют право получать комиссионные лишь с частных лиц (см. Ъ от 23 ноября 2005 года). По мнению инициатора иска директора ЕОС РИСК Александра Аветисова, решение суда ошибочное. "Суд пытался делать вид, что разбирается, а на самом деле принял ошибочное решение,– господин Аветисов.– Мы надеялись, что он попытается выяснить суть проблемы. Мы должны иметь право заключать брокерские договоры со страховщиком и со страхователем и получать вознаграждение с той стороны, от которой хотим".

По мнению брокера, их деятельность полностью соответствовала мировой практике, а "запрет получать вознаграждение от страховщика сделает деятельность брокеров на рынке страховых услуг неприбыльной". "Сейчас брокерам разрешено получать комиссионные только с частных лиц,– сообщил господин Аветисов.– Это нарушает главную конституционную норму – свободу предпринимательства". По словам брокера СК "Дедал" Ибрагима Габидулина, решение суда приведет к исчезновению рынка страховых брокеров, которые, в отличие от страховых агентов, могут обратиться в суд, защищая права страхователя. "Многие брокеры сейчас будут уходить. Их количество и так уменьшалось. Если в 2003 году их было зарегистрировано в госреестре 101, то сейчас лишь 67",– рассказал Ъ господин Габидулин. "Я не удивлюсь, если мой руководитель скажет закрывать офис в Украине",– поддержал его господин Аветисов.

Впрочем, в Госфинуслуг заявили Ъ, что считают решение суда справедливым. "Решение суда еще раз подтверждает, что комиссия действует в рамках законодательства,– сказал Ъ глава Госфинуслуг Виктор Суслов.– Действующее законодательство запрещает получать (брокерам.–Ъ) вознаграждение от страховых компаний. Я могу посоветовать брокерам работать в тех странах, где можно одновременно получать вознаграждение и от клиента, и от компаний".

Как сообщила вчера Ъ проигравшая сторона, брокер не хочет уходить с рынка и обжалует решение украинского суда в европейских инстанциях. "Мы попросим защиты наших конституционных прав у нашего гаранта (президента.–Ъ), и, наверно, будем дальше двигаться в Европейский суд,– поделился с Ъ господин Аветисов.– Если наше прошение будет принято к рассмотрению, мы оцениваем свои шансы в Евросуде на сто процентов". По словам юриста страхового брокера МАРШ Андрея Матишевича, существует европейская директива от 2004 года, согласно которой понятие брокеров и агентов не разделяется и объединяется в единое понятие "страховой посредник", который может брать вознаграждение от обеих сторон – страховщика и страхователя. "Поэтому по европейским нормам деятельность ЕОС РИСК вполне законна",– считает господин Матишевич.

Одесса сможет присоединиться к проекту по защите потребителей страховых услуг (Украина)

Новости России - ИА REGNUM (Москва), 12 июля 2006 г.

Одесса сможет присоединиться ко всеукраинскому проекту под названием "Информационная и юридическая поддержка граждан в социально значимых сферах страхования". Как передает корреспондент ИА REGNUM, проект 12 июля представил генеральный директор Ассоциации страхователей Украины Леонид Хорин на заседании пресс-клуба рыночных реформ "Порто-Франко".

"Сейчас проект действует только в Киеве, а цель моего визита в Одессу - расширение рамок его деятельности и предоставление информации о проекте средствам массовой информации", - сказал Хорин. Члены Ассоциации также представили уже свою идею в Днепропетровске, Донецке, Симферополе и Харькове. "Мы пытались привлечь внимание СМИ и общественных организаций к проблемам потребителей страховых услуг", - отметил глава общественной организации.

Хорин пояснил, что возглавляемая им общественная организация занимается оказанием бесплатной юридической помощи гражданам при решении споров со страховыми компаниями. Результаты этой работы обнародуются на веб-сайте Ассоциации. Там же посетители могут найти всю необходимую страхователям информацию. Организация также дает рекомендации по выбору страховых компаний.

Второе направление проекта - выявление недобросовестно работающих страховых компаний. Для этого сотрудники Ассоциации проводят мониторинг центральных и региональных СМИ.

Главной целью проекта "Информационная и юридическая поддержка граждан в социально значимых сферах страхования", стартовавшего 1 февраля этого года, является повышение качества страховых услуг в социально значимых сферах за счет активной образовательной и правозащитной деятельности среди страхователей. Проект получает финансирование от Фонда содействия демократии Посольства США на Украине, а также от американской Ассоциации юристов.

www.regnum.ru

Страховщики ставят рекорд

Бизнес & Балтия (Рига), 27 июля 2006 г., №143

Ольга Драгилева, olga.dragileva@bb.lv

Вчера Латвийская ассоциация страховщиков отчиталась о состоянии своего рынка на первое полугодие 2006 года. А состояние очень даже приличное. За это время компании, работающие в данной сфере услуг, подписали премий на 101 млн. латов. Это на треть, или на 24, 531 миллиона латов, больше, чем за аналогичный период прошлого года.

Не омрачил радость страховых обществ и тот факт, что сумма выплат росла быстрее, чем подписанных премий. За подотчетный период в виде компенсаций клиентам ушло 46, 89 млн. латов, то есть на 42% больше, нежели в прошлом году.

Как свидетельствует статистика, по-прежнему стабильно и очень уверенно развивается рисковое страхование. Объем подписанных премий здесь достиг 87, 709 млн. латов (+28%). Выплачено же было владельцам полисов 43, 128 млн. латов.

Но все специалисты в один голос отмечают небывалый рост страхования жизни. В течение шести месяцев нынешнего года компании, специализирующиеся на данном виде услуг, смогли получить с клиентов 13, 342 млн. латов. Сумма пусть и небольшая, но впечатляет рывок: по сравнению с первым полугодием 2005-го объем подписанных премий увеличился на 64%! Это при том, что в качестве возмещений было потрачено лишь 3, 7 млн. латов.

Новые страховые услуги, нетрадиционные и примечательные договоры страхования, страховые случаи

«Военно-страховая компания XE "ВСК" » планирует внедрить на Вологодчине новые страховые продукты

Новости Вологодской области (Вологда), 12 июля 2006 г.

В Вологду с рабочим визитом прибыл генеральный директор Страхового Дома ВСК XE "ВСК"  Сергей Цикалюк. Накануне он встретился с главным финансистом Вологодской области Галиной Изотовой. Они обсудили вопросы страхования муниципального жилья, роль страховых компаний в реформе ЖКХ и ипотеке, а также возможные инвестиции ВСК в строительство на территории области.

ВСК XE "ВСК"  входит в десятку ведущих страховых компаний России. На сегодняшний день организация предлагает клиентам более 100 страховых продуктов: программы страхования имущества и автотранспорта, добровольное медицинское страхование, страхование выезжающих за рубеж. Важным социальным проектом для ВСК стало страхование Всероссийской сельскохозяйственной переписи.

Вологодский филиал Страхового Дома ВСК XE "ВСК"  существует уже более 10 лет. Его клиентами являются Вологодское отделение Сбербанка России, «Вологодский текстиль», Сокольский деревообрабатывающий комбинат и ряд других крупных предприятий области.

Глава Страхового Дома ВСК XE "ВСК"  Сергей Цикалюк считает вологодский регион перспективным для своей компании: «Ни один из предпринимателей, страховщиков не пойдет в регион, где нет перспектив. Нами принято решение о покупке офиса в Вологде и Череповце, а также мы планируем открыть еще 5 отделений в наиболее развитых районах Вологодской области».

Помимо расширения филиальной сети, на Вологодчине планируется увеличить и клиентскую базу. Внедрение новых страховых продуктов поможет выполнить эту задачу. В Вологодской области пока еще не работает программа страхования муниципального жилья, а также программа страхования товариществ собственников жилья (ТСЖ) — этот сегмент и планирует развивать на Вологодчине «Военно-страховая компания XE "ВСК" ».

www.newsvo.ru

Югория XE "Югория"  выпускает на рынок новый страховой продукт

Самотлор-экспресс (Нижневартовск), 24 июля 2006 г.

ОАО «Государственная страховая компания «Югория XE "Югория" » совместно с ООО «Консалтинговый центр НВС инфо» выпускают на рынок новый страховой продукт. Компании разработали рекомендации по для комплексного страхования автотранспортных средств в Москве и Московской области, сообщили агентству «Самотлор-экспресс» в пресс-службе «Югории».

Предложена линейка страховых программ и комплексов дополнительных услуг, ориентированных на наиболее полное удовлетворение запросов различных категорий автовладельцев. Подготовлены проекты всего комплекта документов, необходимых для начала продаж страхового продукта.

ООО «Консалтинговый центр НВС инфо» завершило первый этап оказания консультационных услуг по автострахованию в рамках серии проектов «Образ» для ОАО «ГСК «Югория XE "Югория" ». Продолжением сотрудничества будет разработка рекомендаций по созданию отдельного продукта для страхования мотоциклов.

Страховые компании

Лицензии: отзыв, выдача, приостановление, возобновление

И страх, и риск.

Российская газета (Москва), 17 июля 2006 г., №153-п, С.5

Олег Гладунов

Страховщик по ОСАГО лишился лицензии за финансирование строительных рисков

РОССТРАХНАДЗОР НАМЕРЕН ОТОЗВАТЬ ЛИЦЕНЗИИ ЧЕТЫРЕХ МОСКОВСКИХ СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ. КАК СООБЩИЛ РУКОВОДИТЕЛЬ УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСОВОГО НАДЗОРА И КОНТРОЛЯ СЛУЖБЫ МУХАРБИ УЛЬБАШЕВ, БУДУТ ЛИШЕНЫ ЛИЦЕНЗИИ СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ "ГЕНСТРАХОВАНИЕ", ПЕРЕСТРАХОВОЧНАЯ КОМПАНИЯ "АПК РЕ", "НАЦИОНАЛЬНОЕ СТРАХОВОЕ ОБЩЕСТВО" И "СТРАХОВАЯ ФИРМА "ЧАСТНЫЙ ДОМ".

Компания "Генстрахование XE "Генстрахование" " входила в число 30 крупнейших игроков на рынке ОСАГО. На "автогражданку" в ее страховом портфеле приходилось более 107 млн. рублей страховых взносов. По данным Российского союза автостраховщиков (РСА), за первый квартал 2006 года "Генстрахование" продало 30 649 полисов ОСАГО, в компанию было заявлено 1554 страховых случая, из них урегулирован 931 случай.

Как пояснил чиновник Росстрахнадзора, лицензия "Генстрахования" была отозвана за невыполнение предписаний службы о расторжении компанией более 500 договоров по страхованию финансовых рисков. Этот вид страхования используется в долевом строительстве в качестве механизма финансирования застройщика и не является страхованием по своей сути.

Принимая во внимание большие обязательства компании по ОСАГО, Росстрахнадзор несколько раз давал ей отсрочку, но в итоге компания расторгла лишь 10 процентов "рисковых" договоров. Поэтому было принято решение об отзыве лицензии. Однако никаких претензий по ОСАГО к "Генстрахованию" не было, сообщил заместитель исполнительного директора РСА Андрей Батуркин.

Напомним, что в списке Росстрахнадзора из 133 "штрафников", которые могут лишиться лицензии за невыполнение предписаний, было еще 5 компаний, занимающихся ОСАГО. Но, как сообщил корреспонденту "РГ" руководитель Росстрахнадзора Илья Ломакин-Румянцев, они урегулировали все свои проблемы и претензий у службы к ним больше нет.

Другой заметный "штрафник" - компания "АПК Ре" - занимала первое место по объему полученной перестраховочной премии размером в 1, 863 млрд. рублей. Претензии к ней Росстрахнадзора, по словам Ульбашева, касались применения "серых схем" в перестраховочной деятельности, активную борьбу с которыми служба начала в этом году.

Слияния, разделения и другие формы реорганизации страховых компаний, открытие филиалов и представительств, эмиссии ценных бумаг, изменения в составах руководства и т.п.

ВТБ и "Систему" сблизило страхование.  
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Вчера главы ВТБ и АФК "Система" объявили о завершении процесса создания совместной страховой дочерней структуры под брэндом ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" . Совместное предприятие образовано на базе собственного страховщика ВТБ, ранее известного как "Страховой капитал XE "Страховой капитал" ". Акционеры уже вложили в новую "дочку" $16 млн, планируют внести еще порядка $15 млн. Взамен требуют от ВТБ-РОСНО за четыре года занять 10 % российского страхового рынка. Конкуренты ВТБ-РОСНО считают, что это нереально.

Вчера председатель совета директоров основного акционера РОСНО XE "РОСНО"  АФК "Система" Владимир Евтушенков и глава Внешторгбанка (ВТБ) Андрей Костин заявили о завершении создания совместного страховщика ВТБ-РОСНО. Несмотря на то что в названии брэнд банка стоит первым, страховщику принадлежит 50, 01 % акций совместной "дочки" , а ВТБ - 49, 99 %. Как пояснил вчера господин Костин, "наша доля меньше потому, что страхование для нас - смежный бизнес, не основной". Страховщик с громким брэндом появился на базе компании "Страховой капитал XE "Страховой капитал" " , принадлежавшей ВТБ.

"У банка существовала кэптивная компания, - заявил вчера глава ВТБ, - но ее развитие было бесперспективным без стратегического партнера с современными технологиями". Таким партнером оказалась РОСНО XE "РОСНО" . По словам Владимира Евтушенкова, создание такой компании "это яркое страховое событие" , и она "имеет право на амбиции стать самостоятельным глобальным игроком". Уставный капитал компании составляет 435, 5 млн руб. Акционеры уже внесли в капитал страховщика $16 млн, в следующем году планируют внести еще $10 млн и порядка $5 млн - на развитие IТ-технологий и розницы. В обмен страховщик должен попасть в число лидеров рынка.

"Наша программа развития до 2010 года действительно ориентирована на достижения сбора премий в 7-10 % от всего страхового рынка, - заявил "Ъ" гендиректор ВТБ-РОС-

НО Артем Калмыков. - Мы понимаем, что это задача сверхамбициозная, но выполнимая". По его словам, ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  намерена страховать имущественные риски ВТБ, ответственность его директоров и риски его клиентов - как частных, так и корпоративных. Для первых - это риски в ипотеке и потребкредитовании, для вторых - грузоперевозки и залоговое имущество.

В настоящий момент при банке аккредитовано десять компаний, среди них крупнейшие - "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " , "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " , Военно-страховая компания XE "ВСК" . И нынешние страховщики ВТБ уже предвидят, что их доли рисков, которые дает им банк, будут сокращаться в пользу новой "дочки". "Это нормальная практика, - говорит глава "Ингосстраха" Александр Григорьев, - наверняка кэптивная компания задается целью перевода всего бизнеса по рискам банка к себе". "Мне не понятен этот проект, - говорит глава МАКСа Надежда Мартьянова, - тем не менее я не думаю, что ВТБ пойдет на неконкурентный вариант с предпочтением только одного страховщика. В таком случае все свои риски банк будет нести сам как акционер этой компании". Артем Калмыков подтверждает, что "опасения коллег обоснованны" , и уверен, что в конце концов останутся лишь две-три компании, которые будут системно работать с ВТБ. А 70 % портфеля рисков ВТБ отойдет к ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" .

Конкуренты с большим скепсисом относятся к амбициям ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" . "За четыре года выйти на 10 % на растущем рынке нереально, за десять лет - теоретически можно" , - считает Александр Григорьев. "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " с его 60-летней историей и самым высоким рейтингом занимает примерно те же 10-12 % рынка. По оценкам участников страхового рынка, все страховые сборы по рискам, которые может дать страховщикам ВТБ, оцениваются в $60 млн, а для того, чтобы занять 10 % рынка, сейчас необходимо собрать примерно $1, 5 млрд премии. Для достижения целей ВТБ-РОСНО придется штурмовать рынок чрезвычайно агрессивно.

ТАТЬЯНА ГРИШИНА

***

ВТБ решит по присоединению ПСБ до конца лета

Как заявил вчера на пресс-конференции глава Внешторгбанка (ВТБ) Андрей Костин, вопрос об объединении ВТБ и Промышленно-строительного банка (ПСБ) может быть решен до конца лета. По его словам, этот вопрос увязан со вступлением в действие принятых Госдумой вчера в первом чтении поправок в законы "Об акционерных обществах" и "О приватизации" , которые снимут ограничения на обязательное сохранение доли государства в уставном капитале ОАО при размещении допэмиссии акций. Как пояснил Андрей Костин, планируется, что миноритарным акционерам ПСБ, владеющим в совокупности 25 % акций банка, будет предложено обменять их на акции ВТБ или воспользоваться правом продажи своей доли. В свою очередь, ВТБ должен будет впоследствии провести допэмиссию акций для выполнения обязательств перед акционерами ПСБ. На сегодняшний день ВТБ является владельцем 75 % плюс три акции Промышленно-строительного банка.

ЮЛИЯ ЧАЙКИНА

Страховой подряд
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Марина Кадыкова

РОСНО XE "РОСНО"  создаст страховщика для ВТБ

Страховая компания "РОСНО XE "РОСНО" " и Внешторгбанк (ВТБ) решили создать совместный страховой бизнес. На базе небольшой компании "Страховой капитал XE "Страховой капитал" " , принадлежащей ВТБ, учреждается страховая компания "ВТБ-РОСНО". РОСНО в новом бизнесе получает минимальное, но критически важное большинство - 50, 01 % акций общего бизнеса. По признанию главы ВТБ Андрея Костина, самостоятельное развитие "Страхового капитала" показалось бесперспективным занятием. "Мы решили найти на рынке партнера и остановили свой выбор на компании "РОСНО" , - рассказывает банкир.

Через три года новая компания намерена собрать 10 % всех страховых сборов на российском рынке. Она будет заниматься всеми видами страхования, за исключением страхования жизни. К последнему бизнесу генеральный директор РОСНО XE "РОСНО"  Леван Васадзе обещает вернуться, "если такая необходимость возникнет".

Васадзе утверждает, что РОСНО XE "РОСНО"  будет воздерживаться от страхования клиентов ВТБ во избежание конфликта интересов с дочерней страховой компанией.

Такое понимание страховщиком проблемы координации конкурирующих бизнесов позволяет сделать вполне очевидный вывод: ВТБ привлекает РОСНО XE "РОСНО"  исключительно для создания собственного кэптивного страхового бизнеса (предназначенного для обслуживания интересов материнской компании. - "Газета"). И это же означает, что новая компания не будет активно работать на открытом рынке. Здесь будет работать исключительно РОСНО. "По всем другим направлениям, не связанным с бизнесом ВТБ, мы будем работать по-прежнему" , - говорит Леван Васадзе. Новая компания фактически монополизирует страховые операции ВТБ. Через ВТБ-РОСНО будет проходить около 70 % операций банка, в первую очередь страхование залогов, подлежащих страхованию. "Мы не нарушаем антимонопольного законодательства" , - заранее защищается от будущих нападок Андрей Костин.

Новый бизнес строится под планы коммерческой экспансии ВТБ. Уже в ближайшее время банк планирует создать около тысячи новых офисов продаж. ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  должна стать частью планируемых финансовых супермаркетов с комплексными банковско-страховыми продуктами.

Сейчас в совместный бизнес уже инвестировано 16 млн. долларов. Еще 10 млн. долларов будет вложено в обозримом будущем. Уставный капитал 000 "СК "ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" " составляет сейчас 435, 5 млн. рублей. Цели и задачи ВТБ в совместном проекте понятны и вполне объяснимы. Приглашенный страховщик построит, по сути, часть внутреннего бизнеса банка. В чем состоят задачи самой РОСНО?

Леван Васадзе говорит о том, что создание ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  укрепит репутационные позиции РОСНО перед выходом на IPO. Почему для решения такой задачи компании понадобилось получать контрольный пакет в новом проекте? Самое простое теоретическое объяснение - при его успешной реализации обе части страхового бизнеса будут объединены. И тогда на рынке финансовых услуг будет создан настоящий финансовый конгломерат. В нем может найтись место и германскому акционеру РОСНО - страховой группе Allianz XE "Allianz" , которая никак не может пристроить принадлежащий ей Dresdner Bank.

В погоню за лидерами
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Юрий Веретенников

Компания ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" , принадлежащая страховщику РОСНО и государственному Внешторгбанку, планирует за три года занять 10 % страхового рынка и может обогнать по этому показателю своего основного акционера. Конкуренты называют это слишком амбициозной задачей.

Вчера АФК "Система", Внешторгбанк (ВТБ) и РОСНО XE "РОСНО"  объявили о начале работы страховщика ВТБ-РОСНО. О том, что госбанк и основной владелец "Системы" Владимир Евтушенков (на фото слева) договорились создать совместную страховую компанию, "Бизнес" писал в октябре прошлого года. ВТБ-РОСНО создана на основе бывшей "дочки" ВТБ "Страховой капитал XE "Страховой капитал" ". Доля входящей в АФК РОСНО в проекте составляет 50, 01 %, a ВТБ - 49. 99 %. Вчера партнеры заявили, что за три года страховщик должен сделать почти невозможное - занять до 10 % рынка в рекордно короткие сроки - за три года. "Компания может стать глобальной" , - надеется Евтушенков.

Гендиректор ВТБ-РОСНО XE "РОСНО"  Артем Калмыков уточняет, что акционеры поставили перед ним задачу занять 7-10 % рынка к 2009 году. По утвержденному в январе бизнес-плану, в этом году компания планирует собрать более $30 млн премии. Скорее всего, задача будет скорректирована, говорит источник, близкий к одному из акционеров. Калмыков не стал комментировать это, отметив, что "цели амбициозны".

Сейчас в российском страховании ни один игрок не имеет и четверти рынка. Согласно официальной статистике, на крупнейшую группу - "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " - приходится менее 9 % совокупной премии, собранной страховщиками по итогам прошлого года. А без учета схем доля холдинга доходит до 16 %, полагает руководитель центра стратегического анализа и планирования "Росгосстраха" Алексей Зубец. "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " , по оценке его гендиректора Алексея Григорьева, собирает 10-12 % от общей реальной премии рынка. Близки по этому показателю "Согаз XE "Согаз" " , "РЕСО-гарантия XE "Ресо-Гарантия" " , РОСНО XE "РОСНО"  чуть-чуть отстает (доля около 5 %). "Мы будем достигать цели как за счет органического роста, так и с помощью поглощений" , - говорит Калмыков. Компания планирует работать во всех сегментах, кроме страхования жизни, и использовать ресурс Внешторгбанка. Вчера президент ВТБ Андрей Костин (на фото справа) подтвердил, что ВТБ-РОСНО будет обслуживать до 70 % бизнеса банка, связанного со страхованием (например обеспечивая страхование залогов и клиентов ВТБ). Калмыков уточняет, что до 50 % бизнеса должно приходиться на розницу. Кроме того, компания сможет работать в офисах группы ВТБ. В ближайшие годы она откроет более 1 тыс. новых точек, пообещал Костин, а ВТБ-РОСНО сможет работать в тех офисах, где сочтет необходимым. Совладелец РОСНО - немецкий Allianz XE "Allianz"  - успешно работает таким образом с Dresdner Bank, напоминает банкир.

"Это интересная модель, и если правильно ее построить, она вполне может „выстрелить"" , - говорит Григорьев. Однако он считает задачу нереальной. "Ни на одном из мировых рынков не было примера, чтобы страховщик занял такие позиции с нуля за три года" , - соглашается гендиректор "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" а" Виктор Юн. "Чтобы сделать это, нужно купить страховщика, входящего в пять-шесть крупнейших компаний" , - говорит Григорьев. "Прогресс XE "Прогресс"  будет зависеть от роста бизнеса ВТБ и от того, какую его долю реально будет обслуживать компания" , - добавляет Зубец. По его расчетам, для увеличения доли рынка на 10 % доля компании в совокупных расходах страховщиков должна вырасти на 15 %. "То есть расходы растут в полтора раза быстрее объема премии", - предупреждает эксперт.

***

10 % СТРАХОВОГО РЫНКА ПЛАНИРУЕТ ЗАНЯТЬ К 2009 ГОДУ ВТБ-РОСНО XE "РОСНО" 
Глобальные планы РЕСО
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Александр Кадушин

Группа РЕСО намерена создать глобального перестраховщика на базе "РЕСО-Ре" в партнерстве с Григорием Фидельманом. Участники рынка не сомневаются, что Фидельману удастся вывести кэптивного перестраховщика на международный рынок. Группа РЕСО, в которую входят ряд страховых обществ и дочерних компаний, намерена создать глобального перестраховщика. Предполагается, что, получив глобальный статус, компания станет на равных конкурировать с международными лидерами перестраховочного рынка. По словам генерального директора "РЕСО-гарантии" Дмитрия Раковщика, компания будет создана на базе "РЕСО-Ре", входящей в группу РЕСО.

Выводить на глобальный уровень "РЕСО-Ре" доверили бывшему председателю правления, президенту и основателю крупного российского перестраховщика "Москва Ре XE "Москва Ре" " Григорию Фидельману. Им разработана стратегия вывода российской компании на международный уровень, которую он в течение семи лет реализовывал в "Москва Ре". Но из-за разногласий с мажоритарными акционерами на прошлой неделе Фидельман ушел в отставку. Теперь свою стратегию ему предстоит реализовать на базе новой компании. Фидельман подтвердил "Бизнесу" эту информацию, однако от комментариев отказался, сославшись, что все подробности проекта будут объявлены позже.

В 2004 году новая редакция закона о страховом деле запретила страховщикам совмещать страхование жизни с перестрахованием имущественных рисков. После этого "РЕСО-гарантия XE "Ресо-Гарантия" " прекратила принимать риски в перестрахование, в рамках группы РЕСО этот бизнес был переведен в "РЕСО-Ре". Она была создана на базе Северно-Западной страховой компании и в апреле 2004 года получила лицензию на страховую и перестраховочную деятельность. По итогам года, брутто-премия перестраховщика превысила $500 млн. Для сравнения, аналогичный показатель международных перестраховщиков превышает эту сумму в несколько раз. Например, у компании Colemont, недавно открывшей представительство в России, - $1 млрд., у перестраховщика Marsh XE "Marsh Inc"  - $5 млрд., а у Munich Re XE "Munich Re"  - более $22 млрд.

Руководитель центра стратегического анализа и планирования "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " Алексей Зубец считает, что на развитие "РЕСО-Ре" существенных инвестиций не потребуется, поскольку в перестраховании главное - правильный андеррайтинг и хороший ум. "У Фидельмана, который стоял у истоков отечественного страхового рынка, очень хорошая репутация. Если ему удастся воспроизвести идеологию „Москва Ре XE "Москва Ре" " на базе „РЕСО-Ре", то он без труда сможет превратить кэптивного перестраховщика в глобального", - говорит Зубец.

"Ингосстрах XE "Ингосстрах" " расширяет международное сотрудничество

Газета (Москва), 25 июля 2006 г., №129, С.15

Игорь Матвеев

В конце июня завершилась процедура оформления сделки по вхождению Бельгийского государственного экспортно-кредитного агентства "Офис Насьональ дю Дюкруар" в капитал дочерней компании "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " - САО "Гарант". А на прошлой неделе в Риме были подписаны меморандумы о сотрудничестве между "Ингосстрахом" и компаниями, входящими в итальянскую Группу САЧЕ (SАСЕ Group), САЧЕ Спа (SACE Spa) и САЧЕ БТ (SACE ВТ)

Уставный капитал САО "Гарант" увеличен до 25 млн. евро за счет дополнительной эмиссии. В настоящее время ОСАО "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " через свои аффилированные структуры и "Офис Насьональ дю Дюкруар" участвуют в капитале "Гаранта" на паритетных условиях, то есть 50% контролируется российским страховщиком, соответственно, 50% - бельгийским партнером. По словам члена Совета директоров САО "Гарант", начальника Управления страхования торговых кредитов ОСАО "Ингосстрах" Виктора Климова, впервые на международном рынке кредитного страхования создано российско-европейское равноправное партнерство.

Что же касается последних новостей из Рима, то заключенные соглашения предусматривают активное сотрудничество сторон по поддержке и развитию торговых отношений между Италией и Россией посредством страхования кредитных рисков национальных экспортеров. "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " и САЧЕ (включающая государственное страховое экспортно-кредитное агентство Италии) будут осуществлять обмен информацией о торговых и кредитных рисках в Италии и России, обмен опытом в оценке и управлении рисками, а также взаимное разделение рисков посредством сострахования и перестрахования.

"Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" " породнится с МСК XE "МСК" 
Бизнес (Москва), 25 июля 2006 г., №134, С.11

Александр Кадушин

Страховщик "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" " меняет владельцев. Осенью до 80 % в капитале компании может получить Банк Москвы. Доля австрийской группы Wiener Stadtische, которая контролирует 50 % акций страховщика, снизится до миноритарной. Эксперты считают, что страховщик может стоить до $100 млн.

"Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" " - один из немногих российских страховщиков, контролируемых иностранцами. Сейчас 50, 01 % акций компании принадлежит голландскому холдингу TBIH (на 40 % принадлежит австрийской Wiener Stadtische), который приобрел этот пакет в консорциуме синвестгруппой "Русские фонды" в апреле прошлого года. Оставшейся долей владеет гендиректор "Стандарт-резерва" Виктор Юн. Но теперь компания снова становится российской.

О том, что собственники "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" а" собираются продать свои акции и уже ведут переговоры на эту тему, "Бизнесу" сообщил Юн. От других комментариев он отказался. Однако источник, близкий к возможной сделке, говорит, что покупателями акций, принадлежащих ТВШ и Юну, станут Банк Москвы (БМ) и Wiener Stadtische. У БМ уже есть крупный страховой актив - банк владеет 49 % Московской страховой компании (МСК XE "МСК" ), которой, в свою очередь, принадлежит 75 % минус одна акция в страховщике жизни "MCK-Life". Кстати, партнером МСК в этом проекте стала Wiener Stadtische.

По словам источника "Бизнеса" , сделка по продаже "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" а" может пройти в три этапа. Сначала БМ выкупит контрольный пакет страховщика у ТВШ, затем "Стандарт-резерв" разместит в пользу банка допэмиссию акций, в результате чего доля БМ вырастет до 80 %. А затем Юн продаст свой пакет (он сократится примерно до 20 %) Wiener Stadtische. "Австрийцы хотят остаться в капитале „Стандарт-резерва"" , - говорит один из страховщиков. Связаться с представителем Wiener Stadtische Барбарой Хаген-Грочнинг, а также с ТВШ вчера не удалось, а директор центра общественных связей Банка Москвы Александр Чистяков отказался от комментариев. Собеседник "Бизнеса" говорит, что "точные доли будущих акционеров уточняются".

"Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" " входит в двадцатку лидеров рынка по сборам (4, 1 млрд руб. по итогам прошлого года). Аналитик Deutsche UFG Илан Рубин считает, что если эти сборы - классическое страхование, то стоимость компании превышает $100 млн. Это реальная оценка, соглашается гендиректор "Ренессанс страхования" Николай Клековкин. По его мнению, в дальнейшем БМ было бы логично объединить свои страховые активы. "У МСК XE "МСК"  и „Стандарт-резерва" очень много пересечений по бизнесу, но интеграция будет сложной" , - добавляет он. "Компании могли бы удачно дополнять друг друга - ритейл и кэптив" , - соглашается заместитель гендиректора "РЕСО-гарантии" Игорь Иванов. Впрочем, в "Стандарт-резерве" говорят, что речи об объединении компаний не идет.

***

Стоимость компании "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" " превышает $100 млн, считают аналитики

ГСК возвращается в Банкирский дом

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 21 июля 2006 г., №131, С.10

Георгий Карчик

Третий по величине страховщик перекуплен

СПб. Банкирский дом "Санкт-Петербург" купил у банка "Санкт-Петербург" Генеральную Страховую Компанию (ГСК).

Генеральный директор ОАО "СК "Русский мир XE "Русский мир" " (12688)* Павел Зубрилин возглавил в ГСК (82802)* совет директоров. В "Русском мире", который также принадлежит Банкирскому дому "Санкт-Петербург" (69294)*, заявляют, что страховые компании будут работать раздельно, хотя и войдут в общую группу. Ребрендинг и смена топ-менеджмента не планируются. И все же в частных беседах страховщики говорят о работе в тесной связке друг с другом.

Грядет сокращение

На сегодняшний день филиальная сеть ГСК расположена в 37 российских регионах. Не все они рентабельны, и Павел Зубрилин планирует сократить сеть в 1,5-2 раза. Также он не исключает, что "моторный" портфель ГСК (около 50% страховых сборов составляет ОСАГО и 20% - каско) может быть пересмотрен.

Компания "Русский мир XE "Русский мир" " и ГСК и прежде были аффилированы через Банкирский дом "Санкт-Петербург". В Банкирский дом, который принадлежит Владимиру Когану, ранее входил банк "Санкт-Петербург", но год назад Владимир Коган продал свою долю в банке "Санкт-Петербург". Соответственно контроль над ГСК был утерян с контролем над банком. Но в этом месяце банк "Санкт-Петербург" уступил Банкирскому дому Генеральную Страховую Компанию. Сумма сделки не разглашается. Евгений Дубенский, директор по страхованию ЗАО "Русь XE "Русь" " (16825)*, полагает, что ГСК стоит менее $30 млн. ГСК находится по сборам на третьем месте среди местных страховщиков, уступая самому ОАО "СК "Русский мир" и ЗАО "СО "Прогресс XE "Прогресс" -Нева XE "Прогресс-Нева" ". Компания в прошлом году собрала 962,8 млн рублей, а ОАО "СК "Русский мир" - 3167,3 млн рублей.

Павел Зубрилин, генеральный директор ОАО "СК "Русский мир XE "Русский мир" ", купив ГСК, не остановится на этом. Он ищет страховые компании со сбором от 100 млн рублей в год за пределами Северо-Западного региона.

"Русский мир XE "Русский мир" " подстраховался

Коммерсантъ С-Петербург (Санкт-Петербург), 21 июля 2006 г., №132, С.13

Иван Макаров

с помощью покупки ГСК

Вчера генеральный директор страховой компании "Русский мир XE "Русский мир" " Павел Зубрилин официально объявил о покупке Генеральной страховой компании (ГСК), до прошлого года, как и "Русский мир", входившей в банкирский дом "Санкт-Петербург" Владимира Когана и Давида Трактовенко. Эксперты указывают на то, что череда слияний и поглощений на внутреннем страховом рынке обусловлена грядущим вступлением России в ВТО. Скорое появление на нем многочисленных филиалов зарубежных страховщиков заставляет местных игроков срочно укреплять свои позиции на рынке. С подробностями - ИВАН МАКАРОВ. 

Как пояснил генеральный директор "Русского мира" Павел Зубрилин, занимающий теперь пост председателя совета директоров ГСК, петербургский страховщик вошел в группу "Русский мир XE "Русский мир" " после того, как "сменил состав своих акционеров". ГСК продолжит работать под прежним названием, однако фактически станет структурным подразделением "Русского мира". Более детально подробности сделки господин Зубрилин раскрывать не стал. Отказались вчера от комментариев и в банке "Санкт-Петербург", который являлся до последнего времени основным владельцем ГСК - как напрямую, так и через аффилированные структуры (такие, к примеру, как ООО "МИВЭКС"). Сумма сделки сторонами также не разглашается. Впрочем, опрошенные "Ъ" участники местного страхового рынка полагают, что ее размер составил примерно около 120 млн рублей. "Акционеры Русского мира и сами рассчитывали продать свою компанию примерно за 450 млн рублей, однако так и не смогли договориться с потенциальным покупателем. Сделанный ими шаг по покупке нового страхового актива вполне логичен, - заявил "Ъ" один из страховых топ-менеджеров, пожелавший остаться неназванным. - У ГСК, конечно, имеется серьезный перекос в портфеле в сторону таких видов страхования, как ОСАГО и автокаско, но при этом это очень качественный портфель, и он наверняка увеличит цену бизнеса самого "Русского мира"".

Впрочем, господин Зубрилин заявил вчера, что акционеры "Русского мира", в число которых входит и он сам, в ближайшем будущем не собираются продавать свой бизнес. Напротив, акционеры "Русского мира" рассчитывают, что за счет этой сделки группа, занимающая второе после "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " место на городском рынке ОСАГО, выйдет в его абсолютные лидеры. Кроме того, по словам господина Зубрилина, совладельцы ведут активные переговоры по присоединению к группе еще двух-трех региональных игроков. "Размер нашей филиальной сети нас полностью устраивает, так что за счет этих сделок мы планируем в первую очередь нарастить объем своего бизнеса в интересующих нас регионах. Нас интересуют компании, объем сборов которых по итогам прошлого года превысил 100 млн рублей", - пояснил господин Зубрилин.

Напомним, что подобная сделка для "Русского мира" уже вторая за последние полгода. В феврале акционеры компании купили контрольный пакет небольшого петербургского страховщика "Круиз-С XE "Круиз-С" ", специализирующегося на обязательном медицинском страховании. Активное поглощение региональных участников страхового рынка ведут и другие страховщики. Так, в конце прошлого года петербургская группа компаний "Прогресс XE "Прогресс" -Нева XE "Прогресс-Нева" " была куплена фирмой "Ренессанс-страхование XE "Ренессанс Страхование" ", "АСК XE "АСК" -Петербург XE "АСК-Петербург" " - компанией "Межрегиональное страховое соглашение XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" ", а уже весной этого года компания РОСНО XE "РОСНО"  приобрела контрольный пакет петербургской компании "Медэкспресс XE "Медэкспресс" ". И, судя по всему, число поглощений и слияний страховщиков в ближайшие полгода будет только нарастать. С одной стороны, очень многие региональные игроки переоценили перспективы ОСАГО и в настоящий момент попросту вынуждены либо продавать бизнес, либо закрывать фирмы. С другой стороны, после вступления России во Всемирную торговую организацию на внутреннем российском рынке в изобилии появятся филиалы зарубежных страховщиков, что резко снизит стоимость бизнеса российских страховых компаний. Это заставляет крупных страховщиков в срочном порядке укреплять свои позиции на рынке, в том числе и за счет поглощения более слабых российских конкурентов.

Страховщики укрупняются

Ведомости - Санкт-Петербург (Санкт-Петербург), 21 июля 2006 г., №133, С.А6

Анна Ахмедова

Страховой рынок консолидируется. Страховая группа "Русский мир XE "Русский мир" " и Генеральная страховая компания XE "ГСК" 

 XE "Генеральная страховая компания"  заявили об объединении. Возможный допуск на рынок филиалов иностранных компаний ускорил процесс укрупнения, говорят эксперты.

"Русский мир XE "Русский мир" " работает с 1993 г. Входит в состав Банкирского дома "Санкт-Петербург". В составе группы "Русский мир" -ОАО "Страховая компания Русский мир", ООО "СМК "Русский мир", ООО "Общество страхования жизни "Русскиймир", ОАО "СК "Круиз-С XE "Круиз-С" ".

Генеральная страховая компания XE "ГСК" 

 XE "Генеральная страховая компания"  учреждена в 1991 г. как АОЗТ, в 1997 г. преобразована в ОАО. Основными учредителями являются банк "Санкт-Петербург" и близкие к нему структуры. Страховые сборы СК Русскиймир" в 2005 г. - 3, 2 млрд руб. (2б-е место). По данным компании "Русский мир XE "Русский мир" ", страховые сборы Генеральной страховой компании в 2005 г. -около 1 млрд руб.

У Генеральной страховой компании (ГСК) появились новые акционеры, дружественные СК "Русский мир XE "Русский мир" ", они приняли решение о том, что она войдет в группу СК "Русский мир", сообщил вчера на пресс-конференции гендиректор "Русского мира" Павел Зубрилин. По его словам, ГСК останется самостоятельным юридическим лицом, в состав акционеров которого не входят акционеры "Русского мира", а бренд ГСК будет сохранен. По его словам, "Русский мир" ведет переговоры о приобретении в регионах еще двух-трех страховых компаний со сборами от 100 млн руб. От продажи "Русского мира" его акционеры, напротив, решили отказаться, говорит Зубрилин, которому принадлежит миноритарный пакет.

На петербургском страховом рынке началась консолидация. В декабре 2005 г. компания "Ренессанс Страхование XE "Ренессанс Страхование" " приобрела петербургскую страховую компанию "Прогресс XE "Прогресс"  Нева", а компания "Межрегиональное страховое соглашение XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" " (МРСС) купила по 74% акций компаний "АСК XE "АСК" -Петербург XE "АСК-Петербург" " и "АСК-Мед" у их владельца Льва Панеяха. В начале 2006 г. "Росно XE "РОСНО" " приобрела контрольный пакет питерской компании "Медэкспресс XE "Медэкспресс" ".

По словам замгендиректора по маркетингу СК "Русский мир XE "Русский мир" " Евгения Гуревича, в Петербурге на рынке работают 4-5 компаний со сборами от 100 млн руб. Крупнейшие 10 компаний Петербурга, включая филиалы иногородних страховщиков, составляют 61% страхового рынка Петербурга, не считая ОМС, говорит Гуревич.

В начале июля Россия согласилась открыть свой рынок филиалам иностранных страховых компаний.

"С приходом иностранцев обострится конкуренция на рынке страхования жизни, имущества и финансовых рисков", - уверен управляющий департаментом маркетинга, рекламы и PR страховой компании "Медэкспресс XE "Медэкспресс" " Дмитрий Загородний. С ним согласен гендиректор Страхового информационного аналитического центра Константин Байков. "Российские страховые компании должны укрупняться, чтобы либо продать бизнес иностранцам, либо достойно конкурировать с ними", - говорит он. "Небольшим компаниям будет трудно выжить, у них есть три пути - поиск рыночной ниши, объединение или продажа", - уверен Сергей Ковальчук, гендиректор СО "Прогресс XE "Прогресс"  Нева". Тенденция к укрупнению будет сохраняться, считает представитель недавно приобретенной петербургской страховой компании.

Большая покупка

Финанс. (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.29

Текст: Артем Федоров, Ольга Кобак

СДЕЛКА. "Русский мир XE "Русский мир" " приобрел Генеральную страховую компанию (ГСК). Сумма сделки не разглашается. ГСК работает на рынке с 1991 года и имеет лицензию на 33 вида страхования. Ее уставный капитал составляет 200 млн рублей. Компания располагает 37 филиалами, однако, по словам заместителя гендиректора компании "Русский мир" Евгения Гуревича, в ближайшее время предстоит оптимизация сети. "Это не означает, что филиалы Генеральной страховой компании закроют. Просто, если наши отделения будут располагаться на одной территории, мы будем оптимизировать структуру, чтобы рационализировать затраты на привлечение клиентов", - пояснил "Ф." Евгений Гуревич. Председателем совета директоров ГСК избран гендиректор "Русского мира" Павел Зубрилин.

"Ингосстрах XE "Ингосстрах" " заговорил по-итальянски. 

Российская газета (Москва), 26 июля 2006 г., №161, С.4

Ольга Сомова

"ИНГОССТРАХ XE "Ингосстрах" " и ИТАЛЬЯНСКАЯ SAGE GROUP ПОДПИСАЛИ МЕМОРАНДУМЫ О СОТРУДНИЧЕСТВЕ. В ЭТУ ГРУППУ ВХОДЯТ ГОСУДАРСТВЕННОЕ ЭКСПОРТНО-КРЕДИТНОЕ АГЕНТСТВО ИТАЛИИ SAGE SPA, ОСУЩЕСТВЛЯЮЩЕЕ СТРАХОВАНИЕ НАЦИОНАЛЬНОГО ЭКСПОРТА ПОД ГАРАНТИЮ ГОСУДАРСТВА, И SACE ВТ, ЗАНИМАЮЩЕЕСЯ СТРАХОВАНИЕМ КРАТКОСРОЧНЫХ КРЕДИТНЫХ РИСКОВ, А ТАКЖЕ КРУПНЕЙШАЯ ИТАЛЬЯНСКАЯ КОМПАНИЯ В СЕКТОРЕ ГАРАНТИЙ ASSEDILE. НА КОНЕЦ 2005 ГОДА ОБЩИЙ ОБЪЕМ ГАРАНТИЙ, ВЫДАННЫХ SACE SPA по ТОРГОВЫМ ОПЕРАЦИЯМ МЕЖДУ ИТАЛИЕЙ и РОССИЕЙ, СОСТАВИЛ 4, 9 МИЛЛИАРДА ЕВРО.

Заключенные соглашения предусматривают активное сотрудничество сторон по поддержке и развитию торговых отношений между Италией и Россией посредством страхования кредитных рисков национальных экспортеров. "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " и SACE Group будут осуществлять обмен информацией о торговых и кредитных рисках в Италии и России, обмен опытом в оценке и управлении рисками, взаимное разделение рисков посредством сострахования и перестрахования.

Подписанные соглашения являются очередным шагом для каждой из сторон в развитии международного сотрудничества. Так, недавно "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " и Бельгийское государственное экспортно-кредитное агентство "Офис Насьональ дю Дюкруар" завершили сделку по организации паритетного партнерства в САО "Гарант", Австрия. Для SACE Group, которая недавно открыла представительство в Москве, партнерство дает новые возможности для расширения деятельности по поддержке и развитию торговых отношений между Италией, Россией и странами СНГ.

СК "Русский мир XE "Русский мир" " получила аккредитацию АИЖК

Комсомольская правда в Петербурге (Санкт-Петербург), 25 июля 2006 г., №107, С.15

В июле ОАО страховая компания "Русский мир XE "Русский мир" " получила аккредитацию Агентства по ипотечному жилищному кредитованию (АИЖК). Согласно договору о сотрудничестве, заключенному между СК "Русский мир" и АИЖК, компания получила право заниматься комплексным ипотечным страхованием по стандартам агентства в Петербурге, Москве и других регионах России.

Агентство по ипотечному жилищному кредитованию создано правительством РФ в 1997 году для развития на федеральном уровне ипотечного кредитования в России. Чтобы получить аккредитацию АИЖК, страховщик должен обладать устойчивым финансовым положением, иметь соответствующую лицензию на право осуществления комплексного ипотечного страхования, рейтинговую оценку независимого рейтингового агентства, положительное аудиторское заключение за последний финансовый год, уставный каптал не менее 120 млн рублей и собственный капитал не менее 500 млн рублей, а также развитую филиальную сеть в РФ. СК "Русский мир XE "Русский мир" " удовлетворяет всем вышеперечисленным требованиям. Аккредитация АИЖК позволит СК "Русский мир" еще более активно развивать такое направление, как страхование рисков на рынке недвижимости, что особенно актуально в связи с возросшим спросом на эти услуги. По словам генерального директора СК "Русский мир" Павла Зубрилина, за первое полугодие 2006 года комплексное ипотечное страхование показывает наибольшие темпы роста по сравнению с другими видами страхования.

Классическая ипотека предполагает страхование жизни и здоровья заемщика, предмета залога (приобретаемой квартиры) и права собственности на квартиру (титульное страхование). Страховой тариф по всем трем видам страхования составляет от 0,98% до 1,2 % в год.

Если речь идет о кредите на рынке строящегося жилья, когда объект еще не построен и не зарегистрировано право собственности на квартиру, заемщик может заключить договор страхования инвестиций на срок, пока идет строительство, и страхования на случай потери трудоспособности и смерти в течение всего срок действия договора. Кроме того, банк потребует заключить договор страхования предмета залога от гибели и повреждений уже после окончания строительства и до момента погашения кредита. На стадии строительства страхование жизни и здоровья заемщика и страхование инвестиций обойдется клиенту в 1,74% - 2% от стоимости объекта, а при получении жилья (до момента погашения кредита) тариф составит 0,8 % - 1% в год.

Лиц. ФССН С N 1582 78.

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " будет лечить сам 

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 25 июля 2006 г., №133, С.10

Георгий Карчик

Страховщику потребуется не менее $12 млн на создание клиники

СПб. ООО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Северо-Запад" намерено открыть в Петербурге собственный медицинский центр. Его площадь составит около 3 тыс. м2.

Эти планы озвучил вице-президент группы компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " Рафаел Минасбекян.

По его словам, принципиальное решение уже есть, но пока не определено, будет ли компания строить медцентр с нуля или купит готовое здание. "Нам нужно помещение от 2,5 до 3 тыс. м2 и более, - сказал "ДП" Рафаел Минасбекян. - Если мы купим здание, то центр может заработать в 2007 г. А если будем строить, то открытие состоится позже".

Вице-президент объясняет причину строительства медцентра тем, что у руководства "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " нет уверенности, что сторонняя клиника в состоянии предоставить качественную медицинскую помощь.

Раздельный бизнес

У большинства лидеров на рынке ДМС есть собственные медицинские центры: у ЗАО "СК "Капитал-Полис XE "Капитал-Полис" " - компания "Поликлинический Комплекс", у ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " (75633)* - доля в клинике "Скандинавия XE "Скандинавия" ", СЗАО "Медэкспресс XE "Медэкспресс" " (28182)* и РОСНО XE "РОСНО"  также имеют свои медцентры.

"Свой медцентр невыгодно позиционировать под брендом страховой компании-учредителя, - считает директор департамента личного страхования компании "Русь XE "Русь" " Галина Арбузова. - Другие страховщики будут избегать посылать своих пациентов в медцентр конкурента". По мнению Галины Арбузовой, "Капитал-Полис XE "Капитал-Полис" ", "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ", "РОСНО XE "РОСНО" " и "Русский Мир XE "Русский мир" " держат долю в 60% рынка, страхуя совместно по ДМС до 200 тыс. человек в год. Доля "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " на рынке ДМС Петербурга - 5-10%.

Старая идея

"Идея создания страховыми компаниями собственных медицинских центров не нова, - рассуждает Лев Авербах, генеральный директор медицинской компании "Корис Ассистанс СПб" (05719)*. - Однако, если страховщики думают, что, построив свой медицинский бизнес, они добьются оказания услуг более высокого качества, то сильно заблуждаются. На их месте я бы для начала все внимательно пересчитал. Клинику надо построить, оснастить, набрать персонал и лицензировать. Инвестиции в строительство и оснащение медицинского учреждения общей площадью 3 тыс. м2 с нуля обойдется примерно в $12 млн".

Лев Авербах также отмечает, что для страховой компании должно быть важнее больше страховать, "а не задумываться над созданием своего медицинского бизнеса". "Сейчас все стараются избавляться от непрофильных активов, передавая аутсорсинговым компаниям управление медицинскими центрами", - добавляет он.

Рафаел Минасбекян, вице-президент группы компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" ", опасается, что качество лечения клиентов компании, застрахованных по программам добровольного медстрахования, будет намного сложнее контролировать в сторонних клиниках, чем в собственном медцентре.

***

10% рынка ДМС Петербурга контролирует ОАО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" ".

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " присматривается к Казахстану

Бизнес (Москва), 26 июля 2006 г., №135, С.6

Александр Кадушин

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " намерен продолжить экспансию в страны СНГ. После покупки компании на Украине страховщик планирует создать дочернюю структуру в Казахстане. Эксперты считают местный рынок наиболее привлекательным в СНГ.

Вчера президент группы компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " Данил Хачатуров заявил, что холдинг планирует создать "дочку" в Казахстане. Пока конкретных решений по этому вопросу не принято. Однако, как рассказал "Бизнесу" источник в компании, "сейчас идет обсуждение потенциальных способов выхода на этот рынок". По его словам, скорее всего, холдинг приобретет небольшого местного страховщика или создаст СП с одним из лидеров казахстанского рынка.

В начале года "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " приобрел украинскую страховую компанию "Надра", входившую в группу "Капиталъ". Недавно был утвержден план ее развития. Ранее представители "Росгосстраха" заявляли, что в течение пяти лет холдинг намерен стать лидером украинского рынка. По словам источника, украинская "дочка" станет тестовой площадкой для дальнейшего развития бизнеса "Росгосстраха" в странах СНГ. "Сначала следует изучить возможности на примере одной иностранной компании, а потом, руководствуясь этим опытом, развивать новые", - добавляет он.

Страховой рынок Казахстана самый динамичный, отмечает главный эксперт "Интерфакс-ЦЭА" Анжела Долгополова. По данным компании, за последние несколько лет сборы казахстанских страховщиков увеличились в девять раз (с $56 млн в 2000 году до $505 млн в 2005-м). Всего в Казахстане работают 37 компаний, на долю пятерки лидеров приходится более половины всех сборов. Эксперты отмечают, что страховой бизнес в Казахстане ориентирован на экспорт нефти, газа и меди, поэтому основную долю в портфелях страховщиков (около 80%) занимают юрлица. По словам Долгополовой, в стране нет ни одного российского страховщика, только представительства перестраховщиков - "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " и РОСНО XE "РОСНО" .

Гендиректор "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Александр Григорьев говорит, что в Казахстане очень привлекательный рынок и 15 млн человек потенциальных страхователей. Первый заместитель гендиректора РОСНО XE "РОСНО"  Владимир Гурдус говорит, что в СНГ Казахстан третий после России и Украины рынок по потенциалу роста. "Это очень удачный регион для вложения денег. Объем инвестиций в развитие бизнеса там может составить ориентировочно $10 млн", - добавил он. А страховщик, пожелавший остаться неназванным, считает, что в ближайшее время "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " вряд ли сможет выйти на казахстанский рынок. "По закону работать с местными рисками может только рейтингованный международными агентствами страховщик, к числу которых "Росгосстрах" не относится", - говорит он.

***

"В Казахстане очень привлекательный рынок, ориентированный на экспорт нефти, газа и меди, и 15 млн человек потенциальных страхователей. В СНГ Казахстан третий после России и Украины рынок по потенциалу роста."

Взаимодействие между страховщиками, союзы, ассоциации и т.п.

РСА сам наведет порядок в рекламе

Бизнес (Москва), 17 июля 2006 г., №128, С.5

Александр Кадушин

Российский союз автостраховщиков (РСА) подготовил проект правил продвижения услуг на рынке обязательной "автогражданки" и дополнений к ним о применении санкций к членам РСА. Согласно тексту документа, за ненадлежащую рекламу ОСАГО страховщику грозит штраф в 200-1000 МРОТ. Эти средства будут перечислены в бюджет РСА.

На прошлой неделе президиум РСА поддержал проект правил продвижения услуг на рынке ОСАГО. Также президиум принял за основу дополнение к правилам, касающееся санкций к членам РСА. Согласно этому документу, за ненадлежащую рекламу ОСАГО страховщику грозит штраф в 200 МРОТ, а за обещание каких-либо скидок или бонусов - в 500 МРОТ. Повторное нарушение правил обойдется недобросовестному страховщику в два раза дороже, штраф составит 500 и 1000 МРОТ. По словам заместителя исполнительного директора РСА Андрея Батуркина, все штрафы будут направляться в бюджет союза.

Батуркин рассказал "Бизнесу", что работа над правилами началась еще в марте этого года, однако окончательная редакция правил еще не утверждена. Работа над ними продолжится на следующем президиуме в конце августа. Сейчас, говорит Батуркин, правила и штрафы обсуждаются с Федеральной службой страхового надзора (ФССН) и Федеральной антимонопольной службой (ФАС). "Это инструмент самоограничения страховщиков, который позволит решить проблему внутри профобъединения, не привлекая госорганы", - добавляет он. "РСА очень ответственно относится к собственным правилам и жестко контролирует их соблюдение", - отмечает руководитель ФССН Илья Ломакин-Румянцев.

Согласно проекту правил, продвижение ОСАГО должно осуществляться страховщиком по принципу добросовестной конкуренции, реклама услуг страховщика не должна содержать обещаний скидок или подарков. Также в рекламе не должно быть указаний на то, что стоимость полиса одной компании ниже, чем у конкурентов. Подобные сообщения, по мнению представителей РСА, "формируют неверное представление о системе обязательного страхования".

Тарифы по ОСАГО устанавливаются правительством, а скидки возможны только за безаварийную езду. Но для привлечения большего числа автовладельцев в конце прошлого года ряд компаний обещали клиентам различные подарки при покупке полиса ОСАГО. В результате десяток компаний, среди которых были лидеры рынка "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " и "РЕСО-гарантия XE "Ресо-Гарантия" ", получили предписания ФССН с требованием прекратить незаконные маркетинговые программы. Также в отношении этих компании ФАС инициировала разбирательство по факту нарушения антимонопольного законодательства.

Заместитель гендиректора "АльфаСтрахования XE "Альфа-Страхование" " Илья Оленин говорит, что введение правил и штрафов - это коллегиальное решение, которое разрабатывают сами страховщики. "А штрафы рассчитывались из оценки возможностей участников рынка, чтобы их могли заплатить и крупный страховщик, и небольшой брокер. Это поможет навести порядок", - добавляет он. Гендиректор "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Столица" Олег Меркулов считает, что система штрафов будет работать только тогда, когда все контролирующие ведомства сформулируют единые требования к страховщикам.

Единый контроль

Новый КЁНИГСБЕРГ (Калининград), 01 июля 2006 г., №007, С.68, 69

ЮБИЛЕЙ

Калининградская ассоциация страховщиков (КАС) была зарегистрирована в Федеральной службе России по надзору за страховой деятельностью 21 июля 1994 года.

Исполнительный директор КАС Жиров Анатолий Михайлович.

Председатель правления КАС Еременко Андрей Арнольдович.

В настоящее время в состав КАС входят 11 страховых организаций, работающих на региональном рынке страховых услуг, одновременно являющихся ее учредителями (названия и адреса этих организаций приведены в таблице).

ОСНОВНАЯ ЦЕЛЬ АССОЦИАЦИИ - совместная координация членами Ассоциации их деятельности, представление и защита их общих интересов в государственных, судебных, других органах и общественных организациях.

В рамках основной цели Ассоциация объединяет страховщиков, работающих в Калининградской области для содействия развитию национального страхового дела, формированию инфраструктуры страхового рынка, отвечающей потребностям экономики региона, созданию оптимальных условий страхования имущественных интересов населения и хозяйствующих субъектов, развитию страхового предпринимательства, урегулированию отношений между страховщиками, а также между страховщиками и другими объектами экономики.

За 12 лет существования и активной работы у Калининградской ассоциации страховщиков есть уже конкретные результаты: по представленным материалам Ассоциации страховщиков объективно и принципиально дана оценка создавшейся ситуации на рынке обязательного медицинского страхования Калининградской области

в июле 2004 года, в результате чего на добровольной основе была произведена замена руководителя территориального фонда обязательного медицинского страхования Калининградской области; рассмотрены представленные нашей Ассоциацией материалы областной целевой программы "Программа страховой защиты населения и территории Калининградской области от чрезвычайных ситуаций природного и техногенного характера на 2004-2006 годы". Комиссией по развитию страхового рынка в регионе была поддержана инициатива КАС о необходимости принятия указанной программы, о чем было сообщено начальнику Главного управления по делам ГО и ЧС Калининградской области с пересылкой проекта программы и предложением подготовить проект закона по указанной теме с представлением в областную Думу.

Исполнительной дирекцией КАС с привлечением юристов и специалистов страховых организаций членов Ассоциации в 2003 году был разработан и предварительно согласован с руководством и Департаментом страхового надзора Минфина РФ проект "Концепции государственной политики Калининградского региона в области страхования на период реализации федеральной целевой программы ее развития до 2010 года". В настоящее время практически закончена разработка проекта "Концепции государственной политики правительства по развитию страхового рынка в регионе в ходе реализации концепции стратегии развития Калининградской области", недавно принятой областным правительством, куда буквально на днях мы намерены его представить.

Также справедливо будет заметить, что отдельные комитеты областной Думы, руководители предприятий и организаций, предприниматели и граждане, проживающие в Калининградской области, в отличие от некоторых чиновников власти, обращаются в Ассоциацию именно как к независимому эксперту страхового бизнеса.

В течение последних пяти лет КАС прикладывает значительно больше усилий по созданию цивилизованного страхового рынка в нашей области и рассчитывает, что Администрация области, областная Дума, Комиссия по развитию страхового рынка в регионе, Союз промышленников и предпринимателей Калининградской области, в составе которого АССОЦИАЦИЯ представляет свои интересы с 27 апреля 2001 года, будут оказывать нам содействие в этом необходимом, но нелегком деле.

***

Калининградская ассоциация страховщиков (КАС)

1. КАЛИНИНГРАДСКАЯ АССОЦИАЦИЯ СТРАХОВЩИКОВ

Исполнительный директор КАС - Жиров Анатолий Михайлович.

236000, г.Калининград, ул.Ермака, 5а, тел. 95-72-11, моб. тел. 89114569432.

2. ЗАО "ГУТА-СТРАХОВАНИЕ", балтийский филиал.

Директор - Еременко Андрей Арнольдович, председатель правления КАС.

236023, г.Калининград, ул.Молочинского, д. 4, тел. 91-61-65, 21-15-45, 21-46-05. Лицензия МФ РФ № 3585Д, 4333Д

e-mail: guta-kgd@baltnet.ru

3 3AO "КАПИТАЛЪ-МЕДСТРАХОВАНИЕ", филиал.

Директор - Сотникова Любовь Венарьевна.

236040, г.Калининград, Гвардейский пр-т, 15, тел. 53-84-25, 53-85-72, 53-85-66, 46-53-81. Лицензия МФ РФ № CN217986.

e-mail: smk@capital.gazinter.net

4 ЗАО СК "МЕГАРУСС-Д", калининградский филиал.

Директор - Клычков Евгений Владимирович.

236006, г.Калининград, Московский пр-т, 196, тел. 58-18-53, 58-17-22, 53-45-52, 53-08-12. Лицензия МФРФ №345/Д.

5. ЗАО "МАКС XE "МАКС" ", филиал.

Директор - Пименов Глеб Русланович.

236000, г.Калининград, ул.Яналова, 5а, тел. 93-06-00, 93-05-00.

Лицензия МФ РФ №142777. e-mail: zaomaks@baltnet.ru http://www.maks.ru

6. ОАО "ВОЕННО-СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ XE "ВСК" ", филиал.

Директор - Ильев Владислав Петрович.

236010, г.Калининград, пр-т Мира, 144, тел. 95-33-01, 95-33-12, 99-12-08, 21-43-32. Лицензия МФРФМ>4535В,1906В,1961Д. e-mail: kaliningrad@vsk.ru http://www.vsk.ru

7. ОАО "АЛЬФА-СТРАХОВАНИЕ", филиал.

Директор - Сурнов Владимир Павлович.

236000, г.Калининград, пл. Победы, 4а, тел. 71-60-26, 71-60-27, 71-60-29, 71-60-30. Лицензия МФ РФ № 4625Д, 4624Д. e-mail:inf o@klngr.aifastrah.ru http://www.alfastrah.ru

8. ОАО СК "ПРОГРЕСС-ГАРАНТ XE "Прогресс-Гарант" ", филиал.

Директор - Богачев Олег Иванович.

236000, г.Калининград, ул.Генделя, 5, 3 эт., тел. 99-23-82, 99-13-55.

Лицензия МФ РФ № 3670Д. e-mail: progress@kalininqrad.ru http://www.progress.ru

9. ОАО СК "РУССКИЙ МИР XE "Русский мир" ", калининградский филиал.

Директор - Конюхов Александр Алексеевич.

236006, г.Калининград, ул.Барнаульская, д. 2, оф. 1, 264, тел. 53-93-75, 99-23-25. Лицензия МФ РФ № 3425Д. e-mail: kaliningrad@rusworld.ru

10. ОАО "СОГАЗ XE "Согаз" ", западный филиал.

Директор - Шкода Маргарита Евгеньевна.

236040, г.Калининград, ул.Галицкого, 20, тел. 53-82-92, 53-84-33. Лицензия МФ РФ № 120877, 1043, 4741, 4249. e-mail: sogazwb®gazinter.net

11. ОАО ГСК "СКИФ XE "Скиф" -ТВЕРЬ", филиал "Скиф-Калининград".

Директор - Гусейнов Эльдар Гусейнович.

236000, г.Калининград, ул.Уральская, 18, каб. 404, тел. 303-328.

Лицензия МФ РФ №4450Д. e-mail: skif-kaliningrad@mail.ru

12. ООО СК "НАСТА XE "Наста" -КАЛИНИНГРАД", филиал.

Первый заместитель директора филиала - Амельченков Андрей Евгеньевич.

236000, г.Калининград, ул.Генделя, 5, тел. 95-62-14, 95-63-77.

Лицензия МФ РФ С№1083 77. http://www.nasta.ru

Взаимодействие страховщиков с государственными, общественными, коммерческими и зарубежными структурами

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " пришел в футбол не для того, чтобы страховать от неудач

Спорт-экспресс (Москва), 13 июля 2006 г., №157, С.2

Александр Мартанов, Александр Просветов из Москвы

В российском футболе образовался тройственный союз. Вчера в помещении агентства "Интерфакс" было заключено соглашение о сотрудничестве между РФС, РФПЛ и компанией "Росгосстрах XE "Росгосстрах" "

В соответствии с ним страховая компания становится титульным партнером чемпионата России по футболу, и ее название будет фигурировать в официальном названии турнира. В свою очередь, "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " будет оказывать прямую финансовую помощь в проведении соревнований в премьер-лиге, первом и втором дивизионах, а также турнира дублирующих команд, содействовать телетрансляциям матчей.

- Мы наделяем страховую компанию правом стать партнером российского футбола, сказал при подписании документа президент РФС Виталий Мутко.

Сумма контракта, рассчитанного почти на пять лет, составляет более 50 миллионов долларов. 85 процентов средств выделяются премьер-лиге и ПФЛ, а 15 процентов будут направлены на поддержку детско-юношеских школ, всяких разновидностей футбола, а также сборных России, за исключением национальной команды.

- Чтобы наверстать упущенное, нам нужно ежегодно в течение пяти лет инвестировать в развитие футбола 70 миллионов долларов, - сказал Мутко. - В ближайшие два-три года мы рассчитываем создать детские футбольные академии в каждом из 81 регионов. В этом году РФС выделил стипендии 100 детским тренерам, подготовившим игроков для команд мастеров, а в будущем году мы планируем поддержать 500 воспитателей футболистов. В идеале тренеры, работающие с детьми, должны получать от РФС как бы вторую зарплату.

Выступивший на церемонии подписания соглашения президент РФПЛ Евгений Гинер подчеркнул: российская премьер-лига теперь располагает соглашением с крупным учреждением подобно английской, связанной договором с Barclays Bank.

- Наша задача - подтягивать развитие инфраструктуры и добиваться высоких спортивных результатов, чтобы не разочаровывать спонсора, - сказал Гинер.

В свою очередь, президент группы компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " Данил Хачатуров отметил:

- На крупном бизнесе лежит большая ответственность - помогать спорту и осуществлению различных социальных проектов. Он выразил уверенность, что вслед за его компанией в российский футбол придут и другие спонсоры.

Затем участники пресс-конференции ответили на вопросы журналистов и поделились впечатлениями от чемпионата мира.

- Завершившееся первенство показало, каковы роль и место футбола в жизни общества, - сказал Мутко. - Играли не сборные, а нации. Во время чемпионата люди поистине объединялись вокруг своих команд. И если мы хотим, чтобы наша сборная успешно выступала на самых престижных турнирах, все мы должны ее поддержать. Что касается организации турнира, то я не завидую Южной Африке, которая примет следующее первенство планеты. Немцы установили планку так высоко, что соответствовать этому уровню будет крайне сложно. За весь чемпионат не случилось ни одного серьезного ЧП. После Германии, пожалуй, только России по силам провести чемпионат лучше, - то ли в шутку, то ли всерьез заметил Мутко.

- Футболом действительно жила вся Германия, - добавил Гинер. - Меня, например, приятно удивило, что пунктуальные немцы откладывали отправление поездов в случае, если в матче назначалось дополнительное время. И объявляли об этом на стадионе, чтобы болельщики не боялись опоздать. Аэропорты в отличие от обычного режима работали и по ночам. Словом, организация турнира была великолепной!

Хачатуров же, отвечая на вопросы, уточнил:

- Подписанный договор не предусматривает страхования футболистов, но компания готова заключать соответствующие соглашения с клубами.

- А будут ли наши сборные и клубы застрахованы "Росгосстрахом XE "Росгосстрах" " от возможных неудач?

- От каких таких неудач? - нарочито серьезно спросил Мутко.

- Если вы имеете в виду страховую выплату, то такой пункт не предусмотрен. - уже серьезно ответил Хачатуров. - Но расстроены мы будем не меньше остальных.

Итоги работы страховщиков

Конфликтные ситуации

На Амуре пятерых сотрудников ГИБДД обвиняют во взяточничестве

«Взгляд»,3 июля 2006 г.

Прокуратура Комсомольска-на Амуре направила на рассмотрение в Хабаровский краевой суд уголовное дело по обвинению пятерых сотрудников ГИБДД в пособничестве мошенникам и получении взяток. 

В краевой прокуратуре «Интерфаксу» сообщили в понедельник, что в организованную преступную группу, кроме сотрудников Госавтоинспекции, входили еще трое жителей Комсомольска-на Амуре. Злоумышленники заключили договоры обязательного страхования гражданской ответственности владельцев транспортных средств с рядом страховых компаний, а затем, инсценировав дорожно-транспортные происшествия, получали от инспекторов подложные документы о фактах ДТП. 

По словам представителя краевой прокуратуры, эти документы, купленные за взятки, мошенники предъявляли в страховые компании для получения выплат за якобы причиненный ущерб. 

В ходе расследования уголовного дела было выявлено 11 фактов совершения таких мошеннических действий. Общий ущерб, причиненный страховым компаниям, от мошенничества составил более 400 тыс. рублей. Потерпевшим уже возмещено около 170 тыс. рублей, сообщили в прокуратуре. 

Невероятное. Случаи страхового мошенничества

«Личные Деньги», 29 июня 2006 г.

Дмитрий Кошкин

В нашей стране страховое мошенничество только набирает обороты. Пока мошенники в основном специализируются на автостраховании и работают по "схемам", лежащим на поверхности: перегонят застрахованную машину в соседний гараж и заявляют об угоне. Банально…

А вот их зарубежные коллеги такой ерундой практически не занимаются. В основном у них в ходу преступления в области страхования жизни и здоровья. Для этого часто используется фальсификация документов, удостоверяющих факт наступления страхового события. 

Так, жительница Осло Анна-Мари О. посетила Перу, где по ее словам индейцы не только изнасиловали, но и оторвали ей грудь. Ей якобы пришлось на месте делать дорогостоящую операцию по восстановлению груди. В страховой компании девушка продемонстрировала справку от перуанского врача, подтверждающую наступление страхового события. Сотрудники страховой фирмы, тем не менее, решили проверить обстоятельства трагедии. Выяснилось, что в полицию Анна-Мари не обращалась, а врач, который выдал ей справку, был лишен права заниматься медицинской практикой как раз за выдачу фальшивых справок и свидетельств.

Некоторые из мазохистов в поисках возмещения от страховых компаний не останавливает даже членовредительство. Канадец Гиллес Бечард ослепил себя на один глаз, и после этого ему удавалось обманывать страховщиков довольно долго. Он потребовал выплаты в связи с небольшим повреждением глаза. Страховщик, организовав медицинское обследование, в выплате отказал, уличив клиента в нечестности. Спустя несколько месяцев Бечард получил от другой компании $100 тыс. возмещения. Потом он под чужим именем снова обратился за выплатой. Компания дала согласие на возмещение, но поместила деньги на счет трастового фонда до предоставления дополнительных документов. В конце концов Бечарду все же удалось получить авансом $34 тыс. Но внимательный менеджер фонда проверил личность пострадавшего. После чего канадец был осужден на два года тюремного заключения.

Еще один мошенник - 31-летний бразилец Себастьян Родригас обратился в полицию. Он заявил, что, когда он поздно вечером гулял с беременной женой, на него набросились неизвестные и отсекли кисть левой руки. В результате расследования, затеянного страховщиком, выяснилось, что дела компании, которую возглавлял Родригас, в последнее время шли плохо, а сам он погряз в долгах. Незадолго до "нападения" Родригас заключил три договора с разными страховщиками о выплатах в случае наступления стойкой инвалидности на общую сумму $450 тыс. Позже выяснилось, что лишиться кисти бразильцу помогла его собственная жена - Кончита. Финал: Родригас был приговорен к девяти годам тюрьмы.

Случались и вовсе трагические случаи. В 1995 году жительница штата Иллинойс Дина XE "Дина"  Абделхак, проиграв крупную сумму денег в казино и оставшись без работы, задушила свою семинедельную дочь Тару, чтобы получить $200 тыс. страховой выплаты. В 2000 году ее осудили на 21 год тюремного заключения.

Но мошенники не всегда столь кровожадны. "Мошеннические действия врачей и других работников больниц, диагностических центров, клиник могут проявляться в виде выставления счетов за процедуры, которые фактически не проводились, списывание медикаментов, оформление документов о посещении пациентом клиники, указание на более дорогое и длительное лечение" - рассказывает Председатель Комитета ВСС по борьбе со страховым мошенничеством Евгений Потапов. 

Дерматолог из Нью-Йорка, шестидесятилетний Дэвид Векслер в течение многих лет выставлял счета за операции (вырезание участка кожи), которые не проводились, в результате чего недобросовестный врач собрал более $425 тыс. При этом около 2000 таких операций якобы были сделаны на пациенте по имени Барри Аблер, из которых 1400 - на его лице. Барри Аблер был наркоманом, и в качестве вознаграждения получал от Векселера наркотические препараты. Но эскулапу изменило чувство меры: в суде было доказано, что на человеческом лице нет столько кожи, чтобы выполнить такое количество операций. 

Еще одна "фишка" преступников - инсценировка безвестного исчезновения страхователя в результате несчастного случая. "На Западе данный вид мошенничества более распространен, чем в России", - отмечает начальник отдела страхования имущества и ответственности СК "МРСС XE "Межрегиональное Страховое Соглашение" " Людмила Шукалович. Задача преступника при этом - создать или использовать обстановку, характерную той, при которой с застрахованным лицом мог произойти страховой случай. Нередко мошенники ссылаются на реальные события, стихийные бедствия, последствия катастроф, крупных аварий. Человек, чья жизнь застрахована, находится в безопасном месте, а по заявлению его родственников он пропал без вести в результате страхового случая. При проведении спасательных работ тело, конечно же, не будет найдено, но будут обнаружены личные вещи "пропавшего", оставленные самими мошенниками. 

Такие случаи мошенничества были зафиксированы в США после крушения башен-близнецов, а также после серии ураганов в 2005 году.В штате Небраска Бонни Маккаслин купила 78 полисов страхования жизни, где застрахованным лицом являлся ее бывший муж Тимоти, который ничего не знал о приобретенных полисах. Она пробовала получить $11 млн. от разных страховых компаний, утверждая, что муж умер во время землетрясения в Мексике. Но вместо денег Маккаслин получила два года тюрьмы.

Часто страховщики не любят статьи о страховом мошенничестве, которые могут послужить дурным примером для потенциальных преступников. Но уверен, что наши люди пока не готовы к "невероятным" преступлениям описанным выше. А главное финал каждой из этих невероятных для России истории вполне обычен - тюремный срок…

Сколько стоит жизнь?

Труд (Москва), 12 июля 2006 г., №125, С.1, 2

Нина Егоршева, Денис Лобков, Вячеслав Прокофьев

Родственники погибших пассажиров аэробуса А-310 могут рассчитывать лишь на мизерные подачки

Пепелище от разбившегося в воскресенье в Иркутске аэробуса А-310 еще не успело толком остыть, а интрига с выплатой компенсаций родственникам погибших и пострадавшим пассажирам набирает обороты. Первым на эту тему высказалось руководство авиакомпании S7 - бывшая "Сибирь", чей самолет потерпел крушение. "Семьи погибших получат по 50 тысяч рублей", - сообщил на пресс-конференции представитель S7. И особо подчеркнул, что размер выплаты определен как жест благородства авиаперевозчика, дорожащего своим именем.

По 100 тысяч рублей пообещал выплатить из федерального бюджета глава правительственной комиссии - министр транспорта Игорь Левитин. Он сообщил, что "все будет определено на ближайшем заседании правительства". По 100 тысяч рублей получат родственники и от градоначальства Иркутска. Об этом сообщила пресс-секретарь мэра города Ольга Берестенева.

Губернатор Московской области Борис Громов заявил, что он также выделит деньги из бюджета. Пассажиров с подмосковной пропиской на злополучном рейсе оказалось 14. Семьи погибших получат по 150 тысяч рублей.

Родственники разбившихся пассажиров из Ростовской и Тульской областей получат по 112 тысяч. Так заявили руководители этих регионов. В ближайшее время власти Москвы тоже должны определиться с выплатами погибшим москвичам. Но уже сейчас можно точно сказать, что их размер будет около 100 тысяч каждому.

Таким образом, если просуммировать все упомянутые цифры, то родственники 124 разбившихся пассажиров получат в общей сложности 32 миллиона 468 тысяч 905 рублей. Примерно по 262 тысячи за каждого погибшего. Казалось бы, довольно внушительные цифры, но... Мы попытались выяснить, сколько денег на самом деле должно быть выплачено.

Подсчитать на самом деле несложно - цифры эти не секретные. Обязательное личное страхование всех пассажиров в нашей стране осуществляется на основании соответствующего Указа президента РФ, датированного еще 1992 годом. С каждого отправляющегося в путь на самолете, поезде или корабле взимается обязательный страховой взнос, включенный в стоимость билета. В авиабилете его доля - 2 рубля. Максимальный размер выплаты в случае трагедии определен в 12 тысяч рублей.

Помимо обязательной страховки граждан, авиакомпания застраховала пассажиров, их груз и багаж в соответствии с Воздушным кодексом РФ в компании "Ингосстрах XE "Ингосстрах" ". Лимит ответственности - 300 миллионов рублей. Если эту сумму поделить на число погибших пассажиров, семья каждого может рассчитывать получить почти по 2, 5 миллиона рублей.

Другой вопрос, что эта "страховка" выплачивается не автоматически. Гражданам придется требовать этих денег через суд и там доказывать свой ущерб, обосновывая размеры требуемых выплат. Пока с подобными исками еще никто не обратился. Интересно, что и сам разбившийся в Иркутске самолет А-310 был застрахован на $20 миллионов. Именно такую сумму за него планирует получить авиакомпания, но эти деньги не для пассажиров.

***

МЕЖДУ ТЕМ

Иркутский интернет-провайдер "Сиброн", не имеющий никакого отношения к трагедии, заявил, что "из добрых побуждений" выделяет по 10 тысяч рублей на каждого погибшего. Поступок руководства фирмы в самом Иркутске вызвал неодобрение граждан. Многие считают, что это всего лишь рекламный трюк.

Тем не менее еще одна коммерческая фирма - "Иркутск-аудит-консалтинг" точно также объявила о выплате по 1000 рублей семье каждого погибшего. Всего за 124 000 обещанных рублей мецената теперь упоминают в выпусках теленовостей - разве плохо? !

К акции по сбору денег для пострадавших подключилось Главное финансовое управление Иркутского региона. Через местные СМИ был распространен призыв перечислять деньги на банковский счет. Пока собрали 43 200 рублей.

Не отстала со своими акциями телепрограмма "Времечко". Телезрителям предложено присылать sms-сообщения со словами поддержки родственникам погибших. Стоимость каждого послания - 1 доллар, из которых в фонд помощи попадет только 60, центов. Остальные - уйдут на услуги оператора связи. За первый день акции было собрано 62 тысячи рублей...

***

МНЕНИЕ СПЕЦИАЛИСТА

- Владельцы самолетов, наши власти и страховщики хотят отделаться минимальными подачками, - убежден эксперт финансово-страховой компании "ULS-консалтинг" Вячеслав Тилипкин. - Закон практически не защищает пассажиров. Сами подумайте: официально семьям погибших должны дать всего лишь по 12 тысяч рублей. Все остальные суммы выглядят благотворительностью. Все повернуто так, что, получая их, люди должны еще и благодарить... На мой взгляд, каждый пассажир должен быть застрахован никак не меньше, чем на миллион рублей. Но в нашей стране это, наверное, невозможно. А если и придумают какую-нибудь бумагу на этот счет, на деле такие суммы никто никогда не получит.

***

МНЕНИЕ ЭКСПЕРТА

Разумная компенсация - $300 тысяч

Игорь ТРУНОВ, председатель Московской центральной коллегии адвокатов, защищал в суде интересы пострадавших от обрушения "Трансвааль-парка" и жертв терактов со взрывом домов на улице Гурьянова и Каширском шоссе:

- У нас цифры компенсаций, как правило, берутся с потолка. Они на порядок ниже той суммы, на которую могли бы рассчитывать пострадавшие или родственники погибших, если бы расчеты производились в соответствии с зарубежными стандартами.

На сегодняшний день максимальная выплата, которой удалось добиться через суд, - 600 тысяч рублей за одну человеческую жизнь. 1, 3 миллиона рублей получила Тамара Папиташвили, у которой под рухнувшей крышей "Трансвааль-парка" погибли муж и ребенок, а сама она лишилась ног. 1, 8 миллиона рублей должны быть выплачены Тамаре Горбылевой, потерявшей при взрыве жилого дома на улице Гурьянова дочь, зятя и внука. Нашей коллегией адвокатов разработана схема выплат, аналог зарубежного опыта, но применительно к российской действительности. Например, гибель человека должна рассчитываться по принципу упущенной выгоды. То есть считается средний стаж работы трудоспособного гражданина, средняя зарплата и ее индексация по годам. Все это суммируется, и получается экономический эквивалент человеческой жизни. По нашим расчетам, такие выплаты должны составлять не менее 300 тысяч долларов.

***

А КАК У НИХ?

Выплата денежных компенсаций жертвам авиакатастроф во Франции, как и во многих других странах, осуществляется на основе целого ряда документов.

В случае крушения самолета ответственность авиакомпании наступает автоматически. Как это произошло, к примеру, с "Конкордом" французской авиакомпании "Эр Франс", разбившимся летом 2000 года при взлете с парижского аэропорта Руасси - Шарль де Голль. После опознания жертв в течение 15-дневного срока их родственникам в качестве аванса было выплачено по 140 000 франков - это примерно 21 500 евро. Определение точной суммы компенсации заняло больше года. Этот вопрос был предметом интенсивных переговоров между консорциумом страховых фирм, а речь шла о самых крупных национальных и европейских страховщиках, с которыми сотрудничала компания "Эр Франс", с одной стороны, а с другой - объединения адвокатов родственников погибших, а также представителей властей. В результате родные и близкие 113 жертв той знаменитой авиакатастрофы получили примерно по миллиону евро за погибшего.

Подготовили Нина ЕГОРШЕВА, Денис ЛОБКОВ, Вячеслав ПРОКОФЬЕВ

Звезда пойдет под суд

Жизнь (Москва), 21 июля 2006 г., №162, С.4

ИЗВЕСТНАЯ актриса Ирина Мирошниченко предстанет перед судом за отказ возмещать ущерб владельцу разбитого ею авто.

Иск против звезды экрана поступил на днях в один из московских участков мировых судей.

Как стало известно "Жизни", страховая компания ЗАО "СО "Прогресс XE "Прогресс" -Нева XE "Прогресс-Нева" " обвиняет Мирошниченко в том, что более трех лет назад она на своем "мерседесе" разбила "вольво" их клиента и все это время отказывается возмещать ущерб. Потеряв надежду решить вопрос миром, страховщики вынуждены были обратиться в суд. Как удалось выяснить "Жизни", актриса платить не намерена и уверена, что сможет доказать свою правоту.

Как у нас обманывают страховщиков

Известия (Москва), 28 июля 2006 г., №135, С.11

Около 80% страховых мошенничеств в России приходится на автострахование. Такую оценку привел глава комитета Всероссийского союза страховщиков (ВСС) по противодействию страховым мошенничествам Евгений Потапов. К сожалению. Россия не располагает достаточной статистикой, позволяющей сделать сколько-нибудь точные оценки по объему страховых мошенничеств в разных сферах страхования. Так что все выводы приходится делать на глазок.

Так, значительные "приписки" страховщики отмечают в сфере добровольного медицинского страхования. В среднем страховым компаниям приходится отклонять до 7% необоснованных счетов на оплату медицинских услуг, выставляемых лечебными учреждениями. "А с учетом невыявленных "приписок" эта цифра достигает 15 - 20% по рынку", - сказал Евгений Потапов. В сфере обязательного медицинского страхования вообще не ведется никакой статистики, на основании которой можно было бы делать выводы об объемах страхового мошенничества. Так что в этой области приписки могут быть любыми. Оставшиеся 5% случаев страховых мошенничеств, по данным ВСС. совершаются в области страхования грузов.

Страховщики пошли в разведку

Бизнес (Москва), 27 июля 2006 г., №136, С.4

Александр Кадушин

В борьбе со страховыми мошенниками Всероссийский союз страховщиков готов пойти на беспрецедентные меры. Президиум ВСС утвердил поправки в положение о комитете ВСС по противодействию страховым мошенничествам, которые позволят ввести в его состав представителей Росфинмониторинга и Росстрахнадзора.

Председатель комитета Всероссийского союза страховщиков (ВСС) по противодействию мошенничеству Евгений Потапов рассказал вчера, что в положение возглавляемого им комитета внесены поправки, разрешающие ввести в его состав чиновников. Для того чтобы представители Росфинмониторинга и Федеральной службы страхового надзора (ФССН) могли принимать активное участие в деятельности комитета, соответствующие поправки пришлось специально утверждать на заседании президиума.

По словам Потапова, присутствие госпредставителей необходимо для более эффективной работы комитета, в частности, по выявлению сомнительных сделок. Однако источник в ФССН отметил, что представитель регулятора не может войти в комитет. "Принять участие в его работе он сможет только в рамках экспертной группы" , - добавил собеседник "Бизнеса". С Росфинмониторингом вчера связаться не удалось.

Волнения страховщиков легко объяснимы. В конце прошлого года Росфинмониторинг зафиксировал резкий рост сообщений от страховщиков о сомнительных сделках своих клиентов. Такая активность участников рынка объяснялась более пристальным вниманием регулятора к исполнению закона об отмывании. В июле 2005 года приказом Минфина для страховщиков был введен новый пункт в ежеквартальной отчетности: данные о количестве сообщений в Росфинмониторинг. Но страховщики не обратили на него внимания, в результате около 600 компаний получили предписания об устранении нарушений. В ФССН отмечают, что эта мера была эффективной, однако искоренить сомнительные операции на рынке страхования все же не удалось.

Еще одна проблема, с которой страховщики собираются бороться с помощью чиновников, - это мошенничество. По подсчетам Потапова, 10-25 % от всех выплат сегодня получают именно преступники. По данным Росстрахнадзора, выплаты в прошлом году составили 142 млрд руб. , следовательно, мошенники заработали до 28, 4 млрд руб. В то же время, по мнению гендиректора "Стандарт-резерв XE "Стандарт-Резерв" а" Виктора Юна, преступники получают не более 10 % всех выплат, хотя и признает наличие такой проблемы, как мошенничество. "Но присутствие чиновников в профильном комитете ВСС вряд ли позволит бороться с ними, скорее - эффективнее разоблачать страховщиков" , - говорит он.

Полис для Остапа

Собеседник (Москва), 26 июля 2006 г., №028, С.9

Олег Ролдугин

Кто и как дурит страховщиков

Мало им ОСАГО. В Госдуме лежат проекты трех десятков законов об обязательном страховании - жилья, турпоездок, пожароопасности, массовых мероприятий... Страховщики сами роют себе могилу. В 80-х годах остапы бендеры составляли доли процента от общего числа застрахованных, в 90-х их стало 2 процента. В 2006-м - уже 10.

Разбитая автогражданка

Обязаловка всегда вызывает у ряда лиц желание поживиться за счет навязчивых страховщиков.

- Особенно распространены мошенничества в регионах, - считает зам. исполнительного директора Российского союза автостраховщиков Борис Циклис. - Там модно жить за счет страховых возмещений. Люди по несколько раз в год бьются на металлоломе, оформляют страховку, а ремонт делают сами.

Популярны инсценировки угонов и ДТП. Вот мошенники покупают два авто - убитый "Запор" и помятую иномарку - и бьются друг об дружку. Остается подмазать гаишника, чтобы "не заметил" старых царапин, и поделить барыши.

- Но люди забывают про внешние признаки ДТП, - пояснил страховщик Владимир Паршиков. - Если столкнулись две машины, то вмятины и царапины должны совпадать. Нашим спецам достаточно внимательно рассмотреть следы повреждений, и все становится ясно.

Но на скамью подсудимых уличенных самобойщиков сажают редко.

Сотрясение заказывали?

Факт аферы в медстраховании доказать сложнее. Да и как это сделать, когда любой желающий может застраховаться от сотрясения мозга, а недели через три прийти к врачу и пожаловаться на скользкие ступени, удар о них затылком и головную боль.

Некоторые по старинке подделывают больничные листы и истории болезни.Но подобные истории добром не заканчиваются. Равно как и попытки застраховаться сразу в нескольких местах (чтобы, устроив себе то же сотрясение, получить пять-шесть премий). Страховщики об этом прознают и денег вообще не дадут.

Бывают и случаи использования полиса третьим лицом, получившим его от родственника или знакомого. Тут для мошенника главное - не промахнуться с полом и возрастом "двойника", а то уголовных претензий не оберешься.

Потерянное добро

Не стоит забывать и об аферах с имуществом.

- Люди нередко сами имитируют "страховой случай", -рассказывает страховой агент Виктор Алексеев. - Кражу ценностей или затопление квартиры. Многие начинающие страховщики не осматривают имущество, заявленная цена которого ниже определенной границы. Мошенник узнает этот предел и указывает в анкете именно его. Потом совершает поджог или инициирует кражу, заявляет в милицию, получает справку - и к нам. Способы выявления таких мошенничеств известны, но выявить злой умысел сложно. Решаем все мирным путем.

Но доказать, что хозяин квартиры договорился с соседом, чтобы тот его залил, почти невозможно. Равно как и то, что

"украденные бриллианты" в момент взлома лежали в квартире.

Компенсация за отдых

Особенно актуальная в летний сезон фишка - манипуляция с туристическим полисом. В договор с клиентом турфирмы иногда вносят графу "Страхование от невыезда" - за солидный взнос эта страховка позволяет не только вернуть деньги за неиспользованную путевку, но и получить приличные комиссионные. Был случай - ушлый клиент намеренно не полетел в Египет, устроив справку о болезни. Но денег со страховщика обманщик так и не получил, поскольку его самого... обманули. Турагент не сдал полис в страховую компанию, решив прикарманить деньги наивного туриста.

Такие случаи - редкость. Чаще страховщикам приходится раскошеливаться на выплату медрасходов вояжеров. Слишком велик для тех соблазн, например, вылечить зубы в хорошей западной клинике за чужой счет, ведь зафиксировать "острую зубную боль" по условиям полиса невозможно.

Сложно проверить и счет за транспортировку "больного" к месту лечения. Туристы, прибывающие на Сейшелы, летают с острова на остров, объясняя это необходимостью визита к врачу и требуя компенсировать расходы на билеты.

Существует и сговор с врачом, который за скромное вознаграждение может организовать любой диагноз - в Турции подобное сплошь и рядом. Но наиболее активные на этом поприще эскулапы уже известны едва ли не поименно.

***

А что у них

Обман о двух концах

Однажды американец Джон Доу застраховал коробку дорогих сигар от огня, а выкурив их, подал в суд на страховую компанию, написав в заявлении, что сигары погибли "в серии небольших возгораний". Требуемую сумму Джон отсудил, но вскоре сам был приговорен к еще большему штрафу и двум годам тюрьмы за... умышленный поджог застрахованного имущества.

Бразилец Себаштьян Родригиш обратился в полицию, заявив, что на него напали неизвестные и отрубили кисть руки. В ходе расследования выяснилось, что Родригиш погряз в долгах и накануне "нападения" заключил три договора с разными страховщиками на сумму почти в полмиллиона баксов. Выяснилось и то, что изувечить руку бразильцу помогла его беременная жена. А он схлопотал девять лет заключения.

Как снизить риски в строительстве?

«Московская перспектива», 25 июля 2006 г., № 28
Страхователем строительно-монтажных работ может выступить любой участник строительного процесса, имеющий имущественный интерес в данном проекте – заказчик, инвестор, генподрядчик, субподрядчик. В соответствии с Гражданским кодексом РФ, ответственность за риск случайной гибели или повреждения объекта строительства лежит на подрядчике, следовательно, он и заинтересован в страховании.

Однако в некоторых случаях взять на себя страховую инициативу целесообразнее заказчику. Во-первых, заказчик несет ответственность за риск ошибок проектирования, которые могут быть в проектно-сметной документации. Во-вторых, заказчик может поменять подрядчика. В-третьих, заказчик несет ответственность за риск случайной гибели объекта от момента завершения строительства (когда подрядчик уже сдал его заказчику) до его сдачи эксплуатирующей организации или собственнику. Эта проблема характерна для строительных проектов любой сложности – от дачного домика и типового жилья до внеклассных сооружений промышленного и транспортного назначения.

Одной из особенностей страхования строительных рисков является то, что помимо стандартного набора имущественных рисков: «пожар», «стихийные бедствия», «противоправные действия третьих лиц», - страхованием покрывается еще целый перечень рисков, характерных для конкретного строительного объекта. Так, например, при строительстве моста риски существенно будут отличаться от рисков при строительстве жилого здания, не говоря уже о рисках уникальных проектов. Именно поэтому страхованием СМР, тарификацией по отдельным рискам и оценкой ущербов не могут эффективно заниматься СК без соответствующего опыта и наличия специальной методологической и статистической базы, которые, кстати, в отличие от баз по другим видам страхования, не являются общедоступными и накапливаются годами.

Размер тарифа на страхование СМР устанавливается на основании следующих параметров: 

1) сложность проекта; 

2) виды проводимых строителями работ;

3) используемая техника;

4) условия строительства;

5) сроки работ;

6) количество занятого персонала;

7) квалификация персонала. 

Примерные типовые тарифы страхования СМР обычно составляют 0,1 - 0,5 процента от страховой суммы. 

Ответственность страховщика, т.е. обязанность выплатить возмещение при наступлении страхового случая, наступает с момента оплаты страхователем первого страхового взноса. Если в период времени, когда договор подписан, но еще не оплачен, на объекте произойдет авария, страховая компания имеет право не возместить ущерб. 

Максимальный размер выплаты страхового возмещения равен страховой сумме – в случае полной гибели объекта. Страховой суммой является полная стоимость работ, включая стоимость стройматериалов, оборудования, затраты на заработную плату, эксплуатацию машин и механизмов, налоги, сборы, пошлины (включая налог на добавленную стоимость), а также иное имущество, предусмотренное проектно-сметной документацией.

Если пострадала только часть объекта, то размер возмещения рассчитывается на основании проводимой экспертизы и лимитов, установленных в договоре на каждый вид риска. 

Конечно, главное, на что следует обратить внимание при заключении договора страхования – список рисков, от которых страхуется строительных объект. Иначе после возникновения ущерба может оказаться, что по договору объект застрахован, например, от падения метеорита, но не застрахован от какого-то гораздо более банального и вероятного риска. 

Важно также правильно определить франшизу (размер минимального не компенсируемого страховщиком убытка) – бывали случаи, когда страховые компании ее сильно завышали и устанавливали почти на уровне страховой суммы. В результате – убыток есть, но не превышает размер франшизы, а значит – не компенсируется. 

Типичная ошибка страхователя, желающего сэкономить на размере страховой премии, - это страхование объекта не на полную стоимость. В соответствии с Гражданским кодексом, по такому договору при страховом случае размер страхового возмещения сокращается пропорционально отношению страховой суммы к действительной стоимости строительства, и в результате возмещение не покрывает реального ущерба. Но многие строители этого не знают и с радостью заключают договор на таких «выгодных» условиях.

Как правильно выбрать страховую компанию для страхования СМР?

Первое требование - наличие лицензии на право проведения страхования СМР и сопутствующих видов страхования. Желательно, чтобы по размеру собранных премий по страхованию СМР страховая компания входила в первую десятку специализированных рейтингов. Опыт в страховании строительных рисков должен составлять не менее 5 лет. Попросите рассказать представителя СК о том, какие аналогичные строительные объекты страховала компания и на каких условиях. Поинтересуйтесь «историей убытков» страховщика – практическими результатами урегулирования страховых случаев на стройплощадках, суммами предоставленного страхователям возмещения. Узнайте, работают ли в компании специалисты со строительным образованием и опытом работы на стройплощадке, которые могут адекватно оценить и строительные риски, и полученный ущерб, познакомьтесь с ними. Необходимо также проверить наличие у СК договоров со специализированными организациями, компетентными в проведении предстраховой экспертизы и оценке ущерба в строительстве. Еще один важный момент – наличие долгосрочных партнерских связей страховщика с российскими и зарубежными перестраховочными компаниями, которые обеспечат ей качественное перестрахование принятых на себя рисков, финансовую устойчивость, а значит, и оперативную выплату страхового возмещения.

Словом, если вы хорошо подготовитесь к заключению договора и не отнесетесь к нему формально, страховая защита вашего объекта окажется надежной, а «момент истины» – возмещение ущерба – не преподнесет неприятных сюрпризов.

Владимир Карюкин, 

заместитель генерального директора САО «ГЕФЕСТ XE "Гефест" »

Страховое акционерное общество «ГЕФЕСТ XE "Гефест" » - один из лидеров страхования строительных рисков в нашей стране. Компания была создана в 1993 году и стояла у истоков развития страхования СМР как эффективного инструмента экономической защиты строительных предприятий. Визитной карточкой компании стало страхование таких масштабных и уникальных проектов, как реконструкция МКАД, строительство Третьего транспортного кольца, включая комплекс Лефортовских автодорожных тоннелей, Комплекса защитных сооружений города Санкт-Петербурга в Финском заливе, а также многих других транспортных и промышленных объектов. Компания является членом Международной ассоциации страховщиков технических рисков (IMIA) и Ассоциации инвесторов Москвы.

Тел.: (495) 777-11-88, www.gefest.ru.

"Росгосстрах XE "Росгосстрах" " вычислил мошенника по КАСКО

Вечерний Барнаул (Барнаул), 21 июля 2006 г., №105, С.19

В декабре прошлого года в Алтайском филиале компании "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " был застрахован по КАСКО автомобиль "Тойота-Ленд-Круизер" 1996 года выпуска на сумму 717 000 рублей. В январе 2006 года владелец автомобиля заявил об угоне.

По словам свидетелей, потерпевший не пользовался автомобилем более полугода. Специалистами службы безопасности компании "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " было выяснено, что на момент предполагаемого угона автомобиль находился на территории Казахстана. Разбирательство по делу об угоне велось четыре месяца. В результате чего выяснилось, что владелец "тойоты", застраховав автомобиль, продал его, чтобы погасить долг по кредиту, и заявил об угоне в надежде получить страховое возмещение.

На территории Алтайского края работает филиал ООО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Сибирь" - Управление по Алтайскому краю" входящее в группу компаний "Росгосстраха". "Росгосстрах" занимает лидирующие позиции в Алтайском крае по обязательному страхованию автогражданской ответственности.

Познакомиться со всеми новостями "Росгосстраха XE "Росгосстрах" ", а также получить самую оперативную и достоверную информацию о деятельности компании во всех регионах страны вы можете на корпоративном портале "Росгосстраха" по адресу: www.rgs.ru.

Военно-страховой роман

Бизнес (Москва), 28 июля 2006 г., №137, С.5

Александр Кадушин

ФАС запретит ВСК XE "ВСК"  торговать "автогражданкой" в зданиях Минобороны

Как стало известно "Бизнесу", одному из крупнейших страховщиков "автогражданки" - Страховому дому ВСК XE "ВСК"  - грозят санкции Федеральной антимонопольной службы. Дело в том, что компания продает полисы ОСАГО прямо в зданиях своего крупнейшего клиента - Минобороны, а это запрещено законом. Участники рынка говорят, что столь откровенные нарушения - редкость, хотя на продажи вблизи помещений госорганов приходится до 15% от сборов по ОСАГО. Федеральная антимонопольная служба (ФАС) заинтересовалась одним из крупнейших страховщиков обязательной "автогражданки" - Военно-страховой компанией (ВСК). Недавно чиновники побывали в главном здании Министерства обороны на улице Знаменка и обнаружили, что там можно купить полисы ОСАГО, а продает их ВСК. Компания и министерство - давние партнеры. Вскоре после своего основания - в 1993 году - ВСК стала уполномоченным страховщиком министерства, а три года назад подтвердила этот статус на конкурсе. "Сейчас полисы ВСК продаются прямо в бюро пропусков главного здания, а также в других зданиях министерства, а это незаконно", - говорит источник, знакомый с ситуацией. Закон об ОСАГО запрещает "организацию заключения договоров обязательного страхования" и размещение рекламы услуг страховщиков на территории, занимаемой госорганами.

В пресс-службе ВСК XE "ВСК"  вчера сообщили, что в "некоторых зданиях Минобороны открыты консультационные пункты ВСК по вопросам госстрахования военнослужащих, где также могут рассказать и о других продуктах компании". Но полисы там не продают, а направляют клиентов в ближайший офис, уверяет представитель страховщика. От дальнейших комментариев он воздержался. Впрочем, по словам одного из менеджеров ВСК,

"сотрудники центров иногда работают как агенты". В пресс-службе Минобороны получить комментарии не удалось. От комментариев отказался и замруководителя ФАС Андрей Кашеваров, а также его коллеги. Продажа полисов ОСАГО на территории госорганов - не редкость. "Мы периодически получаем информацию о таких нарушениях", - говорит руководитель Росстрахнадзора Илья Ломакин-Румянцев. Как правило, о нарушителях сообщают конкуренты, добавляет заместитель исполнительного директора Российского союза авто страховщиков (РСА) Андрей Батуркин. Это действительно так. Вчера один из участников рынка сообщил "Бизнесу", что в Ульяновске ОСАО "Россия" продает ОСАГО в здании МРЭО. В МРЭО эту информацию подтвердили, а гендиректор "России" Алексей Разуваев не исключает, что один из страховых агентов его компании может нарушать закон. "Агенты - внештатные сотрудники, действующие по своему усмотрению, если он нарушил закон, его накажут", - отмечает Разуваев. А случай с ВСК XE "ВСК"  - скорее исключение, уверен заместитель гендиректора "РЕСО-гарантии" Игорь Иванов. По его словам, нарушителей было много "в начале действия закона об ОСАГО". Так, в 2004-2005 годах ФАС возбуждала дела в отношении "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " и "СКПО XE "СКПО" -Уралсиб XE "Уралсиб" ", работавших в ГИБДД и ОВД.

Сейчас, чтобы не привлекать внимания регулирующих органов, большинство страховщиков продают полисы ОСАГО не на территории госорганов, а рядом. Заместитель гендиректора "Согласия" Владимир Новиков оценивает эти продажи в 10-15% от суммы всех сборов в ОСАГО (54 млрд руб. по итогам прошлого года). До сих пор такая практика не влекла серьезных санкций. Но, как отмечает пожелавший остаться неназванным чиновник, органы контроля "готовы рассматривать возможность изъятия незаконно полученных средств в бюджет". У РСА есть система штрафов в том числе за подобные нарушения.Санкции будут более точно определены в готовящихся правилах продвижения услуг на рынке ОСАГО", - говорит Батуркин. Согласно проекту этого документа, максимальный размер штрафа будет составлять 1000 МРОТ (или 100 тыс. руб.).

***

Закон об ОСАГО запрещает "организацию заключения договоров обязательного страхования" и размещение рекламы услуг страховщиков на территории, занимаемой госорганами

Информационные и рекламные материалы страховых компаний

Извещение о проведении открытого конкурса.

Якутия (Якутск), 29 июня 2006 г., №114

Государственное Собрание (Ил Тумэн) Республики Саха (Якутия) (г. Якутск ул. Ярославского, 24/1) намерено провести открытый конкурс на страхование здания и имущества Государственного Собрания (Ил Тумэн) РС (Я).

Сведения о заказчике: Государственное Собрание (Ил Тумэн) Республики Саха (Якутия), 677022, Республика Саха (Якутия), г. Якутск, ул. Ярославского, 24/1, Факс: 8(4112) 43-53-33, каб. 119, телефон (4112) 43-52-00, e-mail: Antonen_AI@iltumen. sakha. ru, официальный сайт: http://il-tumen. sakha. ru.

Источник финансирования заказа: Государственный бюджет Республики Саха (Якутия)

Предмет государственного контракта: страхование здания и имущества Государственного Собрания (Ил Тумэн) Республики Саха (Якутия) от пожара, взрыва и других опасностей на 2006 год.

Краткие характеристики услуги: страховщик предоставляет страховую защиту от повреждения или гибели имущества вследствие:

- пожара (случайного возникновения и распространения огня по предмету, внутри предмета или с предмета на предмет);

- падения на застрахованное имущество пилотируемых летающих объектов или их обломков;

- стихийных бедствий, а именно: землетрясения или действия подземного огня, оползня, бури, вихря, урагана, наводнения, града или ливня;

- взрыва газопроводов, машин, аппаратов и других аналогичных устройств;

- повреждения застрахованного имущества водой из водопроводных, канализационных, отопительных систем, пожаротушения;

- кражи с незаконным проникновением, грабежа;

- злоумышленных действий третьих лиц.

Критерии оценки заявок:

1. стоимость услуги страхования;

2. наличие лицензии на право осуществления страхования, выданной в установленном порядке в соответствии с законодательством Российской Федерации;

3. финансовая устойчивость участника;

4. полнота и качество страховой программы;

5. опыт работы на региональном рынке.

Место предоставления конкурсной документации: Государственное Собрание (Ил Тумэн) РС (Я), 677022, г. Якутск, ул. Ярославского 24/1 каб. 119. e-mail: Antonen_AI@iitumen. sakha. ru.

Место поставки услуги: Государственное Собрание (Ил Тумэн) Республики Саха (Якутия), г. Якутск, ул. Ярославского, 24/1

Сроки поставок оказания услуг: оказание услуг производится с момента подписания государственного контракта до 31 декабря 2006 года.

Место и сроки подачи котировочных заявок: г. Якутск ул. Ярославского, 24/1, каб.119.

Дата начала подачи заявок: 29 июня 2006 г. Дата окончания подачи заявок 29 июля 2006 г. до 15-00 местного времени

Форма оплаты: безналичный расчет.

Максимальная цена контракта

Стоимость услуги должна включать НДС, все пошлины, налоги, сборы, то есть являться конечной. Цена контракта - до 250 000 руб.

Срок подписания контракта: контракт подписывается в срок не менее чем через десять дней со дня подписания протокола оценки и сопоставления заявок.

Судоходные компании застраховали военные риски

Коммерсантъ - Юг России (Ростов-на-Дону), 30 июня 2006 г., №117, С.12

Как вчера сообщили в пресс службе ОАО «Новошип», «Совкомфлот» и «Новошип», на конкурсной основе осуществили размещение страхования флота обоих отечественных энергетических перевозчиков. Цель, которую ставили перед собой специалисты «Совкомфлота» и «Новошипа», заключалась в страховании на более выгодных условиях корпусов судов, машин и механизмов, а также военных рисков для 107 судов, суммарной стоимостью свыше $4,5 млрд. В результате совместных действий двум российским судоходным компаниям удалось добиться существенной экономии средств, которая, по предварительным данным, составила около $1 млн.

SeaNews

На Урале открылось еще одно агентство МСК XE "МСК" 
Вечерняя Москва (Москва), 04 июля 2006 г., №116, С.8

Новое агентство было открыто Екатеринбургским филиалом Московской страховой компании в рамках стратегии развития агентской сети и розничных продаж в городе Каменск-Уральске на проспекте Победы, 13. Теперь каждый постоянный и новый клиент компании может получить в офисе агентства любую бесплатную консультацию и на месте оформить договор по любому виду страхования, а также по актуальной для Уральского региона "Программе по клещевому энцефалиту".

Основное внимание руководство агентства намерено уделять страхованию физических лиц, среднего и малого бизнеса. В перспективе агентство намерено выйти на достойный уровень работы с юридическими лицами (речь идет о реализации программных продуктов МСК XE "МСК" , максимально удовлетворяющих интересам крупных клиентов в регионе).

Руководителем агентства стала Светлана Черникова, ранее возглавлявшая филиал Свердловского регионального отделения Фонда социального страхования.

Компания «Медэкспресс XE "Медэкспресс" » готовит в Коми инвестиционный проект по развитию стационарного лечения.

Комиинформ (Сыктывкар), 29 июня 2006 г.

СЫКТЫВКАР, 28 июня (Комиинформ, Ирина Манова). СЗАО «Медэкспресс XE "Медэкспресс" » в рамках добровольного медицинского страхования в Коми готовит инвестиционный проект по развитию стационарного лечения. Об этом 27 июня на пресс-конференции компании сообщила генеральный директор компании Наталья Шумилова. 

<Я пока не могу сказать, кто выступит нашим партнером в этом вопросе>, - добавила Н.Шумилова. По ее словам, сегодня в республике в отношении частной поликлинической помощи определенное развитие уже есть. <Нашим застрахованным необходимо не только хорошее оборудование и квалифицированный персонал, но и дополнительные палаты, внимание, уход - вот с этим дела обстоят хуже всего, - считает Н.Шумилова. - Поэтому мы по мере роста нашего присутствия на рынке начнем создавать некие <оазисы> в плане стационаров>.

Сегодня компания предлагает поликлиники своим клиентам на выбор, а при необходимости переводит пациентов из одного областного центра для лечения в другое (в том числе в Москву и Санкт-Петербург). <У нас нет необходимости в строительстве нового поликлинического учреждения, - заключила генеральный директор. - Со стационарами сегодня есть проблемы, которые мы будем решать>.

*** Страховая компания <Медэкспресс XE "Медэкспресс" > создана в октябре 1991 года, а в январе 1992 года получила первую лицензию на право осуществления добровольного медицинского страхования. Постепенно <Медэкспресс> вырос в крупное страховое акционерное общество с уставным капиталом 120 миллионов рублей, занимающее лидирующие позиции по личным видам страхования в Санкт-Петербурге и Северо-Западном регионе.

Сыктывкарский филиал ЗАО <Медэкспресс XE "Медэкспресс" > работает с 10 ноября 2004 года. Оказывает услуги по 29 видам страхования.Акционеры компании - ОАО <РОСНО XE "РОСНО" > (51 процент), ОАО <Северо-Западный Телеком> (34,6 процента) и частные лица (14,4 процента).

ИЗДАЕТСЯ ИНФОРМАЦИОННЫМ АГЕНТСТВОМ "КОМИИНФОРМ", WWW.KOMIINFORM.RU

ООО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Северо-Запад" в Великом Новгороде застраховал груз на сумму более 31 млн руб.

ПРАЙМ-ТАСС (Санкт-Петербург), 28 июня 2006 г.

САНКТ-ПЕТЕРБУРГ, 28 июня 2006 г. /ПРАЙМ-ТАСС/. ООО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Северо-Запад" в Великом Новгороде застраховал груз, принадлежащий ОАО "Новгородэнергосервис", на сумму более 31 млн руб, по материалам компании. 

Два новых трансформатора, каждый весом в 60 т, подлежали перевозке в черте города автомобильным транспортом на открытой специализированной платформе, предназначенной для перевозки крупногабаритных и тяжеловесных грузов. По договору страхования грузов, перевозимые трансформаторы были застрахованы от гибели и повреждений в результате погрузки и разгрузки на сумму более 31 млн руб. 

ООО "Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Северо-Запад" входит в группу "Росгосстрах". Региональная сеть "Росгосстраха" в Северо-Западном регионе включает 9 филиалов, 93 агентства и 151 страховой отдел. Уставной капитал компании 1,2 млрд руб.

ПРАЙМ-ТАСС Северо-Запад, © ПРАЙМ-ТАСС

"НАСТА XE "Наста" " привезла новую стратегию

Экономика и время (Санкт-Петербург), 03 июля 2006 г., №024, С.5

Алексей Крылов "

Топ-менеджеры страховой компании "НАСТА XE "Наста" " приехали в Петербург, чтобы рассказать о новой стратегии компании и планах по ее региональному развитию ООО "Страховая компания "НАСТА" ("Национальный страховой альянс") активно работает с 1997-го. С 1999-го по 2004 год компанией управлял ее основатель и владелец Михаил Николаев. В июле 2004-го он пригласил на должность президента Гарри Делба - на тот момент вице-президента КБ "Роспромбанк", связанного с "НАСТА". В свою очередь, первым, кого пригласил в свою команду г-н Делба, был петербуржец Михаил Волков. Он стал исполнительным вице-президентом "НАСТА".

- Мы недовольны местом, которое занимаем в Петербурге и на Северо-Западе, - такими словами Гарри Делба начал свое выступление перед петербургскими журналистами. Для изменения ситуации руководство компании в 2005-2006 гг. создало региональную дирекцию в СЗФО, укрепило кадры, инвестировало в развитие инфраструктуры.

Укрепление кадров выразилось, прежде всего, в том, что возглавил Северо-Западную дирекцию Александр Кузнецов, до этого бывший директором Калининградского филиала компании. Вообще создание региональных дирекций - это и есть одна из составных частей новой стратегии компании, которую Г. Делба и его команда разрабатывали более года. 

В "НАСТА XE "Наста" " принята операционная модель, отличающаяся от той, которая действует в большинстве федеральных компаний: директора региональных дирекций и директора филиалов имеют более широкий круг полномочий, чем в других компаниях, и не должны согласовывать каждый свой шаг с центральным офисом.

"НАСТА XE "Наста" " не намерена конкурировать с лидирующими федеральными компаниями на их поле - прежде всего в обслуживании крупных корпоративных клиентов. Она сосредоточится на продвижении массового продукта, рассчитанного на физлиц, а также на малый и средний бизнес. Целевой клиент - человек с доходом от 15 тыс. руб./мес., автовладелец (или намеревающийся в ближайшее время стать таковым). 

Продуктовую линейку будут разрабатывать по модульному принципу - чтобы клиенты могли легко докупать в придачу к имеющимся новые продукты. Компания хочет, чтобы цены были ниже, чем у конкурентов, но при этом - недемпинговыми.

Ориентир, установленный для филиалов на Северо-Западе советом директоров, - собирать не менее 40 млн руб. в год. При таких показателях, по мнению Гарри Делба, филиалы смогут нормально развиваться и вкладывать в развитие собственного персонала. Такого уровня сбора премий в 2006-м достигнут 4 филиала: в Калининграде, Архангельске, Мурманске, Петрозаводске. 

Деятельность филиала в Петербурге будет оцениваться не в абсолютных цифрах, а в долях рынка: перед ним поставлена задача в 2008 году войти в десятку крупнейших городских страховщиков и собрать не менее 1 млрд руб.

Открытое страховое акционерное общество "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" "

Приложение к Вестнику Федеральной службы по финансовым рынкам (Москва), 05 июля 2006 г., №050, С.195,196

125047 Москва, ул. Гашека, 12, стр. 1

Сведения о решениях общих собраний

Код эмитента: 00074-Z

ИНН: 7710045520

ОГРН: 1027700042413

Код факта (события, действия): 1000074Z28062006

Адрес страницы в сети Интернет, используемой эмитентом для опубликования сообщений о существенных фактах: www.reso.ru

Периодические печатные издания, используемые эмитентом для опубликования сообщений о существенных фактах: журнал "Приложение к Вестнику ФСФР"; газета "Российская газета".

Вид общего собрания; годовое общее собрание акционеров.

Форма проведения общего собрания: собрание,

Дата и место проведения общего собрания: 27 июня 2006 г., Москва, Тверской бульвар, д. 2, здание "ИТАР-ТАСС", 8-й этаж, к. 821;

дата составления и номер протокола общего собрания: 28 июня 2006 г., Протокол N 25.

Кворум общего собрания: в собрании участвовали 15 акционеров владеющие в совокупности 30 947 839 голосующих акций, что составляет 99,83% голосов размещенных голосующих акций общества. Общее собрание правомочно (имеет кворум).

Вопросы, поставленные на голосование, и итоги голосования по ним;

1. Утверждение порядка ведения общего собрания акционеров.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

2. Избрание членов счетной комиссии.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

3. Утверждение годового Отчета о деятельности ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " за 2005 год.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

4. Утверждение бухгалтерского баланса, отчета о прибылях и убытках ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " за 2005 год.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

5. О распределении прибыли Общества за 2005 год.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

6. Об определении количественного состава Совета директоров ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ".

Голосовали: "ЗА" 30 947 833 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 6 голосов. Решение принято

7. Избрание членов Совета директоров ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ".

Решение принято.

8. Избрание членов ревизионной комиссии ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ".

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

9. Утверждение аудитора Общества.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято

10. Об одобрении сделок, в совершении которых имеется заинтересованность.

Голосовали: "ЗА" 30 947 839 голосов, "ПРОТИВ" 0 голосов, "ВОЗДЕРЖАЛИСЬ" 0 голосов. Решение принято Формулировки решений, принятых общим собранием:

1. Утвердить порядок ведения Общего собрания акционеров.

2. Избрать счетную комиссию в составе 4 человек:

КОНОНЕНКО Олеся Александровна

КОРОБЧЕНКО Сергей Викторович

МОРЯКОВ Виктор Викторович

ТКАЛИЧ Ольга Михайловна

3. Утвердить годовой отчет о деятельности ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " за 2005 год.

4. Утвердить бухгалтерский баланс ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " по состоянию на 31.12.2005 года и отчет о прибылях и убытках за 2005 год.

5. Утвердить предложение Совета директоров о распределении прибыли по итогам 2005 года. Принять предложение Совета директоров о невыплате дивидендов за 2005 год.

6. Избрать Совет директоров ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " в количестве 9 человек.

7. Избрать Совет директоров ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " в следующем составе:

ГРЯЗНОВА Алла Георгиевна

ИГНАТЕНКО Виталий Никитич

КРУГЛЯК Владимир Петрович

ЛЕОН Хосе

РАКОВЩИК Дмитрий Григорьевич

САДОВСКИЙ Лев Николаевич

САРКИСОВ Николай Эдуардович

САРКИСОВ Сергей Эдуардович

САВЕЛЬЕВ Андрей Николаевич

8. Избрать Ревизионную комиссию в следующем составе:

АДУКОВ Джамал Алиевич

КАЧАНОВ Яков Ильич

ГОРЕСЛАВСКИЙ Алексей Александрович

9. Утвердить внешним аудитором для проверки деятельности Общества за 2006 год аудиторскую фирму - Закрытое акционерное общество "Грант Торнтон Трид".

10. Одобрить сделки, которые могут быть совершены в 2006 году в процессе осуществления Обществом хозяйственной деятельности с дочерними и зависимыми обществами, и определить предельную совокупную сумму страховой премии по договорам страхования в размере 3 000 000 000 руб. и предельную сумму иных хозяйственных договоров в размере 5 000 000 000 руб.

Генеральный директор Д. Г. Раковщик

Дата 28.06.2006 г.

Прямое страхование XE "Прямое Страхование"  защищает автомобиль и карман 

Московский комсомолец (Москва), 03 июля 2006 г., №144, С.4

Новая технология позволяет существенно снизить цену АвтоКАСКО

Машина, как известно, приносит владельцу порой не только радость, но и серьезные проблемы. Авария, угон, подростки, разбивающие лобовое стекло твоей ласточки, чтобы вытащить магнитолу или забытую барсетку. Мысли о подобных случаях многим автовладельцам не дают спокойно спать. Избавить от бессонницы могла бы страховка. Но обязательное страхование от перечисленных рисков не спасает. ОСАГО защищает только вашу ответственность перед третьими лицами, а собственный ущерб можно возместить, лишь оформив КАСКО. Так что же, заключать теперь два страховых договора? Другого ничего не остается. Но пугаться слишком больших расходов не стоит. Сегодня и в Россию пришли передовые западные технологии страхования, которые не только позволяют полностью обезопасить себя от авторисков, но и существенно сократить расходы (от 30% до 60%) на этот вид страхования. Называется эта технология - прямое страхование.

Что такое прямое страхование и за счет чего компании, работающие по этой схеме, могут предлагать автолюбителям столь выгодные контракты? Компания прямого страхования - это страховая компания, которая осуществляет свою деятельность за счет собственных сотрудников, в отличие от агентской компании, осуществляющей страхование через агентов. Понятное дело, что при этом из суммы страховки исключаются вознаграждения брокерам, консультантам и комиссионерам. А если представить еще, что основная работа ведется по телефону и через Интернет? Это еще один путь минимизации расходов, ведь при этом страховой компании не нужно содержать большой штат сотрудников и нести расходы на инфраструктуру. Соответственно, и клиент платит меньше. Подобный вид страхования все больше становится популярным в США и Европе. Крупнейшая английская страховая компания Direct Line Insurance начала использовать эту технологию в автостраховании еще в 1985 году. Теперь эстафетную палочку подхватила и Россия.

По новой для российского рынка технологии с начала лета прошлого года в Москве можно застраховать автомобиль в СК "Прямое страхование XE "Прямое Страхование" ". Собственно, название фирмы, отражающее новаторское решение в области страхования, говорит само за себя. Действительно, если посчитать стоимость страховки по новой схеме, а сделать это нетрудно (на сайте компании реализован удобный калькулятор стоимости полиса), то можно убедиться, что экономия составляет от 30% до 60% от сумм, которые обычно предлагают страховые компании за подобные услуги.

Такая экономия средств страхователя не миф и не фокус. Все очень просто. Основные пути минимизации расходов мы уже рассмотрели. Но СК "Прямое страхование XE "Прямое Страхование" " ввело еще и дополнительные факторы, существенно влияющие на снижение стоимости полиса. Это ограничение на заключение договоров с неопытными водителями, водителями, не достигшими 25-летнего возраста и т.д. Также введено ограничение по возрасту автомобиля. Иными словами, эта страховка не для всех. Обидно? Кому-то, может быть, и обидно, но, согласитесь, опытным и грамотным водителям гораздо обиднее переплачивать за свой полис, если страховая компания начинает учитывать риски новичков. Ведь, по статистике, на долю так называемых "чайников" приходится до 80% всех выплат. В данном же случае компания "Прямое страхование" отсекает подобных людей и формирует низкоубыточный портфель договоров. Все эти меры в комплексе и позволяют компании выводить на рынок супервыгодные инновационные предложения, которые вполне могут, если и не для всех, то для очень многих автолюбителей решить проблемы автострахования. Ну, а если вы не прошли в "Прямое страхование" по молодости или водительскому стажу, не отчаивайтесь: молодость - недостаток, который, к сожалению, быстро проходит. Да и опыт дело наживное.

Михаил ВЕРНЫЙ.

Дополнительную информацию об услугах СК "Прямое страхование XE "Прямое Страхование" " можно получить на сайте www.dirins.ru или по тел.: (495) 580-48-88.

Лицензия ФССН 4458 Д.

Меняется круг страховых услуг

Российская газета (Москва), 30 июня 2006 г., №140, С.4

Сергей Дроздов

СТРАХОВЩИКИ И БАНКИРЫ ОБСУДИЛИ СОТРУДНИЧЕСТВО И ПОЛУЧИЛИ НАГРАДЫ.

В понедельник, 26 июня, в гостинице "Марриотт Гранд XE "Гранд" -Отель" состоялась конференция "Сотрудничество банков и страховых компаний", организованная рейтинговым агентством "ЭкспертРА". В конце мероприятия состоялось награждение наиболее активных игроков, выявленных "ЭкспертРА" в ходе исследования этого рынка. "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " стал победителем в номинации "За содействие развитию финансовой культуры населения".

"Всего несколько лет назад страховщики и банки начали осваивать ритейл, - отметил руководитель направления банковских рейтингов "ЭкспертРА" Павел Самиев. - Очень важно, чтобы потенциальные клиенты получали подробную и понятную информацию о необходимости страхования. "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " занимает в этой сфере активную позицию, содействуя продвижению в массы страховых и других финансовых продуктов. Надеюсь, это в скором времени продвинет наш рынок вперед и приблизит российское общество к западным стандартам потребления финансовых услуг".

Начальник управления страхования финансовых институтов "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Алексей Кудрин заметил: "Популяризация страховых услуг является важной функцией нашей компании как лидера рынка. Мы вносим вклад в развитие страховой культуры, организуя специализированные семинары для журналистов и клиентов, активно взаимодействуем со СМИ, стараемся информировать о преимуществах страхования как финансового инструмента, а также о новых услугах".

Это не первая награда компании за текущий год. В апреле "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " и его генеральный директор Александр Григорьев стали лауреатами премии "Финансовая Элита России". В мае "Ингосстрах" победил во Всероссийском конкурсе "Элита российского бизнеса" в номинации "За весомый вклад в развитие национальной системы страхования", а также получил профессиональную российскую премию "Золотая Саламандра XE "Саламандра" " в номинации "Лучшая страховая компания России 2005 года". Кроме того, "Ингосстрах" был награжден Национальной Премией Финансового пресс-клуба России "Золотым дишюмом-2006" за информационную прозрачность и безупречную деловую репутацию.

Страховой консультант

Курьеръ (Псков), 05 июля 2006 г., №027

На вопрос читателя отвечает руководитель отдела ОСАГО ОАО СК "Русский мир XE "Русский мир" " Егоров Алексей Владимирович.

- Что такое "Зеленая карта"?

Страхование гражданской ответственности автотуристов - система "Зеленая карта".

"Зеленая Карта" (Green Card) - название системы международных договоров и страхового полиса об обязательном страховании гражданской ответственности автотранспортных средств. "Зеленая карта" была введена в начале 50-х годов в странах ЕЭС, а свое название получила по первоначальному цвету страхового полиса. Этот документ подтверждает наличие у владельца автотранспортного средства страхового покрытия, действительного на территории любой страны Европейского Сообщества и некоторых других средиземноморских и североафриканских стран, присоединившихся к данной системе.

В сущности, "Зеленая карта" - это страховой полис, который базируется на законе об обязательном страховании ответственности владельца транспортного средства. Это значит, что без полиса Вы не имеете права управлять автомобилем, а за нарушение будете подвергнуты санкциям со стороны дорожной полиции. При этом штраф окажется весьма существенным - во многих странах такое нарушение стоит дороже, чем отсутствие водительских прав. Поэтому все водители имеют страховку.

Все владельцы/водители автомобилей, выезжающие в другую страну, которая участвует в соглашении "Зеленая карта", должны иметь полис страхования "Гражданской ответственности владельцев автотранспортных средств за ущерб, причиненный ими третьим лицам за границей". Наличие действующей "Зеленой карты", выданной уполномоченным страховщиком в стране регистрации автотранспортного средства, освобождает от необходимости дополнительного страхования гражданской ответственности на территории другого государства.

Если вы собираетесь отправиться за рубеж на собственном автомобиле, не забудьте приобрести "Зеленую карту" в офисах СК "Русский мир XE "Русский мир" ". В г. Пскове на Октябрьском проспекте, д.36 (т. 16-42-99); на ул. Коммунальная д. 41 (т. 72-45-72). В г. Пыталово (т. 8 /247/ 2-32-94).

На стратегическом направлении

Эксперт (Москва), 03 июля 2006 г., №025, С.105

Более 12 лет Страховая Группа XE "Страховая Группа"  "СОГАЗ XE "Согаз" " стоит на защите имущественных интересов предприятий топливно-энергетического комплекса.

Осуществляя активную страховую деятельность, связанную с объектами повышенной опасности, Группа создает максимально благоприятные условия для сохранения экономической стабильности предприятий ТЭК практически во всех субъектах Российской Федерации. При этом Дальний Восток был и остается стратегическим направлением деятельности Страховой Группы "СОГАЗ XE "Согаз" ".

В 2002 году оператор проекта "Сахалин-1" Эксон Нефтегаз Лимитед выбрала страховую компанию "Нефтеполис XE "Нефтеполис" ", входящую в состав Группы "СОГАЗ XE "Согаз" ", в качестве российского страховщика, предоставляющего страховое покрытие всех рисков при строительстве и ответственности перед третьими лицами проекта. На сегодняшний день ответственность компании "Нефтеполис" по заключенным с сентября 2002 года договорам составляет более 5 млрд долларов.

По проекту "Сахалин-5" "Нефтеполис XE "Нефтеполис" " выиграл тендер в 2004 году и третий сезон подряд обеспечивает страховую защиту разведочного бурения, которое ведет оператор проекта ЗАО "Элвари Нефтегаз". В сезоне 2006 года предполагается пробурить две скважины. Общий объем ответственности страховщика по этому проекту составляет 125 млн долларов.

В соответствии с принятой стратегией развития, СОГАЗ XE "Согаз"  постоянно расширяет свое участие в проектах, связанных с предприятиями топливно-энергетического комплекса. Приоритетами в этом направлении работы являются внедрение программ комплексного страхования на всех предприятиях - клиентах Группы, совершенствование системы управления рисками, а также повышение социальной защищенности работников корпоративных клиентов с помощью инструментов страхования.

www.neftepolis.ru

Страхование

Финанс. (Москва), 10 июля 2006 г., №026, С.31

Текст: Ольга Кобак

В КУРСЕ

"Росно XE "РОСНО" " и Внешторгбанк завершили создание страховой компании "ВТБ-Росно". Уставный капитал страховщика составляет 435,5 млн рублей, 50,01-процентная доля в нем принадлежит "Росно", 49,99% - Внешторгбанку. Приоритетным направлением деятельности компании на ближайшую перспективу станет страхование рисков Внешторгбанка и организация точек продаж в его филиалах. В дальнейшем на базе "ВТБ-Росно" планируется реализовать проект финансового супермаркета.

*

Garant. Австрийская "дочка" "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " теперь наполовину принадлежит бельгийскому экспортно-кредитному агентству ONDD. За счет дополнительной эмиссии уставный капитал Garant увеличился до 25 млн евро. "Ингосстрах" и ONDD участвуют в капитале страховщика на паритетных условиях.

*

"Гута-страхование XE "ГУТА-Страхование" " застраховала имущество Всероссийского института легких сплавов на 205 млн рублей. Под действие полиса попадают промышленное оборудование и сырье на складе.

*

АСК XE "АСК"  приняла на страхование имущество ГУП "Водоканал Санкт-Петербурга" на 44,6 млн рублей. Покрытие по полному пакету рисков распространяется на два производственных и одно офисное помещение.

*

Военно-страховая компания XE "ВСК"  (ВСК) и группа компаний "Синергия" заключили соглашение о сотрудничестве. ВСК на единых условиях будет страховать предприятия холдинга и обеспечивать защитой имущественные интересы его сотрудников.

*

Генеральньй страховой альянс увеличил уставный капитал в 3,5 раза - до 140 млн рублей за счет дополнительных взносов участников общества.

***

Без вины "отозванные"

РЕПРЕССИИ. После массового отзыва лицензий у "недокапитализированных" страховщиков на рынке появились признаки хаоса и неразберихи. В числе 133 компаний, фигурирующих в "отзывном" приказе Росстрахнадзора, оказались шесть операторов ОСАГО, в частности московская "Асто-гарантия" и екатеринбургский "Экспресс-гарант XE "Экспресс-Гарант" ". Как уверяет заместитель исполнительного директора Российского союза автостраховщиков (РСА) Андрей Батуркин, действия регулятора никак не отразятся на клиентах этих компаний. Более того, он рассчитывает, что решение об отзыве лицензий у "автогражданских" страховщиков будет отменено. "Страхователи в любом случае могут быть спокойны Даже если бы компании ушли с рынка, по их обязательствам заплатил бы РСА. В то ж время мы надеемся, что до этого не дойдет. Дело в том, что компании обладают достаточным уставным капиталом, просто по тем или иным причинам не были урегулированы все процедурные вопросы, связанные с регистрацией изменений в документах. Им следовало заранее представлять в надзор соответствующие отчеты, но компании тянули до последнего", - описывает ситуацию Андрей Батуркин. Без вины "отозванные" страховщики обратили свои полные удивления взоры в сторону чиновников. "Это какая-то техническая ошибка. Еще в мае мы урегулировали с ФССН вопрос об отзыве у нас лицензии на страхование жизни, которым компания не занимается последние три года, и получении нового разрешительного документа. Вышел соответствующий приказ Росстрахнадзора от 12 мая. Для нас последние события - как удар из-за угла, мы не ожидали такого. Как бы ни решилась ситуация, в любом случае это негативно скажется на нашей репутации", - сетовал в четверг исполняющий обязанности гендиректора "Экспресс-гаранта" Анатолий Щепановский. В "Асто-гарантии" ранее заявляли, что компания своевременно увеличила свой уставный капитал до 120 млн рублей. При этом никаких затруднений или препятствий со стороны официальные органов не было. Все сроки по регистрации и оформлению документов были соблюдены, а "корректное отношение сотрудников этих организаций стало приятной неожиданностью", утверждает страховщик. Однако в начале июля компанию поджидал очередной, на этот раз неприятный сюрприз. В пресс-службе "Асто-гарантии" "Ф." объяснили ситуацию с отзывом лицензии бюрократическим недоразумением Об устранении недоразумения стало известно в пятницу - 12 компаний были вычеркнуты из "черного" списка. В числе вернувшихся на рынок оказались пять страховщиков ОСАГО, включая уже упомянутые "Асто-гарантию" и "Экспресс-гарант".

***

СТРАНА РИСКОВ

АРТЕМ ФЕДОРОВ, редактор отдела инвестиций

В 2004 году, когда по рынку прокатилась первая волна отзыва лицензий у компаний с недостаточным размером уставного капитала, никто не ожидал, что Росстрахнадзор столь буквально и последовательно начнет исполнять закон. И хотя ведомство Ильи Ломакина-Румянцева неоднократно предупреждало кандидатов на вылет, вероятность массовых репрессий рынок явно недооценил. В результате в два захода его покинули около 250 компаний. Правда, некоторым из них впоследствии удалось вернуться. На этот раз в решительности надзорного органа мало кто сомневался. Возможно, поэтому в его первоиюльском приказе оказались лишь 133 оператора страхового рынка (к пятнице список сократился до 121 наименования) из более чем 200 кандидатов. Очевидно те, кто действительно хотел остаться, остались, либо отказавшись от "жизни" и перестрахования, либо повысив-таки уставный капитал. Трудно сказать, насколько массово использовались при этом схемы, позволяющие раздуть размер собственных средств. Через год рынок ожидает заключительный этап повышения требований к капитализации. Но "очистительный" эффект этой меры уже не тот, что прежде. Массовость "чистке" может придать только кампания по борьбе с дутыми капиталами.

"Находка XE "Находка Ре"  Ре" на грани ликвидации

Бизнес (Москва), 12 июля 2006 г., №125, С.6

Александр Кадушин

Страховая компания "Россия XE "Россия " " намерена оспорить через суд решение годового собрания акционеров перестраховщика "Находка XE "Находка Ре"  Ре" о реорганизации его формы собственности. В июне для упрощения процесса увеличения капитала компания была преобразована в общество с ограниченной ответственностью. По словам юристов, если страховщику удастся выиграть это дело, "Находка Ре" может быть ликвидирована. В прошлом году небольшой перестраховщик "Находка Ре" стал предметом спора прежнего владельца компании "Россия" Марата Айнетдинова и ее нынешних собственников, интересы которых представляет компания "Трастком". В процессе противостояния у "Находки Ре" появилось два совета директоров, две печати и два гендиректора.

И данным "Находки XE "Находка Ре"  Ре", в июне общее собрание акционеров приняло решение о реорганизации перестраховщика из открытого акционерного общества в общество с ограниченной ответственностью. В первую очередь это делалось для упрощения процедуры увеличения капитала. И закону "Об организации страхового дела в РФ" с 1 июля уставный капитал компаний, занимающихся перестрахованием, должен составлять не менее 80 млн. руб. У "Находки Ре" он составлял 40 млн. руб. Н после реорганизации, по данным компании, был увеличен на 87 млн. руб.

Одна из претендующих на перестраховщика сторон, "Россия" считает реорганизацию и увеличение капитала нелегитимными. "Это очередная попытка лишить компанию ее безусловного актива. И балансе страховщика находится почти 80% акций „Находки XE "Находка Ре"  Ре"", - говорят в "России". Как рассказали "Бизнесу" в пресс-службе компании, акционеры "России" намерены через суд признать недействительным решение собрания акционеров о преобразовании "Находки Ре" в ООО. "На днях был подан первый соответствующий иск", - отметил собеседник "Бизнеса".Гендиректор "России" Алексей Разуваев эту информацию подтвердил, однако от подробных комментариев отказался. И его словам, все решения принимают акционеры компании "Трастком". "Для спасения компании будет сделано все возможное. В том числе новое увеличение капитала, если решение о преобразовании будет признано недействительным, а капитал „Находки" станет несоответствующим требованиям закона", - говорит он. Айнетдинов заявил, что ни о каких исках не слышал, отметив, что после увеличения капитала является миноритарным акционером перестраховщика. Старший юрист компании "Вегас-Лекс" Андрей Корельский отмечает, что реорганизация - неоднозначный и сложный юридический факт. "В таких спорах необходимо раскручивать очень длинную цепочку. Если же решение акционеров будет оспорено, участники ООО получат внесенные ими 87 млн. руб., а компания будет признана подлежащей к ликвидации. Таким образом, „Находки Ре" может не стать", - говорит он. И словам руководителя Федеральной службы страхового надзора Ильи Ломакина-Румянцева, если "России" удастся оспорить преобразования "Находки Ре" и в результате ее капитал сократиться до 40 млн. руб.- лицензия перестраховщика будет отозвана.

Прийти по-английски

Бизнес (Москва), 11 июля 2006 г., №124, С.5

Александр Кадушин

Colemont выходит на российский рынок

"К сожалению, отечественный брокерский рынок недостаточно развит, поэтому наши небольшие компании невозможно сравнивать с международными гигантами"

Британский страховой брокер Colemont Insurance Brokers выходит на российский рынок. Компания уже открыла представительства в Москве и Самаре. Она будет специализироваться на размещении крупных авиационных и морских рисков в перестрахование на Запад. Также брокер учреждает консалтинговую фирму "Колмонт промриск". Британский страховой брокер Colemont Insurance Brokers объявил об открытии двух представительств в Москве и Самаре. Управляющий по работе со странами СНГ Colemont Алла Гридденс от комментариев отказалась, сославшись на то, что официальная презентация брокера пройдет только сегодня. Согласно тексту пресс-релиза компании, в России Colemont будет размещать риски по всем видам страхования на международном перестраховочном рынке. В особенности по перестрахованию авиационных, морских и финансовых рисков.

Заместитель гендиректора брокера "Малакут" Олег Самохвалов предположил, что идея открытия российского офиса Colemont принадлежит Алле Гридденс. На посту управляющего она отвечает за разработку стратегии деятельности компании и создание совместных предприятий в странах бывшего СССР. "До прихода в Colemont она долгое время проработала в брокерской компании Marsh XE "Marsh Inc"  (представительство в России с 1997 года. - "Бизнес"). Возможно, теперь она намерена привлечь часть своих прежних клиентов" , - говорит он.

В качестве партнера Colemont рекомендовали на 41-м слете союза страховщиков Урало-Сибирского соглашения (УСС), в который входит более 30 компаний. Президент УСС Семен Акерман напомнил, что в прошлом году крупная брокерская компания Heath разделилась на две части: английскую и всемирную - Colemont Global Group. С момента создания Colemont Global Group были открыты представительства в Великобритании, США, Чили, ОАЭ, Испании, Финляндии, Болгарии, Эстонии, Латвии. В прошлом году обороты этого брокера превысили $1 млрд. Для сравнения, аналогичный показатель компании Marsh XE "Marsh Inc"  в пять раз больше. Однако заместитель гендиректора "РЕСО-гарантии" Игорь Иванов $1 млрд называет "солидным показателем" и не исключает, что страховщик станет размещать риски через этого брокера.

По словам Акермана, в России компания намерена заниматься не только перестрахованием, но и андеррайтингом сложных рисков. Для этого Colemont открывает в Самаре фирму "Колмонт промриск". Она будет оказывать консалтинговые услуги крупным промышленным предприятиям Приволжского региона. Эту компанию возглавит глава самарского представительства Colemont Игорь Дудин. "Компании, входящие в УСС, и прежде работали с Colemont, однако теперь размещать отечественные риски будет проще" , - отметил Акерман.

Самохвалов говорит, что не видит угрозы для отечественного рынка брокерских услуг. Вице-президент "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " Илья Соломатин считает, что о конкуренции вообще не может идти речи. "К сожалению, отечественный брокерский рынок недостаточно развит, поэтому наши небольшие компании невозможно сравнивать с международными гигантами" , - резюмирует он.

Клиентам Росгосстраха XE "Росгосстрах" 
Сегодняшняя газета (Красноярск), 13 июля 2006 г., №073

Каждый получит гарантированную помощь

Начальник отдела личного страхования Красноярского филиала Росгосстраха XE "Росгосстрах"  Игорь ШЕСТОПАЛОВ: - Росгосстрах будет сохранять запас клещевого препарата до конца сезона. "Росгосстрах готов обеспечить иммуноглобулином любого из застрахованных в компании", - заявил начальник отдела личного страхования красноярского филиала Росгосстраха Игорь Шестопалов.

Несмотря на сохраняющуюся высокую активность клещей (ежедневно в пункты серопрофилактики Красноярска обращается 5-10 укушенных), а также серьезную проблему с производством спасительной вакцины, компания официально заявляет, что, обратившись по адресу: Красноярск, ул. Лазо, 6-а, ежедневно, кроме субботы, с 09.00 до 18.00, каждый застрахованный в Росгосстрахе XE "Росгосстрах" , предъявивший карточку "Объединенной сибирской противоклещевой защиты", получит гарантированную медицинскую помощь.

Напомним, что проблемы с производством иммуноглобулина в России возникли, в частности, с переходом заводов-производителей вакцины на реализацию национальных проектов, связанных с производством лекарств от иных возбудителей. По словам Игоря Шестопалова, Росгосстрах XE "Росгосстрах"  будет сохранять запас клещевого препарата до конца клещевого сезона.

«Адмирал XE "Адмирал" » взял курс на Волгу

Коммерсантъ - Юг России (Ростов-на-Дону), 13 июля 2006 г., №126, С.12

Сергей Сурженко

Страховая группа выйдет на рынки Центрального и Приволжского округов

Вчера руководство страховой группы «Адмирал XE "Адмирал" » (Ростов наДону) объявило о намерении выйти на рынки Центрального и Приволжского округов. В планах группы — открыть не менее восьми филиалов в крупных городах Поволжья и Центра и занять в них около 2% рынка страховых услуг. Однако, как предполагают некоторые участники рынка, планы «Адмирала» «носят не совсем рыночный характер», и расширение филиальной сети направлено прежде всего на повышение интереса к компании со стороны зарубежных инвесторов.

На днях страховая группа «Адмирал XE "Адмирал" » открыла два новых офиса в Ингушетии и Калмыкии, доведя число филиалов в Южном федеральном округе до 35. По заявлению страховой группы, с начала нынешнего года в развитие филиальной сети было вложено около 4 млн. рублей. Директор по маркетингу СГ «Адмирал» Виктория Федерова рассказала „Ъ“, что в ближайшее время группа намерена приступить к «активной экспансии в регионы России» и открыть «не менее восьми филиалов в крупных городах Поволжья и Центрального федерального округа». Называть список городов она не стала, отметив, что речь идет о городах с населением от 850 тыс. человек. Впрочем, при этом госпожа Федорова не исключила, что первые филиалы осенью этого года будут открыты в Самаре и Уфе.

***

Страховая группа «Адмирал XE "Адмирал" » основана в 1992 году. Владеет лицензиями на 35 видов страхования. По собственным данным, группа обслуживает около 120 тыс. клиентов в ЮФО и входит в пятерку лидеров по ОСАГО. Совокупный уставный капитал группы — 140,5 млн. рублей. Штат компании — 250 человек.

В случае, если «Адмиралу» удастся выйти на рынки Центрального и Поволжского округов, ростовская группа может стать первой региональной страховой компанией претендующей на статус федерального игрока. «В новых регионах компания намерена работать наравне с такими игроками как, например, РОСНО XE "РОСНО"  и захватить около 2% рынка. Для этого у нас есть и финансовые и кадровые ресурсы», — отметила в беседе с „Ъ“ Виктория Федорова. По ее словам, «Адмирал XE "Адмирал" » разработал «уникальные адаптированные к условиям местного рынка страховые продукты». В чем состоит уникальность страховых продуктов она не пояснила, сославшись на коммерческую тайну. Однако при этом дала понять, что страховая группа может сосредоточить усилия на таких направлениях, как Автокаско, ОСАГО и страхование жизни.

Некоторые участники рынка предполагают, что планы «Адмирала» «носят не совсем рыночный характер» и расширение филиальной сети направлено прежде всего на повышение капитализации компании, важной для зарубежных инвесторов. По замечанию директора самарского филиала страховой компании МАКС XE "МАКС"  Олега Кокарева, для того, чтобы занять 2% на конкурентном самарском рынке, «даже крупной федеральной компании потребуется не менее пяти лет». «Филиальная сеть в новых регионах нужна „Адмиралу“ в большей степени для увеличения капитализации и привлечения международных инвесторов. Известно, что для инвесторов важен сам факт существования сети. И поэтому не исключено, что офисы в ПоволжьеОшибка! Закладка не определена. не будут вести активной работы», — предположил господин Кокарев.

На страх инвесторов

Независимая газета (Москва), 13 июля 2006 г., №142, С.4

Екатерина Гуркина

"Роснефть" не будет централизованно страховать риски участников IPO

Не стоит забывать о рисках, связанных не с прошлым компании, а с ее основной деятельностью в будущем

"РОСНЕФТЬ" ОТКАЗАЛАСЬ ЗАСТРАХОВАТЬ РИСКИ УЧАСТНИКОВ IPO.

В СЛОЖИВШЕЙСЯ СИТУАЦИИ ИНВЕСТОРАМ ПРИХОДИТСЯ РАССЧИТЫВАТЬ ТОЛЬКО НА СОБСТВЕННУЮ ПРЕДУСМОТРИТЕЛЬНОСТЬ.

Вчера закончился прием заявок инвесторов на участие в IPO "Роснефти". Пока неизвестно, какое количество заявок было подано, однако, по неофициальным данным, предложения инвесторов превысили 12 млрд. долларов. Несмотря на ажиотаж вокруг "народного" IPO, до последнего дня событие находилось под угрозой срыва. Дело в том, что ЮКОС обратился в британское Управление по финансовому регулированию и надзору (FSA) с просьбой приостановить IPO "Роснефти" на Лондонской бирже, мотивируя это тем, что основной добывающий актив "Роснефти" - "Юганскнефтегаз" был экспроприирован незаконно. Напряженность подогрел и известный финансист Джордж Сорос, призвавший Европу бойкотировать IPO российской госкомпании. Лишь вчера стало известно, что FSA просьбу ЮКОСа не удовлетворило, а значит, IPO, как и было намечено, состоится в середине июля.

Несмотря на решение FSA, в долгосрочной перспективе риски для инвесторов "Роснефти" все же сохраняются: остается шанс на то, что ЮКОСу все же удастся выиграть один из международных судебных процессов и попытаться взыскать с "Роснефти" свои убытки от потери активов. Кроме того, с большой степенью вероятности "Роснефть" может купить остающиеся в собственности ЮКОСа нефтяные компании "Томскнефть" и "Самаранефтегаз" , что может стать предметом новых исков. "НГ" выяснила, что в случае неблагоприятного для "Роснефти" исхода тяжбы с ЮКОСом защищенными от финансовых потерь остаются только сама компания и те инвесторы, которые заблаговременно позаботились об индивидуальных страховках.

Как пояснил "НГ" пресс-секретарь "Роснефти" Николай Манвелов, сама компания от рисков инвесторов не страхует. "Когда человек играет на бирже, он должен самостоятельно оценивать все риски. Не исключаю, что можно оформить индивидуальную страховку в какой-либо страховой компании: здесь возможно страхование только в частном порядке" , - сказал Манвелов. Между тем, как выяснила "НГ" , ассортимент страховых продуктов предусматривает и страхование от финансовых рисков. Начальник управления страхования имущества и ответственности СК "Нефтеполис XE "Нефтеполис" " (15 % уставного капитала принадлежит "Роснефти") Наталья Луценко пояснила "НГ" , что существуют такие виды страхования, как страхование финансовых рисков и страхование инвестиций, которые покрывают убытки инвестора в случае недополучения им прибыли. Сама же компания застраховать себя от рисков, которые в данном случае несут спорные нефтяные активы "Роснефти" , может с помощью такого инструмента, как страхование ответственности руководителей и должностных лиц. "Этот вид страхования не обязателен по законодательству, но все крупные компании при проведении IPO его используют, и "Роснефть" , конечно, не исключение. В данном случае будет застраховано само предприятие от возможных действий руководства, которые могут нанести вред компании" , -сказала Луценко.

Тоn-менеджеры также могут обезопасить себя от собственных ошибок. Как сообщила "НГ" руководитель пресс-службы нефтеполиса Наталья Плотникова, существует страхование гражданской ответственности, к которому прибегают в основном топ-менеджеры, стремясь обеспечить себе компенсацию за свои возможные просчеты, которые нанесут ущерб их компании. Инвесторам же пока приходится надеяться только на собственную предусмотрительность.

Аналитики полагают, что риски при вложении средств в акции "Роснефти" все же существуют. "Крайне маловероятно, что претензии со стороны ЮКОСа или прочих физических и юридических лиц будут подтверждены в российских судах. Поэтому при сохранении текущей политической ситуации эти риски для "Роснефти" минимальны. Однако не стоит забывать и о рисках, связанных не с прошлым компании, а с ее основной деятельностью в будущем. "Роснефть" заявила о весьма амбициозных планах по увеличению добычи, модернизации и расширения НПЗ, росту финансовых показателей. Поэтому даже если компания будет опережать конкурентов, но при этом не дотягивать до заявленных ориентиров, то это может быть негативно воспринято инвесторами" , - сказал "НГ" аналитик ИК "ФИНАМ" Тимур Хайруллин.

Страхование В Регионах

Известия (Москва), 25 июля 2006 г., №132, С.8

"Северо-западная страховая компания XE "Северо-западная промышленная страховая компания" " (000 "СЗСК XE "СЗСК" ") и страховая компания "Нартекс" подписали соглашение о сотрудничестве по программам добровольного страхования средств наземного транспорта (КАСКО).

В рамках совместного соглашения будет осуществляться страхование автотранспорта по тарифным ставкам и Правилам 000 "СЗСК XE "СЗСК" ". Урегулирование страховых случаев берет на себя СК "Нартекс", а оказание круглосуточной помощи потерпевшим - СБК "Новстрах брокер". Пока программа реализуется только в г. Великий Новгород, но в ближайших планах партнеров - распространение программы и в других регионах России.

"Северо-западная страховая компания XE "Северо-западная промышленная страховая компания" " на сегодняшний день является одним из крупнейших автостраховщиков и занимает 50-е место среди страховых компаний России (по данным ЦЭА агентства "Интерфакс").

***

Страна рисков

Финанс. (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.29

Текст: Артем Федоров, Ольга Кобак

Артем Федоров редактор отдела инвестиций

Фразу "Россия откроет свой страховой рынок для прямых филиалов иностранные компаний" можно интерпретировать как угодно. Те же, кто мог бы интерпретировать ее как надо, пока скупы на комментарии. Пожалуй, один из главных "повисших" вопросов, кто именно из иностранных страховщиков удостоится этой привилегии. Вероятно, речь идет все же об ограниченном круге государств, чьи резиденты смогут вести бизнес напрямую. В противном случае Россия в одночасье лишится большинства собственных страховых единиц - они дружно ринутся в офшоры, превращая головные московские офисы в филиалы. Судя по всему, открытым остается и вопрос о сроках "капитуляции". В этой связи можно вспомнить предыдущий этап либерализации отечественного рынка. Со времени подписания соглашения на острове Корфу, которое среди прочего должно было распахнуть двери в Россию европейским страховщикам, до адекватной реализации его положений прошло почти 10 лет. Если так же получится и со вступлением в ВТО, то расплывчатое и неконкретное обещание отказаться от протекционизма превращается в весьма эффективную протекционистскую меру. Неопределенность пугает крупный западный бизнес.

"Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" " будет предоставлять автовладельцам скидки по страхованию

Восток-Медиа (Владивосток), 22 июля 2006 г.

МОСКВА. 22 июля. ВОСТОК-МЕДИА - "Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" " будет предоставлять скидки владельцам карт "Райффайзенбанка".

Компания "Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" " и ЗАО "Райффайзенбанк Австрия" подписали соглашение о сотрудничестве, в рамках которого страховщик будет предоставлять скидки при оплате полисов картами банка. Об этом говорится в распространенном 20 июля сообщении "Цюрих-Русь XE "Русь" ".

Держатели карт Visa Gold/Golf и MasterCard Gold получат скидки в размере 15% по программе "Z Авто" (автокаско, добровольная "автогражданка", страхование водителя и пассажиров от несчастных случаев) и 20% - по программе "Z Дом" (страхование городской и загородной недвижимости). По картам Visa Classic, MasterCard Standard, Visa Electron и Cirrus Maestro скидки составят 7% и 10% соответственно.

Как отмечается в сообщении, "Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" " с 2002 г. занимается страхованием корпоративных залогов "Райффайзенбанка" и его дочерних структур. В 2005 г. компания победила в конкурсе на право страхования всего имущества и гражданской ответственности банка и его региональной сети, а в апреле 2006 г. получила право страховать автомобили частных лиц, приобретаемые по кредитным программам банка.

Компания "Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" " основана в 1992 г., с 1996 г. входит в состав Zurich XE "Zurich Insuranse"  Financial Services XE "Zurich Financial Services"  Group и сегодня является 100-процентной дочерней компанией группы. Офисы страховщика работают в Москве, Петербурге, Уфе, Владивостоке и Хабаровске.

«Росгосстрах XE "Росгосстрах" »: история компании - это история страны

Комсомольская правда - Ростов (Ростов-на-Дону), 21 июля 2006 г., №105, С.18

Георгий Цуркан

В октябре 2006 года исполняется 85 лет со дня основания старейшей страховой компании России - «Росгосстраха XE "Росгосстрах" ».

6 октября 1921 года был подписан декрет «О государственном имущественном страховании». Госстрах XE "Госстрах"  стал наследником Страховой экспедиции, которую еще в 11786 году учредила императрица Екатерина Вторая. Следя за историей «Росгосстраха XE "Росгосстрах" », можно увидеть, как развивалась в то время вся Россия.

1921 год. На всей территории страны вверено государственное имущественное страхование частных хозяйств от пожаров, градобития растительных культур и страхование от аварий грузов, перемещаемых водным путем.

Во времена НЭПа, которые многие до сих пор называют золотыми в истории страны, было введено обязательное страхование госимущества, добровольное страхование жизни и еще несколько видов страхования. В те годы работали заводы и фабрики, в селах и хуторах собирали богатые урожаи. Люди хотели сберечь то, что заработали честным трудом, и страховка стала для них гарантией.

С образованием СССР была создана единая союзно-республиканская система Госстраха XE "Госстрах" .

В период Великой Отечественной войны все средства Госстраха XE "Госстрах"  направлялись на военные нужды. За 194144 годы Госстрах передал в бюджет страны свыше 5,8 миллиарда рублей!

После победы компания, как и вся страна, заново поднималась на ноги. Корреспонденту редакции «КП»-на-Дону» удалось связаться и поговорить с Ревенковой Инной Александровной, ростовчанкой, которая начинала свой трудовой путь в Госстрахе в те годы. - Страховым агентом я была принята еще в 1946-м году, - вспоминает 84-летняя Инна Александровна Ревенкова. - В 47-м из Ейска переехала в Ростов. Я исколесила всю область вдоль и поперек. Наверное, нет ни одного хозяйства, в котором бы я не побывала. В пургу, дождь и зной я встречалась с людьми и рассказывала им о пользе страхования.

За свою активную деятельность Инна Александровна была награждена медалью «За доблестный труд».

- Мне кажется, что сегодня страховые компании в нашей стране вышли на новый виток развития, который во многом обусловлен ростом благосостояния граждан, - говорит Инна Александровна. - И я уверена, что страхование - это реальный способ сберечь свое имущество. Главное, чтобы страховые агенты смогли грамотно рассказать о всех преимуществах страхования сегодня. Будь у меня такое же здоровье, как раньше, я бы с удовольствием продолжила свой трудовой путь в сфере страхования.

В ростовском филиале компании сегодня работают целые династии ростовчан. Именно с этими людьми и молодежью, которая переймет их опыт, руководство «Росгосстраха XE "Росгосстрах" » связывает будущее компании.

***

МСК XE "МСК"  поддерживает детско-юношеский спорт

Вечерняя Москва (Москва), 20 июля 2006 г., №128, С.31

Московская страховая компания XE "МСК"  выступила официальным страховщиком проведения финальных игр Молодежной баскетбольной ассоциации, проходящих в эти дни в Москве и приуроченных к 100-летию баскетбола в России.

В играх участвуют юноши и девушки от 12 лет, лучшие команды спортивных школ со всех регионов России. Молодежная баскетбольная ассоциация - первый в современной России крупномасштабный проект в области детско-юношеского баскетбола, который призван разработать принципиально новую модель государственной поддержки игровых видов спорта.

МСК XE "МСК"  застраховала детей-спортсменов по рискам, сопряженным с необходимостью оказания скорой медицинской помощи.

МСК XE "МСК"  гарантирует оплату услуг в амбулаторных и стационарных медучреждениях, транспортировки, включая медицинское сопровождение. Количество застрахованных составляет 312 человек, на общую страховую сумму 31 миллион 200 тысяч рублей.

Также МСК XE "МСК"  застраховала ответственность устроителей мероприятий за возможный вред, непреднамеренно причиненный жизни, здоровью и/или имуществу третьих лиц в результате проведения финальных игр МБА.

Страховая сумма по данному виду страхования составила 31 миллион рублей.

Поддержка юношеского спорта является для МСК XE "МСК"  одним из приоритетных видов благотворительности.

Так, например, в 2003 году МСК XE "МСК"  выступила спонсором проходивших в столице детских и юношеских спортивных игр "Москва -Юта-2003".

В 2004 году МСК XE "МСК"  застраховала проходившую в Москве эстафету олимпийского огня, в течение двух последних лет оказывала поддержку в проведении чемпионата России по борьбе среди юношей.

Повышение международных рейтингов "Ингосстраха XE "Ингосстрах" "

Газета (Москва), 24 июля 2006 г., №128, С.14

Игорь Матвеев

Международное рейтинговое агентство Standard & Poor's повысило долгосрочные рейтинги ОСАО "Ингосстрах XE "Ингосстрах" ": кредитный рейтинг контрагента с "ВВ" до "ВВ+", прогноз "Стабильный", рейтинг финансовой устойчивости с "ВВ" до "ВВ+", прогноз "Стабильный" и рейтинг по российской шкале с "ruАА" до "ruAA+".

До недавнего времени лишь четыре российских компании имели долгосрочный рейтинг эмитента "ВВ+": "Газпром", ГМК "Норильский Никель", "Транснефть XE "Транснефть" " и Импэксбанк. Однако теперь и компания "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " сумела повысить свои международные рейтинги. Став единственным российским страховщиком, получившим столь высокие показатели Standard & Poor's, "Ингосстрах" демонстрирует улучшение качества своего инвестиционного портфеля, последовательное усиление конкурентной позиции, а также высокую рентабельность страховой деятельности.

Эксперты Standard & Poor's считают, что прогноз "Стабильный" отражает ожидания относительно того, что "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " сохранит хорошие операционные показатели. В частности, показатель рентабельности собственного капитала (ROE) будет не ниже 15%.

По мнению генерального директора ОСАО "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " Александра Григорьева, позитивное изменение рейтингов компании связано прежде всего с ее динамичным развитием, укреплением ее финансовой устойчивости и надежности, оптимизацией бизнес-процессов, улучшением методики оценки страховых, кредитных, валютных рисков и, безусловно, повышением качества менеджмента.

"Надежная жизнь" дала старт для развития бизнеса ее новых акционеров.

Коммерсантъ (Киев), 26 июля 2006 г., №127, С.7

Алена Кулакова

Вчера страховая компания (СК) "ПРОСТО страхування" заявила о решении создать компанию по страхованию жизни, соучредителями которой станут киевские компании "СИ-Страховые инвестиции" и "РЕСО-Интер". Как выяснил Ъ, речь идет о СК "Надежная жизнь", 100% акций которой уже принадлежат владельцам "ПРОСТО страхування" – группе РЕСО. Таким образом, теперь известна структура собственников первой на Украине страховой компании, созданной в форме ОАО. По информации Ъ, это лишь первые шаги группы РЕСО на Украине, где она намерена построить бизнес, аналогичный российскому.

Вчера рисковая СК "ПРОСТО страхування" объявила о решении создать совместно с киевскими компаниями "СИ-Страховые инвестиции" и "РЕСО-Интер" компанию по страхованию жизни, которая будет называться "Просто-Страхование. Жизнь и пенсия". Как выяснил Ъ, такое название получит уже приобретенная собственниками "ПРОСТО страхування" СК "Надежная жизнь". "Имеется в виду моя компания,– подтвердила Ъ предправления СК 'Надежная жизнь' Галина Третьякова.– Она будет переименована и будет принадлежать российской группе РЕСО" (подробнее см. справку). По словам госпожи Третьяковой, уже открыт временный счет компании и идет наполнение ее уставного фонда. "А лицензию мы хотим получить до начала октября",– сказала она.

В сентябре 2004 года акционеры СК "Укринмедстрах" переименовали компанию в СК "ПРОСТО страхування", а в марте контроль над ней получила СК "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ". По данным на 18 июля 2005 года, акциями СК "ПРОСТО страхування" владели "СИ-Страховые инвестиции" (24%), "РЕСО-Интер" (24%) и ООО "Инвестиционный консалтинг" (16,93%).

СК "Надежная жизнь" – первая на Украине компания, зарегистрированная в форме ОАО. Учредительное собрание СК состоялось 23 января этого года. В июне группа РЕСО купила 75% "Надежной жизни" и начала переговоры с Галиной Третьяковой, президентом СК "Бусин" Ларисой Непочатовой и инвесткомпанией ИФГ "Сократ" о продаже их доли в компании (см. Ъ от 15 июня).

Вчера ИФГ "Сократ" и СК "Бусин" официально подтвердили свой выход из состава акционеров "Надежной жизни". "В компании у меня был пакет акций на сумму 200 тысяч гривен",– сообщила Ъ госпожа Непочатова. По словам президента ИФГ "Сократ" Романа Сазонова, его компания вложила в СК 1 млн. грн. "Понятно, что акции были проданы с прибылью,– сказал он Ъ.– Это был один из наших проектов, который мы реализовали".

Как стало известно Ъ, первыми страхователями СК "Просто-Страхование. Жизнь и пенсия" станут клиенты СК "ПРОСТО страхування". "Всем своим корпоративным клиентам мы предложим новый продукт,– заявил Ъ предправления рисковой СК Павел Фурсевич.– У нас есть около 800 агентов, которым мы также дадим полисы страхования жизни для ритейловых продаж". По мнению господина Фурсевича, 80% портфеля нового страховщика сформируют корпоративные клиенты, потому что "жизнь продавать сложно". При этом первая инвестиция группы компаний РЕСО в собственную "лайфовую" компанию на Украине составит 1,5 млн. евро. "Амбиции у нас колоссальные. Мы намерены вырастить крупнейшего игрока на этом рынке,– сообщил вчера Ъ заместитель гендиректора 'РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ' Игорь Иванов.– По мере необходимости будем поднимать вопрос о дальнейшем увеличении капитала компании".

Примечательно, что группа РЕСО намерена также создать на Украине лизинговую компанию. "На днях 'РЕСО-Лизинг' зарегистрировала дочернюю компанию в Белоруссии,– сообщил господин Иванов.– Сейчас прорабатывается вопрос о создании компании на Украине". По информации Ъ, российская группа уже ведет переговоры с потенциальными руководителями компании. Однако на этом проекты группы РЕСО на Украине не завершатся. "Построение бизнеса на Украине будет таким же, как и в России",– заявил Ъ Павел Фурсевич.

***

Что объединяет группа РЕСО

В группу РЕСО входят медицинская сервисная компания "РЕСО-МЕД 03", группа специализированных компаний по обязательному медстрахованию "РЕСО-Мед XE "РЕСО-Мед" ", автосервис, станция кузовного ремонта "РЕСО-Авто XE "РЕСО-Авто" -Сервис", сервисные компании "КОРИС ассистанс XE "КОРИС ассистанс" " (Санкт-Петербург) и "КОРИС-РУС XE "КОРИС-РУС" " (услуги по организации медицинской, технической и юридической помощи застрахованным), медцентр "Скандинавия XE "Скандинавия"  клиник" (Санкт-Петербург), перестраховочная компания "СК 'РЕСО-Ре'", лизинговые компании "РЕСО-Лизинг" и РЕСОТРАСТ, инвестиционно-финансовая управляющая компания "АМК Финанс", инвестиционная компания "РЕСО-Интер" (инвестиции в страховой бизнес Украины), компания по продаже полисов накопительного страхования жизни "РЕСО-Дельта XE "Дельта" ", СК "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" ".

Группа владеет активами в Белоруссии – СК "Бролли XE "Бролли" ", Литве – СК "РЕСО-Европа", Украине – СК "ПРОСТО страхування" и Казахстане – СК НСК XE "НСК" .

Индивидуальный подход
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На поле российского страхового бизнеса компания "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " является одним из самых сильных игроков. Она входит в число лидеров как по объему страховой премии и сумме выплаченного страхового возмещения, так и по основным балансовым показателям. "Ингосстрах" является универсальным страховщиком и сбалансированно развивает все направления своей деятельности. Компания работает на международном и внутреннем рынках с 1947 года. Во многих областях страхования компания является первопроходцем и новатором, за что неоднократно была отмечена многими международными и российскими наградами и премиями. Так, в 1989 году "Ингосстрах" стал первой российской компанией, получившей авторитетный Международный приз надежности и аккуратности в ведении страховых операций в сфере финансов. Компания первой предложила своим клиентам комплексную страховую защиту банков (ВВВ). Сейчас в число клиентов страховщика входят крупнейшие российские и международные компании и банки. О секретах успеха в этой области рассказывает начальник отдела корпоративного страхования Санкт-Петербургского филиала ОСАО "Ингосстрах" СВЕТЛАНА КУЗНЕЦОВА.

- Как ОСАО "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " удается добиваться столь высоких результатов в своей деятельности на протяжении многих лет?

- Особых секретов здесь нет. Правильно разработанная стратегия развития, высокопрофессиональные кадры - основа успеха. Но в условиях жесткой конкуренции этого недостаточно. Нам дорог каждый клиент, и поэтому одним из наиважнейших аспектов является индивидуальный подход. Мы предоставляем широкий набор страховых услуг, нами разработано множество программ по страхованию имущества и ответственности юридических лиц. Предлагаемые нами клиентам программы учитывают интересы крупного, среднего и малого бизнеса и в каждом случае ориентированы на конкретное предприятие.

Немаловажную роль играет и уровень сервиса. Здесь мы делаем все возможное, чтобы клиенту было удобно работать с нами. Страхователи чувствуют это и остаются с нами на долгие годы. В число клиентов нашего филиала входят Государственный Эрмитаж, Русский музей, ФГУП "Адмиралтейские верфи", Выборгский судостроительный завод, "Мегафон", Nestle, JFC, группа компаний "Интертерминал", Балтийская экспедиторская компания, "Севзапэлектросетьстрой"; гостиницы "Октябрьская", "Прибалтийская", "Пулковская", отель "Санкт-Петербург", бизнес-центр "Нептун XE "Нептун" ", ТРК"ПИК", торговый дом "Сампсониевский", сеть магазинов Vanity, ЗАО "Торговый Двор"; ведущие банки, лизинговые компании, а также многие другие организации и предприятия города.

Как можно увидеть из этого неполного списка, нашими страхователями являются самые разные организации, работающие как в области культуры, так и в области коммуникаций, торговли, финансов. И наши программы составляются с учетом сферы деятельности клиента.

- Какие страховые услуги наиболее востребованы среди клиентов?

- Если говорить подробнее о каждом из видов страхования, то наиболее часто востребованным является страхование имущества и ответственности юридических лиц. Мы составляем индивидуальные программы, сочетающие в себе несколько видов страхования, чтобы оптимизировать страховую защиту и сделать страховое покрытие максимально широким. При этом наша компания страхует имущество, как принадлежащее страхователю, так и находящееся у него в аренде, на ответственном хранении, в управлении и т. д.

Очень важно и то, насколько надежна защита имущественных интересов промышленных и непромышленных предприятий. Благодаря тесным деловым контактам на отечественном и зарубежном перестраховочных рынках мы можем принимать на страхование крупные и сверхкрупные риски. И полностью соответствовать нашему лозунгу: "Ингосстрах XE "Ингосстрах"  платит. Всегда".

- Что может предложить "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " в области страхования финансовых институтов?

- В области страхования финансовых институтов у нас богатая традиция и множество разработок. Для защиты деятельности банков и профессиональных участников фондового рынка мы составили комплексную программу страхования, которая покрывает операционные риски - риски потерь, ставших результатом неадекватных или неэффективных внутренних процессов, действий сотрудников, технических систем или внешних событий, включая действия третьих лиц. Полис также покрывает юридические расходы страхователя по судебным разбирательствам в связи с соответствующими исками клиентов.

- Известно, что "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " осуществляет страхование компаний, которые работают в сфере обслуживания. Расскажите об этом.

- Да, действительно. Мы осуществляем страхование профессиональной ответственности компаний, которые занимаются юридической деятельностью, медициной или работают в сфере обслуживания и индустрии развлечений. Аудиторы, юристы, врачи несут серьезную ответственность перед своими клиентами. Вместе с тем именно в этих сферах нередко возникают спорные вопросы, которые успешно могут разрешить наши специалисты.

Компании, работающие в сфере развлечений, подвержены ряду специфических рисков, связанных с особенностями их деятельности, например, с проведением массовых культурных или спортивных мероприятий, организацией выставок дорогостоящих произведений искусства и т. п. Непредвиденные ситуации в большинстве случаев подрывают материальное положение и репутацию компании. Наши страховые программы покрывают большинство рисков, присущих деятельности подобных компаний.

- Каковы особенности страхования предприятий агропромышленного сектора?

- Нами разработана программа страхования рисков агропромышленного производства с учетом специфики и особенностей этой области. Помимо традиционного страхования имущества в покрытие могут включаться самые разнообразные риски, с которыми могут столкнуться сельхозпредприятия - от неблагоприятных погодных условий до болезней животных. При этом помимо классического имущества (здания, техника) страхуются практически любые объекты - земли сельхозназначения, лесной фонд, животные, урожай, товарные запасы (зерна или продукции), запасы рыбы. Клиент может застраховать свою ответственность перед другими организациями или третьими лицами. Наличие у предприятия договора страхования с "Ингосстрахом XE "Ингосстрах" " гарантирует возмещение вреда или ущерба при страховом случае.

- Какие еще интересные услуги вы можете предложить российским компаниям?

- Есть специфическая и стремительно развивающаяся область страхования - страхование коммерческих (торговых) кредитов. Российские компании работают сегодня в условиях жесткой конкуренции - за последнее десятилетие во многих секторах экономики успел сформироваться устойчивый рынок. На практике это оборачивается тем, что (за исключением узкого круга товаров сырьевой группы) основной акцент переносится с качества товаров и услуг на цену и условия платежа. Традиционные формы своевременного получения денег от покупателя - предоплата и банковская гарантия - становятся неудобными, а порой и неприемлемыми для клиентов. Расширение сбыта продукции, как правило, происходит за счет предоставления отсрочки оплаты за поставленную продукцию. Вместе с тем такая форма расчета существенно увеличивает риск задержки платежа или полной неоплаты поставленного товара. Любому предприятию, работающему в подобных условиях, необходима надежная защита от риска неплатежа. И специально для компаний, осуществляющих предпринимательскую деятельность на территории РФ, мы предлагаем полис по страхованию коммерческих (торговых) кредитов.

Гораздо проще оценить преимущества наших страховых программ, став нашим клиентом. Так что, добро пожаловать!

Будем думать о будущем с Росгосстрахом XE "Росгосстрах" .

Саратовская областная газета (Саратов), 27 июля 2006 г., №142, С.3

Татьяна Орлова

Что скрывать — страхования жизни в России как таковое только начинает развиваться по настоящему. Потребность в этом, по прогнозам аналитиков, уже назрела. Люди все больше задумываются о завтрашнем дне, смелее берут кредиты. Впрочем, накопления можно совершать не только в банке, но и в страховой компании. Новая программа по страхованию жизни, предложенная Росгосстрахом XE "Росгосстрах" , дает уникальную возможность не просто накапливать средства, но и быть защищенным при непредвиденных, опасных событиях. Создать рынок страхования жизни и стать на нем лидером — вот главная цель компании Росгосстрах. В филиале ООО «РГС — Поволжье» — «Главное управление по Саратовской области» прошел брифинг, посвященный выводу на рынок новой программы — РОСГОССТРАХ ЖИЗНЬ.

В брифинге приняли участие вице-президент Росгосстраха XE "Росгосстрах" , руководитель Блока страхования жизни Александр Торбахов, директор Саратовского филиала компании Тархан Хашагульгов и заместитель директора филиала по страхованию жизни Марина Степаненко.

Почему Росгосстрах XE "Росгосстрах"  решил вывести на рынок новую программу страхования жизни? Тому есть несколько причин. Страхование жизни — исторически популярный продукт на территории постсоветского пространства. Правда, есть отрицательная сторона — все мы знаем, что когда был дефолт всего советского государства, у людей пропали накопленные страховые премии и, как следствие, осталось негативное отношение к данному виду страхования. Сейчас можно сказать, что население уже оправилось от последствий экономического кризиса и готово делать инвестиции в различные финансовые инструменты. К тому же у россиян растут доходы. Средняя зарплата в России уже перешла рубеж в 10 тысяч рублей и будет продолжать расти.

Не надо забывать и о все более повышающейся страховой культуре. И это не абстрактные термины. «Мы регулярно занимаемся мониторингом настроения россиян, как они относятся к страхованию, — объяснил Александр Торбахов. — Есть две крайние позиции: одни считают, что страхование — пустая трата денег, другие — страхование — экономически обоснованный способ борьбы с опасностью. Россияне привыкают к страхованию, понимают, что нужно тратить на это деньги, потому что это в их интересах».

На рынок приходят серьезные страховые компании. И более всего их интересует страхование жизни. Известно, что во всем мире этот вид страхования является наиболее востребованным. Такую же перспективу предполагают и в России. «Уставный фонд компании «РОСГОССТРАХ XE "Росгосстрах"  ЖИЗНЬ» составляет 60 миллионов рублей, — заметил Тархан Хашагульгов. — Я думаю, что страхование жизни в Саратовской области имеет очень хорошие перспективы, мы надеемся всерьез развивать это направление, и в скором времени оно обязательно приобретет популярность».

Новая программа РОСГОССТРАХ XE "Росгосстрах"  ЖИЗНЬ понятна и удобна для клиентов. При разработке программы специалисты ориентировались на разный уровень доходов клиентов: программа «КЛАССИКА» — для лиц со средним доходом и ниже, программа «ПРЕСТИЖ» — для граждан с высоким уровнем дохода. В рамках этих программ можно выбрать необходимый продукт. «СЕМЬЯ» — поможет поддержать привычный уровень жизни семьи в непредвиденных жизненных обстоятельствах, а также создаст финансовый резерв на несколько лет вперед. «ДЕТИ» — в течение нескольких лет страхователь может создать стартовый капитал для ребенка на любые цели, а также обеспечит его страховую защиту. «РОДИТЕЛИ» — обеспечит финансовое благополучие родителям страхователя даже в случае невозможности помогать им материально. «ЗАЩИТА +» — страховая защита клиента и его близких от различных рисков и несчастных случаев.

«Наши клиенты очень приблизительно понимают, что такое страхование жизни. — пояснил Александр Торбахов. — К примеру, молодой человек — типичный клиент, 35 лет, который имеет ребенка 5 лет, страхует себя в пользу своего ребенка на срок, когда тому нужно будет поступать в институт. Предположим, на 12 лет. Обычно наши клиенты отдают примерно десятую часть своего ежемесячного дохода в пользу страхования жизни, что позволяет за эти 12 лет накопить порядка 4-х годовых доходов, и уникальность страхования жизни заключается в том, что это не просто накопление, но и страховая защита. Этот молодой человек хочет, чтобы ребенок получил деньги на образование (понятно, что оно уже сейчас в значительной доле платное). Если после первого взноса со страхователем что-то происходит, ребенок все равно при достижении обозначенного возраста получит искомую сумму. Это принципиальное отличие. В банковских продуктах такого не предусмотрено (сколько успели внести на депозит, столько и получите)». Аналогичным продуктом является РОСГОССТРАХ XE "Росгосстрах"  СЕМЬЯ. Принципиальное отличие этой программы — при чрезвычайных обстоятельствах выплата делается сразу, что позволяет содержать как семью, так и самого человека, который попал в эти обстоятельства.

«Мы стартовали уже в 16 регионах, через два месяца программа будет введена еще в 10 регионах, — пояснил Александр Торбахов. — Саратов попал во вторую волну запуска новой программы не случайно. Для нас доминирующим критерием являлось качество управленческой команды в конкретном регионе. Это очень важно, потому что сложный продукт требует больших усилий и квалификации. Конечно, учитывали и уровень жизни в городе».

«Сейчас идет набор финансовых консультантов, — продолжила заместитель директора филиала по страхованию жизни Марина Степаненко.Они будут заниматься только этим видом страхования. Мы их обучаем, тратим очень много усилий, чтобы они смогли объяснить клиенту достаточно сложный финансовый продукт. Далеко не каждый становится успешным финансовым консультантом, но именно это — залог высоких достижений в этой профессии. Жизнь финансового консультанта — это планирование, расстановка приоритетов и неукоснительно соблюдаемый план активности. Чтобы достичь желаемого годового дохода, финансовому консультанту необходимо рассчитать количество договоров, которое нужно заключить, размер комиссионных, а затем и количество визитов в неделю».

Сегодня россиянам не хватает разнообразных возможностей к накоплению средств. А опыт других стран показывает, что после доверия к банкам идет доверие к страховым компаниям, в первую очередь — по страхованию жизни. Настоящее страхование — долгосрочное страхование. Только тогда оно может решать проблемы клиента. Через полгода Росгосстрах XE "Росгосстрах"  планирует запустить программу по обеспечению старости. Страхование жизни и пенсионное обеспечение всегда существуют рядом. Так что новые предложения еще впереди.

Рынок страхования жизни, безусловно, будет расти быстро. И Росгосстрах XE "Росгосстрах"  на этом рынке хочет быть не три-пять лет, а минимум еще 85. Именно столько исполнится компании в октябре этого года.

"Русский мир XE "Русский мир" " - не продается

Час Пик (Санкт-Петербург), 26 июля 2006 г., №029, С.7

На прошлой неделе страховая группа "Русский мир XE "Русский мир" " обнародовала результаты своей работы в первом полугодии. Они вполне позитивны: группа втягивает в свою орбиту все новые и новые компании, которые имеют в общей сложности 260 филиалов и обслуживают клиентов в 83 регионах страны, включая Москву.

Состав известных акционеров компаний - участников группы "Русский мир XE "Русский мир" " позволяет считать группу петербургской и говорить, что петербургская экспансия в регионах проходит не менее успешно, чем московская. Что касается страховой компании ОАО "Русский мир" - родоначальника группы, то по итогам прошлого года она занимала 22-е место в ТОП-500 лидеров российского страхового рынка. В первом полугодии этого года сумма страховых премий, собранных компанией, в 1, 3 раза превысила премию, собранную в первом полугодии прошлого, а выплаты возросли в 1, 2 раза. В этом году петербургский страховщик успел открыть новые филиалы в Сочи, Пензе и Киришах, выиграть ряд региональных тендеров (в частности, на право страховать ответственность владельцев транспортных средств, принадлежащих МВД Северной Осетии), а также застраховать Останкинскую телевизионную башню, получить аккредитацию в федеральном Агентстве ипотечного жилищного кредитования, "МДМ-Банке" и "Райффайзенер Банке".

При вступлении России в ВТО иностранные страховые компания получат возможность работать на нашем рынке не только через дочерние компании, но и через свои филиалы (т. е. работать по своим законам и правилам). Последнее обстоятельство многие страховщики считают вредным для российского рынка.

Однако, по мнению генерального директора СК "Русский мир XE "Русский мир" " Павла Зубрилина, ничего страшного не случится, и это решение "... нельзя назвать сдачей российского страхового рынка: все серьезные компании, которые хотели работать на нашем рынке, уже пришли. Опасность же представляют мелкие, непрозрачные компании, в основном из стран СНГ". Вместе с тем, по словам заместителя генерального директора компании Евгения Гуревича, разрешить работать филиалам иностранных компаний - еще не значит создать им вольготные условия для работы. Напротив, разрешение может сопровождаться такими жесткими условиями (например, внесением на депозит в банк n-й суммы средств), что иностранцы будут рады открыть дочернюю структуру, а не филиал.

Наши страховщики полагают, что бум на российском рынке еще впереди и связан он будет с долгосрочным страхованием жизни (это когда родители поголовно страхуют детей до их совершеннолетия, себя - до выхода на пенсию и т. д.), и надеются, что в страховании жизни у них будут некоторые привилегии. В противном случае российская экономика еще долго будет искать за рубежом "длинные деньги". Впрочем, Евгений Гуревич утверждает, что пока у нас, как в иных странах, не будет принят закон, поощряющий долгосрочное страхование жизни, никого бума не произойдет.

Е. Н.

Общие проблемы страхового рынка

Непущенные инвестиции

Коммерсантъ (Москва), 06 июля 2006 г., №121, С.7 

Иностранцы желают инвестировать в Россию намного больше, чем могут

Либерализация валютного законодательства может стать новым стимулом для роста иностранных инвестиций в Россию, уверены авторы доклада ОЭСР "Инвестиционная политика России 2006". Правда, с традиционной оговоркой: российское правительство должно предпринять шаги по улучшению администрирования. Навязший в зубах совет ОЭСР подкрепляет наглядной демонстрацией: рассчитанный ею индекс ограничения прямых иностранных инвестиций составил для России 0, 318, а в среднем для стран ОЭСР 0, 167. Индекс варьируется от 0 до 1, и его величина демонстрирует, сколь существенно регулирующие меры препятствуют инвестициям. Иначе говоря, Россия ставит на пути инвестиций вдвое больше барьеров, чем страны ОЭСР. Неудивительно, что доля прямых иностранных инвестиций (ПИИ) в российском ВВП за

2004 год составила 2, 6 %, а в Польше, например, 4, 9 %. В 2005-м ПИИ в России и вовсе упала до 2 %. САМЫЕ ЗАКРЫТЫЕ СЕКТОРЫ РОССИЙСКОЙ ЭКОНОМИКИ - финансовый (страхование, банки), энергетика, транспорт и связь. Наиболее открыты машиностроение, торговля, ресторанный, гостиничный бизнес и некоторые другие отрасли сектора услуг. "Иностранные инвесторы отмечают ряд улучшений, но выражают озабоченность непрозрачными отношениями во многих областях" , говорится в докладе ОЭСР. Часто это связано с деятельностью региональных властей. Особенно остро стоят вопросы регистрации собственности и выдачи разрешений на работу. Уже работающие в России инвесторы (эксперты ОЭСР провели опрос 102 бизнесменов) жалуются на сроки оформления документов на региональном уровне. Основная претензия к федеральному правительству: игнорирование мнения инвесторов при подготовке и принятии решений, вследствие чего изменения законодательства часто становятся сюрпризом для инвесторов. ОБЪЕМ ИНВЕСТИЦИЙ, упущенных из-за плохого администрирования и барьеров на пути капитала, оценивает и недавнее исследование Ernst&Young. В 2005 году Россия привлекла 3,6 % от всего объема ПИИ в Европе (против 

4 % в 2004-м) и заняла 9-е место среди европейских стран, значительно уступив лидерам - Великобритании, Франции и Германии (18,2 %, 17,5 % и 5,9 % соответственно). В нашей стране благодаря ПИИ было создано лишь 6632 рабочих места, в Польше - 37 345, в Великобритании - 27 462. Эксперты Ernst&Young опросили бизнесменов, насколько они готовы инвестировать в ту или иную страну. Как выяснилось, если ориентироваться на мнение предпринимателей, доля России должна составлять 5, 5 % от общего объема европейских ПИИ (почти как у Германии). Это значит, что, когда доходит до воплощения проектов, российские реалии, прежде всего административные, сокращают желание инвестировать в полтора раза. И потери России от барьеров на пути ПИИ только в прошлом-году можно оценить в $7-7, 5 млрд.

Страховщики боятся G8

Коммерсантъ С-Петербург (Санкт-Петербург), 10 июля 2006 г., №123-p, С.12

Иван Макаров

конкуренции и вступления России в ВТО

На прошлой неделе, в преддверии саммита G8, на котором, возможно, будет объявлено о вступлении России во Всемирную торговую организацию (ВТО), местные страховщики на специальном круглом столе выступили против идеи разрешить зарубежным страховым компаниям открывать филиалы в России. Отечественные участники рынка боятся конкуренции. С подробностями - ИВАН МАКАРОВ. 

Напомним, что Россия договорилась об условиях своего присоединения к ВТО практически со всеми странами, входящими в эту организацию. Единственным камнем преткновения является позиция США, чьи представители требуют открыть российский финансовый рынок для филиалов американских страховых компаний без каких-либо ограничений. В преддверии саммита стран Большой восьмерки, по итогам которого, как ожидается, и будет объявлено о сроках вхождения России в ВТО и его условиях, петербургское страховое лобби предостерегло федеральные власти от уступок США.

В рамках круглого стола "Страховой рынок перед вступлением России в ВТО" представители крупнейших компаний заявили, что если отечественный рынок окажется открыт для иностранных фирм, то на нем не останется российских страховщиков. Пострадают, по их уверениям, и государство, и потребители страховых услуг. "Филиал отличается от дочерней компании, прежде всего, тем, что не платит налогов в бюджет страны, - заявил заместитель генерального директора СК "Русский мир XE "Русский мир" " Евгений Гуревич. - Кроме того, он работает по законам страны, в которой зарегистрирован головной офис компании и законодательство которой кардинально отличается от российского. К тому же ресурсы, привлеченные от российских граждан и компаний, будут вкладываться не в России, а работать на экономику западных стран, прежде всего самих США". Розничные клиенты в результате появления в России филиалов западных компаний окажутся в проигрыше, уверен первый заместитель директора филиала ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " в Петербурге Юрий Карасев. "Это произойдет из-за ухудшения среднего сервиса на рынке ввиду незнания вновь открывшимися филиалами российской специфики, - пояснил он. - Кроме того, на рынке могут появиться недобросовестные игроки, попросту использующие брэнд западной компании".

Впрочем, не все специалисты разделяют данную точку зрения. "В случае разрешения зарубежным страховщикам работать на российском рынке через филиалы потребитель страховых услуг может выиграть, поскольку западные компании платят гораздо больше и чаще, чем отечественные компании. Особенно это касается американских страховщиков, которые имеют возможность активно инвестировать привлеченные средства, а потому их годовые выплаты часто даже превышают годовые сборы", - отметила профессор Санкт-Петербургского государственного университета экономики и финансов Светлана Янова.

Между тем петербургские страховщики указывают, что те иностранцы, которые хотели выйти на российский рынок, уже сделали это, тем более что норма, ограничивающая долю зарубежных финансовых структур в российской страховой компании - 49% акций, на практике уже давно не применяется. "Конечно, можно и разрешить открытие филиалов зарубежных страховщиков в России, но в этом случае их работу надо так ограничить, чтобы с экономической точки зрения гораздо выгоднее было создавать на рынке дочерние структуры, - заявил господин Гуревич. - В противном случае, если национальный статус будет менее выгоден, чем статус зарубежный, крупные российские компании попросту перерегистрируются, скажем, в Великобритании и будут работать в России в качестве филиалов наравне с американскими страховщиками". Тем более что это нормальная европейская практика, уверяют петербургские страховщики. Так, одна из крупных страховых компаний Италии после создания Евросоюза зарегистрировала в Ирландии, где более благоприятный налоговый климат, свой филиал и с тех пор осуществляет все свои продажи в ЕС через этот филиал.

"Ъ" будет следить за развитием событий.

Российский факторинг накануне вступления в ВТО

Банковское обозрение (Москва), 13 июля 2006 г., №007, С.41-43

Текст: Андрей Земцов, эксперт отдела банковских рейтингов "Эксперт РА"

Рынку факторинга нужна информация о заемщиках и адекватное страхование

Российский рынок факторинговых услуг продолжает стремительно развиваться. Тенденция ежегодного удвоения объемов рынка сохранится в ближайшей перспективе. Но для перехода на более высокий качественный уровень факторингу необходима адекватная инфраструктура - возможность пользоваться информацией бюро кредитных историй и услугами страховых компаний.

Российский рынок факторинговых услуг в 2005 году продолжил свое бурное развитие. При этом темпы роста объемов финансирования под уступку денежного требования в прошлом году были выше, чем в 2004 году. По результатам исследования "Эксперт РА" , совокупный объем уступленных денежных требований вырос с 3 до 5, 5 млрд долларов (на 83 %), в то время как объем финансирования удвоился - с 2, 2 до 4, 6 млрд долларов. По нашим оценкам, рынок факторинговых услуг и дальше будет расти (см. график).

Кредитная информация о дебиторах

Следует отметить, что развитие рынка факторинговых услуг прослеживается не только в количественных показателях, но и в качественном измерении. Факторинговые услуги в классическом (западном) понимании не ограничиваются предоставлением беззалогового финансирования - под уступку денежных требований. Классический факторинг помимо собственно финансирования включает в себя также услуги по управлению дебиторской задолженностью клиентов, отслеживание и сбор просроченной задолженности (коллекторские функции), принятие на себя кредитного риска (факторинг без регресса). Однако для обеспечения поступательного качественного развития российского факторингового рынка необходимы законодательные инициативы и стремление участников рынка изменить ситуацию к лучшему.

Важнейшим критерием качественного развития рынка факторинга является доля безрегрессного факторинга в общем объеме факторинговых услуг. Договор факторинга без регресса предполагает, что фактор, не получив денег с покупателей, не имеет права требовать их от поставщика. Таким образом, фактор берет на себя кредитный риск - риск невозврата средств поставщиком (дебитором). В развитых странах безрегрессный факторинг составляет более половины всех операций факторинга. В России в прошлом году его доля незначительно увеличилась относительно 2004 года и составила менее 7 %.

Для того, чтобы российский факторинг совершил качественный скачок в своем развитии, ему необходима соответствующая инфраструктура. В частности, развитие безрегрессного факторинга тормозится отсутствием полноценной информации о заемщиках. Ситуацию с недостатком информации помогут исправить бюро кредитных историй, которые начали свою работу с 1 марта 2006 года. Но для использования кредитных историй в целях оценки кредитного риска заемщиков необходима статистика по крайней мере за три-четыре года, иначе полученные оценки будут статистически недостоверны. Кроме того, БКИ собирают информацию только от банков, в то время как другая группа заемщиков (дебиторы) не попадают в данную выборку. Решить эту проблему могли бы соответствующие изменения в законодательстве, касающиеся кредитных бюро. "Необходимо законодательно закрепить обязанность не только банков, но и всех кредиторов предоставлять информацию о своих покупателях в случае использования коммерческого кредита (отсрочка и рассрочка оплаты товаров), -говорит Алексей Бородулин, генеральный директор ЗАО "ТрансКредитФакторинг" (дочерняя компания ОАО "ТрансКредитБанк"). - На сегодняшний день существует очень мало источников информации о финансовом состоянии и кредитной истории потенциальных дебиторов".

Внесение изменений в законодательство о факторинговых операциях - вопрос очень важный и является предметом для отдельных дискуссий и публикаций. Однако прежде, чем указанные изменения будут разработаны официальными структурами, утверждены на соответствующем уровне и вступят в законную силу, пройдет немало времени. И в ближайшей перспективе Факторы не смогут полностью положиться на БКИ при расчете кредитных рисков.

Страховщик всегда платит?

В мировой практике при совершении сделок факторинга без регресса факторинговые компании зачастую обращаются к кредитным страховщикам. Страховые компании, занимающиеся страхованием кредитов, имеют разработанные процедуры оценки кредитного риска заемщиков. Они, как правило, располагают собственной статистической базой, используют специализированное программное обеспечение и имеют возможность минимизировать данный вид рисков.

В России данная практика пока не получила должного распространения. Однако передача риска страховым компаниям является перспективным инструментом развития факторинга в условиях дефицита статистики и кредитных историй.

На настоящий момент всего лишь две компании оказывают услуги по страхованию риска невозврата средств поставщиком: "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" " и "РОСНО XE "РОСНО" ".

Компания "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" " предоставляет услуги страхования в рамках сделок безрегрессного факторинга нескольким российским банкам, включая банк "Петрокоммерц". По словам Михаила Карякина, начальника управления страхования кредитных и специальных рисков ОАО "КапиталЪ Страхование" , "в компании разработана специальная программа по страхованию факторинговых операций, в основу которой положены международные стандарты кредитного страхования применительно к операциям факторинга". В частности, страхование предоставляется на основании специализированных правил страхования факторинга. "Мы разработали специализированную методику экспресс-оценки рисков на дебиторов с целью установления кредитного лимита. Срок проверки составляет от одного до двух дней, что позволяет нам работать с банками практически в режиме on-line" , - отметил Михаил Карякин. На дебиторов клиентов факторинговых компаний "КапиталЪ Страхование" готова открывать лимиты до 40 млн долларов в расчете на одного дебитора. Максимальный кредитный период может составлять до 270 дней. И это притом, что по 75, 6 % от объема всей дебиторской задолженности, переданной факторам в 2005 году, торговая отсрочка составляла менее 91 дня (56 % от этой суммы передавалось на срок менее двух месяцев). "Мы стараемся совершенствовать нашу работу с банками. Продуман даже более упрощенный документооборот, избавляющий банки от бумажной волокиты. По принятым на страхование дебиторам информация об объеме уступленных и профинансированных банком требований направляется страховщику один раз в месяц в форме декларации по всем дебиторам" , - сообщил Михаил Карякин.

Страховая компания "РОСНО XE "РОСНО" " предоставляет услуги страхования невозврата долгов дебиторами ЗАО АКБ "Промсвязьбанк". "Пока не было ни одного случая обращения к страховой компании за выплатой возмещения, все долги урегулировали своими силами" , - отмечает Виктор Носов, директор департамента факторинговых операций АКБ " Промсвязьбанк".

В то же время существуют и определенные проблемы с работой страховщиков. "Не существует 100-процентной гарантии, что в случае невозврата денег дебитором страховая компания выплатит страховую сумму" , - - отмечает Алексей Бородулин ("ТрансКредитФакторинг"). В действительности страховые компании в подобной ситуации могут задерживать выплаты страховых сумм, как это происходит, например, при автостраховании. Кроме того, сам факт "невыплаты средств" дебитором также может быть предметом споров и разногласий.

Другая сложность заключается в том, что страховые компании соглашаются страховать не всех клиентов. Факторы, в свою очередь, заинтересованы в том, чтобы спихнуть страховщикам наименее надежных клиентов. Асимметрия информации порождает проблему отрицательного отбора дебиторов Факторами для страховых компаний.

Кроме того, по словам Виктора Носова (Промсвязьбанк), в настоящее время процедура страхования достаточно длительная, поскольку страховая компания самостоятельно изучает участников сделки (продавца и покупателя), устанавливает размер кредитного лимита, а также страхует свои риски у перестраховщиков, что значительно замедляет процедуру принятия клиента на факторинговое обслуживание. "В результате доля сделок без регресса в совокупном факторинговом портфеле у нас не очень велика" , - резюмирует директор департамента факторинговых операций Промсвязьбанка.

Решение указанных противоречий, на наш взгляд, лежит в плоскости более тесного и конструктивного сотрудничества между факторами, с одной стороны, и страховыми компаниями - с другой. Только желание координировать свои действия и идти на компромисс поможет вывести услуги, предоставляемые российскими факторами, на мировой уровень, занять прочные позиции у себя в стране и выходить со своим продуктом на рынки СНГ и стран Восточной Европы. Близится "время Ч" вступления России в ВТО, и к этому времени российским участникам рынка необходимо подтянуть качество своих услуг и набрать необходимую критическую массу для обеспечения рентабельности при конкурентном ценообразовании на свои услуги.

Леонид Пайдиев: Страхование – это информация. Что может быть желанней для иностранцев?! 

http://www.opec.ru

Леонид Евгеньевич, на переговорах с США по вступлению России в ВТО произошел размен: Россия согласилась на открытие здесь иностранных страховых компаний, а США отказались от требований по допуску на российский рынок филиалов иностранных банков. Кристалина Георгиева, директор Всемирного банка по России, высказалась в интервью Интерфаксу в том ключе, что это не станет концом света для страховщиков, а вот потребители наоборот выиграют. Однако многие эксперты говорили, что если российские банки еще как-то могут рассчитывать на нормальную конкуренцию с иностранцами, то страховые компании к этому совсем не готовы. Получается, что сильных отстояли за счет более слабых. Так ли это, и разделяете ли Вы оптимизм госпожи Георгиевой?

Я категорически с ней не согласен!

России, российской экономике не нужно вступать в ВТО. Россия является страной сырьевого экспорта с большим внутренним рынком. Правила ВТО именно для того и были написаны, чтобы ущемить интересы подобных стран. Что такое ВТО? Это правила, которые открывают рынки стран для государств с развитой, эффективной промышленностью. ВТО выгодно США, выгодно Германии, Франции. Кто страдает? Какая-нибудь страна с большим закрытым внутренним рынком, например, Россия, Китай, или Индия. До тех пор, пока они не провели нужные реформы, открывать рынок бессмысленно. Во-вторых, Россия – страна сырьевого экспорта, она не продаёт промышленную продукцию, поэтому реальной защиты она никакой не имеет. Ради чего продолжалась эта свистопляска с ВТО? При принятии норм ВТО будут облегчены возможности вывоза капитала из нашей страны. То есть, наши граждане смогут приобретать те, или иные, объекты собственности за пределами страны: заводик прикупить, ту, или иную кампанию, банк будет проще купить, и так далее. Сейчас некоторые трудности здесь существуют. А потери для отраслей, производящих импортозамещающую продукцию – автомобилестроение, энергетическое машиностроение, трубы, - будут большие. Поэтому, идти на какие-либо жертвы не следовало.

По поводу страхования: тут существует большое количество легенд, что западные страховые кампании обладают каким-то особым опытом, и способны оказать особые услуги. Страхование, это всего лишь накопленная информация, назовём так, о несчастном случае, страховом случае в стране (что могла сделать любая организация), и самое главное, доступ к дешёвым денежным мешкам. Американская любая страховая кампания имеет непосредственную подпитку от Федеральной Резервной Системы, банков, входящих в ФРС. То есть, в любой момент, когда у них возникают крупные страховые случаи, им денег напечатают. В итоге, им не нужно тратить огромные средства на формирование резерва, а нашим кампаниям это необходимо. Это очень высоко прибыльный бизнес. И, разумеется, те, кто получает деньги из воздуха – доллары, напечатанные ФРС, всегда задавят страховую кампанию в любой стране мира. Что и происходит, но во многих местах сопротивляются.

Что мы потеряем вместе с потерей страховых кампаний? Как показывает опыт США, чужие страховщики начинают брать больше денег, возможности воздействия на них резко сократятся. Во-первых, те, кто платит автогражданку, теперь будут платить больше - основная масса населения на плохих машинах, редко ездящие, так же страхование жизни, недвижимости, и так далее. А самое главное, начинается сбор информации о том, что происходит реально в экономике. И конкурентные позиции инвестиционных банков, неотъемлемой частью которых являются страховые кампании, резко увеличиваются. Они начинают понимать, как работает та или иная экономика. Сдача страховых кампаний, это предпосылка к сдаче банков, самого выгодного бизнеса на этом свете. У нас любой инвестиционный проект, это, на самом деле, риск, требующий страхования. Что такое строительство здания? Это страхование машин, механизмов, работников, которые там работают, на случай пожара, обрушения, и так далее. Страховая компания получает подробнейшую информацию. Лучший способ придти на какой-то рынок по-настоящему, от политики и профсоюзов, до торговли и чего-то ещё, это иметь страховые кампании, вначале скупить страховые кампании, ну а потом уже придут большие деньги. Это большая неприятность для страны вообще, и для страховщиков, конечно, тоже. Для граждан тоже не все будет так хорошо. Вначале приходят не настоящие западные страховые компании, которые имеют свой рейтинг, а компании третьего уровня, которые вытесняют остатки наших компаний. Произойдёт разорение отечественных страховых компаний, человек платил – платил страховые суммы, а потом они бах – и пропали. После таких скандалов уже люди, и бизнес, соглашаются сразу на более высокие тарифы, но у приходящих уже настоящих, солидных страховых кампаний. И так происходило везде. То есть, нас ждёт сейчас банкротство страховых кампаний, в том числе и тех, которые будут открываться под некими заграничными вывесками, и потом повышение страховых взносов.

Таким образом, я абсолютно не согласен с Кристалиной Георгиевой. Она, мягко говоря, не права. Или она никогда не занималась страховым бизнесом, или она не очень искренна.

19 июля 2006 

Пайдиев Леонид Евгеньевич

Они и так уже здесь

Новые известия (Москва), 19 июля 2006 г., №125, С.3

Роман Доброхотов

Российские страховщики говорят, что не боятся нашествия иностранных конкурентов

ПОСЛЕ ВСТУПЛЕНИЯ В ВТО ИНОСТРАННЫЕ СТРАХОВЫЕ КОМПАНИИ ПОЛУЧАТ ДОСТУП НА РОССИЙСКИЙ РЫНОК. ВЧЕРА ДИРЕКТОР ВСЕМИРНОГО БАНКА ПО РФ КРИСТАЛИНА ГЕОРГИЕВА ЗАЯВИЛА, ЧТО "ОТКРЫТИЕ ФИЛИАЛОВ ИНОСТРАННЫХ КОМПАНИЙ НЕ СТАНЕТ ДЛЯ РОССИЙСКИХ СТРАХОВЩИКОВ КОНЦОМ СВЕТА". КАК ВЫЯСНИЛИ "НИ", КРУПНЫЕ ОТЕЧЕСТВЕННЫЕ СТРАХОВЫЕ КОМПАНИИ СЕГОДНЯ ДЕЙСТВИТЕЛЬНО СПОКОЙНО ОТНОСЯТСЯ К ПРИХОДУ ЗАПАДНИКОВ. ОНИ ВЕЛИКОДУШНО ПРИЗНАЮТ, ЧТО, ЧЕМ БОЛЬШЕ КОНКУРЕНЦИИ, ТЕМ ЛУЧШЕ. ПРАВДА, СНАЧАЛА ИСПУГ ВСЕ-ТАКИ БЫЛ.

Кристалина Георгиева все же признала, что "возможно, будут отдельные компании, которые окажутся под более сильным конкурентным давлением". Тем не менее представитель ВБ настроена весьма позитивно: "В целом для экономики и особенно для потребителей наличие большего выбора данных услуг станет положительным явлением. История показывает, что чем больше конкуренции в сфере финансовых услуг, включая страхование, тем лучше для потребителей, лучше для экономики". "Вступая в ВТО, приходится, конечно, чем-то жертвовать, - прокомментировал "НИ" ситуацию эксперт российской экспертной группы Игорь Беляков. - Для США это принципиальный момент, а для России страховой сектор не является стратегически важным. Наименее сильные компании будут вытеснены с рынка, но крупнейшие национальные страховщики останутся, а некоторые из них, вероятно, интегрируются с иностранными корпорациями". По мнению специалиста, для мировой практики это совершенно нормальное явление. Что же касается Китая, который добился-таки некоторых ограничений для зарубежных страховщиков, то, как напомнил г-н Беляков, КНР "представляет развивающийся рынок, а мы претендуем на статус рыночной экономики". "В любом случае для потребителя страховых услуг появление новых игроков - это большая удача: выбор существенно расширяется, а усилившаяся конкуренция приведет к повышению качества услуг", - заключил он.

Сами страховщики, по крайней мере крупные тоже, похоже, ничего не опасаются. "Допуск на национальный рынок филиалов иностранных страховых компаний никак не отразится на российском рынке, - заявил "НИ" Леван Васадзе, генеральный директор одной из лидирующих на нашем рынке компаний. - Большинство ограничений на владение иностранцами страховым бизнесом в нашей стране уже сняты, и Allianz XE "Allianz"  - прекрасный пример того, как можно работать в России, еще не вступившей в ВТО. Если Generalli или AIG XE "AIG"  захотят купить акции российской компании, они будут здесь. И чем больше будет таких "первопроходцев", тем больше и взрослее станет наш рынок".

Во Всероссийском союзе страховщиков "НИ" напомнили, что крупнейшие иностранные компании уже имеют свои дочерние структуры в России. Разница между "дочкой" и прямым филиалом заключается лишь в том, что филиал подчиняется законодательству своей страны. Получается, что в случае конфликта со страховщиком российскому гражданину придется иметь дело с иностранным судом. "Для России было бы целесообразно установить переходный период на 7-8 лет, чтобы наши страховщики смогли окрепнуть. За это время должны быть приняты изменения в законодательстве, - рассказал глава Всероссийского союза страховщиков Александр Коваль. - Сейчас юридически такая форма, как филиал, нигде не прописана, и потребуются изменения как минимум Закона "Об организации страхового дела в РФ", Гражданского и Налогового кодексов и ряда других законодательных актов. Без этого открыть прямой филиал никому не удастся".

С российскими специалистами полностью согласны и западные эксперты. "Мы не ожидаем, что результатом снятия ограничений на открытие представительств будет активная экспансия иностранных страховщиков на российский рынок, - сообщил "НИ" Александр Бертолотти, партнер Pricewaterhouse Coopers по работе со страховыми компаниями. - Тем, кто хотел присутствовать на нашем рынке, в целом было разрешено вести свою деятельность в России. Что касается преимуществ для потребителя, то усиление конкуренции увеличит осведомленность о страховых продуктах и поднимет качество услуг, и это, несомненно, хорошо для всех".

НЕВСКОЕ ВРЕМЯ: Страховщики в страхе 

Балтийское информационное агентство (Санкт-Петербург), 18 июля 2006 г.

«Мы согласились на открытие филиалов иностранных страховых компаний»  - это заявление министра финансов Алексея Кудрина, сделанное на саммите по итогам переговоров по ВТО, многие страховщики России восприняли как приговор. Некоторые из них считают, что абсолютно все российские компании будут вытеснены или поглощены уже в течение нескольких ближайших лет.

Скорее всего, слухи о смерти российского страхового бизнеса несколько преувеличены.

Во-первых, точно известно, что будет некий переходный период. Российские переговорщики говорят о семи-восьми годах «отсрочки», а США хотят, чтобы переходный период завершился через пять лет. Это для быстро растущего российского рынка немалые сроки, достаточные для того, чтобы мелкие компании смогли объединиться, а крупные накопить активы.

Во-вторых, опасения российских страховщиков не всегда корректны. К примеру, некоторые из них утверждают, что если иностранные филиалы будут работать по своим правилам, то споры клиенту придется решать за рубежом. Это не так. По нормам международного права иммунитетом от судебного преследования обладают только дипломатические представительства других государств. А коммерческие фирмы обязаны соблюдать национальное законодательство страны, в которой работают.

Другое дело, что на «иностранцев» не будут распространяться разработанные Минфином крайне жесткие правила страхового надзора, которые подавляют развитие российского страхования. Это даст зарубежным филиалам, и без того имеющим солидную фору, дополнительные конкурентные преимущества. Но ведь строгости Минфина были обусловлены недобросовестностью многих российских страховщиков. Не будут наши компании «кидать» клиентов  - не будет и такого надзора.

Тем не менее страховщики не жалели усилий, чтобы избежать соглашения со Штатами. Незадолго до саммита в Петербурге состоялся «страховой» круглый стол, участники которого высказали все мыслимые аргументы против открытия своего сектора рынка. Они единодушно пришли к выводу: если правительство России при вступлении в ВТО допустит на национальный рынок филиалы иностранных страховых компаний, то это негативно отразится на внутреннем рынке.

По словам заместителя генерального директора СК «Русский мир XE "Русский мир" » Евгения Гуревича, открытие рынка совершенно неприемлемо по целому ряду причин.

Во-первых, по его мнению, филиалы иностранных компаний работают по законам страны, где они зарегистрированы, а следовательно, не платят налогов на территории России. Это заблуждение. Все иностранные компании платят налоги по месту работы, а домой вывозят только прибыль.

Во-вторых, по словам господина Гуревича, филиалы зарубежных компаний представляют собой прекрасный канал вывоза капитала. Это опасение так же неактуально. Объявленная с 1 июля полная конвертируемость рубля предусматривает возможность свободного вывоза капитала без всяких специальных каналов.

Исполняющий обязанности руководителя инспекции страхового надзора по Северо-Западному федеральному округу Кирилл Михалевский более оптимистичен. Он считает, что правила игры вполне возможно определить не запретами, а рыночными механизмами, например, заставить иностранцев при открытии филиала открывать в российском банке депозит на крупную сумму, как это делается в некоторых европейских странах, где никто не позволит открыть филиал без внесения такого депозита. В этом Евгений Гуревич поддерживает его:

- Затраты на открытие филиала в странах Евросоюза сопоставимы с затратами на создание новой крупной страховой компании.

По мнению профессора Санкт-Петербургского государственного университета экономики и финансов Светланы Яновой, филиалы иностранных страховых компаний представляют серьезную угрозу для отечественных страховщиков лишь в секторе страхования физических лиц. Дело в том, что российские страховые компании, как правило, учреждаются одним или несколькими юридическими лицами, интересы которых, прежде всего, и обслуживают. Иная ситуация на рынке страхования физических лиц.

- У иностранных компаний выше капитализация, чем у российских, поэтому они более надежны,  - утверждает Светлана Янова.  - Более того, у западных компаний выше и текущая убыточность, а это значит, что они больше и чаще платят страхователям.

По мнению профессора, сохранить независимость смогут лишь крупные компании, работающие в национальном масштабе, а мелким и средним страховщикам останется либо присоединиться к сильным фирмам, либо удовольствоваться ролью страховых посредников.

Суммируя позицию страховщиков, глава «Ингосстраха XE "Ингосстрах" » Александр Григорьев сказал:

- Все очень отвратительно. Но зависит от того, на каких условиях будет подписано соглашение.

Между тем, с точки зрения потребителей, приход иностранных страховщиков более чем желателен. Мизерный уровень страхования рисков, непопулярность обязательного и добровольного автострахования, медицинских страховок, страхования недвижимости, производственных и профессиональных рисков связана с необязательностью и нечестностью в отношении с клиентами российских компаний. Но вопрос  - придут ли иностранцы, еще не решен.

Директор департамента экономического сотрудничества МИД РФ Андрей Кондаков заявил буквально следующее:

- Прошедшая в российских СМИ информация о том, что США готовы пойти на уступки для России в вопросе допуска прямых филиалов иностранных банков, а Россия  - в свою очередь  - на послабления в страховом секторе, не совсем соответствует действительности».

То есть лоббистские усилия страховщиков еще имеют шансы на успех.

комментарии

Алексей Зубец, руководитель центра стратегического анализа и планирования Росгосстраха XE "Росгосстрах" :

- По международным стандартам, российский страховой рынок недоразвит. На классическое страхование (не учитывая различные схемы) приходится лишь около 1 процента ВВП. В развитых странах это может быть и 4 и 12 процентов. То есть вес страховой отрасли в российской экономике существенно меньше, чем в экономически развитых странах. Отсюда потенциально и могло возникнуть представление, что открытие рынка не приведет к существенному ущербу экономике страны. Банковская система более развита, без банка не может существовать ни одно предприятие, а без страховых компаний они могут работать вполне успешно.

Иностранные компании, скорее всего, не смогут существенно раскрутить рынок. На сегодняшний день этот рынок очень невелик  - в 2006 году объем сборов по страхованию жизни в России не превысит 500 миллионов долларов. Причем 500 миллионов  - это оптимистическая оценка, а ради 500 миллионов крупные иностранные компании сюда приходить не будут. Для сравнения: страховой рынок Америки  - это более 1 триллиона долларов. Сейчас наш рынок сравним с Израилем, Сингапуром, Польшей, в лучшем случае со Швецией.

Татьяна Никитина, первый заместитель генерального директора ООО «Росгосстрах XE "Росгосстрах" -Северо-Запад»:

- Мы не ожидаем серьезной агрессии иностранных страховщиков на нашем рынке. Те иностранцы, кто желал работать в России, уже действуют дочерними компаниями и на условиях, которые существуют до соглашения с ВТО. Влияние новых игроков на отечественный страховой рынок будет определяться тактическими условиями соглашения об открытии филиалов, а эта часть соглашения пока не проработана.

Михаил Журавлев

Хотите импортную страховку?

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 17 июля 2006 г., №127, С.9

Евгений Антипов, Дмитрий Шевчук

России в ВТО изменит рынок страхования

СПб. На этой неделе в рамках переговоров с США о вступлении в ВТО Россия согласилась на снятие ограничений на работу иностранных страховщиков на российском рынке.

"В настоящее время ст. 6 Закона "Об организации страхового дела в РФ" ограничивает долю иностранного капитала в страховой компании 49% и ряде областей страхования.

Это сдерживает выход на рынок иностранных компаний, так как им приходится нести риски, связанные с отсутствием полного контроля над создаваемой компанией. Отмена этого ограничения повысит привлекательность российского рынка", - считает Андрей Пеховский, юрист Санкт-Петербургской практики компании "Пепеляев, Гольцблат и партнеры" (59158)*.

"Если представительствам (филиалам) иностранных компаний разрешать вести коммерческую деятельность от имени основных организаций (полностью обслуживать клиентов) на территории России, то в случае наличия соглашения об избежании двойного налогообложения со страной, резидентом которой является иностранная компания, последняя сможет платить некоторые налоги, например налог на прибыль, в стране своей регистрации, то есть не в России. Это может поставить российские и иностранные компании в разные налоговые условия", - добавляет Андрей Пеховский. По прогнозам директора филиала ОСАО "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " (75633)* в Петербурге Дмитрия Большакова, после вступления России в ВТО будет наблюдаться быстрый выход крупнейших "иностранцев" на российский страховой рынок за счет реализации агрессивной рекламной и маркетинговой политики, например тарифного демпинга в течение 1-2 лет.

"Это может привести к сокращению у российских страховщиков клиентской базы частных лиц в мегаполисах (которые в настоящее время могут давать до 70-80% сборов у лидеров), и прежде всего в сегменте страхования имущества", - считает Дмитрий Большаков.

Прогнозы

Прогнозы председателя совета директоров СК "Альянс XE "Альянс"  РОСНО XE "РОСНО"  Жизнь" (79729)* Ханнеса Чопры менее пессимистичны: "Вступление в ВТО само по себе не повлечет большого количества перемен, так как страховой рынок уже довольно открыт. Но это увеличит требования к прозрачности рынка".

В то же время Ханнес Чопра отметил, что иностранные компании, выходящие на российский рынок страхования, могут получить преимущество за счет бренда, если этот бренд известен и символизирует доверие.

***

На заметку

- На конец 2005 г. 24,5% взрослого населения России являются потребителями страховых услуг.

- В США в 2004 г. было застраховано здоровье 84,3% граждан.

Источник: ВЦИОМ и Центр бюджетных и политических приоритетов, США

У страхования глаза велики

Российская газета - Юг России (Ростов-на-Дону), 18 июля 2006 г., №154, С.18

Александр Безменов

Почему буксует система возмещения убытков от терактов

Финансовый рынок реагирует на угрозу терроризма. Страховые компании пытаются внедрять в ЮФО такой вид услуг, как страхование от последствий терактов. Но, вопреки ожиданиям, он не получил широкого распространения.

Угроза терроризма в Южном федеральном округе за последнее время заметно ослабла. И тем не менее бизнесу во многих регионах наносит ущерб даже гипотетическая возможность экстремистских проявлений. Поэтому создание системы надежной страховой защиты по-прежнему актуально. И страховые компании предлагают добровольное страхование и перестрахование рисков, связанных с последствиями терактов. Однако выясняется, что для страхования крупных промышленных и транспортных объектов от криминальных посягательств отдельные страховые компании не располагают достаточными средствами.

Для наращивания финансовых резервов ведущие страховщики объединились в Российский антитеррористический страховой пул. Он предназначен для страхования имущественных интересов юридических и физических лиц, находящихся на территории Российской Федерации, от риска гибели и убытков вследствие террористических актов.

Возможность получить компенсацию вреда, причиненного в результате теракта, предоставляется во всех субъектах ЮФО.

— Эта услуга востребована на рынке, — комментирует директор департамента развития филиальной сети одной из ростовских СК Татьяна Васильева. - Договоры на предоставление такого рода услуги мы заключили с клиентами из Ингушетии, Чечни, Дагестана и Адыгеи. От терроризма нами застрахованы члены верхней и нижней палат парламента Чеченской Республики.

В Адыгее один из клиентов пожелал застраховать перевозку денег. Поскольку нападение на инкассаторов, как правило, осуществляется с применением огнестрельного оружия, этот случай отнесен страховщиками к проявлению терроризма.

— Пункт о противоправных действиях третьих лиц, направленных на уничтожение имущества, является обязательным, — сообщил заместитель директора филиала московской СК в Ингушетии Хусейн Арсельгов. — Без него договоры о страховании имущества нами не заключаются.

Аналогичная ситуация сложилась и в Северной Осетии. Пункт о возмещении урона в результате террористических актов автоматически включается в договоры страхования. Подобные соглашения со страховщиками заключило несколько жителей республики.

А случаев выплаты страховых компенсаций последствий теракта и того меньше. Корреспонденту «РГ» удалось узнать от страховщиков только об одном таком прецеденте.

Компенсацию получило небольшое промышленное предприятие из Моздока, которое располагалось .неподалеку от взорванного госпиталя.

От терроризма страхуются не только в северокавказских республиках. В других субъектах ЮФО, где угроза диверсий несравненно ниже, население также рассчитывает получить компенсацию за потенциальный ущерб. — По желанию клиентов пункт о страховании от террористических актов заносится в индивидуальную программу, — рассказала сотрудник отдела андеррайтинга южнороссийского филиала столичной страховой компании Эмма Филько. — В этом году такой возможностью воспользовались десять жителей Ростовской области. Они застраховали от терроризма свои квартиры и домовладения.

Однако физические лица редко страхуют себя и свое имущество от террора. Даже в тех субъектах, где совершаются теракты. Сопряженные с этим траты не по карману многим жителям ЮФО. В Ингушетии, например, данную услугу не предоставляет даже компания, входящая в антитеррористический пул. Нет интереса.

— Мы еще ни разу не страховали имущество граждан от терроризма, — признался Хусейн Арсельгов. — Жители республики не обращались к нам с такой просьбой. Договора на страхование от терроризма мы заключаем лишь с предприятиями и организациями.

— Подобная услуга не слишком популярна у населения Северной Осетии, — добавляет Валерий Баев, директор североосетинского филиала крупной страховой компании.

И все же даже в более обеспеченных субъектах ЮФО частные лица не спешат выкладывать деньги за страховку своего имущества от терроризма.

— Проведенный среди наших агентов опрос показал, что данный риск особым спросом не пользуется, — сообщила Эмма Филько.

Юридические лица иногда включают в свой бюджет расходы на страхование имущества от терроризма. Но их тоже не много.

— Добровольные виды страхования мало развиты на Северном Кавказе из-за невысокого жизненного уровня, — подытожила Татьяна Васильева.

***

Страхи страховщиков

Эксперт (Москва), 17 июля 2006 г., №027, С.6

Филиалы иностранных страховых компаний будут допущены на российский рынок. Такая договоренность достигнута в ходе переговоров по вступлению России в ВТО

Для хилых отечественных страховых компаний это известие стало поводом для паники. "Это просчет или расчет?" - трагически вопрошает президент Всероссийского страхового союза (ВСС) Александр Коваль.

Между тем для драматических реплик пока особых поводов нет. Западные компании заинтересованы главным образом в работе на розничном рынке, в первую очередь на рынке добровольного страхования жизни. И хотя в теории именно этот сегмент страхового рынка считается основным, фундаментом национальной финансовой системы в целом, практика сегодня свидетельствует об обратном. Спроса на эту услугу наши соотечественники не предъявляют, поэтому российские страховщики до сего дня о ее развитии практически не заботились. Их благополучие базируется главным образом на обязательных видах страхования, на которые иностранцы не очень претендуют. Да и в случае чего защитить эти виды страхования специальными административными барьерами не представляется большой проблемой. Многое, правда, будет зависеть от конкретных условий соглашения между Россией и ВТО. А его подписание опять задерживается: 14 июля вечером Грузия отозвала свою подпись под протоколом о завершении переговоров с Россией в рамках вступления в ВТО.

Зато для руководителей ВСС действительно настали непростые времена. Гендиректор Страхового дома ВСК XE "ВСК"  Сергей Цикалюк считает, что "страховому лобби в лице ВСС в очередной раз не удалось отстоять интересы сообщества, в отличие, скажем, от банковского лобби". Так что перемены в руководстве ВСС представляются весьма вероятными.

Финансовая защита от хакера

Газета (Москва), 25 июля 2006 г., №129, С.12-13

Марина Кадыкова

Страховые компании располагают самым надежным и дорогим антивирусом

В современном мире страхование информационных рисков - один из самых востребованных и перспективных видов страховой деятельности. В России подобного рынка пока нет. Существуют лишь филиалы иностранных корпораций, страхующие свою информационную безопасность, и немногочисленные страховщики, работающие с такими рисками.

Утрата электронных данных может привести к серьезным убыткам. Это могут быть ваши личные электронные деньги или финансовые потери целой корпорации из-за взлома хакерами внутренней сети. Помимо всевозможных далеко не всегда действенных антивирусов и систем безопасности оградить себя от убытков можно и более простым путем - застраховать эти риски. Страховые компании предлагают такую услугу. Хотя страхование информационных рисков - относительно новый вид страховочной деятельности, в последние годы он начал быстро развиваться.

Популярная тема

Страхование информационных рисков - тема в России очень популярная. Ее очень любят обсуждать в бизнес-кругах. Здесь пугают друг друга миллиардными потерями от компьютерных преступлений, совершаемых по всему миру. Логичный вывод - застраховать информриски. 

Но этого не происходит. Страхование информационных рисков - редкий бизнес в России. Это обычная практика для крупных, как правило, иностранных компаний с высоким уровнем риск-менеджмента. "Руководство таких компаний прекрасно осознает, что в случае крупной аварии, связанной с полной или частичной утратой информации, страхование информационных рисков обеспечивает возможность избежать больших расходов, а значит, позволяет в принципе минимизировать стоимость обслуживания информационной системы", -объясняет начальник управления страхования имущества и ответственности страховой компании "Цюрих-Русь XE "Цюрих-Русь" " Елена Баршева.

Что страхуем

По словам страховщиков, информационные риски условно можно разделить на две группы. Первая - это покрытие убытков самого страхователя вследствие компьютерных атак, вирусов, противоправных действий третьих лиц, направленных на взлом информационных систем. Вторая - страхование ответственности организаций, осуществляющих свою деятельность в сфере IT (например, организаций, поставляющих программное обеспечение, являющихся интернет-провайдерами, оказывающими услуги по поддержанию электронных торговых площадок, хранению данных в электронном виде).

Объектом страхования в данном случае будет являться различная информация в электронном виде (архивы, базы данных, библиотеки, документы), которая может быть утрачена из-за взлома информационных систем, сбоя техники под воздействием компьютерных вирусов, непреднамеренной утраты носителей информации, а также вследствие финансового мошенничества с использованием компьютерных систем. Кроме того, существуют финансовые активы - денежные средства и ценные бумаги - в электронной форме, находящиеся на счетах в банках и депозитариях. Риск их утраты также страхуется.

В российской практике данный страховой продукт чаще всего выступает как сопутствующий в пакете комплексного страхования банков. "Отличительной особенностью этого вида страхования можно назвать то, что здесь неприменимы понятия "застрахованное лицо" и "выгодоприобретатель", поскольку страхуются риски только самого страхователя и только в его пользу", - рассказывает заместитель генерального директора, главный андеррайтер страховой компании "Энергогарант XE "Энергогарант" " Антон Легчилин. Компания "Ингосстрах XE "Ингосстрах" " в качестве дополнения к базовой страховой защите по полису предлагает застраховать косвенные убытки и непредвиденные расходы, связанные с наступлением таких страховых случаев, как убытки от временной приостановки коммерческой деятельности при наступлении страхового случая - недополученная прибыль за период вынужденного простоя, текущие расходы по поддержанию бизнеса в период вынужденного простоя. Также можно застраховать дополнительные расходы по экстренному восстановлению бизнеса, как то: временная аренда оборудования и использование процессинговых услуг сторонних организаций, расходы по срочной замене оборудования и программного обеспечения, расходы по расследованию обстоятельств страхового случая, расходы по защите репутации компании.

Страховка от вируса

Прежде всего существует стандартный набор рисков, от которых можно застраховаться: пожар, взрыв, отключение электроэнергии. Но некоторые страховщики готовы покрыть убытки, связанные, например, с несанкционированным вводом данных или их изменением, введением в компьютерную систему мошеннически подготовленных или модифицированных команд, а также с повреждением, уничтожением или перехватом информации и воздействием компьютерных вирусов.

Возможно также покрытие убытков, вызванных уничтожением, повреждением и/или утечкой информационных и финансовых активов и использованием этой информации сотрудниками или третьими лицами в целях извлечения незаконной финансовой выгоды.

Клиент может застраховаться как по полному пакету рисков, так и выборочно - от тех опасностей, которые страхователю кажутся наиболее актуальными.

Как и во всех видах страхования, здесь не обходится без исключений. Например, страхованием не покрываются убытки, связанные с неработоспособностью компьютерных программных продуктов, которые не прошли все тесты и не доказали свою пригодность в обычных условиях ведения дел у страхователя. Ряд исключений прописан и в Гражданском кодексе РФ. Например, страховщик не покрывает убытки, связанные с ущербом, причиненным сотрудником компании или лицами, находящимися с ним в сговоре, с получением доступа третьих лиц к конфиденциальной информации или с приобретением пиратских (нелицензионных) компьютерных программ. Во всех этих случаях страховая компания на абсолютно законных основаниях откажет в выплате страхового возмещения.

Стоимость потерянной информации

За услугу страхования, безусловно, придется заплатить. Средняя стоимость стандартного покрытия составляет от 0,6 до 1,5% страховой суммы в год. По словам заместителя генерального директора страховой компании "Россия" Алексея Галахова, страховая сумма, то есть та максимальная ставка, которая может быть выплачена при наступлении страхового случая, определяется по стоимости восстановления информации. "Если при восстановлении утраченной информации привлекались аудиторские компании и эксперты со стороны, проводились сверхурочные работы, наша страховая компания возмещает данные расходы. В случае порчи или потери такой информации, как, например, проектная документация или патенты, могут заключаться дополнительные соглашения, в которых особо оговаривается выплата страховой суммы без требования обязательного восстановления", - рассказал Галахов.

Ценообразование при страховании информационных рисков - достаточно сложный процесс. По словам страховщиков, страховая сумма рассчитывается по формуле: стоимость копирования данных с резервного носителя информации плюс расходы на предотвращение и уменьшение ущерба, а также расходы на возобновление безвозвратно потерянной информации за строго лимитированный период.

Для информационных активов страховая сумма понимается как действительная стоимость оборудования, программного обеспечения и других составляющих IТ-системы.

Для финансовых активов в электронной форме страховая сумма определяется исходя из возможных убытков, которые страхователь понес бы при наступлении страхового случая.

При определении этих показателей может использоваться как документальное подтверждение стоимости, так и экспертная оценка.

Готовы ли страховщики рисковать?

На сегодняшний день существует не так уж много компаний, готовых заниматься этим видом страхования. "Это связано с тем, что сама отрасль очень быстро развивается, компьютерные вирусы и преступления становятся все более сложными и трудно контролируемыми, и суммы убытков растут в геометрической прогрессии", - объясняет руководитель управления финансовых рисков и ответственности группы "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " Зинаида Кузьмина. Поэтому страховщики, которые не знают, как правильно зафиксировать и рассчитать убыток, этот вид страхования игнорируют.

"Из страховщиков, которые могут составить друг другу здоровую конкуренцию, обладая специалистами с необходимыми знаниями и навыками, можно назвать максимум 3 - 5 компаний", - утверждает начальник отдела страхования имущества и ответственности компании "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" " Михаил Алексеев.

Но все еще впереди, заверили "Газету" страховщики, которые верят, что страхование информационных рисков станет востребованным и перспективным бизнесом.

***

Страховая сумма рассчитывается по формуле: стоимость копирования данных с резервного носителя информации плюс расходы на предотвращение и уменьшение ущерба, а также расходы на возобновление безвозвратно потерянной информации за строго лимитированный период

***

Страховщик не покрывает убытки, связанные с ущербом, причиненным сотрудником компании или лицами, находящимися с ним в сговоре, с получением доступа третьих лиц к конфиденциальной информации или с приобретением пиратских (нелицензионных) компьютерных программ

Полрынка за ВТО

Российская газета (Москва), 25 июля 2006 г., №160, С.5

Олег Гладунов

Сдадут ли свои позиции российские страховщики при вступлении России в мировой торговый союз

НА ПОСЛЕДНИХ ПЕРЕГОВОРАХ с США по ВСТУПЛЕНИЮ России в ВТО ПРОИЗОШЕЛ РАЗМЕН: Россия СОГЛАСИЛАСЬ НА ОТКРЫТИЕ ИНОСТРАННЫХ СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ, А США ОТКАЗАЛИСЬ ОТ ТРЕБОВАНИЙ ПО ДОПУСКУ НА РОССИЙСКИЙ РЫНОК ФИЛИАЛОВ ИНОСТРАННЫХ БАНКОВ.

По мнению зарубежных аналитиков, это не станет "концом света" для страховщиков, а потребители страховых услуг только выиграют. Однако некоторые российские эксперты утверждают, что если отечественные банки еще как-то могут конкурировать с иностранцами, то наши страховые компании к этому совсем не готовы.

"Если у нас в стране страхованием никто не занимается, а такая функция в экономике нужна, безусловно, кого-то нужно звать из-за рубежа" , - считает старший советник по экономике Центра развития фондового рынка Юрий Данилов. По его мнению, за исключением двух-трех страховых компаний, все остальные страховщики у нас занимаются отмыванием денег, минимизацией налогов, но страховой деятельностью так называемые "страховые компании" не занимаются. Банки у нас слабенькие, но есть, а страхового бизнеса как такового нет. И приводит статистику: с 2003 по 2005 год объем страховых премий по отношению к ВВП снизился с 3, 5 до 2 процентов. Отсюда эксперт делает следующие выводы. Первый - страхования как такового у нас нет: 2 процента к ВВП - это меньше, чем было после кризиса в 2000 году. Второй - даже в исключительно благоприятных условиях после введения обязательного автострахования, объем страховых услуг снизился. Выходит, что конкурентоспособность страховых компаний, которые у нас есть, нулевая. "Можно говорить о десяти компаниях, которые дают рекламу, можно говорить о двух-трех компаниях, которые смогут выдержать конкуренцию с западными страховыми структурами (руководители этих компаний об этом часто говорят), но если компании не развиваются в райских условиях, они никогда не будут развиваться и в нормальных условиях" , - констатирует Юрий Данилов.

Надо сказать, такой мрачный взгляд на перспективы российского рынка страховых услуг присущ и другим экспертам. Эти прогнозы комментирует эксперт "РГ".

***

КОМПЕТЕНТНО

Эдуард Гребенщиков,

РУКОВОДИТЕЛЬ ИНФОРМАЦИОННО-АНАЛИТИЧЕСКОГО ОТДЕЛА ВСЕРОССИЙСКОГО СОЮЗА СТРАХОВЩИКОВ:

- По поводу снижения доли страховых премий к ВВП Юрий Данилов прав. Но здесь нужно иметь в виду, что оно происходит в основном за счет уменьшения квазистраховых схем и так называемой "оптимизации налогообложения" через страховые компании.

Сжатие рынка произошло за счет шестикратного снижения премий по страхованию жизни. Если раньше компании выставляли миллиардные суммы, которые якобы принесли им люди, то таким показателям нельзя было доверять. Это и были те самые "серые" схемы. А теперь страхование жизни начинается с небольших показателей - но это уже реальный результат.

Сейчас страховой рынок проходит процесс реструктуризации, который объективно всегда сопровождается снижением объемов. Но по ряду ключевых показателей этот рост уже заметен. У нас появился свой "клуб миллиардеров" - компаний, которые собирают страховой премии больше миллиарда долларов в год. Они и сами уже смотрят за пределы России и даже открывают свои филиалы за рубежом. И сейчас страховщики уже борются за лицензии, что говорит о том, что они не собираются сворачивать классический страховой бизнес.

Ну а насчет допуска иностранных компаний на отечественный рынок, я считаю, что здесь нужно оценивать ситуацию хладнокровно, без эмоций. И не кричать о том, что рынок страхования сдан. Парадокс в том, что сегодня дочерние компании у нас уже работают и создают нашим страховщикам хороший стимул для конкуренции. Все кто хотел - уже вошли. И не факт, что если разрешат открывать в России филиалы, все западные страховщики кинутся к нам. К примеру, в Восточной Европе после снятия запрета филиалов западных страховщиков открылось совсем немного - иностранцам было выгоднее продолжать работать "дочками".

Дело в том, что после разрешения открывать филиалы прописываются условия их работы, а они могут быть разные. На этот нормотворческий процесс уходит порядка одного-двух лет. Плюс при снятии ограничений на работу филиалов дается переходный период - от пяти до семи лет. Таким образом, у наших страховщиков будет вполне достаточно времени, чтобы подготовиться к конкуренции. А так как наш страховой рынок сегодня не стоит на месте, а развивается, то к этому времени западным компаниям придется входить "на растущем рынке" , в котором им будет непросто найти свою нишу.

***

Тем временем

Грузия определилась со своими требованиями, после выполнения которых она даст согласие на вступление России в ВТО. Напомним, что для вступления в ВТО России не хватает согласия США и Грузии, которая недавно отозвала свою подпись под уже согласованным ранее протоколом.

Грузинская сторона поставила следующие условия: ликвидация нелегальных КПП в Абхазии и Южной Осетии, после чего товары должны проходить только через КПП "Верхний Ларс" , а также "борьба с фальсификацией грузинских товаров в России и покушениями на интеллектуальную собственность".

Как сообщил министр иностранных дел Грузии Гела Бежуашвили, МИД получил официальное извещение из ВТО, подтверждающее справедливость позиции Тбилиси в отношении грузино-российского торгового режима. По мнению ВТО, сказал Бежуашвили, Грузия "имела все права для того, чтобы возобновить переговоры с Россией". При этом министр подчеркнул, что его страна стремится к установлению "цивилизованных, транспарентных и открытых отношений" с Россией.

Теперь Тбилиси намерен начать диалог по этим вопросам. По словам министра экономического развития Грузии Ираклия Чоговадзе, в Минэкономразвития России направлено письмо с предложением возобновления переговоров.

Страховщики уверены в себе

Гудок (Москва), 25 июля 2006 г., №128, С.2

Татьяна Овчарова, соб. корр. "Гудка"

Вступление России в ВТО означает для российских страховщиков усиление конкуренции, но "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " уверен в своих перспективах.

Присоединение России к ВТО "сделает неизбежным присутствие иностранных компаний, а новые правила игры станут серьезным испытанием для средних и мелких страховых компаний", заявил вчера на пресс-конференции, посвященной развитию страхового рынка в РФ, вице-президент группы компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " Рафаел Минасбекян.

РГС, однако, по его словам, "достаточно уверен в себе". Позитивные прогнозы на будущее "Росгосстраха XE "Росгосстрах" " он подтвердил данными статистики: налицо тенденция увеличения расходов населения на страхование, при этом отмечается значительный рост (на 62%) сегмента страхования жизни.

Как известно, допуск в Россию иностранных страховщиков стал предметом торга с США по условиям вступления России в ВТО. Накануне саммита G8 глава Минфина РФ Алексей Кудрин объявил, что в этом вопросе "достигнуты определенные договоренности".

***

СПРАВКА

Группа компаний "Росгосстрах XE "Росгосстрах" " представляет собой вертикально интегрированный холдинг. Он состоит из ОАО "Росгосстрах", 3 региональных, 7 межрегиональных универсальных страховых компаний, ООО СК "РГС-Жизнь", занимающегося страхованием жизни и негосударственным пенсионным обеспечением, а также ООО "РГС-Медицина", осуществляющего операции по обязательному медицинскому страхованию.

Страхуют все

Южный репортер (Ростов-на-Дону), 24 июля 2006 г., №028, С.9

На минувшей неделе подтвердились худшие опасения отечественных страховых компаний: во время саммита «G8» российское правительство разрешило открывать на территории нашей страны филиалы иностранных страховых компаний. Тем самым было выполнено одно из главных условий США по присоединению России к ВТО. Смогут ли региональные страховщики конкурировать с иностранцами и удержат ли позиции на рынке? Ответ на этот вопрос искали эксперты «ЮР».

***

Игорь Дробышев, директор страховой компании «Ставрополье»:

— Процесс глобализации в страховом бизнесе неизбежен. Еще до саммита можно было наблюдать, что мелкие страховые компании уходят с рынка или скупаются крупными. На сегодняшний день региональных страховщиков уже почти не осталось. Допуск иностранных компаний на российский рынок лишь ускорит давно идущий процесс, ни больше ни меньше.

Я не думаю, что иностранные специалисты имущественного страхования активно пойдут на наш рынок, он слишком специфичен, как и вся экономика страны. Отечественные страховщики уже давно привыкли к мелким нарушениям законодательства. Так, при пожаре из-за случайно брошенного окурка отечественная компания, скорее всего, возместит ущерб, а иностранная проведет тщательное скрупулезное расследование и откажет в выплате страховки.

Что касается страхования жизни и здоровья, здесь иностранные страховщики, несомненно, захватят лидирующие позиции и будут их удерживать.

Страховая культура населения из-за обилия предложений, конечно, возрастет, а цены, в свою очередь, снизятся. Однако боюсь, что наряду с известными, сильными и надежными страховщиками в России появится масса недобросовестных. Двери открыли для всех, и вместе с лидерами западного страхового рынка в Россию хлынет масса «мусора», от которого придется очищаться годы.

***

Владимир Клейменов, начальник департамента по связям с общественностью компании «Ингосстрах XE "Ингосстрах" »:

— Дальнейшее развитие событий во многом будет зависеть от правил регулирования деятельности филиалов иностранных страховых компаний на территории России. Без этого на рынке может остаться не более десятка крупнейших национальных страховщиков. Мы также не исключаем вывода капитала, поскольку ряд отечественных компаний предпочтет перерегистрироваться в офшорах и войти на российский рынок в качестве «иностранных», пользуясь льготами и привилегиями. Вполне реальна угроза притока мошенников и недобросовестных страховщиков. Им не нужно капитала и резервов, поскольку они и не собираются осуществлять выплаты. Такие компании просто собирают деньги и исчезают. И защитить нашего страхователя от них будет трудно. Солидным же иностранным компаниям выгоднее создавать не филиалы, а дочерние компании. Следует понимать, что вопрос о работе иностранных филиалов будет решаться сугубо на политическом уровне. Экономических аргументов не существует. Принимая решение, необходимо помнить простую закономерность: если иностранным страховым компаниям разрешат работать через прямые филиалы, наши страховщики быстро станут иностранными.

***

Алексей Коваль, президент Всероссийского союза страховщиков:

— Пришествие иностранных страховых компаний неизбежно, но удар по отечественным страховщикам можно смягчить. Этой осенью мы планируем предложить ряд поправок в закон «Об организации страхового дела», Гражданский и Налоговый кодексы, согласно которым филиалы иностранных страховщиков будут работать на условиях дочерних компаний. В этом случае им придется получать лицензию российского «Страхнадзора» и отчитываться перед ним и налоговыми органами. Ряд поправок касается требований к иностранным страховщикам, в том числе описание их работы, а также определение самого термина «филиал». Сейчас прямые филиалы иностранных страховых компаний в России запрещены, а действующим законом установлена квота в 25% на участие иностранцев в совокупном уставном капитале отечественных страховщиков. Квота выбрана на 4,3%, то есть менее чем на пятую часть. Если филиал законодательно будет приравнен к дочерней компании, то привлекательность его открытия в России станет существенно ниже. К тому же в таком случае иностранные страховщики будут платить налоги в российский бюджет.

ВТОржение иностранцев

BusinessWeek Россия (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.42-45

Ольга Кучерова, Юлия Локшина

Страховой рынок скоро будет открыт для внешней экспансии, но у руководства страны есть возможность подпортить заморским страховщикам жизнь на российской земле

НЕ ТАК СТРАШЕН ЗАПАДный страховщик, как его "малютки", точнее, филиалы -такой точки зрения придерживалось страховое лобби, до недавнего времени всячески препятствовавшее допуску иностранцев в Россию. Однако несмотря на категорические заверения властей в духе "No pasaran!", решение об открытии рынка для зарубежных компаний принято: страховщиками пожертвовали ради сохранения независимости банковского сектора.

Опасения отечественного бизнеса, едва встающего на ноги, понятны: кому захочется делиться "пирогом" в $1,5 млрд. премии. Особенно с учетом того, что этот "пирог" в ближайшее время должен пухнуть как на дрожжах. И ничего, что сами мы "съесть" его пока не в состоянии, -пусть будет. Хотя понятно, что при действующей политике Федеральной службы страхового надзора (ФССН), усердно отзывающей лицензии, количество российских страховщиков будет стремительно сокращаться. По разным оценкам, на рынке останется от 100 до 300 компании, преимущественно крупных или же связанных "семейными узами" (кэптивных или входящих в крупные ФПГ). И еще большой вопрос, осилят ли они поднимающийся "пирог" страхового рынка.

ЧЕРЕЗ ТРЕТЬИ РУКИ

СЕГОДНЯ самая масштабная проблема лидеров рынка - чудовищный кадровый голод (продукты есть - продавать некому). Самая актуальная задача - - создание агентских сетей. И в этой ситуации у западных компаний есть серьезное технологическое преимущество: они привыкли работать через третьи руки, что существенно сокращает издержки. "Западные страховщики, придя в Россию, в первую очередь будут развивать брокерский бизнес: на Западе никто не строит собственные гигантские сети, подобные той, которую имеет "Росгосстрах XE "Росгосстрах" ". Страховые компании работают через страховых или универсальных финансовых брокеров", - говорит Сергей Тришин, исполнительный директор Объединенной страховой группы. Впрочем, брокеров-консультантов тоже нужно обучать, и на это потребуется время, так что небольшая фора у компаний, активно развивающих свои сети, есть.

Правда, западные игроки могут привлечь кадры с рынка, и это не может не беспокоить местных страховщиков.

ВЫХОД? ЕСТЬ!

САМОЕ страшное для отечественных страховщиков - ожидаемый демпинг со стороны более крупных, опытных и имеющих доступ к дешевым длинным кредитам западных финансовых структур. Однако с этим можно бороться - для того и существует господдержка отечественного производителя. Именно она, по сути, должна сгладить все негативные последствия от допуска на рынок иностранцев. Правда, такая поддержка может коснуться далеко не всех российских игроков, но эта концепция укладывается в формулу чистки страховых рядов, намеченную ФССН.

Ни для кого не секрет, что мощный импульс развитию страхового рынка в России дало ОСАГО: население задумалось о страховании вообще, страховщики получили практически всеобъемлющие базы данных по клиентам (собственно, семья, у которой нет хотя бы одного автомобиля, не входит в целевую аудиторию для страховых компаний).

Теперь на очереди другие виды обязательного страхования. По-прежнему муссируется идея "обязаловки" по жилью: его страхование планируется перевести из разряда добровольных (сейчас нам эта страховка навязывается в квиточках на оплату коммунальных услуг) в обязательные. Эта инициатива Госстроя была вяло поддержана на всех уровнях, в том числе и главой ФССН Ильей Ломакиным-Румянцевым. И хотя в начале июня комитет по законодательству в очередной раз отклонил этот проект, вопрос явно еще не закрыт. Ничего, что под него придется законы - вплоть до Конституции РФ - переписывать, зато какие возможности для протекционизма: иностранцев ведь точно к "обязаловке" не допустят, так как существующий закон не позволяет, а ограниченный круг российских страховщиков к кормушке пристроят, дав им тем самым выстоять в борьбе и, кроме того, неплохо заработать. Страхование жилья менее рискованно, чем то же ОСАГО, а значит, обещает быть более доходным. Премии по нему явно будут отличаться от 30 - 40 рублей, которые сейчас платят желающие за "полугосударственную" страховку московского жилья.

Со следующего года планируется запустить программу обязательного страхования опасных объектов (ОПО), под действие готовящегося закона подпадает около

240 тыс. объектов, от АЗС до крупных химических предприятий. Понятно, что суммы взносов и здесь обещают быть приличными: нижний предел ответственности по этому виду страхования установлен в 10,5 млн. рублей.

В НАГРУЗКУ К КРЕДИТУ

ПОМИМО строго и официально обязательных видов страхования есть еще один резерв развития рынка за счет отечественных компаний - "почти обязательные" виды, так или иначе связанные с получением кредитов: каско, страхование жизни заемщика, страхование приобретаемой недвижимости и т.п. Кредитная организация сейчас почти всегда рекомендует уполномоченных страховщиков, то есть своих партнеров. Не выполнить эти рекомендации значит не получить кредит. А в список уполномоченных компаний иностранцам попасть, возможно, будет нелегко: ведь "партнерство" зачастую означает аффилированность, и банк будет стоять насмерть, отстаивая интересы родственной структуры. К тому же вполне вероятно, что вновь пришедшие западные компании столкнутся еще и с противодействием коллег, уже застолбивших территорию.

Позицию давно и прочно обосновавшихся в России западных компаний озвучил сотрудник компании AIG XE "AIG" , пожелавший остаться неназванным: "Те иностранные компании, которые уже присутствуют на российском рынке, потратили на знакомство с его особенностями достаточно много сил и не хотели бы, чтобы их конкуренты пришли "на все готовенькое".

ИНОСТРАНЦЫ В РОССИИ

НО НА САМОМ деле проблемы может и не быть. Борьба за доступ западных страховщиков на российский рынок носит все-таки преимущественно политический характер - для Америки это предмет торгов за вхождение России в ВТО. Сегодняшняя ситуация свидетельствует о том, что самим страховщикам российские просторы не очень-то и нужны, по крайней мере, в плане объемов, ведь они и в существующих-то условиях не выбирают 25-процентную квоту своего присутствия: общий объем иностранного участия в совокупном уставном капитале российских страховых компаний никогда не превышал 5% (см. график).

До сих пор присутствие западных страховщиков на рынке ощущалось слабо. Те, кто есть, были заинтересованы в основном в развитии накопительного страхования жизни, до которого, по большому счету, еще не доросли отечественные страховые компании. Дело в том, что это направление требует многомиллионных вложений (американская компания AIG XE "AIG" , к примеру, уже инвестировала в развитие страхования жизни в России более $50 млн.), которые окупятся не раньше, чем через 8-10 лет. Деньги в первую очередь идут на создание агентских сетей и обучение сотрудников плюс затраты на программное обеспечение и организацию офисов.

У многих отечественных компаний просто нет таких средств, у других отсутствует четкое понимание, зачем делать столь долгосрочные вложения в нашей непредсказуемой стране. Еще одна проблема - слабое доверие россиян к местным страховщикам. Если, по данным ВЦИОМ, 60% российских граждан не уверены, что основные игроки останутся на рынке через 20 лет, то о каком накопительном страховании может идти речь?

Западные же страховщики обладают достаточными ресурсами, чтобы вложить серьезные суммы и годами ждать окупаемости. За их спиной - долгие годы работы на западных рынках, раскрученные бренды и доверие жителей многих стран. Однако куда сложнее отечественным компаниям отдать другой кусок "пирога" - имущественное страхование. А зарубежные филиалы не оставят его без внимания: они не понаслышке знакомы со спецификой, ибо уже многие годы принимают на себя перестраховочные договоры из России.

ВНЕ ПОЛИТИКИ

Но суть интриги в следующем: дочерние компании, не говоря уже о компаниях с небольшой долей участия иностранцев, обязаны действовать по законам той страны, в которой работают. А филиал не подконтролен стране пребывания, он руководствуется законодательством своей страны. Поэтому в условиях нашей экономической, мягко говоря, нестабильности филиалы хотя бы законодательно могут быть защищены, в отличие от "дочек". И потому сей факт, возможно, спровоцирует экспансию заморских игроков.

Но и в этом вопросе россияне могут легко поставить заслон. На прошлой неделе стало известно о готовящихся поправках в закон об организации страхового дела в ГК и Налоговый кодекс. В них планируется прописать условия работы иностранных филиалов в России, например, обязать их получать лицензию на работу, фактически приравняв к "дочкам". То есть называть подразделения иностранных страховщиков смогут как угодно, а по сути регулирование их деятельности отличаться будет мало. Благо, есть прецеденты за рубежом.Немцы, например, приравняли филиалы по условиям работы к дочерним компаниям, - говорит Александр Коваль, глава Всероссийского союза страховщиков. -А это значит, что они на общих условиях получают лицензию и платят налоги. Во всей Европе филиалы иностранных компаний формально работают, но их деятельность незаметна". Однако намерения российских властей при этом, конечно же, благие. Идея подается под тем соусом, что это в первую очередь защита клиентов, ведь у нас нет никакой гарантии качественной работы иностранных компаний, поэтому нужны четкие требования.

Таким образом, паника среди российских страховщиков может оказаться преждевременной или вообще излишней: российские власти всегда могут найти способ сначала пойти на уступки, а потом поставить западный мир на место.

***

Слабое звено

Россияне надеются, что с приходом иностранцев на российский страховой рынок качество услуг в этой сфере повысится. Однако наши страховщики не разделяют иллюзий соотечественников. "Если пустить сюда иностранцев бесконтрольно, рынок будет наводнен недобросовестными компаниями, и вся борьба за очищение российского страхового рынка пойдет насмарку, - считает замгендиректора СК "РЕСО-Гарантия XE "Ресо-Гарантия" " Игорь Иванов. -Почему-то полагают, что придут исключительно "гранды", но надо понимать: будет много компаний-однодневок, в том числе специально созданных". Клиент должен иметь право отстаивать свои права, а история знает прецеденты, когда западные компании не выполняли своих обязательств, а клиентов приглашали судиться в свою страну. "Иностранный страховщик, который хочет всерьез работать на нашем рынке, откроет дочернюю компанию, а не филиал, - утверждает генеральный директор группы "АльфаСтрахование XE "Альфа-Страхование" " Владимир Скворцов.

Впрочем, кто бы говорил. Российский страховой рынок и сам являет собой печальное зрелище. "Не секрет, что многие наши компании долгие годы использовали серые схемы, фактически занимаясь псевдострахованием, - говорит первый замгендиректора ЗАО "МАКС XE "МАКС" " Владимир Когтев. -Поэтому не существовало реального представления об объемах рынка: они были сильно искажены".

Еще недавно рынок состоял из множества мелких и малозаметных компаний -в 1996 году на нем действовало около 2,5 тыс. игроков. За прошедшее десятилетие из списка выбыло более полутора тысяч страховщиков, чему способствовала начавшаяся в последние годы чистка рядов.

Однако финансовые показатели российских игроков все равно не идут в сравнение с показателями западных компаний. Капитал средней или крупной европейской страховой фирмы все еще можно соотнести с капиталом всего нашего страхового рынка. По данным Росстрахнадзора, более 30 компаний имеют уставной капитал свыше 1 млрд. рублей, капитализация всей системы - какие-то 143,1 млрд. рублей. "Сейчас идет постепенный процесс наращивания средств, это переломный период для рынка, то есть страховой рынок как таковой еще не сформирован", - говорит профессор Российской академии предпринимательства Елена Качалова.

Страховой бизнес не особенно привлекает инвесторов, заметно проигрывая таким сферам, как строительство и добыча ресурсов. "Страховая компания и сам процесс организации страхового бизнеса -долгосрочный проект, - поясняет заместитель генерального директора СК "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " Александр Варенцов. - При этом наряду с низкой скоростью возврата инвестиций они не обладают и высокой гарантированностью возврата". К тому же не стоит думать, что с исчезновением балласта в виде сомнительных компаний, у которых ФССН отозвал лицензии, серые схемы навсегда исчезли из жизни страховщиков.

Впрочем, в "запущенности" рынка следует, конечно, винить его регулятора. Да, в последнее время он взялся за расчистку страховых авгиевых конюшен, но сегодня назвать его работу эффективной не берутся даже сами страховщики. Роль ФССН, по сути, сводится к двум функциям: лицензированию и контролю за соблюдением действующего законодательства. Штат и бюджет службы позволяют худо-бедно справляться с этими обязанностями. "О том, чтобы следить за развитием рынка, регулировать его деятельность, и речи не идет, - говорит вице-президент "АМСКОМ" Александр Моисеенко. -Компании предоставляют отчетность, требования к которой носят формальный характер. Реальность текущего дня: накануне отчетных дат страховщики приводят документы в надлежащий вид, а потом продолжают "играть в бизнес", то есть заниматься бизнесом, который выходит за рамки требования нормативных документов, регулирующих страховую деятельность".

Страховому рынку явно не хватает такого регулятора, как Центробанк в банковском секторе: тот может отслеживать работу банкиров практически в режиме реального времени (да и кадры позволяют- по численности специалистов российский ЦБ лидирует среди европейских регуляторов). Но для страховщиков такого надсмотрщика нет, хотя те и являются полноправными участниками финансового рынка.

***

Пришедшие вместе

Прочно обосновались в России: AIG XE "AIG" , Zurich XE "Zurich Insuranse" , Чешская страховая компания XE "Чешская страховая компания" , японская Aioi Insurance Company, германская Ergo ("Русь XE "Русь" ").

В 2001 году Allianz AG XE "Allianz"  вступила в альянс РОСНО XE "РОСНО" , выкупив 47,4%.

В 2005 году американская страховая группа АСЕ Group учредила дочернюю компанию "Эйс".

В мае 2005 года японская страховая компания Mitsui XE "Mitsui Marine"  Sumitomo XE "Sumitorno Marine"  Insurance заключила договор о сотрудничестве с "Ингосстрахом XE "Ингосстрах" ".

В марте 2006 года крупнейшая британская страховая компания Aviva XE "Aviva"  получила лицензию на деятельность в России (это уже второе "пришествие" британца на наш рынок).

Кроме того, на российском рынке работают западные страховые брокеры -Marsh XE "Marsh Inc"  & McLennon, HORST, а также перестраховочная компания Munich

***

Зачем России вступать в ВТО?

Комсомольская правда (Нижний Новгород), 19 июля 2006 г., №104, С.8

Александр Зюзяев, Валерий Рукобратский

Что россияне получат от присоединения страны к Всемирной торговой организации, не разорится ли отечественный бизнес

Все уже думали, что вот чуть-чуть - и наконец-то Россия сольется в экономическом экстазе с мировой экономикой. Наши министры наперебой твердили, что вступление в ВТО - дело решенное и протокольно случится аж в самый разгар саммита "большой восьмерки" в Питере. Ан нет, не вышло.

Переговоры с США - последней страной, не давшей добро на наше вступление в ВТО, - так ни к чему и не привели. Тут еще и Грузия (вы не поверите, но эта маленькая страна уже несколько лет как член ВТО) свою подпись из протокола о том, что она не против вхождения России в мировую экономику, отозвала. А нужно, чтобы абсолютно все члены (142 страны) дали свое "добро".

Разговоры о нашем вступлении в ВТО идут уже последние пять лет. И с каждым годом все меньше россиян понимают смысл происходящего. По крайней мере так показывают опросы ВЦИОМа. С 2002 по 2006 год число наших граждан, затруднившихся сказать, нужно ли нам вступать во Всемирную торговую организацию, выросло на пять процентов.

Ох уж эти "ножки Буша"!

Главная причина, почему переговоры с США зашли в тупик, по словам министра экономики и торговли Германа Грефа, - несогласие России пускать к нам штатовское мясо без подтверждения качества продукции американскими ветеринарами. Звездно-полосатые переговорщики убеждают нас, что их свинина, говядина и "ножки Буша" без всяких ветеринаров соответствуют всем стандартам. Наши же боятся, что Россию завалят генномодифицированной продукцией. Переговоры перенесли на осень. А может, она нам вообще не нужна, эта мировая экономика?

- Вступление в ВТО - это не для того, чтобы Россия была не хуже всех, как может показаться, а чтобы мы все с вами стали жить лучше, - ратует за глобализацию руководитель стратегического департамента консалтинговой компании ФБК Игорь НИКОЛАЕВ. - Чтобы росла конкурентоспособность не только нашей экономики, но и страны в целом.

- А мы, простые россияне, эту "хорошую жизнь" заметим?

- Как раз вы-то, простые россияне, и выиграете от вступления в ВТО. Вот говорят, что, разрешив размещать в России филиалы зарубежных страховых компаний, правительство "сдало" наших страховщиков. Вопрос: кому от этого хуже? Хуже отечественным компаниям, а население только выиграет. Иностранные филиалы работают по более передовым технологиям, более эффективно и по меньшим ставкам.

- Но ведь может так получиться: иностранцы дождутся, когда отечественные страховщики "загнутся", а потом снова поднимут тарифы?

- Это трудно представить. Ведь мы пускаем на новых условиях в страну не одну страховую компанию, а страховщиков из всех стран - членов ВТО. Всем им сговориться невозможно.

О ком мы заботимся: о финансистах, страховщиках и банкирах или о потребителях? Если о населении, то оно от вступления в ВТО выигрывает.

Выживает сильнейший?

- А в экономике, получается, выживет сильнейший?

- Ничего страшного не случится. Все виды бизнеса будут вполне нормально существовать, где-то просто будет больше иностранцев. Опасность часто преувеличивается. С тем же допуском филиалов иностранных банков. В некоторых странах Восточной Европы, например, в Латвии, разрешили открывать их филиалы. И ничего с этой страной страшного не случилось. Да, какие-то латвийские компании разорились, но на их место пришли другие фирмы.

- Предположим, что сегодня мы вступили в ВТО. А завтра уже к нам завозят товары по сниженным пошлинам?

- Конечно, так не будет. Когда со всеми странами подписаны договоры, потом подписывается акт о вступлении страны в организацию. Это происходит на очередной сессии ВТО. И только с этого момента все договоры вступают в силу. Но в них указаны переходные периоды. Те же таможенные пошлины будут изменяться в течение пяти лет.

- Сейчас вступление в ВТО затормозилось, надолго ли?

- Сейчас были брошены все силы для того, чтобы, как у нас всегда бывает, принять документ к определенному событию. Такой уж у нас менталитет. Ну а если этого не произошло, то чего упираться? Теперь уж как получится. Вступим мы в ВТО в лучшем случае в следующем году.

Но это случится только в том случае, если Россия сделает определенные выводы и будет считаться с интересами всех участников ВТО. Имею в виду пример с той же Грузией. И когда мы, якобы заботясь о здоровье россиян, боремся с грузинским вином и минералкой, нельзя забывать, что эта палка может ударить по нам самим. Одна такая маленькая страна способна заблокировать весь процесс.

Управляющие рисками

Новый КЁНИГСБЕРГ (Калининград), 01 июля 2006 г., №007, С.48, 49, 50

Елена Назарова

СТРАХОВАНИЕ

На российском страховом рынке пока не создано условий для развития инфраструктуры, и розницей занимаются сами страховые компании. В Калининграде этот перекос еще более заметен: страховой брокер является почти экзотикой.

ПЕРЕВЕС СТРАХОВЩИКОВ

В настоящее время в Калининграде представлено около сотни российских страховых компаний. Их концентрация здесь примерно втрое выше, чем, например, концентрация банков. Как следствие, ориентироваться во всем спектре страхового предложения потребителю довольно сложно.

Самое простое решение для клиента - покупка стандартного полиса в хорошо известной страховой компании. Но если риск, который требуется застраховать, выходит за рамки стандартных программ, то уже на этапе оценки возникают коллизии между страховщиком и страхованном. Часто то же самое происходит и при наступлении страхового случая. В таких ситуациях уместно вмешательство консультанта, который оказал бы профессиональное содействие сначала в выборе страховщика, затем - юридическую помощь в случае разногласий с ним в оценке рисков и ущерба. Это - основные функции страховых брокеров, ключевой характеристикой которых должна быть их независимость от страховщиков. Источник дохода брокера - комиссионное вознаграждение, выплачиваемое из страховых премий, поэтому клиенту-страхователю услуги страхового брокера не стоят дополнительных затрат.

В развитых странах количество страховых брокеров на порядок превосходит количество страховых компаний. В России это далеко не так: по оценкам московских экспертов, в стране реально действует лишь две-три сотни брокеров, что примерно в четыре-пять раз меньше численности страховых компаний. В Калининградской области в реестре департамента страхового надзора числится дюжина брокеров. Однако подобные реестры в России фиксируют тех, кто возникает на этом рынке, но не отслеживают тех, кто его покидает. Поэтому количество реально работающих страховых брокеров гораздо меньше. По оценкам специалистов, в Калининграде их всего пять или шесть, и их доля в общем объеме заключенных договоров страхования почти незаметна.

ПОДМЕНА ПОНЯТИЙ

Еще одна особенность российской специфики, неизбежно проецируемая на калининградскую почву, - выполнение брокерами чисто агентских функций. Даже из того мизерного количества игроков, которые зарегистрированы и действуют, лишь единицы являются брокерами в традиционном понимании. Роль остальных ограничивается заключением страхового договора и получением комиссионных, а помощь в оценке рисков и разрешении споров между страхователем и страховщиком остается вне поля их деятельности.

"Согласно Закону РФ "Об организации страхового дела", страховой брокер обязан получить лицензию на осуществление страховой брокерской деятельности и застраховать свою профессиональную ответственность. Но подозреваю, что найти брокера, имеющего реестровый номер Госстрахнадзора, практически невозможно", - комментирует Александр Тимошенко, руководитель калининградского филиала "Страхового дома "ВСК XE "ВСК" ". Фактически, брокеры функционируют вразрез с законом об организации страхового дела, который разделяет понятия "агент" и "брокер".

Причина - в незначительности операций, в которых большинство брокеров находит себе применение. Наиболее часто они специализируются на добровольном страховании транспортных средств и на ОСАГО, располагаясь в автосалонах или в помещениях фирм, оказывающих услуги по регистрации автомобилей. Во-первых, их помощь клиенту в выборе страховой компании подменяется их собственным выбором в пользу максимальной величины получаемых ими комиссионных. Во-вторых, брокерское обслуживание подразумевает заключение договора между страхователем и брокером. Однако если речь идет об одном-двух рисках клиента, к тому же рисках невысокой стоимости, наличие такого договора брокеры считают излишним.

Выход брокерских компаний на качественно новый уровень пока сложно прогнозировать. Например, для них мог бы стать перспективным сегмент страхования рисков крупных и средних предприятий. В каждом из них брокеру пришлось бы иметь дело с набором различных рисков - от ОСАГО и КАСКО до страхования ответственности топ-менеджмента, и такое сотрудничество могло бы быть взаимовыгодным, ведь каждый из рисков корпорации требует своего подхода к обслуживанию. Однако, по заключению наблюдателей рынка, страховым брокерам в этой системе места не находится, поскольку агент страховой компании, как правило, напрямую договаривается с менеджером, отвечающим за организацию страховой защиты.

В СВЯЗКЕ С РЫНКОМ

Впрочем, сами брокеры оценивают перспективы своего бизнеса вполне положительно. Заместитель генерального директора "Калининградского страхового брокерского дома" Алексей Гусак отмечает "Сейчас в Правительстве РФ проходит согласование новая редакция закона об организации страховой дела. Мы ожидаем, что в ней деятельность брокеров будет прописана более подробно. Кроме того, через год брокеры должны будут обзавестись лицензиями, и на рынке останутся только те, кто всерьез намерен заниматься этим делом". Директор компании "Страховые брокеры и консультанты" Игорь Прокопчук также оптимистичен: "Для страхового рынка необходима CBOS инфраструктура, частью которое и являются брокеры. Не идем же мы на сталелитейный завод, чтобы купить иголки. Так и на страховом рынке: розницей должны заниматься брокеры. В развитых странах на их долю приходится до 80% всех страховых контрактов".

Пока же страховщики сами развивают свой розничный бизнес и не стремятся отдать его в руки посредников. Если вновь прибегнуть к сравнению страхового рынке со "сталелитейным заводом", то сейчас он выпускает "иголки" лишь в единичных количествах, не стремится повышать их качество, принципиально не продает их оптовикам и покупателей у него единицы: почвы для развития розничной инфра структуры пока нет.

Что ждет российский рынок финансовых услуг после вступления в ВТО

Банковское дело (Москва), 27 июля 2006 г., №007, С.64-66

Подготовила Вера Фурсова

1 июня 2006 г. в Торгово-промышленной палате РФ состоялся круглый стол на тему: "Вступление в ВТО: последствия для российского рынка финансовых услуг" , подготовленный международным банковским клубом "Аналитика без границ" , подкомитетом по банковской деятельности Комитета ТПП РФ по финансовым рынкам и кредитным организациям, Национальной валютной ассоциацией.

В заседании приняли участие представители ЦБ РФ, Минэкономразвития РФ, Госдумы РФ - всего более 70 кредитных организаций Москвы, России и ближнего зарубежья.

Елена Ширинская, вице-президент АКБ "Связь-Банк" , отметила, что задача интеграции в мировую экономическую систему лежит в основе организации международного банковского клуба "Аналитика без границ" , цель которого - создание единого информационно-аналитического пространства на территории России, СНГ и Восточной Европы. Россия все больше интегрируется в мировую экономическую систему, вступление в ВТО - это очередной шаг. Этот процесс вызывает неизбежные изменения в функционировании российской банковской системы. Поэтому задача клуба - собрать максимально полную информацию об этих изменениях, чтобы участники его мероприятий смогли адаптировать к ним свой бизнес, заранее подготовиться, максимально использовать положительные стороны и нивелировать отрицательные.

Подстраиваться под чужие "хотелки" не будем

А. А. Козлов, первый заместитель председателя Центрального банка Российской Федерации, отметил, что если текущая ситуация с регулированием доступа иностранных финансовых учреждений на российский рынок останется такой, какой она в основном и зафиксирована в переговорной позиции, то никаким взрывным образом это не отразится на состоянии российской банковской системы.

Предполагается сохранить уровень открытости, который уже достигнут реально в доступе иностранных банков на российский рынок банковских услуг. И если не будет сделано каких-то резких, стратегических порывов, а мы не хотим этого делать, то вступления в ВТО с макроэкономических позиций почти никто не заметит. Это первый тезис.

Второй тезис заключается в следующем: достигнутая степень открытости российского рынка банковских услуг значительна даже по международным меркам. Это результат того, что Российская Федерация сама избрала для себя путь финансовой валютной либерализации. Самым видимым элементом этой либерализации является решение Центрального банка отменить с 1 июля текущего года остающиеся ограничения по резервированию операций, связанных с движением капитала через границу.

Таким образом, подчеркнул А. Козлов, нынешняя степень либерализации рынка финансовых услуг в России уже достаточно высока. Спрос российской экономики на банковские финансовые услуги, в первую очередь на кредитование, почти в 2 раза превышает возможности российской банковской системы. И может быть, для экономики хорошо, что произошла такая валютная либерализация: предприятия могут компенсировать недостаток кредитных ресурсов за счет внешнего рынка и развиваться достаточно неплохими темпами. Поэтому утрата российским банковским сектором фактически половины рынка кредитования против тех плюсов, которые имеет валютная либерализация, - это достаточно сбалансированный результат. В течение ряда лет такая пропорция может сохраниться. Конечно, амбиции и желания российских банков выигрывать в конкурентной борьбе могут привести к тому, что баланс вновь изменится в их пользу.

Россия сделала достаточно широкой жест в пользу контрагентов по переговорам о вступлении в ВТО. Потому что такую же степень открытости рынка имеют только развитые страны.

Третий тезис заключается в том, что нужно находить разумный баланс между потребностями экономики в финансовых услугах и интересами развития национальной банковской индустрии. Такая большая страна, как Российская Федерация, на историческую перспективу не должна отказываться ни от национальной валюты, ни от национальной банковской системы. "И если небольшие страны Центральной Европы могут пожертвовать этим в пользу других плюсов экономической интеграции со своими соседями, то наша экономическая и историческая судьба состоит в ином: должную степень самостоятельности экономической политики мы должны и будем иметь всегда" , - подчеркнул А. Козлов. Один из существенных элементов этой экономической самостоятельности - наличие национальной банковской системы. Этот факт признается и российскими властями, и российским банковским сообществом.

Следовательно, государство должно в определенной степени создать условия для развития национального финансового сектора, в том числе при необходимости выстраивать некоторые баррикады на пути проникновения иностранных финансовых систем и на внутренний рынок банковских услуг. Говоря о филиалах иностранных банков на территории России, А. Козлов обратил внимание на то, что есть понятие "коммерческое присутствие" иностранного поставщика услуг на территории страны, где он эти услуги продает. И международная практика выделяет три вида такого коммерческого присутствия: дочерние предприятия, прямые филиалы, открываемые через границу, и представительства.

Обычно, когда идут споры о проникновении иностранного капитала на наш внутренний рынок, уделяют внимание его доле в капитале российских банков. Это первый вид коммерческого представительства - прямые инвестиции в продочерние компании. Прямые филиалы - это второй тип. И в разных странах с разной степенью экономического развития существуют определенные ограничения на деятельность иностранных филиалов. "Хотя следует сказать, что после образования ВТО ни одна страна, вступившая в нее, не смогла избежать присутствия на своей территории иностранных филиалов. Российская Федерация имеет шанс оказаться первой, кому это удалось, потому что наша позиция с самого начала была и остается именно такой" , -отметил А. Козлов.

А ситуация такова: иностранный капитал, иностранные финансовые посредники с помощью различных видов оказания услуг (трансграничные или различные виды коммерческого присутствия) могут выйти на разные сегменты клиентской базы. К примеру, можно выйти на крупного российского поставщика-экспортера одной из 30 крупнейших российских компаний, не обязательно имея какое-либо коммерческое присутствие в России. Именно этот способ оказания услуг привел к тому, что почти половина долгов экономики - это долги иностранцам. Тут о коммерческом присутствии речи не идет вообще -это трансграничные операции. И поэтому крупнейшие российские предприятия - это тот сектор, где российские банки оказались существенно потеснены и много потеряли. К примеру, в прошлом году, по экспертной оценке, валовая прибыль, которую получили финансовые посредники за счет процентов и комиссии, заплаченных им субъектами экономики, составляла примерно 400-440 млрд руб. Из них около 260 млрд руб. собрала российская банковская система, остальное - иностранные посредники.

Следующий способ поставки услуг - коммерческое присутствие через дочерние банки. Эти иностранные банки с иностранным капиталом являются российскими юридическими лицами, конкурирующими на том же самом поле, с теми же самыми налоговыми, регулятивными и другими законодательными возможностями и ограничениями, которые имеют российские банки. Конкуренция в этом смысле честная, равноправная. Да и иностранные материнские банки пока инвестируют в дочерние российские в лучшем случае сотни миллионов. В настоящее время из 50 крупнейших российских банков 10 - банки с преобладающим участием иностранного капитала.

Ограничение на допуск иностранных филиалов в Россию - это задача, которую решает государство в целях сохранения за нашими банками некоторого сегмента рынка, на котором они могут расти, укрепляться, развиваться, чтобы потом иметь хороший старт на международной арене.

В наборе аргументов, которые мы представляем и российскому финансовому сообществу, и международным партнерам по переговорам, главный аргумент связан с конкуренцией, с созданием равных условий. Мы сами лучше знаем, как нам реформировать банковскую и финансовую систему. И кому, как не нам, определять и стратегию, и структуру, и скорость этого реформирования. Подстраиваться под чужие "хотелки" во вред стратегическому пониманию развития банковской системы страны мы не будем.

И, наконец, последний тезис - регулирование. Если теоретически допустить, что мы разрешили работать у нас филиалам, то с точки зрения регулирования пришлось бы создать нормативную базу по налогообложению, по отчетности, по консолидированному надзору, по вопросам о системе страхования вкладов, об ответственности трансграничных материнских компаний за деятельность филиалов, по вопросам регулирования нормативов этих филиалов и т. д. На изготовление такого пакета документов потребовалось бы много времени и сил. И все это ради неочевидных преимуществ, отметил в заключение первый зампред ЦБ РФ.

Банковская система России не готова к конкуренции с иностранными банками

В. А. Тарачев, депутат Госдумы, остановился на рассмотрении основных рисков, которые несет вступление в ВТО финансовому сектору. По мнению ряда экспертов, приход иностранных банков приводит к росту конкуренции и появлению более современных технологий. Согласно статистике, за последний год в Российской Федерации появилось восемь новых банков со 100 %-ным иностранным капиталом. По данным ЦБ, в I квартале 2006 г. доля банков, чей капитал на 50 % является иностранным, выросла с 8 до 10 %. Таким образом, экспансия все-таки продолжается. Западные кредитные организации не только активно выходят на рынок банковских услуг в России, но и планируют в ближайшие годы занять там лидирующие позиции по объемам потребительского кредитования. Кроме того, нельзя не учитывать, что иностранные банки пользуются у населения повышенным доверием.

Далее В. А. Тарачев подверг критике Стратегию развития банковской системы, которая, являясь направляющим и руководящим документом, по его мнению, на ближайшие годы должным образом обозначенную проблему практически не решает. Предложенные в Стратегии меры по усилению конкурентоспособности российских банков недостаточны. Большая часть предложений сводится к рекомендациям банкам по оптимизации собственной деятельности: повышению качества управления, более качественному учету рисков, развитию внутреннего контроля и т. д. Но не о каком стимулировании со стороны государства речь не идет. В итоге российская банковская система, в особенности ее региональная составляющая, пока не готова к полноценной конкуренции с иностранными банками по причине отсутствия "длинных" денег и проблем с капитализацией.

В заключение выступающий подчеркнул, что присоединение к ВТО является одним из важнейших факторов, способствующих развитию конкуренции, повышению конкурентоспособности целого ряда отраслей отечественной экономики.

Кто-то должен будет уступить

Е. Е. Майорова, начальник отдела Министерства экономического развития и торговли РФ, один из главных специалистов, занимающихся переговорами о вступлении России в ВТО, отметила, что Россия среди всех присоединявшихся к ВТО стран - рекордсмен по количеству членов ВТО, которые были заинтересованы в переговорах и в обсуждении условий ее присоединения.

В ходе переговоров с подавляющим большинством стран безусловным фаворитом был сектор финансовых услуг - банковских и страховых. Но здесь наша позиция неизменна: деятельность прямых филиалов в секторе банковских и страховых услуг должна быть запрещена, иностранные поставщики должны иметь возможность работать только через российские юридические лица (одна из форм коммерческого присутствия). Но при этом в обоих секторах мы пытаемся отстоять 50 %-ную квоту на участие иностранного капитала в совокупном уставном капитале российских банков и страховых компаний.

Из всех нерешенных вопросов в переговорах с США проблема доступа филиалов на российский финансовый рынок является для них одной из самых болезненных и принципиальных. Правда, американская позиция уже несколько эволюционировала. Если в самом начале переговоров они требовали безусловного и немедленного открытия рынка, т. е. немедленного доступа филиалов, немедленной отмены всех квот в банковском и страховом секторе, то теперь их требования несколько смягчились.

Сейчас, по словам Е. Майоровой, предлагаются различные комбинации ограничений, начиная от переходных периодов для открытия рынка и заканчивая возможностью введения различных ограничений по видам деятельности филиалов. То же самое относится и к требованиям по страховому рынку, по открытию филиалов страховых компаний. В части общей квоты иностранного участия в банковском и страховом секторе американцы предлагают переходный период, после которого данная квота будет полностью устранена.

В заключение Е. Майорова сказала: прогнозировать, когда переговоры будут завершены, учитывая, что стороны достаточно жестко стоят на своих позициях, довольно сложно. До полугода уйдет, во-первых, на консолидацию итогов переговоров со всеми странами в некий единый документ - это достаточно сложная техническая работа; во-вторых, на согласование так называемых системных условий присоединения, которые будут отражены в докладе рабочей группы (этот документ будет содержать системные обязательства России после присоединения к ВТО).

* * *

Профессионалы переговорного процесса понимают, что переговоры - процесс политический.

Необходимо соблюдать баланс интересов: с одной стороны, государства и банковского бизнеса, имея в виду сохранение контроля, защиту суверенитета, с другой - населения, т. е. защищать права потребителей.

Такая задача стоит перед переговорщиками любой страны, вступающей в ВТО.

ВТО развяжет руки "Межрегионгаранту"

Бизнес (Москва), 27 июля 2006 г., №136, С.6

Александр Кадушин

После присоединения России к Всемирной торговой организации страховая компания "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " намерена открыть филиал по страхованию жизни в Лондоне. Объем первоначальных инвестиций в английский проект она оценивает в $10 млн. Однако участники рынка сомневаются, что российские компании будут конкурентоспособными на британском рынке.

В ходе переговоров по присоединению России к Всемирной торговой организации (ВТО) США требовали допустить на российские рынки филиалы иностранных банков и страховщиков. Стороны нашли компромисс, открыв рынок лишь для страховщиков. Всероссийский союз страховщиков и участники рынка выступили против такого решения (впрочем, переговоры, как известно, не были завершены, так что как минимум до середины следующего года Россия к ВТО не присоединится). Однако некоторые российские страховщики, оказывается, ждут присоединения к ВТО, чтобы самим попытать счастья на западных рынках.

Как сообщил вчера гендиректор небольшой страховой группы "Межрегионгарант XE "Межрегионгарант" " Евгений Потапов, его компания планирует открыть филиал в Лондоне. Он считает, что от прихода филиалов иностранных страховщиков российский рынок только выиграет. "Во-первых, вместе с западными компаниями на наш рынок придут технологии, во-вторых, российские страховщики, возможно, смогут открывать филиалы на Западе, - надеется он. - Пока конкретных решений нами принято не было, но после присоединения России к ВТО есть идея заняться в Англии страхованием жизни. Сейчас компания рассматривает эту возможность". По словам Потапова, в качестве основного канала продаж полисов рассматривается интернет. "Такая форма наиболее востребована сейчас в Англии" , - считает он. Первоначальный объем инвестиций, по его словам, составит около $10 млн. Эта сумма, кстати, сопоставима с годовыми сборами "Межрегионгаранта": в прошлом году, по данным Росстрахнадзора, они составили 268, 6 млн руб. (160-е место среди всех компаний). Гендиректор компании "Согласие XE "Согласие" " Игорь Жук сомневается, что другие российские страховщики всерьез рассматривают такую идею. По его словам, на западном рынке клиентов можно привлечь лишь повышенной доходностью по полисам страхования жизни. "Если у иностранцев она составляет 2 %, то в России - 5-7 %. Но проблемой остается надежность отечественных страховщиков. Рейтинги страны и компаний существенно ниже западных" , - отметил он. Вице-президент "Ингосстраха XE "Ингосстрах" " (у компании есть отделение в Великобритании) Илья Соломатин также считает, что вряд ли отечественные страховщики смогут составить конкуренцию таким страховым гигантам, как, скажем, Aviva XE "Aviva" . "Нужно соизмерять свои желания и возможности, - добавил он. - Лондонский страховой рынок - старейший в Европе".

Мнения

О страховании с практической пользой

Банковское обозрение (Москва), 13 июля 2006 г., №007, С.78-80

Алексей Островский: своей работой мы помогаем совершенствовать страховое законодательство

Требования к составу информации, поставляемой на финансовый рынок, постоянно растут. Страхование в данном случае не является исключением. О том, как не только решить данную задачу соответствия, а более того, установить новый качественный уровень подачи информации и сделать журналы полезными и необходимыми для профильных специалистов, рассказывает шеф-редактор страхового направления Издательского дома "Регламент" Алексей Островский.

- Алексей Евгеньевич, редакции страховых изданий, которую вы возглавляете, в этом году исполняется два года. Как вы считаете, это достаточный срок для того, чтобы подвести первые итоги деятельности и дать оценку сделанному?

- Да, безусловно. Тем более что такую оценку можем дать не только мы сами, но и рынок. Начать стоит, пожалуй, с того, что в этом году страховое направление Издательского дома "Регламент" было удостоено премии "Золотая Саламандра" за лучший медиа- (издательский) проект в России, развивающий и популяризирующий страхование. Это свидетельство безусловного успеха - оказаться в одном ряду с крупнейшими игроками страхового рынка России в деле строительства страховой культуры в нашей стране. Но даже если отбросить все субъективные критерии и посмотреть на картину в общем, то и без всяких регалий вполне понятно, что на сегодняшний день по всем показателям в отраслевой прессе равных нам нет. Об этом говорит, во-первых, качественный подход к реализации всех проектов, во-вторых, задействованный экспертный ресурс из представителей реального сектора страхования, а также постоянно укрепляемые связи с регулирующими госструктурами.

- Раз вы коснулись вопроса структуры и содержательной части изданий, то не могли бы вы рассказать подробнее об этом. Насколько известно, аналогов в подходе к формированию издательских проектов в данном сегменте рынка до сих пор не было?

- Вы правы, в этом вопросе мы во многом, если не во всем оказались новаторами. Мы смогли увидеть то, чего, как правило, не видят все остальные, выпуская тонны макулатуры, не приносящей реальной практической пользы. Мы же пошли по иному пути и результат получили практически сразу. Тот ажиотаж, который вызвали наши издания на рынке, в некоторой степени удивил и нас самих. Это лишний раз явилось свидетельством того, что выбранное направление оказалось правильным. Изначально мы сегментировали всю линейку изданий по основным направлениям деятельности любой страховой компании, чтобы можно было максимально подробно охватить все стороны практической деятельности, но без потери целостной картины.

- Другими словами, для каждого специалиста страховой компании у вас есть отдельный журнал?

- Практически да. Это: бухгалтерия, юридические и продающие подразделения, финансовая служба. В каждом из этих направлений существует огромная масса нюансов деятельности, ведь страхование -это очень специфическая сфера финансового рынка. И на все эти вопросы мы стараемся дать ответы на страницах наших изданий. В этом нам помогают, как я сказал выше, в первую очередь представители реального сектора. У нас налажен контакт, не побоюсь этого слова, практически со всеми авторитетными экспертами в области страхования в России. Некоторые из них ведут непосредственную работу над изданиями, что позволяет нам не отрываться от земли и не удаляться в малополезные теоретические изыскания. Тем приятнее получать положительные отзывы от наших читателей и знать, что наши журналы приносят людям реальную практическую пользу. Также не последнюю роль во всем этом играют и постоянные связи с регуляторами рынка. Как известно, к их мнению по понятным причинам прислушиваются в первую очередь.

- А не могли бы вы рассказать, в чем суть этой работы, если, конечно, это не является секретом?

- Секретом это ни в коем случае не является. Дело в том, что за последнее время мы смогли наладить максимально эффективные контакты с основными регулирующими министерствами и службами, работающими в финансовой сфере, с целью получения материалов, комментариев и разъяснений по многим вопросам. Вряд ли кто-то поспорит, что данная информация для любого специалиста порой ценится на вес золота. Также мы очень тесно сотрудничаем практически со всеми депутатами Государственной думы, которые в той или иной степени причастны к деятельности Комитета по кредитным организациям и финансовым рынкам. Поэтому в прямом смысле держим руку на пульсе и находимся в курсе всех грядущих и планируемых на более дальнюю перспективу изменений в области законодательства. Мнения, оценки государственных деятелей не раз находили отражение на страницах наших журналов. С этой целью у нас с 2006 года даже появился отдельный журнал, касающийся вопросов нормативного регулирования страховой деятельности.

Если же обратиться к данному вопросу с другой стороны, то с гордостью можно сказать, что накопленный в ходе постоянной кропотливой работы практический опыт наших изданий оказался востребован на самом верху. Не так давно мы специально отправляли партию журналов, касающихся вопросов юридической и правовой работы в страховании, для подготовки работы Коллегии Министерства финансов РФ по вопросам совершенствования страхового законодательств по их просьбе. Оказалось, что вопросы, поднятые в наших журналах, а также высказанные практические предложения оказались интересными и востребованными в деле строительства законодательной базы российского страхования, а это, согласитесь, уже о многом говорит. А самое главное в том, что останавливаться на достигнутом мы не собираемся.

- Итог работы действительно впечатляет! Алексей Евгеньевич, по традиции в заключение беседы поделитесь планами. В каком направлении вы, как законодатели отраслевой прессы, будете двигаться в ближайшем будущем?

- Направление движения уже вырисовывается сейчас. Безусловно, продолжится работа по тематическому и качественному совершенствованию контента. Также мы планируем расширить линейку продуктов новым периодическим изданием, касающимся вопросов управления в страховой организации. Не последнее место будут занимать специальные проекты, которые мы уже начали реализовывать в этом году. Проект по развитию агентской сети нашел своего читателя, а на подходе еще масса не менее интересных и столь же масштабных издательских продуктов. А в общем, в наших планах - продолжать идти вперед и оставаться лучшими!

Аналитические статьи

Теоретические вопросы страхования

Термины группы "с" инкотермс и их применение в международном торговом обороте

Право и экономика (Москва), 21 июля 2006 г., №007, С.52-55
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Автор ряда публикаций, посвященных различным проблемам правил Инкотермс и их применения, в журналах "Вестник ВАС РФ", "Международное публичное и частное право", "Транспортное право".

Инкотермс, или Международные правила толкования торговых терминов (International Rules for the Interpretation of Trade Terms)(1), - это сборник, объединяющий в настоящее время 13 обычаев торгового оборота. Как известно, начиная с Инкотермс 1990, все торговые условия были для облегчения понимания и удобства использования сгруппированы в четыре категории, в зависимости от распределения обязанностей между продавцом и покупателем: "Е", "F", "С" и "D". В действующей редакции Инкотермс 2000 сохранено то же условное деление.

На практике большой интерес представляют четыре термина группы "С": CFR ("Стоимость и фрахт", "Cost and Freight"), СIF ("Стоимость, страхование и фрахт", "Cost, Insurance and Freight"), CPT ("Перевозка оплачена до", "Carriage Paid То") и CIP ("Перевозка и страхование оплачены до", "Carnage and Insurance Paid To"). Все данные условия характеризуются и отличаются от других условий Инкотермс тем, что согласно их толкованию продавец обязуется заключить договор перевозки и произвести оплату по такому договору, но без принятия на себя риска случайной гибели или повреждения товара или каких-либо дополнительных расходов после погрузки товара, т.е.продавец отвечает за перевозку груза, но не за его утрату, повреждения; продавец также не несет никаких дополнительных расходов, возникших после отправления товара.

"С"-термины имеют богатую историю. В основу некоторых из них положены правила, существовавшие на протяжении нескольких веков. По словам Чарльза Дебаттиста, профессора коммерческого права Университета Саутэмптона (Великобритания) и председателя рабочей группы по подготовке Инкотермс 2000, "МТП не выдумала эти термины - мы находим ссылки на CIF в английском прецедентном праве 200-летней давности"(2).

При использовании рассматриваемых базисов в договорной практике следует, прежде всего, учитывать, что договоры купли-продажи в соответствии с "С"-терминами, подобно договорам по "Р"-терминам, попадают в категорию "договоров отгрузки" (Shipment Contracts), в отличие от противопоставляемых им "договоров доставки" (Arrival Contracts), соответствующих терминам группы "D", когда продавец несет риски утраты и повреждения товара, в том числе в течение всей перевозки до страны назначения вплоть до момента передачи товара покупателю.

Необходимо подчеркнуть дуализм условий группы " С", не свойственный другим условиям Правил, который проявляется в том, что два ключевых момента - распределение рисков и распределение расходов - не совпадают. На практике коммерсанты часто заблуждаются в отношении данной группы, считая эти термины более или менее эквивалентными группе "D". Подобный подход, очевидно, ошибочен.

Все "С"-термины возлагают на продавца обязанность заключить договор перевозки на обычных условиях за свой собственный счет. Поэтому пункт, до которого он должен оплачивать транспортные расходы, обязательно должен указываться после наименования "С"-термина. В коммерческой практике не принято указывать после "С"-термина место фактической отгрузки.

Любое обязательство относительно времени должно обязательно относиться к месту отгрузки или отправки, например, "отгрузка не позднее...". Поэтому договор на условиях "CFR Лондон не позднее..." является неправильным и может вызвать противоречивые толкования, что продавец до прибытия товара в Лондон в указанный срок не будет считаться выполнившим свое обязательство по доставке. Такое указание в договоре свидетельствует о том, что стороны не поняли существа природы термина группы "С", поскольку продавец считается исполнившим обязательство, как только он отгрузит товар. Если у продавца имеется желание отложить момент перехода рисков до момента окончания перевозки в обусловленный срок, ему необходимо использовать термины группы "D" вместо терминов группы "С".

Если бы в обычной договорной практике назывались как пункт отгрузки, так и пункт доставки, то коммерсантам было бы намного легче использовать термины группы "С". Этого, как правило, не делается, поскольку продавец в момент заключения договора желает сохранить для себя определенную свободу в отношении точного пункта отгрузки. Например, продавец из Стокгольма, продающий товар в Нью-Йорк на условиях CFR или СIF, может иметь намерение отсрочить решение вопроса, будет ли товар отгружен непосредственно из Стокгольма или он будет завезен автомобильным транспортом в Роттердам, а оттуда отгружен морем в Нью-Йорк.

Как отмечалось нами ранее, продавец в рассматриваемой категории терминов несет риски до момента передачи товара первому названному им перевозчику. Продавец обеспечивает заключение договора перевозки до места, согласованного им с покупателем, и несет расходы по такой перевозке. Если перевозка осуществляется одним перевозчиком, в том числе разными видами транспорта, то сложностей для покупателя это, как правило, не создает. Проблемы начинают возникать тогда, когда перевозка осуществляется несколькими невзаимосвязанными перевозчиками и, может быть, весьма ненадежными, т.е. когда отсутствует один перевозчик, ответственный за всю цепочку. Представляется, что в данной связи важно разделить основную перевозку, которая обеспечивается продавцом, и последующую дополнительную перевозку, которая должна в значительной степени контролироваться покупателем.

Неурегулированность вопроса о распределении между продавцом и покупателем обязанностей по заключению договоров основной и нескольких последующих перевозок и о соответствующем распределении рисков - очень существенный пробел Инкотермс. На практике на покупателя при этом ложатся большие риски, которые он не может преодолеть. Очевидно, Правила должны быть обязательно дополнены с тем, чтобы отразить существующую практику и предоставить большую защиту для покупателей.

Как показывает статистика, нередко судебные споры возникают при использовании терминов CFR и СРТ. Это связано в основном с отсутствием у покупателя возможности осуществления достаточного контроля над определенным методом или типом применяемого способа транспортировки. Поэтому покупателю на указанных условиях Правил следует включать в договор купли-продажи положения, ограничивающие право продавца по организации перевозки по своему желанию (например, покупатель может указать определенный морской путь или назвать конкретного перевозчика).

Согласно положениям Инкотермс риски, описанные в них, ограничиваются только рисками повреждения и утраты товара. Так, Правила не урегулировали проблемы, возникающие при возрастании расходов в период после заключения договора и до его исполнения. Рассмотрим, например, случай, когда продавец из Судана указал цену на основе базиса CIF для поставки товара в Гамбург, но вследствие войны между Египтом и Израилем Суэцкий канал был закрыт. Продавец вовремя не обеспечил заключение договоров перевозки и страхования. Ему пришлось заключить договор перевозки товара вокруг Мыса Доброй Надежды, что, помимо расходов, связанных со значительным увеличением расстояния, повлекло за собой рост фрахтовых ставок. Продавец старался уклониться от исполнения договора, однако суд вынес решение против него(3). При согласовании с продавцом цены FOB риск увеличения стоимости был бы возложен на покупателя.

На практике в некоторых областях торговли считалось ненужным использовать термины, связанные с обязанностью таможенной очистки, когда, подобно ситуации в странах - членах Европейского Союза или других областях свободной торговли, отсутствует обязанность оплачивать таможенную пошлину и нет ограничений по импорту и экспорту. Для уточнения этих моментов в соответствующие статьи терминов, включая термины группы "С", рабочей гр>уппой при подготовке действующей редакции Инкотермс были добавлены слова "если это потребуется", чтобы термины использовались без какой-либо двусмысленности в случаях, когда таможенные процедуры не нужны. Такая оговорка способствовала более широкому применению всего спектра базисных условий.

Рассмотрим далее особенности применения "С"-терминов на примере конкретных условий. Единственными терминами, возлагающими на покупателя обязанность по страхованию товара, являются CIF и CIP. Как правило, термин СIF используется коммерсантами для продажи и перепродажи товара в пути. Согласно его толкованию на продавца возлагается, помимо прочих, обязанность по осуществлению страхования товара. В продаже товаров по условиям термина CIF, когда покупатель может захотеть продать товар в пути последующему покупателю, который в свою очередь может решить снова перепродать товар, невозможно знать размер страхования, подходящий для таких последующих покупателей и, таким образом, традиционно выбирается минимальное страхование, что при необходимости позволяет покупателю потребовать от продавца дополнительного страхования или дает ему возможность самостоятельно обеспечить дополнительное страхование в нужном объеме.

Стоит отметить, что минимальное страхование весьма незначительно(4). Объем предусматриваемого страхования "может подойти разве что для страхования камней, которые только и рискуют, что потонуть вместе с кораблем"(5). Минимальное страхование, очевидно, не подходит для продажи промышленных товаров, где риск кражи, хищения или неправильной транспортной обработки или хранения товара требует гораздо большего покрытия, чем предусмотренного при минимальном страховании.

Поскольку термин CIP(6), в отличие от CIF, регулярно используется для продажи промышленных товаров, было бы целесообразно предусмотреть в Инкотермс более широкое покрытие страхования по CIP, чем минимальное страхование, как в CIF. Но изменение обязанности страхования продавцом по терминам CIF и CIP в тексте Правил может привести к неопределенности, и, таким образом, оба условия сводят обязанность страхования продавцом к минимальной.

Заметим, что, как и CFR, CIF рекомендован при перевозке товаров морским транспортом. Когда у судна отсутствуют поручни и они не могут служить для фиксации момента перехода риска случайной гибели или повреждения, следует использовать условия СРТ и CIP, вместо CRF и CIF соответственно.

Множество спорных вопросов возникает в связи с использованием термина CIF. С практической точки зрения представляется интересным и полезным проанализировать некоторые их них.

Термин CIF является наиболее типичным экспортным условием, разработанным торговой практикой. Условие CIF "представляет вид договора, который наиболее широко и часто по сравнению с другими видами договоров применяется для целей внешней торговли. На условиях CIF ежегодно совершается огромное число сделок, стоимость которых составляет немыслимые суммы"(7).

Важно обратить внимание, что в национальном праве некоторых стран, в частности в английском обычном праве, присутствует несколько иное, нежели в Инкотермс, понимание условия CIF. Обычный договор на условиях CIF определяется как договор, по которому "продавец считается выполнившим свои обязанности по поставке при передаче коносамента, выписанного на соответствующий товар"(8). С коммерческой точки зрения, целью такого договора в понимании английских юристов является не продажа товара, а продажа документов, относящихся к этому товару.

В связи с этим в английском праве в договоре на условиях CIF различают право на отказ от товара и право на отказ от документов. В решении по делу Kwei Tek Chao v. British Traders and Shippers Ltd. судья Девлин отмечал, что "право на отказ от документов возникает в случае передачи этих документов, а право на отказ от товара возникает после разгрузки и осмотра товаров, в результате которого обнаружено их несоответствие условиям договора"(9). Такое положение нуждается в следующем уточнении. "После принятия документов и их оплаты покупатель и банк практически отказались от каких-либо исков в связи с опозданием в поставке и в связи с недостатками, имеющимися в коносаменте"(10). При этом утрата права на отказ от документов не означает утраты права на отказ от товара по его прибытии, если товар не соответствует условиям договора.

Отказ должен быть ясным и недвусмысленным, в нем должно быть указано, что продавец не намерен ничего предпринимать ни в отношении товаров, ни в отношении документов. Если же такой отказ сформулирован недостаточно четко или покупателем совершены определенные действия, например с целью перепродать товар, отказ не может быть реализован. Однако английская судебная практика показывает, что в исключительных случаях, когда покупатель или его агент не могут знать о том, что документы не в порядке, покупатель не утрачивает права на возмещение убытков, причиненных нарушением существенного условия договора относительно документов, на том основании, что он уже утратил право на отказ до договора.

Одна из особенностей договора на условиях СIF по английскому праву заключается в том, что, если товар отгружен, но затем утрачен во время перевозки морем, за продавцом сохраняется право передать покупателю соответствующие отгрузочные документы и потребовать от него уплаты цены. "Факт гибели судна и груза после отгрузки... не является основанием для неприятия документов и отказа к их оплате"(11).

Некоторые договоры на условиях СIF не являются таковыми в полном и строгом смысле слова. Это касается, например, случаев перевозки товара воздушным транспортом. Многие правила английского СIF не применимы к таким договорам, несмотря на наличие указания в тексте соглашения на СIF(12).

В международной торговле присутствуют различные варианты термина СIF. В английской практике можно встретить не указанные в Инкотермс условия "ЧIF and С" ("Стоимость, страхование, фрахт и комиссия"), "СIF andE" ("Стоимость, страхование, фрахт и обмен") и "ЧIF and С and I" ("Стоимость, страхование, фрахт, комиссия и проценты"). Встречаются различные изменения и дополнения к другим терминам группы "С".

Каждое дополнение к термину отражает дополнительную обязанность продавца в отношении несения соответствующих расходов. Поскольку возможны различные толкования при согласовании данных условий, необходимо, чтобы другая сторона была как можно подробнее ознакомлена с их значением.

Например, входящее в состав термина "СIF and E" выражение "обмен" ("...and E") довольно неопределенно. В некоторых случаях оно обозначает банковскую комиссию или сборы, в других случаях связано с колебаниями обменных курсов. В последнем случае это означает, что цена товара не зависит от последующего повышения или падения курса валюты, в которой выражена эта цена, по сравнению с фунтом стерлингов. "Принято считать, что первое понимание является более употребительным, а что касается договоренности о колебании валют, обычно она должна быть ясно выражена"(13).

Таким образом, применение терминов группы "С": CFR, СIF, СРТ и СIР-характеризуется рядом особенностей, которые были отмечены в настоящей работе. Основываясь на анализе практики, считаем, что отражение в тексте очередной редакции Инкотермс предложенных нами изменений и дополнений могло бы способствовать более последовательному применению торговых условий и положительно сказалось бы на регулировании отношений контрагентов в международном торговом обороте.
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Кому выгодна франшиза

Волховъ (Великий Новгород), 26 июля 2006 г., №030
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Франшиза - это предусмотренное условиями договора страхования освобождение страховщика от возмещения убытков, не превышающих определенный размер. Различают условную (невычитаемую) и безусловную (вычитаемую) франшизу.

Для примера возьмем страховку нового автомобиля. Страховая сумма пусть будет $5000. Тогда заплатить за страховку "угон + ущерб" придется около $400. Вам предлагают застраховаться с франшизой $100, при этом нужно будет заплатить за страховку не $400, а $380. Выгодно? Сейчас - несомненно, да, а потом?

Предположим, вы немного поцарапали машину, или у вас разбили фару. Наличие франшизы подразумевает, что если размер ущерба не превысил $100, то ремонт вы производите за свой счет. Большинство страхователей от этого только выиграет. Намного быстрее заехать на автосервис и все сделать за пять минут, чем урегулировать проблему через страховую компанию - больше бумаги и времени потратишь, да и страховой компании тоже удобно - не надо заниматься каждой мелочью. Тут интересы страховых компаний и страхователей совпадают.

Но вот если произошло что-то более серьезное - все становится по-другому. Вам отремонтировали машину и выставили счет страховой компании, но она заплатит на $100 меньше, и их вам придется выложить из своего кармана. В этой ситуации в выигрыше оказалась только страховая компания, вы же, сэкономив на этапе заключения $20, на этапе возмещения потеряли $100. А если вдруг через какое-то время у вас снова произошел страховой случай, то и при этой выплате вы снова $100 будете докладывать из своего кармана.

А если ущерб ненамного превысил франшизу, например, составил $120? В этом случае страховая компания выплатит вам только $20. Но стоит ли из-за $20 тратить свое время на сбор документов для получения этой компенсации? И, как правило, все делают за свой счет - таким образом увеличивая для себя франшизу.

Франшиза, которая подразумевает все вышеописанное, называется безусловной - ее-то в основном и предлагают в страховых компаниях.

Условная франшиза подразумевает, что если убыток по страховому случаю не превысил ее размера, то страховщик ничего не выплачивает. В том случае, если убыток превысил размер франшизы, то он возмещается полностью. В нашем примере, если убыток меньше $100, то страхователь устраняет его за свой счет, а если превысил, то страховая компания возмещает его полностью. Данный вид франшизы более выгоден для страхователя, позволяя сэкономить пусть и меньшую сумму, чем в случае с безусловной франшизой. Но, увы, условная франшиза очень редко используется российскими страховыми компаниями.

Финансовые вопросы страховой деятельности

Интеллектуальная собственность организации: бухгалтерский учет и налогообложение

Финансовая газета (Москва), 13 июля 2006 г., №028, С.7-8

А. Войко

(Продолжение. Начало см. в N 27)

Выбытие объекта интеллектуальной собственности

В бухгалтерском учете доходы и расходы от списания объекта интеллектуальной собственности отражаются в том отчетном периоде, к которому они относятся, и включаются в состав финансовых результатов от деятельности организации.

Стоимость объекта интеллектуальной собственности, использование которого прекращено в производстве или при выполнении работ (услуг), а также для управленческих нужд организации (закончился срок действия патента, свидетельства, других охранных документов, произошла уступка или продажа исключительных прав на результаты интеллектуальной деятельности либо по другим основаниям), подлежит списанию.

Выбытие объекта интеллектуальной собственности, например, при его реализации в бухгалтерском учете отражается следующим образом:

Дебет 76, Кредит 91-1 - отражен доход от продажи исключительных прав на нематериальный актив,

Дебет 91-2, Кредит 68 - начислен НДС,

Дебет 05, Кредит 04 - списана сумма начисленной амортизации,

Дебет 91-2, Кредит 04 - списана остаточная стоимость нематериального актива,

Дебет 51, Кредит 76 - поступили денежные средства от покупателя,

Дебет 91-1, Кредит 99 - отражена прибыль.

Прибыль от реализации объекта интеллектуальной собственности подлежит включению в налоговую базу в том отчетном периоде, в котором была осуществлена его реализация. Убыток включается в состав прочих расходов равными долями в течение срока, определяемого как разница между сроком полезного использования этого имущества и фактическим сроком его эксплуатации до момента реализации.

Оценка страховой стоимости объектов интеллектуальной собственности

Актуальность создания объектов интеллектуальной собственности обусловливает и необходимость защиты от несанкционированного их использования. Одним из наиболее эффективных способов такой защиты является страхование объектов интеллектуальной собственности.

Объект интеллектуальной собственности возможно оценить, только если он является потенциальным объектом коммерческой деятельности. Существуют различные формы коммерциализации прав на объект интеллектуальной собственности.

Во-первых, исключительные права на объект интеллектуальной собственности могут быть оформлены как вклад в уставный капитал организации. Например, довольно успешно это практикуется при создании венчурных фирм - совместных предприятий. Иными словами, происходит соединение финансового и интеллектуального капитала, при котором вклад одной из сторон осуществляется в форме передачи научно-технических знаний. Во-вторых, может быть осуществлена передача на условиях лицензионных договоров прав пользования объектом интеллектуальной собственности (франчайзинг). И наконец, права на объект интеллектуальной собственности могут использоваться в собственном производстве.

Вне зависимости от конкретного вида бизнеса предприниматель обязан надлежащим образом оформить права на объект интеллектуальной собственности и отразить их в бухгалтерском учете в виде нематериальных активов. Для оценки страховой стоимости объекта интеллектуальной собственности это необходимо, так как застраховать и оценить возможно только то, что юридически правомерно, т.е. числится в бухгалтерском балансе.

В соответствии с п. 2 ст. 947 ГК РФ при страховании имущества или предпринимательского риска, если договором страхования не предусмотрено иное, страховая сумма не должна превышать их действительную стоимость (страховую стоимость). Такой стоимостью считается: для имущества - его действительная стоимость в месте его нахождения в день заключения договора страхования; для предпринимательского риска - убытки от предпринимательской деятельности, которые страхователь, как можно ожидать, понес бы при наступлении страхового случая.

При страховании интеллектуальной собственности важно, чтобы права на объект интеллектуальной собственности были правильно оформлены, а также чтобы эти права были поставлены на учет. Тогда оценка возможных убытков владельца данной интеллектуальной собственности будет правомерной.

Надо также отметить, что балансовая стоимость этих прав может быть существенно ниже их цены, определенной с помощью доходного подхода. К учету нематериальные активы принимаются по первоначальной стоимости, оцениваемой затратным методом, как правило, в размере фактических затрат на приобретение или создание объекта интеллектуальной собственности. Но при оценке страховой стоимости интеллектуальной собственности это не имеет значения.

Оценке подлежат убытки от предпринимательской деятельности с использованием исключительных прав на объект интеллектуальной собственности, которые предприниматель понес бы при наступлении страхового случая. В состав этих убытков включаются:

суммы неполученных платежей по лицензионным или авторским договорам;

ущерб в виде выручки, полученной нарушителем исключительных прав страхователя на объект интеллектуальной собственности от продажи контрафактной продукции;

ущерб, связанный с присвоением нарушителем прав экономии от использования объекта интеллектуальной собственности при производстве продукции;

расходы, связанные с нарушением прав третьего лица на объект интеллектуальной собственности;

расходы по защите своих прав в суде и сопутствующие этому процессу расходы, в том числе и на восстановление нарушенных прав.

Лицензия - это разрешение, предоставляемое владельцем научно-технической разработки (лицензиаром) другому лицу (лицензиату) использовать технологию, изобретения, полезные модели, промышленные образцы, ноу-хау, программный продукт и другие объекты интеллектуальной собственности, созданные в процессе разработки. Передача такого разрешения осуществляется в рамках лицензионного договора, по которому лицензиат обязан выплачивать вознаграждение лицензиару за предоставляемое право пользования объектом интеллектуальной собственности. Доход лицензиара складывается из текущей стоимости всех лицензионных платежей, т.е. доход лицензиара, фактически и есть цена этой лицензии для лицензиата.

Прежде чем говорить о цене лицензии на использование объекта интеллектуальной собственности, приведем общий алгоритм определения его стоимости, основанный на расчете прогнозируемой прибыли от его коммерческой реализации.

Наиболее сложный момент стоимостной оценки объекта интеллектуальной собственности - расчет Dоис. Он обычно производится на основе сопоставления стоимостных показателей единицы базовой продукции (производимой без использования объекта интеллектуальной собственности) и единицы продукции с его использованием. Этот показатель фактически отражает приращение прибыли, обусловленное использованием данного объекта.

Доход лицензиара, получаемый от передачи прав на использование объекта интеллектуальной собственности по лицензии, определяется на основе расчета дополнительной прибыли от реализации продукции по лицензии. При этом стоимость лицензии (Р) определяется по формуле:

Страховая стоимость для целей страхования предпринимательского риска обеспечивается частью страхового покрытия и представляет собой сумму всех лицензионных платежей, выплачиваемых страхователю в течение определенного в договоре страхования срока. При определении страховой стоимости используются данные лицензионного договора, а также финансовая и бухгалтерская отчетность как страхователя, так и лицензиата. Обычно в лицензионном соглашении предусматривается возможность ревизии финансовой документации лицензиата. Страховая сумма по договору устанавливается на уровне страховой стоимости.

Что касается страхового покрытия для ущерба в виде выручки, полученной нарушителем исключительных прав страхователя на объект интеллектуальной собственности от продажи контрафактной продукции, то страховую стоимость, равно как и страховую сумму, в данном случае определить крайне сложно. Поэтому страховщик устанавливает некую предельную величину, называемую лимитом возмещения. Целесообразно при установлении лимитов изучить рынок выпускаемой продукции, проанализировать официальные и неофициальные данные об убытках, понесенных правообладателями от появления поддельной продукции.

В соответствии с ПБУ 10/99 платежи по добровольному страхованию относятся к расходам по обычным видам деятельности как прочие затраты. Выплата страховых платежей страховщику производится единовременно или авансовыми платежами. Суммы страховых платежей следует отражать на счете 97 "Расходы будущих периодов". Для учета расчетов по имущественному и личному страхованию планом счетов бухгалтерского учета предназначен счет 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами", субсчет "Расчеты по имущественному и личному страхованию".

Расходы, учтенные на счете 97, в течение периода действия договора страхования списываются на счета учета затрат на производство, равномерно, пропорционально объему продукции или в другом порядке, предусмотренном организацией.

В целях налогообложения прибыли такие расходы принимаются в полном размере (п.п. 4 п. 1 и п. 3 ст. 263 НК РФ). Однако если организация применяет метод начисления, а договор страхования заключен на срок более одного отчетного периода по налогу на прибыль, то порядок включения в расходы страховых премий имеет свои особенности, которые закреплены в п. 6 ст. 272 НК РФ. Так, в состав расходов включаются только оплаченные страховые премии. Например, если договор страхования заключен, а оплата премии не произведена, то расходы по такому договору в целях налогообложения прибыли не принимаются.

Если же срок действия договора страхования приходится на несколько отчетных периодов, а премия уплачивается одним платежом, то расходы на страхование признаются равномерно в течение срока действия договора, пропорционально количеству календарных дней действия договора в отчетном периоде.

А. ВОЙКО, к.э.н. Кафедра финансов, денежного обращения и кредита ГУУ

Негосударственные пенсионные фонды

От больших денег - к длинным

Эксперт (Москва), 24 июля 2006 г., №028, С.42-45

Александр Ивантер

Налоговые льготы для пенсионных взносов и премий по страхованию жизни, демонтаж монополии ВЭБ на рынке пенсионных накоплений, новые виды обязательного страхования - это лишь часть того, что государство может сделать для стимулирования развития финансового рынка

Десять лет назад диверсифицированный финансовый холдинг вне ФПГ трудно было даже представить. Сейчас тенденция структуризации финансовых институтов именно в такой форме стремительно набирает силу. Как устроена модель подобного бизнеса и какова специфика развития различных секторов финансовых услуг, мы решили выяснить у председателя правления группы "ИФД КапиталЪ" Ольги Плаксиной.

- Какая логика взаимоотношений между различными подразделениями холдинга? Как он выстраивался исторически?

- Финансовая группа "ИФД КапиталЪ" создана в начале 2003 года в результате объединения ряда крупных финансовых фондов: инвестиционной группы "Резерв-Инвест", ныне ИГ "КапиталЪ", страховой группы "ЛУКойл", ныне СГ "КапиталЪ", а также блока пенсионных фондов (подробнее см. справку. - "Эксперт"). Формирование диверсифицированного финансового холдинга было завершено в 2004 году приобретением у "ЛУКойла" банка "Петрокоммерц".

Сегодня мы уделяем внимание развитию всех направлений нашего бизнеса, так как считаем, что все рынки финансовых услуг в настоящее время недоразвиты. Потенциал их роста и насыщения огромен - и в банковском секторе, и в страховании, и в доверительном управлении, и в секторе пенсионных услуг.

- Ваша история закрепила за "ИФД КапиталЪ" репутацию финансового института, базирующегося на обслуживании "ЛУКойла" и связанных с ним предприятий. Насколько это верно?

- Мы действительно считаем "ЛУКойл" ключевым и стратегически очень важным клиентом. Такое партнерство - наше преимущество. Однако это не значит, что мы группа одного клиента. В настоящее время доля операций "ЛУКойла" в наших доходах снизилась до двадцати процентов, а то и меньше. И диверсификация бизнеса будет продолжаться. Так, например, банк "Петрокоммерц" намерен утроить свой кредитный портфель к 2010 году. Понятно, что на кредитовании одного "ЛУКойла" этого добиться невозможно. Тем более что основную массу заимствований "ЛУКойл" осуществляет на международном рынке.

- Где у вашего холдинга сейчас центры прибыли, а где центры издержек, инвестиции, которые развиваются в расчете на будущую отдачу?

- Прошлый год мы закончили с прибылью по всем бизнес-направлениям, благодаря чему собственный капитал группы увеличился более чем на один миллиард долларов за год без вливаний со стороны акционеров. Для каждого бизнес-направления у нас есть своя инвестиционная стратегия, предусматривающая различные требования по отдаче на инвестированный капитал. Наиболее ресурсоемким в ближайшей перспективе будет пенсионное направление. Пенсионный бизнес - это долгосрочный проект, от которого мы ожидаем существенную отдачу только к 2009 году.

- Помимо "ИФД КапиталЪ" финансовый холдинг из групп федерального уровня выстраивают "Уралсиб", "Альфа", финансовые дивизионы ОАО РЖД и "Базэла". Как далеко может зайти такая структуризация? Насколько конкурентоспособна эта модель?

- Да, тенденция формирования финансовых холдингов прослеживается, но многие финансовые группы пока находятся в самом начале пути. Пожалуй, лишь нашу группу можно считать выстроенным диверсифицированным финансовым холдингом, предоставляющим действительно полный спектр услуг в сфере управления финансами. Многие финансовые группы представляют собой скорее холдинги, сконцентрированные вокруг опорного банка с его явным доминированием. Наша же структура, на мой взгляд, более сбалансирована.

- В чем специфика российской финансовой системы? Где и какие провалы и несуразности в ее регулировании? Какие макроэкономические проблемы вы считаете самыми острыми, мешающими вашему развитию?

- На сегодняшний день остро стоит задача по увеличению инвестиционного потенциала российской экономики, которая включает в себя снижение темпов инфляции, формирование длинных денег в финансовой системе, включение накоплений населения в инвестиционный процесс. Помимо монетарных мер решение указанной задачи связано с осуществлением структурных преобразований и, в частности, проведением пенсионной реформы. Однако структурные преобразования пенсионной системы пока не позволили добиться заметного прогресса по выполнению пенсионной реформы, а именно по привлечению новых денег в экономику и увеличению отчислений граждан на формирование пенсионных накоплений. Лишь три-четыре процента населения выбрали частную управляющую компанию или негосударственный пенсионный фонд. Я считаю, что государству необходимо занять более активную позицию по продвижению реформы, пропаганде ее целей и смысла. Я также считаю целесообразным передать пенсионные накопления "молчунов" на тендерной основе нескольким УК, которые будут инвестировать средства на фондовом рынке, тем самым развивая реальный сектор экономики. С точки зрения налогового регулирования развитие корпоративных долевых программ сильно тормозит наличие единого социального налога на пенсионные взносы. Если бы еще физическим лицам дать возможность вычитать пенсионные взносы в каких-то лимитах из налогооблагаемой базы, как это принято во многих странах мира, добровольное пенсионное страхование получило бы мощный импульс развития.

- Стоит ли, по-вашему, расширять спектр инструментов для инвестирования НПФ?

- Расширение спектра инструментов, безусловно, в интересах будущих пенсионеров. Однако можно констатировать, что и имеющиеся инструменты используются далеко не полностью.Набор инструментов для инвестирования ВЭБ как государственной управляющей компании действительно сильно ограничен, в результате чего львиная доля пенсионных денег, а это около 6,5 миллиарда долларов, сегодня отсечена от фондового рынка.

- В каком состоянии находится страховой рынок?

- В России он пока еще очень молодой. Его развитию на данном этапе сильно поспособствовали бы обязательные виды страхования. Вспомните, насколько вырос рынок после введения обязательного страхования авто гражданской ответственности. Сейчас рост рынка ОСАГО практически исчерпан. Теперь он будет увеличиваться плавно, в меру расширения автопарка. В настоящее время очень хорошие темпы роста демонстрирует обязательное медицинское страхование, хотя существенные структурные преобразования здесь еще не начались. Чтобы рынок медуслуг действительно заработал по страховому принципу, требуется серьезное вмешательство государства. В случае успешной реализации реформы объем рынка ОМС может к 2010 году достигнуть десяти-двадцати миллиардов долларов. Из обязательных видов разумно было бы ввести обязательное лекарственное страхование, обязательное страхование объектов повышенной опасности.

Импульс развитию страхования жизни дали бы налоговые льготы и налоговые стимулы. Государству необходимо продолжать борьбу со "схемами" по минимизации налогообложения, добиваясь прозрачности рынка. При этом важно не загубить ростки реального страхования жизни, которое, вероятно, станет наиболее быстрорастущим сегментом страхового рынка.

- Как вы оцениваете роль государства как регулятора банковской системы?

- В целом система регулирования работы банковской деятельности достаточно адекватна. Банковская система - один из наиболее динамичных секторов экономики: ежегодные темпы роста стоимости активов в 2000-2005 годах составляли 32,4 процента. На мой взгляд, единственная сфера, в которой государственная поддержка могла бы простимулировать серьезный рост банковской системы, - это ипотечное кредитование. В частности, было бы очень ценно субсидирование процентных ставок по ипотечным кредитам. Это сделало бы кредитование на покупку недвижимости гораздо более массовым, доступным для существенно большего числа жителей России.

- Российский финансовый сектор через десять лет. Ваша картина...

- Прежде всего произойдет серьезная концентрация финансовых институтов. Свыше тысячи страховых компаний, больше тысячи банков на рынке - это нонсенс. Мелкие институты будут либо ликвидированы, либо приобретены крупными игроками.

Продолжится насыщение финансовой системы иностранным капиталом. Иностранцы приносят с собой новые продукты и технологии, усиливается конкуренция, в итоге в выигрыше потребители финансовых услуг. Никаких дополнительных ограничений на этот процесс, кроме запрета работы банковских филиалов, который действует и сейчас, вводить не нужно. Я считаю, что в ближайшие пять лет доля контролируемых иностранцами банковских активов удвоится с нынешних одиннадцати процентов до примерно двадцати. Но катастрофического передела банковского рынка в пользу иностранцев не произойдет.

Иностранцев в страховом секторе мы пока не наблюдаем. Но я думаю, что эта экспансия в ближайшие годы будет происходить. Именно с приходом иностранцев я связываю перспективы развития сегмента страхования жизни.

А вот в сектор негосударственных пенсионных фондов иностранцы не придут еще долго - они плохо понимают их юридический статус некоммерческих организаций. Я думаю, что НПФ, связанные с крупными корпоративными клиентами, будут активно выходить на массовый рынок и займут на нем лидирующие позиции.

- Как вы относитесь к предложению ЦБ по "добровольно-принудительному" выводу на биржу крупнейших банков?

- Сама идея выхода банков на IPO в принципе здравая. Но попытка принудить акционеров выводить акции на рынок выглядит, мягко говоря, странно. Скорее, речь должна идти о том, чтобы упростить правила и процедуры банковских IPO. Тогда некоторые собственники банков, возможно, приняли бы решение о выводе пакетов акций своих банков на биржу.

- Нет ли у вашего финансового холдинга плана превращения в публичную компанию и выхода на IPO?

- С точки зрения юридической структуры и отчетности мы уже достаточно прозрачная компания. Что же касается привлечения рыночных ресурсов через продажу доли в бизнесе, то пока мы в этом не заинтересованы. Нам хватает для развития собственной прибыли, без дополнительных вливаний со стороны акционеров. Уровень капитала нашего холдинга сейчас превышает три миллиарда долларов. При этом долговые привлечения мы делаем регулярно. Недавно, например, "Петрокоммерц" удачно разместил евро-бонды. Это нормальная практика. Финансовый институт должен иметь "плечо" (отношение заимствований к капиталу. - "Эксперт"), иначе он проигрывает в эффективности своим конкурентам.

- Смотрите ли вы на соседние рынки? Нет ли планов экспансии за рубеж?

- Мы присутствуем сейчас в некоторых странах СНГ: на Украине, в Молдавии, Азербайджане. Налажены плодотворные связи с казахстанскими страховыми компаниями. У нас есть операции в Болгарии и Румынии. Задача дальнейшей зарубежной экспансии пока что "ИФД КапиталЪ" не ставится.

- Строитель и первый владелец вашей резиденции - печально известный Токобанк, почивший в базе в мае 1998-го. Высотка, конечно, красивая, но не тяготит ли вас прошлое этого дома?

- Нет, абсолютно. Мы люди несуеверные. Да и коллектив преимущественно молодой. Ему не до страшилок из прошлой жизни.

***

"ИФД КапиталЪ" - один из крупнейших финансовых холдингов в России. Группа создана в начале 2003 г., предоставляет полный пакет услуг в сфере управления финансами, включая страхование, банковские, инвестиционные услуги, а также пенсионное обеспечение. Общая численность сотрудников более 6500 человек. В финансовую группу "ИФД КапиталЪ" входят:

*Страховая группа "КапиталЪ" в составе ОАО "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование" ";

ЗАО "КапиталЪ Медицинское страхование";

ЗАО "КапиталЪ Перестрахование";

ЗАО "КапиталЪ Страхование XE "КапиталЪ Страхование"  жизни".

*Активы страховой группы "КапиталЪ" на 1 января 2006 г. составили 37,6 млрд. рублей, собственный капитал - 21,9 млрд. рублей. По итогам 2005 г. чистая прибыль СГ "КапиталЪ" увеличилась более чем в пять раз и достигла 10,75 млрд. рублей.

*Банк "Петрокоммерц" создан в 1992 г. Региональная сеть банка насчитывает четыре дочерних банка: Ухтабанк (Республика Коми), Ставропольпромстройбанк, банк "Петрокоммерц-Украина", КБ "Unibank" A.O. (Республика Молдова) - и 18 филиалов. Общее количество точек продаж продуктов и услуг банка - 250. По состоянию на 1 января 2006 г., согласно рейтингу журнала "Эксперт", банк "Петрокоммерц" занимает 15-е место по размеру собственного капитала (10,5 млрд. рублей), 17-е место по величине активов (79,2 млрд. рублей), 11-е место среди самых прибыльных российских банков (3,985 млрд. рублей).

*Инвестиционная группа "КапиталЪ", состоящая из инвестиционной компании "КапиталЪ" и управляющей компании "КапиталЪ", входит в число крупнейших инвестиционных структур России. По итогам I квартала 2006 г.собственные активы составили 23,7 млрд. рублей, собственный капитал - 10,7 млрд. рублей. Суммарный объем активов в доверительном управлении УК "КапиталЪ" составил 73,9 млрд. рублей (рост на 31,7% с начала года). По этому показателю компания заняла 4-е место в рэнкинге НАУФОР среди всех российских управляющих компаний. *Пенсионный бизнес в рамках "ИФД КапиталЪ" сосредоточен в администраторе негосударственных пенсионных фондов 000 "Пенсионный КапиталЪ", управляющем тремя НПФ: "ЛУКойл-Гарант", "Пенсионный капитал", "Первый пенсионный фонд". В 2005 г. почти четверть застрахованных по обязательному пенсионному страхованию (159 тыс. человек) передали свои накопления в НПФ "ЛУКойл-Гарант".

*Управляющая компания "КапиталЪ Паевые инвестиционные фонды" была учреждена в апреле 2004 г. Деятельность компании сосредоточена на создании и управлении закрытыми фондами, которые позволяют осуществлять инвестиции в недвижимость и венчурные проекты. Активы закрытых ПИФов под управлением компании достигли на конец II квартала 2006 г. 1,69 млрд. рублей. *Логическим продолжением развития бизнеса в России стало создание в 2003 г. украинской финансовой группы "ИФД КапиталЪ", предоставляющей услуги по тем же направлениям, которые являются стратегическими для группы в целом.

Формально 100% акций "ИФД КапиталЪ" владеет ЗПИФ "Стратегические инвестиции", находящийся под управлением УК "Менеджмент-центр". Официально "ИФД КапиталЪ" не раскрывал своих бенефециаров. Однако, как следует из отчетности банка "Петрокоммерц", опубликованной в рамках подготовки размещения еврооблигаций весной этого года, основными бенефициарами группы "ИФД КапиталЪ" являются президент ОАО "ЛУКойл" Вагит Алекперов и вице-президент ОАО "ЛУКойл" Леонид Федун.[image: image1][image: image2][image: image3]
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