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ТРАДИЦИОННЫЕ СТРАХОВЫЕ ПРОДУКТЫ
Автострахование

Автокаско оказалось роковым для ряда страховых компаний

Последние четыре года стали показательными для страхового рынка: бум развития автокаско привел к банкротству целого ряда компаний, которые не смогли правильно рассчитать свои силы и выстроить бизнес-стратегию в условиях бурного роста. Этот опыт пригодится компаниям в будущем, поскольку позволит грамотно выстраивать тарифную политику и управление рисками на других растущих рынках. 

Введения в действие института обязательного страхования гражданской ответственности автовладельцев повлекло за собой бурное развитие продаж остальных розничных страховых продуктов. При этом локомотивом развития розничного страхования является автокаско, которое в последние три года растет быстрыми темпами — в среднем на 60–80% в год. Об этом свидетельствуют как различные экспертные оценки рейтинговых агентств и участников рынка, так и данные Федеральной службы страхового надзора. 

По мнению ведущего эксперта направления рейтингов страховых компаний «Эксперт РА» Кирилла Бобылькова, доля премии по автокаско составила 17–19% от общей премии рынка, при этом три четвери от этого объема составляют премии, поступившие по договорам с физическими лицами. Для сравнения, доля добровольного медицинского страхования (ДМС) по итогам 2006 года составила 15–18% рынка (большую часть этого бизнеса составляет обслуживание корпоративных клиентов), страхования недвижимого имущества физических лиц — 1–2%. «Рынок автокаско не фигурирует в официальной статистике, но можно оценить его в 75 млрд. руб., он занимает приблизительно половину рынка страхования физических лиц, очищенную от корпоративных программ», — полагает Кирилл Бобыльков. 

При этом рынок автокаско растет бурными темпами. «Уже несколько лет подряд объем продаж продуктов автокаско физическим лицам растет в целом быстрее рынка, — сказал директор центра стратегических исследований «Росгосстраха» Алексей Зубец. — Если, например, в 2003 году частные покупатели приобрели полисов автокаско на 17,3 млрд. руб., то в 2004-м — на 26,9 млн. руб., при этом прирост премии составил 55,3%». По итогам 2005 года премия по автокаско выросла на 74,4%, достигнув 46,9 млрд. руб. Согласно данным г-на Зубца, в 2006 году темпы роста премии, собранной страховщиками по автокаско, несколько снизились: рынок вырос «всего» на 40%. Объем собранной премии составил 65,7 млрд. руб. 

В 2007 году, по прогнозам «Росгосстраха», объем премии по автокаско вырастет на 27,9% (до 84,0 млрд. руб.); в 2008-м — на 25,7% (105,5 млрд. руб.), в 2009-м — на 23,0% (129,8 млрд. руб.), а в 2010 году — еще на 20,8%, достигнув показателя в 156,8 млрд. руб. 

Столь бурный рост сопровождался рядом скандалов, поскольку некоторые компании стремились занять как можно большую долю рынка любой ценой. Весьма показательным был пример страховой компании «АВЕСТ», которая сделала страхование каско убыточным видом, существенно занизив тарифы с тем, чтобы при помощи демпинга занять большую долю рынка. Из-за использования демпинговых цен на полисы компания вынуждена была выплачивать возмещения по заявленным страховым случаям из премии, поступавшей за счет заключения новых договоров. Позже участники рынка назвали это термином «выплаты с колес». Таким образом «АВЕСТ» балансировал около полугода. Однако летом 2005 года офисы компании оказались закрытыми, а на Российском союзе автостраховщиков повисли обязательства компании по возмещению убытков ее клиентам по ОСАГО. Кирилл Бобыльков из «Эксперт РА» считает, что «банкротство «АВЕСТа», который не смог справиться со своим портфелем автокаско, стало самым громким событием 2005 года». 

Вслед за «АВЕСТом» рынок автокаско покинули Западно-Сибирская транспортная страховая компания (ЗСТСК), «Доверие», Евро-Азиатская страховая компания (ЕАСК), «Универсальный полис», «Фиделити-Резерв». Больше всего проблем было у «Фиделити-Резерв», основная часть портфеля которой состояла именно из договоров, заключенных по демпинговым ценам. 

«Демпинг — это одна из основных проблем рынка, — считает Кирилл Бобыльков. — На растущем рынке он неизбежен, ведь каждый пытается отхватить свою долю, а российский рынок автокаско растет в последнее время фантастическими темпами. При такой ситуации нарастить портфель автокаско просто — достаточно активной рекламы, высоких комиссионных продавцу и низких тарифов. Благодаря значительному поступлению страховой премии компании некоторое время (пока портфель растет) удается осуществлять текущие выплаты. В основном за счет новых поступлений премии. Фактически работает принцип обычной финансовой пирамиды. 

Впрочем, участники рынка считают, что проблемы, возникшие у некоторых страховщиков, были связаны не только с демпингом. «Причиной возникновения проблем у этих компаний могло стать также и непрофессиональное отношение к перестраховочной защите и формированию резервов, — считает заместитель руководителя департамента автострахования «Росгосстраха» Павел Бородин. — А это неминуемо приводит компанию к отрицательным финансовым показателям, следствием чего становится невозможность исполнить свои обязательства». 

Младший директор страховой аналитической группы Fitch Анастасия Воронкова полагает, что некоторые страховщики недостаточно жестко контролировали убыточность, что и привело их к банкротству. «Некоторые компании не анализировали и не прогнозировали уровень убыточности, следствием чего было неправильное формирование резервов и тарифов, — говорит она. — В результате компании с невысокой диверсификацией портфеля и небольшим запасом капитализации сталкивались с финансовыми трудностями». 

Страховой рынок учел ошибки «молодости»: сейчас некоторые участники рынка уже начали сворачивать деятельность по активному насыщению портфелей договоров автокаско, заморозив портфели либо искусственно ограничивая выплаты. Одновременно они занялись поиском других — неценовых — методов конкуренции. Кирилл Бобыльков полагает, что страховщики в ближайшем будущем займутся, в частности, экспансией на региональные рынки. Павел Бородин из «Росгосстраха» уверен, что компании будут увеличивать сервисную составляющую и осваивать дифференцированный подход к автовладельцам. Он также полагает, что в будущем компании задумаются над фокусированием на определенной группе клиентов. 

Эксперты считают, что рынок вошел в более спокойную фазу развития, однако именно сейчас начнут проявляться сделанные ранее ошибки. «На растущем рынке главным вопросом всегда является сохранение андеррайтинговой дисциплины, — говорит Анастасия Воронкова. — Потому что в среднесрочной перспективе, когда рост замедлится, просчеты в ценообразовании, сделанные в период бурного роста, проявятся и могут стать серьезной проблемой для компаний, не сумевших установить адекватные тарифы и жесткие, но прозрачные процедуры урегулирования убытков».
 

О подводных камнях при расторжении договора ОСАГО

При досрочном расторжении договора ОСАГО страховая компания возвращает неиспользованную часть премии за вычетом 23 процентов. На каком основании? 

Споры о том, как рассчитывать подлежащую возврату часть страховой премии при досрочном прекращении договора ОСАГО, начались с первого года действия закона об ОСАГО, еще в 2003 году. Судебные решения принимались разные. Но так как, по мнению страховщиков, порядок расчета исчерпывающим образом законодательно не установлен, споры продолжаются.

Следует отметить, что страховая премия не всегда возвращается при досрочном прекращении договора. Во-первых, не возвращается, когда выявляется ложность или неполнота сведений, представленных страхователем и имеющих существенное значение для определения степени страхового риска и размера страховой премии. Второй случай имеет отношение только к юридическим лицам. При ликвидации страхователя-юрлица премия также остается у страховщиков. В остальных случаях возвращается часть премии, пропорциональная неистекшему сроку действия договора.

При расчете возвращаемой части страховщики руководствуются рекомендациями Российского союза автостраховщиков (РСА), которыми предписывается рассчитывать ее после вычета тех самых 23 процентов. Они складываются из трех процентов, направляемых страховыми компаниями в фонд РСА, предназначенный для компенсационных выплат потерпевшим, когда не могут быть осуществлены страховые выплаты по обязательному страхованию, и 20 процентов, идущих на расходы самих страховых компаний в связи с организацией и осуществлением ими деятельности по страхованию. Только 77 процентов от суммы страховой премии предназначены для обеспечения текущих страховых выплат по ОСАГО, их-то РСА и предлагает делить при досрочном прекращении договора. Распределение на 77, 3 и 20 процентов отражает структуру страхового тарифа, заложенную в формулу для определения размера премии, но никак не может быть связано с расчетом части премии, возвращаемой при прекращении договора. Аргумент в пользу вычета 23 процентов, заключающийся в необходимости учета интересов страховщиков, не основан на законе. Согласно пункту 3 статьи 958 ГК РФ страховщик имеет право на часть страховой премии пропорционально времени, в течение которого действовала страховка, а не на часть от части страховой премии
. 
Острые углы договора автострахования 

Для предотвращения конфликтных ситуаций при получении страхового возмещения необходимо внимательно ознакомиться с договором страхования при покупке страхового полиса.

Договор страхования автотранспортного средства (каско) заключается в письменном виде. Как правило, страхователь заполняет заявление на страхование (иногда оно делается устно) и подписывает страховой полис. В нем изложены правила страхования, которые и являются условиями договора страхования, определяющими порядок действия страховщика и страхователя. При этом необходимо обратить внимание на то, что в полисе могут быть обозначены особые условия страхования, которые противоречат отдельным положениям правил страхования, но именно эти особые условия по страховому законодательству имеют приоритетное значение.

Начальник отдела пролонгации и обслуживания договоров "Русской страховой компании" Елена Локтионова рекомендует автовладельцам, перед тем как подписать полис, внимательно ознакомиться с условиями страхования, изложенными в правилах. "Даже при самых выгодных тарифах страхователей в первую очередь должны интересовать набор страховых рисков и система выплат, производимых страховщиком", - отмечает она.

Обычно полис каско в случае угона автомобиля и причинения ему ущерба предусматривает возмещение с использованием принципа "новое за старое". То есть в случае угона автовладельцу будет возвращена стоимость автомобиля, а при причинении вреда по любой причине автомобиль будет приведен в состояние до аварии.

Возможен вариант, когда предлагаемый страховой полис может обеспечивать только финансовую защиту от угона. Наиболее полный пакет по риску "ущерб" предусматривает возмещение вреда, причиненного в результате дорожно-транспортного происшествия, пожара, повреждения отскочившим или упавшим предметом, стихийного бедствия, злоумышленных действий и действий животных.

Традиционный полис каско предусматривает вариант "по каждому страховому случаю". При этом максимальная страховая выплата, которая может быть произведена по любому страховому случаю, всегда равна страховой сумме и не зависит от количества страховых случаев (неагрегатное каско). Также существует система выплат "по договору", или агрегатное каско, когда страховая сумма является совокупным лимитом страховщика по всем страховым случаям. Соответственно, с каждым страховым случаем размер возможной максимальной выплаты уменьшается. Встречается и система "по первому случаю", когда возмещение происходит лишь по первому заявленному страховому случаю. По этой системе выплата осуществляется лишь один раз за период действия договора независимо от ее суммы. Понятно, что агрегатное каско и каско по системе "первый случай" на порядок дешевле полного каско.

После того как автовладелец выяснит, что он покупает (риски) и как будут производиться выплаты при наступлении страхового случая, ему неплохо обратить внимание на такие пункты, как "франшиза", "амортизация", "условия хранения автомобиля" и "исключения из страховых случаев".

Существенное влияние на тариф по риску "ущерб" оказывает наличие или отсутствие франшизы, то есть оговоренного в договоре страхования максимального размера ущерба, который не возмещается страховой компанией. Такая опция удобна для автовладельцев, которые очень редко попадают в аварии или привыкли чинить незначительные повреждения (царапины, вмятины) своими силами. Франшиза размером 1000 у.е. в зависимости от страховой компании удешевляет полис на 15-25%. Так, например, если страховать подержанный автомобиль Grand Cherokee стоимостью 30 тыс. долларов, то полис без франшизы будет стоить 12.2% ("АльфаСтрахование"), 12.02% ("Стандарт-Резерв"), 11.05% ("Энергогарант"), а с франшизой 1000 долларов - 9.23% ("АльфаСтрахование"), 10.09% ("Стандарт-Резерв"), 8.84% ("Энергогарант").

На размер страховой выплаты может существенно влиять ежегодная амортизация транспортного средства, которая также должна отражаться в договоре страхования. Обычно в первый год автомобиль дешевеет на 20%, во второй и третий годы - на 15% ежегодно. Если подобрать полис с меньшими цифрами амортизации, то возможная выплата по страховому случаю, особенно по риску "угон", будет больше. Так, в компании "ГУТА-Страхование" амортизация в первый год составляет 18%, во второй и третий годы - по 12%.

Кроме того, страховщики могут записывать в пункт "исключения" очень интересные положения, существенно сужающие параметры ответственности компании. Обычно к исключениям относятся случаи, оговоренные в Гражданском кодексе (ядерный взрыв, народные волнения и прочее), а также случаи нелояльного поведения страхователя (управление автомобилем в пьяном виде, умышленные действия автовладельца и т.д.). Но иногда встречаются и такие "исключения", как "несоблюдение автовладельцем Правил дорожного движения", "повреждение во время стоянки" и т.д.
 

ДМС

Казусы ДМС
30% населения охватить услугами добровольного медицинского страхования (ДМС) собирались еще в прошлом году власти Кубани в лице первого вице-губернатора Александра Ремезкова
«Нередко от страховщиков можно услышать жалобы на то, что рынок ДМС не развивается из-за дефицита современных лечебных учреждений, которые могли бы оказывать платную медицинскую помощь в рамках ДМС» - тогда же отметил начальник отдела по работе со страховыми организациями департамента по финансовому и фондовому рынку Краснодарского края Олег Казарцев.

Попытка воспользоваться врачебной помощью по полису ДМС крупной столичной страховой компании в Краснодаре удалась только с третьего раза. 

В медицинском агентстве, обозначенном в полисе, в ответ на жалобы на боль в горле, строгая дама, сидящая за компьютером назвалась терапевтом. Не вымыв руки и не надев халата, она щупала шею и светила в горло фонариком, до этого лежавшим в ее сумочке где-то между кошельком, губкой для обуви и бутербродом, затем выписала направление в медицинский центр. После консультации ЛОРа и совета пройти компьютерную томографию (КТ), пришлось вернуться в агентство за новым направлением. Подобревшая дама выписала сильнодействующее лекарство на квадратном листочке с надписью «для заметок». На КТ нужно стоять в очереди три недели, при том, что если диагноз подтвердится, начинать лечиться антибиотиками надо было еще вчера.

В следующем небольшом медучреждении не оказалось нужного оборудования, для того, чтобы точно поставить диагноз, назначать ничего не стали. От страховой компании клиника получит деньги за прием врача. Результат лечения значения не имеет - за направление в другую клинику или дачу рекомендаций страховщик клинике не доплачивает.

В большой поликлинике держателей полиса ДМС обслуживают только после команды от главного врача. Его пришлось подождать с часок. После каждой консультации или процедуры нужно возвращаться к главному врачу и ставить его в известность о рекомендациях и назначениях. Всего за этот день встреч с главврачом состоялось четыре. В результате, впрочем, необходимое лечение получить удалось. Интересно, как будет справляться главврач с потоком посетителей, если число держателей полиса увеличится?

Чтобы вызвать скорую помощь, днем в будний день нужно дозваниваться в агентство, а в выходные и ночью – до сотрудников по мобильному телефону. Они вызовут машину из компании, с которой у них на тот момент будет заключен договор. Представитель агентства подтвердил, что это «долго и неудобно» и даже дал совет: «А вы вызовите обычную - она не хуже и быстрее приедет».

Вывод напрашивается - быстрее и полезнее для здоровья получается прийти в платную клинику или вызвать платную скорую и получить медпомощь за «живые» деньги. Впрочем и тут не без сложностей, в одной из клиник Краснодара при записи по телефону на прием попросили принести с собой, кроме денег, бинты, зеленку и еще кое-какие мелочи. 

Более 70% компаний Москвы и Петербурга представляют сотрудникам полисы ДМС с разным пакетом услуг. Приходя в крупную клинику, держатель полиса получает комплекс услуг - консультацию врача, обследование, анализы, при необходимости тут же дают направление в другое медучреждение. Количество перемещений пациента от врача к врачу и на процедуры сотрудники клиники считают сами. В платную скорую помощь можно звонить напрямую.

Обслуживание по полису ДМС в Краснодаре сегодня отбивает желание пользоваться им в дальнейшем. Если так будет продолжаться, развития рынка ДМС ожидать придется долго
.
Полисы добровольного медицинского страхования можно будет купить в аптеках “36,6”

Страховщики хотят сделать аптеку еще одним каналом продаж. С начала мая страховые полисы компании "Полис-Гарант" можно будет купить в аптечной сети "36,6" — подобно тому, как в магазинах продаются пакеты сотовых операторов. Годовая программа добровольного медицинского страхования обойдется покупателю в 3000-6000 руб.

По данным на конец I квартала 2007 г., ОАО "Аптечная сеть 36,6" управляет 854 аптеками в 26 регионах. Около 70% акций "36,6" принадлежит ее основателям — Артему Бектемирову и Сергею Кривошееву, 30% — в свободном обращении на ММВБ и в РТС. Консолидированные продажи, по предварительным итогам 2006 г., — $525 млн. Чистый долг сети "36,6" по итогам 2006 г. — $203,5 млн. (из них $20,6 млн. — долг "Верофарма"). 
Как рассказал менеджер по отношениям с инвесторами и корпоративным коммуникациям "36,6" Михаил Колосов, полисы будут продаваться в тестовом режиме в 20 аптеках сети в центре Москвы. Покупателям предложат три вида страховок — стоматология, услуги терапевта и "Скорой помощи". Оставшиеся три пакета — "Женское здоровье", "Будущая мама" и "Проверь себя" — поступят в продажу до конца мая. Коробки с полисами будут стоять на полке, уточнила директор товарных категорий "36,6" Татьяна Гунько: "Внутри — подробные инструкции, и покупатель сможет разобраться в сути продукта". Это будет кобрендинговый продукт страховщика и "36,6", и, несмотря на то, что покупатель приобретает страховку в аптеке, сеть рассчитывает, что он будет ее покупать, исходя из своей лояльности к аптечной сети.

Юрий Мазуров, заместитель гендиректора "Полис-Гаранта", добавил, что стоимость услуг "Скорой помощи" составит около 3000 руб., стоматологии и личного врача — около 6000 руб. Продукт будет прост в оформлении — после покупки достаточно позвонить по телефону и активировать его, отмечает страховщик. Компании никак не аффилированы друг с другом. Сеть искала партнеров и вела переговоры с крупными страховщиками, "но они недооценивают возможности ритейла", говорит Колосов. За продажу страховок в аптеках "Полис-Гарант" будет платить "36,6" комиссию, рассказали Колосов и Мазуров. Ее размер они не раскрывают.

"РОСНО" тоже изучала возможности продаж своих страховок в аптеках, но решила пока не использовать этот канал, вспоминает директор по маркетингу группы компаний "РОСНО" Михаил Сафран. Во-первых, ДМС — сложный продукт и его должен продавать специалист именно страховой компании, а во-вторых, этот вид страхования не так востребован населением, как, к примеру, ОСАГО и КАСКО, объясняет Сафран.

Гендиректор аптечной сети "Ригла" Ольга Шелудченко считает инициативу конкурентов "нормальным и вполне логичным шагом". В компании также вели переговоры со страховщиками о возможности продажи полисов в аптеках сети, но они пока ни к чему не привели. "Как правило, страховые компании предлагают сформировать минимальный пакет услуг, который можно продавать по фиксированной и довольно низкой для ДМС ставке (около $200), причем большинство готовы предоставить для работы в аптеках свой персонал. В таком виде проект нас не устраивал, поэтому мы отложили его запуск", — добавила она. "Львиная доля всех проданных в России полисов ДМС — корпоративная страховка, которую сотрудникам покупает работодатель", — утверждает Сафран. Страховщики очень заинтересованы в продаже своих полисов в аптеках: это дополнительный канал сбыта довольно сложно продаваемого частным гражданам продукта, итожит Шелудченко из "Риглы".

Британская сеть Boots в апреле заключила соглашение о партнерстве со страховой компанией PruHealth. Сеть будет продавать полисы добровольного медицинского страхования в 1500 магазинах по всей стране. В страховой полис, который продается в магазинах Boots, включен риск раковых заболеваний на любой стадии развития
. 

Имущественное страхование
Как не переплатить за страхование жилья 

Домовладельцы, проживающие в районах повышенного риска (например, районы, расположенные вдоль крупных водных путей или у известных очагов землетрясения), огромную часть своих средств вынуждены тратить на страхование. Зачастую их годовые страховые взносы исчисляются тысячами долларов. Но есть способы сократить расходы. Они довольно просты, и их всего шесть. 

Первое, что сделать: установить систему безопасности и дымовую пожарную сигнализацию. 

Система охранной сигнализации, управляемая центральной станцией или напрямую связанная с полицейским участком, позволит снизить сумму ежегодного взноса за страхование на 5% или даже больше. Для получения скидки домовладельцу достаточно будет предъявить страховой компании свидетельство о централизованном наблюдении за его имуществом в виде счета или договора. 

Значение дымовой пожарной сигнализации тоже сложно переоценить. Если установка пожарной сигнализации в современных домах не является чем-то необычным, то наличие ее в старых домах позволит домовладельцам снизить сумму годового страхового взноса на 10 и более процентов. И, что гораздо важнее, такая сигнализация спасет вам жизнь в случае пожара. 

Второй шаг: повысьте уровень своей франшизы. 

Здесь все как в медицинском страховании или при страховании автомобиля: чем выше уровень выбранной домовладельцем франшизы, тем меньше сумма годовых взносов. (Франшиза – часть ущерба, которая не возмещается страховой компанией. Как правило, она определяется в процентах от страховой суммы. Размер франшизы находится в прямой зависимости от размера страхового тарифа.) 

Однако при выборе франшизы высокого уровня возникает проблема, связанная с тем, что ущерб на небольшую сумму будет покрываться хозяином дома. Например, на ремонт разбитых окон или поврежденной из-за протекающей трубы гипсоцементной плиты потребуется лишь несколько сотен долларов, а этот как раз будет соответствовать размеру установленной франшизы. 

Шаг третий: проверьте наличие скидок по полису. 

Многие страховые компании предоставляют скидку, равную 10% и более, клиентам, которые уже имеют договоры с ними. Например, застраховали автомобиль или купили медицинскую страховку. Подумайте, может, вам стоит узнать информацию о других видах страхования в компании, в которой уже застрахован ваш дом? Вы можете сэкономить сумму, равную двум годовым страховым взносам. 

Шаг четвертый: любое строительство спланируйте заранее. 

Если владелец дома планирует построить хозблок или иное сооружение, прилегающее к дому, он должен обратить внимание на используемый при строительстве материал. Обычно конструкции, содержащие дерево, из-за высокого риска воспламенения существенно повышают сумму страхового взноса. И наоборот, конструкции из цемента или стали способны ее снизить, так как эти материалы считаются огнеупорными и устойчивыми к неблагоприятным погодным условиям. 

Следующее, что должны сделать домовладельцы (и что они частенько забывают), - узнать, входит ли в страховое покрытие строительство бассейна. В действительности такое имущество, как бассейн, батут, несущие потенциальную опасность, может стать причиной увеличения страховых издержек на 10% и более. Хотя, возможно, это и не столь большая сумма, учитывая, сколько радости доставляют эти вещи. Но домовладельцу лучше подумать над этим еще до их приобретения или начала строительства. 

Шаг пятый: выкупите свою закладную. 

Вполне очевидно, что это легче сказать, чем сделать. Но сумма страховых взносов домовладельцев, которые выплачивают свой долг по ипотечной закладной, значительно снижается. Почему? Потому что страховщик считает, что если вы владеете домом полностью и безоговорочно, вы будете заботиться о нем с большим рвением. 

Шаг шестой: регулярно оценивайте и пересматривайте страховые полисы.
Вкладчики должны хотя бы раз в год сравнивать стоимость страховых полисов со стоимостью их имущества. Они также должны пересмотреть свой текущий страховой полис и сделать заметки относительно любых внесенных изменений в домашнем хозяйстве, на основании которых может быть снижена сумма страховых взносов. Допустим, домовладелец демонтировал свой батут, выкупил закладную, установил охранную сигнализацию или хитроумную систему пожаротушения внутри своего дома. В этом случае можно добиться значительного снижения суммы страхового взноса, уведомив об изменениях страховую компанию и предъявив доказательства в виде фотографий и/или счетов. 

Проверьте, произошли ли какие-либо изменения в вашем районе, которые также могли бы поспособствовать снижению ставок. Например, установка пожарного водоразборного крана в 30 метрах от вашего дома или возведение пожарной подстанции в непосредственной близости от вашей собственности может уменьшить сумму взносов. 

А все ли указано в вашем полисе? 

Во-первых, домовладельцам желательно приобретать такой вид страхования, который гарантирует выплату восстановительной стоимости (guaranteed replacement value). Это означает, что при страховом случае дом застрахованного владельца будет отремонтирован независимо от стоимости ремонта. 

Конечно, многие из вас думают, что это произойдет в любом случае, не так ли? Ошибаетесь. Поскольку цены на недвижимость за последние годы существенно возросли, строительство нового дома, вероятнее всего, будет дороже, чем изначальное приобретение его со страховым полисом. Тогда как страхование с гарантированной выплатой восстановительной стоимости не даст почувствовать повышения цени гарантирует владельцу получение средств, если увеличится стоимость строительных работ. 

Во-вторых, не помешает получить подтверждение на дорогостоящую собственность. Если рассуждать с юридической точки зрения, индоссамент – это дополнение к базовому страховому полису домовладельца. В сущности, это возможность для домовладельцев добиться гарантии того, что их дорогостоящая собственность в случае повреждения дома попадет под страховое покрытие. 

Допустим, женщина хочет застраховать свое обручальное кольцо с бриллиантами должна получить подтверждение того, что она является владельцем кольца. Кроме того, ей необходимо будет получить подтверждение стоимости кольца, чтобы включить его в страховой полис домовладельца. Для этого женщина потребует, чтобы ювелир провел соответствующую оценку ее кольца, а затем отправит его заключение страховой компании, чтобы в договор о страховании внесли специальную запись. 

Официальное подтверждение, как в случае с обручальным кольцом, поможет при предъявлении требований, а также гарантирует домовладельцу, что ему выплатят полную сумму, равную стоимости имущества, если оно потерялось, украдено или было повреждено. Обычно к предметам, для которых требуется подтверждение, помимо ювелирных изделий относятся меховые изделия, антиквариат и предметы, интересующие коллекционеров. 

Вместо заключения, или не забудьте про доказательства. 

Во избежание каких-либо разногласий со страховой компанией и задержек с получением причитающегося вам страхового возмещения проверьте, чтобы все можно было доказать документально. Сфотографируйте и запишите на видео ваш дом со всем его содержимым. Затем сохраните эти фотографии и видеокассеты в огнезащитном сейфе. Подумайте и о том, следует ли оставить копии фотографий в доме у родственников или в виде вклада на ответственном хранении в специальном учреждении. Все это поможет не только при составлении описи имущества, но и позволит быстрее добиться выплаты причитающейся компенсации
.

Ипотечное страхование: плюсы и минусы 

В июле прошлого года из закона "Об ипотечных ценных бумагах" было исключено положение об обязательном страховании жизни и здоровья заемщика. Депутаты посчитали, что это снизит расходы заемщика на ипотеку. Однако банки не изменили свои кредитные договоры, называя страхование жизни и здоровья заемщика обязательным условием вступления в ипотеку. Некоторые из них включают в договоры ипотечного кредитования условия об обязательном комплексном страховании (приобретаемого жилья, жизни и здоровья заемщика, риска утраты права собственности – страхование титула). Банки аргументируют свою позицию тем, что в этом страховании заинтересованы сами заемщики, и они не нарушают их прав. 

Заместитель председателя правления Российского банка развития Светлана Сагайдак подтвердила, что банковский договор, включающий комплексное страхование, не нарушает новые поправки в закон "Об ипотечных ценных бумагах" и ссылается на свободу договора, прописанную в Гражданском кодексе. То есть клиент может отказаться от услуг этого банка и пойти в другой. 

Обязательным условием получения кредита является страхование приобретаемой квартиры от рисков повреждения и уничтожения. "В страховку входит только конструктивные элементы, страховать отделку квартиры, мебель, что присуще обычному страхованию имущества, не нужно. Среднегодовой тариф страхования приобретаемой квартиры составляет 0,2% от ее стоимости", - уточнила заместитель генерального директора группы "Ренессанс страхование" Наталья Карпова. 

Эксперты указывают, что страховка ведет к удорожанию ипотечного кредитования, поскольку ставки страховых премий достаточно существенны. "При сумме выданного кредита в 100 тыс. долларов страховая премия составит порядка 1%, соответственно, 1000 долларов. Покупатель должен эту сумму заплатить один раз при получении кредита, а потом платить при погашении кредита каждый год", - пояснил управляющий партнер адвокатского бюро "Форум" Кирилл Нам. Как правило, страховые договоры заключаются на один год с выплатой страховой премии за этот период. При продлении страхового полиса размер страховой премии по кредиту будет меньше, так как он рассчитывается в соответствии с суммой непогашенного долга. 

Если навязывание заемщику условий об обязательном страховании станет незаконным, банки найдут способ, как минимизировать свои риски, уверен партнер компании "Пепеляев, Гольцблат и партнеры" Максим Кулькой. По его мнению, банки повысят процентные ставки по кредитованию, которыми будут компенсировать свои риски. За счет получаемой дополнительной прибыли они будут страховать свои риски в страховых компаниях. 

Но больше вопросов у экспертов вызывает не столько сам принцип страхования, сколько навязывание клиенту услуг определенной страховой компании. В этом случае речь идет о нарушении прав потребителя. Как считает руководитель программы в сфере жилищного финансирования компании IFС Елена Клепикова, кредитор "не имеет права ограничивать выбор заемщиком страховой компании, в которой он хочет застраховать те или иные риски". "Когда кредитор работает только с одной компанией и устанавливает эксклюзивные отношения, то права заемщиков ущемляются", - уверен он. 

С.Сагайдак соглашается с тем, что заемщик должен иметь право выбора, вплоть до того, чтобы он был ознакомлен со списком страховых компаний, с которыми работает банк. Если банк обязывает заемщика прибегать к услугам единственного страховщика, то это может свидетельствовать об аффилированности с ним страховой компании. "При ипотечном страховании банк должен быть готов к тому, чтобы оценить компанию, выбранную самим заемщиком", - подытожила она
. 
Новые возможности, тенденции и прогнозы на страховом рынке
Новые продукты страховщиков в 2007 году

По предварительным итогам 2007 года на рынке страхования появился 21 новый продукт, из них 11 разработано в марте. Продукты предназначены как для юридических, так и для частных лиц. По количеству произведенных продуктов лидирует страховая компания "МАКС". Создатели программ главным образом позаботились о беременности женщин на всех ее этапах. Программа "Ведение беременности" предполагает наблюдение и консультацию врачей, а также получение необходимой документации. Кроме того, предусмотрена "VIP-программа с более расширенными возможностями ведения беременности. Вторая программа предназначена создать максимально комфортные условия на время родов. Комплекс услуг включает в себя роды в отдельном родильном блоке с персональным врачом, послеродовое пребывание мамы с ребенком в 1-2 местной палате и посещение ее родственниками в послеродовом отделении. По мнению врачей СК "МАКС" крайне важна и послеродовая реабилитация женщины. Поэтому ими была разработана программа, включающая амбулаторное восстановление женщины в течении полугода после родов для профилактики послеродовых осложнений. Для эффективной поддержки молодой семьи специалисты создали заключительный продукт, в который входит осмотр малыша на первом месяце его жизни, обучение родителей навыкам ухода, неотложная медицинская помощь и многое другое. Все продукты компании "МАКС" предполагают обслуживание в лучших центрах и роддомах Москвы. 
	Организации
	Наименование продукта

	РЕКОН
	Призывник

	КЛАСС-Ассист
	Единый бесплатный телефонный номер

	СОГАЗ
	Страхование плавучих установок
и морских стационарных платформ
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	Ответственность оценщиков
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	Страхование ГО поставщика по государственному или муниципальному контракту

	Северная Казна
	Пакет "Магазин"
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	Пакет "Офис"

	Национальная Страховая Группа (НСГ)
	Комплексная программа социальной защиты сотрудников предприятий
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	Сокращение срока заселения жильцов в квартиры

	НАСТА
	НАСТА-ТУР

	МОСКВА
	Страхование воздушных судов по системе разделения рисков

	МАКС
	МАКС- 911
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	Введение беременности
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	Программа индивидуального ведения родов
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	Послеродовая реабилитация женщины
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	Специальный полис для молодых родителей

	Fortis Life Insurance
	Образовательня программа
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	Защита семьи

	Отечество
	Медицинское страхование студентов дневных отделений московских ВУЗов
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	Скрининговая диагностика

	Ингосстрах
	Страхование путешествующих, продукт "Семейный"


"Черные ящики" снизят сумму страхового взноса за автомобили

Генеральный директор - генеральный конструктор российского НИИ космического приборостроения Юрий Урличич считает, что в России имеет смысл, как в ряде европейских стран, устанавливать в автомобилях по желанию владельцев "черные ящики" - бортовые самописцы, принимающие сигналы навигационной системы GPS. 

"По желанию водителя в ряде западных стран в машину можно установить так называемые "черные ящики", которые после аварии, если она произошла, вскрываются. Это снижает сумму страхового взноса водителя за автомобиль. Нам представляется, что такие же системы можно установить и в России", - сказал Урличич в понедельник на пресс-конференции в Москве в рамках первого международного форума по спутниковой навигации. 

По его словам, с помощью "черного ящика" можно будет определить скорость и место расположения автомобиля
.
Отремонтированную квартиру теперь можно застраховать

Компания "АльфаСтрахование" выпустила новый продукт под названием "АЛЬФАремонт". Его смысл состоит в том, что теперь можно застраховать ремонт в квартире. Клиенты компании должны самостоятельно определить стоимость ремонта и получить защиту от различных рисков за 0,5% от этой суммы. В числе рисков названы: пожары, взрывы бытового газа, повреждение водой, грабежи, кражи со взломом, стихийные бедствия, умышленные действия третьих лиц, некачественное выполнение работы подрядчиками. Представители страховой компании озвучили следующие цифры: потенциальный размер рынка страхования ремонта жилья может составить 17-20 миллионов долларов
. 

Разработана новая программа облигаторного перестрахования

Новая программа облигаторного перестрахования разработана в Восточной перестраховочной компании и покрывает кредитные, индивидуальные и групповые договоры страхования жизни (смерть по естественным причинам), смерти от несчастного случая, увечий или потери трудоспособности. Договор включает пассивные военные риски, в том числе терроризм.

Лимит по договору составляет 40 млн. рублей без ограничений по полисам, выданным на территории России. 100% покрытия размещено в Sirius International Insurance (London). Применимым правом является законодательство Российской Федерации, а местом арбитража – Москва.
Новые стандарты работы по КАСКО

Следуя миссии и основному принципу работы с клиентами «Сервис VIP-уровня для каждого», компания «Генеральный Страховой Альянс» расширяет список услуг для владельцев полисов КАСКО. 

С 03 мая 2007 года все владельцы карт VIP-1 и VIP-2 бесплатно получают расширенный сервис по урегулированию страховых случаев. Теперь на место ДТП с участием застрахованного в компании автомобиля прибывает технический специалист компании, который оформляет и передает страхователю направление на ремонт. В зависимости от ситуации, клиент может доставить автомобиль в сервис самостоятельно в удобное время (направление действительно в течение 10 дней), либо отправить автомобиль в сервис с места ДТП на эвакуаторе.

При ущербе до 20% от страховой суммы ремонт будет производиться до предоставления всех справок. Страхователь на месте ДТП передает специалисту компании все необходимые документы, после чего получение справок бесплатно для клиента производится специальной службой по заказу компании. Без справок производится ремонт при ущербе до 5% от страховой суммы, а также при повреждении стекол кузова, приборов внешнего освещения и зеркал. 

В тестовом режиме данное предложение действовало в Москве с 01 апреля 2007, с 03 мая программа действует на территории Москвы (70 км от МКАД) и Московской области, с 01 июня 2007 - на территории Санкт-Петербурга и области. До 01 сентября к программе планируется последовательно подключить 4 филиала компании.

Идея введения подобных опций не нова, она успешно реализована в Европе, а с 2006 года ее внедряют и в России. «Мы заинтересованы в привлечении клиентов, ориентированных на высокий уровень сервиса за адекватный рынку тариф, - прокомментировал событие Михаил Благосклонов, Вице-президент ООО «Генеральный Страховой Альянс». Инвестируя средства в качество обслуживания, мы получаем конкурентное преимущество и приток клиентов, ориентированных на европейские стандарты страхования».

Новая услуга по страхованию наземного транспорта - «Сразу в сервис»

Страховое акционерное общество «ГЕФЕСТ» в рамках страхования наземного транспорта приступило к реализации новой услуги для автовладельцев - «Сразу в сервис». 

В случае ДТП по звонку страхователя на место происшествия направляется аварийный комиссар, который выдает страхователю направление в автосервис для проведения ремонта, а также берет на себя оформление всех требуемых документов в ГИБДД и страховой компании. При необходимости аварийный комиссар организует вызов эвакуатора, скорой помощи и других служб. 

Услуга позволяет клиентам значительно сэкономить время и с места ДТП отправиться сразу на партнерские СТО САО «ГЕФЕСТ» для проведения ремонта автомобиля.

Кроме того, если клиент выбрал другой способ получения страхового возмещения, например, страховую выплату или оплату ремонта на выбранном им СТО, в рамках данной услуги САО «ГЕФЕСТ» организует осмотр и оценку ущерба его автомобиля независимым экспертом в удобном для него месте. 

Услуга «Сразу в сервис» предоставляется дополнительно к любому договору страхования средств наземного транспорта САО «ГЕФЕСТ» и оказывается на территории г. Москвы и Московской области, на выбор - в пределах МКАД, 15 км от МКАД, 50 км от МКАД.

Страховое акционерное общество "ГЕФЕСТ" было создано в 1993 году. Уставный капитал 147 млн. руб. Компания предоставляет все виды классических страховых услуг, как физическим лицам, так и корпоративным клиентам. САО «ГЕФЕСТ» имеет филиалы в Санкт-Петербурге, Казани, Новосибирске.

Новая версия Diasoft FА# Insurance, Medical
Компания “Диасофт” выпустила новую версию программного продукта Diasoft FА# Insurance, Medical на платформе СУБД Oracle, предназначенного для автоматизации деятельности страховых компаний в области добровольного медицинского страхования. 

Функционал нового продукта позволяет одновременно выполнять две задачи: вести систематизированный учет данных и финансовых показателей, регламентированных правилами ведения бизнеса, и гибко формировать различные варианты страхового обслуживания и разнообразные схемы расчета с исполнителями за оказанные услуги. 

Новый продукт интегрирован с комплексным решением Diasoft FА# Insurance и позволяет сократить время и объем рутинных операций, связанных с вводом и обработкой данных, формированием отчетности и аналитических срезов, что способствует уменьшению операционных расходов и повышению качества работы страховой компании в целом. 

Как утверждает разработчик, решение Diasoft FА# Insurance, Medical ориентировано прежде всего на те страховые компании, которые стремятся составить четкую картину эффективности бизнеса в рамках строго определенных процедур и процессов, а также свести к минимуму возникновение ошибок и внештатных ситуаций из-за человеческого фактора.
 
Страховщик внедряет в Кабардино-Балкарии комплекс инновационных технологий

Компания «КапиталЪ Медицинское страхование» заключила договор с Министерством здравоохранения Кабардино-Балкарской Республики о внедрении комплекса инновационных технологий, направленных на повышение эффективности управления здравоохранением и обеспечение качества медицинской помощи. 

Данный технологический комплекс, разработанный Компанией «КапиталЪ Медицинское страхование», базируется на инновационном подходе к обеспечению качества медицинской помощи населению, при котором осуществляется переход от принципа «контроль качества» к принципу «управление качеством». Основополагающим в реализации этого комплекса является императив: «нет мотивации - нет результата». При этом объемы финансирования ЛПУ и уровень дохода конкретного работника медучреждения прямо пропорциональны условиям, объему и качеству оказываемой населению медицинской помощи. 

В инновационном проекте «КапиталЪ Медицинское страхование» также предусмотрено создание территориальных органов по сертификации в сфере здравоохранения для определения показателя соответствия. Согласно Федеральному закону «О техническом регулировании» в субъекте РФ создается орган по сертификации в сфере здравоохранения, который разрабатывает и регистрирует в Федеральном агентстве по техническому регулированию и метрологии Систему добровольной сертификации в заявленной области. «КапиталЪ Медицинское страхование» имеет в своем распоряжении созданную и зарегистрированную в установленном порядке. Систему добровольной сертификации в сфере здравоохранения «Экспертздравсервис», и, таким образом, может способствовать ускоренному созданию в регионах органов по сертификации в сфере здравоохранения. 

«Переход на мотивационный механизм повышения эффективности работы амбулаторно-поликлинического звена требует отказа от сохраняющегося во многих регионах РФ принципа финансирования поликлинических учреждений в зависимости от уровня их посещаемости. Данный способ оплаты провоцирует стремление ЛПУ к сохранению максимального числа больных, необоснованному увеличению числа посещений, а также находится в прямом противоречии с приоритетной целью Национального проекта «Здоровье» - усиление профилактической направленности здравоохранения», - говорит генеральный директор ЗАО «КапиталЪ Медицинское страхование» Владимир Медведев.

ЗАО «КапиталЪ Медицинское страхование» предлагает инновационную технологию подушевого финансирования амбулаторно-поликлинических учреждений, нивелирующую эти негативные стороны и обеспечивающую экономическую мотивацию ЛПУ к повышению уровня здоровья прикрепленного населения. В методику расчета нормативов подушевого финансирования амбулаторно-поликлинических учреждений вводятся коэффициенты дифференциации, разработанные с учетом половозрастной структуры прикрепленного населения, типа, мощности ЛПУ, установленной при добровольной сертификации категории соответствия, а также специальных показателей результативности работы медицинского учреждения. 

«Показатели результативности работы могут быть сформированы с учетом существующих наиболее проблемных зон первичного звена здравоохранения и наиболее важных показателей профилактической работы. Введение дифференцированных нормативов подушевого финансирования амбулаторно-поликлинических учреждений - это инструмент экономического стимулирования процесса реструктуризации и укрепления первичного звена здравоохранения», - подчеркивает Владимир Медведев.

Данная инновационная система для ЛПУ была успешно реализована ЗАО «КапиталЪ Медицинское страхование» на территории Ульяновской области, и получила высокую оценку представителей медицинской общественности области.
«Ингосстрах» вводит новые услуги по автострахованию

 «Ингосстрах» расширяет спектр предоставляемых дополнительных услуг клиентам по автострахованию и делает их более доступными. При страховании транспортного средства от ущерба и угона клиентам предлагается программа технической помощи на дороге. В частности, долив бензина, если у клиента внезапно он кончился, зарядка и замена аккумулятора, замена поврежденного колеса, а также автоэвакуация при поломке. Причем на выбор предлагается два варианта программы: техническая помощь один раз за период страхования (стоимость – 70 у.е.) или до пяти раз - за 160 у.е. 

Кроме этого, страховая компания предлагает клиентам приобрести за 55 у.е. программу «Сбора справок», которая начинает действовать, когда необходимо посетить ГИББД и получить справку о ДТП. Напомним, что ранее услуга предоставлялась бесплатно при страховом взносе по автокаско более 1000 у.е., и докупить ее за дополнительную плату было невозможно. Для активизации услуги клиенту достаточно только назвать номер полиса, дату, место и время посещения ГИББД. 

Популярную программу «Выезд эксперта на место страхового случая», которая ранее была доступна только при страховом взносе от 3000 USD, теперь можно приобрести за 110 у.е., даже если полис стоит и меньше. Причем услуга включает и сбор справок в ГИББД. В рамках данной программы на место происшествия выезжает аварийный комиссар, который предоставит все необходимые консультации клиенту страховщика и возьмет на себя общение с сотрудниками ГИББД. Комиссар выпишет направление на ремонт, а ехать на СТОА можно прямо с места ДТП. Посещать для этого офис «Ингосстраха» не требуется. Аварийный комиссар выезжает по всей территории Москвы и в пределах 50 км от МКАД. 

Все вышеописанные услуги предоставляются компанией пока в Москве и Московской области. По словам директора комплексного страхования ОСАО «Ингосстрах» Виталия Княгиничева, как показали многочисленные маркетинговые исследования удовлетворенности клиентов, именно эти услуги наши клиенты хотели бы получать при приобретении страхового полиса по автострахованию. Мы планируем и в дальнейшем идти по пути расширения дополнительных услуг и сервисов в целях повышения долгосрочной лояльности клиентов компании.
«Лойд-Сити» начал продажу новой программы страхования «АВТО КАСКО».

Во II квартале 2007 года Страховая компания «Лойд-Сити» начала продажу новой программы страхования «АВТО КАСКО».

 «Лойд-Сити» постоянно совершенствует предлагаемые услуги для максимального обеспечения потребностей своих партнёров и клиентов в комплексном сервисе. 
К сезону отпусков страховая компания «Лойд-Сити» совместно с туристической компанией «Альянс-Туризм» подготовили специальную бонусную программу.

 Всем клиентам, оформившим полис «Авто Каско» в СК «Лойд-Сити» мы дарим дисконтную карту, по которой клиент получает скидки от компании «Альянс-Туризм» при покупке экскурсионной программы, тура на отдых, оздоровление или на бизнес поездку. «Альянс-Туризм» всегда предлагает своим клиентам оптимальное сочетание маршрута путешествия и его стоимости в любой точке мира.

Страховщик предлагает страхование профессиональной вредности медицинских работников

В деятельности страховой группы «МАКС» всегда особое место занимали и продолжают занимать разработка и реализация социально значимых страховых программ. Среди них - медицинское страхование и обязательное государственное страхование судей судов общей юрисдикции, должностных лиц таможенных органов, страхование профессиональной ответственности врачей. Логическим продолжением социально ориентированной политики компании стало предложение услуг по страхованию профессиональной вредности медицинских работников. 

Приемное отделение дежурной больницы может за сутки принять (осмотреть, оказать первую помощь или прооперировать) не один десяток больных. Конечно, у врача, непосредственно контактирующего с инфекционными больными, оперирующего экстренных пациентов, гораздо выше риск заражения опасными болезнями.

Если в результате несчастного случая или заболевания, происшедших в результате выполнения своих профессиональных обязанностей, медицинский работник теряет трудоспособность, он получает от страховой компании страховую выплату, оговоренную договором. Кстати, практика страхования профессиональной вредности медицинских работников широко распространена в развитых странах, но пока нова для России.

Напомним, что в прошлом году группа компаний «МАКС», придерживаясь избранной стратегии поддержки социально значимых проектов, стала Генеральным партнером Национальной медицинской премии "Призвание" и выступила с инициативой страхования профессиональной ответственности всех врачей - лауреатов премии. Размер ответственности страховщика по каждому договору сроком на 1 год составил 1 млн. рублей.
Полис «МАКС» - клещи боятся!

С начала 2007 года «МАКС» лидирует на страховом рынке по количеству новых страховых продуктов, большинство из которых включают в себя именно программы ДМС. Так, страховая компания «МАКС» реализует программу страхования от клещевого энцефалита и болезни Лайма по всей России. Этот продукт актуален именно сейчас, перед началом летнего сезона: ежегодно в мае-июне отмечается всплеск заражения клещевым энцефалитом в связи с массовыми выездами населения за город.

Полисы ДМС «Клещевой энцефалит и болезнь Лайма» можно приобрести во всех офисах продаж «МАКСа». Стоимость полиса по программе, предусматривающей медицинскую помощь – от 60 до 80 руб. По программе, включающей предварительную вакцинацию, страховка обойдется дороже – 650-750 руб.

Напомним, что клещевой энцефалит – одно из самых опасных инфекционных заболеваний, поражающих центральную нервную систему человека. До недавнего времени клещевой энцефалит имел достаточно ограниченную территорию распространения, однако, за последний десяток лет ареалом обитания клещей стала почти вся Россия, от Калининграда до Владивостока. В год в нашей стране клещевым энцефалитом заболевает порядка 10 тыс. человек. По статистике, каждый десятый клещ - энцефалитный.
Новый продукт «МАКС-Арбат»

«МАКС» выпустил на рынок новый страховой продукт с поэтическим названием «МАКС-Арбат». Он включает в себя программы страхования, разработанные специально для тех, кто живет или работает на Новом или Старом Арбате, а также в непосредственной близости от этих известных улиц. 

Почему именно Арбат? Дело в том, что на Старом Арбате расположена многопрофильная клиника европейского уровня «Моситалмед», кстати, одна из первых российских клиник, начавших работу по системе ДМС. Именно здесь и будут получать медицинскую помощь владельцы полисов «МАКС-Арбат».

Договор добровольного медицинского страхования «МАКС-Арбат» позволит обращаться в поликлинику к любым специалистам, решать вопросы, связанные со здоровьем через круглосуточную консультативно-диспетчерскую службу компании «МАКС».

Физические лица или работодатели могут выбрать для себя или своих сотрудников различные страховые программы, входящие в созвездие страхового продукта «МАКС-Арбат». 

Компания планирует расширять ассортимент подобных продуктов, направленных на приближение качественного медицинского обслуживания к местам работы вечно занятых москвичей, которые не имеют возможности в рабочее время посетить поликлинику рядом с домом.

Новый продукт компании НАСТА «НАСТА-Заемщик» является основой для работы по страхованию заемщиков банков от несчастных случаев и/или болезней
Необходимость создания нового продукта обусловлена активным развитием банковского канала продаж в НАСТА. «НАСТА-Заемщик» разработан на основе накопленного опыта сотрудничества с банками и, соответственно, учитывает требования кредитных организаций и максимально соответствует запросам рынка. 

Продукт «НАСТА-Заемщик» предлагает страховую защиту частным лицам, получающим в банковских учреждениях потребительские и нецелевые кредиты.

Продукт предусматривает несколько программ страхования с различным рисковым покрытием. В рамках базовых условий страхователем может стать заемщик в возрасте от 18 до 60 лет. Возможно также принятие на страхование лиц старше 60 лет. Выгодоприобретателями могут быть как кредитор, так и совместно кредитор и застрахованный (или его наследники по закону). 

Продукт введен в действие с 1 апреля 2007 года.
Новая дисконтная программы по страхованию недвижимости

СОАО «Национальная Страховая Группа» объявляет о начале реализации дисконтной программы «НЕДВИЖИМОСТЬ – 2007» для клиентов компании, которая будет действовать в период с 15 апреля по 14 октября 2007 года. 

При заключении новых договоров страхования квартиры или дачи все клиенты СОАО «НСГ» получат дополнительную скидку - 5%. Данная программа приурочена к конкурсу «Лучший продавец по страхованию имущества физических лиц – 2007».

Новые страховые продукты от Росгосстраха
"Защита от клещевого энцефалита" уже в виде полисов.
Росгосстрах предлагает хабаровчанам приобрести страховой полис "Защита от клещевого энцефалита". Стоимость полиса - 100 и 200 рублей, в зависимости от суммы по медицинскому обслуживанию - 5 или 20 тысяч рублей соответственно. Он действителен в течение 6 месяцев.

Застрахованный, в случае укуса клеща, а также в случае заболевания клещевым энцефалитом и болезнью Лайма, получает профилактическую и высококвалифицированную медицинскую помощь, наблюдение и реабилитацию после лечения. Медицинское обслуживание предполагает два этапа: амбулаторный — при укусе клеща и в случае острого заболевания – стационарный, который включает в себя, сверх программы ОМС, обеспечение дорогостоящими лекарственными препаратами и размещением в улучшенных палатах.
Филиал Росгосстраха в Алтайском крае запустил новую страховую программу. 

Росгосстрах в Алтайском крае приступил к реализации новой программы добровольного страхования транспортных средств, - об этом сообщила ведущий специалист барнаульского ОМК РОСГОССТРАХ Ольга Максимова.

Программа эта разработана специально для заемщиков Сбербанка, желающих приобрести автомобиль в кредит.

Помимо этого Росгосстрах предлагает сотрудникам Сбербанка программу страхования личного автотранспорта и имущества.

Сотрудничество Росгосстраха и Сбербанка продолжается уже не одно десятилетие. В советские годы Сбербанк РФ был «главной кассой», а Госстрах — «главным страховщиком» страны. Уже тогда благодаря сопоставимой по охвату и географии филиальной сети Сбербанка и Госстраха агентский корпус и представительства страховой компании активно пользовались обслуживанием Сбербанка. 

В 90-е годы взаимодействие Сбербанка стало принимать более современные формы. Сегодня Росгосстрах является одним из партнеров Сбербанка по страхованию залогового имущества
.

"РГС - Столица" начала зачислять страховые выплаты на пластиковые карты банка "Возрождение".
Банк "Возрождение" совместно со страховой компанией "РГС-Столица" запустил проект по выплате страхового возмещения клиентам страховой компании – физическим лицам на пластиковую карту Visa Electron Instant Issue. 

Для реализации проекта банк разработал специальную технологию, которая позволяет сотрудникам подразделений страховой компании оформлять банковские карты жителям области при наличии страхового случая. Страховые выплаты зачисляются на эту карту в день перечисления суммы страхового возмещения. 

Карты Visa Electron Instant Issue являются неименными картами. Их можно использовать для оплаты товаров и услуг, а также получать наличные деньги в пунктах приема карт Visa Electron по всему миру
. 

Новые условия страхования на выставке «Кредит ЭКСПО»

«Русская Страховая Компания» примет участие в выставке «Кредит ЭКСПО», которая пройдет 12-14 апреля в Экспоцентре на Красной Пресне. Выставка «Кредит ЭКСПО» является одной из самых популярных и посещаемых выставок, посвященных банковским и страховым продуктам для физических и юридических лиц. 

В рамках выставки, «РСК» представит свои новые условия страхования по Автокаско, коробочные продукты по страхованию имущества и другие страховые продукты для физических и юридических лиц. Особое внимание будет уделено презентации программы по страхованию в кредит, проведенной совместной с ЗАО «Кредит Европа Банк». 

«Уникальность программы заключается в возможности оформить страховой полис РСК в кредит, который предоставляет «Кредит Европа Банк. Удобство данной программы состоит в том, что сразу после оформления заявки в нашем офисе и получения экспресс-согласия банка, клиенту оформляется договор страхования по любым интересующим его страховым продуктам. Вся процедура занимает от 15 минут до получаса», - прокомментировал Директор департамента по работе с банками ОАО «РСК» Михаил Корытный. 

По словам Заместителя Директора Департамента комплексного страхования ОАО «РСК» Татьяны Пищуриной: «Выставка вне сомнения привлечет большое внимание общественности. «Кредит ЭКСПО» является эффективной площадкой для продвижения новых продуктов, как для физических, так и юридических лиц, поэтому на этой выставке мы предложим ряд программ, направленных на страхование кредитных рисков».

Русский страховой центр развивает программы страховой защиты с предприятиями радиоэлектронного комплекса России

Радиоэлектронный комплекс является одним из высокотехнологичных секторов экономики страны, обеспечивающих разработку и производство военной и гражданской продукции, уровень которой во многом определяет экономическую, технологическую, информационную безопасность и оборонную достаточность России. Именно РЭК является катализатором научно-технического прогресса страны и базисом для устойчивого развития других отраслей промышленности.

В настоящее время «Русский Страховой Центр» активно развивает с предприятиями отечественного радиоэлектронного комплекса программы страховой защиты имущества, испытаний новой техники, ответственности перед третьими лицами и многие другие, в частности, связанные с добровольным медицинским страхованием сотрудников предприятий и коллективным страхованием от несчастных случаев. По данным страховым программам значительно укрепилось сотрудничество компании с головными предприятиями-разработчиками и производителями систем и средств ПВО, входящими в ОАО «Концерн ПВО «Алмаз – Антей» - ОАО «НПО «Алмаз» им. академика А.А.Расплетина, ОАО «ММЗ «Авангард», ОАО «НИИП им. В.В.Тихомирова», ОАО «Ижевский ЭМЗ «Купол», ОАО «Долгопрудненское НПП»; с предприятями, в ходящими в ОАО «Оборонительные системы» - ОАО «НПО «МРТЗ», ОАО МКБ «Факел» им. П.Д.Грушина, ОАО КБ «Кунцево». Расширилось взаимодействие Центра с предприятиями – производителями радиолокационных станций и средств автоматизации - ОАО «ВНИИРТ», ОАО «Муромский ЗРИП», ФГУП «Нижегородский НИИРТ», ОАО «Правдинское КБ», ОАО «Правдинский завод радиорелейной аппаратуры», ОАО «НИТЕЛ», ОАО «НИИВК им. Карцева», ОАО «НИИ Супер ЭВМ», ОАО «Фазотрон НИИР», ЗАО «НТЦ ЭЛИНС», ОАО «Конструкторского бюро опытных работ» и другими.

Обществом разработаны и реализовываются программы страхования разработчиков и производителей средств и комплексов радиоэлектронной борьбы - ФГУП «КНИРТИ», ФГУП «ПО Квант», ФГУП «КЗРТА», ЗАО «Сигнал». 

Установлены деловые партнерские отношения с предприятиями, специализирующимися на производстве радиоэлектронной аппаратуры и элементной базы, в частности с ФГУП «НПП «Пульсар» и ФГУП «НПП «Исток». 

РСЦ также обеспечивает страховую защиту рисков головных организаций, осуществляющих комплексную настройку и ввод в эксплуатацию сложных радиоэлектронных систем - ФГУП «ГПТП «Гранит», ЗАО «Дольта» и многими другими. 

Работа Центра по данным программам осуществляется Дирекцией страхования предприятий радиоэлектронного комплекса, курирует это направление вице-президент Центра А.Е.Шестаков.
Новеллы от СК «Стандарт-Резерв»

«Стандарт-Квартира-Супер» по новой программе.
Страховая компания «Стандарт-Резерв» с апреля 2007 года вводит в действие новый «пакетный» продукт по страхованию имущества и гражданской ответственности физических лиц – «Стандарт-Квартира-Супер».

Программа включает в себя страхование конструктивных элементов, инженерного оборудования, внутренней отделки и движимого имущества в квартире по стандартному пакету рисков (пожар, удар молнии, взрыв бытового газа, залив, противоправные действия третьих лиц, стихийные бедствия). Помимо этого, программа «Стандарт-Квартира-Супер» предусматривает страхование гражданской ответственности перед третьими лицами. 

Как отметил руководитель управления методологии и андеррайтинга страховой компании «Стандарт-Резерв» Аркадий Харлампиев, программа страхования выгодно отличается от существующих на рынке «пакетных» предложений. «В новой программе «Стандарт-Резерва» существенно увеличены лимиты страховых возмещений - до 9,1 млн. рублей, а также в договоре страхования предусмотрена выплата страхового возмещения за гибель или повреждение в результате террористических актов», - отметил А.Харлампиев.

По его словам, дополнительным преимуществом программы является простота оформления документов: полис оформляется в течение 5 минут, страхование осуществляется без осмотра, перечень движимого имущества, принимаемого на страхование, составляется только в отношении дорогих (стоимостью более 28 тыс. рублей) предметов.

Страховая компания «Стандарт-Резерв» и авиакомпания S7 Airlines разработали уникальную специализированную программу для авиапассажиров «Комфортный полет», которая не имеет аналогов на российском рынке. Новая услуга по страхованию пассажиров на случай задержки или отмены рейса и потери багажа призвана защитить пассажиров от подобных неприятных случайностей.

В прошлом году авиакомпания провела тендер, для участия в котором были приглашены ведущие страховые компании, входящие в двадцатку лидеров рынка и имеющие большую филиальную сеть в России. Оценивались не только финансовые показатели, но и репутация среди специалистов и клиентов. В результате победителем тендера стала страховая компания «Стандарт-Резерв», которая имеет разветвленную филиальную сеть, на 70% совпадающую с сетью «S7 Билет».

Программа страхования «Комфортный полет» не имеет аналогов среди российских авиаперевозчиков и предоставляется эксклюзивно пассажирам S7. По условиям программы сумма компенсации при задержке рейса свыше трех часов достигает 10 тыс. рублей (в пределах этой суммы пассажиру компенсируются издержки, понесенные из-за задержки рейса: расходы на такси, гостиницу, питание). При утере или повреждении багажа страховая компания выплачивает 15 тыс. рублей (для этого достаточно, чтобы администрация аэропорта признала факт утери или повреждения багажа). Главная отличительная особенность этой страховой программы - простая процедура получения пассажиром компенсации от страховой компании «Стандарт-Резерв».

Первые пробные продажи страховых полисов в офисах «S7 Билет» начались в конце 2006 года. С нового года количество проданных полисов резко выросло, к лету ожидается увеличение продаж до уровня 20% от числа проданных билетов. В ближайшее время планируется начать работу с агентствами по продаже авиабилетов и крупными туроператорами, которые покупают чартеры у S7 Airlines: полис - хорошая гарантия спокойствия пассажирам чартерных рейсов, потому что именно с летними чартерами повышается риск задержки.

По словам заместителя руководителя управления страхования туристов страховой компании «Стандарт-Резерв» Юлии Захарченко, новая услуга создана для удобства, комфорта и безопасности пассажиров, а также предоставляет гарантию получения качественных услуг на европейском уровне. «С полисом по программе «Комфортный полет» пассажир обеспечен надежной страховой защитой во время всего путешествия», - отметила Ю.Захарченко.

S7 Airlines является крупнейшей авиакомпанией на внутренних воздушных линиях России и входит в этом сегменте в ТОР-50 мировых авиаперевозчиков. По перевозкам на международных воздушных линиях авиакомпания занимает уверенное второе место в России. В 2006 году S7 Airlines выполнила свыше 40 тысяч рейсов, на которых было перевезено 4,9 млн. пассажиров и более 28 тыс. тонн груза и почты.

По новой страховой программе защищено 45 вагонов

САК «Энергогарант» разработал программу страхования железнодорожного подвижного состава. Объектом страхования является подвижной состав, эксплуатируемый на территории России и других государств, указанных в договоре страхования. 

По новой программе уже заключен один договор страхования: "Энергогарант" застраховал 45 вагонов, принадлежащих «Клиентской лизинговой компании». Согласно условиям договора страховая сумма составила 49 млн. рублей.

«Железные дороги являются наиболее рентабельным видом транспорта для партий грузов, перевозимых навалом на дальние расстояния: каменного угля, руды, песка, сельскохозяйственной и лесной продукции. При этом риск повреждения подвижного состава, вызванный различными причинами, является весьма актуальным. Поэтому мы рассчитываем на успех данной программы у страхователей», - отметил Директор департамента продаж САК «Энергогарант» Владимир Новоселов.
РАЗНОЕ

Примеры страхового мошенничества

Коррупция в страховании: новое дело 

За злоупотребления служебным положением, допущенные при руководстве Санкт-Петербургского филиала ЗАО САК «Информстрах», отстранена от занимаемой должности директор филиала Елена Калинина. В отношении ее в данный момент проводится служебное расследование. ЗАО САК «Информстрах» обратилась в правоохранительные органы о привлечении Елены Калининой к уголовной ответственности.

История с госпожой Калининой не первый случай, связанный с коррупцией в страховании, за последний месяц. Так, 29 марта в Ростовской области в служебном кабинете был задержан глава страхового холдинга «Адмирал» Юрий Колесников. Сотрудники Генпрокуратуры подозревают его в мошенничестве - он присвоил 500 тыс. рублей, которые дали ему представители двух страховых компаний для решения проблем с местной инспекцией Росстрахнадзора. 

Кроме того, в начале прошлого месяца в Москве задержали главу отдела контроля инспекции ФССН по Центральному федеральному округу Александра Мироноса за вымогательство 500 тыс. долларов.

По всем трем делам ведется следствие
.
Недобросовестный конкурент неоднократно пытался помешать СК «МАКС» продуктивно работать в г. Ржев. 

С 2003 года пункт продаж страховой компании «МАКС» занимает активную позицию на рынке страхования этого города. Он удобно расположен неподалеку от территории ОГИБДД Ржева и значительно опережает конкурентов по количеству заключенных сделок. Вот уже 4 года здесь трудится Светлана Алексеевна Беккер – профессионал страхового дела с почти десятилетним стажем работы - она пользуется заслуженным доверием клиентов и партнеров.

В ноябре 2006 г. поблизости от точки продаж «МАКСа» частный предприниматель Соколов Игорь Леонидович стал продавать полисы одной из небезызвестных страховых компаний. И все бы ничего, но он повел себя не совсем корректно, сходу предложив С.А. Беккер перейти на работу к нему. Естественно, он планировал переманить за собой и часть клиентов. Она отказалась. Тогда Соколов решил пойти другим путем. Представившись недовольным потребителем, он инициировал в прокуратуру г. Ржева жалобы на работу С.А.Беккер в частности и ЗАО «МАКС» в целом, утверждая, что нарушается законодательство о запрете деятельности страховых компаний непосредственно на территории ГИБДД. Прокуратура оперативно рассмотрела жалобы «клиента» и не нашла им объективного подтверждения. 

Тогда Соколов стал угрожать Беккер физической расправой и даже частично привел свои угрозы в исполнение, в результате чего Беккер обратилась в УВД с заявлением. Сейчас материалы по этому делу находятся в суде. Но Соколов и тут не сдался, и в своем стремлении расправиться с удачливым конкурентом стал инициировать звонки в органы внутренних дел, администрацию города Ржева и прокуратуру с жалобами на работу пункта продаж ЗАО «МАКС» По имеющейся информации, он жаловался и на другие страховые компании, которые реализуют свою продукцию в оговоренной законом близости к ОГИБДД районного центра. Кроме того, выяснился пренеприятный факт: по информации, полученной в правоохранительных органах, в середине 90-х Соколов уже имел серьезный конфликт с законом.

По неподтвержденным данным, уже в феврале 2007 года И.Л. Соколов начал подумывать о продаже своего павильона. Видимо, неудачливый конкурент понял, что его нечистоплотные попытки вытеснить с выгодной точки продаж столь надежного страховщика, как «МАКС» успехом не увенчаются.

Новые лазейки для страховщиков-мошенников

В российском законодательстве обнаружились новые лазейки для страховщиков-мошенников. Страховая компания может уклониться от уплаты своим клиентам компенсации по полису ОСАГО. 

В последнее время все больше поступает исковых обращений в суд со стороны страховщиков, которые хотят взыскать деньги с виновников ДТП в соответствие с Гражданским кодексом. Недавно возник сложный правовой случай, в котором замешаны четыре стороны: виновник ДТП, который застрахован по ОСАГО, потерпевший с полисом КАСКО и соответственно два страховщика. В связи с ДТП потерпевший имеет право требовать компенсацию у любой из трех сторон. Как правило, он обращается по КАСКО, так как получает более выгодные условия по возмещению выплаты. Страховщик реализует выплаты, но после этого он вправе требовать эти деньги с виновного в ДТП, чаще всего обращения поступают в его страховую компанию. При этом существует срок исковой давности: страховщик-заявитель, согласно нормам ГК, имеет право обратиться с взысканием к страховщику виновного в течение трех лет, но страховщик виновного имеет право возместить эти выплаты в течение двух лет. 

В результате законодательные противоречия позволяют недобропорядочным страховщикам пользоваться уловками и взыскивать деньги если не со страховщика, то хотя бы с клиента. Получается, все те водители, которые попадали в ДТП больше двух, но меньше трех лет назад, находятся в плачевном положении. Дальше – больше. Страховщики, подававшие иски к владельцам полисов ОСАГО, в большинстве своем, уже выиграли дела. Соответственно, воспользовавшись таким «благоприятным» положением, нечестные страховые компании могут наводнить рынок подобными исками. 

«Те судебные решения, которые уже состоялись, скорее исключения, чем правило, – считает директор Санкт-Петербургского филиала «Первой страховой компании» Валентин Смышляев. – Ни одна здравомыслящая компания не станет ждать два года, чтобы реализовать свое право, перешедшее к ней в порядке суброгации (возможности взыскания средств со страховщика виновного в ДТП). Ждать два года, сознательно не взыскивать денежные средства, означает их фактическое изъятие из финансово-экономической деятельности организации. За это время даже с учетом только официальной инфляции, страховщик лишится значительной части своих средств».

По мнению представителя кафедры страхования Санкт-Петербургского государственного университета экономики и финансов Натальи Фомичевой, на таких страховщиков нужно обращать особое внимание. «Такие прецеденты нужно исключать. Для чего необходимо прийти к единому знаменателю, например, принять во внимание только два, или только три года», – советует Наталья Фомичева. 

«Именно Конституционный Суд должен подвести все потенциально возникающие подобные споры под единый стандарт. Все эти дела должны решаться по одинаковым правилам и их исход должен быть одинаковым», – такого мнения придерживается руководитель Северо-Западного представительства Российского союза автостраховщиков Петр Щербаков. 

Свое видение для решения данной проблемы представил начальник управления ОСАГО СК «Русский мир» Андрей Знаменский. Он считает, что внесение поправок в закон об ОСАГО, которые коснутся срока исковой давности, могут подкрепить ситуацию с точки зрения права. «С другой стороны, можно не дожидаться законодательной волокиты, а организационно подойти к решению проблемы, а именно, принять Положение или Приказ, как, например, поступило руководство компании «Русский мир»: мы запретили при рассмотрении страховых претензий по ОСАГО в обосновании отказа ссылаться на истечение срока исковой давности в течение трех лет с момента ДТП».
 

Ростовский страховщик обвиняется во взяточничестве

1 апреля стало известно о задержании в Ростовской области главы страхового холдинга "Адмирал" Юрия Колесникова. Юрий Колесников с августа 2006 г. председатель совета директоров Южной инвестиционной компании (ЮИК) (управляет страховой, лизинговой, вендинговой, инвестиционной, ипотечной компаниями, экспертным бюро под единым брендом “Адмирал”). Страховой холдинг “Адмирал” имеет более 40 филиалов и представительств по России. В 2006 г. получил по прямому страхованию премию более 680,6 млн. руб., выплатил более 174,7 млн. руб. 

Управление Генпрокуратуры по Южному федеральному округу (ЮФО) подозревает Колесникова в мошенничестве - он присвоил 500 тыс. рублей, которые дали ему представители двух страховых компаний для решения проблем с местной инспекцией страхнадзора. 

Замначальника оперативно-розыскной части ОБЭП ГУВД Ростовской области Виктор Тремпич рассказал, что Колесников был задержан и помещен в изолятор временного содержания. "Мы не сможем пока дать более подробную информацию, потому что обвинение еще не предъявлено",- добавил господин Тремпич. 

Удалось выяснить, что страховщика задержали по заявлению руководителей страховых компаний. Компании обратились в правоохранительные органы с заявлением о том, что Юрий Колесников присвоил 500 тыс. рублей, которые ему дали для решения проблем с инспекцией Росстрахнадзора по ЮФО. 

Колесникова задержали 29 марта в служебном кабинете. 
В офисе ЮИК проводился обыск. По словам пресс-секретаря ЮИК Леонида Шутова, доказательств противоправных действий Колесникова не обнаружено. Колесников считает обвинения беспочвенными.

Руководство и юристы компании полагают, что дело не имеет судебной перспективы, говорит Шутов. “Колесников пользуется безупречной репутацией, это задержание недобросовестная конкуренция”, — полагает председатель совета некоммерческого партнерства менеджеров и предпринимателей “Юг России — 2015” Юрий Погребщиков.

“В прошлом году "Адмиралу" неоднократно поступали предложения о продаже бизнеса от крупных финансовых структур, но стратегия развития компании предполагает независимость и неучастие в процессах слияний и поглощений”, — говорит Шутов.

Если вина Колесникова будет доказана, он может быть оштрафован на 100 000-500 000 руб. или в размере зарплаты или иного дохода за период от одного до трех лет либо лишен свободы на срок от двух до шести лет со штрафом или без, говорит руководитель практики уголовно-правовой защиты бизнеса “Пепеляев, Гольцблат и партнеры” Максим Кошкин. 

Сотрудники среднеуральского управления ФСИН обманули страховщиков на 7 миллионов рублей 
На Среднем Урале пойманы мошенники, незаконно получившие в виде страховых выплат 7 миллионов рублей. Как сообщили в пресс-службе уральского управления Генпрокуратуры РФ, среди участников преступной группы — бывшие сотрудники Федеральной службы исполнения наказаний. На протяжении 5 лет аферисты систематически предоставляли в московское ЗАО "Страховая компания правоохранительных органов" оформленные на подставных лиц поддельные документы о прохождении службы в среднеуральском управлении ФСИН и полученной при этом инвалидности. На основании липовых бумаг на счета мошенников в банках Свердловской области текли страховые выплаты. 4 апреля 2007 года участники группировки по решению суда были арестованы, каждому из них грозит до 10 лет тюрьмы
. 
Сотрудники УБОП задержаны после получения взятки за оформление фиктивного ДТП

Два сотрудника управления по борьбе с организованной преступностью задержаны после получения взятки в размере 200 тысяч рублей, сообщают в отделении информации и общественных связей УВД Томской области. 

Взятка вымогалась за непринятие мер по привлечению предпринимателя к уголовной ответственности. Предприниматель совершил мошенничество в отношении страховой компании, организовав фиктивное ДТП в июле 2006 года с целью получения страховых выплат по Автокаско. 

Возбуждено уголовное дело по статье 290 пункта 4 УК РФ (получение взятки). 

Как отметил начальник отдела собственной безопасности УВД Андрей Юров, руководство УБОП оказало помощь по их задержанию. «Одного задержали с поличным после передачи денег. Подозреваемые допрошены. Оба признались в вымогательстве и получении взятки. На данный момент сотрудники уже уволены из органов правопорядка», — заявил господин Юров
. 
Семья мошенников, имитируя ДТП, требовали от страховщиков возмещения ущерба

В Смольнинский районный суд прокуратурой Петербурга направлено уголовное дело по обвинению граждан отца и сына Владимирова Александровича и Владимира Владимировича Окуневых в совершении преступлений, предусмотренных частью 2 статьи 159 УК РФ («мошенничество, совершенное группой лиц»). Об этом в пятницу, 20 апреля, сообщили в пресс-службе прокуратуры города. 

В ходе следствия установлено, что Окуневы, действуя по «семейному подряду», приобретали автомашины иностранного производства, имевшие видимые механические повреждения элементов кузова. После этого, они, якобы, управляя по доверенности данными автомобилями, якобы, совершали на них дорожно-транспортные происшествия. Документы о совершенном ДТП неоднократно подавались в различные страховые компании Петербурга для компенсации им ущерба, причиненного в результате ДТП, которого в действительности не было, поскольку автомашина была изначально приобретена с механическими повреждениями. 

«В результате действий отца и сына Окуневых одной из страховых компании города был причинен ущерб в размере 170 тысяч рублей, также мошенниками была предпринята попытка получить страховое возмещение в другой страховой компании в сумме 113 тысяч рублей, чего злоумышленники сделать не успели, поскольку в отношении них было возбуждено уголовное дело», - отметили в пресс-службе прокуратуры.

Выявлены факты страхового мошенничества

Сотрудники правоохранительных органов Архангельской области совместно с работниками Департамента экономической и информационной защиты бизнеса Росгосстраха пресекли деятельность межрегиональной преступной группы, специализировавшейся на легализации автомобилей, похищенных из разных регионов страны. Группа совершала мошеннические действия, связанные с незаконным получением страховых возмещений в компании «Росгосстрах». 

В преступную группу входили криминальные лидеры Архангельской области, сотрудники правоохранительных органов и работники ООО «РГС - Северо-Запад» - «Управление по Архангельской области». 

Раскрытие мошеннической схемы стало возможным в результате продолжительной совместной работы сотрудников оперативного аппарата УВД Архангельской области и Департамента экономической и информационной защиты бизнеса Росгосстраха. 

В настоящее время возбуждено уголовное дело, проводится расследование, сумма материального ущерба устанавливается.

Управлением безопасности предотвращена необоснованная выплата

Управление безопасности ОСАО «Россия» предотвратило необоснованную выплату 878 771 руб. страхового возмещения по трем страховым событиям, заявленным ООО «Трайлинг» в 2004 и 2005 годах.

Все три страховых события произошли при одинаковых обстоятельствах – опрокидывание полуприцепов автомобилей МАЗ во время разгрузки угля. С подачи страхователя данные происшествия были квалифицированы ОГИБДД г. Усть-Илимска Иркутской области как дорожно-транспортные происшествия и выданы соответствующие справки, которые страхователь представил в страховую компанию.

В ходе проведенного расследования, осложненного удаленностью места событий, было установлено, что квалификация происшествий ОГИБДД не верна. В результате длительной кропотливой работы, проведенной Управлением безопасности по пересмотру решения, прокуратура г. Усть-Илимска вынесла заключение о неверном отнесении сотрудниками ОГИБДД г. Усть-Илимска происшествий к разряду дорожно-транспортных, а выданные справки признало недействительными. В выплате страхового возмещения ООО «Трайлинг» отказано.

За рубежом

ВЕНГРИЯ

В Венгрии с 1 апреля изменился контроль за состоянием медицинского страхования

В рамках осуществляемой в Венгрии реформы сферы здравоохранения с 1 апреля в стране вводится новая система медицинского обслуживания. В общей сложности для хронически больных в Венгрии с 1 апреля будет функционировать только 53 больницы, количество активных больничных коек сократится на 16 тысяч, а для хронически больных увеличится на 7,5 тыс. 

Такие изменения Министерство здравоохранения объясняет тем, что четверть больничных коек остается незадействованной. В каждой области определена одна центральная больница, которая, осуществляя стационарное лечение, будет предоставлять больным региона и неотложную медицинскую помощь. 

Изменения произойдут и в осуществлении контроля за состоянием медицинского страхования. В случае неуплаты взносов во Всевенгерскую кассу медицинского страхования, медицинское обслуживание будет осуществляться на платной основе. Независимо от этого, за каждый визит к врачу необходимо уплатить 300 форинтов
. 

ГЕРМАНИЯ

Реформа здравоохранения: пациентам рекомендуют не торопиться 

В апреле в Германии вступила в силу первая часть реформы здравоохранения - одного из важнейших проектов "большой" правительственной коалиции. Кассы обязательного медицинского страхования теперь могут, в частности, предлагать своим клиентам разные тарифные планы, например, с долевым участием. Так как многие кассы еще не закончили их разработку, эксперты фонда независимой экспертизы товаров и услуг Stiftung Warentest призывают жителей страны не торопиться со сменой тарифа или страховой компании, чтобы позже получить лучшую возможность выбора. Другие нововведения: из списка обязательных услуг исключены, например, процедуры, необходимость в которых возникла в результате неудавшихся пластических операций или пирсинга. Кроме того, кассы теперь обязаны оплачивать все рекомендованные прививки, а также лечебно-оздоровительные курсы матери и ребенка, если в их необходимости убежден врач.

ИЗРАИЛЬ

Израильская больничная касса «Маккаби» предложила новый продукт по медицинскому страхованию

Больничная касса «Маккаби» (Израиль) запустила с 1 апреля новую программу дополнительного медицинского страхования - расширенный пакет «Маген захав».
Клиенты новой программы «Маген захав», страдающие от онкологических заболеваний и ряда редких и тяжелых болезней, смогут бесплатно получать лекарства, которые не входят в государственную корзину здоровья, но получили разрешение органов здравоохранения одной из развитых стран (ЕС, США, Австралия, Новая Зеландия, Канада, Япония). 

Клиенты «Маген захав», страдающие от других заболеваний, смогут приобретать необходимые препараты из списка тех, что не включены в государственную корзину, с личным участием в размере 300 шекелей в месяц за одно лекарство и до 600 шекелей в месяц за два и более лекарств. 

Кроме того, пакет «Маген захав» включает в себя 25% скидку на стоматологические услуги в сети клиник «Маккаби-дент» и бесплатное стоматологическое обслуживание для детей до 6 лет.

По данным страховщиков, число автоугонов в Израиле сократилось на 57-72%

По данным страховых компаний, в первом квартале 2007 года по сравнению с аналогичным периодом 2006 года число угонов сократилось на 57-72%. Однако параллельно резко участились случаи краж полугрузового транспорта и минибусов. 

Представители страховых компаний, сообщают, что наиболее часто угоняются автомобиле в Гуш-Дане. Там зарегистрированы 32% подобных преступлений. Далее следуют населенные пункты Прибрежной долины (18%), округа Ха-Шарон (17%), Иерусалим (10%), юг страны (9%) и север (те же 9%). 

Среди городов самым опасным для владельцев автотранспорта остается Тель-Авив, на который в январе-марте 2007-го пришлось 27% угонов. На втором месте - Хайфа (7%), на третьем - Реховот (6%), на четвертом - Иерусалим (4%), на пятом - Рамат-Ган (3%). 

Наибольшей популярностью у воров пользуются модели 2000-2002 года выпуска, тогда как новые машины их почти не интересуют угонщиков. Специалисты объясняют: большинство автомобилей разбираются на запчасти, а таковые требуются лишь спустя 3-5 лет после появления машины на дороге
.
Финдиректор обокрал компанию «Харель»

16 апреля разразился громкий скандал в третьей по величине страховой компании Израиля — Harel Insurance Investments , контрольный пакет акций которой принадлежит семье Гамбургер. Заместителя генерального директора компании по финансам Гая Вайсмана подозревают в краже огромной суммы денег из фондов компании.

По предварительным данным, речь идет о 40 — 60 миллионах шекелей. Пока точно не установлено, пострадали ли инвестиции клиентов компании, или Вайсман присвоил только деньги самой фирмы.

В руководстве компании утверждают, что, насколько известно, от действий топ-менеджера пострадала только сама Harel Insurance Investments , но не ее клиенты. По предварительным данным, Вайсман использовал часть украденных денег для биржевых спекуляций
. 

МОЛДОВА
Колличество страховых компаний на страховом рынке Молдовы может сократиться почти на 22%

По данным Государственной инспекцией по надзору за страхованием и негосударственными пенсионными фондами Молдовы, объем страхового рынка превысил в 2006 году полмиллиарда леев, а внедрение нового закона о страховании приведет к укреплению рынка.

По мнению экспертов, на страховом рынке Молдовы в ближайшем будущем могут остаться лишь 25 операторов, вместо 32 компаний, действующих в настоящее время, что позволит значительно улучшить качество услуг.

«2006-й год был очень значительным в сфере страховых услуг. В декабре Парламент принял Закон о социальном страховании в новой редакции и закон об обязательном страховании гражданской ответственности за ущерб, причиненный автотранспортом. Очень важные документы, которые в корне изменят систему регламентации в области страхования в Республике Молдова. Страховые компании Республики привлекли за прошлый год страховых премий на сумму примерно 559 млн. леев, что на 35% процентов больше, чем в предыдущем году», - заявил заведующий Государственной инспекции по надзору за страхованием и негосударственными пенсионными фондами Александру Мунтяну.

В 2006 году было выплачено компенсаций ущерба на сумму 191 млн. леев, что на 60 процентов больше, чем в 2005 году. «Выплаты компенсаций выросли быстрее, чем страховые премии за период с 2004 по 2006 год, что свидетельствует о реальном росте рынка», - констатировали специалисты. 

Объем обязательного страхования гражданской ответственности вырос примерно на 80 процентов и составил 139,8 миллионов леев, страхования "Зеленая карта" примерно на 40 процентов, страхования CASCO - на 60 и страхования физических лиц - на 31 процент. Достигнут самый высокий уровень страховых премий в Валовом Внутреннем Продукте -1,4 процента. 

Однако эксперты отмечают низкое качество роста страхового рынка, которое достигнуто в основном за счет роста премий по страхованию гражданской ответственности, тарифов страхования "Зеленая карта". Сохраняется тенденция прошлых лет, когда премии по автомобильному страхованию составляют 75 процентов всех страховых премий. «Этот факт нельзя считать позитивным, поскольку национальная экономика состоит не только из транспорта», - подчеркнул Александру Мунтяну.

Слабо развито страхование сельского хозяйства, финансовых рисков и жизни.

«Рост в области страхования, достигнутый в прошлом году, действительно впечатляет, однако если иметь в виду инфляцию в 14 процентов, то реальная цифра роста окажется значительно ниже», - говорит главный менеджер компании QBE Asito Евгений Шлопак. По его мнению, новые требования к капиталу приведут к его концентрации. В то же время капитал многих страховых компаний низкий и не соответствует финансовым учреждениям. Но все же «страховой бизнес имеет очень большие перспективы, большой потенциал для роста, особенно в сравнении с развитием этой области в регионе», - утверждает Евгений Шлопак.

Эксперты заявляют, что внедрение нового закона приведет к консолидации страхового рынка, на котором может остаться 25 операторов вместо 32 компаний, действующих в настоящее время.

«Во-первых, страховые компании станут сильнее с финансовой точки зрения. Во-вторых, создадутся возможности развития всех участников рынка», - отметил руководитель Государственной инспекции по надзору за страхованием и негосударственными пенсионными фондами.

Новый Закон о страховании предусматривает повышение в течение пяти лет уставного капитала страховых компаний, оказывающих услуги общего страхования, до 15 млн. леев. Страховые общества, занимающиеся страхованием жизни, будут обязаны повысить капитал до 22,5 млн. леев, а компании по перестрахованию - до 30 млн. леев. Уже в этом году компании обязаны будут повысить минимальный капитал до 4 млн. леев, в то время как в настоящее время действует норматив в 2 млн. леев.

«Закон предусматривает достаточно жесткие требования к деятельности страховых компаний, как финансовых, так и профессиональных, - заявил Александру Мунтяну, - Компании будут иметь статус акционерных обществ, что приведет к "большей транспарентности". В общем, политика регламентирования в этой сфере изменится радикально».

Генеральный директор "Victoria-Asigurari" Октавиан Лунгу отметил, что число компаний уменьшится и что повышение требований к уставному капиталу повысит интерес крупных иностранных инвесторов к страховому рынку Молдовы. «Иностранцы, анализируя молдавский рынок, помимо объема рынка и риску, первым делом обращают внимание на требования к капиталу страховых компаний. И когда выясняют, что требуемая сумма настолько мала, а значит число потенциальных конкурентов велико, большинство просто отказывается инвестировать, - рассказал Октавиан Лунгу, - Хорошо, что будет регламентирована и деятельность брокерских компаний. В настоящее время брокером может стать компания, которая даже не имела страхового профиля. Сейчас устанавливаются более четкие правила ведения бизнеса в сфере страхования».

По данным Государственной инспекции по надзору за страхованием и негосударственными пенсионными фондами, из 32 компаний у 14 к концу прошлого года уставный капитал составлял 2 млн. леев, что соответствует минимальному действующему уровню. Многие из этих компаний не пополняли капитал в 2005-2006 годы.

Согласно официальным данным на 1 января 2007 года, оплаченный уставный капитал страховых обществ составил 176,7 млн. леев, что на 31,7 млн. леев больше, чем в 2006 году, а страховые резервы и фонды составили 351,8 млн. леев, по сравнению с показателем в 327 млн. леев в предыдущем году.

По мнению экспертов, в случае если в 2007 году сохранится ритм роста 2006 года, то страховой рынок достигнет объема, превышающего 700 миллионов леев
. 
ПРИДНЕСТРОВЬЕ

Общественники городов Каменки и Рыбницы просят руководство Приднестровья содействовать введению медицинского страхования

В Приднестровье представители общественных организаций городов Каменки и Рыбницы обратились к президенту республики и Верховному Совету с просьбой о содействии в ускорении введения обязательного медицинского страхования как формы социальной защиты населения.

Текст обращения: "При введении обязательного социального страхования на территории Приднестровской Молдавской Республики государством будет гарантирован объем качества и условия оказания бесплатной медицинской помощи не только работающим гражданам, но и социально незащищенным слоям населения: детям до 18 лет, студентам, инвалидам всех групп, пенсионерам и другим льготным категориям граждан.

Рассмотрение законопроекта "О медицинском страховании граждан" откладывается по непонятным причинам, тем самым возможность введения обязательного медицинского страхования в республике затягивается на неопределенное время, чем нарушается реализация гарантированных прав граждан на бесплатную медицинскую помощь.

Опыт сопредельных государств, в которых обязательное медицинское страхование значительно улучшило состояние здравоохранения, доказывает это. Принцип солидарности, заложенный этой системой, обеспечит равные возможности получения медицинских услуг людьми с разными доходами, позволит предоставить более качественную помощь старикам, детям и другим социально незащищенным слоям населения".

Обращение подписано представителями Союза защитников Приднестровья, Общества инвалидов, Совета ветеранов, региональных отделений Приднестровской патриотической партии и Приднестровской республиканской партии, региональных управлений социальной защиты и социальной помощи
.

УКРАИНА

На украинском рынке ОСАГО наблюдается застой

В 2006 г. на украинском рынке обязательного страхования гражданско-правовой ответственности автовладельцев (ОСАГО)наблюдался застой. Об этом сообщил председатель Госфинуслуг Валерий Алешин. По его словам, без внедрения определенных мер, которые могут повлиять на динамику в этом сегменте страхования, рынок "не будет развиваться". 

Валерий Алешин напомнил, что со 2-й половины 2007 г. ГАИ введет ужесточенный контроль на дорогах за наличием полисов ОСАГО у автовладельцев.

По информации Госфинуслуг, валовые страховые премии по ОСАГО в 2006 г. составили 578060,24 тыс. грн. (в 2005 г. соответственно 558909,51 тыс. грн.). Чистые страховые премии на рынке ОСАГО в 2006 г. составили 556598,73 тыс. грн. (в 2005 г. соответственно 533672,8 тыс. грн.).

Напомним, что закон Украины "Об обязательном страховании гражданско-правовой ответственности владельцев наземных транспортных средств" был принят 1 июля 2004 г
. 

Рынок реального страхования в Украине в три раза меньше официального 

Рынок страхования переживает бурное развитие. Так в 2006 году рынок вырос на 17%. При этом, валовые страховые премии выросли на 7,6% - до 13,8 млрд. грн., а валовые страховые выплаты выросли на 37,2% - до 2,6 млрд. грн.

Чистые страховые премии при этом выросли на 17,2% - до 8,76 млрд. грн., а чистые страховые выплаты составили 2,32 млрд. грн. (рост - 50,5%).

Примечательно, что темп роста страховых выплат приблизительно в 5 раз превосходит рост страховых премий, но количественно страховые премии больше в 5,3 раза. 

Генеральный директор европейского подразделения компании Fortis, которая недавно вышла на украинский рынок Якоб Вестерлакен рассказал о том, что даже российский рынок не так привлекателен, как украинский. «Конечно, определенную роль сыграло и то, что ваша страна стремится в ЕС. Я думаю, что рынок будет расти. Иначе мы бы не выходили на украинский рынок. Если мы хотим здесь работать, то действительно убеждены в том, что рынок перспективен», - отметил он.

В соответствии с соглашением о сотрудничестве и партнерстве Украины со странами ЕС, с июня 1999 года иностранные инвесторы получили право организовывать страховые компании или их филиалы на территории Украины. Страховая деятельность разрешена исключительно резидентам Украины. Ими могут быть и компании, созданные и зарегистрированные в Украине иностранными инвесторами. 

Статья Закона Украины “О страховании” позволяет свободно создавать дочерние компании. Так, любой иностранный страховщик может учредить в Украине страховую компанию с любой частью в уставном фонде - от 1 до 100%. ВРУ в 2006 году приняла закон, который разрешает осуществлять посредническую деятельность по подписанию договоров на территории Украины со страховщиками-нерезидентами после вступления Украины во Всемирную торговую организацию.

Однако, несмотря на то, что рынок растет, и развивается, исчерпывающая информация о нем, к сожалению, отсутствует. Это объясняется тем, что рынок только формируется, и сама Украина является страной с переходной экономикой.

Согласно данным Princeton Partners Group официальные страховые сборы формируются за счет четырех различных видов деятельности: 1) „налогового“ страхования – финансовых операций по оптимизации налогообложения с участием страховых компаний; 2) „кэптивного“ страхования – страхования корпоративных клиентов, аффилированных со страховщиком (как правило, входящих в одну ФПГ); 3) обязательного неконкурентного страхования – страховых услуг, не торгуемых на открытом рынке (личное страхование пассажиров, страхование жизни и здоровья военнослужащих и др.); 4) реального конкурентного страхования – сектора реальной борьбы компаний за потребителя. 

По данным Госфинуслуг, структура чистых страховых выплат (рост в 2006 году составил 65,3%) такова:

- выплаты по страхованию жизни составляют 16 млн. грн. (на 65,3% больше, чем в 2005 году); 

- выплаты по рисковым видам страхования - 2,31 млрд. грн. (рост 50,3%); 

- по добровольному личному страхованию – 303,68 млн. грн. (рост 22%); 

- по добровольному имущественному страхованию – 1,71 млрд. грн. (рост 65%, (в том числе по страхованию финансовых рисков – 644,26 млн. грн. и ростом в 65,7%); 

- по добровольному страхованию ответственности – 34,87 млн. грн. (уменьшение на 28,14%); 

- по негосударственному обязательному страхованию – 172 млн. грн. (рост 40,6%) (в том числе по страхованию гражданско-правовой ответственности владельцев наземных транспортных средств – 155,49 млн. грн., рост 44,5%); 

- по государственному обязательному страхованию – 84,69 млн. грн. (рост 8,3%). 

Таким образом, официальные данные по страховым сборам существенно превышают сборы по реальному страхованию. В 2006 году доля финансовых рисков в валовых премиях страховых компаний (СК) сократилась с 31,6 до 25%, но остается высокой ($3,4 млрд.). Плюс „кэптивное“ страхование, которое пока в Украине актуально. 

Если учесть, что в мире соотношение лайфового страхования к рисковому приблизительно 50 на 50, то в Украине 3% к 97% соответственно. Причем среди рискового страхования в структуре валовых страховых премий 26% занимают выплаты по страхованию финансовых рисков. Плюс к этому суммы страховых премий в 5,3 раза больше суммы страховых выплат. Все это говорит о том, что реальное, конкурентное страхование занимает меньше трети страхового рынка. Примером страхования аффилированных со страховщиком компаний может послужить одно из новых и перспективных направлений деятельности СК "ТАС" – страхование банков. 

Автострахование, которое занимает около 20% рискового страхования является достаточно перспективным, причем большим потенциалом роста обладает именно добровольное автострахование. Причиной является рост автомобильного рынка, развитие автокредитования, лизинга и готовность населения к покупке страховых услуг. Быстрый рост сектора обязательного страхования гражданской ответственности будет в 2007 году, после чего, он будет зависеть в основном от роста автопарка.

В страховании имущества, большую часть сборов обеспечивает корпоративный сектор, в особенности ФПГ, за счет кэптивного страхования. Но в ближайшие 2-3 года, доля кэптива будет уменьшаться, за счет перетока средств в конкурентный рынок. Страхование имущества физлиц будет зависеть от темпов развития рынка ипотечного кредитования. причем именно банки и хорошие с ними отношения страховых компаний определят лидеров в этой сфере.

Лайфовое страхование или страхование жизни пока находится в зачаточном состоянии. Причиной тому является недоверие населения к подобным продуктам, ввиду наличия негативного опыта предыдущих лет.

Вторым фактором является низкий уровень предложения качественных и доступных страховых продуктов на рынке. Но с приходом иностранных страховых компаний, и внедрением западных методик привлечения клиентов и агрессивной маркетинговой кампанией, создаст необходимые предпосылки для бурного роста страхования жизни в Украине. Например, Fortis планирует занять 15% рынка страхования жизни уже в этом году.

В 2006 году на страховом рынке произошло 8 крупных сделок по слиянию-поглощению, семь из которых являлись покупкой украинских страховых компаний иностранными инвесторами. Общая стоимость сделок составила около $0,3 млрд.
Иностранцы охотнее идут в страхование жизни, так сейчас больше 50% этого сегмента занимают иностранные страховые компании, такие как Aliko AIG Жизнь (международная страховая группа American Life Insurance Company), «Граве Украина» (австрийский концерн GraWe), «Гарант-Лайф» (Generali Holding Vienna) и т.д.

Интересно, что суммарный уставной капитал украинских страховщиков в 2006 году составил 8,39 млрд. грн (рост на 26,4%, или на 1,75 млрд. грн.). По данным Госфинуслуг, активы страховых компаний по итогам 2006 года выросли на 15% - до 24 млрд. млн. грн. Резервы сократились более чем на 7 млрд. грн и составили 5,32 млрд. грн., причем банковские депозиты составляют около 50% всех резервов. Проблемой страхового рынка остается размещение резервов страховщиков, так как фондовый рынок Украины не имеет необходимых инструментов для выгодного размещения резервов.

Таким образом, рынок страхования в Украине только развивается, хотя и с достаточно высокой динамикой развития. Плюс приход иностранцев позволяет говорить о том, что в ближайшие 2-3 года мы сможем наблюдать страховой бум. Тем более, что макроэкономические показатели страны имеют положительную тенденцию роста
.

США

В США угоняют машины каждые 24 секунды 

Как рассказала вице-президент Института страховой информации Кэролин Горман, в США каждые 24 секунды происходит угон автомобиля. 

"Самыми популярными у американских угонщиков являются "Хонды" и "Тойоты". Это объясняется достаточно просто - машин этих марок больше других на дорогах США", - сказала Горман. 

Как говорится в сообщении ФБР, ежегодно в США злоумышленники угоняют 1,3 миллиона автомобилей. При этом правоохранительные органы возвращают владельцам лишь каждый третий угнанный автомобиль. Совокупный ущерб, по данным ФБР, составляет порядка восьми миллиардов долларов. 

После того, как злоумышленник угонит автомобиль, он может его продать на запасные части или сдать скупщику краденного. В этом случае за машину можно получить лишь небольшую часть ее номинальной стоимости. Однако в последнее время появилась новая схема, которая становится все более популярной у американских угонщиков и получила название "клонирование машины". 

После угона злоумышленник перегоняет краденную машину в другой штат и ищет идентичную - того же года выпуска и цвета в крупном автосалоне. Далее остается просто заглянуть под капот выставленной на продажу машины и записать ее идентификационный номер (VIN). Затем изготавливается точно такой же и ставится на краденную машину взамен старого VIN, по которому правоохранительные органы объявили в розыск угнанный автомобиль. 

После того, как готов "клон", угонщик, придумав историю о потере документов, может обратиться в офис регистрации транспортных средств и получить необходимые бумаги с подтверждением права собственности на автомобиль. Затем остается только продать "очищенную" машину по рыночной цене. 

"В настоящее время "клонирование" наша самая большая проблема в области угона автотранспорта, однако ее можно решить", - отмечает в заявлении специальный агент ФБР по программе угона автотранспорта Райан Туле. 

По его словам, основная проблема - отсутствие единой электронной базы данных. "Если бы разные штаты могли общаться друг с другом в электронном виде, вы бы не смогли зарегистрировать машину в Мэрилэнде, скажем, используя VIN от машины, зарегистрированной в Вирджинии. Система просто этого не разрешит сделать", - отмечает Туле. 

Он уточнил, что в настоящее время идет работа над созданием единой базы данных, но пока в нее объединены только несколько штатов
. 
Страховщики США из-за некачественных подголовников в автомобилях ежегодно платят американцам $8,5 млрд.
Последние тесты на разрушение автомобилей (краш-тесты) показали, что подголовники нескольких пассажирских моделей имеют недостаточную или слабую защиту от ушибов шеи и травм позвоночника.

Согласно отчету "Института страхования дорожной безопасности США" только 22 из 75 автомобилей при скорости 20 миль в час (около 32 км в час) продемонстрировали отличный результат.

При этом несколько моделей 2007 года не прошли тест, продемонстрировав неудовлетворительные результаты. В их число входят Acura TSX, некоторые версии BMW 5-ой серии, Cadillac CTS, STS и DTS, Honda Accord и Fit, Jaguar X-type, Kia Rio, Mitsubishi Galant, Toyota Corolla и Suzuki Forenza и Reno.

По данным института, травмы шеи в этих случаях чреваты в среднем 2 млн. страховых случаев ежегодно. Оцениваются они, по меньшей мере, в $8,5 млрд.
Лучшие результаты в тесте продемонстрировали Audi A4, A6 и S4, Hyundai Sonata, Jaguar S-Type, Kia Optima, Mercedes E-Class, Nissan Sentra и Versa, Saab 9-3, Subaru Impreza, Volvo S40, S60, S80, Honda Civic и Volkswagen New Beetle.

«Люди думают о подголовниках как о средстве, чтобы расслабить шею, но это не так, - сказал президент института Эдриан Люнд. - Вам необходим хороший подголовник как никакой другой предмет безопасности».
 

Новые нормативные документы о страховании. Законодательные инициативы
Приказ Министерства здравоохранения и социального развития Российской Федерации от 12 февраля 2007 г. № 109 "О внесении изменений в Порядок отпуска лекарственных средств, утвержденный приказом Министерства здравоохранения и социального развития Российской Федерации от 14 декабря 2005 г. № 785"

Зарегистрировано в Минюсте РФ 30 марта 2007 г. Регистрационный № 9198
Комментарий.

Скорректированы общие требования к отпуску аптечными учреждениями лекарственных средств.

Лекарства, отпускаемые по рецептам врача (фельдшера), а также все лекарственные средства, отпускаемые бесплатно или со скидкой, подлежат отпуску по рецептам, выписанным на бланках формы N 148-1/у-04 (л) и формы № 148-1/у-06 (л). При отпуске указанных лекарств работнику аптечной организации разрешено осуществлять синонимическую замену лекарственного средства без согласования с врачом, выписавшим рецепт.

Установлено, что лекарственные средства, содержащие наркотические средства, психотропные вещества и их прекурсоры и отпускаемые без рецепта врача, подлежат отпуску аптечными учреждениями в количестве не более 2-х упаковок потребителю.

Детализирован перечень лекарственных средств, подлежащих предметно-количественному учету в аптечных учреждениях (организациях), организациях оптовой торговли лекарственными средствами, лечебно- профилактических учреждениях и частнопрактикующими врачами. В частности, приведены конкретные наименования лекарственных средств, относящихся к сильнодействующим и ядовитым веществам, в отношении которых установлены особые условия хранения. Кроме того, предметно-количественному учету подлежат все прекурсоры наркотических средств и психотропных веществ, а не только те, ввоз (вывоз) которых осуществляется при наличии лицензии на указанный вид деятельности.

Постановление Президиума Высшего арбитражного суда Российской Федерации от 20 февраля 2007 г. № 13377/06

Комментарий.

Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ признал, что размер восстановительных расходов в целях выплаты страхового возмещения по ОСАГО должен определяться без учета износа деталей автомобиля.

Отмечено, что необходимость учитывать износ частей, узлов, агрегатов и деталей при определении размера восстановительных расходов предусмотрена п. 63 Правил обязательного страхования гражданской ответственности владельцев транспортных средств, утвержденных постановлением Правительства РФ от 7 мая 2003 г. № 263. Указанные Правила были изданы в целях реализации положений Федерального закона "Об обязательном страховании гражданской ответственности владельцев транспортных средств". Однако этот Закон не предусматривает ограничения страховой выплаты в связи с состоянием, в котором находилось имущество в момент причинения вреда. Президиум подчеркнул, что подобное ограничение противоречило бы положению гражданского законодательства о полном возмещении убытков вследствие повреждения имущества потерпевшего, поскольку необходимость расходов, которые он должен будет произвести для восстановления имущества, вызвана причинением вреда. Содержащееся же в п. 63 Правил положение противоречит указанному Федеральному закону и общим правилам гражданского законодательства о полном возмещении убытков. Поэтому Президиум, рассмотрев спор между двумя страховыми компаниями о взыскании ущерба, причиненного лицом, чья ответственность была застрахована, руководствовался положениями Закона как акта, имеющего большую юридическую силу, и удовлетворил требование страховой компании о возмещении ущерба, предъявленное в порядке суброгации, в размере стоимости ремонта автомобиля без учета его износа.

Постановление Правительства Российской Федерации от 6 апреля 2007 г. № 202 "О выплате в 2007 году отдельным категориям граждан Российской Федерации предварительной компенсации (компенсации) по вкладам (взносам) в организациях государственного страхования (открытом акционерном обществе "Российская государственная страховая компания" и обществах системы Росгосстраха)"

Комментарий.

Федеральным бюджетом на 2007 г. предусматривается выделение средств на выплату отдельным категориям граждан РФ предварительной компенсации (компенсации) вкладов (взносов) в организациях государственного страхования (ОАО "Российская государственная страховая компания" и общества системы Росгосстраха) по состоянию на 1 января 1992 г., являющихся гарантированными сбережениями.

Утверждены Правила, определяющие порядок осуществления указанных выплат.

Гражданам по 1953 год рождения включительно и инвалидам II группы, в том числе наследникам первой очереди из числа данных лиц, выплачивается предварительная компенсация в размере до 1 тыс. руб.

Компенсация в размере остатка вкладов (взносов) по состоянию на 1 января 1992 г. и дополнительная компенсация в размере остатка вкладов (взносов) по состоянию на эту дату выплачивается гражданам РФ по 1947 год рождения включительно, инвалидам I группы либо инвалидам, имеющим III степень ограничения способности к трудовой деятельности, родителям и опекунам детей-инвалидов и инвалидов с детства, родителям, сыновья которых проходили военную службу по призыву и погибли (умерли) в период прохождения службы в мирное время, а также по целевым вкладам (взносам) на детей и вкладам (взносам) на детей-сирот и детей, оставшихся без попечения родителей (в том числе наследникам, относящимся к указанным категориям граждан).

Размер компенсаций зависит от года окончания (прекращения) действия договора страхования и года выплаты страховой (выкупной) суммы владельцу вкладов (взносов).

Определены документы, которые необходимо предъявить для получения предварительной компенсации (компенсации), а также порядок выплаты компенсации на оплату ритуальных услуг в случае смерти в 2001-2007 гг. владельца вкладов (взносов) или лица, застрахованного по целевым вкладам (взносам) на детей, и ее размер.
Автолюбители будут платить штрафы, не отъезжая от постов ДПС
Депутаты Мосгордумы предлагают установить на постах ДПС терминалы для уплаты штрафов. Как сообщили в пресс-службе Мосгордумы, в Москве ежегодно выписывается до трех миллионов штрафов, при этом нарушителями оплачивается не более 8-12% от их числа, в результате чего городской бюджет недополучает около 250 млн. руб. в год, "а ГИБДД хронически недофинансируется".
Чтобы исправить ситуацию, создан проект программы приема штрафов на месте. Она предусматривает введение приема штрафов и целевых платежей на стационарных и подвижных постах ДПС, для чего планируется оснастить их специализированными информационно-платежными терминалами. Предполагается также оснащение мобильными терминалами экипажей ДПС и инспекторов ГИБДД
. 

Дисциплинированных водителей будут поощрять гаишники и страховщики

Дисциплинированных водителей будут поощрять гаишники и страховщики. Соответствующий законопроект готовит департамент обеспечения безопасности дорожного движения (ДОБДД) МВД РФ.

В нем будут предусмотрены меры поощрения водителей за безаварийную езду в течение 

"Мы со страховщиками прорабатываем такой законопроект", - заявил начальник ДОБДД МВД РФ Виктор Кирьянов. 

"Думаю, скоро он появится", - добавил глава госавтоинспекции. Он убежден, что водители должны поощряться за безопасную езду. Касаясь поправок в Кодекс об административных правонарушениях, принятых в первом чтении Госдумой РФ, В.Кирьянов высказался за ужесточение наказания для тех, кто допускает пьянство за рулем. "Предлагаемые меры принимаются исходя из ситуации, складывающейся на российских дорогах: пьянство за рулем у нас, к сожалению, еще процветает", - сказал В.Кирьянов. В то же время, по его словам, за рубежом "стремятся к тому, чтобы свести это явление к минимуму". "Пьянства за рулем у нас вообще быть не должно", - подчеркнул глава ДОБДД МВД РФ
. 

Новые поправки к закону о страховом деле, упрощающие лицензирование ОВС
Общества взаимного страхования (ОВС), которые должны получить лицензию к 1 июля 2007 г., не обязаны формировать уставный капитал и сообщать об этом в страхнадзор. Во всем остальном они похожи на страховщиков и должны создавать резервы — соответствующие поправки внесены в Думу.

ОВС создается для осуществления страхования к взаимной выгоде ее членов (полисодержателей). ОВС является юридическим лицом и отвечает по своим обязательствам всем своим имуществом, а каждый страхователь является пайщиком общества. Пайщики участвуют в прибылях ОВС и несут ответственность за его убытки. 

Общества взаимного страхования были предшественниками классических страховых компаний — их создавали купцы, владельцы судов для страхования рисков возможной гибели судна и товара. Классический пример ОВС — касса взаимопомощи, еще один — морские страховые пулы, участники которых делят между собой прибыль и ответственность, рассказывает руководитель Федеральной службы страхового надзора (ФССН) Илья Ломакин-Румянцев. А в США и Японии, например, более половины рынка страхования жизни приходится на ОВС. Если во всем мире страховые компании создавались после ОВС, то в России — наоборот.

По закону о страховании ОВС являются субъектами страхового дела, а те из них, кто страхует только своих членов, т. е. некоммерческие общества, должны до 1 июля 2007 г. получить лицензию в ФССН.

Сколько сейчас ОВС в России, точно не знает никто. Полтора года назад, вспоминает депутат банковского комитета Госдумы Александр Коваль, в России существовало около 1100 таких обществ и многие из них занимались “неизвестно чем”: “Могут страхнадзор уведомлять [о своем существовании], могут ФНС, а могут просто собирать деньги и никому об этом не говорить”. “Они [ОВС] нам говорят: выдайте лицензию, только не контролируйте, — отмечает Ломакин-Румянцев. — Но если есть лицензирование, должен быть и надзор за этими субъектами рынка”.

Но проблема в том, продолжает Коваль, что закон применяет к ОВС, некоммерческим организациям, требования, предъявляемые к коммерческим страховщикам. А ведь работающие на некоммерческой основе ОВС не должны формировать уставный капитал и сообщать о его размере при подаче документов на получение лицензии в ФССН, говорит он. Вместе с председателем банковского комитета Владиславом Резником Коваль внес в Думу поправки к закону о страховом деле, упрощающие лицензирование ОВС.

Согласно законопроекту ОВС не должны формировать уставный капитал и будут получать единую лицензию на взаимное страхование — в отличие от страховых компаний, лицензирующих каждый вид в отдельности. Упрощенное лицензирование ОВС предопределено тем, что “при нехватке средств для покрытия убытков члены общества солидарно несут субсидиарную ответственность, означающую распределение ущерба среди членов общества на пропорциональной основе, что обеспечивает реальную страховую защиту его членов”, говорится в законопроекте.

Чтобы получить лицензию на взаимное страхование, соискатель должен представить в ФССН заявление о предоставлении лицензии, устав общества, документы о регистрации ОВС в качестве юридического лица, сведения о председателе правления, директоре, главном бухгалтере, ревизоре ОВС. Кроме того, претендент обязан направить в страхнадзор положение о формировании страховых резервов.

От появления такого института в российском страховании была бы польза, полагает Ломакин-Румянцев: “У ОВС нет забот о доходе, ведь главная их цель — защита имущественных интересов граждан”. ОВС, по его мнению, хорошо подошел бы для страхования небольших однородных рисков — дачных кооперативов или урожая. А конкуренции ОВС и классических страховщиков бояться не нужно, места на рынке хватит всем, убежден Коваль: “Это абсолютно необходимый инструмент, а что кому выгоднее — решат клиенты”.

Впрочем, хватает у ОВС других забот, предупреждает директор ОВС “Союз” Андрей Сиднев. Лицензирование необходимо, поскольку некоторые ОВС сегодня занимаются сомнительными операциями и дискредитируют систему. Главное, чтобы эта процедура была посильна для участников рынка, равно как и надзорное бремя, а то в некоторых регионах ОВС (или представляющиеся ими структуры) работают по необоснованным тарифам, а также выходят за рамки своих полномочий, предлагая, по сути, продукты коммерческих страховщиков, предупреждает Сиднев
.

Ассоциация туроператоров России (АТОР) откорректировала подготовленный Ростуризмом "Порядок оказания услуг по реализации турист​ского продукта"

Поправки касаются определения про​давца турпродукта, который будет нести ответственность перед туристом, и уточняют процедуру продажи путевки.

Учредительное собрание Ассо​циации туроператоров Рос​сии (АТОР), в котором приняли участие 34 компании из Моск​вы, Санкт-Петербурга, Самары; Владимира, состоялось в январе 2007 г. Учредителями являются "Тез Тур", Натали туре", "Нева", "Академсервис" и "Интурист".

Туристический рынок продол​жает подготовку к 1 июня, когда вступит в силу закон "Об осно​вах туристской деятельности". С сегодняшнего дня компании нача​ли подачу документов на зачис​ление в единый федеральный реестр. Параллельно АТОР попра​вил разработанный Ростуризмом "Порядок оказания услуг по реали​зации туристского продукта", рег​ламентирующий работу с клиен​тами. В первую очередь, по словам Владимира Воробьева, члена пре​зидиума АТОР, президента ком​пании "Натали туре", ассоциация рекомендовала уточнить поня​тие "исполнитель услуг по реа​лизации турпродукта". Ответс​твенность перед клиентом дол​жен нести тот, от чьего имени заключен договор. По закону "Об основах туристской деятельнос​ти" отвечает перед клиентом туроператор, который для этого опла​чивает фингарантии. Но в дого​воре с туристом стоят реквизи​ты агентства или агента. АТОР предложил продавцам ставить в договоре реквизиты оператора. "Нам будет выгоднее снять с себя ответственность. Турпакет форми​рует оператор, и, если возника​ют проблемы с рейсом, трансфер​том или заменой отеля, отвечать за это должен он", - говорит владелец московского путешествий.
"Мы всего лишь посред​ники и отвечаем за подбор кли​енту подходящего предложения", - согласна сотрудница крупного сетевого агентства.

Остальные поправки касают​ся порядка продажи турпутевок. Продавцу-"исполнителю" реко​мендовано до заключения основ​ного договора подписывать с кли​ентом соглашение о намерении (при взимании с туриста предо​платы). После этого продавец дол​жен отправить заявку на бронь выбранного туристом пакета опе​ратору, а тот взамен предоста​вит ему подтверждение брони на фирменном бланке и с печатью туроператора с указанием стои​мости и программы путешествия. Затем это подтверждение агент должен будет передать турис​ту, после заключается основной договор. Турист оплачивает путев​ку, получает от продавца полный пакет документов для путешествия (авиабилет, ваучер на проживание в отеле, медицинскую стра​ховку и проч.), и с этого момента ответственность за поездку турис​та ложится на туроператора.

Подготовленный документ был направлен АТОР в Ростуризм, а оттуда на днях поступил в Минэкономразвития и Минздравсоцразвития на согласова​ние. Как уточнили в Ростуриз​ме, после документ будет внесен на утверждение в правительство. "Эти правила отразятся на рабо​те несетевых мелких агентств, им придется либо уйти с рынка, либо стать под крыло крупной компании: операторам невыгод​но с ними работать, так как затра​ты на обслуживание отдельного юрлица несопоставимы с прибы​лью от его работы", - рассужда​ет владелец столичного агентс​тва. К тому же операторы созда​ли свои розничные сети, напри​мер "Интурист - Магазин путешествий", "Сеть турагентств № 1 "Нева-Вояж", "Роза ветров". 
Типовые правила страхования ответственности туроператоров будут окончательно готовы в первых числах апреля. По словам начальника управле​ния комплексного страхования в туризме "Ренессанс Страхования" Елены Скуратовой, после совещания в Ростуризме и консультаций с Росстрахнадзором будет, в частности, уточнено понятие "страховой случай": им следует считать факт наступления случая или момент, когда установлена вина туроператора-страхователя. По словам Ску​ратовой, минимальный тариф для туроператоров составит 1% от страховой суммы, максимальный - до 25%.

Утверждены Типовые правила страхования ответственности туроператоров

17 апреля Федеральная служба страхового надзора утвердила «Типовые правила страхования гражданской ответственности туроператоров за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств по договору». 
С сегодняшнего дня страховщики и туроператоры могут завершать оформление документов на финансовое обеспечение гражданской ответственности туроператоров. 
В пакете документов также согласован типовой договор страхования туроператоров, тексты заявления на страхование, заявления на выплату компенсации, таблица тарифов (публикуем ниже), расчет и экономическое обоснование тарифов.
Утверждения «Типовых правил…» с нетерпением ожидали и туроператоры, и взаимодействующие с ними страховые компании. Проект был направлен Всероссийским союзом страховщиков в Росстрахзнадзор в конце прошлой недели. В тот же день президент Российского союза туриндустрии Сергей Шпилько направил руководителю Илье Ломакину-Румянцеву письмо с просьбой ускорить рассмотрение и утверждение этого документа.
Как говорится в письме, «в силу многочисленных вопросов, возникающих в отношении текста закона «О внесении изменений в Федеральный закон “Об основах туристской деятельности в Российской Федерации”», страховые компании и туроператоры ждут «Типовых правил…» и не заключают договора страхования ответственности, опасаясь ошибиться в трактовке соответствующих положений закона. 
Между тем, до 1 июня 2007 года, когда вступит в силу новая редакция упомянутого закона, осталось чуть менее полутора месяцев, и туроператоры всерьез опасаются, что их документы не успеют пройти в Ростуризме проверку, необходимую для внесения компании в Единый федеральный реестр. При этом договора туроператоров с гостиницами, транспортными компаниями и другими поставщиками услуг, входящих в турпакет, на летний сезон, в основном, заключены, и продажа путевок населению на лето уже идет полным ходом. Таким образом, с 1 июня с.г. деятельность многих участников рынка может оказаться вне закона не по их вине. 
ТАБЛИЦА СТРАХОВЫХ ТАРИФОВ

по страхованию гражданской ответственности
за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств
по договору о реализации туристского продукта
(в % от страховой суммы)

	Наименование страхового риска
	Размер страхового тарифа

	Ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора о реализации туристского продукта, повлекшее причинение реального ущерба туристами и (или иным заказчикам) для туроператоров, осуществляющих деятельность в сфере международного туризма или международного и внутреннего туризма
	2,4025

	Ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора о реализации туристского продукта, повлекшее причинение реального ущерба туристами и (или иным заказчикам) для туроператоров, осуществляющих деятельность в сфере внутреннего туризма
	2,0530


Страховщик имеет право применять к настоящим тарифным ставкам повышающие от 1,0 до 5,0 или понижающие от 0,4 до 1,0 коэффициенты, исходя из сроков осуществления туроператорской деятельности и ее объемов, направлений (стран), с которыми работает туроператор, наличия в прошлые периоды претензий туристов или иных заказчиков по заключенным с ними договорам и других факторов, влияющих на степень риска.

Страховщик вправе применить к тарифу дополнительные повышающие коэффициенты от 1,1 до 2,0 при расчете страховой премии за восстановление размера страховой суммы до установленного законодательством Российской Федерации минимального размера страховой суммы по страхованию ответственности после выплат страхового возмещения по действующему договору страхования. 

При заключении договора страхования на срок более 1 года страховая премия рассчитывается пропорционально сроку действия договора страхования.
 

Министерство финансов разработало проект "Стратегии развития страхования на 2008-2012 годы"

Документ будет рассмотрен на заседании правительства в мае, которое будет посвящено вопросам развития страхования. В настоящий момент идет обсуждение проекта со страховым сообществом. 

Основная цель, которую Минфин провозглашает в документе - это усиление роли страхования как механизма защиты интересов государства, предприятий и граждан, а также повышение качества страховых услуг. Страхование является динамично развивающимся сектором финансового рынка. Сборы страховых компаний, получаемые по договорам с предприятиями и гражданами, ежегодно растут. Однако, несмотря на этот отрадный факт уровень проникновения страхования еще невелик по сравнению с развитыми странами. В подтверждении этого можно привести данные о доле страховых премий в ВВП, но для большей наглядности того, как мы далеко отстаем "от них", лучше подходят данные о размере страховой премии на душу населения. По информации Федеральной службы страхового надзора, в 2005 г по этому показателю Россия находилась на 52 месте, ниже, чем такие страны как Ямайка, Панама, Бразилия, Венесуэла. В 2005 году страховая премия на душу населения в нашей стране составляла почти 123 доллара, в том числе премия по страхованию жизни составляла чуть более 6 долларов на человека в год.

Страховая премия на душу населения в 2005 г, доллары США

	[image: image12.png]



	Страна
	Страхование в целом
	Страхование жизни
	Страхование "нежизни"

	1
	Швейцария
	5558.4
	3078.1
	2480.3

	2
	Великобритания
	4599
	3287.1
	1311.9

	3
	Ирландия
	4177
	2759.7
	1417.4

	4
	Бельгия
	3985.6
	2988.7
	996.9

	5
	Дания
	3876.2
	2489.9
	1386.3

	6
	США
	39875.2
	1653.2
	2122

	7
	Япония
	3746.7
	2956.3
	790.4

	8
	Нидерланды
	3739.7
	1954.2
	1785.5

	9
	Франция
	3568.5
	2474.6
	1093.9

	10
	Финляндия
	3389.3
	2707.8
	681.4

	…
	…
	…
	…
	…

	50
	Бразилия
	128.9
	56.8
	72.1

	51
	Венесуэла
	125.3
	3.6
	121.7

	52
	Россия
	122.8
	6.3
	116.5


Как видно из приведенных в таблице данных, для всех развитых стран в основном характерно превалирование расходов на страхование жизни в общей структуре платежей. На развивающихся рынках, в том числе и в России, складывается обратная ситуация, поскольку, жизнь, по-видимому, не представляет особой ценности и не выступает в качестве объекта страхования.

Итак, цель, которую поставил Минфин, ясна и понятна. Какие же задачи предлагается решить для ее достижения? В документе перечислено 17 таких задач. Например, развитие методов и форм страхового надзора, совершенствование законодательства, создание инфраструктуры, подготовка кадров, повышение надежности страховых компаний.

Некоторые задачи, напротив, "кочуют" из одной концепции в другую, а "воз и ныне там". Речь идет, прежде всего, о предоставлении льгот и формировании привлекательных условий для заключения договоров страхования жизни. Эта задача ставилась еще в Концепции развития страхования, принятой в 2002 году, однако пока никаких существенных подвижек в этом направлении нет. В Стратегии Минфин делает акцент на изменении режима налогообложения по договорам страхования жизни с гражданами. Хотя есть большие сомнения в том, что эта мера даст ощутимый эффект, и население даже при предоставлении налоговых льгот кинется покупать полисы долгосрочного страхования жизни. И связано это как с отсутствием у граждан долгосрочных горизонтов планирования /на 20-25 лет/, так и с наличием большого числа первоочередных проблем, на решения которых требуются деньги именно сейчас.

Во многих странах бремя ответственности за жизнь людей несут предприятия, на которых эти люди работают. Наши работодатели тоже не против заняться этим делом, но не хотят это делать из собственной прибыли. Минфин же никак не может забыть "схемное" страхование, когда под видом страхования жизни предоставлялись услуги по оптимизации налогов, и боится предоставлять налоговые льготы предприятиям. Хотя, как утверждают сами страховщики, схемы оптимизации реализовывались именно через договора с работниками, а не с самим предприятием.

Для повышения привлекательности долгосрочного страхования предлагается продумать вопрос о создании системы гарантий, аналогичной системе страхования вкладов. Хотя понятно, что никакие льготы и гарантии не помогут развитию этого вида страхования, если у граждан не будет достаточного количества денег для покупки этих услуг. И здесь у Минфина есть свой рецепт, хотя его окончательные "ингредиенты" неизвестны: в Стратегии предлагается предусмотреть меры по повышению уровня доходов населения, но что это за меры, не конкретизируется.

Страховщики, возможно, расстроятся, что Минфин видит путь введения новых обязательных видов страхования экстенсивным, который ведет лишь к росту страховых премий. И хотя не отрицается возможность введения новых видов обязательного страхования, приоритетом в развитии отрасли определяются именно добровольные виды страхования. Граждан же, которые воспринимают обязательное страхование как налог, эта новость наоборот обрадует.

Впервые в сфере страхования на государственном уровне поднимается вопрос о повышении страховой культуры граждан и защите прав потребителей страховых услуг. Ни для кого не секрет, что многие не идут страховаться по причине недоверия к страховым компаниям, а, если решение о страховании принято, то сталкиваются с проблемой выбора страховщика. Можно ли опираться только на рекламу, означает ли наличие лицензии на страховую деятельность стопроцентное получение страховых выплат при наступлении страховых событий, можно ли страховаться в небольших компаниях - вот основные вопросы, которые волнуют граждан. В настоящее время приобретение страховки похоже на игру в рулетку - "повезет - не повезет", ведь даже страхование в известной компании не всегда гарантирует предоставление качественной услуги для клиентов.

Для повышения информационной прозрачности Минфин считает необходимым определить стандарты раскрытия информации для страховщиков и органа страхового надзора. Сейчас из тех данных, которые публикуются в печати, можно сделать очень ограниченные выводы о деятельности страховых организаций. Фактически раскрытию подлежат данные бухгалтерского баланса, который каждая страховая компания публикует в том издании, в котором считает нужным, и данные о премиях и выплатах по различным видам страхования. Отчетность предлагается дополнить очень важным пунктом о количестве заявленных и удовлетворенных претензий страхователей, в том числе, о количестве претензий, решения по которым принимались судами. Если такая отчетность будет в дальнейшем публиковаться, то по ней можно будет судить о том, насколько "охотно" компания платит своим клиентам, а ведь именно этот показатель должен являться одним из главных ориентиров при выборе страховщика.

Также речь идет о создании объединенной базы данных по наименованиям страховщиков, их месторасположению, перечню оказываемых услуг и их стоимости, бухгалтерским балансам страховщиков, наличию лицензий, фактам приостановления, отзыву лицензий, ликвидации, банкротствам страховщика. С учетом того, что периодически на рынке появляются "страховые" компании, которые работают без лицензии, собирают деньги граждан и с ними исчезают, то наличие такой базы представляется достаточно актуальным.

Несмотря на большое количество задач, которые предстоит решить, Минфин уверен, что на это не потребуется значительного количества дополнительных бюджетных средств. Ведь для того, чтобы все удалось, требуется "всего лишь" усовершенствовать законодательные и нормативно-правовые акты, а этим чиновники занимаются за заработную плату. А в решении ряда задач, таких как гармонизация законодательства с международными стандартами и переподготовка кадров, можно использовать консультационную поддержку и техническое содействие со стороны международных финансовых и иных организаций.
Страховщики разочарованы предложенными Минфином РФ подходами к стратегии развития этого сегмента до 2012 года. Как заявил глава страховой компании "Согласие" Игорь Жук на конференции по страхованию, появление предложений Минфина РФ на эту тему вызывает противоречивые чувства. "С одной стороны, мы давно ждали этого документа, а с другой - его положения столь размыты, что есть большой риск повторения участи предшествующей стратегии развития страхового рынка: она может остаться чистой декларацией", - сказал он. 

И. Жук отметил, что в ключевых подходах к стратегическому развитию страхового рынка в РФ до 2012 года, предложенных Минфином РФ, содержится более ста задач, которые, за короткий период решить невозможно. В связи с этим он призвал представителей страхового сообщества проанализировать документ Минфина РФ, представить свое видение и анализ существующей на рынке тенденции, а также принять участие в определении приоритетов в развитии страхового рынка на 2007-2008 годы. 

По словам И. Жука, радует, что в стратегических подходах Минфина присутствует желание поддержать развитие страхования жизни в России. "Но тот факт, что реализация этой идеи намечена на 2009 год, делает эту перспективу отдаленной и смутной", - сказал глава СК "Согласие". По его словам, в подходах к стратегическому развитию рынка, которые правительство РФ планирует обсудить в мае этого года, важно конкретизировать задачи, связанные с развитием рынка обязательного медицинского страхования, аграрного страхования в России, определить подходы к развитию обязательных и добровольных видов страхования в РФ. 

Первый вице-президент "Росгосстраха" Дмитрий Маркаров в своем выступлении также отметил отсутствие четкого понимания в подходах Минфина того, как будут развиваться обязательные виды страхования в России. «Я полагаю, что для России это важная составляющая в страховании, когда от тарифов, установленных государством, мы можем постепенно переходить к рыночным принципам установления тарифов на обязательные виды страхования. После введения ряда предполагаемых новаций в ОСАГО, в том числе прямого урегулирования убытков, через два-три года можно ставить вопрос об установлении тарифов профессиональным сообществом страховщиков, а затем переходить к свободным тарифам в ОСАГО", - считает Д. Маркаров. 

За неполных четыре года существования ОСАГО к настоящему времени сформировалась инфраструктура, которая позволяет страховщикам работать с физическими лицами по всей стране. Около четырех лет обсуждается законопроект об обязательном страховании эксплуатантов опасных объектов, который был принят в первом чтении полтора года назад. "Если бы мы смогли принять этот законопроект, его введение позволило бы сформировать по всей стране инфраструктуру работы страховщиков с юридическими лицами", - считает Д. Маркаров.
 
АЗС обязаны застраховаться

Начиная с 2007 года в Федеральный закон «О лицензировании отдельных видов деятельности» были внесены поправки, по которым эксплуатация автозаправок относится к лицензируемым видам деятельности. 

Поэтому, как сообщил эксперт отдела страхования опасных объектов ОСАО «Ингосстрах» Андрей Копыток, «в самое ближайшее время владельцы АЗС, не застраховавшие до сих пор свою деятельность, обязаны будут это сделать».

Его слова подтвердил начальник отдела страхования индустриальных рисков ОАО «КапиталЪ Страхование» Евгений Швецов: «На данный момент страхованию ответственности АЗС уделяется повышенное внимание. Сети автозаправочных станций, относящиеся к крупным нефтяным компаниям, попадают под программы страхования данных предприятий».

По данным статистики, в России около 200 тыс. опасных объектов, 10 тыс. гидротехнических сооружений и 33 тыс. автозаправочных и газонаполнительных станций. 

Часть владельцев этих объектов не только добровольно застраховались, но и увеличили страховые суммы, превышая лимиты, которые установлены действующим законодательством. 

По данным Ростехнадзора, в России сейчас порядка 200 тыс. опасных объектов, около 10 тыс. гидротехнических сооружений и примерно 33 тыс. автозаправочных и газонаполнительных станций. Сколько из них сегодня страхует свою ответственность, по мнению экспертов, оценить сложно.

При этом по итогам инвентаризации, которая проводилась властями, было выявлено порядка 2–3 тысяч бесхозных гидротехнических сооружений
. 
Комитет Думы поддержал законопроект о специализации страховщиков

 Комитет Госдумы по кредитным организациям и финансовым рынкам на заседании 10 апреля рекомендовал принять в первом чтении законопроект, устанавливающий порядок специализации страховых организаций.

В соответствии с действующим законодательством страховщики должны завершить специализацию не позднее 1 июля текущего года.

По мнению комитета, действующая практика показала, что механизм передачи страхового портфеля в настоящее время недостаточно отработан и существуют объективные сложности в реализации законодательной нормы в части получения письменного согласия страхователей и застрахованных лиц на замену страховщика.

Учитывая социальную значимость последствий специализации страховых организаций, законопроект предлагает установить поэтапный порядок завершения специализации.

В соответствии с поправками страховщики, занимающиеся одновременно страхованием жизни и имущественным страхованием, должны подать заявление в орган страхового надзора об ограничении действия лицензии на виды страхования с учетом выбранного режима специализации. Это позволит страховщикам выполнять свои обязательства перед страхователями и застрахованными лицами. При этом в соответствии с действующим законодательством страховая организация, у которой ограничено действие лицензии, не сможет заключать новые договора страхования, а также вносить изменения, влекущие за собой увеличение обязательств страховщика. Тем самым у страховщика обязательства по страхованию объектов, в отношении которых действие лицензии ограничилось, не увеличиваются, а наоборот, постепенно сокращаются, прекращаются или передаются другим страховщикам.

Кроме того, с 1 июля 2012 года страховая компания, у которой было ограничено действие лицензии, должна прекратить все операции по данному виду страхования.

Законопроект предусматривает также санкции со стороны органов страхового надзора в виде отзыва лицензии в случае невыполнения страховщиком установленных требований по порядку специализации.

Комитет, поддерживая концепцию законопроекта, предлагает доработать его ко второму чтению. В частности, при доработке требует дополнительного обсуждения необходимость внесения в законопроект норм в части требований к размеру уставного капитала страховых организаций при условии ограничения действия лицензии на страхование жизни или на имущественные виды страхования. 

Кроме того, по мнению комитета, необходимо дополнить законопроект положением, что в случаях, предусмотренных законом, ограничение действия лицензии может быть предусмотрено по заявлению страховщика.

Госдума на пленарном заседании 18 апреля одобрила без обсуждения в первом чтении законопроект о порядке специализации страховых организаций. Соответствующий документ «О внесении изменения в Федеральный закон «О внесении изменений и дополнений в Закон РФ «Об организации страхового дела в РФ» и признании утратившими силу некоторых законодательных актов РФ» внесен 19 марта 2007 года. Его поддержали в первом чтении 366 депутатов, 2 было против
.

Комитет Думы рекомендовал авторам перенести законопроект о СРО страховщиков
Комитет Госдумы по собственности на заседании 12 апреля рекомендовал авторам доработать законопроект, касающийся введения института саморегулируемых организаций (СРО) страховщиков с учетом предложений правительства РФ, и повторно внести его на рассмотрение Госдумы. Законопроект был разработан депутатами Виктором Плескачевским, Александром Ковалем, Юрием Медведевым и другими.

В официальном отзыве правительства РФ, поступившем на законопроект "О внесении изменений в закон РФ "Об организации страхового дела в РФ", в частности, отмечаются следующие замечания. Из текста законопроекта не следует однозначного вывода о том, является ли членство страховых организаций и обществ взаимного страхования в СРО страховщиков добровольным или обязательным.

Законопроектом предусмотрено, что одной из функций СРО является осуществление компенсационных выплат из формируемого компенсационного фонда. Вместе с тем документом не определен четкий перечень оснований, при которых СРО вправе осуществлять компенсационные выплаты. Размеры осуществляемых компенсационных выплат не обоснованы, а порядок формирования фонда не регламентирован, отмечается в официальном отзыве правительства. Кроме того, не определен порядок возврата средств компенсационного фонда членам некоммерческой организации в случае, если ею не приобретен статус СРО.

Помимо этого, комитет считает, что необходимо согласовать между собой отдельные нормы законопроекта. Следует определить порядок выдачи разрешения на приобретение некоммерческой организацией статуса СРО, а также орган, осуществляющий контроль за деятельностью СРО.

В заключении комитета и отзыве правительства отмечается, что типовые правила, утвержденные СРО, не являются нормативным правовым актом и соответственно не обязательны для исполнения сторонами договора страхования. Кроме того, нельзя ввести обязанность страхователей заключать договор страхования в порядке и на условиях, предложенных страховщиком и содержащихся в правилах страхования.

Согласно заключению правительства РФ на законопроект, документ может быть поддержан при условии его доработки с учетом замечаний до рассмотрения в первом чтении
. 
Новые правила страхования адвокатской ответственности, которые разрабатываются в настоящее время, еще не успев появиться, повергли в шок адвокатское сообщество

По новой статье закона об адвокатуре, вступившей в силу с начала нынешнего года, каждый адвокат должен застраховать себя и своего доверителя от риска. Попросту говоря, если адвокат ошибся и причинил вред подзащитному, то страховая компания выплатит тому материальную компенсацию. Все как будто в выигрыше, ведь и адвокату не придется покрывать убытки из своего кармана. 

Но даже минимальные размеры страховых премий несоизмеримы с доходами большинства адвокатов. Большинство адвокатов крайне негативно относятся к принудительному отъему заработанных денег на благо страховых компаний. Тем более что они заранее знают: воспользоваться этой страховкой они фактически никогда не смогут. И страховые компании об этом тоже знают, чем и объясняется их повышенный интерес к адвокатам. 

Совершенно очевидно, что в случае наступления события, которое доверитель по простоте душевной сочтет страховым случаем, ни страховой компании, ни адвокату будет категорически невыгодно признавать это событие таковым. И поверьте, страховая компания и адвокат в этом будут едины. Потому что, признав факт наступления страхового случая, страховая компания будет вынуждена платить, а адвокат — публично признать свою некомпетентность, получив еще и дисциплинарное взыскание от Совета адвокатской палаты. Согласно кодексу профессиональной этики адвоката — вплоть до прекращения статуса адвоката. Совершенно очевидно, что адвокат не захочет поставить под удар свою карьеру и предпочтет самостоятельно разрешить с доверителем конфликтную ситуацию из собственных сбережений. А страховая компания тоже будет очень рада не платить, поэтому адвокатские взносы превратятся для нее в чистый доход. 

Сторонники новации утверждают, что, ежегодная обязательная страховка поможет компенсировать ущерб проигравшему по неопытности многомиллионное дело молодому начинающему адвокату, у которого еще нет своего начального капитала. Но представить себе крупного бизнесмена, который доверит многомиллионное дело защитнику-новичку, можно разве что в его юношеских мечтах. С другой стороны, при страховой сумме хотя бы в 1 миллион долларов и при страховой премии страховщика хотя бы в размере 3 процентов от этой суммы начинающий адвокат должен заплатить страховщику 30 тысяч долларов. И это еще до заключения договора с доверителем на ведение дела, которого и вовсе может не быть. Многие ли адвокаты готовы авансом внести такую сумму? Думаю, вряд ли. 

Между адвокатами и доверителями редко, но случаются размолвки. Но мало кто вспомнит хотя бы одну, окончившуюся судебным разбирательством. В адвокатском сообществе известно всего лишь о десятке жалоб доверителей в суд на своих адвокатов. И это — за все обозримое время существования адвокатуры, и на всю страну. Так что за мнимая угроза нависла над сообществом? 

Действующие положения Гражданского кодекса РФ позволяют и сегодня взыскивать денежные суммы с причинителя вреда без всякого страхового полиса. А если кто из адвокатов хочет, он может застраховать свою ответственность в добровольном порядке на любую большую сумму, заранее оговоренную с доверителем. 

В острую проблему превратится нововведение для тех адвокатов, кто оказывает юридическую помощь по уголовным делам по назначению, то есть фактически бесплатно. Из каких средств он будет оплачивать страховой полис? Ведь сумм, которые государство платит в таких случаях за день участия в следственных действиях или судебном заседании, хватит разве что на дорогу, да на чай в перерыве между заседаниями. 

Многие мои коллеги полагают, что проблему можно решить, изменив во вступившей в действие 19-й статье закона об адвокатуре всего лишь одно слово "осуществляет" на словосочетание "вправе осуществлять". И тогда адвокат и доверитель при заключении соглашения об оказании юридической помощи смогут сами решить вопрос о целесообразности и размере страхования ответственности защитника.

Страховщики помогут получить лицензию

По поручению премьера Михаила Фрадкова до 20 апреля должен быть подготовлен пакет нормативных актов, устанавливающих порядок лизензирования объектов культурного наследия. По словам Александра Работкевича, начальника Управления государственной охраны объектов культурного наследия Росохранкультуры, новый порядок будет распространяться на те компании, которые застрахуют свою ответственность или предъявят сертификат международного стандарта ISO 9001 и ISO 14001.

Из обязательных требований для получения лицензии исключены наличие у специалистов высшего, среднего специального или дополнительного образования в области реставрации объектов культурного наследия и стажа работы в этой сфере не менее 5 лет. "Теперь требуется только наличие сотрудников, обладающих профессиональными знаниями и навыками работы, соответствующими требованиям, установленным Единым тарифно-квалификационным справочником", - отмечает Артем Новиков, председатель Северо-Западной ассоциации реставраторов РФ (СеЗАР).

Эксперты не однозначны в оценках перспектив развития рынка в новых условиях. "Больше компаний на рынке реставрационных работ не станет, - говорит Андрей Михайленко, генеральный директор ЗАО "Акмедек", член Совета союза реставраторов СПб. - Я сомневаюсь, что на следующий день после выхода постановления выстроится очередь на договоры страхования". По его словам, реставрационный рынок достаточно замкнут, а инвесторы, появляющиеся на этом рынке, понимают, что проще и надежнее привлекать профессионалов.

С ним спорит Ирина Воинова, руководитель АРМ 6 НИиПИ "Спецпроектреставрация": "Я иногда встречаюсь с такой ситуацией, когда лицензия есть, реставрационная организация известна, а мастера, с которыми сталкиваешься, мягко говоря, не соответствуют лицензии". По ее мнению, новое постановление на руку небольшим фирмам, которые пока не имеют большого опыта в комплексных реставрационных работах. "На практике они смогут самостоятельно, не подпадая под генподрядчика, работать на отдельных объектах с помощью страхового договора", - предполагает она.

Страховщики находят новую законодательную инициативу интересной. "Это принципиально необходимый вид страхования, - убежден Евгений Гуревич, заместитель генерального директора ОАО "Страховая компания "Русский мир". - Сегодня часто строительные организации это ООО с небольшим уставным капиталом, которое нанимает подрядчиков. И возможно, что производитель работ не всегда сможет покрыть возникающие убытки, тем более при реставрации. В этом смысле применение страховых механизмов помогает избежать подобных вещей"
. 
Ввести на птичьих подворьях обязательное страхование по принципу ОСАГО намерены федеральные чиновники. По их мнению, это поможет справиться с птичьим гриппом
Обязательное страхование пернатых должно стать одним из действенных способов борьбы с птичьим гриппом. Эту своеобразную инициативу в Белом доме на заседании оперативного штаба по ситуации с птичьим гриппом изложил первый вице-премьер Дмитрий Медведев. Весь штаб вкупе с начальником тыла вооруженных сил, замминистра обороны Владимиром Исаковым и начальником войск радиационной, химической и биологической защиты Владимиром Филипповым априори поддерживают благое начинание.

Подобные услуги уже давно оказывает "Росгосстрах". Компания недавно пролонгировала договор с лидирующим российским птицеводческим комплексом "Моссельпром". "Росгосстрах" обеспечивает страховую защиту по полному пакету рисков, включая птичий грипп, а также риск вынужденного убоя птицы по распоряжению ветеринарной службы. Застрахованное поголовье птицы – 1,3 млн. голов, страховая сумма – 44,3 млн. рублей. Суммы хоть и небольшие, но убытки восполняют.

Пока это дело добровольное, но не исключено, что в скором времени бабушек и дедушек с частных подворий обяжут страховать своих несушек от беды. Впрочем, как эта процедура будет выглядеть финансово – пока не определено. Главное ведь – выдвинуть инициативу и переложить всю ответственность за беды в стране на плечи простого населения. 

Скорее всего нововведение будет апробировано уже в следующем году, уверили в Россельхознадзоре. Причем внедряться оно будет под маркой "всеобщего обязательного страхования в животноводстве": ведь вспышки той же сибирской язвы не менее опасны и убыточны, чем птичий грипп. Деньги на реализацию проекта, вероятно, выделят на федеральном уровне со скромной финансовой поддержкой из регионов
.
Жизни авиапассажиров подорожали в 20 раз

Сумма компенсаций, выплачиваемых российскими авиакомпаниями пострадавшим от катастроф, будет увеличена в 20 раз. Максимальная выплата составит два миллиона рублей. 

Увеличить размер выплат с нынешних 100 тысяч рублей удалось благодаря новым поправкам в Летный кодекс. Изменения уже согласованы Минфином и Минтрансом. "На днях согласовали с Минтрансом изменения в Воздушный кодекс. Поправки в кодекс будут вносится в правительство Минтрансом", - сообщила замдиректора Департамента финансовой политики министерства финансов РФ Вера Балакирева, выступая на конференции "Управление страховыми активами". 

Она рассказала, что лимит ответственности перед пострадавшими и родственниками погибших в авиакатастрофах, а также при других несчастных случаях, ответственность за которых несут авиакомпании, будет увеличен до двух миллионов рублей, а размер страховых выплат будет зависеть от похоронных расходов и количества иждивенцев. 

Это изменение приводит в соответствие действующие законодательные акты, которые определяют разные лимиты ответственности при причинении вреда жизни и здоровью граждан.

Авиаторы не согласны с решением чиновников повысить лимит страхования ответственности за гибель пассажиров до 2 млн. руб. Они считают, что одной этой меры недостаточно, и просят Минтранс доработать поправки в законодательство. Чиновники переписывать законопроект не собираются.

Российская ассоциация эксплуатантов воздушного транспорта (РАЭВТ) объединяет 36 авиакомпаний, в том числе "Аэрофлот" и "Сибирь". Ее цель — координация усилий авиаторов при разработке госполитики в сфере гражданской авиации.

После серии авиакатастроф в прошлом году, унесших жизни 318 человек, чиновники задумались об увеличении лимита страховой ответственности авиакомпаний перед пассажирами. Сейчас он составляет 100000 руб. Но чиновники еще с прошлого года заявляют, что его надо повысить до 2 млн. руб. А в середине марта первый вице-премьер Сергей Иванов и вовсе заявил, что те авиакомпании, которые не смогут обеспечить страхование авиапассажиров по европейским нормам, необходимо лишать лицензий. Минтранс уже разработал соответствующие поправки в Воздушный и Налоговый кодексы, согласовал их с другими министерствами и готовится в ближайшее время внести их в правительство, сообщил "Ведомостям" сотрудник пресс-службы этого ведомства.

Но авиаторы с предложениями чиновников не согласны. 2 апреля президент РАЭВТ Евгений Чибирёв направил министру транспорта Игорю Левитину письмо с просьбой доработать поправки.

В документе говорится, что с принятием законопроекта "уровень защиты пассажиров и третьих лиц не претерпит существенных изменений": "Фактически все сводится только к механическому увеличению требований по страхованию ответственности перевозчика". Чибирёв указывает, что поправками не предусмотрена компенсация морального вреда, не определен порядок предварительных выплат, исключено положение о страховании экипажей, а размер страховой премии не отнесен в полном объеме на себестоимость перевозок.

Директор департамента управления рисками и страхования авиакомпании "Аэрофлот" Анатолий Слюсарь отмечает, что по закону размер вреда не ограничен. Но страховщик обязан выплачивать лишь сумму в рамках установленного лимита. Все, что сверх этого, ложится на плечи авиаперевозчика, говорит Слюсарь. Он добавляет, что выплата страховки родственникам погибшего растягивается на год-полтора — до определения законного наследника. В Европе первые деньги, как правило на организацию похорон (около $23700), пострадавшая сторона получает в течение двух недель. В России такой практики нет, говорит Слюсарь.

Гендиректор авиакомпании "Атлант-Союз" Владимир Давыдов добавляет, что если все свалить на авиакомпании, то их скоро не будет. Поддержание летной готовности, обеспечение безопасности плюс увеличение страховых взносов — все это слишком тяжело для перевозчиков.

Впрочем, замначальника управления "РОСНО" Сергей Худяков отмечает, что для предварительных выплат родственникам погибших менять законодательство не нужно: "Этот пункт достаточно указать в договоре между авиакомпанией и страховщиком".

Чиновники менять поправки не намерены. Сейчас делать это уже поздно, иначе придется заново пройти весь круг согласований с министерствами, отмечает сотрудник пресс-службы Минтранса. Такого же мнения придерживается и чиновник Минэкономразвития
.
Сделал прививку - получи страховое преимущество 

Глава Роспотребнадзора Геннадий Онищенко заявил о необходимости введения преференций со стороны страховщиков для клиентов, сделавших прививки.

По его словам, «такая практика уже есть, но, к сожалению, пока еще идет не теми темпами, которыми нам бы хотелось».

Как заявил Геннадий Онищенко, страховщики могли бы давать преимущества по страхованию например, клиентам, сделавшим прививки от гриппа. Он отметил, что это позволило бы «привитым» клиентам меньше отсутствовать на работе по причине болезни, что является немаловажным фактом для страховщиков. 

Пока речь идет только о добровольном медицинском страховании. 

Минздравсоцразвития готовит законопроект об обязательном страховании врачебных рисков
В Пермском крае уже в 2003 году был принят закон, в котором впервые в России предусматривалось целевое выделение бюджетных средств на страхование врачебных рисков и морального вреда, что, по словам Евгения Козьминых, директора Пермского медицинского правозащитного центра, является беспрецедентным случаем для России. Он также говорит о том, что единственной компанией, страхующей моральный вред, является «Урал-АИЛ». При этом, как отмечает г-н Козьминых, принятие закона вызвало необъяснимое противодействие со стороны медицинских чиновников, но все-таки, благодаря усилиям членов профильного комитета по социальной политике и правам человека Законодательного собрания Пермской области Бориса Светлакова и Семена Леви, закон был принят.

По информации Пермского медицинского правозащитного центра, Пермский край занимает лидирующее положение в России по числу судебных дел по защите прав пациентов. Суммы, взыскиваемые с лечебно-профилактического учреждения за вред, причиненный пациентам, достигают 250 тыс. рублей с одного иска (по России максимальная сумма составила 1 млн. 600 тыс. рублей). Из всех удовлетворенных судами исков на долю компенсации морального вреда приходится 85 %, а сумма возмещения в среднем равна 58 тыс. рублей по каждому выигранному делу. По мнению Евгения Козьминых, это свидетельствует о том, что на сегодняшний день пермское здравоохранение единственное в РФ, предоставляющее гражданину страховую защиту в случае врачебной ошибки или причинения морального вреда. 

По данным Российской лиги защиты пациентов, в стране ежегодно по вине медицинских работников погибают более 50 тысяч человек, при этом более 10 тысяч остаются инвалидами. Поэтому эксперты положительно относятся к законопроекту, но результаты его введения в действие оценить затрудняются.

В Минздравсоцразвития РФ обсуждаются два варианта законопроекта. Согласно первому варианту медицинские учреждения обязаны страховать ответственность врачей путем заключения договоров со страховыми компаниями. Второй вариант предусматривает самостоятельное страхование врачами своих рисков.

По словам Тамары Цыганковой, главного врача «Профессорской клиники», любой из вариантов представляет интерес. «Если говорить о пациентах, то для них непринципиально, кто будет отвечать за допущенные ошибки, врач или организация, для пациента важно получить возмещение ущерба, как материального, так и морального», — утверждает г-жа Цыганкова.

Для страховых компаний вопрос о варианте страхования играет большую роль.

Людмила Марченко, заместитель генерального директора медицинской страховой компании «Медиполис»:

— Для страховщиков важным является вопрос, кто будет платить деньги. При этом страховые компании заключают договор только с юридическим лицом, и им может быть как муниципальное учреждение, так и частнопрактикующая клиника, имеющая лицензию. Для муниципальных больниц и поликлиник приемлемо коллективное страхование, а для частного сектора — индивидуальное. Поэтому оба варианта имеют право на жизнь.

Тамара Цыганкова обращает внимание на то, что для медицинских учреждений неприемлемо перекладывать всю ответственность на плечи врача, поскольку его заработная плата не позволит покрыть страховку. Целесообразно устанавливать совместную ответственность учреждения и врача, считает специалист.

От введения системы обязательного страхования компании, занимающиеся этим направлением, только выиграют. По мнению г-на Козьминых, страховые компании должны быть заинтересованы в принятии законопроекта. Это отмечают и сами страховщики. Как утверждает г-жа Марченко, принятие данного законопроекта, безусловно, облегчит жизнь страховым компаниям, так как им будет проще выполнять свои прямые обязанности — защищать права пациентов. Руководитель департамента развития человеческого потенциала Правительства края Юрий Уткин считает, что страховщикам будет интересно работать в этом сегменте, главную сложность эксперт видит в определении тарифа: «Все расчеты строятся на статистике, а ее как раз и нет».

Тарифы при заключении договоров со страховыми компаниями должны зависеть от специализации врача. Коэффициенты тарификации, безусловно, будут разными: для хирурга — один тариф, для простых консультаций — другой, поскольку все зависит от риска, который несет в себе та или иная область здравоохранения, сообщает Людмила Марченко. К числу специальностей, таящих в себе наибольшие риски, Тамара Цыганкова относит нейрохирургию и кардиохирургию. С ней полностью солидарен Юрий Уткин: «У отдельных медицинских профессий риск совершения врачебной ошибки выше, это объективный фактор, который, несомненно, необходимо учитывать». 

Эксперты приветствуют предложение, исходящее от Минздравсоцразвития, но их мнения о том, решит ли оно проблему некачественного медицинского обслуживания, разошлись. 

Евгений Козьминых:

— Страхование врачебных рисков не решит проблему качества в медицине, поскольку оно является лишь механизмом финансовой защиты врача и пациента при несчастном случае.

Но, по словам г-жи Цыганковой, введение обязательного страхования врачебных рисков со временем поможет решить проблему некачественного медицинского обслуживания. 

«Любая операция — это риск, — соглашается Людмила Марченко. — Введение закона, безусловно, стимулирует врача к большей ответственности. С другой стороны, это подстегнет подачу судебных исков со стороны пациентов». Увеличение количества судебных исков прогнозирует и Тамара Цыганкова.

Евгений Козьминых, напротив, утверждает, что количество подаваемых судебных исков не будет зависеть от того, застраховано лечебное учреждение или нет. При принятии решения пациент не руководствуется таким фактором, как наличие страховки, прежде всего он реагирует на неуважительное отношение со стороны врачей, считает эксперт. При исключении этого морально-этического фактора число обращений в суд, по мнению г-на Козьминых, сократилось бы
. 

Справочная информация
Страховщики осложнят жизнь автоугонщикам 

Ежегодно количество автомобилей в России увеличивается на 10% – на сегодня в стране зарегистрировано около 20 млн. "железных коней". При этом около 2 млн. машин находится в розыске. Для примера, каждый день на дорогах Москвы появляется порядка 500 новых легковушек, из которых около 30 пропадают без вести. 

Игорь Ямов, глава Ассоциации противодействия угонам транспортных средств (создана в конце 2006 г.), называет этот вид преступления высокодоходным бизнесом. По разным данным, средняя рентабельность угона одного автомобиля колеблется в пределах от 1 до 15 тысяч долларов. В Госавтоинспекции в свою очередь отмечают, что лишь 30% угнанных автомобилей возвращается их законным владельцам, в случае же с элитными иномарками шансов на возврат практически нет. 

По словам экспертов, доходность этого вида преступлений напрямую отражается на бизнесе страховщиков. Только сейчас страховые компании начали уделять должное внимание средствам защиты автомобилей, - заметил генеральный директор компании Autosecurity Михаил Степанов. Так, например, владельцам машин, оборудованных дорогостоящими спутниковыми поисковыми системами, страховые полисы предоставляются со скидками. 

Однако владельцев сравнительно недорогих иномарок, которые как раз и находятся в группе наибольшего риска, вряд ли можно простимулировать таким образом. Это связано с тем, что абонентская плата за обслуживание "спасительных" спутниковых поисковых систем составляет 2,5–3 тысячи долларов в год. 

Вместе с тем именно риск угона заставляет автовладельцев страховать свои машины. И на фоне популярности КАСКО (оно стало одним из драйверов рынка страхования) страховые выплаты по угнанным авто за 2006г. также значительно возросли, составив порядка 5 млрд. рублей. 

Как считают эксперты, особенностью 2007 года станет более активное продвижение страховщиками комплексных противоугонных систем. "Заточенный", как правило, на один из компонентов комплекса (звуковая сигнализация, механическая защита или иммобилайзер) угонщик, столкнувшись со вторым и третьим, в большинстве случаев бросает автомобиль. 

Отметим, что развитие рынка систем защиты уже сказалось на статистике угонов автомобилей в столице: в прошлом году было украдено 8 тысяч машин против 11 тысяч годом ранее. По словам экспертов, теперь угонщики осваивают новые ниши. Так, участились случаи угона большегрузного транспорта и строительной техники
. 
Почему в столице стали чаще угонять элитные авто

В Москве все чаще с улиц «уводят» дорогущие машины, которые сразу пропадают без следа. За последний месяц добычей угонщиков стали два Bentlеy президентского класса общей стоимостью более пятнадцати миллионов рублей. В обеих машинах была спутниковая сигнализация, но воры отключили ее, превратив авто в «невидимки». 

Главный вопрос: зачем угонять машину, которую невероятно трудно продать (подобных авто не так много - шансы «засветиться» высоки) и тем более невыгодно разбирать на запчасти (детали с идентификационными номерами не так-то просто пристроить)? За ответом мы обратились к опытному сотруднику ГИБДД, просившему не называть его имени.

- Машины такого класса, как правило, угоняют на заказ, - объясняет наш собеседник. - Раньше они «уходили» в Чечню. Теперь элитные авто все чаще переправляют в страны СНГ: Узбекистан, Таджикистан, Казахстан и Грузию. Реже - в дальнее зарубежье. Для этого используют железную дорогу или большегрузный автотранспорт. Так, например, джип «Лексус», угнанный у актера Бориса Невзорова, обнаружили в вагоне товарного поезда, следовавшего в Финляндию. «Груз» сопровождают представители криминальных структур. А «крышевать» угонщиков и перевозчиков вполне могут какие-нибудь высокопоставленные чиновники. 

В общем, мы дожили до новой вехи: раньше машины угоняли в Европе и сбывали у нас, а теперь у нас появилось столько суперэлитных иномарок, что Европа облизнулась (им так много не купить, да и вообще краденое - дешевле!) и стала заказывать угоны в России. 

Есть и еще одна версия угонов, которую рассматривают гаишники. 

- Мы называем это «страховой вариант», - рассказывает наш собеседник. - Предположительно, хозяева сами заказывают угон, чтобы получить страховку и заодно избавиться от надоевшего авто. Продать, к примеру, Bentlеy очень непросто. Владелец договаривается с угонщиками, получает сумму от сделки и страховку. А воры отправляют авто заказчику с перебитыми номерами
. 

Купи авто — живи легко

По расчетам специалистов компании «Автомобильная статистика», в прошлом году на новые легковые автомобили россияне потратили $29,1 млрд. — более чем в полтора раза больше, чем в прошлом году. 

Одной из причин столь бурного роста рынка стал приток кредитных денег. По оценке аналитиков, в 2006 году банки выдали автокредитов на сумму около 200 млрд. руб. ($7,5 — 8 млрд.) Для сравнения: в 2005 году банки вложили в российский авторынок всего $4 — 4,5 млрд. Предполагается, что в дальнейшем и рынок автомобилей, и автокредитование, и добровольное страхование АВТОКАСКО будут развиваться.
По мнению Сергея Зубова, директора дилерского центра «Ford Арконт», по России автомобилей марки Ford за год стало продаваться на 65 процентов больше
.
10 самых дешевых и дорогих авто для страхования

Решая для себя вопрос покупки автомобиля, будущий владелец обратит внимание на его удобство и размер, пробег и расход горючего. Но вот примет ли он в расчет стоимость страхования? Предусмотрительные американцы решили учесть и этот момент и обнародовали рейтинг самых дорогих и самых дешевых для страхования машин. 

Самыми дорогими моделями для страхования стали: Mitsubishi Lancer Evolution, Mercedes CL-Class, Dodge SRT-4, Subaru Impreza WRX, Jaguar XK (convertible), Lexus IS 300, Honda S2000, Acura RSX, Nissan 350Z, Jaguar XJ. 

Как отмечает Расс Рейдер, представитель Страхового института дорожной безопасности США (IIHS), автомобили, занимающие верхние строчки страхового рейтинга, чаще оказываются не только более мощными и дорогостоящими, но и самыми дорогими в ремонте. Выбор мощного автомобиля, например, означает, по мнению эксперта, что его обладатель, скорее всего, будет ездить быстрее, а следовательно, иметь склонность чаше попадать в аварии. Страховщики также учитывают, насколько машина популярна у угонщиков, насколько сильно она может быть повреждена в результате аварии и сколько будет стоить ее ремонт. 

И здесь рейтинг американцев не намного отличается от российского. Например, вот как андеррайтеры страховой компании НАСТА определили список самых дорогих для страхования машин в России: Mercedes CL-Class, Lexus IS 300, Nissan 350Z, Subaru Impreza WRX, Jaguar XK (convertible), Jaguar XJ, Acura RSX, Honda S2000, Mitsubishi Lancer Evolution, Dodge SRT-4.

Эксперты по авариям отмечают, что машины, которые чаще ассоциируются с семейным транспортом (такие как минивэны, автомобили с кузовом универсал или седан) реже попадают в аварии. Неудивительно, что эта категория машин составила основу противоположного списка. Вот так выглядит десятка наименее дорогих машин для страхования (в отношении вероятного ущерба в результате аварии) начиная с наименее дорогой: Volvo XC90, Chevrolet Malibu Maxx, GMC Safari, Buick LeSabre, Nissan Pathfinder Armada, Pontiac Montana, Mazda MPV, Ford Thunderbird, Pontiac Montana (extended model), Ford Taurus. Сравните со списком андеррайтеров компании НАСТА: Volvo XC90, Nissan Pathfinder Armada (2004 only), Mazda MPV, GMC Safari, Ford Thunderbird.

Если говорить о цене вопроса, то диапазон страховых тарифов по каско у нас составляет от 4.5 до 9%. Таким образом, тариф может возрасти в два раза только в зависимости от модели автомобиля. Так что если сама машина даже относительно недорогая, но большой мощности и чаще попадает в аварии, все это наверняка отразится на стоимости страхования. А это уже сигнал к тому, чтобы задуматься о поиске другой модели.

Объем продаж иномарок в РФ в I квартале вырос на 74%

Объем продаж автомобилей иностранных марок в России в I квартале 2007 г. вырос по сравнению с показателем годовой давности на 74% - до 295 тыс. 469 машин, говорится в сообщении комитета автопроизводителей Ассоциации европейского бизнеса в РФ. 

В марте 2007г. продажи автомобилей иностранных марок увеличились на 65%, или на 50,419 тыс. шт., по сравнению с тем же периодом 2006 г. 

Стабильный рост продаж иномарок специалисты объясняют увеличением доходов потребителей и расширением продаж в регионах помимо Москвы и Санкт-Петербурга. Растущие новые возможности, связанные с потребительским кредитованием, также являются важным фактором, обеспечивающим стабильный рост продаж иностранных марок. 

Все чаще и чаще выбор, сделанный в пользу иномарок, обусловлен большей важностью для покупателей таких показателей, как качество и технологии, нежели низкая видимая цена. 

Самой популярной иностранной маркой на российском рынке в январе-марте 2007г. стал Ford - продан 39 тыс. 071 автомобиль, второе место занял Chevrolet (включая продажи автомобилей СП "GM-АВТОВАЗ") - 36 тыс. 735 автомобилей, на третьем месте Toyota с продажами в 29 тыс. 368 автомобилей. 

В результате увеличения спроса ряд иностранных компаний начали строить либо модернизировать заводы в РФ. Так, крупнейший в мире автомобильный концерн General Motors намерен в 2,5 раза увеличить мощность строящегося под Санкт-Петербургом завода - до 100 тыс. автомобилей в год. 

Как сообщил президент GM Europe Карл-Питер Форстер, таким образом завод рассчитывает справиться с бумом спроса на новые иномарки в России. Однако президент отметил, что этого едва ли хватит при таком спросе. 

Завод под Санкт-Петербургом планируется ввести в строй в конце 2008 г. Изначально GM на этом заводе планировал выпускать 40 тыс. легковых автомашин в год. Россия является пятым рынком сбыта автомобилей GM в Европе. В 2006 г. GM продал в Европе 2 млн. машин, из них 132 тыс. - в России
. 
Россияне выбирают иномарки

Российские потребители предпочитают машины иностранного производства. Такой вывод можно сделать из исследования Центра стратегического исследования Росгосстраха, проведенного с использованием собственных данных, а также информации маркетингового агентства «Эксперт-Дата». 

Выбирая себе следующий автомобиль, примерно две трети респондентов заявили, что намерены приобрести иномарку. Причем приверженцами машин иностранного производства являются представители всех имущественных групп. Как показывает опрос, все зависит только от имеющихся денег: число желающих купить отечественный автомобиль неуклонно сокращается по мере роста дохода. В нижней имущественной группе (8500-11500 рублей на члена семьи в месяц) доля сторонников иномарок составляет 57,2%. В высшей имущественной группе (более 34 тыс. рублей дохода на члена семьи в месяц) иномарки хотят 97,8%.

При этом большинство потребителей предпочитает новую иномарку (в среднем 40%, учитывая все имущественные группы). На втором месте по предпочтениям стоит подержанная иномарка до 7 лет (26%). Новый российский автомобиль занимает в предпочтениях всего лишь третье место (20%).

Примечательно, что российские граждане в конечном итоге тратят на приобретение автомобиля меньше, чем планировали. Эта тенденция наблюдается во всех имущественных группах. В среднем, разрыв между планируемыми и реальными расходами составляет 3 тыс. долларов. В низшей имущественной группе респонденты собирались потратить на машину 10,8 тыс. долларов, потратив в реальности 7,9 тыс. долларов. В верхней эти показатели составляют 26,4 и 21,7 тыс. долларов соответственно.

Портрет среднего российского владельца иномарки выглядит следующим образом: ему (или ей) 37 лет, у него высшее образование и он предпочитает работу по найму на постоянной основе, являясь руководителем или служащим, занятым умственным трудом. Его среднемесячный доход составляет 20 тыс. рублей в месяц на человека. Чаще состоит в браке, чем не состоит (31,5% против 20,8%). Имеет детей (чаще двоих, чем одного). На приобретение машины он потратил 20,4 тыс. долларов (по курсу 26 рублей). Следующую машину собирается покупать через три года. Однако доля тех, кто не желает обновлять машину, достаточно высока – это 39%.

«Мы считаем, что этот портрет владельца иномарки соответствует портрету представителя российского среднего класса, - заявил руководитель Центра стратегических исследований Росгосстраха Алексей Зубец. - Средний класс формируют люди, ориентирующиеся на высокие стандарты потребления (их принято называть «европейскими»), и способные интегрироваться в современное производство товаров и услуг, востребованных на рынке. Для этого они, во-первых, должны иметь соответствующее образование и профессиональную подготовку, а, во-вторых, доступ к современной рыночной инфраструктуре. Поэтому средний класс в России состоит, прежде всего, из молодежи и лиц среднего возраста, имеющих довольно высокий уровень образования, группируется он в основном в крупных российских городах – вокруг развитой инфраструктуры бизнеса. Наши исследования показывают, что именно средний класс является основным «двигателем» российской экономики. Поэтому динамика парка иномарок в России – показатель роста среднего класса».

По данным Комитета автопроизводителей Ассоциации европейского бизнеса (АЕБ) в 2006 году в России было продано более 1 млн. иномарок (рост на 65% по сравнению с 2005 годом). Для сравнения: в 2003 году в России было продано 193 тыс. новых иномарок, в 2004 году – 400 тысяч. «На основании этого (с учетом срока обновления автомобиля в 4-5 лет) можно заключить, что в России на сегодняшний день имеется около 4-5 млн. семей с уровнем дохода от 20 тыс. рублей на члена семьи в месяц, что составляет немногим менее 10% населения страны. Это и есть российский средний класс», - считает Алексей Зубец.

Исследование московского рынка недвижимости аналитиками Росгосстраха

Если пересчитать валютные цены в рубли (это необходимо в условиях падения курса доллара), то получается, что в марте текущего года средняя цена московского жилья упала по сравнению с ноябрем прошлого года на 2,2%.

С учетом ценовых скидок, которые не учитываются при расчете средней стоимости квадратного метра и которые по сообщениям СМИ достигают 10% стоимости квартиры, падение цен на московском рынке жилья окажется еще более значительным. 

Расчеты Центра стратегических исследований Росгосстраха показывают, что рынок московской недвижимости представляет собой «инвестиционный пузырь», надувшийся в 2005 – 2006 гг. на волне роста ликвидности на российском рынке. Однако известно, что цены на рынке могут расти только тогда, когда их поддерживает конечный спрос – в нашем случае потребители, готовые приобрести недвижимость не для перепродажи, а для проживания. При нынешней цене квадратного метра с рынка недвижимости выдавливаются семьи с доходом менее 3 тыс. долл. на члена семьи в месяц. Если учесть, что доля таких семей в Москве составляет более 97%, очевидной реакцией рынка на повышение цен является отток покупателей и сокращение платежеспособного спроса. Исследования Росгосстраха показывают, что балансирование спроса и предложения на московском рынке недвижимости достигается при средней цене предложения на уровне не более 3 тыс. долларов за квадратный метр (по курсу 26,5 руб. за доллар). Таким образом, средняя равновесная цена недвижимости на российском рынке превышает фактическую на 40%. 

Однако ожидать резкого падения средних цен на московскую недвижимость не стоит. Основным фактором, который может оказать поддержку рынку недвижимости, станет рост доходов москвичей. Исследования показывают, что существует прямая зависимость между средним доходом жителя города и стоимостью московского квадратного метра. В 1999-2004 гг. средняя московская семья могла купить на свой годовой доход 13-15 кв. метров жилплощади. При «сдутии» инвестиционного «пузыря» фактическая цена квадратного метра должна стремиться к устойчивому соотношению с доходами москвичей, установившемуся до инвестиционного бума 2005-2006 годов. Если предположить, что коррекция цен завершится до конца 2007 года, падение средних цен на московскую недвижимость может составить более 20% - они снизятся до 90 тыс. руб. за метр к концу года. При более длительной коррекции, которая затянется до середины 2008 года «посадка» рынка будет более мягкой: к середине 2008 г. средняя стоимость московского кв. метра может снизиться до 95-100 тыс. руб. за метр, т.е. падение составит около 10%. Далее средние цены на московскую недвижимость могут возобновить рост, поддержанные повышением доходов москвичей.

Страховой институт дорожной безопасности США представил статистику

Ежегодно в мире от ДТП гибнет более миллиона человек.

Каждый год на планете в результате дорожно-транспортных происшествий (ДТП) погибает 1,2 млн. человек. 90% подобных смертей приходится на бедные страны. В целом в мире ДТП наносят ущерб в размере $518 млрд. Эту информацию опубликовала Всемирная организация здравоохранения в докладе «Молодежь и безопасность на дорогах. 

Каждый день около тысячи детей, подростков и молодых людей в возрасте до 25 лет погибают на дорогах. ДТП являются главной причиной смерти подростков 15–19 лет. Миллионы получают травмы или становятся инвалидами. На дорогах чаще гибнут мальчики (юноши), чем девочки (девушки) — юные представители сильного пола чаще играют вблизи дорог или пробегают по ним. В свою очередь, молодые водители чаще не пристегиваются ремнями безопасности, чаще садятся за руль в нетрезвом состоянии и чаще превышают скорость. Риск в нетрезвом состоянии попасть в автокатастрофу у молодого водителя в 2,5 раза выше, чем у подвыпившего водителя средних лет. 

Наиболее часто смерти в результате ДТП фиксируются в государствах Африки (20 и более на 100 тыс. населения), чуть реже — в странах Ближнего Востока (15–20). Большинство государств Европы, Северной и Южной Америки, а также страны бывшего СССР попали в третью группу (10–15 смертей на 100 тыс.). Наиболее безопасны дороги в Австралии, Индии, Пакистане и государствах Индокитая. 

В Европе ДТП уносят жизни около 350 человек в день, то есть более 127 тыс. человек в год, что сопоставимо с гибелью населения среднего по размерам европейского города. Еще 2,3 млн. человек ежегодно получают травмы или становятся инвалидами. 

В докладе также отмечено, что в индустриально развитых государствах большинство погибших в ДТП — водители автомобилей. В бедных странах, напротив, наибольшее количество погибших приходится на долю пешеходов, велосипедистов и пассажиров общественного транспорта. 

Страховой институт дорожной безопасности США (IIHS) представил статистику количества людей, погибших в автомобилях, выпущенных в 2001—2004 годах. Чаще всего люди гибли в трехдверных Chevrolet Blazer с задним приводом, реже всего — в минивэнах Chevrolet Astro. 

Статистика показывает количество погибших на миллион зарегистрированных в США машин данной модели. При этом она не зависит от уровня безопасности автомобилей, поскольку большинство смертей приходится на спортивные машины, что объясняется рискованным поведением их водителей на дорогах. 

На миллион Chevrolet Blazer по статистике приходится 232 погибших, а на миллион Chevrolet Astro — всего семь. В среднем этот показатель составляет 79 смертей. 

Больше всего смертей пришлось на машины следующих моделей: 

Chevrolet Blazer — 232 

Acura RSX — 202 

Nissan 350Z — 193 

Kia Spectra — 191 

Pontiac Sunfire — 179 

Kia Rio — 175 

Chevrolet Cavalier — 171 

Mitsubishi Eclipse — 169 

Dodge Neon — 161 

Pontiac Grand Am — 160 

Chevrolet Cavalier — 150 

Ford Mustang — 150 

Ford Ranger — 150 

Mazda B Series — 147 

Mitsubishi Eclipse — 146 

Mitsubishi Montero — 146 

Реже всего люди гибли в автомобилях следующих моделей: 

Chevrolet Astro — 7 

Infiniti G35 — 11 

BMW 7-Series — 11 

Toyota 4Runner — 13 

Audi A4/S4 Quattro — 14 

Mercedes E-Class — 14 

Toyota Highlander — 14 

Mercedes M-Class — 14 

Toyota Sienna — 17 

Honda Odyssey — 17 

Lexus ES 330 — 18 

Lexus RX 330 — 18 

Toyota Sequoia — 18 

Honda Pilot — 19 

BMW X5 — 19

БЕСПЛАТНЫЕ ИНТЕРНЕТ-РАССЫЛКИ

Интернет-рассылка «Страхование для всех»

Информация о страховании в России, новости страховых компаний, публикации о страховании, обзоры отдельных сегментов страхового рынка

Подписка через интернет-страницу http://subscribe.ru/catalog/insurance.russinsurance
Интернет-рассылка «Пенсионная реформа и пенсионное страхование»

Новости и публикации о пенсионной реформе и негосударственных пенсионных фондах.

Подписка через интернет-страницу http://subscribe.ru/catalog/insurance.pensia
Интернет-рассылка «О безопасности»

О безопасности для широкого круга читателей. Как сделать свою жизнь безопаснее и предотвратить возможные угрозы. Подборка информации по отдельным аспектам безопасности-по немногу обо всём - для частных лиц и организаций.

Подписка через интернет-страницу http://subscribe.ru/catalog/tech.security
Читайте так же:

«Обзор страхового рынка» - выходит ежемесячно  

( подробнее см. http://i-news.narod.ru/review.htm )

«Публикации о страховании» – выходят раз в неделю

( подробнее см. http://i-news.narod.ru/publ.htm )
«Публикации о медицинском страховании» – выходят 2 раза в месяц
( Подробнее см. http://i-news.narod.ru/medpub.htm)
Новостное приложение к «Обзору страхового рынка» «Страхование для всех»

(Подробнее см. http://i-news.narod.ru/news.htm)

«О страховом мошенничестве»  - выходит раз в месяц

(Подробнее см. http://i-news.narod.ru/criminal.htm)
«Страховое обозрение» – ориентировано на потребителей страховых услуг, выходит ежемесячно

(Подробнее см. http://i-news.narod.ru/inre.htm)

«Публикации о НПФ и пенсионной реформе» – выходят 2 раза в месяц 

(Подробнее см. http://npfpub.narod.ru)
«Обзор рынка безопасности» - выходит ежемесячно  

( подробнее см. http://o-r-b.narod.ru/arhiv.htm)

Обзор рынка безопасности

Безопасность продуктов питания. Тематический обзор

Оглавление

Продовольственный терроризм

Столицу пора спасать от еды, содержащей генномодфцированные компоненты

Пищевые мутанты

Помидор с крокодилом

Испытали на крысах. Теперь на нас?

Ням-ням, ты трансгенный, "Микоян"?

И это, называется, рис!

Химеры на продажу

Детские продукты опаснее еды для взрослых

Трансгены наступают

Мы подопытные крысы...

Риски для здоровья человека

Результаты исследования продуктов на наличие трансгенов. 2005-2006 гг.

Как отличить продукты-"мутанты"

Трансгенные продукты.

Пищевые добавки - медленный яд

Будьте здоровы!.

Это вкусное слово - эрзац

Колбаса полезная и вредная

Какие пищевые добавки опасны?

Овощи иногда вредят

Пока в стране сливают в канализацию "Боржоми", россияне травятся диоксинами из магазинов

В организме каждого человека находится свыше 300 химических ядов

Подсластитель, который вреднее сахара

«Макдональдс» привел к деградации личности

Кока-кола и иже с нею...

Вред кока-колы

Сырые устрицы: опасно для жизни

Шоколад занесен в список полезных для здоровья продуктов

Польша окончательно «освободилась» от ГМО
Архив выпуска доступен через Интернет по адресу 
http://o-r-b.narod.ru/info/food-sec.zip
Вы так же можете получить полный текст «Обзора» по электронной почте, выслав по адресу o-r-b@narod.ru сообщение, указав в теме – «Безопасность продуктов питания» 

«Обзор рынка безопасности» в 2006 году
	Выпуск №12, декабрь 2006
	«Защита от рейдеров»

	Выпуск №11, ноябрь 2006
	«Конкурентная разведка»

	Выпуск №10, октябрь 2006
	«Безопасность ЭМИ»

	Выпуск №9, сентябрь 2006
	«Безопасность и банковские карты»

	Выпуск №8, август 2006
	«Защита информации»

	Выпуск №7, июль 2006
	«Оружие самообороны»

	Выпуск №6, июнь 2006
	 «Безопасность остекления»

	Выпуск №5, май 2006
	 «Безопасность продуктов питания»

	Выпуск №4, апрель 2006
	 «GSM – сигнализации»

	Выпуск №3, март 2006
	 «Применение средств биометрии в системах безопасности»

	Выпуск №2, февраль 2006
	 «Безопасность телефонных разговоров, прослушка»

	Выпуск №1, январь 2006 
	«Безопасность детей»


Форма заявки на получение «Обзора рынка безопасности» в 2007 году 
и CD-диска с архивом «Обзора рынка безопасности» за 1999-2006 годы

	НА ОРГАНИЗАЦИЮ
	НА ЧАСТНОЕ ЛИЦО

	Полное наименование организации:

	
	Фамилия, имя, отчество
	

	Юридический адрес:

	
	Почтовый адрес
	

	Адрес для почтовой корреспонденции:

	
	E-mail
	

	E-mail


	
	Место работы
	

	Телефон, факс:

	
	Телефон
	

	Должность, Ф.И.О. руководителя:

	
	Пожелания по составу и структуре «Обзора»
	

	Ф.И.О. лица, ответственного за получение информации
	
	
	

	Желаем:
	+

	А) приобрести CD-диск с "Обзором рынка безопасности" с 1999 по 2006 г. включительно

	

	Б) оформить подписку на "Обзор рынка безопасности" на 2007 год

	


Заполненные заявки присылайте на адрес 
o-r-b@narod.ru
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� РБК daily. 2007 г., 26 апреля.


� Итоги. 2007 г., 2 апреля.


� Финансовые известия. 2007 г., 13 апреля.


� Деловой Петербург. 2007 г., 16 апреля, Ю. Неменова.


� Ведомости. 2007 г., 24 апреля.


� IloveMoney.ru. 2007 г., 11 апреля.


� РБК. 2007 г., 11 апреля.


� РИА Новости. 2007 г., 10 апреля.


� Новотека. 2007 г., 4 апреля.


� PSWeek.ru. 2007 г., 2 апреля, Н. Шестопалова.


� ИА «Амител». 2007 г., 2 апреля.


� АФИ «МЗ-Медиа». 2007 г., 16 апреля.


� Strahovkainfo.ru. 2007 г., 3 апреля.


� Strahovkainfo.ru. 2007 г., 17 апреля.


� Rigions.ru. 2007 г., 2 апреля.


� Уралинформбюро. 2007 г., 5 апреля.


� Tomsknews.com. 2007 г., 2 апреля.


� forINSURER.com. 2007 г., 3 апреля.


� forINSURER.com. 2007 г., 3 апреля.


� forINSURER.com. 2007 г., 11 апреля.


� News.Isradlinfo.ru. 2007 г., 17 апреля.


� forINSURER.com. 2007 г., 2 апреля.


� Регнум. 2007 г., 10 апреля.


� РБК-Украина. 2007 г., 9 апреля.


� Donetsk.dn.ua. 2007 г., 24 апреля, Я. Корецкая.


� РИА Новости. 2007 г., 4 апреля.


� Компаньон. 2007 г., 12 апреля.


� Утро.ру. 2007 г., 2 апреля.


� Правда.ру. 2007 г., 26 апреля.


� Ведомости. 2007 г., 2 апреля, А. Рожков, В. Кудинов.


� Ведомости. 2007 г., 2 апреля, Т. Романова.


� Rata-news. 2007 г., 18 апреля.


� Прайм - ТАСС. 2007 г., 9 апреля, Интерфакс-АФИ. 2007 г., 18 апреля.


� ИА «Клерк.ру», Независимая газета. 2007 г., 11 апреля.


� Интерфакс. 2007 г., 11 апреля, KM.ru. 2007 г., 19 апреля.


� Интерфакс. 2007 г., 12 апреля.


� Российская газета. 2007 г., 10 апреля, А. Обозов, председатель Президиума «Союза московских адвокатов».


� Деловой Петербург. 2007 г., 10 апреля.


� Деловой Петербург. 2007 г., 11 апреля, И. Мелехова.


� Дни.ру. 2007 г., 23 апреля, Ведомости. 2007 г., 28 апреля.


� Бизнес-класс. 2007 г., 16 апреля, Н. Варламова.


� РБК. 2007 г., 2 апреля.


� Комсомольская правда. 2007 г., 9 апреля.


� Комсомольская правда. 2007 г., 11 апреля.


� Д-штрих. 2007 г., 10 апреля.


� РБК. 2007 г., 12 апреля.


� Новое русское слово. 2007 г., 23 апреля.
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http://i-news.narod.ru/inre.htm
тел.(495)922-8054


