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Финансовый анализ деятельности страховых компаний

Сайт в Интернете – визитная карточка страховщика

Глейзер Р.Г., Финансовая академия при Правительстве РФ
В современных условиях роль представленной в Интернете информации о страховой компании для внешнего пользователя трудно переоценить. 

Круг пользователей подобной информации достаточно широк и включает в себя страхователей, партнеров по бизнесу, потенциальных инвесторов и другие группы заинтересованных лиц. 

Экономические интересы внешних пользователей информации о страховой компании существенно различаются. Однако, если цель, которую ставит посетитель (из перечисленных групп пользователей) сайтов – выбрать надежного страховщика, то речь, как правило, идет об оценке текущего финансового состояния, анализе динамики, выявлении основных тенденций и потенциала устойчивого развития.

Из внешних пользователей в таком случае следует, прежде всего, отметить страхователей. Разнообразие страховых услуг и компаний (в Государственном реестре страховщиков по состоянию на 01.01.2007 зарегистрировано 918 страховых организаций) порождает основную проблему страхователя - выбор страховщика, с которым страхователь заключает договор страхования. В связи с этим есть смысл остановиться на роли страховой информации в сети при принятии решений о выборе страховщика страхователем. 

Финансовая надежность страховщика является для страхователя приоритетным качеством. По оценкам экспертов при выборе страховой компании только 5.6% клиентов руководствуются рекламой, 7.4% - рекомендацией агента. Для 63% страхователей решающий фактор – надежность страховщика. 

Всю работу по анализу надежности страховщиков на западных рынках выполняют специализированные рейтинговые агентства. Для западного страхователя рейтинг – это объективная оценка надежности компании в определенной шкале. Поэтому на Западе страхователи при выборе страховщика ориентируются на общепринятые рейтинги, а всю работу по анализу финансового состояния страховщиков выполняют ведущие специализированные рейтинговые агентства такие, как A.M.Best; Fitch IBCA; Moody’s; Standart&Poor’s; Weiss и др. Доверие к рейтингам ведущих международных рейтинговых агентств существует в страховом сообществе и на уровне государственного регулирования страховой деятельности. 

На сегодняшний день информация рейтинговых агентств приобрела значимость и для отечественного страхового сообщества. Однако, в России рейтинги ведущих рейтинговых агентств имеют очень немногие страховщики. Только девять страховщиков имеют высший рейтинг надежности Эксперт Ра, и значительно меньшее число страховщиков имеют рейтинги ведущих международных рейтинговых агентств. Появляющиеся в прессе отечественные рейтинги, по большей части, содержат набор статистической или расчетной информации, полученной из периодической печати или материалов службы страхового надзора. Обычно компании ранжируются по некоторому показателю, однако по этим данным нельзя делать однозначных выводов. Компании, собравшие огромные взносы, или лидирующие по величине активов, совсем не обязательно более надежны, чем компании, не попавшие в число лидеров, но занимающиеся классическими видами страхования, имеющие сбалансированный портфель и финансовые потоки.

В рамках информации, представленной о компании в Интернете, «продвинутый» страхователь, используя современные методы финансового анализа, может самостоятельно оценить возможности страховщика выполнять текущие и будущие обязательства перед страхователями.

Очевидно, что формирование адекватного представления о финансовой надежности страховщика во многом определяется доступным информационным ресурсом для проведения пользователем собственного анализа. Исходной информацией при таком подходе является, как минимум, баланс и счет прибылей и убытков не менее чем за трехлетний период, предшествующий текущей отчетной дате, а также статистическая информация на текущую отчетную дату и предшествующие отчетные периоды. Ну и, конечно, массив информации, являющейся отражением взаимодействия компании с внешней средой.

Следует иметь в виду, что в процессе выбора надежного страховщика информация о компании, представленная в Интернете, может быть использована потенциальным страхователем в аналитических процедурах для реализации методов сравнения, факторного и трендового анализа, коэффициентного анализа. Чем большей и достоверной информацией располагает посетитель сайта, тем адекватнее его оценки фактическому финансовому состоянию компании.

Полагая, что «взгляд со стороны» представляет интерес для страховщиков, предлагается в качестве «сторонних» наблюдателей рассматривать студентов Финансовой академии (специализация «Страхование»), оценивающих состояние страховой компании с позиций ее надежности. 

Оценка финансового состояния страховщика осуществляется в этом случае «сторонним» наблюдателем на основе информации, представленной на сайте компании, и доступной внешней информацией о положении компании на страховом рынке.

Для оценки финансовой надежности страховщика применяются подходы, предложенные в курсе лекций «Финансовый анализ деятельности страховых организаций», ежегодно читаемом мною для студентов старших курсов по специализации «Страхование». 

В качестве инструментария при таком подходе используются методы, алгоритмы и практические приемы, прошедшие апробацию при выполнении студентами лабораторной работы «Анализ финансового состояния страховых организаций» в рамках изучаемой дисциплины. 

В предлагаемом подходе финансовый анализ рассматривается как процедура оценивания характеристик деятельности страховых организаций с использованием определенной совокупности методов обработки и обобщения доступной бухгалтерской отчетности страховщика.

Предполагается, что финансовое состояние страховой организации может быть описано вектором состояния, компоненты которого доступны измерению. Под финансовым состоянием понимается возможность капитала и чистых активов страховщика поддерживать операции в будущем в условиях неопределенной внешней среды. Вектором состояния считается некоторая совокупность количественных показателей, которые характеризуют финансовую деятельность и отражают воздействие разнообразных рисков страховщика как внешних, так и внутренних.

При проведении анализа учитываются основные риски, воздействующие на финансовое состояние страховой организации. Прежде всего, принимаются во внимание андеррайтинговые риски, связанные с неадекватной премией. Проблема этих рисков, как известно, обусловлена тем, что даже при самых тщательных актуарных расчетах невозможно учесть и математически строго описать стохастическую природу риска, что неизбежно приводит к приближенным оценкам страхового тарифа. Это, в свою очередь, подвергает компанию опасности, связанной с возможными ошибками частоты и размера убытка, что может привести к риску резервирования (риску недостаточности страховых резервов), снижению запаса финансовой устойчивости.

Принимается во внимание и кредитный риск, обусловленный перестрахованием, недооценка которого может отразиться неблагоприятным образом на финансовой устойчивости компании. 

Акцент делается на инвестиционный риск, предопределенный волатильностью инвестиционного дохода, ликвидностью активов при размещении средств страховых резервов и собственных средств страховщика.

Наконец, страховщик действует в рыночной среде, и риски внешней конкурентной среды тоже не упускаются из вида.

Учитывая рисковую основу страхования, финансовый анализ, в некотором смысле, выступает как искусство оценок, которое, в первую очередь, относится к формированию системы количественных критериев, которые должны измерять воздействия этих рисков (в рамках конкретной задачи и конкретного пользователя) на финансовое состояние страховщика. В рассматриваемом подходе система показателей учитывает (по возможности) все многообразие рисков, воздействующих на деятельность страховщика и обладает следующими свойствами: 

-полноты (принимает во внимание влияние значимых (ключевых) факторов на финансовое состояние компании, охватывает все важные аспекты проблемы, иными словами, зная значения этих показателей, пользователь уверен, что учтены все значимые факторы риска, определяющие финансовое состояние компании); 

-действенности (может быть с пользой применена в анализе и принятии решения);

-неизбыточносности (одно и то же обстоятельство не учитывается в системе показателей многократно, показатели не дублируют учет одних и тех же последствий); 

-минимальности (размерность системы показателей не выходит за пределы возможностей ее оценивания, что выгодно отличает ее с практической точки зрения).

С учетом отраслевой специфики система показателей структурирована и включает в себя три основные группы.

Прежде всего, это группа общих показателей, оценивающих проведение страховых операций, масштабы основной деятельности, положение компании на страховом рынке, основную направленность деятельности, степень диверсификации страховой деятельности. Эти показатели являются главными индикаторами динамики и текущего состояния основной деятельности страховщика, характеризуют устойчивость страхового портфеля, его структуру, уровень выплат в целом и по видам страхования, темпы роста и прироста премий и выплат. Оценка и анализ этих показателей осуществляется на основании информации о страховых премиях и выплатах компании в отчетном и предшествующих периодах, традиционно представленной в Интернете.

Наиболее обширной является вторая группа, с помощью которой анализируется финансовая устойчивость компании. Эта группа объединяет критерии, оценивающие платежеспособность, состав и структуру капитала компании, адекватность страховых резервов принятым и исполненным обязательствам, уровень перестраховочной защиты, ликвидность активов, эффективность инвестиционной деятельности. Эта группа показателей несет наибольшую нагрузку при оценке надежности страховой компании, но именно в этом случае внешний пользователь испытывает «проклятие» недостаточности информации, в частности, при анализе качества перестраховочной и инвестиционной деятельности.

Для анализа эффективности деятельности страховой организации предназначена третья группа, позволяющая получить количественные оценки рентабельности в целом и по видам деятельности. 

При выборе системы критериев и её размерности, объективно оценивающих финансовое состояние, учитываются многочисленные факторы, воздействующие на финансовые результаты деятельности страховщика. Количество такого рода факторов велико и они достаточно разнородны. Поэтому важным шагом в процессе анализа является идентификация ключевых переменных, влияющих на активы и обязательства. Это решение можно рассматривать как компромисс между требованием к точности и сложностью анализа.

Сформулированные требования к системе аналитических показателей, ее группировке, к размерности вектора состояния, позволяют внешнему пользователю установить пороговые значения, или интервалы допустимых значений аналитических показателей, определиться с особенностями алгоритмов расчета и границами применения методов анализа.

Как правило, ценность результатов финансового анализа определяется не точными значениями показателей, а принадлежностью их какому-либо интервалу допустимых (рекомендуемых) значений, или соотношению с некоторыми пороговыми ограничениями, базовыми величинами. В роли последних выступают среднерыночные значения; нормативные ограничения; значения показателей, рассчитанные по данным отчетности конкурентов, или страховщиков соответствующего рейтингового класса, экспертные оценки и т.п.

При проведении анализа финансового состояния компании принимается во внимание также сущность процессов, имеющих место на финансовом и, особенно, на страховом рынке. Значения показателей, характеризующих состояние этих рынков, используются в аналитических процедурах для реализации методов сравнения. В частности, для оценки рентабельности используется метод сравнения со средними показателями страхового рынка и компаний-конкурентов, а при анализе качества инвестиционной деятельности – сравнение с учетной ставкой ЦБ РФ, уровнем инфляции.

В каждом конкретном случае система показателей индивидуальна. Она учитывает отраслевую специфику объекта исследования (стабильность работы на рынке, риск со стороны конкурентов, стратегические позиции, организационная структура, профессионализм менеджмента и т.д.). Доступная информация по этим вопросам позволяет дать более достоверную оценку деятельности компании. Очевидно, что эффективность аналитических процедур, точность полученных на их основе оценок во многом обусловлена качеством и объемом доступной исходной информации, извлекаемой из сети.

Представленные ниже количественные оценки финансового состояния страховой компании ОАО РОСНО получены студентами Финансовой академии на основании информации о компании, размещенной в Интернете. По своей природе эти оценки имеют объективный характер. Однако, в силу ограниченности доступной стороннему наблюдателю информации выводы, сделанные на основе анализа полученных оценок, носят рекомендательный характер и не являются неоспоримыми.

Финансовый анализ деятельности ОАО РОСНО

Д.Рыбаков, Д.Чугунов, Финансовая академия при Правительстве РФ
В настоящее время страховой рынок России характеризуется достаточно высокой степенью конкуренции. В этих условиях потенциальные клиенты и партнеры при выборе страховщика ориентируются не только на репутацию компании, но также и на доступную информацию о финансовой надежности и перспективах ее развития. Для реализации этой цели весьма эффективно применение инструментария дисциплины «Финансовый анализ деятельности страховых организаций», который позволяет оценить текущее финансовое состояние страховой организации, проанализировать его динамику, установить основные тенденции и выявить финансовый потенциал для устойчивого развития компании на основе системы аналитических показателей и различной внешней информации о компании.

Основные сведения о компании

ОАО «Российское страховое народное общество» является одной из крупнейших российских страховых компаний, имеющей лицензии на проведение 131 вида обязательного и добровольного страхования. Региональная сеть РОСНО насчитывает 100 филиалов, объединенных по территориальному признаку в 11 дирекций, и 323 агентства во всех субъектах РФ. Зарубежная сеть РОСНО включает в себя две дочерние компании на Украине и представительство в Казахстане. Продающие подразделения, осуществляющие свою деятельность на территории Москвы и Московской области, входят в состав Московской региональной дирекции (МРД). 

Кроме ОАО «РОСНО», занимающегося страхованием иным, чем страхование жизни, в Группу РОСНО входят также его дочерние общества:

· компания по страхованию жизни ООО «Альянс РОСНО Жизнь»;

· перестраховочная компания ОАО «РОСНО_Центр»;

· компания ООО «ВТБ_РОСНО», занимающаяся развитием кросспродаж страховых услуг на основе тесного сотрудничества с банком ВТБ;

· приобретенная в начале 2006 года Петербургская страховая компания СЗАО «Медэкспресс», в основном специализирующаяся на предоставлении услуг по добровольному медицинскому Страхованию;

· cтраховая компания ОАО «РОСНО МС», специализирующаяся на обязательном медицинском страховании;

· компания ОАО «Альянс РОСНО Управление Активами» 

· дочерние страховые компании в Украине – ОДО «РОСНО Украина» и ОДО «Альянс РОСНО Життя Украина»;

· компания ООО «Америкэн Хоспитал Групп», предоставляющая медицинские услуги под брэндом «Американский медицинский центр».

В данной работе планируется провести финансовый анализ компании ОАО «РОСНО» (СК «РОСНО-Allianz»).

Компания занимает лидирующие позиции на рынке — по данным Федеральной службы страхового надзора
 она стабильно входит в первую десятку российских страховщиков - лидеров по размеру бизнеса.

Общие показатели деятельности компании

Для получения количественных оценок масштабов основной деятельности и положения ОАО «РОСНО» на рынке используется группа общих показателей. С помощью показателей этой группы проведено исследование структуры страхового портфеля по укрупненным категориям в 2006 г. 

Таблица 1. Структура страхового портфеля СК "РОСНО"

	Вид страхования
	Абс. значение (тыс. руб.) 
	Доля

(%)

	Добровольное страхование всего:

в том числе:
	16 242 496
	85,09

	страхование жизни 
	23 864
	0,13

	личное ( кроме страхования жизни)
	5 863 267
	30,72

	имущественное страхование (кроме страхования ответственности)
	9 632 220
	50,46

	страхование ответственности
	723 145
	3,79

	Обязательное страхование всего:
	2 846 488
	14,91

	личное страхование пассажиров (туристов, экскурсантов) 
	4 146
	0,02

	страхование гражданской ответственности владельцев транспортных средств
	2 842 342
	14,89

	Итого:
	19 088 984
	100%


Как следует из таблицы 1, структура страхового портфеля компании достаточно диверсифицирована, что позволяет сделать предварительный вывод об эффективной раскладке ущерба. Проведенный дополнительно анализ изменения структуры портфеля во времени за 2004-2006 годы свидетельствует о стационарности портфеля.

Главным индикатором текущего финансового состояния компании являются объемы премий и выплат за истекшие периоды. На основании этих данных выявлены тренды и построен прогноз на 2007г. Прогнозное значение премий на 2007 год получено методом экстраполяции в предположении о сохранении динамики сбора премий (рис. 2).
Общий объем собранных премий за 2004 г. вырос по сравнению с 2005 г. на 2 905 млн. руб., в 2006 г. рост продолжился. Прирост премий в 2006 г. по сравнению с 2005 годом составил 7 671 млн. руб. 

Следует отметить, что уровень выплат по портфелю в 2006 году ниже среднерыночного показателя (35,8%) и компаний-конкурентов с сопоставимыми объемами бизнеса (47% Ингосстрах, 46% Ренессанс, 42% ВСК, 54% ЖАСО
). 
Темп роста премий (155.5% в 2006 по отношению к 2005) свидетельствует о динамичном росте объемов бизнеса, при этом темп прироста премий в 2006 году опережает среднерыночный уровень - 26,7% за аналогичный период. 

Столь значительные темпы роста премий могут быть связаны как с политикой в сфере продаж, так и с выходом на рынок новых страховых продуктов. Пересмотр рисков, принимаемых на страхование, в настоящий момент, на наш взгляд, не требуется, т.к. сбалансированность портфеля компании обеспечивает стабильный рост компании в ближайшие периоды. В общем случае, динамика роста благоприятно сказывается на инвестиционной привлекательности компании. Однако при этом не стоит забывать, что столь высокий темп прироста премий необходимо рассматривать как фактор, непосредственно влияющий на платежеспособность и адекватность собственного капитала росту обязательств компании. В этой связи целесообразно расширить блок определяемых индикаторов, включив в сферу исследования показатели, оценивающие платежеспособность, достаточность собственного капитала, адекватность резервов, эффективность инвестиционной деятельности, ликвидность активов, рентабельность, а также качество перестраховочной защиты.

Рисунок 1. Динамика премий и выплат (тыс. руб.)
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Анализ финансовой надежности компании

Платежеспособность компании оценивалась на основании показателей нормативного (
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) и фактического (
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) размера маржи платежеспособности с использованием методики, изложенной в нормативных документах
. Динамика показателя, оценивающего соотношение фактического и нормативного размера маржи платежеспособности в 2004-2006 годах представлена в табл.1. Оценки носят приближенный характер в условиях ограниченности информации, доступной внешнему пользователю.

Таблица 2. Маржа платежеспособности
	Год
	2004
	2005
	2006

	МПф/МПн
	2,1
	1,9
	1,5


Значения показателей, оценивающих соотношение активов и обязательств по отечественной методике, представленные в (табл.2), соответствуют требованиям, предъявляемым к платежеспособности отечественных страховщиков. Проведенные дополнительные расчеты по методике ЕС подтвердили соответствие значений этих показателей и европейским стандартам платежеспособности. 

Наблюдаемая тенденция к снижению показателя может быть следствием резкого повышения активности страховой организации и возникновения временного лага между поступлением премий и наращиванием собственного капитала. 

Для того чтобы сделать заключительные выводы о достаточности капитала для безопасного ведения бизнеса, проанализирована структура капитала.

Удельный вес капитала в объеме баланса составляет 25,6%, что соответствует стратегии любой крупной и диверсифицированной страховой компании. Долговой капитал используется в малой степени.

Принимая во внимание, что важнейшим фактором поддержания бизнес-процессов компании на надежном уровне, является финансовые ресурсы для покрытия обязательств, проведен анализ достаточности этих ресурсов. Результаты приведены в табл.2.

Таблица 3. Коэффициенты достаточности собственных средств

	Показатель (%)
	2004
	2005
	2006

	Отношение собственного капитала к нетто-премии
	36,0
	34,1
	28,4

	Уровень покрытия собственными средствами технических страховых резервов
	51,1
	49,9
	41,7

	Уровень покрытия страховых обязательств собственными средствами и техническими страховыми резервами
	106,3
	102,4
	96,7


Наблюдаемая тенденция к снижению значений показателей, приведенных в табл.3, подтверждает наметившееся несоответствие скорости роста капитала и обязательств компании. Следует отметить также, что значение показателя 96,7% в 2006 году, несколько выходит за рамки рекомендаций NAIC, что возможно, объясняется временным дисбалансом, связанным с резким увеличении сборов страховых премий. 

Тем не менее, все значения показателей, характеризующих достаточность собственных средств компании для обеспечения принятых и исполненных страховых обязательств, находятся в допустимых для отечественной практики пределах. 

В целом, можно сделать вывод об отсутствии отраслевого риска компании, связанного с непредвиденной недостаточностью резервов. Более того, в условиях преимущества, связанного с организационной структурой компании как крупной и диверсифицированной структуры, создаются дополнительные возможности развития основной деятельности.

В современных условиях инвестиционная деятельность страховой компании приобретают все большую актуальность как источник повышения капитализации, увеличения запаса финансовой устойчивости и создания конкурентных преимуществ. Для внешнего пользователя эффективность инвестиционной деятельности является дополнительным аргументом в пользу надежности компании, высокого уровня менеджмента и может сыграть важную роль в выборе страховщика.

Принимая во внимание актуальность в современных условиях инвестиционной деятельности страховщиков, были произведены расчеты ряда показателей, оценивающих ее эффективность. Результаты расчетов представлены в табл. 4. 

Таблица 4. Показатели эффективности инвестиционной деятельности 

	Показатель (%)
	2004
	2005
	2006

	Эффективность инвестирования средств технических страховых резервов
	6,3
	10,9
	11,2

	Доля инвестиционных средств и средств на счетах в активах
	57,8
	61,9
	62,8

	Соответствие инвестиционных активов источникам их формирования
	96,8
	88,1
	84,3

	Соответствие инвестиционных активов и средств на счетах объему страховых обязательств
	127,9
	111,1
	100,1

	Эффективность инвестиционной деятельности 
	7,7
	11,9
	12,9


Следует отметить положительную динамику показателя эффективности инвестиционной деятельности страховщика табл.4): даже минимальное значение этого показателя в 2004г. соответствует среднему рыночному уровню (5-10%)
. 

Эффективность инвестиционной деятельности компании находится на приемлемом уровне, однако она «не дотягивает» до среднего уровня страховщиков федерального уровня, средняя рентабельность инвестированного капитала у которых составила в 2006 году, по оценкам экспертов, 16.3%.

Хотелось бы еще раз подчеркнуть, что ограниченность доступной информации в значительной степени влияет на полученные оценки, и поэтому их нельзя рассматривать как неоспоримые, однако напрашивается вывод, что у компании имеется серьезный потенциал для повышения эффективности инвестиционной деятельности. 

Поскольку страховые компании выбирают инвестиционные инструменты в зависимости от сроков, доходности и надежности, исходя из наличия и времени нахождения в их распоряжении активов, используемых для выполнения обязательств
, то анализ инвестиционной деятельности дополнен оценкой ликвидности активов (табл. 5). 

Таблица 5 Показатели ликвидности 

	Показатель (%)
	2004
	2005
	2006

	Коэффициент срочной ликвидности
	0,77
	0,83
	0,75

	Коэффициент критической ликвидности
	1,31
	1,21
	1,13

	Коэффициент общей ликвидности
	1,11
	1,17
	1,19


Показатели критической и общей ликвидности колеблются около рекомендуемого порогового значения на протяжении всего рассматриваемого периода, что еще раз подтверждает уже определенный высокий уровень устойчивости финансового положения компании. Отклонение коэффициента срочной ликвидности от 1.0 допускается в зависимости от состава рисков в портфеле, и отклонением можно пренебречь, принимая во внимание специфику деятельности страховой группы как части одного из крупнейших финансовых институтов на отечественном рынке. Кроме того, динамика значений позитивна и тренд сомнений не вызывает.

Учитывая важную роль перестраховочной защиты в обеспечении финансовой устойчивости страховщика, рассчитан следующий набор аналитических показателей, характеризующий уровень перестраховочной защиты (табл. 6).

Таблица 6. Показатели уровня перестраховочной защиты

	Показатель (%)
	2004
	2005
	2006

	Участие перестраховщиков в страховой премии
	22,7
	13,5
	13,8

	Участие перестраховщиков в состоявшихся убытках
	17,9
	4,2
	1,5


Из данных таблицы 6 следует, что динамика показателей, оценивающих уровень перестраховочной защиты, отличается приемлемым участием перестраховщиков в страховой премии, при заниженной доле перестраховщиков в убытках. 

Реальное участие перестраховщиков в убытках может быть значительно выше отраженной в таблице 6 доли участия в состоявшихся выплатах, например, в связи с отложенными выплатами принятых перестраховщиками обязательств по возмещению убытков. В любом случае ситуация с недостаточным участием перестраховщиков в страховой деятельности компании должна сопровождаться тщательным исследованием, что невозможно в рамках проводимого анализа в виду ограниченности доступной информации.

В целом, хотелось бы отметить, что зависимость компании от Ре-партнеров низкая и имеет тенденцию к дальнейшему снижению, что, вероятно, объясняется значительными собственными финансовыми ресурсами и возможностью оставлять риски на собственном удержании.

Анализ финансового состояния страховой компании был бы неполным без рассмотрения эффективности ее деятельности. Результаты проведенного анализа приведены в таблице 7.

Таблица 7. Показатели рентабельности 

	Показатель (%)
	2004
	2005
	2006

	Коэффициент рентабельности
	0,9
	4,7
	3,2

	Рентабельность страховой деятельности на рубль собственного капитала
	8,6
	29,5
	17,3

	Рентабельность вложенного капитала
	8,6
	60,5
	45,5

	Рентабельность страховых операций на рубль затрат
	0,8
	4,1
	2,3


Обращает на себя внимание достаточно низкое значение коэффициента рентабельности компании в 2006г. по сравнению со значением этого показателя для крупнейших страховщиков федерального уровня, который, по данным Эксперт РА, составил в 2006г. в среднем 6.4%. 

Это вызвано опережением роста активов компании (32.5%), сопровождавшимся уменьшением прибыли на 17.1%, что, вероятно связано с организационной перестройкой компании.

Тем не менее, похоже, что вопросы рентабельности не отходят на второй план компании, о чем свидетельствуют значения других показателей, приведенных в табл.6, и являющиеся приемлемыми в реалиях российского страхового рынка. 

Подводя итоги, можно сказать, что наличие доступной внешнему пользователю информации может стать ключевым фактором при выборе страховой компании. Опираясь на инструментарий финансового анализа и обладая достаточным объемом исходных данных, представляется возможным дать объективную оценку финансового положения и перспектив развития компании.

В данной работе представлены достаточно осторожные заключения по некоторым аспектам анализа ввиду ограниченности статистического материала, тем не менее, можно утверждать следующее:

· портфель страховой компании «РОСНО» диверсифицирован и стационарен во времени, что свидетельствует об эффективной раскладке ущерба и адекватной андеррайтинговой политике;

· объемы бизнеса компании растут динамичными темпами;

· выполнение обязательств гарантируется значительным запасом финансовой прочности, возможностью значительного собственного удержания риска и прогнозом устойчивого развития компании;

· недостаточно высокая рентабельность деятельности компании может быть, на наш взгляд, компенсирована за счет диверсификации источников дохода.

P.S.

Мнение читателей о полезности такого рода публикаций будет весьма интересно для редакции. 
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Независимая газета (Москва), 18 февраля 2008 г., №031, С.5

Вологодский филиал МСК борется со страховым мошенничеством

Вечерняя Москва (Москва), 15 февраля 2008 г., №027, С.2

Двойные агенты

DENGI63.ru, 15 февраля 2008 г.

Сладкая афера сорвалась

Свободный курс (Барнаул), 14 февраля 2008 г., №007, С.

Израильтянин, обдурив страховые компании, инсценировал 9 аварий

ИА "Курсор", 14 февраля 2008 г.

Бумеры угоняют на Восток

Телеграф (Рига), 14 февраля 2008 г., №031

Страховщики страдают от аферистов

http://100m2.com.ua, 13 февраля 2008 г.

Погорел на работе

Газета Дона (Ростов-на-Дону), 13 февраля 2008 г., №007

Страховка подвела

Газета (Москва), 13 февраля 2008 г., №026, С.8

Финансовую пирамиду создало следствие

Коммерсантъ (Москва), 13 февраля 2008 г., №023, С.4

К крупному штрафу приговорен житель Екатеринбурга за попытку обмануть страховую компанию

ИТАР-ТАСС,  Екатеринбург, 12 февраля 2008 г.

Времена и нравы | Пять мотивов поджигателя

Флаг Родины (Севастополь), 12 февраля 2008 г., №025, С.8

Ход "зеленой картой"

Ведомости (Москва), 11 февраля 2008 г., №024, С.В2

Задержаны подозреваемые в мошенничестве с несуществующим медом

Коммерсантъ - Урал (Екатеринбург), 09 февраля 2008 г., №021

Страховая пирамида

Криминальная хроника (Москва), 08 февраля 2008 г., №003, С.7

Мошенники зарабатывали на ДТП

Время и деньги (Казань), 06 февраля 2008 г., №020

Тяжесть загадочных улик

Город N (Ростов-на-Дону), 06 февраля 2008 г., №005, С.22

Опекая маленькие компании, можно потерять большие

Гудок (Москва), 06 февраля 2008 г., №018, С.5

Алексей Казаков

В легализации угнанных «крутых» иномарок оказались замешаны четверо ростовчан

Вечерний Ростов (Ростов-на-Дону), 05 февраля 2008 г., №023, С.2

Поняли пользу полиса

Эксперт - Украина (Киев), 04 февраля 2008 г., №005, С.54-57

Иномарки угоняли пачками

Труд (Нижний Новгород), 02 февраля 2008 г., №018, С.4

Национальные особенности автострахования

Квартирный ряд (Москва), 31 января 2008 г., №003, С.13

Карбюратор, капот или что у них есть еще там...

Наше время (Ростов-на-Дону), 30 января 2008 г., №027, С.

Ростовчанин "кинул" автокаско

Газета Дона (Ростов-на-Дону), 23 января 2008 г., №004

С "автогражданкой" надо дружить осмотрительно

Советская Сибирь (Новосибирск), 19 января 2008 г., №010

Следствие противостоит коррупции

Южный федеральный (Ростов-на-Дону), 16 января 2008 г., №001, С.3
БАНКИ

Ближайшие события в банковской сфере

Банковское обозрение (Москва), 20 февраля 2008 г., №002, С.98-99

Истребование векселя из чужого владения

Юридическая работа в кредитной организации. № 01, 2008. Методический журнал

Преступная группа пробралась в банк

Московский комсомолец (Нижний Новгород), 20 февраля 2008 г., №008, С.3

"Пластиковая" безопасность.

Золотой Рог (Владивосток), 19 февраля 2008 г., №013

Рисковый бизнес

Коммерсантъ Санкт-Петербург (Санкт-Петербург), 18 февраля 2008 г., №026-p, С.34 приложение "Коммерсантъ" Банк

Кредиты и мафия

Калининградские Новые колеса (Калининград), 14 февраля 2008 г., №076, С.6

Автокредитный спецназ

D' ("Д"-штрих) (Москва), 25 февраля 2008 г., №004, С.41-43

Мобильные мошенники

Запад России (приложение к Российской газете) (Калининград), 20 февраля 2008 г., №036, С.11

Изобличены банковские мошенники

Янтарный Край (Калининград), 19 февраля 2008 г., №011, С.3

Банкирам добавят два года - деньги

Российская газета (Москва), 19 февраля 2008 г., №035, С.5

Автокредит обошелся мошеннику в 5 лет тюрьмы

Труд (Нижний Новгород), 15 февраля 2008 г., №027, С.1,3

Рога и копыта

Время новостей (Москва), 12 февраля 2008 г., №021, С.9

Эти доверчивые банки

Торговая газета (Москва), 06 февраля 2008 г., №008-009, С.7

Афера за аферой

Хакасия (Абакан), 29 февраля 2008 г., №037

Ограбление по-элипсовски

Ленинская смена (Нижний Новгород), 28 февраля 2008 г., №009, С.4

Умер, чтобы не платить кредит

Аргументы и факты в Ульяновске (Ульяновск), 27 февраля 2008 г., №009, С.

Клиент всегда прав

МК в Питере (Санкт-Петербург), 27 февраля 2008 г., №017, С.8,9

Кинуть ва-банк

Золотой Рог (Владивосток), 26 февраля 2008 г., №015

Кредит по ксерокопии

Российская газета (Санкт-Петербург), 26 февраля 2008 г., №040, С.11

Криминальный кредит

Кузнецкий рабочий (Новокузнецк), 23 февраля 2008 г., №021

Предсказуемые убытки

Время новостей (Москва), 22 февраля 2008 г., №029, С.8

Банки под подозрением

Время новостей (Москва), 22 февраля 2008 г., №029, С.8

Любовно-денежная лихорадка

Новое дело (Нижний Новгород), 21 февраля 2008 г., №008, С.3

Махинации по-соседски

Карелия (Петрозаводск), 21 февраля 2008 г., №019

Кинуть банк на 4 "лимона"

Вечерний Саранск (Саранск), 20 февраля 2008 г., №008

Продавец банковской тайны

Ведомости (Москва), 20 февраля 2008 г., №031, С.А1

Вологодские кидалы

Вести (Санкт-Петербург), 19 февраля 2008 г., №030, С.4

Кредит на пять персон

Коммерсантъ Нижний Новгород (Нижний Новгород), 16 февраля 2008 г., №026, С.12

Любовь зла и до кредита доведет

Нижегородские новости (Нижний Новгород), 16 февраля 2008 г., №030

Сообщника нашли по "мылу"

Время новостей (Москва), 11 февраля 2008 г., №020, С.7

Когда банки, предоставившие фирме многомиллионные кредиты, требовали отчет об использовании кредитных средств, заемщик оспаривал имущество, находящееся в банковском залоге

Факты (Киев), 09 февраля 2008 г., №026

Ограбление по-кишиневски

Аргументы и факты (Кишинев), 06 февраля 2008 г., №006, С.15

Как украсть миллиард

Коммерсантъ (Москва), 01 февраля 2008 г., №015, С.11

Крупнейшие банковские мошенничества в истории. Топ-10*

Коммерсантъ (Москва), 01 февраля 2008 г., №015, С.11

Обобрать по русски

Новое дело (Нижний Новгород), 31 января 2008 г., №005, С.26

Задержана банда, оформлявшая автокредиты на бомжей

Газета на дом (Биробиджан), 20 февраля 2008 г., №008

Как банк взяли в кредит

Российская газета (Москва), 20 февраля 2008 г., №036

Аудитор стучит дважды

Новые известия (Москва), 14 февраля 2008 г., №024, С.3

Береги свою карту

Вечерний Челябинск (Челябинск), 07 февраля 2008 г., №023

Пластик дороже золота

Подмосковье-Неделя (Москва), 06 февраля 2008 г., №004, С.20

Абсолютное хищение

Российская газета (Москва), 06 февраля 2008 г., №024, С.7
ИНОЕ

Как ростовчан обманывают при покупке и ремонте машины

Комсомольская правда - Ростов (Ростов-на-Дону), 29 февраля 2008 г., №029, С.13

Мошенничества как показатель экономического роста

Коммерсантъ Санкт-Петербург (Санкт-Петербург), 29 февраля 2008 г., №033, С.24

Нотариус воровал квартиры

Российская газета (Москва), 28 февраля 2008 г., №042, С.7

Как владельцев телефонов разводят на деньги

Комсомольская правда - Коми (Сыктывкар), 28 февраля 2008 г., №030, С.33

Пирамиды хаоса

Деловой Петербург (Санкт-Петербург), 28 февраля 2008 г., №035, С.24 приложение "ДП" Доход

Она берет деньги... и не возвращает.

Калининградские Новые колеса (Калининград), 07 февраля 2008 г., №075, С.1, 10

Париж или "небо в клеточку"?

Аргументы и факты - Северный Кавказ (Ставрополь), 06 февраля 2008 г., №006, С.1, 2

Метр с подвохом

Коммерсантъ-Деньги (Москва), 04 февраля 2008 г., №004, С.24-29

Прокуратура разрушит закон пирамиды

Коммерсантъ (Волгоград), 27 февраля 2008 г., №031, С.16

Ипотека: Чтобы не нарваться на мошенников...

Биржа плюс свой дом (Нижний Новгород), 18 февраля 2008 г., №006

Лихтенштейнское сокровище

Профиль (Москва), 03.03.2008.- 008, С.80-84

Вернувшись домой из длительной поездки, человек мог обнаружить, что его квартира... продана и там уже живут другие люди

Факты (Киев), 27 февраля 2008 г., №038

Кооперация в тени пирамид

Российская газета (Москва), 26 февраля 2008 г., №040

Фирма-однодневка усиленного режима

Российская газета (Москва), 26 февраля 2008 г., №040, С.10

Цемент всегда прав

Коммерсантъ-Деньги (Москва), 25 февраля 2008 г., №007, С.19-23

Как уберечься от почтового мошенничества?

Пульс недели (Ейск), 24 февраля 2008 г., №007, С.29

Курсы для простаков

Республика Татарстан (Казань), 23 февраля 2008 г., №037

Остапу и не снилось

Владимирские ведомости (Владимир), 21 февраля 2008 г., №039, С.12

История одного надувательства

Время (Алматы), 21 февраля 2008 г., №

Налоговый инспектор осужден за присвоение около 850 тыс. рублей

Коммерсантъ - Волга-Урал (Казань), 20 февраля 2008 г., №028

От личности - к наличности

Время (Алматы), 19 февраля 2008 г., №, С.

Ограблен в сетевых переулках

Независимая газета (Москва), 19 февраля 2008 г., №032, С.10

Ловушка для доверчивых

Известия Калмыкии (Элиста), 16 февраля 2008 г., №029, С.5

"Рога и копыта" - Нефть and Ко(арасев)

Досье 02 (Пермь), 15 февраля 2008 г., №006, С.

Около 100 человек брали крупные кредиты для "Сибирского кедра"

СМ-Номер один (Иркутск), 14 февраля 2008 г., №006, С.

Против интеллектуального криминала

Вечерний Ставрополь (Ставрополь), 13 февраля 2008 г., №026, С.3

Купил автомобиль - верни хозяину

Московский комсомолец на Дону (Ростов-на-Дону), 13 февраля 2008 г., №007, С.27

Службы внутреннего контроля позволяют руководителю узнать о реальном положении дел в компании

Золотой Рог (Владивосток), 12 февраля 2008 г., №011

Саянский лохотрон

Восточно-Сибирская правда (Иркутск), 12 февраля 2008 г., №020

Базовые ценники

Коммерсантъ-Деньги (Москва), 11 февраля 2008 г., №005, С.18-24

Доступное жульё

Наша Версия (Москва), 11 февраля 2008 г., №005, С.6-7

Татнефть атаковали мошенники

Вечерняя Казань (Казань), 08 февраля 2008 г., №019-020

"Разводка" не состоялась...

Вести (Санкт-Петербург), 05 февраля 2008 г., №020, С.4

Менеджеры-вредители

Огонек (Москва), 04 февраля 2008 г., №006, С.20,21

Угроза для бизнеса

Финанс. (Москва), 04 февраля 2008 г., №005, С.58

Вокруг пальца - за 5000 рублей

Симбирский курьер (Ульяновск), 02 февраля 2008 г., №012

Странный мошенник

Рабочий путь (Смоленск), 28 февраля 2008 г., №041-042, С.23

5 СОВЕТОВ ОТ БЫВАЛОГО.

Life (Москва), 27 февраля 2008 г., №001, С.26-31

Сам себе следователь

Московский комсомолец в Карелии (Петрозаводск), 27 февраля 2008 г., №008, С.

Ловушка для автомобилиста

Ведомости (Москва), 22 февраля 2008 г., №033, С.А5

Звонят - закройте дверь

Сургутская трибуна (Сургут), 20 февраля 2008 г., №027

Ловушка в конверте

Вечерняя Уфа (Уфа), 20 февраля 2008 г., №033

Зеленая липа

Российская газета (Москва), 20 февраля 2008 г., №036

Привет из Суринама

Столичные новости (Киев), 19 февраля 2008 г., №006

Не разглядели мошенника

Волга (Астрахань), 15 февраля 2008 г., №023

Осторожно | Мошенники активизировались

Донбасс (Донецк), 14 февраля 2008 г., №029, С.26

Банк из-под полы

Новые известия (Москва), 14 февраля 2008 г., №024, С.6

Уронил тыщи в чужую газетку

Синегорье (Челябинск), 13 февраля 2008 г., №007

Осторожно, орудуют мошенники!

Экономика и время (Санкт-Петербург), 11 февраля 2008 г., №004, С.10 приложение "ЭВ" Финансы

Мошенники устроили обменник с двойным дном

Московский комсомолец (Москва), 11 февраля 2008 г., №030, С.12

Под обломками пирамид

Российская газета (Москва), 08 февраля 2008 г., №027

Не гонялись бы вы, предприниматели, за дешевым товаром

Вечерняя Казань (Казань), 06 февраля 2008 г., №018

"ПИК" мошенничества в долевом строительстве

Московская среда (Москва), 06 февраля 2008 г., №004, С.16

Ухажер оказался квартирным мошенником

Карельская Губерния (Петрозаводск), 27 февраля 2008 г., №009

Риэлтор заработала на клиентах один миллион рублей

Комсомольская правда Оренбург (Оренбург), 27 февраля 2008 г., №028, С.

Карибский крах мошенников

Бизнес & Балтия (Рига), 25 февраля 2008 г., №038

Поле чудес в стране Перу

Трибуна (Москва), 22 февраля 2008 г., №006, С.20

Мошенники выбирают доверчивых

Орловская правда (Орел), 21 февраля 2008 г., №030, С.8

Партерный мошенник

Российская газета (Москва), 21 февраля 2008 г., №037

Можно ли продать без вас активы вашей компании?

Дело (Экономическое обозрение) (Самара), 18 февраля 2008 г., №006, С.

"Дешевая" квартира

Липецкие известия (Липецк), 13 февраля 2008 г., №007

ИНФОРМАЦИЯ ПО ОБУЧЕНИЮ

Информация Института банковского дела Ассоциации российских банков

Семинар «Управление тарифами в страховом бизнесе»

Семинар «Финансовое мошенничество в банковском бизнесе: методы предотвращения, выявления и возмещения потерь»

Семинар «Финансовый анализ банковской деятельности»

Информация Московской Бизнес Школы

Руководитель службы безопасности компании

Кадровая безопасность компании

Сборник «О страховом мошенничестве»
Сборник «О страховом мошенничестве» ориентирован на широкий круг читателей, в  первую очередь на первых лиц организаций и руководителей служб безопасности, и включает информацию по трём направлениям:

- банковское мошенничество;

- страховое мошенничество;

- иное финансовое мошенничество

Периодичность выхода: ежемесячно. Объём: 150-170 страниц текста формата А4. Распространяется среди постоянных читателей (в основной массе – банков и страховых компаний) посредством электронной почты.

Адрес сборника «О страховом мошенничестве» в Интернет 
http://i-news.narod.ru/criminal.htm
Заявка на получение сборника «О страховом мошенничестве» 

	Организация
	

	Юридический адрес
	

	Адрес для почтовой корреспонденции
	

	Телефон, факс
	

	Руководитель (должность, фамилия, имя, отчество)
	

	e-mail
	

	Сотрудник, ответственный за получение сборника «О страховом  мошенничестве»
	

	ЖЕЛАЕМ
	√

	а) получить бесплатно один из выпусков  «О страховом мошенничестве»  
	

	б) приобрести CD-диск с архивом «О страховом мошенничестве» за 2007 г.  - стоимость - 2400 рублей 
	

	в) оформить подписку на сборник «О страховом мошенничестве»  в 2008 г. с ___________ по __________- включительно - стоимость  1500 рублей в месяц 
	


В случае единовременной оплаты подписки на весь 2008 год CD-диск с архивом за 2007 г. - БЕСПЛАТНО

Присылайте вопросы и заявки на адрес kozlitin@yandex.ru


Телефон (495)922-80-54[image: image7][image: image8][image: image9]
� данные с сайта ФССН http://www.fssn.ru/www/site.nsf/web/doc_27032007165217.html.


� расчет произведен на основании данных ФССН (� HYPERLINK "http://www.fssn.ru/www/site.nsf" ��http://www.fssn.ru/www/site.nsf�) за 2006 год.


� расчет произведен на основании данных ФССН (� HYPERLINK "http://www.fssn.ru/www/site.nsf" ��http://www.fssn.ru/www/site.nsf�) за 2006 год.


� Положение «О порядке расчета страховщиками нормативного соотношения активов и принятых ими страховых обязательств», Директивы 2002/12/ЕЕС и 2002/13/ЕЕС, в размере нормативной маржи не учитываются операции по страхованию жизни.


� http://www.insur-info.ru/management/comments/379.


�Глейзер Р.Г. Анализ финансового состояния страховых организаций, М.: Финансовая академия, 2007.–83 с.
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